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1. Título  

El financiamiento de las grandes empresas para la obtención de liquidez en el sector 

comercial de Ecuador en el periodo 2019-2021. 
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2. Resumen 

El financiamiento es un factor importante para el desarrollo de las empresas y un componente 

esencial para que puedan operar con normalidad; el presente estudio permitió conocer cómo incide 

el financiamiento de las grandes empresas comerciales para la obtención de liquidez en el periodo 

2019-2021. Entre los principales resultados se destaca que dentro del endeudamiento interno se 

evidenció una tendencia de crecimiento en las cuentas tanto del patrimonio como de las utilidades 

retenidas. Dentro del endeudamiento externo, se observó una variación en los pasivos como lo son 

las obligaciones con instituciones financieras en el corto y largo plazo. Dentro de la estructura de 

endeudamiento, se encontró que el 67 % corresponde al endeudamiento externo y respectivamente 

el 33 % de endeudamiento interno; debido a la relación encontrada se recurrió al análisis de los 

indicadores financieros de liquidez y solvencia, mostrando que, en términos generales las empresas 

comerciales poseen un adecuado nivel de liquidez, encontrándose en el año 2019 en 1,79, para el 

año 2020 en 1,94, posteriormente en el año 2021 con un valor de 1,82.  En cuanto a los indicadores 

de solvencia, evidencian una gran relación por parte de las empresas comerciales con sus 

acreedores, demostrando que son altamente solventes para enfrentar sus pasivos. Por último, la 

correlación realizada entre los indicadores de liquidez y solvencia demuestra una relación negativa 

débil, es decir, que las dos se mueven en sentido contrario, mayor solvencia implica menor liquidez 

y viceversa; sin embargo, existen ciertas excepciones en los datos encontrados, debido a factores 

externos como lo fue la pandemia (Covid-19), que obligaron a las empresas a tomar decisiones 

que influyeron en sus resultados económicos. 

Palabras clave: correlación, endeudamiento, indicadores financieros. 
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2.1. Abstract  

Financing is an important factor for the development of companies and an essential component for 

them to operate normally; The present study allowed us to know how the financing of large 

commercial companies affects the obtaining of liquidity in the period 2019-2021. Among the main 

results it stands out that; Through the analysis of the financial statements of the large commercial 

companies in Ecuador, within the internal indebtedness a growth trend was evidenced in the 

accounts of both equity and retained earnings, within the external indebtedness there was a 

variation in liabilities such as obligations with financial institutions in the short and long term. 

Within the indebtedness structure, it was found that 67% corresponds to external indebtedness and 

respectively 33% of internal indebtedness; Due to the relationship found, the analysis of the 

financial indicators of liquidity and solvency was used, providing a result in general terms that 

commercial companies have an adequate level of liquidity, being in 2019 at 1.79, for the year 2020 

at 1.94, later in 2021 with a value of 1.82 and in terms of solvency indicators, they show a great 

relationship between commercial companies and their creditors, demonstrating that they are highly 

solvent to face their liabilities. Finally, the correlation made between the liquidity and solvency 

indicators show a weak negative correlation, that is to say that the two move in the opposite 

direction, greater solvency less liquidity and vice versa; However, there are certain exceptions in 

the data found, due to external factors such as the pandemic (covid-19), which forced companies 

to make decisions that influenced the results obtained. 

Keywords: correlation, indebtedness, financial indicators 
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3. Introducción 

El financiamiento es uno de los principales componentes en las empresas, denominado el 

impulsador para que las mismas puedan crecer. Existen diversos tipos de financiamiento, para 

Monti (2020), las fuentes de financiamiento se pueden clasificar según distintos criterios, 

primeramente, según su propiedad como lo es el financiamiento propio que son los recursos 

financieros de la empresa. Por otro lado, el financiamiento de terceros que no son más que recursos 

prestados por un tercero que no pertenece a la empresa, también se las distingue por su vencimiento 

clasificándose en dos tanto al corto plazo debido a que su devolución es menor a un año, y a largo 

plazo en relación a que la devolución es mayor a un año.  

A nivel mundial, las empresas comerciales son una de las mayores fuentes de trabajo, así 

mismo lideran el mercado mundial al estar entre las más rentables y de mayor reconocimiento, en 

la actualidad uno de los problemas que enfrentan las empresas, es el de administrar los recursos de 

una manera adecuada y respectivamente el análisis de la salud financiera, en la que se encuentran 

las mismas. Es por ello que, para Jarrin (2019), uno de los factores más relevantes para el 

crecimiento de las empresas es el financiamiento, el cual les permite crecer y acceder a la 

innovación tecnológica, logrando así, una sostenibilidad económica a corto, mediano y largo plazo; 

recalcando que esta eficiencia será posible si los administradores de las empresas conocen la 

manera adecuada de generar recursos y poseer facultades para un adecuado manejo del riesgo, con 

este antecedentes el problema central gira entorno a: ¿Cómo la liquidez de las grandes empresas 

se ve afectada por el financiamiento? 

La incidencia del financiamiento es un factor clave en investigaciones es por ello que 

dentro del presente trabajo se planteó como objetivo general realizar un análisis comparativo del 

financiamiento de las grandes empresas para la obtención de liquidez en el sector comercial de 

Ecuador en el periodo 2019-2021. Además, se plantearon objetivos específicos siendo el 

determinar el nivel de endeudamiento interno y externo del sector comercial, en base a los datos 

que reposan en portal de la Superintendencia de Compañía, Valores y Seguros, seguidamente 

identificar el nivel de liquidez y solvencia en el sector comercial utilizando los indicadores 

financieros; por ultimó determinar la correlación entre la liquidez y el financiamiento obtenido por 

parte de las grandes empresas del sector comercial del Ecuador en el periodo 2019-2021. 
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Las empresas necesitan de las fuentes de financiamiento para cubrir sus actividades 

operativas, las mismas como se ha mencionado anteriormente pueden ser internas o externas 

respecto a la empresa; ambas generan costos explícitos o implícitos. Por ello, el presente estudio 

está enfocado en el conocimiento del financiamiento y su correlación con la liquidez, ya que para 

los dueños o gerentes de las empresas, especialmente de las comerciales, sirve como base para 

analizar cuáles son las fuentes de financiamiento que más les conviene obtener y así mismo que 

nivel de liquidez puede ser el más óptimo aplicado a cada una de las empresas; al mismo tiempo 

el estudio contribuirá a las empresas del sector comercial en el planteamiento de estrategias que 

maximicen su inversión en el corto plazo, esta situación también les permitirá mantenerse y 

posicionarse en el mercado gracias a políticas de venta que permiten el retorno de la liquidez y 

fortalezcan su solvencia, aportando al crecimiento de las empresas; sucesivamente generar más 

fuentes de empleo apoyando al desarrollo de la población y el crecimiento de la economía. Es de 

suma importancia reconocer el aporte que se pretende brindar a la sociedad por medio de la 

presente investigación, ya que no solo se aportara a las empresas si no que se brindara un punto de 

vista de las tendencias del mercado en el que se encuentran. Por otro lado, el presente trabajo 

contribuye aportando evidencia sobre temas de gran interés como lo es el financiamiento. 
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4. Marco teórico 

4.1. Fundamentación teórica 

4.1.1. Regional  

Tello (2017), en su trabajo sobre el financiamiento y su incidencia en la liquidez, indica 

que las empresas dependen mucho del financiamiento, para atender a sus obligaciones inmediatas, 

es decir que no siempre disponen de la liquidez necesaria para cubrir con los compromisos del día 

a día. También menciona que el endeudamiento con acreedores financieros no siempre será la 

mejor forma de obtener liquidez, ya que incrementa los gastos financieros, el nivel de 

endeudamiento y de la misma forma comienza a presentar problemas con las cobranzas y 

sucesivamente con las políticas de crédito. Es por esto que la expansión por medio del 

financiamiento bancario no siempre será lo óptimo para el crecimiento de las empresas. 

De la misma manera, Rivera y Villanueva (2020) hablan sobre el financiamiento y su 

influencia en la mejora de la liquidez, como conclusión determinaron que las empresas presentan 

problemas de liquidez, lo que significa que dichas empresas tienen problemas de adquisición de 

efectivo en el corto plazo para cubrir sus necesidades; muchos de los casos son por causa de la 

baja rotación de cartera, cuentas por pagar no planificadas, poco acceso a fuentes de financiamiento 

planificas, baja rotación de inventario, incremento en las cuentas por cobrar, entre otros, 

ocasionando problemas que pueden llegar a ser irreparables como la quiebra de la empresa, 

también puede ocasionar incumplimiento en el pago de  sus obligaciones, tanto financieras como 

laborales y un crecimiento lento de la empresa. 

Chamarro et al. (2017) mencionan sobre el financiamiento óptimo de capital de trabajo 

para una mayor liquidez, mediante una valoración de los productos financieros tales como el 

factoring, el descuento de letras y los préstamos sin garantía, que el factoring es para la empresa 

la opción más adecuada de financiamiento de capital de trabajo. También indican que este tipo de 

financiamiento apoya el crecimiento de la empresa al brindarle recursos extras para aplicarlos en 

nuevos proyectos. 

En México, Sáenz y Sáenz (2019) analizan las razones financieras de liquidez, para lo cual 

establecen que el uso de los indicadores de manejo tradicional son de suma importancia, ya que se 

puede detectar dificultades financieras y aplicar correctivos adecuados para resolverlas, en especial 

lo que es el reflejo del manejo de los recursos financieros disponibles, para el proceso productivo, 
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la cual lleva implícito la detención de las deficiencias y desviaciones ocurridas, durante la gestión 

empresarial. 

Por su parte, Bazán (2018), en su investigación sobre las ratios de liquidez y solvencia 

como instrumento para la toma de decisiones de financiamiento, afirma que las ratios de liquidez 

y solvencia sirven como instrumento para la toma de decisiones para optar por un adecuado 

financiamiento, con ello tener un adecuado manejo de sus recursos, obligaciones, utilidad y de sus 

gastos.  

Para Becerra (2017), la gestión financiera afecta en la liquidez de las empresas, es por ello 

que el autor menciona que, para tener un buen resultado en la gestión financiera, se recomienda a 

las empresas contar con buenos asesores economistas y contadores. Los gerentes financieros deben 

tomar decisiones interrelacionadas con las diferentes áreas de la empresa para la obtención y 

aplicación eficiente de recursos financieros, con el fin de maximizar las utilidades y el valor de la 

empresa, logrando mantener un alto porcentaje de liquidez. Así mismo, optar por fuentes de 

financiamiento que no cobren una alta tasa de interés de esta manera no afecten la liquidez de la 

empresa. También, los gerentes financieros deben tener planes a corto y largo plazo sobre cómo 

financiar los flujos de caja y cómo mantener los activos. 

4.1.2. Nacional 

Los autores Camacho y Villacís (2017) exponen sobre nuevas alternativas de 

financiamiento, como factor relevante dentro de la investigación se determina que la liquidez es 

afectada por la mora que existe dentro de los clientes y en cuanto al financiamiento como tal como 

medio de apalancamiento financiero se determina que los préstamos bancarios que de cierta 

manera no se considera viable por las altas tasas de interés y por otro lado el factoring que se 

plantea como una mejor alternativa pero para este método se debe cumplir algunos requisitos luego 

de ello podrán hacer uso de este medio de financiamiento con mejores tasas de interés y 

disponibilidad inmediata del capital.  

Por su parte, Espinoza et al. (2017) mencionan que la emisión de obligaciones como 

instrumento financiero para generar liquidez ha sido una constante en los últimos años, ya que el 

crecimiento de la economía del país está relacionada con la existencia de empresas  y debido a que 

las mismas sufren de problemas de iliquidez, buscan la manera de encontrar fuentes de 

financiamiento, por ello plantean el financiamiento por medio de la emisión de obligaciones, luego 

de realizar el análisis pertinente concretan que en los tres últimos años ocurrió un aumento en la 
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emisión de obligaciones a corto y largo plazo, principalmente para capital de trabajo, 

reestructuración de pasivos, expansión y desarrollo de proyectos y planteándola como una mejor 

opción ante los altos costos que se genera el financiamiento por parte de la banca tradicional.  

Así mismo, Román (2020) habla sobre la gestión financiera para mejorar la rentabilidad y 

liquidez. Menciona que las empresas no consideran que realizar un análisis financiero sea de suma 

importancia, pero debemos tomarla como una herramienta que nos ayuda a tomar decisiones 

adecuadas para el crecimiento y que dentro de los sectores estos se encuentran en constante 

crecimiento por lo que es importante estar alertas para tomar decisiones viables y a tiempo. Por 

ello, se analiza las fuentes de financiamiento y la planificación financiera, considerando la 

formulación de estrategias, que permitan mejorar la liquidez y rentabilidad de las empresas. 

Por su parte, Pinos et al. (2021) exponen los factores determinantes del nivel de 

endeudamiento, dentro de la investigación se hace mención que las empresas pueden recurrir a 

diversos mecanismos de financiamiento: fuentes internas, como son las utilidades retenidas; y, 

fuentes externas, como son el endeudamiento y la emisión de acciones. Decidir una combinación 

de deuda con recursos propios es una decisión difícil, pues, el alto nivel de deuda puede elevar la 

probabilidad de quiebra de las empresas, pero, simultáneamente, reduce el pago de impuestos 

debido al ahorro fiscal. Concluyendo que la razón por la que la liquidez, rentabilidad y tangibilidad 

tienen relación negativa y el tamaño tiene una relación positiva se da porque las empresas no 

deciden financiarse con deuda, por tanto, prefieren financiamiento con recursos propios. Así que, 

mientras más rentable y líquida sea la empresa, menos deuda requiere.  

4.2. Fundamentación conceptual 

4.2.1 Financiamiento 

Para las empresas, el financiamiento es un instrumento muy importante, pues en muchos 

de los casos este suele ser el impulsor de la misma. Las mejores condiciones de acceso al 

financiamiento de las empresas se pueden traer consigo, el aumento de la productividad, el 

incremento de la innovación tecnológica y en una mayor probabilidad de entrar y sobrevivir en los 

mercados internacionales. 

El financiamiento puede ser para capital de trabajo o activos circulantes, es decir, para 

financiar su intervención diaria o para activos fijos, que son bienes de larga duración o vida útil 

que se requieren para el desarrollo de su actividad. Previo de buscar un financiamiento, es 

necesario realizar una proyección real del negocio, esta es necesaria para determinar en primer 
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lugar el objetivo de la inversión y abordar distintos escenarios de pago para evitar deudas y darle 

el destino ideal al capital (Grupo HSBC, 2019). 

En síntesis, al hablar sobre el financiamiento se debe tomar en cuenta como la clave del 

éxito un componente prioritario para el desarrollo y crecimiento de las empresas, sin importar su 

tamaño, sector, o algún factor delimitante, debido a que absolutamente todas empresas necesitan 

de financiamiento para que les permita mantener sus operaciones y aumentar la capacidad 

productiva generando más ingresos, aumentos en los rendimientos financieros e impulsando al 

crecimiento cada vez más de la economía (Changerben y Hidalgo, 2017). 

4.2.1.1. Fuentes de Financiamiento. La Figura 1 muestra las fuentes de financiamiento. 

Figura 1 

Fuentes de financiación 

 

Nota. la figura presenta las fuentes de financiamiento para empresas, adaptado de Pérez (2016). 

Para Monti (2020), las fuentes de financiamiento se pueden clasificar según distintos 

criterios, por ejemplo, según su propiedad: financiamiento propio que son los recursos financieros 

propiedad de la empresa, también por el financiamiento de terceros que no son más que recursos 

prestados por un tercero que no pertenece a la empresa. Por otro lado, también se las distingue por 

su vencimiento entre ellas dos a corto plazo, el vencimiento es menor a un año y a largo plazo, su 

devolución mayor a un año. 

4.2.1.2. Financiamiento a corto plazo. Son toda opción de obtener recursos monetarios, 

se caracterizan por que su tiempo de devolución es menor a un año, se lo utiliza para obtención de 

liquidez inmediata, para el cubrimiento de operaciones rutinarias, por ejemplo, el pago de 

proveedores o compra de alguna maquinaria (Feliu, 2021). 

Se anota que, los principales recursos del financiamiento a corto plazo son: 
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• Papeles comerciales 

• La cartera 

• Los inventarios 

• Crédito de proveedores 

• Factoring  

• Pagaré 

• Los créditos bancarios 

• Los acreedores 

4.2.1.3. Financiamiento a largo plazo. Es una vía para obtener recursos monetarios, su 

característica principal es que el financiamiento es mayor a un año, se lo emplea para ideas más 

grandes como expandir el negocio, comúnmente proviene de socios proveedores, accionistas, 

instituciones financieras u otras fuentes alternativas (Colohua, 2015). 

Se anota que, los principales recursos del financiamiento a largo plazo son: 

• Hipoteca 

• Acciones  

• Bonos 

• Arrendamiento financiero 

• Capital 

4.2.1.4. Financiamiento interno. Por recursos propios se los reconoce tanto al capital 

como a las reservas y como tales aparecen en los balances en la cuenta del pasivo. Por lo tanto, 

capital está formado por las aportaciones de los socios o accionistas al establecer la sociedad y las 

consiguientes ampliaciones que del mismo se haga. Las reservas se forman generalmente como 

consecuencia de la retención de las utilidades de los periodos, los cuales se obtienen del resultado 

que han proporcionado las operaciones realizadas por la empresa en el desarrollo de su normal 

ejercicio. Los recursos propios son las fuentes de financiación más duraderas o permanentes al 

largo plazo que tiene la empresa, ya que no tienen fecha límite. También son los que soportan un 

mayor riesgo, puesto que en caso de quiebra los socios son los últimos en estar al tanto del valor 

que resulta de la liquidación de la empresa (Zuñiga, 2018). 

4.2.1.5. Utilidades retenidas. Es la parte de las ganancias netas generadas durante el 

ejercicio que la empresa decide no repartir entre los socios, sino conservar como patrimonio neto 

de la empresa. Al finalizar el ejercicio contable se restan los gastos a los ingresos y se obtiene la 
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ganancia neta. Si da un número positivo serán ganancias. De esa ganancia neta, un porcentaje se 

repartirá como dividendos entre los accionistas. Lo que queda son beneficios, se puede retener una 

parte en concepto de ganancias o utilidades retenidas. 

Las utilidades retenidas se quedan dentro de las empresas, las ganancias o el dinero puede 

servir para los siguiente: 

• Aumentar el capital de trabajo. 

• Realizar inversiones. 

• Comprar maquinaria o expandir de manera material la compañía. 

• Pagar deudas. 

• Aumentar la plantilla laboral. 

• Tener un fondo de reserva para emergencias. 

4.2.1.6. Financiamiento externo. Instituciones financieras privadas: bancos, sociedades 

financieras, asociaciones mutualistas de ahorro y crédito para la vivienda, cooperativas de ahorro 

y crédito que realizan intermediación financiera con el público. Instituciones financieras públicas: 

bancos del Estado, cajas rurales de instituciones estables. Estas instituciones se rigen por sus 

propias leyes, pero están sometidas a la legislación financiera de cada país y al control de la 

Superintendencia de Bancos (Aguilar y Ninoska, 2017). 

4.2.1.7. Medios de financiamiento  

4.2.1.7.1. Mercado de valores. En los últimos 50 años las empresas pequeñas, medianas y 

grandes del Ecuador han recurrido al financiamiento para cumplir con sus objetivos por medio del 

Mercado de Valores ecuatoriano y la Bolsa de Valores de Quito. Es por ello que el mercado de 

valores canaliza los recursos financieros hacia las actividades productivas, a través de la 

negociación de valores. Constituye una fuente confiable de financiamiento y una interesante 

opción de rentabilidad para los inversionistas (Bolsa de Valores, 2022). 

Acciones: Es la participación patrimonial o de capital de un accionista, dentro de la 

organización a la que pertenece.  

Bonos: Es un instrumento escrito certificado, en el cual el prestatario hace la promesa 

incondicional, de pagar una suma especificada y en una fecha determinada, junto con los intereses 

calculados a una tasa determinada y en fechas determinadas (Aguilar y Ninoska, 2017). 
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4.2.1.7.2. Bancos. Los bancos son instituciones financieras que tienen la función canalizar 

ahorro de los superavitarios hacia los demandantes de capital o deficitarios, garantizan la seguridad 

del dinero depositado, servicios de asesoramiento financiero y patrimonial, emisión de préstamos 

o créditos (Vázquez, 2016). 

Créditos 

Los créditos son una herramienta de crecimiento tanto como entidad empresarial o personal 

natural, un crédito brinda la oportunidad de financiarse aquí y ahora para la necesidad que lo 

atribuya ya que con nuestros propios recursos son casi imposible de realizar, más sin embargo los 

créditos no tratan solo de números fríos si no que proviene de la necesidad de crecer, por ello el 

crédito crea oportunidades si se lo administra adecuadamente (Wolfgang, 2018). 

Para Montes (2015), los créditos son necesarios cuando o persona o empresa requiere 

financiarse por falta de efectivo donde interfieren el acreedor que usualmente son las entidades 

financieras las cuales prestaran una cifra monetaria al deudor quien es el que solicita este crédito 

y garantiza pagar su deuda más una cantidad adicional denominada interés.  

La Figura 2 muestra los tipos de créditos. 

Figura 2 

Tipos de créditos para empresas  

 

Nota. la figura presenta los créditos para empresas, adaptado de la Junta Reguladora a través de una 

reforma propuesta el 21 de abril del 2015. 

Crédito productivo: este tipo de crédito se utiliza para la compra de terrenos, construcción 

de infraestructura. 



13 

 

Crédito comercial ordinario y prioritario: se otorga a personas naturales obligadas a 

llevar contabilidad con fines productivos y comerciales, en el prioritario suele ser concedido para 

la compra de vehículos pesados. 

Crédito consumo ordinario y prioritario:  otorgado a personas naturales cuya garantía 

sea de naturaleza prendaria o fiduciaria, incluye anticipos de efectivo o consumos con tarjetas de 

crédito corporativas y de personas naturales, el prioritario es otorgado para la compra de bienes y 

servicios o gastos no relacionados con una actividad productiva (Orozco, 2016). 

Ventajas: 

• Brinda la oportunidad de crecer 

• Exenciones de impuestos 

• Proceso que no requiere mucho papeleo 

Desventajas 

• Requieren una garantía  

• Se adquiere una deuda 

• Intereses de las instituciones financieras (Acrecent, 2021) 

Leasing 

Son bancos o entidades financieras que brinden el producto de leasing, el cual consiste en 

un contrato mediante el cual solicitamos a un banco o entidad financiera que adquiera la propiedad 

de un bien (por ejemplo, una maquinaria o equipo) para que posteriormente nos lo arrienden y, 

una vez culminado un plazo establecido, tengamos la opción de comprarlo. 

Factoring  

El producto de factoring consiste en un contrato mediante el cual le cedemos a un banco o 

entidad financiera los derechos de nuestras cuentas por cobrar, a cambio de que nos las abonen por 

anticipado deduciendo los intereses y comisiones que el banco o entidad financiera nos pueda 

cobrar. 

Los empresarios finalmente, podrían buscar entidades de capital de riesgo, que utilizan 

fondos propios y no de terceros, o simplemente cualquier persona, empresa o entidad que desee 

invertir dinero en la empresa a cambio de un porcentaje de las utilidades (Espinoza, 2018). 

4.2.1.2. Otras fuentes de financiamiento.  

4.2.1.2.1. Inventarios. Adquirir un financiamiento por medio de los inventarios en si no, 

una de los financiamientos más ocupados por empresas o compañías, por ello esta es considerada 
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una manera de apoyo para la compra de los inventarios o productos necesarios para la empresa 

pueda comercializar, en caso de que no pueda pagar por la mercadería adquirida esta será devuelta. 

Se recomienda este tipo de financiamiento a quienes venden productos físicos, pero que llevan 

dentro del mercado un lapso de tiempo aceptable, ya que de lo contrario no suelen ser tomados 

como clientes potenciales, así mismo permite la compra inmediata de productos en cuanto lo 

necesites, no tendrás que esperar a que se resuelvan pagos facturados, será más fácil administrar 

tus gastos y tener un sistema de control empresarial. Además, podrán organizar mejor el inventario 

(Shneir, 2022). 

4.2.2. Empresas  

Se refiere a una organización o institución dedicada a producir o proporcionar bienes o 

servicios demandados por los consumidores o compradores, para obtener beneficios económicos 

de esta actividad en la cual se va a desarrollar. Para el correcto desempeño de la producción, estos 

se basan en planes previamente definidos, estrategias establecidas por el equipo de trabajo, entre 

otros factores que se ven inmersos en su actividad (Equipo Editorial Etecé, 2021). 

Tenemos que tener en cuenta el punto de vista desde una perspectiva económica, la 

empresa se caracteriza como una entidad independiente de producción tanto de bienes o servicios, 

en la que se incorporan de forma organizada diversos medios productivos (trabajo humano y 

elementos materiales e inmateriales), bajo la dirección de las autoridades de la empresa en algunos 

casos sus accionistas o gerente. También desde un punto de vista jurídico la empresa como tal no 

está definida sin un empresario, que en este caso es la persona física o jurídica que de forma 

periódica y no de vez en cuando, ejercita en nombre propio una actividad productiva dirigida al 

mercado, es decir, aquél que realiza una actividad empresarial (Espinoza, 2018). 

Se suele clasificar en tres sectores, los cuales son el sector primario donde se utiliza todo 

elemento obtenido de la naturaleza por ejemplos empresas que utilizan productos de cosecha, en 

cambio el sector secundario tiene como tarea la conversión de materia prima en un producto 

terminado para poder ser vendido en el mercado, y por último se encuentra el sector terciario o los 

encargados de la comercialización y la oferta de servicios. 
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4.2.2.1. Tipos y clasificación de las empresas. La Figura 3 muestra la clasificación de las 

empresas por su tamaño. 

Figura 3 

Clasificación de las empresas por su tamaño 

 
           Nota. el gráfico muestra cómo se clasifican las empresas según su tamaño. 

Adaptado del portal web de Superintendencia de Compañías, Valores y Seguros  (2022). 

 

 

 

 

 

Clasificación de las 
empresas 

Microempresas 

De 1 a 9 colaboradores

Ventas anuales igual o menor a 
$ 100 000,00

Activos hasta $ 100 000,00

Grandes 

Más de 200 colaboradores

Ventas anuales más de 

$ 5 000 000,00

Activos más de

$ 4 000 000,00 

Medianas

De 50 a 199 colaboradores

Ventas anuales de

$ 1 000 000,00 a $5 000 000,00

Activos de $ 750 001,00 a

$ 3 999 000,00

Pymes

De 10 a 49 colaboradores

Ventas anuales de 

$ 101000,00 hasta 

$ 1 000000,00

Activos de $ 101 000,00 a $ 
750 000,00
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La Figura 4 muestra la clasificación de las empresas según el destino del capital. 

Figura 4 

Clasificación de las empresas según el destino del capital  

 
Nota. el gráfico está compuesto por la clasificación de las empresas según su capital de trabajo, recuperado 

del repositorio de la Universidad técnica de Cotopaxi (Fincowsky, 2015) 

La Figura 5 muestra la clasificación de las empresas según su actividad. 

Figura 5 

Clasificación de las empresas según su actividad 

 
Nota. el gráfico muestra la clasificación de las empresas según su actividad, adaptado de Peña (2020). 

4.2.2.2. Empresas comerciales. Para Villalobos (2019), la distribución comercial 

constituye todas aquellas actividades que realiza una empresa para acercar los productos a los 

consumidores, colocarlos en el lugar convenido, en la cantidad convenida, y en el momento 

Privadas

• Cuando el capital para la creación de la empresa se aporta y está en manos de
inversores.

Públicas

• Si todo o parte del capital empresarial es propiedad del Estado o una Institución
de fines públicos

Mixtas

• El capital es parte privado y parte público, entre las más reconocidas está la
empresa regional del sur.

E
m

p
re

sa
s 

se
g
ú
n
 s

u
 a

ct
iv

id
ad

 

Industriales: son las que producen bienes o servicios
apartir se su extraccion o producción.

Servicios: ofrecen servicios gracias al capital humano
y a los medios materiales.

Comerciales: no producen, se encargan de la venta de
los bienes y servicios.
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acordado con el cliente. Las empresas comerciales tienen objetivos específicos que llevan a lograr 

sus metas como empresa, uno de ellos es brindar un buen servicio al cliente para que este se 

convierta en un plus a la hora de fidelizar al cliente, de la misma forma buscan minimizar los 

costos derivados de la distribución y otros gastos que se encuentran inmersos en la 

comercialización al aplicar estos objetivos la empresa no solo está siendo eficiente si no que 

concreta su objetivo primordial obteniendo una utilidad.  

Para conocer la finalidad de las empresas comerciales, esta reside en la sociedad ya que 

una empresa comercial está compuesta por una parte de la sociedad y con un solo objetivo crear 

un cliente fidelizado, así mismo los mercados no son creaciones de la naturaleza ni de las fuerzas 

económicas o simplemente de la nada si no de los comerciantes, gracias a los mercaderes se puede 

satisfacer las necesidades. Por ello en las empresas comerciales un factor de suma importancia es 

la innovación y no puede ser considerada como algo extraño o apartado de la comercialización, es 

decir se extiende a todos los aspectos del negocio, todas las funciones y actividades. 

4.2.2.2. Empresas comerciales en Ecuador. Es uno de los países más diversos del planeta. 

Localizado en el cruce de la cordillera de los Andes y la línea equinoccial en América del Sur, es 

de los países más pequeños y densamente poblados de la región. El 45,5 % de su superficie forma 

parte de la cuenca amazónica, donde se alberga la mayor área de bosques tropicales y en buen 

estado de conservación del país. Un 23,6 % corresponde a la región Sierra; un 27,5 % a la región 

Costa y 3,2 % a la región insular (Islas Galápagos) (Maldonado et al., 2020). 
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La Figura 6 muestra la distribución de las empresas comerciales en Ecuador. 

Figura 6 

Empresas en Ecuador  

 

Nota. adaptado de Superintendencia de Compañías, Valores y Seguros (2022). 

Dentro de Ecuador existen 87 811 empresas, las cuales se subdividen en microempresas 

que representan el al 64 % del sector con un número total de 56 184 empresas, seguidamente están 

las pequeñas empresas que representan al 24 % del total con 21 298 empresas, consecuentemente 

se encuentran las medianas empresas que figuran el 8 % y este porcentaje corresponde a 7 094 

medianas empresas y, finalmente, las grandes empresas que representan el menor número de 

empresas en Ecuador, pero que sus activos son los más grandes. 

4.3. Fundamentación legal  

El marco legal con el que se rige la presente investigación es la ley de Compañías, a 

continuación, se presenta algunos de los artículos más relevantes para la presente investigación:  

4.3.1. Conformación  

Art. 1.- Contrato de compañía es aquel por el cual dos o más personas unen sus capitales o 

industrias, para emprender en operaciones mercantiles y participar de sus utilidades. Este contrato 

se rige por las disposiciones de esta Ley, por las del Código de Comercio, por los convenios de las 

partes y por las disposiciones del Código Civil. 

Art. 2.- Hay cinco especies de compañías de comercio, a saber: 

Micro

64 %

Pequeñas 

24 %

Medianas 

8 %
Grandes

4 %

Micro Pequeñas Medianas Grandes

https://vlex.ec/vid/codigo-civil-631479779
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La compañía en nombre colectivo; 

La compañía en comandita simple y dividida por acciones; 

La compañía de responsabilidad limitada; 

La compañía anónima 

La compañía de economía mixta. Estas cinco especies de compañías constituyen personas 

jurídicas. 

Art. 146.- La compañía se constituirá mediante escritura pública que se inscribirá en el 

Registro Mercantil del cantón en el que tenga su domicilio principal la compañía. La compañía 

existirá y adquirirá personalidad jurídica desde el momento de dicha inscripción. La compañía solo 

podrá operar a partir de la obtención del Registro Único de Contribuyentes en el SRI. Todo pacto 

social que se mantenga reservado, será nulo. 

Art. 290.- Todas las compañías deberán llevar su contabilidad en idioma castellano y 

expresarla en moneda nacional. Sólo con autorización de la Superintendencia de Compañías y 

Valores, las que se hallen sujetas a su vigilancia y control podrán llevar la contabilidad en otro 

lugar del territorio nacional diferente del domicilio principal de la compañía. 

Art. 294.- El Superintendente de Compañías y Valores determinará mediante resolución 

los principios contables que se aplicarán obligatoriamente en la elaboración de los balances de las 

compañías sujetas a su control. 

Art. 399.- Ningún socio o accionista podrá exigir la entrega del haber que le corresponda 

en la división de la masa social, mientras no se hallen extinguidas todas las deudas y obligaciones 

de la compañía o no se haya depositado su importe. 

4.3.2. Transparencia  

Art. 15.- Los socios podrán examinar los libros y documentos de la compañía relativos a 

la administración social; pero los accionistas de las compañías anónimas, en comandita por 

acciones y de economía mixta, solo tendrán derecho a que se les confiera copia certificada de los 

balances generales, del estado de la cuenta de pérdidas y ganancias, de las memorias o informes 

de los administradores y comisarios, y de las actas de las juntas generales; así mismo, podrán 

solicitar la lista de accionistas e informes acerca de los asuntos tratados o por tratarse en dichas 

juntas. 

Art. 20.- Las compañías constituidas en el Ecuador, sujetas a la vigilancia y control de la 

Superintendencia de Compañías y Valores, enviarán a ésta, en el primer cuatrimestre de cada año: 
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a) Copias autorizadas del balance general anual, del estado de la cuenta de pérdidas y ganancias, 

así como de las memorias e informes de los administradores y de los organismos de fiscalización 

establecidos por la Ley; 

b) La nómina de los administradores, representantes legales y socios o accionistas, 

incluyendo tanto los propietarios legales como los beneficiarios efectivos, atendiendo a estándares 

internacionales de transparencia en materia tributaria y de lucha contra actividades ilícitas, 

conforme a las resoluciones que para el efecto emita la Superintendencia de Compañías, Valores 

y Seguros (Superintendencia de Compañías, Valores y Seguros, 2022). 

4.4. Marco histórico 

4.4.1. Historia de las empresas  

Historia de la empresa: De Roma a la Edad Media 

El derecho romano incluía el llamado «contrato de sociedad». Sin embargo, las sociedades, 

en la realidad, no diferenciaban lo personal de lo empresarial. El auge del comercio propició la 

aparición de compañías más complejas, necesarias para llevarlo a cabo. 

Historia de la empresa: El capitalismo 

Con el desarrollo del capitalismo, también vino el de las formas de asociación empresarial. 

Aunque siguieron existiendo los empresarios individuales o formas solidarias con socios, 

aparecieron las sociedades colectivas, de responsabilidad limitada y anónimas. En ellas, los socios 

solo arriesgan el capital invertido. 

Podemos destacar dos de ellas: la de responsabilidad limitada y la anónima. La primera es 

la opción más habitual en sociedades de pequeño tamaño. Las segundas fueron el punto de partida 

de las grandes corporaciones, las cuales comenzaron a aparecer en el siglo XX y XXI. 

Historia de la empresa: La tecnología 

La era tecnológica tuvo uno de sus principales puntos de inflexión en los años noventa, con 

la aparición de Internet. A su vez, supuso un cambio de paradigma para el mundo empresarial. Las 

empresas tuvieron que incorporar la tecnología a sus procesos productivos si querían sobrevivir 

(Ruiz, 2021). 

La empresa en la actualidad 

En la actualidad, el papel de las empresas se ha vuelto mucho más dificultoso debido a 

fenómenos como la globalización o al avance incesante de las nuevas tecnologías de la información 

https://economipedia.com/definiciones/tipos-de-capitalismo.html
https://economipedia.com/definiciones/sociedad-colectiva.html
https://economipedia.com/definiciones/sociedad-de-responsabilidad-limitada.html
https://economipedia.com/definiciones/sociedad-anonima.html
https://economipedia.com/definiciones/corporacion.html
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y del conocimiento. En la empresa de hoy en día, y principalmente en las de gran tamaño, los 

puestos del empresario y del dueño están claramente definidas. 

La empresa actual integra un conjunto de factores de producción (recursos naturales, 

personas y capital), que han de ser estructurados por el empresario y dirigidos para la obtención 

de unos objetivos empresariales, como asegurarse la obtención de un beneficio, pero sin olvidad 

su responsabilidad social con el entorno que la rodea y condiciona su actividad (Jiménez, 2021). 

4.4.2. Historia del Financiamiento 

Para Ceupe (2022): 

La necesidad de financiación surgió en el estado capitalista debido al establecimiento de 

intercambios de productos básicos y monetarios, así como a la creciente necesidad de la 

administración de recursos financieros, El rápido crecimiento del gasto de los Estados 

capitalistas ha estimulado el desarrollo financiero. La base material de las finanzas es el 

ingreso nacional en términos monetarios. En el proceso de desarrollo del progreso 

científico y tecnológico, el dinero se ha convertido en una importante medida del costo de 

producción, la mano de obra y la recaudación de impuestos. La actividad financiera está 

condicionada por las leyes económicas. Estas determinan la necesidad económica para 

desarrollar la producción material y satisfacer las necesidades personales de los miembros de 

la sociedad. Su mantenimiento está relacionado con la distribución de un producto público con 

el fin de formar fondos de compensación de los medios de producción, fondos de seguro y de 

reserva, fondos de consumo personal y público. (p. 2) 

4.5. Variables 

4.5.1. Catálogo de cuentas  

Activo. Los activos son aquellos bienes, recursos y derechos tangibles e intangibles, que 

suman a favor de la organización y que de por sí constituyen una fuente potencial de beneficios 

presentes o futuros.  

Activo Corriente. Se encuentran dentro de esta cuenta los bienes y servicios de la empresa 

donde su característica principal es que estos se pueden convertir en dinero en un periodo no mayor 

a 12 meses. 

Activo no corriente. Está conformado por los bienes y derechos que posea la empresa, con 

lo cual esta garantiza el desarrollo de sus funciones y no son tomados en cuenta como una forma 

rápida de obtener liquidez (Herrera, 2022). 
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Pasivo. Se lo define al pasivo como la aglomeración de las deudas y obligaciones que están 

pendientes, se lo suele conocer con el nombre de fuentes de financiamiento ajenas. 

Pasivo corriente. Estas están caracterizadas por ser a largo plazo es decir una deuda que 

posee la empresa mayor a un año. 

Obligaciones con instituciones financieras. Son aquellas obligaciones que contrae las 

empresas hacia entidades financieras ya sean públicas o privadas, con la finalidad de la obtención 

de recursos mediante crédito directo o líneas de crédito. 

Documentos por pagar. Se las puede definir como las obligaciones o deuda que tiene una 

empresa o negocio con los proveedores o sus acreedores según sea el caso, por la general el pago 

de estas cuentas no es inmediato si no que tienen un plazo acordado no superior a 12 meses. 

Pasivo no corriente. En esta parte del pasivo se encuentran las obligaciones a corto plazo, 

en pocas palabras su duración es menor a un año (Llorente, 2015). 

Patrimonio. El patrimonio de cualquier empresa está constituido por el financiamiento 

propio de la misma, esta es la diferencia entre el activo y el pasivo. 

Utilidad del ejercicio. La utilidad del ejercicio es lo que la empresa son la cantidad que 

resulta de restarle a los ingresos los costos y gastos, además de los impuestos, esto se realiza por 

periodos o ejercicios contables, los cuales suelen durar un año (López, 2020). 

4.5.2. Indicadores financieros 

Los indicadores financieros se conforman en una herramienta indispensable para la 

adecuada administración financiera de las organizaciones o empresas. Son resultados numéricos 

que relacionan cuentas o grupos de cuentas de los estados financieros, unos resultan de relacionar 

cuentas del Estado de Situación Financiera o Balance General, otros de relacionar cuentas del 

Estado de Resultados y también de relacionar cuentas de ambos estados financieros. 

Los cuatro grupos de indicadores financieros cubren la totalidad de las cuentas del Estado 

de Situación Financiera o Balance General y del Estado de Resultados; estos son Indicadores de 

Liquidez o solvencia; Indicadores de Endeudamiento; Indicadores de Gestión, Utilidad, Eficiencia, 

Rotación o Actividad; y, los Indicadores de Rentabilidad (Ollague et al., 2017). 

4.5.2.1. Solvencia. La solvencia se puede definir como la capacidad de una empresa para 

cumplir con sus obligaciones de pago, independientemente de su vencimiento. Una empresa es 

más o menos solvente si tiene suficientes recursos disponibles para cubrir sus costos por más 

tiempo. Las empresas pueden obtener apoyo para cumplir con sus obligaciones de pago en el corto 
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plazo, lo que les ayuda a estabilizarse. Sin embargo, cuanto más tiempo pueda cumplir con estas 

obligaciones de pago, más estable será (Cámara de Comercio, 2021). 

4.5.2.2. Liquidez. La falta de liquidez es el principal problema en una empresa, ya que es 

muy difícil salir de una deuda sin el suficiente efectivo por ello es indispensable un pequeño 

empujón económico que te permita avanzar con sus labores normales mientras se consigue los 

fondos necesarios para poder devolver toda la cantidad (Berenstein, 2019). 

La Tabla 1 muestra las fórmulas de los indicadores de liquidez y solvencia  

Tabla 1 

 Indicadores de liquidez y solvencia 

Factor Indicadores Técnicos Fórmulas  

 

 

Liquidez 

Liquidez corriente Activo corriente / Pasivo corriente 

Prueba ácida Activo corriente – Inventarios / Pasivo corriente 

Solvencia 

Endeudamiento del activo Pasivo total / Activo total 

Endeudamiento patrimonial Pasivo total / Patrimonio 

Endeudamiento del activo fijo Patrimonio / Activo fijo neto 

Apalancamiento Activo total / Patrimonio 

Nota. Adaptado de la Superintendencia de Compañías, Valores y Seguros (2022). 

4.5.3. Ratios de los indicadores  

Bustamante (2017) y Cañar  (2019)  presentan las ratios estándar para el análisis financiero 

de las empresas comerciales, las dos tesis concuerdan con los promedios estándar de las ratios 

tanto de liquidez como de solvencia o endeudamiento. Es ello que se los tomara como referencia 

para hacer un análisis pertinente a los indicadores de las empresas comerciales dedicadas a la 

compra y venta al por mayor y menor en Ecuador.   

4.5.3.1. Solvencia 

4.5.3.1.1. Endeudamiento del activo. Este indicador establece el porcentaje de 

participación de los acreedores dentro de la empresa y mide la relación existente entre los fondos 

propios de una empresa con relación a las deudas que mantiene tanto en el largo como en el corto 

plazo.  

4.5.3.1.2. Endeudamiento patrimonial. Estos indicadores comparan el financiamiento 

originario de terceros con los recursos de los accionistas, socios o dueños de la empresa, con el fin 

de establecer cuál de las dos partes está corriendo el mayor riesgo.  
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4.5.3.1.3. Endeudamiento del activo fijo. El coeficiente resultante de esta relación indica 

la cantidad de unidades monetarias que se tiene de patrimonio por cada unidad invertida en activos 

fijos. Si el cálculo de este indicador arroja un cociente igual o mayor a 1, significa que la totalidad 

del activo fijo se pudo haber financiado con el patrimonio de la empresa, sin necesidad de 

préstamos de terceros. 

4.5.3.1.4. Apalancamiento. Este indicador nos permite conocer el grado en el que se ha 

comprometido los activos con el patrimonio. Se mide como la relación entre deuda a largo plazo 

más capital propio. 

La Figura 7 muestra los estándares del indicador de solvencia.  

Figura 7 

Estándares de los Indicadores de solvencia    

 

Nota. adaptado de la investigación de Bustamante (2017). 

4.5.3.2.  Liquidez  

4.5.3.2.1. Razón corriente. Se denomina también relación corriente, y trata de verificar las 

disponibilidades de la empresa, a corto plazo, para afrontar sus compromisos o deudas. 

4.5.3.2.2. Prueba ácida. Se conoce también con el nombre de prueba del ácido o liquidez 

seca. Es un test más riguroso, el cual pretende verificar la capacidad de la empresa para cancelar 

sus obligaciones corrientes, pero sin depender de la venta de sus existencias, es decir, básicamente 

Endeudamiento del activo:

El nivel de endeudamiento
ideal debe ser menor al 60 %.

Endeudamiento patrimonial

El mayor posible, siempre y
cuando la deuda produzca una
rentabilidad superior a la tasa de
interés.

Endeudamiento del activo
fijo

un cociente igual o mayor a 1

Apalancamiento:

El menor posible
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con sus saldos de efectivo, el producido de sus cuentas por cobrar, sus inventarios temporales y 

algún otro activo de fácil liquidación que pueda haber, diferente a los inventarios.  

La Figura 8 muestra los estándares del indicador de liquidez. 

Figura 8 

Estándares de los indicadores de liquidez  

 

Nota. adaptado de la investigación de Bustamante (2017). 

  

Razón corriente:

relación fluctua 
entre 1,5 y 2

Prueba Ácida:

0,5 a 1 puede 
considerarse 
satisfactoria



26 

 

5. Metodología 

5.1. Localización  

El presente proyecto se concentró a nivel nacional debido a que las empresas comerciales 

en Ecuador están localizadas dentro de todo el país, por ello se presenta el mapa político del 

Ecuador (véase la Figura 9), donde se observa que está ubicado en la región noroccidental de 

América del Sur, compuesto por veinticuatro provincias. Limita al norte con Colombia, al sur y al 

este con Perú y al oeste con el océano Pacífico. 

Figura 9 

Mapa político de Ecuador 

 
Nota. Tomado de Merino (2021). 

5.2. Enfoque de investigación  

La presente investigación tuvo un enfoque cuantitativo, al haber realizado la recopilación 

de datos que fueron susceptibles a la cuantificación tales como la base de datos realizada acorde a 

los estados financieros, complementando el proceso con el uso de hojas de cálculo dentro del 

programa Excel, cuyo propósito fue la agrupación de la información y la determinar la correlación 

de las variables. Se la denomina así porque trata con fenómenos que se pueden medir a través de 

la utilización de técnicas estadísticas, su propósito más importante radica en la descripción, 

definición, pronóstico y vigilancia objetiva de las causas y las predicciones de ocurrencia de una 

situación en particular.   
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5.3. Tipos de investigación  

5.3.1. Descriptiva  

Para un desarrollo excepcional de la presente investigación se recurrió a la descripción de 

las variables y a su comparación, con esta investigación se orientará a un conocimiento más amplio 

donde se relacionará la incidencia de las fuentes de financiamiento con la liquidez y la solvencia 

de las empresas. 

5.3.2. Correlacional  

Al correlacionar el financiamiento denominada (variable independiente) y la liquidez 

(variable dependiente), permitió conocer cuál es la relación existente entre las variables de estudio; 

de la misma manera facilitó medir el nivel de liquidez y solvencia que presentan las empresas y 

otros factores que afectan al financiamiento directa o indirectamente. Para ello, se realizó la 

correlación de las variables para sustentar la hipótesis planteada, debido a que se esperaría una 

correlación inversa es decir que mientras la primera variable independiente sube la variable 

dependiente tiende a bajar. 

5.4. Métodos de investigación  

En el presente trabajo se utilizó los siguientes métodos de investigación:  

5.4.1. Deductivo  

Por medio del método deductivo se obtuvo la relación a partir de los indicadores 

financieros propuestos, se realizó un razonamiento lógico al interpretar los indicadores aplicados 

y su relación con la situación de las empresas con referencia al sector analizado. 

5.4.2. Inductivo  

El método inductivo permitió analizar la información, contrastarla con lo planteado dentro 

de la hipótesis sobre la relación de la liquidez con el financiamiento de las empresas comerciales 

y llegar a los hallazgos a través de aplicación de los instrumentos de investigación. 

5.4.3. Analítico  

Se aplicó el método analítico al relacionar de las variables de financiamiento y liquidez a 

partir de una incidencia entre las mismas, de la misma manera respondiendo a la correlación 

positiva o negativa de los indicadores aplicados, a través de un análisis de los hallazgos 

encontrados.  
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5.5. Población y muestra  

5.5.1.  Población  

La población de estudio está conformada por las empresas del sector comercial de Ecuador. 

Según la Superintendencia de Compañías, Valores y Seguros (2022), las organizaciones dentro del 

sector comercial catalogadas como las más grandes dentro del mismo, están conformadas por 500 

empresas del Ecuador. 

5.5.2.  Muestra 

Al ser una población en la que la disponibilidad de la información presenta su cierto grado 

de dificultad y la información es muy extensa, se decidió no escoger una población representativa 

si no que aleatoriamente se escoge el 10 % de las grandes empresas comerciales dando un 

población de 50 empresas, de la misma manera se tomó en cuenta factores como la posición en el 

ranking de la Superintendencia de Compañías Valores y Seguros, la disponibilidad de sus estados 

financieros de los últimos tres años y que su actividad sea la venta al por mayor y menor. 

5.6. Procedimiento 

• Se realizó una investigación bibliográfica de la información más relevante dentro 

de la investigación.  

• Se procedió a analizar las variables de estudio. 

• Se dio cumplimiento a los objetivos planteados dentro del anteproyecto de la 

investigación a través de los resultados.  

• Se relacionó la investigación abordada con otras similares, para contrastar los 

hallazgos encontrados.  

• Se emitió conclusiones y recomendaciones de los resultados encontrados. 
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6. Resultados 

6.1. Objetivo 1.  Determinar el nivel de endeudamiento interno y externo del sector 

comercial, en base a los datos que reposan en portal de la Superintendencia de 

Compañías  

6.1.1. Endeudamiento interno  

El nivel de endeudamiento es una de las decisiones financieras más importantes que debe 

tomar un empresario, de tal modo que el endeudamiento interno no es más que los fondos propios 

por los cuales debe rendir cuentas, los empresarios piensan que el nivel de endeudamiento ideal es 

el que mantiene una proporción igual entre fondos propios y ajenos. No obstante, cada compañía 

decide como manejar las cuentas de endeudamiento, es por ello que a continuación se van a 

analizar las cuentas de endeudamiento interno de las empresas comerciales en Ecuador. 

La Figura 10 muestra la variación del patrimonio. 

 Figura 10 

Variación del patrimonio en las empresas comerciales  

 

Los datos de la Figura 10 demuestran que el patrimonio ha incrementado del 2019 al 2020 

en un 4,96 % y del 2020 al 2021 en un 5,80 %, esto debido a que diversas cuentas incrementaron 

su valor en relación a los dispuesto por la normativa legal vigente, específicamente la Ley de 

compañías en el Art. 109.- La compañía formará un fondo de reserva hasta que éste alcance por lo 

menos al veinte por ciento del capital social. En cada anualidad la compañía segregará, de las 

utilidades líquidas y realizadas, un cinco por ciento para este objeto. También correspondientes al 

valor de las utilidades acumuladas, de la misma manera otra cuenta que creció es la de capital la 

cual tuvo una variación por el aumento de la inversión por parte de los accionistas, este crecimiento 

es positivo ya que demuestra una mayor fortaleza al hacer frente a alguna dificultad futura. 
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La Figura 11 muestra la variación de las reservas. 

Figura 11 

Variación de las reservas en las empresas comerciales  

 

Como se observa en de la Figura 11, la variación de la cuenta contable denominada reservas 

tuvo una variación de incremento del año 2019 al año 2020 en un 4,35 % y para el 2021 con 

respecto al año anterior las reservas disminuyeron en un 3,81 %, debido a que tuvieron la 

autorización de la Junta General de Accionistas y de los órganos de control, para hacer uso de los 

mismos en la inversión de otros activos que requieren las empresas del sector o para hacer frente 

a futuras obligaciones que se presenten, siendo las reservas una medida de protección para las 

empresas.  

La Figura 12 muestra la variación del capital. 

Figura 12 

Variación del capital en las empresas comerciales  
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Con respecto a la variación del capital dentro de las empresas comerciales, se puede 

exponer que esta cuenta creció para el 2020 en un 4,02 % con respecto al año anterior y para el 

2021 en un 4,57 %; la variación es favorable para las empresas, ya que la cuenta de capital 

representa la inversión propia y directa de los socios, evidenciando que las empresas comerciales 

tienen una aceptación por nuevos inversionistas a través de la emisión de acciones comunes y 

preferentes, de la misma manera el incremento del capital representa mayor fortaleza  empresarial 

y expresa un mayor compromiso ante los nuevos socios. 

La Figura 13 muestra la variación de las utilidades retenidas.  

Figura 13 

Variación del utilidades retenidas o no repartidas en las empresas comerciales  

 
Dentro de la Figura 13, se evidencia la variación de la cuenta de utilidades retenidas que 

tiene un crecimiento del 26,34 % del año 2019 al 2020, y del 2020 al 2021 en 2,32 %, originado 

por las políticas internas de la empresa en no distribuir la totalidad de sus ganancias, sino más bien 

conservarlas como una reserva ante contingencias financieras futuras. Cabe recalcar que este tipo 

de decisiones económicas se las toma principalmente cuando las empresas están logrando un gran 

margen de rentabilidad por lo cual la presencia de esta tendencia aumentaría la liquidez de las 

mimas, por ende, en algún momento llegarían a tener un exceso de liquidez lo que representa una 

perdida al largo plazo. 
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El financiamiento externo se registra contablemente en forma de obligaciones y deuda; son 
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empresas o industrias acudan al endeudamiento externo puesto que no siempre las empresas 

cuentan con los recursos propios suficientes que les permitan financiar sus proyectos. 

A continuación, se expone la variación en las cuentas que representan endeudamiento 

externo para las empresas del sector comercial en Ecuador. 

La Figura 14 muestra la variación del pasivo. 

Figura 14 

Variación del pasivo de las empresas comerciales   

 

La Figura 14 muestra el crecimiento del pasivo con respecto a los periodos de los años 

2019-2020 y 2020-2021, demostrando que existe un crecimiento del 0,40 % para el primer periodo 

en el cual es importante recordar que desde el mes de marzo del 2020 la pandemia Covid-19 afecto 

a Ecuador, por ello, se deduce que sus pasivos permanecieron sin un mayor incremento ya que 

muchas de las empresas tuvieron que cambiar su método de trabajo;  para el segundo periodo se 

identifica un crecimiento del 8,95 %, estos crecimientos dentro de la cuenta de pasivo se deben al 

aumento del pasivo corriente (la deuda a corto plazo) y del pasivo no corriente (deuda a largo 

plazo), tomando en cuenta que las empresas tuvieron que reactivarse de una forma diferente a lo 

antes empleaban, acudiendo al endeudamiento interno como externo, con el fin de seguir con sus 

operaciones y compromisos. 
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La Figura 15 muestra la variación del pasivo corriente. 

Figura 15 

Variación del pasivo corriente en las empresas comerciales  

 

En la Figura 15 se observa el movimiento del grupo del pasivo corriente el cual disminuyó 

para el año 2020 en un 5,34 %; debido a que las empresas han logrado disminuir sus obligaciones 

a corto plazo, en relación a las entradas de efectivo que maximizaron su capacidad de pago; para 

el año 2021  se observa un crecimiento de los pasivos corrientes en un 17,18 % debido al aumento 

de compromisos con las instituciones financieras a corto plazo y los documentos por pagar 

(proveedores) dentro de las empresas, lo cual representa un mayor riesgo al no poder afrontar estas 

obligaciones o deudas que son menores a un año, en especial la cuenta de proveedores que maneja 

un rango entre 30 y 90 días de crédito. 

La Figura 16 muestra la variación con las instituciones financieras. 

Figura 16 

Variación de la cuenta obligaciones con instituciones financieras  
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En la Figura 16 se puede observar el financiamiento a través de las instituciones 

financieras, para el año 2020 incrementó su valor en un 3,94 % con respecto al año anterior 

consecutivamente en el año 2021 subió en un 3,25 %, lo que evidencia que la crisis sanitaria afecto 

el volumen de las ventas y por ende a la solvencia que se requerían las empresas comerciales para 

cubrir las obligaciones contraídas con los acreedores no fue la suficiente y acudieron al 

refinanciamiento de las deudas y la emisión de nuevas obligaciones financieras, acogiéndose a las 

medidas dispuestas desde el gobierno central. 

La Figura 17 muestra la variación de las cuentas y documentos por pagar. 

Figura 17 

Variación de las cuentas y documentos por pagar 

 

En la Figura 17 se evidencia la variación de las cuentas y documentos por pagar, la cual 

disminuye en un 3,93 % para el año 2020 y un aumenta en un 21,64 % para el año 2021, 

demostrando que dentro del sector comercial las empresas incrementaron su deuda principalmente 

con los proveedores, como resultado se infiere que los acreedores desempeñan un rol primordial 

en el financiamiento, debido a las políticas de pago pactadas con los mismos y que la compra de 

mercadería es el motor de este sector ya que se caracterizan por la redistribución de los productos, 

tomando en cuenta que los proveedores es la única cuenta del endeudamiento que no generaría 

intereses en el lapso de tiempo. 
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La Figura 18 muestra la variación del pasivo no corriente. 

Figura 18 

Variación del pasivo no corriente en las empresas comerciales  

 

Como se observa en la Figura 18, el crecimiento del pasivo no corriente o también 

denominado como pasivo fijo, está formado por todas aquellas deudas y obligaciones que tiene 

una empresa a largo plazo, por ende, para el año 2020 aumento en un 12,30 % debido a que el 

tiempo que afectaría la pandemia covid-19 era incierto, las empresas tenían que seguir cubriendo 

sus obligaciones adquiridas principalmente las que eran a corto plazo y para el año 2021 decreció 

en un 5,81 %; dando que la economía se reactivó nuevamente para este periodo, pudiendo cubrir 

en un mayor porcentaje la deuda adquirida en los periodos anteriores. 

La Figura 19 muestra la variación de las obligaciones financieras a largo plazo. 

Figura 19 

Variación de la cuenta de obligaciones con instituciones financieras a largo plazo 
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En la Figura 19 las obligaciones que posee las empresas comerciales con las instituciones 

financieras al largo plazo han crecido en un 10,64 % por lo tanto acudieron a este tipo de 

financiamiento mayormente por la rapidez a la hora de ser emitido y así poder para cubrir las 

obligaciones contraídas en el 2020 recalcando que las ventas no fueron las esperadas en el mismo 

periodo, para el año 2021 disminuyó un 2,96 %, debido a que pudieron liquidar prestamos 

pendientes, tomando en cuenta que las deudas a largo plazo implican mayores costos debido a las 

tasas de interés que poseen las entidades financieras, afectando directamente a las obligaciones 

adquiridas ya que su valor a pagar será mayor dependiendo del lapso de tiempo para el cual fueron 

emitidas  y teniendo presente que son mayores a un año pero considerando que según los resultados 

económicos positivos, se las puede cancelar a un tiempo menor que evite mayores costes para las 

empresas. 

6.1.3. Endeudamiento interno y externo dentro del sector comercial  

La Tabla 2 muestra la estructura de endeudamiento. 

Tabla 2 

Estructura del endeudamiento en las empresas del sector comercial 

  2019 2020 2021 

Deuda interna $   35 403 858,75 $    37 160 890,66 $   39 317 422,97 

Deuda externa $   73 991 891,84 $    74 290 051,95 $   80 940 655,93 

 

La Figura 20 muestra la estructura de endeudamiento interno y externo. 

Figura 20 

Estructura del endeudamiento interno y externo en las empresas comerciales de Ecuador   
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La Figura 20 representa la estructura de endeudamiento de las empresas comerciales la 

cual presenta para el año 2019 en su endeudamiento interno un valor promedio de 35 403 858,75 

dólares los cuales representarían el 32 % del total de la estructura financiera el 68 % restante 

equivale a los 73 991 891,84 dólares conformado así el 100 % de la estructura de deuda que 

presentan las empresas comerciales, seguidamente para los dos posteriores años presentan valores 

similares con la diferencia que el endeudamiento interno creció en 1 % el cual se vio afectado de 

manera positiva por el crecimiento del patrimonio en las empresas.  

Como lo mencionan Rivera et al. (2018), la estructura financiera óptima es aquella que 

logra un equilibrio entre el riesgo y el rendimiento de manera que maximice el precio de la acción 

de las empresas, en otras palabras, constituye la combinación de financiamiento sea mediante 

recursos externos que representan los pasivos o recursos internos que en este caso es el capital. 

Otros autores optan por la posición de que no existe una estructura financiera óptima 

debido a que diversos factores influyen sobre esta estructura, tales como lo son:  la aversión al 

riesgo que las empresas tengan, la etapa en la que esta se encuentre, la capacidad de generar 

recursos monetarios con facilidad, por lo tanto, sería lo ideal en cualquier gestión financiera que 

pretenda aumentar el valor de la empresa, por medio de una mejor combinación de recursos 

internos y externos. 

6.2. Objetivo 2. Identificar los niveles de liquidez y solvencia en el sector comercial 

utilizando los indicadores financieros 

6.2.1. Indicadores de liquidez  

La Figura 21 muestra el indicador de liquidez corriente. 

Figura 21 

Liquidez corriente   
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En la Figura 21, se observa el comportamiento del indicador llamado liquidez corriente la 

cual se obtiene al dividir el activo corriente para el pasivo corriente, esta ratio muestra un valor 

para el año 2019 de 1,79, para el año 2020 un valor de 1,94 y para el año 2021 de  1,82, al 

compararlo con el promedio estándar propuesto en las investigaciones de Bustamante (2017) y la 

de Cañar  (2019), que el promedio para las empresas comerciales es $ 1,5 a $ 2, se demuestra que 

esta se encuentra dentro de lo esperado y es favorable para las empresas, ya que se infiere que estas 

empresas tienen la liquidez suficiente para  hacer frente a sus compromisos o deudas a corto plazo. 

De la misma manera se puede demostrar que los activos corrientes poseen cuentas que superan el 

tiempo para poderse convertir en liquidez, lo que obliga a los directivos a tomar las estrategias 

pertinentes para cubrir las obligaciones a corto plazo. 

La Figura 22 muestra el indicador de prueba ácida. 

Figura 22 

Prueba ácida en las empresas comerciales  
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6.2.2. Indicadores de solvencia  

La Figura 23 muestra el indicador de liquidez corriente. 

Figura 23 

Endeudamiento del activo en las empresas comerciales  

 

En la Figura 23 del indicador de endeudamiento del activo, se analiza el pasivo total 
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este indicador implicaría que sus activos están financiados con más de la mitad de deuda externa 

o financiamiento ajeno que para muchos autores estaría dentro de la estructura esperada. 

La Figura 24 muestra el indicador de endeudamiento patrimonial. 

Figura 24 

Endeudamiento patrimonial en las empresas comerciales  
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Se expone dentro de la Figura 24 la variación del indicador del endeudamiento patrimonial 

el cual se obtiene al dividir el pasivo total para el patrimonio, donde se puede observar que en el 

año 2019 tiene un valor de $ 3,02, para el año 2020 de $ 2,82 y para el año 2021 de $ 2,84 dentro 

de los estándares planteados el mejor resultado sería que el indicador tuviera un valor menor, 

debido a que su relación es por cada dólar del patrimonio las empresas mantienen una deuda del 

doble o triple dentro de los años analizados, por lo cual los acreedores tienen una gran participación 

en las empresas del sector . 

La Figura 25 muestra el indicador de endeudamiento del activo fijo. 

Figura 25 

Endeudamiento del activo fijo en las empresas comerciales  
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La Figura 26 muestra el apalancamiento. 

Figura 26 

Apalancamiento 
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Para análisis se plantean hipótesis con respecto al coeficiente de correlación 𝜌. 

Hipótesis nula (H0): 𝜌= o: La correlación entre las variables es cero 

Hipótesis alternativa (H1):  𝜌 ≠o 

Para el contraste se ha considerado un error del 5 %, es decir, un p-valor inferior a 0,05 

significa que hay evidencia suficiente para rechazar la hipótesis nula (𝜌 = 0), por tanto, con un 

95 % de confianza, se acepta que la relación entre las variables es distinta cero. Un p--valor > 0,05 

significa que no se rechaza que la relación sea cero, por tanto, con un 95 % acepto que la relación 

entre las variables es estadísticamente cero. Además, Hernández Sampieri (2018) plantea que las 

correlaciones con valores menores a 0,3 se pueden considerar correlaciones débiles y las 

correlaciones con valores mayores a 0,6 se consideran relaciones fuertes. 

La Tabla 3 muestra la correlación entre los indicadores de liquidez corriente y solvencia. 

Tabla 3 

Correlación entre los indicadores de liquidez corriente y solvencia  

  2019 2020 2021 

Liquidez corriente; Endeudamiento del activo -0,57 -0,46 -0,50 

Significatividad (p-valor) 0,00 0,00 0,00 

Liquidez corriente; Endeudamiento patrimonial 0,78 -0,02 -0,30 

Significatividad (p-valor) 0,00 0,91 0,03 

Liquidez corriente; Endeudamiento del activo fijo  -0,33 0,21 0,19 

Significatividad (p-valor) 0,02 0,14 0,19 

Liquidez corriente; Apalancamiento 0,78 -0,02 -0,28 

Significatividad (p-valor) 0,00 0,91 0,04 
 

La liquidez corriente y el endeudamiento del activo muestran una correlación negativa para 

los tres años analizados, siendo significativas, lo cual indicaría que mientras la liquidez corriente 

sea el endeudamiento del activo será menor, siendo esto favorable, debido a que la presencia de 

los acreedores podrá ser en menor porcentaje. 

La correlación entre la liquidez corriente y el endeudamiento patrimonial evidencian 

correlaciones diferentes, para el año 2019 la correlación es positiva fuerte siendo significativa para 

este año y 2020 es estadísticamente cero, por lo tanto, es no significativa y para el año 2021 es 

significativa, demostrando que guardan una estrecha relación, debido a que en este periodo el 

capital de los accionistas se vio incrementado. 
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La correlación entre la liquidez corriente y el endeudamiento del activo fijo, solo es 

significativa para el año 2019 el cual muestra una correlación negativa débil y para el año 2020 y 

2021 es no significativa. 

La liquidez corriente y el apalancamiento demuestran una correlación positiva para el año 

2019, para el año 2020 es estadísticamente cero, lo cual indica ser no significativa y para el año 

2021 es negativa y significativa teniendo una mayor relación con sus acreedores. 

La Tabla 4 muestra la correlación entre la prueba ácida y solvencia. 

Tabla 4 

Correlación entre los indicadores de Prueba ácida  y solvencia 

  2019 2020 2021 

Prueba ácida; Endeudamiento del activo 0,85 -0,34 -0,46 

Significatividad  0,00 0,01 0,00 

Prueba ácida; Endeudamiento patrimonial -0,25 0,09 -0,24 

Significatividad  0,08 0,51 0,01 

Prueba ácida; Endeudamiento del activo fijo  0,22 0,14 0,18 

Significatividad  0,12 0,35 0,21 

Prueba ácida; Apalancamiento -0,25 0,09 -0,22 

Significatividad  0,08 0,52 0,12 
  

La correlación existente entre la prueba ácida y el endeudamiento del activo, de evidencia 

para el año 2019 tiene una correlación positiva fuerte y es significativa y para el año 2020 y 2021 

la correlación es negativa débil, siendo significativa, demostrando que las empresas del sector 

comercial de Ecuador pueden hacer frente a sus obligaciones con los acreedores. 

La prueba ácida y el endeudamiento patrimonial señalan que su correlación es negativa 

débil, pero no significativa, tanto para el año 2019 y 2020 debido a que sus valores son 

estadísticamente cero, y para el año 2021 es significativa, determinando que el endeudamiento 

patrimonial (capital), se ve es dependiente de los recursos ajenos.  

La prueba ácida, el endeudamiento del activo fijo y el apalancamiento para los tres años 

investigados, demuestran la no existencia de una correlación significativa para la investigación. 
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7. Discusión 

Los resultados de la presente investigación demuestran que la principal fuente de 

financiamiento de las empresas es por medio del financiamiento de terceros o ajeno, tal y como lo 

menciona Tello (2017)  las empresas dependen mucho del financiamiento ajeno para atender a sus 

obligaciones inmediatas; Becerra (2017) hace énfasis que el financiamiento óptimo sería el que 

mantenga una menor tasa de interés de esta manera no afecte la liquidez de las empresas. 

Comparando con los resultados de la investigación difiere ya que se evidencia que una de las 

fuentes de financiamiento mayormente usadas es la deuda con instituciones financieras, las cuales 

poseen una elevada tasa de interés. En cambio, Pinos et al. (2021) optan por una decisión de 

combinación de deuda, tanto con recursos propios como ajenos, es una decisión difícil, puesto que 

el alto nivel de deuda puede elevar la probabilidad de quiebra de las empresas; pero, 

simultáneamente reduce el pago de impuestos debido al ahorro fiscal. Finalmente concluye que el 

financiamiento con recursos propios es la mejor forma de obtener recursos, es por ello que, 

mientras más rentable y líquida sea la empresa, menos deuda requiere; sin embargo, dentro de la 

presente investigación desacuerda ya que se demuestra que las empresas tienen una gran relación 

con el financiamiento de terceros para que estas funcionen con normalidad. Es necesario 

considerar que los recursos propios no suelen ser los que poseen el mayor porcentaje en las 

estructuras financieras ya que, el tener un capital de gran magnitud requiere un largo periodo de 

ahorro y no suele darse comúnmente este tipo de estructura, a pesar de que es la más recomendada.  

Sáenz y Sáenz (2019) sostienen que el uso de los indicadores son de suma importancia ya 

que se puede detectar dificultades financieras y aplicar correctivos adecuados para resolverlas; 

Bazán (2018) confirma esta política tomando en consideración que las ratios de liquidez y 

solvencia sirven como instrumento para la toma de decisiones de financiamiento, con ello tener un 

adecuado manejo de sus recursos, obligaciones y otros factores importantes. De la misma manera, 

Román (2020) menciona que las empresas no consideran que realizar un análisis financiero sea de 

suma importancia, pero se asumen como una herramienta que ayuda a tomar decisiones adecuadas 

para el crecimiento, ya que estos sectores se encuentran en constante crecimiento, por lo que es 

importante estar alertas para tomar decisiones viables y a tiempo. Al compararlo con los resultados 

encontrados se establece que existe una posición de igualdad, debido a que se evidencia la 

importancia de los indicadores a la hora de tomar decisiones más acertadas, es necesario conocer 

cómo se encuentran las empresas por cuanto se las puede analizar e identificar sus factores de 
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relevancia. Finalmente, para Rivera y Villanueva (2020) determinaron que las empresas presentan 

problemas de liquidez, lo que significa que dichas empresas tienen problemas de adquisición de 

efectivo en el corto plazo para cubrir sus necesidades, que en muchos de los casos son por causa 

de la baja rotación de los inventarios, y del poco acceso a fuentes de financiamiento planificadas; 

objetando a la investigación antes mencionada, se considera primordial realizar un análisis 

financiero sin importar el sector o el tamaño al que pertenecen, ya que  sirve para conocer la “salud” 

de las empresas y poder tomar medidas, tal como se lo evidencia en la investigación que permitió 

conocer cómo se encuentran las empresas analizadas, para que los gerentes, financieros o 

encargados de estas decisiones pueda tomar las mejores decisiones, para que ayuden a las mismas 

a seguir posicionadas y ser rentables al corto, mediano y largo plazo. 

Dentro de la investigación de Ordoñez (2017), se demuestra que el apalancamiento 

financiero o solvencia influye en la liquidez de las empresas ya que la existencia de un 

apalancamiento afecta al generar una liquidez absoluta para que se puedan cumplir con los 

compromisos pactados, especialmente en lo que se relaciona a la reposición de sus inventarios para 

hacer frente a las necesidades de sus clientes. Es necesario considerar que las realidades son 

distintas entre ciudades y regiones, que la facilidad de acceso a ciertas fuentes de financiamiento 

no es la misma en todos las regiones; es por ello que los resultados de la investigación difieren por 

cuanto presentan una relación estrecha con el endeudamiento para obtener una mayor liquidez, es 

decir, que su solvencia está financiada con el capital de los terceros (préstamos), la emisión de 

acciones todo aquello que represente un compromiso; esta tendencia no es mala solo que requiere 

un mayor análisis a la hora de tomar decisiones. Finalmente, es necesario mencionar las 

limitaciones que se presentaron en el desarrollo de la investigación, dado que los resultados son 

muy generales debido al gran número de empresas existentes en el sector investigado y afectando 

de manera directa a los resultados la muestra tomada para la investigación; a causa de este factor 

los resultados hacen referencia a una tendencia dentro de la muestra de las empresas analizadas. 
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8. Conclusiones 

De los resultados obtenidos con respecto al financiamiento de las grandes empresas 

comerciales de Ecuador, se concluye que: 

1. El nivel de endeudamiento de las grandes empresas comerciales en Ecuador, evidencia que 

el mayor porcentaje de financiamiento es a través de sus acreedores, siendo este el motor 

para que las empresas puedan seguir creciendo.  

2.  Dentro de los indicadores analizados por medio de los estados financieros de las empresas 

comerciales, se concluye que la liquidez de estas empresas es la adecuada, ya que permite 

que las mismas puedan hacer frente a sus obligaciones al corto plazo y el desarrollo de sus 

activades se lleve con normalidad. Por otro lado, los indicadores de solvencia exponen una 

gran relación o dependencia con su financiamiento externo, siendo este el factor clave para 

el crecimiento de las mismas. 

3. Para la correlación de los indicadores de liquidez y solvencia, se obtuvieron datos 

interesantes, debido a que muestran una correlación inversa débil, es decir, que las 

variables crecen en sentido contrario, mientras mayor sea la solvencia de las empresas 

tendrá una menor liquidez a disponibilidad de las empresas comerciales, con ciertas 

excepciones en los datos encontrados, debido a factores externos como lo fue la pandemia 

(Covid-19), que obligaron a las empresas a tomar decisiones que influyeron en los 

resultados obtenidos. Finalmente se demuestra que la relación que presentan las empresas 

con el endeudamiento es debil, debido a que al sector comercial presenta mayormente una 

financiación con dinero ajeno siendo este el que corre un mayor riesgo en las empresas. 
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9. Recomendaciones 

Concluyendo con la investigación del financiamiento de las grandes empresas comerciales 

de Ecuador, se recomienda que: 

1. Para tener un buen resultado en la gestión financiera se recomienda a las empresas 

contar con buenos asesores, economistas y contadores. Los gerentes financieros deben 

tomar decisiones interrelacionadas con las diferentes áreas de la empresa, para la 

obtención y aplicación eficiente de recursos financieros, con el fin de mantener las 

utilidades esperadas y poder continuar con buenos resultados en sus indicadore 

financieros. 

2. A los financieros y contadores de las empresas se les recomienda aplicar herramientas 

tecnológicas financieras o contables, que permitan conocer la situación económica y 

contable de la empresa en todo momento, lo que asegura la toma de decisiones 

oportunas para maximizar sus utilidades; además, es de suma importancia que las 

universidades que forman profesionales en el ámbito económico, contable o financiero, 

impartan con énfasis estas temáticas de relevancia, para que los futuros profesionales 

vayan al campo laboral con un conocimiento más amplio de las herramientas 

financieras. 
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11. Anexos 

Anexo 1. Datos de las empresas del sector comercial en Ecuador  
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Anexo 2. Datos de los estados financieros de las empresas  
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