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 1. Tema 

Análisis e Interpretación a los Estados Financieros de la Ferretería “Ferri 
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 2. Resumen 

El presente Trabajo de Integración Curricular se desarrolló con el objetivo de realizar el 

Análisis Financiero a La Ferretería “Ferri eléctrico Industrial” durante los años 2021-2022, con la 

finalidad de conocer la situación económica y financiera de la ferretería en los años referidos. En 

el transcurso del desarrollo del trabajo, se cumplieron los objetivos planteados, mediante la 

aplicación del análisis vertical y horizontal para conocer la variación de cada una de las cuentas 

que intervienen, otro de los objetivos fue la determinación de los indicadores financieros para 

verificar el capital de trabajo, liquidez, endeudamiento, actividad y rentabilidad. Para el desarrollo 

del análisis vertical y horizontal se ha empleado hojas de cálculo de Excel, la misma que facilita 

los cálculos y sus respectivas representaciones con gráficos estadísticos, de manera eficiente y 

precisa, convirtiéndose así en una herramienta eficaz y versátil para el procesamiento y análisis de 

datos. La metodología empleada tuvo un enfoque mixto que involucra información de carácter 

cualitativa y cuantitativa, en un entorno investigativo deductivo, descriptivo y exploratorio. Como 

resultado fue posible constatar que la ferretería no ha realizado ningún análisis financiero desde su 

fecha de creación por lo que la propietaria no podía conocer la situación económica real de la 

empresa. En este contexto, luego de aplicar el análisis financiero tanto vertical y horizontal, se 

determinó la estructura financiera de la Ferretería “Ferri eléctrico Industrial” durante el periodo 

2021 – 2022. Se determinó que los activos corrientes fueron muy significativos, siendo los 

inventarios la cuenta con mayor concentración, debido a que existe un exceso de mercadería.  

 

Palabra clave: egresos, ingresos, indicadores, liquidez, rentabilidad. 
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            Abstract  

This Curricular Integration Work was developed with the objective of performing the 

Financial Analysis of the Hardware Store “Ferri eléctrico Industrial” during the years 2021-2022, 

with the purpose of knowing the economic and financial situation of the hardware store in the 

referred years. In the course of the development of the work, the proposed objectives were met, 

through the application of vertical and horizontal analysis to know the variation of each of the 

accounts involved, another objective was the determination of financial indicators to verify the 

working capital, liquidity, indebtedness, activity and profitability. For the development of the 

vertical and horizontal analysis, Excel spreadsheets have been used, which facilitates the 

calculations and their respective representations with statistical graphs, in an efficient and precise 

manner, thus becoming an effective and versatile tool for data processing and analysis. 

The methodology used had a mixed approach involving qualitative and quantitative 

information, in a deductive, descriptive and exploratory research environment. As a result, it was 

found that the hardware store has not carried out any financial analysis since its creation, so the 

owner could not know the real economic situation of the company. In this context, after applying 

the financial analysis both vertically and horizontally, the financial structure of the hardware store 

“Ferri eléctrico Industrial” was determined for the period 2021 - 2022. It was determined that 

current assets were very significant, with inventories being the account with the highest 

concentration, due to the fact that there is an excess of merchandise. 

 

Keyword: expenses, income, indicators, liquidity, profitability. 
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 3. Introducción  

En la administración de toda institución, es importante y necesaria la aplicación del 

análisis financiero ya que evalúa la posición económica y financiera ya sea presente o 

pasada, siendo la fuente de información primaria debido a que permite tener un mejor 

conocimiento acerca los cambios que se han presentado de un periodo a otro, los mismos 

que sirven de base para la eficiencia y eficaz toma de decisiones.  

El Presente Trabajo de Integración Curricular se lo realizó con la finalidad de 

brindar un aporte a la propietaria de la Ferretería “Ferri eléctrico Industrial” del Cantón 

Catamayo, convirtiéndose en una herramienta de información clara y concisa, para conocer 

la realidad financiera en la que se encuentra; de esta manera mejorar y lograr el desarrollo 

de la empresa. Gracias a los resultados obtenidos mediante la aplicación de los diferentes 

análisis y aplicación de indicadores financieros han permitido determinar el nivel de 

liquidez, actividad, rentabilidad y endeudamiento.  

En virtud a lo anterior la presente investigación se encuentra estructurada como lo 

establece la Normativa vigente de la Universidad Nacional de Loja, contiene: Título, que 

es el tema de estudio; Resumen, es una síntesis explicativa de los resultados logrados, 

presentado en castellano y traducido al inglés; Introducción, presenta la importancia del 

tema, el aporte a la empresa y la estructura del trabajo; Marco Teórico, consta de las 

temáticas y conceptos necesarios que ayudaron a fundamentar los elementos teóricos con 

respecto al tema de trabajo, lo que permite tener una visión general de los aspectos y 

factores más importantes relacionados con el análisis financiero; Metodología, consiste en 

la descripción de los métodos y técnicas que se emplearon en el desarrollo del trabajo de 

titulación; Resultados, comprende el contexto empresarial, el desarrollo del análisis 

vertical y horizontal, así como la aplicación de los indicadores financieros con su respectiva 

interpretación y representación gráfica, y un sistema DUPONT; Discusión, es una 

contrastación entre la situación real de la institución antes y después de la aplicación del 

análisis financiero; Conclusiones, contiene los resultados obtenidos en forma resumida, 

estableciendo la situación actual del objeto de estudio al finalizar el Trabajo de Integración 

Curricular; Recomendaciones, 3 son las sugerencias dirigidas a su propietaria, a fin de ser 

consideradas como alternativa de mejoramiento para la ferretería; Bibliografía, se detallan 

las fuentes de información teórica, y finalmente Anexos, donde se presentan los 
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documentos soporte para sustentar los resultados como son: Estados Financieros 

Legalizados, RUC e instrumentos de investigación.  
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 4. Marco Teórico 

4.1 Antecedentes 

Iniciando con investigaciones a nivel internacional se encontró a García (2019), quien 

realizó un estudio en la ciudad de Pereira en la ferretería Disferco Ltda, cuyo propósito fue 

determinar la situación financiera de la empresa, en vista de que la misma ha atravesado por 

distintos problemas de tipo financiero, como alto endeudamiento financiero, elevados costos 

financieros por endeudamiento, poca rotación de inventarios, altos niveles de rotación de cartera, 

disminución de utilidades y una gestión financiera deficiente, ante ello toman como media lo que 

es evaluar los estados de resultados de la empresa, analizar los balances generales de la ferretería, 

observar el comportamiento de los indicadores financieros, evaluar el presupuesto y flujo caja, 

mirar la rotación del inventario y sobre todo analizar el actual nivel de endeudamiento a nivel 

externo. Como estudio realizado a la empresa Disferco Ltda. se verifica que presenta un alto 

endeudamiento lo que ocasiona falta de liquidez, así mismo que tiene un bajo nivel de crecimiento 

lo que hace que la recuperación de la inversión sea lenta, también muestra baja rotación de cartera 

debido a sus deficientes políticas de crédito lo que ocasiona baja productividad del capital de 

trabajo.  

De la misma manera encontramos a Chaparro et al., (2021) quienes en su investigación 

relacionada al sector ferretero de Colombia, indican que para el crecimiento y rendimiento de una 

organización es de vital importancia conocer y analizar la estructura de los estados financieros, los 

mismos que permiten visibilizar los beneficios o pérdidas que se están generando, o el estado de 

liquidez en la que se encuentra, es por ende, que la empresa “Ferretería Al Día” toma como 

referencia los estados financieros donde analizan la estructura de los activos, e implementan 

estrategias para optimizar el Efectivo Mínimo de Operaciones y la administración del efectivo, 

además consideran políticas de flexibilización de cartera. Con el análisis realizado se comprueba 

que la empresa ha venido presentando inconsistencia en el manejo de sus activos y adicional hace 

falta intensificar estrategias para mejorar su política de cartera, por lo que concluyen que, si tienen 

un buen manejo de los recursos financieros, y analizan cada rubro con detalle, la organización 

puede sobreponerse a situaciones que no estaban previstas, y hacer uso eficiente de sus activos y 

sacar el máximo provecho. 

En investigaciones realizadas a nivel nacional se encontró a Frutos (2023), quien en su 

investigación desarrollada en el sector ferretero de la provincia de Tungurahua, y del Servicio de 
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Rentas Internas para información de la entidad, realizó un análisis financiero para medir la 

rentabilidad, liquidez, endeudamiento y actividad de la Ferretería Promesero, donde utilizaron la 

metodología documental para obtener información a través de cuestionarios realizados al personal 

de la empresa, así mismo se rigieron por el método cuantitativo en la cual está reflejado en las 

fichas de observación. En esta investigación se encontró principales resultados que se obtuvieron 

con la aplicación de indicadores financieros con información correspondiente al año 2021 y las 

variaciones de tres años calculados. El estudio confirmó que los indicadores de liquidez corriente, 

prueba ácida, capital neto de trabajo, rotación de cartera, periodo medio de cobranza, periodo 

medio de pago, impacto de la carga financiera y endeudamiento del activo, se encontraban por 

debajo de la meta del sector, es decir, estaban en estado crítico, en riesgo y aceptable. 

Así mismo, se encontró a Alvarez (2021) quien, en su investigación realizada en la ciudad 

de Babahoyo,  ferretería Gaibor, cuyo objetivo fue realizar la evaluación financiera de la empresa 

con la finalidad de analizar diferentes puntos de viabilidad del negocio entre los años 2015 – 2019,  

para lo cual utilizaron métodos como el deductivo, para la obtención de información, el 

exploratorio relacionado con la información proveniente de distintas fuentes bibliográficas de rigor 

científico y el descriptivo donde se tomaron en cuenta las interpretaciones de los hechos 

financieros, el resultado de esta investigación fue brindar una mejora para la toma de decisiones, 

ya que identificaron eficazmente los problemas logrando recomendar mejores alternativas que le 

permitan agregar valor a la empresa, controlando y haciendo seguimiento a las soluciones 

implementadas. 

De la misma forma a nivel local, se encontró a Guanuchi (2017) quién en su investigación 

desarrollada en la ferretería “Nuevo constructor”, buscó brindar un aporte técnico para mejorar el 

rendimiento económico financiero de la entidad, partiendo de fundamentos teóricos de Análisis,  

la técnica empleada fue la observación física directa de la ferretería y el diálogo con el contador, 

así mismo realizaron el Análisis Financiero Horizontal, Vertical y cálculo de Indicadores 

Financieros con la finalidad de descubrir posibles diferencias dentro de la empresa, determinar el 

nivel de liquidez, endeudamiento y rentabilidad; de igual manera elaborar el informe del Análisis 

Financiero con los respectivos resultados de mejoramiento para contribuir a la toma de mejores 

decisiones tanto administrativas como financieras. El estudio confirmó que el propietario de la 

ferretería debía establecer medidas y tomar acciones correctivas para tener una mejor solvencia 
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financiera, coadyuvar la oportuna toma de decisiones y cumplir los objetivos empresariales con la 

firme intención de generar más utilidades con la menor inversión posible. 

También en investigaciones realizadas a nivel local, encontramos a Bermeo (2016) quién 

realizó un Análisis de la información financiera y la rentabilidad de la Ferretería “Ferro Metal El 

Ingeniero” de la ciudad de Puyo con la finalidad de orientar las decisiones que tanto el 

administrador como los empleados involucrados en el área administrativa y financiera, deben 

tomar en cuenta para enfrentar problemas y dificultades. Este proceso inició con la recopilación 

de información tanto a nivel primario como secundario; los datos primarios se recogieron 

directamente en el lugar de los hechos a través de una entrevista al gerente, auxiliar contable y 

cajera de la empresa, es decir utilizaron una metodología cuantitativa permitiendo examinar los 

datos numéricos, aproximarlos y dar validez a las disciplinas sociales, y con ello el resultado de 

esta investigación fue un Modelo de Gestión con el objeto de mejorar la Rentabilidad de la 

Empresa “Ferrometal El Ingeniero” 

4.2 Bases teóricas 

4.2.1 Fuentes de Información Financiera 

Desde la posición de Pérez (2010) la fuente primaria y natural de información son los 

registros contables a través de los estados financieros publicados, cuya finalidad es precisamente 

informar sobre la situación económica de la persona natural o jurídica que ejerce actividades 

industriales, comerciales o de servicios, en una fecha determinada, así como sobre el resultado de 

sus operaciones, otra fuente seria los informes anuales presentados a socios y accionistas, donde  

se incluyen datos y estadísticas exigidos por normas oficiales, los cuales reportan una gran cantidad 

de información no contable de la mejor calidad. 

4.2.1.1 Estados Financieros   

 Definición 

(Castellnou, 2024) menciona que los estados financieros son documentos que se elaboran 

al final del proceso contable, con el fin de presentar en forma resumida todos los movimientos 

financieros y económicos, que realiza la empresa en un determinado tiempo. 

Es fundamental que los estados financieros se presenten de manera clara y comprensible, 

incorporando toda la información necesaria para evaluar los resultados de las operaciones, la 

situación financiera de la entidad comercial, los cambios en su situación financiera y las 

modificaciones en su capital contable. Además, deben incluir todos los datos importantes y 
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significativos para la gerencia y demás usuarios, con el fin de proporcionar a los lectores un 

panorama completo del estado del establecimiento comercial, permitiéndoles juzgar 

adecuadamente la información presentada en los estados financieros. 

Así mismo, Aguirre y Vargas (2012) sostienen que los estados financieros reflejarán 

fielmente, la situación, el rendimiento financiero y los flujos de efectivo de la entidad, la imagen 

fiel exige la representación fiel de los efectos de las transacciones, así como de otros eventos y 

condiciones, de acuerdo con las definiciones y los criterios de reconocimiento de activos, pasivos, 

ingresos y gastos fijados en el marco conceptual. Se presumirá que la aplicación de las NIIF, 

acompañada de informaciones adicionales cuando sea preciso, dará lugar a estados financieros que 

proporciones una presentación razonable 

Importancia 

Teniendo en cuenta a Toro (2014) describe que la importancia de los estados financieros 

cuya creación y presentación es responsabilidad de los administradores de la entidad comercial, 

son el medio para suministrar información contable a quienes no tienen acceso a los registros de 

un ente entidad comercial. Mediante una adecuada tabulación de nombres y cantidades de dinero 

derivados de tales registros provenientes de la entidad comercial, reflejando a una fecha de corte 

la recopilación, clasificación y resumen final de los datos contables de la entidad comercial que 

permita dar una visión global de la entidad comercial con fines informativos para la toma de 

decisión. 

Objetivo 

El objetivo primordial de mostrar los estados financieros es brindar información que 

muestre el estado de la entidad comercial para facilitar la toma de decisiones de diversa índole 

como pueden ser inversión en el crecimiento de la entidad comercial o de préstamos. 

Para que la información sea de provecho en la toma de decisiones esta debe ser precisa, 

confiable y comparable. 

La información precisa es crucial para tomar decisiones y evaluar el desempeño pasado. 

La información confiable está debe estar libre de errores importantes y libre del perjuicio de un 

punto de vista particular. 

La información debe ser comparable se puede comparar de un periodo a otro de la misma 

entidad comercial para ayudar a los inversionistas y acreedores a seguir el avance del negocio a 
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través del tiempo. Estas características se fusionan para dar forma a los conceptos y principios que 

componen Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados. 

Por otro lado, la Norma Internacional de Contabilidad I (2005) afirma que el objetivo de 

los estados financieros es suministrar información acerca de la situación financiera, el rendimiento 

financiero y de los flujos de efectivo de la entidad, que sea útil a una amplia variedad de usuarios 

a la hora de tomar sus decisiones económicas.  

Para cumplir este objetivo, los estados financieros suministraran información acerca de los 

siguientes elementos de la entidad: 

• Activos; 

• Pasivos; 

• Patrimonio Neto; 

• Gastos e ingresos, en los que se incluye las pérdidas y ganancias 

• Otros cambios en el patrimonio neto; y 

• Flujos de efectivo 

Características 

Las características de los estados financieros deben presentar atributos necesarios para que 

cumplan con el objetivo general de procesar y ordenar la información financiera de una empresa 

(Concha, 2020). Existen diversos criterios de análisis en torno a las características de los estados 

financieros. Según Ortiz (2018) las características de los estados financieros básicos son utilidad, 

relevancia, confiabilidad y provisionalidad, a continuación, el detalle correspondiente: 

• La relevancia se fundamenta en que debe presentar información financiera importante para 

la entidad comercial, producto de un proceso que garantiza la fiabilidad o real existencia 

de las transacciones que dan luz a dichas expresiones numéricas, que a su vez deben 

mantener una misma línea por varios periodos para que sea comparable a través del tiempo. 

• La confiabilidad exige que sean estables, es decir, consistentes, objetivos y verificables. La 

consistencia hace mayor hincapié en la comparabilidad lo que exige que los estados 

financieros sean elaborados bajo normas establecidas (PCGA y NEC) para que mantengan 

una misma estructura y que sean verificables, es decir, que sus saldos tengan los respaldos 

documentados necesarios.  
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• La provisionalidad se da porque contienen estimaciones para determinar la información 

correspondiente para cada periodo. 

Esta característica de los estados financieros hace referencia a la prudencia con que deben 

ser elaborados y luego analizados, ya que pueden incluir estimaciones, es decir, cifras que no están 

confirmadas y que se presentan de acuerdo a un supuesto. Estos supuestos deben ser obtenidos de 

manera técnica y con conservatismo, que es un principio de contabilidad que exige prudencia el 

momento de estimar resultados. 

La información contenida en los estados financieros debería reunir, para ser útil a sus 

usuarios, las siguientes características: 

• Comprensibilidad 

• Relevancia 

• Confiabilidad 

• Comparabilidad 

Usuarios De la Información Financiera 

Los usuarios de los estados financieros incluyen inversionistas, empleados, prestamistas, 

proveedores y otros acreedores, comerciales, clientes, ya sean actuales o de naturaleza potencial, 

así como el gobierno. Agencias gubernamentales, y el público en general. Dichos usuarios utilizan 

los estados financieros a fin de satisfacer algunas de sus diferentes necesidades informativas. Tales 

necesidades incluyen lo siguiente: 

Inversionista. - Los proveedores de capital de riesgo y sus consejeros están interesados en 

el riesgo inherente, y en el reembolso de sus inversiones. Los inversionistas requieren información 

que les ayude a decidir si deben comprar, retener o vender sus inversiones. Así mismo los 

accionistas se encuentran interesados en obtener información que los habilite a conocer la 

capacidad de una empresa para pagar dividendos. 

Empleados. - Los empleados y su grupo de representantes se encuentran interesados en la 

información acerca de la estabilidad y rentabilidad de sus empleadores. Así mismo se encuentran 

interesados en la información que les ayude a conocer si la empresa es capaz de pagar 

adecuadamente, remuneraciones, como beneficios por retiro y otras prestaciones. 
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Prestamistas. - Se encuentran interesados en conocer si sus préstamos e intereses 

respectivos serán pagados en la fecha requerida. 

Proveedores y otros acreedores comerciales. - Los mismos se interesan en obtener 

información acerca de la capacidad de pago de la empresa. Los acreedores comerciales se 

encuentran interesados en una empresa por periodos de tiempo más cortos que los prestamistas, a 

menos que dependan de la continuidad de la empresa para seguir considerándola un cliente de 

importancia. 

Clientes. - El interés de los mismos radica en la continuidad de la empresa, especialmente 

cuando existe una relación a largo plazo, o existe dependencia en la empresa. 

Gobierno y Agencias Gubernamentales. - Su interés se encuentra en la distribución de 

los recursos, y por tanto en la actividad de las empresas. De la misma forma requiere cierto tipo 

de información a fin de regular las actividades de las empresas, determinar políticas fiscales, así 

como las bases del ingreso nacional y estadísticas similares. 

Público. - Las empresas afectan al público de muy diversas maneras. Por ejemplo, las 

compañías pueden realizar contribuciones sustanciales a la economía local de varias formas, 

incluyendo al número de personas que emplean, y su relación empresarial con los proveedores 

locales, los estados financieros deben ayudar al público mediante la información relativa a las 

directrices en la prosperidad de una empresa y el rango de sus actividades. (Jaramillo, 2012, 

págs.406-407). 

Clasificación de los Estados Financieros 

La contabilidad considera tres informes básicos que debe presentar todo negocio. 

• Balance General 

• Estado de resultados 

• Estado de flujo de efectivo 

• Estado de cambio en el patrimonio 

Balance General 

Los autores Benítez & Ramírez (2018), enfatizan que también es conocido como estado de 

posición financiera, es aquel que muestra información sobre los recursos y obligaciones financieras 

de una empresa a una fecha específica; por lo tanto, el documento debe enumerar los bienes según 

su disponibilidad o convertibilidad en efectivo para revelar sus limitaciones; los pasivos deben 
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presentarse de acuerdo con su exigibilidad, riesgo financiero y revelación de patrimonio o 

patrimonio a esa fecha. 

Mientras que Altieri et al., (2018) mencionan que este balance no se limita a ser 

simplemente un informe que refleja la situación económica y financiera de una empresa en un 

momento determinado, sino que se caracteriza por ser una herramienta clave que brinda 

información valiosa para la toma de decisiones. Si se enfocan los esfuerzos en un trabajo rico de 

análisis e interpretación, el Balance General se vuelve fundamental a la hora de aportar 

información de gran importancia tanto para agentes internos como agentes externos de una 

organización.  

Mientras que Aguilar (2011) en su investigación afirma que el informe financiero muestra 

el resultado de los activos, pasivos y patrimonio, en una fecha específica. El estado muestra lo que 

posee la empresa, lo que debe y el capital que se ha invertido cuyo fin es presentar la situación 

financiera de una empresa. 

Tabla 1 

Presentación del Balance general 

EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

BALANCE GENERAL 

AL XX DE XX DEL XXXX 

CÒDIGO DETALLE TOTALES 

1 ACTIVO   

1.1 ACTIVO CORRIENTE   

1.1.1 Efectivo y equivalentes al efectivo XXXX 

1.1.1.01  Caja XXXX 

1.1.1.02 Bancos XXXX 

1.1.1.02.01    Banco Pichincha XXXX 

1.1.3 Inventarios XXXX 

1.1.4 Activos por impuestos corrientes XXXX 

1.1.4.01      Crédito tributario a favor del sujeto pasivo 

(IVA) 

XXXX 

  TOTAL DE ACTIVO CORRIENTE XXXX 

1.2 ACTIVO NO CORRIENTE   

1.2.1 Propiedades, planta y equipo   

1.2.1.01 Terrenos XXXX 

1.2.1.02 Edificios y otros inmuebles (excepto terrenos) XXXX 

  Otras propiedades plantas y equipo   

1.2.1.12 (-)Depreciación acumulada propiedades, planta y 

equipo 

XXXX 

  TOTAL PROPIEDAD PLANTA Y EQUIPO XXXX 

  TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE XXXX 

  TOTAL ACTIVOS XXXX 
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2 PASIVO   

2.1 PASIVO CORRIENTE   

2.1.3 Cuentas y documentos por pagar proveedores no 

relacionadas  

XXXX 

2.1.4 Obligaciones con entidades financieras  XXXX 

2.1.4.01     Prèstamo Banco Pichincha XXXX 

2.1.7 Otras obligaciones corrientes XXXX 

2.1.7.01     Obligación con administración Tributaria XXXX 

2.1.7.02      Obigación con el IESS XXXX 

  TOTAL PASIVOS CORRIENTES XXXX 

  
 

  

2.2 PASIVO NO CORRIENTE   

2.2.2 Cuentas y documentos por pagar proveedores 

no relacionadas 

XXXX 

2.2.3 Obligaciones con instituciones financieras  XXXX 

2.2.3.01     Prèstamo Banco Pichincha XXXX 

  TOTAL PASIVO NO CORRIENTES XXXX 

  TOTAL PASIVO XXXX 

3 PATRIMONIO NETO   

3.1 Capital  XXXX 

3.7 RESULTADO DEL EJERCICIO   

     Excedente del ejercicio XXXX 

  TOTAL PATRIMONIO XXXX 

  TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO XXXX 

      

 

Estado De Resultados 

“También conocido como estado de pérdidas y ganancias presenta el resultado de las 

operaciones de negocios realizados durante un periodo especifico. Este documento resume los 

ingresos generados y los gastos que hayan incurrido en la empresa durante un periodo contable 

arrojando así la utilidad o perdida liquida del ejercicio.” 

En otras palabras, es la herramienta contable que presenta detalladamente los ingresos, 

costos y gastos de una entidad en un lapso específico. Es decir, refleja cómo se obtuvieron las 

utilidades o pérdidas de un ejercicio, por ello constituye un informe del rendimiento de la entidad.  

Tabla 2 

Formato de presentación del estado de resultado   

EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

ESTADO DE RESULTADOS 

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2021  

CÓDIGO DETALLE TOTALES 

4 INGRESOS   
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4.1 Ingresos de Act. Ordinarias   

4.1.1 Venta de bienes   

4.1.1.01       Venta de bienes tarifa 12% XXXX 

4.1.1.02       Venta de bienes tarifa 0% XXXX 

  TOTAL DE INGRESOS XXXX 

  
 

  

5 COSTOS Y GASTOS   

5.1 COSTO    

5.1.2 Compras Netas De Bienes XXXX 

5.1.2.01        Compra Neta Mercaderia 12% XXXX 

5.1.2.02        Compra Neta Mercaderia 0% XXXX 

5.1.7 Compras Netas De Materia Prima XXXX 

  TOTAL COSTO XXXX 

5.2 GASTOS    

5.2.2 GASTOS OPERACIONALES   

5.2.2.01 Sueldos , salario y Aporte IESS XXXX 

5.2.2.01 Aporte IESS( inc.fo. Reserva XXXX 

5.2.2.02 Beneficio social. E Indem. XXXX 

5.2.2.04 Honorarios, Comisiones XXXX 

5.2.2.08 Combustibles  XXXX 

5.2.2.09 Promoción y Publicidad XXXX 

5.2.2.10 Suministros y materiales XXXX 

5.2.2.11 Transporte XXXX 

5.2.2.18 Gasto Intereses XXXX 

5.2.2.19 Gasto comisiones XXXX 

5.2.2.28 Dep.propiedad, planta y equipo XXXX 

5.2.2.31 Pagos por otros Servicios XXXX 

5.2.2.31 Pagos por otros bienes XXXX 

  TOTAL GASTOS XXXX 

  TOTAL EGRESOS XXXX 

  
 

  

  EXCEDENTES DEL EJERCICIO XXXX 

      

 

            Estado De Flujo De Efectivo 

“Este estado financiero se elabora al término de un ejercicio económico o periodo contable 

para evaluar con mayor objetividad la liquidez o solvencia de la empresa. 
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El Estado de Flujo de Efectivo reemplaza al Estado de Cambios en la Posición Financiera 

utilizado anteriormente por cuanto satisface en forma más adecuada y oportuna la necesidad de 

información de los usuarios, tiene la misma importancia y obligatoriedad del Estado Pérdidas y 

Ganancias, y del Estado de Situación Financiera.” 

Estado De Cambios En El Patrimonio 

“Es el estado financiero que muestra en forma detallada los aportes de los socios y la 

distribución de las utilidades obtenidas en un periodo, además de la aplicación de las ganancias 

retenidas en periodos anteriores. Este muestra por separado el patrimonio de una empresa. 

También muestra la diferencia entre el capital contable (patrimonio) y el capital social 

(aportes de los socios), determinando la diferencia entre el activo total y el pasivo total, incluyendo 

en el pasivo los aportes de los socios.”   

4.2.2 Análisis Financiero 

4.2.2.1 Definición   

El análisis financiero es esencial para cualquier empresa, para medir su desempeño y 

evaluar su situación financiera. Esta herramienta permite a los propietarios, gerentes y otros 

interesados tomar decisiones de manera informada en términos de inversión, financiamiento y 

gestión de los recursos. 

Zapata (2017) menciona que el análisis financiero se define como la capacidad de utilizar 

prácticas establecidas y un examen crítico para interpretar estados financieros como balances y 

estados de resultados. Al relacionar los datos de los estados financieros con otros elementos, como 

los presupuestos, se pueden obtener medidas que pueden ayudar a aclarar problemas financieros, 

facilitar la toma de decisiones, para así poder abordar las brechas actuales y prevenir eventos que 

podrían afectar la rentabilidad o sostenibilidad del negocio”. 

Así mismo Nava (2019) afirma que el análisis financiero es una actividad necesaria en 

todas las empresas, ya que su estudio se realiza a través del conocimiento de sus componentes, en 

donde toman datos de diferentes fuentes y recursos, generando información, que se convierte en 

factor de decisión. Las organizaciones requieren conocer los aspectos elementales de su 

desempeño financiero, la situación económica, social y política que tienen, las expectativas que 

generan, y el cumplimiento de sus objetivos ya que se trata de una actividad estratégica que influye 

la toma de decisiones en la permanencia, control y desarrollo de una organización. 

Por otro lado, Puente Riofrío (2022) indica: 
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“El análisis de los estados financieros de una empresa permite evaluar su situación 

financiera, su gestión financiera y sus tendencias generales y específicas con el fin de brindar 

soluciones o alternativas a los problemas que se presentan en la organización” 

Por lo tanto, para Fajardo & Soto (2017) el análisis financiero es el estudio que se hace a 

la información contable de la empresa, expresada a través de los resultados de los estados 

financieros, esta información es de poca utilidad si no se la interpreta, para que con las 

conclusiones se puedan tomar decisiones de la misma, con el fin de obtener un mejor rendimiento 

en las organizaciones a través del tiempo. 

Continuando con Barreto (2020) nos menciona que a través del análisis financiero se 

pueden valorar funciones de selección, conversión, previsión, diagnóstico, evaluación y decisión 

de la gestión administrativa, es decir, que el análisis financiero es una evaluación que realiza la 

empresa tomando los datos obtenidos de los estados financieros para la planeación a largo, 

mediano y corto plazo. 

Es importante recalcar que el análisis financiero es un diagnóstico integral que implica 

comparar el desempeño de la empresa con el de otras compañías dentro de la misma industria y 

evaluar las tendencias de la posición financiera de la empresa conforme pasa el tiempo, es de esta 

manera que se puede detectar las deficiencias y a la vez emprender acciones para mejorar el 

desempeño y rentabilidad de la empresa. 

De la misma manera Del Conde, (1986) menciona que el análisis financiero es un conjunto 

de métodos y razonamientos tanto cualitativos como cuantitativos, porque se encargan de calificar 

y medir aquellos aspectos de las operaciones de una empresa, que están reflejados en los estados 

financieros y otros controles administrativos de la misma. 

4.2.2.2 Importancia del análisis financiero 

Ochoa et al., (2018), indican que el análisis financiero es fundamental para gestionar 

adecuadamente el proceso de toma de decisiones de una empresa, identificar dificultades futuras, 

prever situaciones económicas y financieras y tomar las medidas correctivas y soluciones 

adecuadas para hacerles frente. Es importante que el análisis financiero sea una herramienta clave 

para una gestión financiera eficaz en las grandes empresas. 

Por otro lado, Nava (2019) considera que la capacidad de identificar y analizar los aspectos 

económicos y financieros es crucial para entender las condiciones operativas de una empresa, 

incluyendo su nivel de liquidez, solvencia, endeudamiento, eficiencia, rendimiento y rentabilidad. 
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Este análisis integral facilita la toma de decisiones gerenciales, económicas y financieras, 

optimizando así la actividad empresarial. 

Así mismo Garcia Segura (2017) menciona que en la actualidad el análisis financiero es 

muy importante para la toma decisiones, porque se encarga del futuro y el presente de una empresa, 

a través del funcionamiento y desarrollo financiero y económico, así mismo tiene la capacidad de 

detectar posibles errores que pondrán en riesgo la economía o llevar a la quiebra al negocio y luego 

proponer nuevas metas aceptadas para generar el máximo grado de liquidez posible y obtener el 

crecimiento del mismo. 

De la misma forma Padilla (2014) señala lo siguiente “la importancia del análisis de los 

estados financieros radica en que es un componente indispensable de la mayor parte de las 

decisiones sobre préstamo, inversión y otras cuestiones próximas, puesto que facilitan la toma de 

decisiones a los inversionistas o terceros que estén interesados en la situación económica y 

financiera de la empresa”. 

4.2.2.3 Objetivos  

Desde la posición de Restrepo (2016) los objetivos son los siguientes:  

• Reconocer, aprender, contrastar y evaluar las respectivas tendencias sobre las diversas 

variables financieras las cuales intervienen o resultan ser consecuencia de los ejercicios 

económicos de la entidad.  

• Analizar el contexto financiero de la empresa, es decir, la liquidez y la solvencia, como la 

capacidad para proporcionar recursos.  

• Verifica las coherencias de la información en lo que respecta los estados financieros con 

realidades económicas y organizacional de la entidad.  

• Tomar decisiones en base al crédito e inversión, con la finalidad de que se asegure la 

rentabilidad y la recuperabilidad. Define el inicio, como las particularidades de los que 

respeta el recurso financiero de la entidad, es decir, de donde suelen proceder, como es que 

se lograr invertir, que requerimientos proporcionan o puede esperarse de ellos. 

4.2.2.4 Ventajas  

Para Coello (2015) las ventajas del análisis financiero pueden resumirse en: 

• Proporcionar una información razonada acerca de los resultados económicos del negocio. 

• Ayuda a detectar situaciones de riesgo que podrían afectar en el futuro la situación 

financiera de la empresa. 
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• Verifica la consistencia de la composición del activo, el pasivo y el patrimonio empresarial. 

• Compara la situación financiera y económica de dos o más periodos, y establece las 

tendencias.  

• Constituye un instrumento básico para la fijación de nuevas políticas de gestión financiera.  

• Proporciona índices o razones financieras que permiten cuantificar la estabilidad 

económica y financiera.  

4.2.2.5 Clasificación del análisis financiero 

Análisis vertical  

Coello (2015) sostiene que el análisis vertical consiste en determinar la estructura 

financiera de la empresa, con los estados de situación financiera y estado de resultados, el balance 

general nos permite conocer las cuentas del activo, pasivo y patrimonio, accediendo al análisis 

financiero de las siguientes apreciaciones objetivas” 

Conforme lo señala Coello (2015) el análisis vertical proporciona lo siguiente: 

• Una vista general. 

• Cuentas o grupos de cuentas que son más relevantes. 

• Examina las decisiones gerenciales 

• Posibilita la propuesta de estrategias para optimizar los costos, gastos y precios de la 

empresa. 

Mientras que (Arias E. R., 2022) menciona que un Análisis Vertical “es una técnica del 

análisis financiero que permite conocer el peso porcentual de cada partida de los estados 

financieros de una empresa en un período de tiempo determinado”. 

Procedimiento 

Para los cálculos de este análisis; se toma un estado financiero (estado de situación 

financiera o estado de resultados), se relacionan las partes de los componentes con alguna cifra 

base del monto. De acuerdo a Ortiz (2018), el procedimiento es el siguiente: 

• Se utiliza el valor de los activos corrientes como cifra base. 

• Esta cifra base representa el 100% del grupo. 

• Para calcular el porcentaje de cada elemento, se divide cada cifra principal entre la cifra 

base. 

• El valor obtenido indica el porcentaje de cada cuenta en relación al activo. 
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Grupo: 

• Se divide el grupo por el valor total del mismo grupo. 

• Se asigna un 100% al valor resultante de la suma del pasivo y el patrimonio. 

• Cada partida del activo, pasivo y patrimonio debe representar una fracción del 100% total. 

Cuenta: 

• Se divide el valor de la cuenta únicamente por el valor total del rubro. 

• Asignar de la misma forma un 100% al valor resultante de la suma del pasivo y el 

patrimonio. 

• Tener en cuenta que cada una de las partidas del activo, del pasivo y del patrimonio deben 

representar una fracción de los totales del 100%. 

Lo que hacemos es dividir cada partida que queremos analizar entre el total del grupo al 

que pertenece y multiplicar por cien. Normalmente se usan las partidas pertenecientes a los grupos 

patrimoniales en el numerador y en el denominador el valor total de los grupos. 

Y teniendo en cuenta a Mareatigui (2024) el análisis vertical brinda las siguientes 

apreciaciones objetivas: 

• Visión panorámica de la estructura del Balance General, siendo de utilidad la comparativa 

con otras empresas del sector, o a falta de información, con la de una empresa conocida 

que sea el reto de superación. 

•  Muestra la relevancia de cuentas o rubros dentro del estado, estableciendo correlaciones 

con la realidad económica y financiera de la empresa que brindan sustento. 

Análisis horizontal o dinámico 

Desde el punto de vista de Burguete (2016) el análisis horizontal consiste en comparar 

estados financieros homogéneos en periodos consecutivos, permitiendo observar si los resultados 

financieros de cierta empresa son positivos o caso contrario negativos, así mismo, ayuda a 

identificar si aquellos cambios que se han presentado tienen o no la suficiente importancia para 

darles la atención pertinente. 

Por otro lado, tenemos a Anaya H. O (2018) que menciona que el análisis horizontal se 

ocupa de los cambios en las cuentas individuales de un período a otro y, por lo tanto, requiere de 

dos o más estados financieros de la misma clase, presentados para períodos diferentes. Es un 

análisis dinámico, porque se ocupa del cambio o movimiento de cada cuenta de un período a otro. 
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El análisis se debe centrar en los cambios “extraordinarios” o más significativos, en cuya 

determinación es fundamental tener en cuenta tanto las variaciones absolutas como las relativas 

Este tipo de análisis financiero, denominado análisis horizontal o comparativo, permite 

evaluar el desempeño de una empresa en distintos periodos contables, y muestra tanto los aumentos 

como las disminuciones en las cuentas de los estados financieros comparados. Es importante 

enfocarse en los cambios significativos de cada cuenta, los cuales pueden ser registrados tanto en 

valores absolutos como en valores relativos. 

Los resultados del análisis horizontal incluyen: 

• El análisis de crecimiento o reducción de cada cuenta o grupo de cuentas entre diferentes 

periodos. 

• La utilización como base en el análisis de fuentes y el uso del efectivo de capital de trabajo 

en la elaboración del estado de cambios en la situación financiera. 

• El hallazgo del crecimiento simple de cada cuenta o grupo de cuentas, lo que se conoce 

como tendencia general de las cuentas, por ende, no es considerado como una medida ideal. 

• El reflejo de la toma de decisiones en la gestión empresarial, se ven reflejadas en los 

cambios de las cuentas. Coello Martínez (2015). 

Así mismo para Arias E. R. (2020) el análisis horizontal es el cálculo de la variación 

absoluta y relativa que ha sufrido cada una de las partidas del Estado de Situación Financiera o el 

Estado de Resultados, en dos periodos consecutivos; es decir al realizar esta comparación se 

pueden observar los cambios obtenidos en las cuentas del activo, pasivo, costo y gasto de una 

empresa en términos de dinero. 

 Procedimiento 

De acuerdo a los autores Trujillo et al., (2018) los pasos que se deben seguir para poder 

realizar el análisis horizontal son los que se detallan a continuación: 

1. Se extraen dos estados financieros (balance general o estado de resultados) de dos períodos 

consecutivos, preparados sobre la misma base de valoración. 

2. Se presentan las respectivas cuentas de los estados analizados. (Excluidas las cuentas de 

valoración al realizar el balance general). 

3. El valor de cada cuenta se registra en dos columnas, en las dos fechas que se comparan, 

registrando los datos del período más reciente en la primera columna y del período anterior 

en la segunda columna. (Las cuentas deben registrarse por su valor neto). 
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4. Se crea otra columna que indique los aumentos o disminuciones, que muestren la diferencia 

entre las cifras registradas en los dos periodos, restando de los valores del año más reciente 

los valores del año anterior. (los aumentos son valores positivos y las disminuciones son 

valores negativos). 

5. En una columna adicional se registra el porcentaje de aumento y disminución. (Se obtiene 

dividiendo el aumento o disminución por el valor del período base multiplicado por 100). 

6. En otra columna se registran las variaciones en términos de razones. (Tomando las cifras 

absolutas de los estados financieros comparados y divididos para el valor del año más 

reciente por el valor del año anterior). Observando los datos obtenidos, vemos que cuando 

la relación es menor a 1, hay una disminución y cuando es mayor, hay un aumento. 

7. El valor de cada cuenta se registra en dos columnas, en las dos fechas que se comparan, 

registrando los datos del período más reciente en la primera columna y del período anterior 

en la segunda columna. (Las cuentas deben registrarse por su valor neto). 

8. Se crea otra columna que indique los aumentos o disminuciones, que indiquen la diferencia 

entre las cifras registradas en los dos periodos, restando de los valores del año más reciente 

los valores del año anterior. (los aumentos son valores positivos y las disminuciones son 

valores negativos). 

9. En una columna adicional se registra el porcentaje de aumento y disminución. (Se obtiene 

dividiendo el aumento o disminución por el valor del período base multiplicado por 100). 

10. En otra columna se registran las variaciones en términos de razones. (Tomando las cifras 

absolutas de los estados financieros comparados y divididos para el valor del año más 

reciente por el valor del año anterior). Observando los datos obtenidos, vemos que cuando 

la relación es menor a 1, hay una disminución y cuando es mayor, hay un aumento. 

Se calcula la variación absoluta y relativa que ha sufrido cada una de las partidas 

del balance o la cuenta de resultados en dos períodos de tiempo consecutivos. 

Variación absoluta. -Para determinar la variación absoluta (en moneda legal) sufrida por 

cada partida o cuenta de un estado financiero, en un período con respecto a otro período, se procede 

a determinar la diferencia entre el valor 2(año actual) – el valor 1(año anterior). 

Variación relativa. -Para determinar la variación relativa (en porcentaje) de un período 

respecto a otro, se debe aplicar un cálculo geométrico. Para esto se divide el período 2 por el 

período 1, se le resta 1, y ese resultado se multiplica por 100 para convertirlo en porcentaje. 
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4.2.3 Indicadores Financieros 

Correa et al., (2018) definen a los indicadores financieros como: 

“Una razón (división) entre dos o más variables, tomadas de la información histórica 

proveniente de los estados financieros, y su resultado permite evaluar el desempeño de la 

organización en términos operativos, de inversión y de las distintas fuentes de financiación. 

Algunos indicadores se expresan en porcentaje y otros en número de veces, respetando una 

dinámica asociada al signo. Además, son usados con el propósito de realizar comparaciones”  

Desde la perspectiva de Santaella (2021) define a los Indicadores Financieros como 

herramientas que permiten a los propietarios de las entidades, realizar un análisis financiero de la 

situación de la misma en un período determinado, además, revela el funcionamiento de los 

departamentos de la empresa y la eficacia de su labor, estos indicadores financieros permiten a 

inversores y accionistas formarse una opinión sobre la gestión de la empresa y su actividad en el 

mercado. 

Además (Anaya H. O., 2006) indica que el análisis por razones o indicadores señala los 

puntos fuertes y débiles de un negocio e indica probabilidades y tendencias. También enfoca la 

atención del analista sobre determinadas relaciones que requieren posterior y más profunda 

investigación 

De este modo Gerence (2022) expresa que las razones financieras son indicadores 

esenciales en el ámbito de las finanzas que se utilizan para medir y cuantificar la realidad 

económica y financiera de una empresa o entidad evaluada. Estos indicadores proporcionan una 

visión clara de la capacidad de la organización para cumplir con sus diversas obligaciones y 

compromisos, facilitando el desarrollo efectivo de su objeto social.  

Por consiguiente, Altieri et al., (2018) plantea que la comparación entre ratios de períodos 

distintos se usa para detectar tendencias y contribuye a anticipar problemas buscando soluciones 

adecuadas a tiempo. También es importante tener en cuenta que, a la hora de realizar un análisis 

de ratios, hay que considerar otros factores, ya que por sí solo el resultado de determinadas ratios 

nos puede inducir a error, siendo fundamental tener en cuenta el tipo de negocio, la estacionalidad 

y el sector al que pertenezca la empresa. 

 Importancia    

Para Moreno (2022) la importancia de los indicadores financieros nos permite determinar 

las deficiencias potenciales en cuanto a la eficiencia operativa de una empresa, espacios a mejorar 
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y promover la definición de acciones y medidas correctivas, generando un impacto positivo 

posterior tanto financiera como operativamente dentro de la entidad. También nos permite valorar 

resultados, la gestión y los movimientos financieros realizados en la organización, emitir una 

valoración, expresar tendencias para realizar proyecciones y que se reflejen en los estados 

financieros a corto y largo plazo. 

4.2.3.1  Indicadores Financieros emitidos por la Superintendencia de Compañías 

Según (Superintendencia, 2021) se establece un conjunto de indicadores que pueden ser 

aplicados para evaluar su situación económica y financiera, entre ellos tenemos: 

4.2.3.1.1Indicadores de Liquidez. Para Ortiz (2018) los indicadores de liquidez se emplean para 

determinar la capacidad que tiene una empresa para enfrentar las obligaciones contraídas a corto 

plazo. Sirven para establecer la facilidad o dificultad que presenta una compañía para pagar sus 

pasivos corrientes con el producto de convertir a efectivo sus activos corrientes. Se trata de 

determinar qué pasaría si a la empresa se le exigiera el pago inmediato de todas sus obligaciones 

a menos de un año”. Es decir, mide el grado en que los recursos líquidos están disponibles de 

inmediato para pagar los créditos en periodos cortos. 

Empleando las palabras de Fontalvo, et al., (2012) estos indicadores surgen de la necesidad 

de medir la capacidad que tienen las empresas para cancelar sus obligaciones de corto plazo. Sirven 

para establecer la facilidad o dificultad que presenta una compañía para pagar sus pasivos 

corrientes al convertir a efectivo sus activos corrientes. Se trata de determinar qué pasaría si a la 

empresa se le exigiera el pago inmediato de todas sus obligaciones en el lapso menor a un año. De 

esta forma, los índices de liquidez aplicados en un momento determinado evalúan a la empresa 

desde el punto de vista del pago inmediato de sus acreencias corrientes en caso excepcional. 

Liquidez corriente 

 En base a (Cadena & Aspiazu, 2016) este índice relaciona los activos corrientes frente a 

los pasivos de la misma naturaleza. Cuanto más alto sea el coeficiente, la empresa tendrá mayores 

posibilidades de efectuar sus pagos de corto plazo. 

Por otro lado, Freire S. A., (2019) menciona que la liquidez corriente muestra la capacidad 

de las empresas para hacer frente a sus vencimientos de corto plazo, estando influenciada por la 

composición del activo circulante y las deudas a corto plazo, por lo que su análisis periódico 

permite prevenir situaciones de iliquidez y posteriores problemas de insolvencia en las empresas.  
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La liquidez se relaciona los activos corrientes frente a los pasivos de la misma naturaleza. 

Cuanto más alto sea el coeficiente, la empresa tendrá mayores posibilidades de efectuar sus pagos 

de corto plazo (Zambrano, et al., 2023). 

De esta manera el mismo autor menciona que la fórmula es: 

Tabla 3 

Fórmula de liquidez corriente 

Indicador de liquidez Fórmula 

Liquidez Corriente Liquidez Corriente =
𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒

𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒
 

Nota. Tomada de Zambrano et. al (2023)  

 

Prueba Acida 

 Verifica la capacidad de la empresa para cancelar sus obligaciones corrientes, sin depender 

de las ventas de las existencias; es decir con sus saldos de efectivo, cuentas por cobrar, inversiones 

temporales y otro activo fácil de liquidación, diferente a los inventarios. (Superintendencia, 2021) 

No se puede especificar cuál es el valor ideal para este indicador, pero, en inicio, el más 

adecuado podría acercarse a uno, a pesar que es aceptable por debajo de este nivel, dependiendo 

del tipo de empresa y de la época del año en la cual se ha hecho el corte del balance, además, cabe 

señalar que existe una gran diferencia, entre lo que debe ser la prueba ácida para una empresa 

industrial, como para una empresa comercial, ya que de acuerdo a su actividad las cantidades de 

inventario que manejan son distintas, y por ende tienen diferente influencia en la valoración de la 

liquidez. (Superintendencia, 2021) 

Por otro lado, Gitman & Chad (2012) afirman que “la liquidez corriente, mide la capacidad 

de la empresa para cumplir con sus obligaciones de corto plazo” (p.65), es decir representa la 

agilidad que tiene una empresa para solventar sus obligaciones en un período menor a un año 

(Freire et al., 2016). 

La fòrmula que se utiliza es la siguiente: 

Tabla 4 

Fórmula de Prueba Ácida 

Indicador de liquidez Fórmula 

Prueba Ácida Prueba Àcida =
𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒 − 𝐼𝑛𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑟𝑖𝑜

𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒
 

Nota. Tomada de Freire et. al (2016)  

 

Capital de trabajo 
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Según los autores Altiere et al.,.(2018) este ratio muestra lo que una empresa dispone tras 

pagar sus deudas inmediatas. Es decir, son los recursos que posee una empresa para operar tras 

haber pagado sus obligaciones de corto plazo con sus activos disponibles. 

Tabla 5 

Fórmula del Capital de Trabajo 

Indicador de liquidez Fórmula 

Capital de Trabajo 𝐶𝑎𝑝𝑖𝑡𝑎𝑙 𝑑𝑒 𝑇𝑟𝑎𝑏𝑎𝑗𝑜 = 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒 − 𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝐶𝑜𝑟𝑟𝑖𝑒𝑛𝑡𝑒 

Nota. Tomada de Altiere et al.,.(2018) 
 

4.2.3.1.2 Indicadores de Endeudamiento. Tomando en cuenta a Labanda (2021) los indicadores 

de endeudamiento o solvencia tienen por objeto medir en qué grado y de qué forma participan los 

acreedores dentro del financiamiento de la empresa. Se trata de establecer también el riesgo que 

corren tales acreedores y los dueños de la empresa y la conveniencia o inconveniencia del 

endeudamiento. Por su parte, la solvencia corresponde a la ratio de endeudamiento total que evalúa 

entre las deudas y los recursos totales a largo o corto plazo, que son aportados por los acreedores 

y los aportadores que son los propietarios de la entidad. 

Endeudamiento del Activo 

Este índice permite determinar el nivel de autonomía financiera, cuando el índice es 

elevado indica que la empresa depende mucho de sus acreedores y que dispone de una limitada 

capacidad de endeudamiento, o lo que es lo mismo, se está descapitalizando y funciona con una 

estructura financiera más arriesgada. Por el contrario, un índice bajo representa un elevado grado 

de independencia de la empresa frente a sus acreedores. (Superintendencia, 2021) 

(Ushiña, 2020) indica su fórmula como: 

Tabla 6 
Fórmula de endeudamiento del activo 

Indicador de 

endeudamiento 
Fórmula 

Endeudamiento del activo Endeudamiento del activo =
𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝑡𝑜𝑡𝑎𝑙

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑡𝑜𝑡𝑎𝑙
 

Nota. Tomada de Ushiña (2020)  

 

Endeudamiento Patrimonial 
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Según Labanda (2021) este indicador mide el grado de compromiso del patrimonio para 

con los acreedores de la empresa, no debe entenderse como que los pasivos se puedan pagar con 

patrimonio, puesto que, en el fondo, ambos constituyen un compromiso para la empresa. 

Esta razón de dependencia entre propietarios y acreedores, sirve también para indicar la 

capacidad de créditos y saber si los propietarios o los acreedores son los que financian mayormente 

a la empresa, mostrando el origen de los fondos que ésta utiliza, ya sean propios o ajenos e 

indicando si el capital o el patrimonio son o no suficientes. 

Por consiguiente, la ratio de endeudamiento total evalúa entre las deudas y los recursos 

totales a largo o corto plazo que son aportados por los acreedores y los aportadores que son los 

propietarios de la entidad. 

Tabla 7 

Fórmula de endeudamiento patrimonial 

Indicador de 

Endeudamiento 
Fórmula 

Endeudamiento 

patrimonial 
Endeud amiento patrimonial =

𝑃𝑎𝑠𝑖𝑣𝑜 𝑡𝑜𝑡𝑎𝑙

𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜
 

Nota. Tomada de Labanda (2021)  

 

Endeudamiento del Activo Fijo  

El coeficiente resultante de esta relación indica la cantidad de unidades monetarias que se 

tiene de patrimonio por cada unidad invertida en activos fijos. Si el cálculo de este indicador arroja 

un cociente igual o mayor a 1, significa que la totalidad del activo fijo se pudo haber financiado 

con el patrimonio de la empresa, sin necesidad de préstamos de terceros. 

Para elaborar este índice se utiliza el valor del activo fijo neto tangible (no se toma en 

cuenta el intangible), debido a que esta cuenta indica la inversión en maquinaria y equipos que 

usan las empresas para producir. (Superintendencia, 2021) 

Tabla 8 

Fórmula de Endeudamiento del activo fijo 

Indicador de endeudamiento Fórmula 

Endeudamiento del activo fijo Endeudamiento del activo fijo =
𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑓𝑖𝑗𝑜 𝑛𝑒𝑡𝑜 𝑡𝑎𝑛𝑔𝑖𝑏𝑙𝑒
 

Nota. Tomada de Labanda (2021)  
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4.2.3.1.3Indicadores de Actividad. Estos indicadores tienen por objetivo medir la eficiencia con 

la cual las empresas utilizan sus recursos. De esta forma, miden el nivel de rotación de los 

componentes del activo; el grado de recuperación de los créditos y del pago de las obligaciones; 

la eficiencia con la cual una empresa utiliza sus activos según la velocidad de recuperación de los 

valores  aplicados en ellos y el peso de diversos gastos de la firma en relación con los ingresos 

generados por ventas. (Superintendencia, 2021). 

Rotación de Inventario 

 Gitman & Zutter (2012) indican que la rotación de inventarios mide comúnmente la 

actividad, o liquidez, del inventario de una empresa. Se calcula de la siguiente manera: 

Tabla 9 

Fórmula de Rotación de inventario 

Indicador de actividad Fórmula 

Rotación de inventario Rotación de inventario =
𝐶𝑜𝑠𝑡𝑜 𝑑𝑒 𝑙𝑜𝑠 𝑏𝑖𝑒𝑛𝑒𝑠 𝑣𝑒𝑛𝑑𝑖𝑑𝑜𝑠

𝐼𝑛𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑟𝑖𝑜𝑠
 

Nota. Tomada de Gitman & Zutter (2012)  

 

Rotación del Activo Fijo 

(RATIOROTACF (2023) señala que la   cantidad de unidades monetarias vendidas por 

cada unidad monetaria invertida en activos inmovilizados. Señala también una eventual 

insuficiencia en ventas; por ello, las ventas deben estar en proporción de lo invertido en la planta 

y en el equipo. De lo contrario, las utilidades se reducirán pues se verían afectadas por la 

depreciación de un equipo excedente o demasiado caro; los intereses de préstamos contraídos y 

los gastos de mantenimiento  

Tabla 10 

Fórmula de Rotación del activo fijo 

Indicador de actividad Fórmula 

Rotación del activo fijo Rotación del activo fijo =
𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑓𝑖𝑗𝑜 𝑛𝑒𝑡𝑜 𝑡𝑎𝑛𝑔𝑖𝑏𝑙𝑒
 

Nota. Tomada de Gitman & Zutter (2012)  

 

Rotación de Ventas 

Cueva (2015) afirma que la eficiencia en la utilización del activo total se mide a través de 

esta relación que indica también el número de veces que, en un determinado nivel de ventas, se 

utilizan los activos, este indicador se lo conoce como "coeficiente de eficiencia directiva", puesto 
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que mide la efectividad de la administración. Mientras mayor sea el volumen de ventas que se 

pueda realizar con determinada inversión, más eficiente será la dirección del negocio. Para un 

análisis más completo se lo asocia con los índices de utilidades de operación a ventas, utilidades a 

activo y el período medio de cobranza. 

Tabla 11 

Fórmula de Rotación de ventas 

Indicador de actividad Fórmula 

Rotación de ventas Rotación de ventas =
𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑡𝑜𝑡𝑎𝑙
 

Nota. Tomada de Cueva (2015) 

 

Período Medio de Cobranza  

Gitman & Zutter (2012) mencionan que este indicador permite apreciar el grado de liquidez 

(en días) de las cuentas y documentos por cobrar, lo cual se refleja en la gestión y buena marcha 

de la empresa. En la práctica, su comportamiento puede afectar la liquidez de la empresa ante la 

posibilidad de un período bastante largo entre el momento que la empresa factura sus ventas y el 

momento en que recibe el pago de las mismas. 

Tabla 12 

Fórmula de Periodo medio de cobranza 

Indicador de actividad Fórmula 

Periodo medio de cobranza 𝑃. 𝑚𝑒𝑑𝑖𝑜 𝑑𝑒 𝑐𝑜𝑏𝑟𝑎𝑛𝑧𝑎 =
𝐶𝑢𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 𝑦 𝑑𝑜𝑐𝑢𝑚𝑒𝑛𝑡𝑜𝑠 𝑥 𝑐𝑜𝑏𝑟𝑎𝑟 𝑥 365

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
 

Nota. Tomada de Gitman & Zutter (2012) 

 

Periodo Medio de Pago 

Indica el número de días que la empresa tarda en cubrir sus obligaciones de inventarios. El 

coeficiente adquiere mayor significado cuando se lo compara con los índices de liquidez y el 

período medio de cobranza (Superintendencia, 2021). 

Tabla 13 

Fórmula de Periodo medio de pago 

Indicador de actividad Fórmula 

Periodo medio de pago 
Periodo medio de pago

=
𝐶𝑢𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 𝑦 𝑑𝑜𝑐𝑢𝑚𝑒𝑛𝑡𝑜𝑠 𝑥 𝑝𝑎𝑔𝑎𝑟 𝑥 365

𝐼𝑛𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑟𝑖𝑜𝑠
 

Nota. Tomada de la Superintendencia (2021)  

 

Impacto de los Gastos de Administración y Ventas 
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RATIOROTACF (2023) plantea que, si bien una empresa puede presentar un margen bruto 

relativamente aceptable, este puede verse disminuido por la presencia de fuertes gastos 

operacionales (administrativos y de ventas) que determinarán un bajo margen operacional y la 

disminución de las utilidades netas de la empresa. 

Tabla 14 

Fórmula de Impacto de los gastos de administración y ventas 

Indicador de actividad Fórmula 

Impactos de los gastos de 

adm. Y ventas 
𝐼𝑚𝑝𝑎𝑐𝑡𝑜 𝑑𝑒 𝑙𝑜𝑠 𝑔𝑎𝑠𝑡𝑜𝑠 𝑑𝑒 𝑎𝑑𝑚. 𝑦 𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 =

𝐺𝑎𝑠𝑡𝑜𝑠 𝑎𝑑𝑚. 𝑦 𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
 

Nota. Tomada de RATIOROTACF (2023). 

 

Impacto de la Carga Financiera 

Su resultado indica el porcentaje que representan los gastos financieros con respecto a las 

ventas o ingresos de operación del mismo período, es decir, permite establecer la incidencia que 

tienen los gastos financieros sobre los ingresos de la empresa 

Generalmente se afirma que en ningún caso es aconsejable que el impacto de la carga 

financiera supere el 10% de las ventas, pues, aún en las mejores circunstancias, son pocas las 

empresas que reportan un margen operacional superior al 10% para que puedan pagar dichos gastos 

financieros. (Superintendencia, 2021) 

Tabla 15 

Fórmula de Impacto de la carga financiera 

Indicador de actividad Fórmula 

Impacto de la carga financiera Impacto de la carga financiera =
𝐺𝑎𝑠𝑡𝑜𝑠 𝑓𝑖𝑛𝑎𝑛𝑐𝑖𝑒𝑟𝑜𝑠

𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
 

Nota. Tomada de la Superintendencia (2021) 

 

4.2.3.1.4 Indicadores de Rentabilidad. Los indicadores de rendimiento, denominados también de 

rentabilidad o lucratividad, sirven para medir la efectividad de la administración de la empresa para 

controlar los costos y gastos y, de esta manera, convertir las ventas en utilidades. (Ortiz H., 2018) 

Desde el punto de vista del inversionista, lo más importante de utilizar estos indicadores es 

analizar la manera como se produce el retorno de los valores invertidos en la empresa (rentabilidad del 

patrimonio y rentabilidad del activo total). Los indicadores de rendimiento, denominados también 

de rentabilidad sirven para medir la efectividad de la administración de la empresa para controlar 

los costos y gastos y, de esta manera, convertir las ventas en utilidades. (Superintendencia, 2021) 



 

 

31 
 

Margen Bruto 

 Ortiz H (2018) indica que este índice permite conocer la rentabilidad de las ventas frente 

al costo de ventas y la capacidad de la empresa para cubrir los gastos operativos y generar 

utilidades antes de deducciones e impuestos. En el caso de las empresas industriales, el costo de 

ventas corresponde al costo de producción más el de los inventarios de productos terminados. 

Tabla 16 

Fórmula de Margen bruto 

Indicador de rentabilidad Fórmula 

Margen bruto Margen bruto =
𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 − 𝐶𝑜𝑠𝑡𝑜 𝑑𝑒 𝑣𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
 

Nota. Fórmula tomada de Ortiz H (2018)  

 

Margen Operacional 

 La utilidad operacional está influenciada no sólo por el costo de las ventas, sino también 

por los gastos operacionales de administración y ventas. Los gastos financieros, no deben 

considerarse como gastos operacionales, puesto que teóricamente no son absolutamente necesarios 

para que la empresa pueda operar. Una compañía podría desarrollar su actividad social sin incurrir 

en gastos financieros, por ejemplo, cuando no incluye deuda en su financiamiento, o cuando la 

deuda incluida no implica costo financiero por provenir de socios, proveedores o gastos 

acumulados  

El margen operacional tiene gran importancia dentro del estudio de la rentabilidad de una 

empresa, puesto que indica si el negocio es o no lucrativo, en sí mismo, independientemente de la 

forma como ha sido financiado. (Bravo, 2017). 

Tabla 17 

Fórmula de Margen operacional 

Indicador de rentabilidad Fórmula 

Margen operacional Margen operacional =
𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑜𝑝𝑒𝑟𝑎𝑐𝑖𝑜𝑛𝑎𝑙

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
 

Nota. Tomada de Bravo (2017) 

 

Rentabilidad Neta de Ventas (Margen Neto) 

 Los índices de rentabilidad de ventas muestran la utilidad de la empresa por cada unidad 

de venta. Se debe tener especial cuidado al estudiar este indicador, comparándolo con el margen 

operacional, para establecer si la utilidad procede principalmente de la operación propia de la 

empresa, o de otros ingresos diferentes. La inconveniencia de estos últimos se deriva del hecho 
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que este tipo de ingresos tienden a ser inestables o esporádicos y no reflejan la rentabilidad propia 

del negocio. Puede suceder que una compañía reporte una utilidad neta aceptable después de haber 

presentado pérdida operacional. Entonces, si solamente se analizara el margen neto, las 

conclusiones serían incompletas y erróneas. (Superintendencia, 2021) 

Tabla 18 

Fórmula de Margen neto 

Indicador de rentabilidad Fórmula 

Margen neto Margen neto =
𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑛𝑒𝑡𝑎

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
  

Nota. Tomada de Superintendencia (2021) 

 

Sistema de Análisis Dupont 

Cordero (2015) define que el sistema Dupont es una técnica que se utiliza para analizar la 

rentabilidad de una empresa que usa las herramientas tradicionales de gestión del desempeño, para 

ello integra tanto índices del estado de resultados como el balance general. En principio el Sistema 

Dupont reúne el apalancamiento operativo, la rotación de los activos totales de la empresa y de su 

apalancamiento financiero. Estas tres variables son las responsables del crecimiento económico de 

una empresa. 

Pero en segundo lugar Anaya (2018) menciona que del método DuPont se desprende que 

el ROI es afectado por la rotación de los activos y por el margen de utilidad. La rotación de activos 

mide la productividad de los activos para generar ventas y muestra el número de unidades 

monetarias de ventas generado por cada unidad monetaria invertida en activos. El margen de 

utilidad es la razón de utilidades a ventas e indica qué proporción de cada unidad monetaria 

vendida al no utilizarse para cubrir gastos se convierte en utilidad. 

Ventajas 

Castro Becerra (2020) menciona que la principal ventaja del sistema Dupont es que permite 

a la empresa dividir su rendimiento sobre el capital en diferentes componentes, de forma que los 

propietarios pueden analizar el rendimiento total de la empresa desde diversas dimensiones. De 

esta manera, y comparando con la media o con otras empresas del sector, se puede encontrar dónde 

la empresa tiene problemas.  

Desventajas 

Según como lo menciona Rosero (2020) se toma en cuenta las siguientes desventajas: 
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• Para que el análisis Dupont sea fiable es necesario disponer de datos de contabilidad 

confiables y actualizados. 

• El Dupont avisa que algo va mal, pero no informa las acciones a seguir o de cambiar, por 

lo cual es imprescindible que se utilice junto a otros sistemas de control del negocio que 

aporten información detallada. 

• La dificultad de determinar los valores relativos de las relaciones como buenas o malas en 

comparación con las normas de la empresa. 

Variables 

• Margen de Utilidad en Ventas 

Este componente mide la proporción de cada dólar de ventas que se traduce en utilidad 

neta. Refleja la eficiencia de la empresa en la gestión de sus costos y gastos.  

Tabla 19 

Fórmula de Margen de Utilidad en Ventas 

Indicador  Fórmula 

Margen de Utilidad en ventas Margen de Utilidad en Ventas =
𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑛𝑒𝑡𝑎

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠
  

Nota. Tomada de Rosero (2020) 

  

Uso Eficiente de sus Activos Fijos 

Este componente mide la eficiencia de la empresa en el uso de sus activos para generar 

ventas. Una mayor rotación de activos indica un uso más eficiente de los activos. 

Tabla 20 

Fórmula de Rotación de Activos 

Indicador  Fórmula 

Rotación de Activos 𝑅𝑜𝑡𝑎𝑐𝑖ó𝑛 𝑑𝑒 𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠 =
𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙𝑒𝑠
  

Nota. Tomada de Rosero (2020) 

 

• Multiplicador de Apalancamiento Financiero 

Este componente mide el grado en que una empresa utiliza el endeudamiento para financiar 

sus activos. Un mayor multiplicador indica un mayor apalancamiento financiero. 
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Tabla 21 

Fórmula Multiplicador de Apalancamiento Financiero 

Indicador  Fórmula 

Multiplicador de Apalancamiento 

Financiero 
Mult. de Apalancamiento Financiero =

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜𝑠 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙𝑒𝑠

𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜 𝑁𝑒𝑡𝑜
  

Nota. Tomada de Rosero (2020) 

 

• Esquema del Sistema Dupont 

Rendimiento del Activo Total (ROA) 

Como señala Armijos (2023) este indicador tratará de disminuir el capital de trabajo 

mejorando el manejo de los inventarios o mejorar el efectivo o las cuentas por cobrar, o también 

puede reducir los activos fijos mediante franquicias o subcontratando la producción o mejorando 

la productividad. El ROA es uno de los indicadores financieros más importantes y empleados 

actualmente por todas las empresas para establecer su rentabilidad es el ROA, el cual, consiste en 

la relación entre el beneficio obtenido en un determinado período y los activos globales de una 

empresa. 

Tabla 22 

Fórmula del Rendimiento Del Activo Total 

Indicador de rentabilidad Fórmula 

Rendimiento del Activo 
𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑁𝑒𝑡𝑎

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙
=

𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑁𝑒𝑡𝑎

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 
 𝑋 

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙 
  

Nota. Tomada de Armijos (2023) 

 

Rendimiento del Patrimonio (ROE) 

Con base a Andrade (2024) este indicador es un indicador muy utilizado para la 

comparación de la rentabilidad de empresas del mismo sector; sin embargo, la comparación de 

empresas de diferentes sectores puede llevar a conclusiones erróneas puesto que el rendimiento de 

los capitales difiere en función de muchos aspectos que son propios de sectores diferentes.  

Tabla 23 

Fórmula del Rendimiento del Patrimonio 

Indicador de rentabilidad Fórmula 

Rendimiento del Patrimonio 
𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑛𝑒𝑡𝑎

𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜
=

𝑈𝑡𝑖𝑙𝑖𝑑𝑎𝑑 𝑛𝑒𝑡𝑎

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 𝑁𝑒𝑡𝑎𝑠
𝑋

𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 𝑛𝑒𝑡𝑎𝑠

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙
𝑋 

𝐴𝑐𝑡𝑖𝑣𝑜 𝑇𝑜𝑡𝑎𝑙

𝑃𝑎𝑡𝑟𝑖𝑚𝑜𝑛𝑖𝑜
  

Nota. Tomada de Andrade (2024). 
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4.3 Bases legales 

Las políticas financieras son los principios, bases, acuerdos reglas y procedimientos 

específicos adoptados por una empresa para la elaboración y presentación de sus estados 

financieros, es decir, la empresa seleccionará y aplicará sus políticas contables de manera similar 

para transacciones, otros eventos y condiciones que sean semejantes, a menos que una NIIF 

requiera o permita establecer categorías de partidas para las cuales podría ser apropiado aplicar 

diferentes políticas. La entidad cambiará una política contable sólo si tal cambio: Se requiere por 

una NIIF, o lleva a que los estados financieros suministren información fiable y más relevante 

sobre los efectos de las transacciones, otros eventos o condiciones que afecten a la situación 

financiera, el rendimiento financiero o los flujos de efectivo de la empresa. 

Art. NIF A-3. Necesidades de los usuarios y objetivos de los estados financieros 

Esta Norma tiene como finalidad identificar las necesidades de los usuarios y establecer, 

con base en las mismas, los objetivos de los estados financieros de las entidades; así como, las 

características y limitaciones de los estados financieros, está norma fue aprobada por unanimidad, 

para su emisión, por el Consejo Emisor del CINIF en septiembre de 2005, para su publicación en 

octubre de 2005, estableciendo su entrada en vigor para los ejercicios que se inicien a partir del 1º 

de enero de 2006. 

Ley de Comercio 

El Código de Comercio en su artículo 1 menciona que rigen las obligaciones de los 

comerciantes en sus operaciones mercantiles, y los actos y contratos de comercio, aunque sean 

ejecutados por no comerciantes, es decir, la compra o permuta de cosas muebles, ¡hecha con ánimo 

de revenderlas o permutarlas en la misma forma o en otra distinta; y la reventa o permuta de estas 

mismas cosas. Pertenecen también a la jurisdicción mercantil las acciones contra los agricultores 

y criadores por la venta de los frutos de sus cosechas y ganados, mas no las intentadas contra los 

comerciantes para el pago de lo que hubieran comprado para su uso y consumo particular, o para 

el de sus familias. 

 5. Metodología 

En el presente trabajo de investigación se ha desarrollado la metodología considerando los 

tres aspectos importantes que se detallan a continuación:  
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5.1  Área de estudio 

            La Ferretería “Ferri eléctrico Industrial” está ubicada en el centro del Cantón 

Catamayo, provincia de Loja, en las calles Bolívar y 24 de mayo, como referencia al frente de la 

bahía 24 de mayo, la atención al público es de lunes a sábado de 08: 00 a 18: 00 y los domingos 

de 08:00 a 13:00.  

Figura 1 

Ubicación de la Ferretería” Ferri eléctrico Industrial” 

 
Nota. Croquis tomado de Google Maps. (2024) 

 

5.2  Procedimiento 

En base a los autores Hernández, et al., (2014) se establece la siguiente metodología para 

el desarrollo del trabajo de integración curricular: 

5.2.1 Enfoque metodológico 

El enfoque metodológico de la presente investigación se ha basado en el enfoque mixto, ya 

que se involucra la recolección de datos cualitativos al fin de realizar deducciones como resultado 

de la información recolectada, de la misma manera se ha aplicado la metodología de análisis de 

contenido cuantitativo como son los estados financieros que facilitó la contadora. 

5.2.2 Métodos 

En el desarrollo de la presente investigación se ha aplicado el método deductivo, el mismo 

que a través de la aplicación del análisis horizontal, vertical e indicadores financieros permitió la 
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formulación de conclusiones y recomendaciones para el mejoramiento económico financiero de la 

entidad.  

5.2.3 Técnicas 

• Análisis de documentos. Por medio de esta técnica se ha analizado tanto los estados de 

situación financiera como los de resultados de los periodos 2021- 2022, para determinar la 

situación real en la que se encuentra la empresa. 

• Entrevista. Está técnica de investigación se ha dirigido a la Contadora de la ferretería 

“Ferri eléctrico Industrial” con el fin de conocer a profundidad sobre las variaciones más 

relevantes que se ha encontrado durante el proceso del análisis y de la aplicación de los 

indicadores financieros en la empresa. 

• Recopilación bibliográfica. A través de esta técnica se ha realizado la recolección, 

sistematización y procesamiento de los datos, permitiendo seleccionar información 

relevante de fuentes de rigor científico, que permitió establecer conceptos y criterios de 

forma clara y precisa en lo que concierne al análisis e interpretación de los estados 

financieros. 

5.2.4 Tipo de diseño 

 En el trabajo de integración curricular, se ha abordado la investigación descriptiva debido 

a que esta permite un conocimiento exhaustivo del entorno de la empresa, interpretando las 

variables en estudio a través de datos relevantes. Esto facilita el análisis de la información 

financiera, como los estados financieros de la Ferretería “Ferri Eléctrico Industrial”, permitiendo 

calcular índices que determinen el estado real de la empresa. 

Por otro lado, la investigación exploratoria ha cumplido funciones clave al contribuir a una 

comprensión más profunda y detallada de la situación financiera de la empresa. Mediante la 

utilización de diversos métodos y fuentes de datos, ha facilitado la identificación de problemas y 

oportunidades, apoyando así la toma de decisiones estratégicas bien fundamentadas. 

 5.2.5 Unidad de estudio 

La ferretería “Ferri eléctrico Industrial” está representada por su propietaria la Sra. Torres 

Ojeda Yazmin Mireya, con RUC N°1103461784001, declarado por el SRI como persona natural 

obligada a llevar contabilidad, inició sus actividades en el mes de Febrero del 2001, siendo su 

actividad económica principal la Venta al por menor de artículos de ferretería: martillos, sierras, 

destornilladores y pequeñas herramientas en general, equipo y materiales de prefabricados para 
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armado casero (equipo de bricolaje); alambres y cables eléctricos, cerraduras, montajes y adornos, 

extintores, segadoras de césped de cualquier tipo. 

5.3 Procesamiento de datos 

Para el desarrollo del análisis vertical y horizontal se ha utilizado la hoja de cálculo Excel, 

la misma que facilita los cálculos y sus respectivas representaciones con gráficos estadísticos, de 

manera eficiente y precisa, convirtiéndose así en una herramienta eficaz y versátil para el 

procesamiento y análisis de datos. Del mismo modo se empleó la hoja de cálculo de Excel para 

calcular mediante la aplicación de fórmulas los diferentes indicadores; incluyendo la elaboración 

de gráficos para la comparación de los ratios en los diferentes periodos, para concluir con la 

interpretación de cada uno de ellos. 

 6. Resultados 

6.1 Contextualización de la empresa 

La empresa Ferri eléctrico Industrial se estableció en la ciudad de Catamayo con el objetivo 

de satisfacer la creciente demanda de materiales eléctricos y de ferretería en la región, la empresa 

ha experimentado un crecimiento constante gracias a su compromiso con la calidad de los 

productos y servicios ofrecidos. Inicialmente, la compañía se enfocó en abastecer a pequeños y 

medianos negocios locales, así como a clientes individuales, consolidando su presencia en el 

mercado local. A lo largo de los años, Ferri eléctrico Industrial ha diversificado su inventario para 

adaptarse a las cambiantes necesidades del sector. Ha establecido alianzas estratégicas con 

proveedores confiables y ha implementado prácticas comerciales eficientes para garantizar la 

disponibilidad constante de productos de alta calidad. La empresa ha logrado construir una sólida 

reputación en la comunidad de Catamayo como un proveedor confiable y líder en el suministro de 

materiales eléctricos y de ferretería.  

• Misión  

Ofrecer un servicio especializado y disponer de recurso humano encaminado a prestar un 

servicio de calidad en beneficio de los clientes.  

• Visión 

Ser la empresa más grande del Cantón Catamayo, que posea una solvencia económica 

capas de solventar todos sus requerimientos comerciales y además siempre poseer soluciones para 

los problemas en la construcción. 

Análisis Vertical al Estado de Situación Financiera 2021 
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Tabla 24  

Análisis Vertical al Estado de Situación Financiera año 2021 

EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

 BALANCE GENERAL 

ANALISIS VERTICAL 

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2021  

EXPRESADO EN DÓARES $ 

CÒDIGO DETALLE VALORES % RUBRO % GRUPO 

1 ACTIVO       

1.1 ACTIVO CORRIENTE       

1.1.1 Efectivo y equivalentes al 

efectivo 

1.460,49 0,518% 0,46% 

1.1.1.01  Caja 67,77 0,024% 0,02% 

1.1.1.02 Bancos 1.392,72 0,494% 0,44% 

1.1.1.02.01    Banco Pichincha 178,06 0,063% 0,06% 

1.1.1.02.02    Banco de Loja 989,43 0,351% 0,31% 

1.1.1.02.07    Coop Jep 22,51 0,008% 0,01% 

1.1.1.02.08     Banco de Austro 100,60 0,036% 0,03% 

1.1.1.02.10     Coopmego 102,12 0,036% 0,03% 

1.1.2 Activos financieros 4.230,19 1,501% 1,34% 

1.1.3 Inventarios 267.137,00 94,774% 84,38% 

1.1.4 Activos por impuestos 

corrientes 

9.039,21 3,207% 2,86% 

1.1.4.01  Crédito tributario a favor del 

sujeto pasivo (IVA) 

303,06 0,108% 0,10% 

1.1.4.02 Crédito tributario a favor del 

sujeto pasivo (Impuesto Renta) 

8.736,15 3,099% 2,76% 

 
TOTAL DE ACTIVO 

CORRIENTE 

281.866,89 100,000% 89,03% 

1.2 ACTIVO NO CORRIENTE       

1.2.1 Propiedades, planta y equipo       

1.2.1.01 Terrenos $10.000,00 28,797% 3,16% 

1.2.1.02 Edificios y otros inmuebles 

(excepto terrenos) 

$20.000,00 57,594% 6,32% 

1.2.1.05 Muebles y Enseres $15.250,00 43,915% 4,82% 

1.2.1.09 Vehículos, equipo de transporte 

y caminero móvil 

$13.345,00 38,429% 4,22% 

 
Otras propiedades plantas y 

equipo 

  0,000% 0,00% 

1.2.1.12 (-)Depreciación acumulada 

propiedades, planta y equipo 

-$23.869,00 -68,735% -7,54% 

 
TOTAL PROPIEDAD 

PLANTA Y EQUIPO 

$34.726,00 100,000% 10,97% 

 
TOTAL ACTIVO NO 

CORRIENTE 

$34.726,00   10,97% 

 
TOTAL ACTIVOS $316.592,89   100,00% 

2 PASIVO       
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2.1 PASIVO CORRIENTE       

2.1.3 Cuentas y documentos por 

pagar proveedores no 

relacionadas  

35.500,79 33,69% 17,18% 

2.1.4 Obligaciones con entidades 

financieras  

68.910,49 65,39% 33,35% 

2.1.4.01      Préstamo Banco Pichincha 22.464,27 21,32% 10,87% 

2.1.4.07       Préstamo Coop. Padre 

Julián 

5.221,06 4,95% 2,53% 

2.1.4.10      Préstamo Coop. Mego 23.760,50 22,55% 11,50% 

2.1.4.15       Préstamo Coop. JEP 17.464,66 16,57% 8,45% 

2.1.7 Otras obligaciones corrientes 978,58 0,93% 0,47% 

2.1.7.01     Obligación con 

administración Tributaria 

735,36 0,70% 0,36% 

2.1.7.02     Obligación con el IESS 243,22 0,23% 0,12% 
 

TOTAL PASIVOS 

CORRIENTES 

105.389,86 100,00% 51,00% 

2.2 PASIVO NO CORRIENTE       

2.2.2 Cuentas y documentos por 

pagar proveedores no 

relacionadas 

40.000,00 39,50% 19,36% 

2.2.3 Obligaciones con 

instituciones financieras  

61.265,25 60,50% 29,65% 

2.2.3.01      Préstamo Banco Pichincha 32.497,03 32,09% 15,73% 

2.2.3.07      Préstamo Coop Padre Julián 4.625,30 4,57% 2,24% 

2.2.3.10      Préstamo Coop. Mego 10.751,88 10,62% 5,20% 

2.2.3.15      Préstamo Coop. JEP 13.391,04 13,22% 6,48% 
 

TOTAL PASIVO NO 

CORRIENTES 

101.265,25 100,00% 49,00% 

 
TOTAL PASIVO 206.655,11   100,00% 

3 PATRIMONIO NETO       

3.1 Capital  85.654,32 100,00% 100,00% 

3.7 RESULTADO DEL 

EJERCICIO 

      

  Excedente del ejercicio 24.283,46   28,35% 

  TOTAL PATRIMONIO 85.654,32     

  TOTAL PASIVO Y 

PATRIMONIO 

316.592,89 100,000% 100,00% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Tabla 25 
Estructura de la Situación Financiera 2021 

ESTRUCTURA FINANCIERA DE LA FERRETERIA" FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

1 
ACTIVO  2. PASIVO   

1.1 ACTIVO CORRIENTE $281.866,89 2.1 PASIVO CORRIENTE $105.389,86 

1.2 

ACTIVO NO 

CORRIENTE 

$34.726,00 

  PASIVO NO CORRIENTE $101.265,25 

       TOTAL PASIVO $206.655,11 
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     3.  PATRIMONIO $85.654,32 

TOTAL  ACTIVO $316.592,89   

TOTAL PASIVO + 

PATRIMONIO $316.592,89 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Tabla 26 

Composición del activo 

CÓDIGO RUBRO VALOR % 

1.1 
ACTIVO CORRIENTE 

    

1.1.3 Inventarios 267137,00 94,77% 

1.2 
ACTIVO NO CORRIENTE 

    

1.2.1.01 
Edificios 

$20.000,00 57,59% 

1.2.1.05 Muebles y enseres $15.250,00 43,92% 

1.2.1.09 Vehículos $13.345,00 38,43% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 
Figura 2 

Análisis Vertical- cuentas representativas 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación del Activo 2021 

Luego de haber aplicado el proceso del análisis vertical y establecido la estructura 

financiera al Balance General de la empresa comercial “Ferri eléctrico Industrial” en el año 2021, 

se determina que el total de activos asciende a $ 316.592,89 de los cuales el 89,03% corresponde 

al activo corriente con un valor de $281.866,89; y el 10,97% al activo no corriente con el importe 

de $ 34.726,00; con esta expresión porcentual se puede deducir que la mayor inversión se 

encuentra en el Activo Corriente, el mismo que está conformado por los Inventarios con un valor 

0,00

50000,00

100000,00

150000,00

200000,00

250000,00

300000,00

Inventarios ACTIVO NO
CORRIENTE

Edificios Muebles y
enseres

94,77%

57,59%
43,92% 38,43%



 

 

42 
 

de $ 267.137,00 que representa el 84,38% siendo un porcentaje muy elevado; esto nos indica que 

la empresa mantiene un exceso de stock, ya que la mercadería no se vende.  

En el grupo de Activo no Corriente la cuenta más significativa es Edificios con el 57,59% 

cuyo valor es de $ 20.000,00; por cuanto la planta tiene una infraestructura adecuada para la 

actividad comercial que desempeña, seguido por Muebles y enseres con un monto de $ 15.000.00 

dólares con el 43,92% de participación, dicho valor justifica que tiene mobiliario adecuado para 

almacenar la mercadería y brindar mejor atención a clientes que visitan las instalaciones de la 

ferretería. La cuenta Vehículos con el 38,43% cuyo valor es de $ 15.00,00; el mismo que es 

utilizado para la actividad operativa de la empresa, es decir se brinda este servicio de entrega de 

material. 

Tabla 27 

Composición del Pasivo y Patrimonio 

Composición del Pasivo y Patrimonio 2021 

   VALOR 2021 

2.1 PASIVO CORRIENTE     

2.1.3 Cuentas y documentos por pagar 35500,79 33,69% 

2.1.4 Obligaciones con Instituciones financieras 68.910,49 65,39% 

2.2 PASIVO NO CORRIENTE     

2.2.2 Cuentas y documentos por pagar $40.000,00 39,50% 

2.2.3 Obligaciones con Instituciones financieras $61.265,25 60,50% 

        

3. PATRIMONIO     

3.1 Capital $85.654,32 100,0% 

  Excedente del ejercicio $24.283,46 28,35% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 
Figura 3 

Análisis vertical - cuentas representativas  

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial”    
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Interpretación del Pasivo 2021 

De los resultados obtenidos en el análisis vertical en el año 2021, se determina que el total 

de pasivos a corto y largo plazo ascienden un valor de $ 206.655,11; de los cuales el 51,00% 

corresponde al pasivo corriente con un valor de $ 105.389,86 y el  49,00%  pertenece al pasivo no 

corriente con el importe de $ 101.265,25; podemos notar que la empresa mantiene un nivel elevado 

de endeudamiento; lo cual demuestra que la mayor concentración está en el pasivo corriente, 

considerando que mantiene obligaciones de pago inmediato que debe asumir la empresa con 

proveedores por la compra de mercaderías destinadas a la venta, de lo antes expuesto cabe señalar 

que la empresa posee una estructura inadecuada, puesto que debe existir una proporción 

mayoritaria en el patrimonio y no en el pasivo, para ello es fundamental la realización de estudios 

respecto a las necesidades futuras de financiamiento, con la finalidad de no incurrir en riesgos 

financieros que pueden afectar la solvencia de la empresa. 

Interpretación del Patrimonio 

De acuerdo al análisis realizado a la estructura del Patrimonio para el año 2021, resalta la 

cuenta Capital con USD $85.654,32 dólares simbolizado con el 100.00 % de participación que 

significa que los pasivos superan a los activos en la empresa, teniendo consecuencias 

significativas, tales como: Disminución de la solvencia financiera y la capacidad para cumplir con 

las obligaciones, por otro lado los Resultados del Ejercicio alcanzan el 28.35% de participación y 

denota un valor de USD  $ 24.283,46 que representan los ingresos obtenidos sobre los gastos. 

Tabla 28 

Análisis Vertical al Estado de Resultados 2021 
EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

ESTADO DE RESULTADOS 

ANALISIS VERTICAL 

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2021  

EXPRESADO EN DÓLARES $ 

CÒDIGO DETALLE VALORES % RUBRO %GRUPO 

4 INGRESOS       

4.1 Ingresos de Act. Ordinarias       

4.1.1    Venta de bienes       

4.1.1.01    Venta de bienes tarifa 12% 389.338,47 91,41%   

4.1.1.02    Venta de bienes tarifa 0% 36.585,53 8,59%    
TOTAL DE INGRESOS 425.924,00 100,00% 100% 

5 COSTOS Y GASTOS 
 

    

5.1 COSTO  
 

    

5.1.2 Compras Netas De Bienes 422.605,71 117,71%   

5.1.2.01 Compra Neta Mercaderia 12% 391.372,22 109,01%   

5.1.2.02  Compra Neta Mercaderia 0% 31.233,49 8,70%   
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5.1.7 Compras Netas De Materia Prima -63.576,00 -17,71%    
TOTAL COSTO 359.029,71 100,00% 100% 

5.2 GASTOS        

5.2.2 GASTOS OPERACIONALES       

5.2.2.01 Sueldos , salario y Aporte IESS 9.973,13 23,41%   

5.2.2.01 Aporte IESS( inc.fo. Reserva 809,00 1,90%   

5.2.2.02 Beneficio social. E Indem. 2.353,53 5,52%   

5.2.2.04              Honorarios, Comisiones 3.900,00 9,15%   

5.2.2.08              Combustibles  896,00 2,10%   

5.2.2.09              Promoción y Publicidad 345,8 0,81%   

5.2.2.10              Suministros y materiales 825,46 1,94%   

5.2.2.11              Transporte 210,30 0,49%   

5.2.2.18              Gasto Intereses 19081,16 44,78%   

5.2.2.19               Gasto comisiones 1799,45 4,22%   

5.2.2.28              Dep.propiedad, planta y equipo 1016,00 2,38%   

5.2.2.31             Pagos por otros Servicios 945,00 2,22%   

5.2.2.31              Pagos por otros bienes 456,00 1,07%    
TOTAL GASTOS 42.610,83 100,00%    
TOTAL EGRESOS 401.640,54 100,00% 100%  

         
EXCEDENTES DEL EJERCICIO 24.283,46     

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Tabla 29 

Estructura del Estado de Resultados 2021 

ESTADO DE RESULTADOS 2021 

INGRESOS COSTO DE VENTAS 

$425.924,00 359.029,71 

100% 100,00% 

  GASTOS OPERACIONALES 

  42.610,83 

  100% 

  EXCEDENTE DEL EJERCICIO  

  24.283,46 

  100% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 
Figura 4 

Composición del Estado de Resultado 2021 
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Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación de los Estados de Resultados 2021 

Ingresos 

Los ingresos ascienden a USD $42,592,400, representando el 100% del total de ingresos. 

Esta cifra corresponde a los ingresos generados exclusivamente por la actividad comercial de la 

ferretería. 

Costo de ventas 

 El Costo de Ventas para el año 2021 es de USD $ 359.029,71 con un porcentaje del 100.00 

%, lo que representa el valor que se incurre en la compra de mercadería, esto representa el valor 

que se incurre para adquirir un bien que se vende, siendo muy significativo debido a que la 

ferretería maneja un gran stock en su inventario.  

Gastos Operacionales 

La ferretería ha incurrido en Gastos Operacionales USD $ 42.610,83 verificando que la 

cuenta de mayor representatividad dentro de este grupo corresponde a Gastos Intereses con un 

monto de USD $ 19.081,16 y 44.78% de participación, seguido por la cuenta de Sueldos con un 

monto USD 9.973,13 ocupando el 23.41% que se refiere a la remuneración del personal, acatando 

el cumplimiento de obligaciones y derechos de los trabajadores.  

Excedente del Ejercicio  

El excedente del ejercicio asciende a USD $24,283.46. Este resultado indica que la 

ferretería ha obtenido una buena utilidad, lo cual es favorable para su operación. Este desempeño 

positivo refleja la liquidez de la ferretería y contribuye a incrementar la confianza en la misma. 
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Tabla 30 

Análisis Vertical al Balance General 2022 
EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

 BALANCE GENERAL 

ANALISIS VERTICAL 

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2022 

EXPRESADO EN DÓLARES $ 

CÒDIGO DETALLE VALORES %RUBRO %GRUPO 

1 ACTIVO       

1.1 ACTIVO CORRIENTE       

1.1.1 Efectivo y equivalentes al 

efectivo 

595,77 0,17% 0,15% 

1.1.1.01 Caja 107,62 0,03% 0,03% 

1.1.1.02 Bancos 488,15 0,14% 0,13% 

1.1.1.02.02 Banco de Loja 344,73 0,10% 0,09% 

1.1.1.02.08 Banco de Austro 121,14 0,03% 0,03% 

1.1.1.02.10 Coopmego 22,28 0,01% 0,01% 

1.1.2 Activos Financieros 10.440,51 2,94% 2,69% 

1.1.3 Inventarios 329637,00 92,91% 84,84% 

1.1.4 Activos por impuestos 

corrientes 

14.136,37 3,98% 3,64% 

1.1.4.01  Crédito tributario a favor del 

sujeto pasivo (IVA) 

4.719,29 1,33% 1,21% 

1.1.4.02  Crédito tributario a favor del 

sujeto pasivo (Impuesto Renta) 

9.417,08 2,65% 2,42% 

  TOTAL DE ACTIVO 

CORRIENTE 

354.809,65 100,00% 91,32% 

1.2 ACTIVO NO CORRIENTE       

1.2.1 Propiedades, planta y equipo       

1.2.1.01 Terrenos $10.000,00 29,66% 2,57% 

1.2.1.02 Edificios y otros inmuebles 

(excepto terrenos) 

$20.000,00 59,33% 5,15% 

1.2.1.05 Muebles y Enseres $15.250,00 45,24% 3,93% 

1.2.1.09 Vehículos, equipo de transporte y 

caminero móvil 

$13.345,00 39,59% 3,43% 

  Otras propiedades plantas y 

equipo 

  0,00% 0,00% 

1.2.1.12 (-)Depreciación acumulada 

propiedades, planta y equipo 

-$24.885,00 -73,82% -6,41% 

  TOTAL PROPIEDAD 

PLANTA Y EQUIPO 

$33.710,00 100,00% 8,68% 

  TOTAL ACTIVO NO 

CORRIENTE 

$33.710,00   8,68% 

  TOTAL ACTIVOS $388.519,65   100,00% 

2 PASIVO       

2.1 PASIVO CORRIENTE       
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2.1.3 Cuentas y documentos por 

pagar proveedores no 

relacionadas  

36.736,00 39,93% 26,44% 

2.1.4 Obligaciones con entidades 

financieras  

54.934,04 59,71% 39,54% 

2.1.4.01      Préstamo Banco Pichincha 25.570,13 27,79% 18,40% 

2.1.4.10      Préstamo Coop Padre Julián 5.220,99 5,67% 3,76% 

2.1.4.16      Préstamo Coop. Mego 10.751,88 11,69% 7,74% 

2.1.4.17      Préstamo Coop. JEP 13.391,04 14,55% 9,64% 

2.1.7 Otras obligaciones corrientes 336,00 0,37% 0,24% 

2.1.7.01     Obligación con administración 

Tributaria 

336,00 0,37% 0,24% 

2.1.7.02     Obligación con el IESS - - - 

  TOTAL PASIVOS 

CORRIENTES 

92.006,04 100,00% 66,22% 

          

2.2 PASIVO NO CORRIENTE       

2.2.2 Cuentas y documentos por pagar 

proveedores no relacionadas 

40.000,00 85,24% 28,79% 

2.2.3 Obligaciones con instituciones 

financieras no corrientes 

6.926,90 14,76% 4,99% 

  TOTAL PASIVO NO 

CORRIENTES 

46.926,90 100,00% 33,78% 

  TOTAL PASIVO 138.932,94   100,00% 

3 PATRIMONIO NETO       

3.1 Capital  254.820,32 100,00% 100,00% 

3.7 RESULTADO DEL 

EJERCICIO 

      

     Excedente del ejercicio -5.233,61   2,05% 

  TOTAL PATRIMONIO 254.820,32 100,00%   

  TOTAL PASIVO Y 

PATRIMONIO 

388.519,65 100,00% 100,00% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Tabla 31 

Estructura de la Situación Financiera 2022 

ESTRUCTURA FINANCIERA DE LA FERRETERIA" FERRIELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

1 
ACTIVO   2. PASIVO 

  

1.1 

ACTIVO 

CORRIENTE 
$354.809,65 

2.1 PASIVO CORRIENTE 

$92.006,04 

1.2 

ACTIVO NO 

CORRIENTE 
$33.710,00 

  PASIVO NO CORRIENTE 

$138.932,94 

        TOTAL PASIVO 
$230.938,98 

          
  

      3.  PATRIMONIO 
$254.820,32 

TOTAL  ACTIVO 
$388.519,65 

  

TOTAL PASIVO + 

PATRIMONIO 

$388.519,65 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Tabla 32 

Composición del activo 

CÓDIGO GRUPO VALOR % 

1.1 ACTIVO CORRIENTE     

1.1.3 Inventarios $329.637,00 92,91% 

1.2 ACTIVO NO CORRIENTE     

1.2.1.01 Edificios $20.000,00 59,33% 

1.2.1.05 Muebles y enseres $15.250,00 45,24% 

1.2.1.09 Vehículos $13.345,00 39,59% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 
Figura 5 

Análisis Vertical- cuentas representativas 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

                 

Interpretación del Activo 2022  

Luego de haber aplicado el proceso del análisis vertical y establecido la estructura 

financiera al Balance General de la Empresa Comercial “Ferri eléctrico Industrial” en el año 2022, 

se determina que el total de activos asciende a $ 388.519,65 de los cuales el 91,32% corresponde 

al activo corriente con un valor de $ 354.809,65; y el 8,68%  al activo no corriente con el importe 

de $ 33.710,00; con esta expresión porcentual se puede deducir que la mayor inversión se 

encuentra en el Activo Corriente, el mismo que está conformado por los Inventarios con un valor 

de $ 329.637,00 que representa el 92,91% siendo un porcentaje elevado; esto nos indica que la 

empresa mantiene un exceso de stock, ya que la mercadería no se vende.  

En el grupo de Activo no Corriente la cuenta más significativa es Edificios con el 59,33% 

cuyo valor es de $ 20.000,00; por cuanto la planta tiene una infraestructura adecuada para la 
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actividad comercial que desempeña, seguido por Muebles y enseres con un monto de $ 15.250.00 

dólares con el 45,24% de participación, dicho valor justifica que tiene mobiliario adecuado para 

almacenar la mercadería y brindar mejor atención a clientes que visitan las instalaciones de la 

ferretería. La cuenta Vehículos con el 39,59% cuyo valor es de $ 13.345,00; el mismo que es 

utilizado para la actividad operativa de la empresa, es decir se brinda este servicio de entrega de 

material.  

Tabla 33 

Composición del Pasivo y Patrimonio 

CÓDIGO GRUPO VALOR % 

2.1 PASIVO CORRIENTE     

2.1.3 Cuentas y documentos por pagar $36.736,00 39,93% 

2.1.4 Obligaciones con Instituciones finan 
$54.934,04 

59,71% 

2.2 PASIVO NO CORRIENTE     

2.2.2 Cuentas y documentos por pagar $40.000,00 85,24% 

2.2.3 Obligaciones con Instituciones finan 
$6.926,90 

14,76% 

3. PATRIMONIO     

3.1 Capital $254.820,32 100,0% 

  Excedente del ejercicio $5.233,61   

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

  

Figura 6 

Análisis vertical - cuentas representativas  

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación del Pasivo 2022 

El Pasivo Corriente para el año 2022 es de USD $ 92.006,04 representado por un 66.22 % 

del total de Pasivo, en este año las Cuentas por Pagar son representativas por un monto  de USD $ 

36.736,00 y un porcentaje del 39,93%, contrastamos que se ha aumentado referente al año 2021  

ya que se no se ha podido cancelar  las obligaciones a corto plazo por la adquisición de mercadería 
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destinada a la activad comercial, seguido de la cuenta de Obligaciones Financieras que reporta el 

valor de USD $ 54.934,04 y un 59.71% de participación, por último tenemos al pasivo no corriente 

donde mantiene las misma cuentas como son las Cuentas y documentos por pagar que mantiene 

un valor de USD $ 40.000,00 y un porcentaje del 85,24% y la cuenta de Obligaciones Financieras 

que reporta el valor de USD $ 6. 926,9 y un 14.76 % de participación, indicando que hay una 

reducción significativa de deuda a largo plazo con referencia al año anterior. 

Interpretación del Patrimonio 

De acuerdo al análisis realizado a la estructura del Patrimonio para el año 2022, resalta la 

cuenta Capital con USD 254.820,32 dólares simbolizado con el 100.00 % de participación que 

representa la aportación del propietario para la inversión de la ferretería con el fin de obtener un 

beneficio por las ventas que genera a través de su actividad comercial, por otro lado el excedente 

del Ejercicio alcanzan el 2,05% de participación y denota un valor de USD $ 5.233,61 que 

representan los ingresos obtenidos sobre los gastos generados y que permite cubrir algunas 

necesidades empresariales. 

Tabla 34 

Análisis Vertical al Estado de Resultados 2022 
EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

ESTADO DE RESULTADOS 

ANALISIS VERTICAL 

AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2022 

EXPRESADO EN DÓLARES $ 

CÒDIGO DETALLE   % RUBRO % GRUPO 

4 INGRESOS   
  

4.1 Ingresos de Act. Ordinarias   
  

4.1.1   Venta de bienes   
  

4.1.1.01    Venta de bienes tarifa 12% $239.417,08 93,68% 
 

4.1.1.02    Venta de bienes tarifa 0% $16.154,70 6,32% 
 

  TOTAL DE INGRESOS $255.571,78 100,00% 100% 

5 COSTO Y GASTOS   
  

5.1 COSTO    
  

5.1.2 Compras Netas De Bienes $289.629,02 127,52% 
 

5.1.2.01  Compra Neta Mercaderia 12% $269.463,76 118,64% 
 

5.1.2.02  Compra Neta Mercaderia 0% $20.165,26 8,88% 
 

5.1.7 Compras Netas De Materia 

Prima 

-$62.500,00 -27,52% 
 

  TOTAL $227.129,02 100,00% 100% 

5.2 GASTOS    
  

5.2.2 GASTOS OPERACIONALES   
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5.2.2.01 Sueldos , salario y Aporte IESS $7.312,34 21,71% 
 

5.2.2.01 Aporte IESS( inc.fo. Reserva $888,45 2,64% 
 

5.2.2.02   Beneficio social. E Indem. $1.627,15 4,83% 
 

5.2.2.04   Honorarios, Comisiones $3.900,00 11,58% 
 

5.2.2.08   Combustibles  $898,18 2,67% 
 

5.2.2.10   Suministros y materiales $805,24 2,39% 
 

5.2.2.11   Transporte $98,00 0,29% 
 

5.2.2.18   Gasto Intereses $12.945,55 38,44% 
 

5.2.2.19   Gasto comisiones $2.333,92 6,93% 
 

5.2.2.28    Dep.propiedad, planta y 

equipo 

$1.016,00 3,02% 
 

5.2.2.31   Pagos por otros Servicios $956,54 2,84% 
 

5.2.2.32   Pagos por otros bienes $895,00 2,66% 
 

  TOTAL GASTOS $33.676,37 100,00% 100% 

  TOTAL EGRESOS $260.805,39 100,00% 100% 

  EXCEDENTES DEL 

EJERCICIO 

$-5.233,61 
  

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Tabla 35 

Estructura del Estado de Resultados 2022 

ESTADO DE RESULTADOS 2022 

INGRESOS COSTO DE VENTAS 

$255.571,78 227.129,02 

100% 100,00% 

  33.676,37 

  100% 

  EXCEDENTE DEL EJERCICIO  

  -5.233,61 

  100% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 7 

Composición del Estado de Resultado 2021 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Interpretación de los Estados de Resultados 2022 

Ingresos 

De los resultados obtenidos en el análisis vertical de la empresa comercial “Ferri eléctrico 

Industrial” en el año 2022, se deduce lo siguiente:  

La empresa solo cuenta con ingresos generados por las actividades normales de la misma, 

es decir de las ventas, su actividad comercial tiene como fin comprar y vender materiales para la 

construcción, estos ingresos se dan por la venta cerraduras, tornillos, clavos, menaje del hogar, 

pintura, vasijas, silicona, todo tipo de herramientas, fijaciones, marquetería, en efectivo.  

Los Ingresos cuentan con USD $ 255.571,78 que representa el 100% al total de Ingresos y 

hace mención a los ingresos obtenidos fruto de la actividad comercial de la ferretería. 

Costo de ventas 

 El Costo de Ventas para el año 2022 es de USD $ 227.129,02 con un porcentaje del 100.00 

%, lo que representa el valor que necesitan en la compra de mercadería, esto representa el valor 

que se incurre para adquirir un bien que se vende, siendo muy significativo debido a que la 

ferretería maneja un gran stock en su inventario.  

Gastos Operacionales 

La ferretería ha incurrido en Gastos Operacionales USD $ 33.676,37 verificando que la 

cuenta de mayor representatividad dentro de este grupo corresponde a Gastos Intereses con un 

monto de USD $ 12.945,55 y 38,44% de participación, seguido por la cuenta de Sueldos con un 

monto USD 7.312,34 ocupando el 21,71% que se refiere a la remuneración del personal, acatando 

el cumplimiento de obligaciones y derechos de los trabajadores.  

Excedente del Ejercicio 

El excedente del ejercicio está integrado por USD $ -5.233,61 esto se da por la pérdida que 

se viene arrastrando de periodos anteriores, siendo un valor desfavorable para seguir con sus 

actividades diarias de comercialización, se debe priorizar gastos, es decir se debe analizar las 

necesidades reales, en cuanto a la gestión operativa de su negocio, se recomienda efectuar un 

control adecuado para que los gastos que se realicen en la empresa sean los oportunos para la 

empresa y así poder obtener un mejor resultado de sus operaciones, a través de estrategias o 

políticas de ventas. 
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Tabla 36 

Análisis Horizontal al Balance General 
EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

BALANCE GENERAL 

ANALISIS HORIZONTAL 

PERIODO 2021-2022 

EXPRESADO EN DÓLARES $ 

CÒDIGO DETALLE AÑO 2022 AÑO 2021 VARIACIÓN 

ABSOLUTA 

VARIACIÓN 

RELATIVA 

RAZÓN 

1 ACTIVO           

1.1 ACTIVO CORRIENTE           

1.1.1 Efectivo y equivalentes 

al efectivo 

$595,77 1.460,49 -$864,72 -59,21% 0,41 

1.1.1.01 Caja $107,62 67,77 $39,85 58,80% 1,59 

1.1.1.02 Bancos $488,15 1.392,72 -$904,57 -64,95% 0,35 
1.1.1.02.01    Banco Pichincha $0,00 178,06 -$178,06 -100,00% 0,00 
1.1.1.02.02    Banco de Loja $344,73 989,43 -$644,70 -65,16% 0,35 
1.1.1.02.07    Coop Jep $0,00 22,51 -$22,51 -100,00% 0,00 
1.1.1.02.08     Banco de Austro $121,14 100,60 $20,54 20,42% 1,20 
1.1.1.02.10     Coopmego $22,28 102,12 -$79,84 -78,18% 0,22 

1.1.2 Activos financieros $10.440,51 4.230,19 $6.210,32 146,81% 2,47 

1.1.3 Inventarios $329.637,00 $267.137,00 $62.500,00 23,40% 1,23 

1.1.4 Activos por impuestos 

corrientes 

$14.136,37 9.039,21 $5.097,16 56,39% 1,56 

1.1.4.01   Crédito tributario a favor 

del sujeto pasivo (IVA) 

$4.719,29 303,06 $4.416,23 1457,21% 15,57 

1.1.4.02   Crédito tributario a favor 

del sujeto pasivo 

(Impuesto Renta) 

$9.417,08 8.736,15 $680,93 7,79% 1,08 

  TOTAL DE ACTIVO 

CORRIENTE 

$354.809,65 281.866,89 $72.942,76 25,88% 1,26 

1.2 ACTIVO NO 

CORRIENTE 

   
    

1.2.1 Propiedades, planta y 

equipo 

   
    

1.2.1.01 Terrenos $10.000,00 $10.000,00 $0,00 0,00% 1,00 

1.2.1.02 Edificios y otros 

inmuebles (excepto 

terrenos) 

$20.000,00 $20.000,00 $0,00 0,00% 1,00 
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1.2.1.05 Muebles y Enseres $15.250,00 $15.250,00 $0,00 0,00% 1,00 

1.2.1.09 Vehículos, equipo de 

transporte y caminero 

móvil 

$13.345,00 $13.345,00 $0,00 0,00% 1,00 

  Otras propiedades plantas 

y equipo 

     

1.2.1.12 (-)Depreciación 

acumulada propiedades, 

planta y equipo 

-$24.885,00 -$23.869,00 -$1.016,00 4,26% 1,04 

  TOTAL PROPIEDAD 

PLANTA Y EQUIPO 

$33.710,00 $34.726,00 -$1.016,00 -2,93% 0,97 

  TOTAL ACTIVO NO 

CORRIENTE 

$33.710,00 $34.726,00 -$1.016,00 -2,93% 0,97 

  TOTAL ACTIVOS $388.519,65 $316.592,89 $71.926,76 22,72% 1,23 

2 PASIVO 
     

2.1 PASIVO CORRIENTE 
     

2.1.3  Cuentas y documentos 

por pagar proveedores no 

relacionadas  

36.736,00 35.500,79 $1.235,21 3,48% 1,03 

2.1.4 Obligaciones con 

entidades financieras  

54.934,04 68.910,49 -$13.976,45 -20,28% 0,80 

2.1.4.01     Préstamo Banco 

Pichincha 

25.570,13 22.464,27 $3.105,86 13,83% 1,14 

2.1.4.07     Préstamo Coop Padre 

Julián 

5.220,99 5.221,06 -$0,07 0,00% 1,00 

2.1.4.10    Préstamo Coop. Mego 10.751,88 23.760,50 -$13.008,62 -54,75% 0,45 

2.1.4.15    Préstamo Coop. JEP 13.391,04 17.464,66 -$4.073,62 -23,32% 0,77 

2.1.7 Otras obligaciones 

corrientes 

336,00 978,58 -$642,58 -65,66% 0,34 

2.1.7.01     Obligación con 

administración Tributaria 

336,00 735,36 -$399,36 -54,31% 0,46 

2.1.7.02   Obigación con el IESS 0,00 243,22 -$243,22 -100,00% 0,00 

  TOTAL PASIVOS 

CORRIENTES 

92.006,04 105.389,86 -$13.383,82 -12,70% 0,87 

2.2 PASIVO NO 

CORRIENTE 

     

2.2.2 Cuentas y documentos 

por pagar proveedores 

no relacionadas 

40.000,00 40.000,00 $0,00 0,00% 1,00 
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2.2.3 Obligaciones con 

instituciones financieras  

$6.926,90 61.265,25 -$54.338,35 -88,69% 0,11 

2.2.3.01    Préstamo Banco 

Pichincha 

$0,00 32.497,03 -$32.497,03 -100,00% 0,00 

2.2.3.07    Préstamo Coop Padre 

Julián 

$0,00 4.625,30 -$4.625,30 -100,00% 0,00 

2.2.3.10    Préstamo Coop. Mego $0,00 10.751,88 -$10.751,88 -100,00% 0,00 

2.2.3.15    Préstamo Coop. JEP $0,00 13.391,04 -$13.391,04 -100,00% 0,00 

  TOTAL PASIVO NO 

CORRIENTES 

$46.926,90 101.265,25 -$54.338,35 -53,66% 0,46 

  TOTAL PASIVO 138.932,94 206.655,11 -$67.722,17 -32,77% 0,67 

3 PATRIMONIO NETO 
     

3.1 Capital  $254.820,32 85.654,32 $169.166,00 197,50% 2,97 

3.7 RESULTADO DEL 

EJERCICIO 

  
$0,00 

  

     Excedente del ejercicio -$5.233,61 24.283,46 $19.049,85 78,45% -0,22 

  TOTAL PATRIMONIO $254.820,32 85.654,32 $169.166,00 197,50% 2,97 

  TOTAL PASIVO Y 

PATRIMONIO 

$388.519,65 316.592,89 $71.926,76 22,72% 1,23 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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  Para realizar el Análisis Horizontal y establecer los análisis comparativos que se han 

originado en las diferentes cuentas, hemos analizado los Estados Financieros, correspondientes a 

los dos períodos económicos en estudio, y de esta manera conocer las cuentas que presentan una 

variación significativa. 

Activo 

Tabla 37 

Activo Corriente 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 281.866,89 

25,88% 1,26 
2022 $354.809,65 

DIFERENCIA $72.942,76 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 
Figura 8 

Activo Corriente 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación  

Del Análisis Horizontal realizado al Balance General a la Ferretería” Ferri eléctrico 

Industrial” periodo 2021 – 2022, se determina que el total de Activos presentan un incremento de 

$ 71.926,76 que representa el 22,72% con una razón de 1,23 veces de movimientos; donde el 

Activo Corriente para el 2021 tiene un valor de $281.866,89 y en el año 2022 tiene $354.809,65 

demostrando que existe un aumento de $72.942,76 con el 25,88% con una razón de 1,26 veces de 

movimiento. 

Los activos financieros en el año 2021 tienen un valor de $4.230,19 y en el año 2022 con 

un valor de $10.440,51 existiendo un aumento de $6.210,32 con el 146,81% con una razón de 2,47 
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veces de movimiento, debido a que la organización mantiene cuentas y documentos pendientes de 

cobro no relacionados con la ferretería. 

 Los inventarios para el año 2021 y 2022 tienen un valor de $267.137,00 y 329.637,00 con 

un incremento del 23,40% con $62.500,00 con una razón de 1,23, esto quiere decir que hay 

bastante mercaderia en stock. 

Tabla 38 

Activo No Corriente 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 34.726,00 

-2,93% 0,97 
2022 $33.710,00 

DIFERENCIA -$1.016,00 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 
Figura 9 

Activo No Corriente 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Del análisis horizontal realizado entre los años 2021 y 2022 se establece que los Activos 

no Corrientes en general no sufren variación alguna en su valor nominal, debido a que no ha 

existido inversiones sobre estos rubros, el único incremento se debe a la depreciación acumulada 

de propiedad, planta y equipo con un valor de $ - 1.016,00 ya sea por el uso o el tiempo de servicio 

para la ferretería. 
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Tabla 39 

Pasivo Corriente 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 105.389,86 

-12,70% 0,87 2022 $92.006,04 

DIFERENCIA -$13.383,82 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 10 

Pasivo Corriente 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Después de haber aplicado el Análisis Horizontal al Balance General de los períodos 2021– 

2022 se evidencia que el Pasivo Corriente en el año 2021 tiene un valor de $ 105.389,86 y en el 

año 2022 un monto de $ 92.006,04; dándose una disminución de $ -13.383,82; por ello se hace 

necesario comparar las cuentas más significativas para determinar las causas de la variación. 

Dentro de este grupo la cuenta más importante es la cuenta Obligaciones con instituciones 

financieras que representa una disminución del -20,28%, en virtud a que la empresa pudo cancelar 

gran parte de los préstamos, la empresa queda con menos riesgo de caer en morosidad con las 

instituciones financieras. Cabe mencionar que Cuentas y documentos por pagar obtiene un 

incremento del 3,48% esto quiere decir que la empresa para este año mantiene deudas a corto plazo 

contraídas con proveedores. 
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Tabla 40 

Pasivo No Corriente 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 101.265,25 

-53,66% 0,46 2022 $46.926,90 

DIFERENCIA -$54.338,35 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
 
Figura 11 

Pasivo No Corriente 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

En los pasivos no corrientes tenemos las obligaciones con instituciones financieras no 

corrientes que en el año 2021 se tuvo un valor de $61.265,25 y en el 2022 un valor de $6.926,25 

dándonos una diferencia de $-54.338,35 que representa el -88,69% con una razón de 0,11 veces 

de movimiento, lo que significa que son las obligaciones por pagar contraídas por la ferretería. En 

el rubro Cuentas y documentos por Pagar relacionadas en el año 2021 no hubo ninguna variación. 

Tabla 41 

Patrimonio 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 85.654,32 

197,50% 2,97 2022 $254.820,32 

DIFERENCIA $169.166,00 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 12 
Patrimonio 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Con respecto al Patrimonio se evidencia que en el año 2021 cuenta con un valor de $ 

85.654,32 y en el año 2022 representa un valor de $ 254.820,32 lo que demuestra un aumento en 

base a los ingresos obtenidos por las ventas generadas durante todo el año, cuya diferencia es de 

USD $ 169.166,00 equivalente al 197,50% de aumento, esto obedece a que la empresa tuvo buenos 

resultados acumulados por los ingresos que de sus actividades comerciales se generaron. 
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Tabla 42 

Análisis Horizontal al Estado de Resultados 
EMPRESA "FERRI ELÉCTRICO INDUSTRIAL" 

ESTADO DE RESULTADOS 

ANALISIS HORIZONTAL  

PERIODO 2021-2022 

EXPRESADO EN DÓLARES $ 

CÒDIGO DETALLE AÑO 2022 AÑO 2021 Variación 

Absoluta 

Variación 

Relativa 

Razón 

4 INGRESOS 
     

4.1 Ingresos de Act. Ordinarias 
     

4.1.1  Venta de bienes 
     

4.1.1.01       Venta de bienes tarifa 12% $239.417,08 $389.338,47 -$149.921,39 -38,51% 0,61 

4.1.1.02       Venta de bienes tarifa 0% $16.154,70 $36.585,53 -$20.430,83 -55,84% 0,44 

  TOTAL DE INGRESOS $255.571,78 $425.924,00 -$170.352,22 -40,00% 0,60 

5 COSTOS Y GASTOS 
     

5.1 COSTO  
     

5.1.2 Compras Netas De Bienes $289.629,02 $422.605,71 -$132.976,69 -31% 0,69 

5.1.2.01        Compra Neta Mercaderia 12% $269.463,76 $391.372,22 -$121.908,46 -31% 0,69 

5.1.2.02        Compra Neta Mercaderia 0% $20.165,26 $31.233,49 -$11.068,23 -35% 0,65 

5.1.7 Compras Netas De Materia Prima -$62.500,00 -$63.576,00 $1.076,00 -2% 0,98 

  TOTAL COSTO $227.129,02 $359.029,71 -$131.900,69 -37% 0,63 

5.2 GASTOS  
     

5.2.2 GASTOS OPERACIONALES 
     

5.2.2.01 Sueldos, salario y Aporte IESS $7.312,34 $9.973,13 -$2.660,79 -26,68% 0,73 

5.2.2.01  Aporte IESS( inc.fo. Reserva $888,45 $809,00 $79,45 9,82% 1,10 

5.2.2.02  Beneficio social. E Indem. $1.627,15 $2.353,53 -$726,38 -30,86% 0,69 

5.2.2.04  Honorarios, Comisiones $3.900,00 $3.900,00 $0,00 0,00% 1,00 

5.2.2.08  Combustibles  $898,18 $896,00 $2,18 0,24% 1,00 

5.2.2.09  Promoción y Publicidad 
 

$345,80 -$345,80 -100,00% 0,00 
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5.2.2.10  Suministros y materiales $805,24 $825,46 -$20,22 -2,45% 0,98 

5.2.2.11  Transporte $98,00 $210,30 -$112,30 -53,40% 0,47 

5.2.2.18  Gasto Intereses $12.945,55 $19.081,16 -$6.135,61 -32,16% 0,68 

5.2.2.19  Gasto comisiones $2.333,92 $1.799,45 $534,47 29,70% 1,30 

5.2.2.28  Dep.propiedad, planta y equipo $1.016,00 $1.016,00 $0,00 0,00% 1,00 

5.2.2.31  Pagos por otros Servicios $956,54 $945,00 $11,54 1,22% 1,01 

5.2.2.31  Pagos por otros bienes $895,00 $456,00 $439,00 96,27% 1,96 

  TOTAL GASTOS $26.364,03 $42.610,83 -$16.246,80 -38,13% 0,62 

  TOTAL EGRESOS $228.024,02 $401.640,54 -$173.616,52 -43,23% 0,57 

  EXCEDENTES DEL EJERCICIO -$5.233,61 $24.283,46 $19.049,85 78,45% -0,22 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial
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Tabla 43 

Ingresos 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 $425.924,00 

-40,00% 0,60 
2022 $255.571,78 

DIFERENCIA -$170.352,22 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 13 

Ingresos 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Del análisis horizontal efectuado al Estado de Resultados a la ferretería” Ferri eléctrico 

Industrial” periodo 2021- 2022 se determina que los Ingresos en el año 2021 y 2022 tienen 

$425.924,00 y $255.571,78 en donde se puede destacar que sus Ventas presentan una disminución 

de $-170.352,22 equivalente al -40,00% esta disminución se debe a que en el año 22022 existió 

poca demanda, ocasionado por la situación económica que está atravesando nuestro país; 

permitiendo generar poca rentabilidad por cada dólar de activos invertidos para la 

comercialización; sin embargo se debería mejorar o implementar nuevas estrategias de venta para 

que la mercadería que se encuentra en bodega salga en forma inmediata de esta forma recuperar la 

inversión e obtener rentabilidad. 
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Tabla 44 

Costo de Ventas 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 359.029,71 

-36,74% 0,63 2022 $227.129,02 

DIFERENCIA -$131.900,69 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 14 

Costo de Ventas 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

El costo de ventas para el año 2021 fue de USD $359.029,71, mientras que en el año 2022 

disminuyó a USD $227.129,02. Esta reducción en el costo de ventas está directamente relacionada 

con una disminución en el volumen de las ventas. La disminución del costo de ventas sugiere una 

reducción en la actividad comercial o en la producción, lo cual puede estar asociado a diversos 

factores como cambios en la demanda del mercado, ajustes en la estrategia de precios, o mejoras 

en la eficiencia operativa que permiten una reducción de costos sin afectar el volumen de ventas 

de manera significativa. Analizar estas variaciones es crucial para comprender la salud financiera 

y operativa de la empresa.  

Tabla 45 

Gastos Operacionales 

AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 42.610,83 

-43,23% 0,57 2022 $26.364,03 

DIFERENCIA -$16.246,80 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 15 

Gastos Operacionales 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Luego de haber aplicado el análisis horizontal al Estado de Resultados de la empresa 

comercial “Ferri eléctrico Industrial” de los años 2021-2022, se demuestra que los Gastos 

Operacionales en el año 2021, presentan un valor de $42.610,83 y en el año 2022 por $26.364,03 

con una disminución de $ -16.246,80 representado por el -43,23%; esto se debe a que existieron 

mayores gastos en el año 2021, las cuentas con mayor representatividad son los gastos de 

transporte que han disminuido con un porcentaje de -53,40%, seguido de  Gastos Intereses con un 

porcentaje  de -32,16%, de la misma manera dentro de Sueldos y Salarios hay un porcentaje de -

26,68%, valores que fueron cancelados al personal de la empresa por los servicios prestados a la 

misma, finalmente en las demás cuentas presentan porcentajes bajos, siendo estos gastos 

necesarios para que la entidad pueda cumplir con sus objetivos planteados. 

Tabla 46 

Excedentes del Ejercicio 
AÑOS VALOR % DE VARIACIÒN RAZÒN 

2021 24.283,46 

78,45% -0,22 2022 -$5.233,61 

DIFERENCIA $19.049,85 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 16 

Excedentes del Ejercicio 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Después de haber analizado los Ingresos sobre los Costos y Gastos de la ferretería de los 

años 2021 y 2022, se determinó que en el año 2022 el excedente del Ejercicio disminuyo 

considerablemente, es decir que en este período la Utilidad fue de USD $ -5.233,61 que a 

diferencia del año 2021 fue de USD $ 24.283,46, según la presente información establecemos que 

la falta de una buena administración en la empresa ha traído consigo una pérdida del ejercicio en 

el periodo 2022, esto se debe por los excesivos gastos que se presentaron en la empresa; pues como 

medida se debería efectuar un control adecuado para que los gastos que se realicen en la entidad 

sean los oportunos para la empresa y así puedan obtener un mejor resultado de sus operaciones 

6.2  Los indicadores financieros  

Entre los indicadores financieros aplicados a la empresa objeto de estudio, se tienen los 

de liquidez, endeudamiento, rentabilidad y actividad. 

Indicadores de Liquidez 

Los indicadores de liquidez aplicados a la empresa objeto de estudio, se detallan a 

continuación: 

Tabla 47 

Liquidez Corriente 

Fórmula 2022 2021 

Liquidez Corriente 

Activo corriente 354.809,65 281.866,89 

Pasivo corriente 92.006,04 105.389,86 

      3,86 2,67 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 17 

Liquidez Corriente 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

Como resultado de aplicar el indicador de Razón de Liquidez corriente a los Estados 

Financieros, se deduce que por cada dólar de obligación que tiene la ferretería a corto plazo en el 

año 2021 cuenta con USD $ 2.67 dólares y para el año 2022 dispone de USD $ 3.86 dólares para 

cancelar sus obligaciones, por lo tanto, la ferretería tiene solvencia óptima para cubrir sus deudas, 

debido a que la razón corriente es superior al estándar aceptable que es 1. 

Tabla 48 

Prueba Ácida 

Fórmula 2022 2021 

Prueba ácida 
Activo corriente – Inventario      354.811,65 - 329.637,00   281.866,89 -267.137,00 

Pasivo corriente 92.006,04 105.389,89 

  

          

25172,65 14.729,89 

92.006,04 105.389,86 

          

0,27 0,14 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 18 

Prueba Ácida 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Interpretación 

El resultado de aplicar el indicador de Prueba Acida a los Estados Financieros de la 

ferretería, se observa que la empresa para cancelar sus obligaciones corrientes sin depender de la 

venta de sus existencias dispondría en el año 2021 de $ 0.14 dólares y en el año 2015 de $ 0.27 

dólares respectivamente, esto significa que la empresa no alcanzaría a atender sus obligaciones 

corrientes ya que su estándar aceptable es 1, por tanto la empresa depende directamente de la venta 

de sus inventarios para poder cancelar sus obligaciones corrientes. 

Tabla 49 

Capital de Trabajo 

Fórmula 2022 2021 

Capital de 

Trabajo 

Activo corriente - Pasivo 

corriente 
354.811,65 - 92.006,04 281.866,89 - 105.389,86 

 $262.803,61 $176.477,03 

          

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 19 
Capital de Trabajo 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Indicadores de Endeudamiento 

Los indicadores de endeudamiento aplicados a la empresa objeto de estudio, se detallan a 

continuación: 

Tabla 50 

Endeudamiento del Activo 

Fórmula 2022 2021 

Endeudamiento 

del Activo 

Pasivo Total 138.932,94 206.655,11 

Activo total 388.519,65 316.592,89 

    
 

36% 65% 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 20 

Endeudamiento del Activo 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

Este indicador establece el porcentaje de participación de los acreedores dentro de la 

empresa midiendo la proporción del activo total que financian los acreedores de la empresa. Al 

aplicar este indicador se pudo determinar que la empresa comercial “Ferri eléctrico Industrial” 

tenía un nivel de endeudamiento un poco elevado sobre todo en el año 2021, ya que se indica que 

en este año tiene una participación de 65,00%, mientras que en el año 2022 obtuvo una disminución 

de 36,00% respectivamente lo que significa que los acreedores son dueños del 65,00% y el 36,00% 

de los activos que posee la empresa; se debería tener precaución ya que un alto endeudamiento 

implica un alto pago de intereses, por tal motivo es necesario que se controle las obligaciones con 

los proveedores y disminuir los pasivos con la finalidad de lograr un buen nivel de liquidez y que 

su patrimonio no se vea afectado. 

Tabla 51 

Endeudamiento Patrimonial 

Fórmula 2022 2021 

Endeudamiento 

Patrimonial 

Pasivo Total 138.932,94 206.655,11 

Patrimonio 254.820,32 85.654,32 

  

          

0,55 2,41 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 21 

Endeudamiento Patrimonial 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Este indicador permite determinar el nivel de endeudamiento de la organización en relación 

con su patrimonio, así como la participación de los acreedores en su financiamiento. En el año 

2021, el índice de endeudamiento fue de 2,41, mientras que en 2022 disminuyó a 0,55. Estos 

valores indican que, por cada dólar de recursos propios, la empresa tenía $2,41 en deudas en 2021 

y $0,55 en 2022. Es importante señalar que, aunque hubo una disminución significativa en el 

endeudamiento, ambos valores se encuentran por encima del estándar referencial, que es menor a 

$0,50, lo que implica que el nivel de deuda sigue siendo elevado. 

Tabla 52 

Endeudamiento del Activo Fijo 

Fórmula 2022 2021 

Endeudamiento 

del Activo Fijo 

         Patrimonio 254.820,32 85.654,32 

  Activo fijo tangible 33.710,00 34.726,00 
 

7,56 2,47 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 22 

Endeudamiento del Activo Fijo 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Interpretación 

 El análisis se centra en asegurar que los valores no se sitúen por debajo de 1, ya que un 

resultado inferior a este umbral indicaría que el patrimonio de la empresa no está cubriendo el 

valor de las propiedades, planta o equipos (activos fijos). En este contexto, se observa que, en los 

dos años analizados, los valores superan el umbral de 1. Esto demuestra que el patrimonio de los 

propietarios cumple con el valor de las propiedades, plantas y equipos, evidenciando una situación 

financiera sólida y una adecuada gestión patrimonial. 

Indicadores De Actividad 

 
Tabla 53 

Rotación de Inventario 

Fórmula 2022 2021 

Rotación de 

Inventario 

Costo de bienes vendidos 227.129,02 359.029,71 

Inventarios 329.637,00 267.137,00 

  

          

0,69 1,34 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 23 

Rotación de Inventarios 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

El resultado de aplicar el indicador de Rotación de Inventario muestra que el inventario de 

mercaderías de la ferretería rotó 1,34 veces en el año 2021 y 0,69 veces durante el año 2022. Esto 

evidencia una baja rotación de inventario en ambos períodos. Una rotación baja puede llevar a una 

acumulación excesiva de inventarios, lo que podría ocasionar pérdidas en las ventas debido a la 

obsolescencia de productos o a la incapacidad de satisfacer la demanda de manera eficiente. 
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Tabla 54 

Rotación del Activo Fijo 

Fórmula 2022 2021 

Rotación del 

Activo Fijo 

           Ventas 255.571,78 425.924,00 

Activo Fijo Neto 

tangible 33.710,00 34.726,00 
 $7,58 $12,27 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 24 

Rotación del Activo Fijo 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

La Rotación del Activo Fijo se basa en la comparación del monto de las ventas con el total 

del activo fijo, esta comparación tiene como objetivo tratar de maximizar las ventas con el mínimo 

de activo posible logrando disminuir las deudas y traduciéndose finalmente en una empresa más 

eficiente; con el resultado obtenido se puede manifestar que los activos fijos rotaron 12,21 veces 

en el año 2021, mientras que en el año 2022 disminuyeron porque su rotación fue de 7,58 veces, 

estos resultados indican que por cada dólar invertido en activos fijos se pudo generar 12,21 dólares 

en el primer período y en el segundo Aunque haya disminuido se generó 7,58 dólares los cuales 

benefician a la empresa. Este resultado permite manifestar como la administración de la empresa 

utiliza sus activos fijos para poder generar mejores ventas en la empresa y con ello la obtención de 

mejores utilidades.  

Tabla 55 
Rotación de Ventas 

                                             Fórmula 2022 2021 

Rotación de Ventas 
Ventas 255.571,78 425.924,00 

Activo total 388.519,65 316.592,89 

          0,66 veces 1,35 veces 

Nota. Adaptado de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 25 

Rotación de Ventas 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

La Rotación de los Activos Totales mide el grado de eficiencia con que están siendo 

utilizados los activos para generar ventas, es decir cuantas veces la empresa puede colocar entre 

sus clientes un valor igual a la inversión realizada. Se calcula a partir de la división de las ventas 

entre el activo total su estándar mientas más elevado mejor rentabilidad. 

La aplicación de este indicador permite conocer como la empresa usa sus activos para 

generar ventas señalando que en el período 2021 se obtuvo una rotación de 1,35 veces y en el año 

2022 rotaron 0,66 veces, esto quiere decir que las ventas en el primer período fue razonable con 

respecto al segundo periodo donde disminuye totalmente con respecto al uso de los activos totales, 

es decir que por cada dólar invertido en activos totales solo pudo generaron 1,35 dólares de ventas 

en el primer período y en el segundo se generó 0,66 dólares que no favorecen completamente a la 

empresa, ya que un ratio de Rotación de Activos totales es bajo debido a malas adquisiciones y 

compras que terminan generando rendimientos débiles de baja rotación. 

Tabla 56 

Periodo Medio de Cobranza 

Fórmula 2022 2021 

Periodo medio de 

cobranza 

Cuentas y doc. X cobrar x 365 10.440,51 * 365         4.230,19 * 365 

Ventas 255.571,78 425.924,00 

                    

          3.810.786,15 1544019,35 

          255.571,78 425924,00 

                    

          14,91 3,63 

Nota. Adaptado de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industria 
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Figura 26 

Periodo Medio de Cobranza 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

La aplicación del indicador revela que el mejor desempeño se logró en el año 2022, con un 

periodo de cobro de 14,91 días, en comparación con el resultado mínimo de 3,63 días registrado 

en el año 2021. Este resultado del periodo 2022 indica una mejora significativa en la eficiencia de 

la empresa para convertir sus cuentas por cobrar en efectivo, optimizando así su ciclo de flujo de 

caja y mejorando su liquidez a corto plazo. 

Tabla 57 

Periodo medio de pago 

Fórmula 2022 2021 

Periodo medio de 

pago 

Cuentas y doc. X cobrar x 365 10.440,51 * 365 4.230,19 * 365 

Inventarios 329.637,00 267.137,00 

          3.810.786,15 1544.019,35 

          329.637,00 267.137,00 

                    

          11,56 5,78 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 27 

Periodo Medio de Pago 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Interpretación 

La Ferretería "Ferri Eléctrico Industrial" ha experimentado un cambio significativo en su 

situación financiera entre los años 2021 y 2022. En el año 2022, la empresa ha acumulado una 

considerable cantidad de deuda, encontrándose en mora con sus proveedores. Esta situación 

contrasta notablemente con el año 2021, cuando la deuda no era significativamente alta. Este 

incremento en la morosidad indica que la empresa no ha logrado negociar plazos de pago más 

extensos o conseguir financiamiento adicional que le permita gestionar mejor sus obligaciones 

financieras a corto plazo. 

Tabla 58 

Impacto de la carga financiera 

Fórmula 2022 2021 

Impa. De la 

Carga financiera 

Gastos Financieros 26.364,03 42.610,83 

Ventas 255.571,78 425.924,00 

                    

          10,32% 10,00% 

                    

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 28 

Impacto de la Carga Financiera 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Lo importante de la aplicación de este indicador es que el resultado no sobrepase el 10 %; 

La aplicación del indicador identifica que el resultado obtenido es de 10 % en el año 202, el mismo 

que representa el porcentaje de obligaciones financieras que tiene la empresa en el período, de la 

misma manera se menciona que las obligaciones con las entidades financieras equivalen a un 
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10,32% % de las ventas en el año 2022, con ello se puede determinar que la empresa cuenta con 

un buen nivel en vista de que no sobrepasa su estándar en los períodos analizados. 

Indicadores de Rentabilidad 

Los indicadores de rentabilidad aplicados a la empresa objeto de estudio, se detallan a 

continuación: 

Tabla 59 

Margen bruto 

Fórmula 2022 2021 

Margen bruto Ventas - costos de ventas 255.571,78 - 227.129,02 

425.924,00 -    

359.029,71 

    Ventas $255.571,78 $425.924,00 

                    

          11,13% 15,71% 

                    

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 29 
Margen bruto 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Interpretación 

Este indicador muestra que el año 2021 la empresa generó un margen bruto de 15,71%, 

con respecto al año 2022 su margen de Utilidad Bruta descendió a 11,13%, lo que significa, que 

la causa de esta situación radica en que, aunque vende bien, tiene problemas de rentabilidad, por 

otra parte, es necesario que la propietaria tome acciones direccionadas a incrementar las ventas sin 

necesidad de aumentar los costos, y por ende obtener utilidad. Puesto que no se está obteniendo 

una rentabilidad con relación a la inversión que realiza, por ello se recomienda mejorar las políticas 

administrativas y financieras que coadyuven a incrementar sus utilidades para beneficio de la 

misma. 
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Tabla 60 

Margen Operacional 

Fórmula 2022 2021 

Margen Operacional Utilidad Operacional $2.078,73 $24.283,46 

    Ventas          $255.571,78 $425.924,00 

                 

          0,81% 5,70% 

                    

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

 

Figura 30 

Margen Operacional 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

Los resultados obtenidos permiten determinar el movimiento de las ventas con respecto a 

las utilidades obtenidas es decir la utilidad operacional en el año 2021 es de 5,70 %, es decir que 

por cada dólar de ventas se refleja 5,70 dólares de utilidad operacional, y en el año 2022 se obtiene 

un 0,81 % de utilidad lo que refleja que existe una ganancia de 0,81 centavos de dólar en el período, 

estas utilidades ayudan a la mejora de la empresa y a solventar diversos gastos. 

Tabla 61 

Rentabilidad Neta de Ventas 

Fòrmula 2022 2021 

Rentabilidad 

Neta de Ventas 

    Utilidad Neta -$5.233,61 $24.283,46 

         Ventas $255.571,78 $425.924,00 

                    

          -2,05% 5,70% 

                    

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 
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Figura 31 

Rentabilidad Neta de Ventas 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretación 

La aplicación de esta razón determina el porcentaje de rentabilidad Neta con referencia a 

las ventas totales del año 2021 y el año 2022, en la empresa Comercial “ Ferri eléctrico Industrial” 

el resultado en el primer periodo es de 5,70%, mientras que el resultado obtenido en el segundo 

periodo -2,05%, este resultado se da debido a que los ingresos generados por la empresas son 

menores a los gastos que se han realizado, el 5,70% obtenido en el primer período permiten 

determinar que luego de las respectivas deducciones estos porcentajes quedan para uso de la 

empresa. Es decir que la utilidad de 5,70 dólares es la ganancia en el año y el -2,05 dólares es la 

pérdida del año 2022, es importante señalar que mientras más alto sea este porcentaje de ganancia 

mejor será para la empresa, de lo contrario existirá una notoria pérdida la misma que será 

perjudicial para la empresa. 

Tabla 62 

Rentabilidad Operacional de Patrimonio 

Fórmula 2022 2021 

Rentabilidad 

Operacional del 

Patrimonio 

           Utilidad Operacional $2.078,73 $24.283,46 

Patrimonio $254.820,32 $85.654,32 

                    

          0,82% 28,35% 

                    

Nota. Adaptado de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial 
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Figura 32 

Rentabilidad Operacional del Patrimonio 

Nota. Obtenido de los Estados Financieros “Ferri eléctrico Industrial” 

Interpretaciones 

La aplicación de este indicador permite evaluar el rendimiento del patrimonio obtenido. En 

el año 2021, las utilidades netas representaron un 28,35%, mientras que, en el año 2022, dicho 

porcentaje fue de apenas un 0,82%. Este análisis muestra que la propietaria de la empresa logró un 

superávit del 28,35% en el primer período, atribuible a unos gastos relativamente bajos. Sin 

embargo, en 2022, el rendimiento se redujo drásticamente al 0,82%, indicando un desempeño 

desfavorable para la empresa durante este período, lo cual generó dificultades al momento de 

realizar nuevas inversiones. 

Tabla 63 
Rentabilidad neta del activo año 2021 

RENTABILIDAD NETA DEL ACTIVO(ROA) 

2021 

Utilidad neta        = Utilidad neta x Ventas netas 

Activo total Ventas netas   Activo Total 

     
24283,46                = 24.283,46 x 425924 

316592,89 425924   316592,89 

     
0,077 0,06 x 1,35 

7,67 % = 7,67 %     

Nota. Información tomada de los Estados Financieros 
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Tabla 64  

Rentabilidad sobre el patrimonio año 2021 

RENTABILIDAD SOBRE EL PATRIMONIO(ROE) 

2021 

Utilidad neta = Utilidad neta X Ventas Netas x Activo Total 

Patrimonio ventas netas   Activo Total   Patrimonio 

          

 24.283,46   = 24.283,46 X 425924 x 316592,89 

85.654,32 425924   316592,89   85.654,32 

          

0,28 0,06  X 1,35 x 3,70 

28,35 %    = 28,35%         

Nota. Información tomada de los Estados Financieros 

 

Tabla 65 

Rentabilidad neta del activo año 2022 

RENTABILIDAD NETA DEL ACTIVO(ROA) 

2022 

Utilidad neta       = Utilidad neta x Ventas netas 

Activo total Ventas netas  Activo Total 

    

-5233,61        = -5233,61 x 255571,78 

388519,65 255571,78  388519,65 

    

-0,013       = -0,020 x 0,658 

         -1,347 -1,347   
Nota. Información tomada de los Estados Financieros 

 

Tabla 66 

Rentabilidad sobre el patrimonio año 2022 

RENTABILIDAD SOBRE EL PATRIMONIO(ROE) 

2022 

Utilidad neta      = Utilidad neta X Ventas Netas x Activo Total 

   Patrimonio ventas netas  Activo Total  Patrimonio 

      

-5233,61           =      -5233,61 X 255571,78 x 388519,65 

    254820,32     255571,78  388519,65  254820,32 

      

-0,021           =     -0,020 X 0,658 x 1,525 

   -2,054 %   -2,054 %     
Nota. Información tomada de los Estados Financieros 

 



 

 

81 
 

Interpretación 

El Sistema Dupont es de suma importancia, ya que, permitió combinar indicadores de 

actividad y rendimiento teniendo como finalidad tomar decisiones encaminadas al mejoramiento 

de la rentabilidad, los resultados de su aplicación fueron los siguientes: 

 El rendimiento sobre el activo de los años 2021-2022 es de 7,67% y -1,34% 

respectivamente en donde en el primer año existe un margen de utilidad superior al del segundo 

año producto del rendimiento sobre sus activos totales y apalancamiento financiero, la ferretería 

puede incrementar su capital y sobre sus activos; aprovechando sus recursos e incrementando las 

ventas. El rendimiento sobre el Patrimonio obtuvo una rentabilidad del 28,35% en el 2021 y en el 

2022 de -2,05% lo que quiere decir que por cada dólar invertido en capital propio se ha generado 

un rendimiento de 28,00 dólares en el primer año y de -0,20 centavos en el 2022.En el año 2021 

incrementaron sus ventas, teniendo así utilidad mucho mejor que la del 2022. 

 7. Discusión 

La presente investigación tiene como finalidad realizar un análisis financiero para la 

ferretería “Ferri eléctrico Industrial”, ubicada en el Cantón Catamayo. Este proceso inicia con la 

recolección de información basada en los estados financieros de la empresa, correspondiente a los 

períodos 2021 y 2022. En este contexto, se destacan los resultados del análisis vertical y horizontal. 

El análisis horizontal muestra una disminución del 40% en los ingresos anuales referente 

al año 2022. Esta tendencia negativa se alinea con los estudios previos de García (2019) al 

presentar la situación financiera de la empresa, en vista de que la misma ha atravesado por distintos 

problemas de tipo financiero, como alto endeudamiento y la poca rotación de inventarios.  

Otro aspecto importante a considerar son los activos financieros, los cuales muestran una 

variación significativa de un año a otro. En 2021, el valor de los activos financieros fue de USD 

4,230.29, mientras que en 2022 aumentó a USD 10,440.51, reflejando un incremento notable con 

una razón de 2,47. Esta diferencia pone de manifiesto un aumento sustancial en el valor de los 

activos financieros en 2022. 

En consecuencia, Guanuchi (2017), en su análisis financiero desarrollado para la ferretería 

"Nuevo Constructor", señala que un aporte técnico fundamental para mejorar el rendimiento 

económico-financiero de la entidad fue la aplicación de fundamentos teóricos de análisis 
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financiero. Asimismo, se llevaron a cabo análisis financieros horizontales y verticales, 

coincidiendo en la importancia de estos estudios, estos análisis permiten a la propietaria de la 

ferretería establecer medidas y tomar acciones correctivas para mejorar su solvencia financiera.  

Así mismo podríamos relacionar a Frutos (2023), quien en su investigación desarrollada 

en el sector ferretero de la provincia de Tungurahua, coincide con el trabajo presentado, ya que 

realizó un análisis financiero para medir la rentabilidad, liquidez, endeudamiento y actividad de la 

Ferretería Promesero, donde utilizaron la metodología documental para obtener información, así 

mismo se rigieron por el método cuantitativo en la cual está reflejado en las fichas de observación. 

El estudio confirmó que los indicadores de rotación de cartera, periodo medio de cobranza, periodo 

medio de pago, impacto de la carga financiera y endeudamiento del activo, se encontraban por 

debajo de la meta del sector, es decir, estaban en estado crítico, en riesgo y aceptable, de esta 

manera radica la importancia de la aplicación de indicadores financieros ya que presentan índices 

que deben ser tomados en cuenta para toma de decisiones y mejoras.  

Con la realización del Análisis Financiero a la ferretería “Ferri eléctrico Industrial”, del 

Cantón Catamayo, periodo 2021-2022, se llega a determinar lo siguiente: el nivel de liquidez de 

la compañía se encuentra dentro del estándar establecido, facilitando el desarrollo de las 

actividades comerciales, sin embargo, mantiene un alto nivel de gastos en los  dos períodos 

analizados, resaltando que en el año 2022 se obtiene una pérdida del ejercicio; así mismo se 

determina que en el año 2022 baja su nivel de endeudamiento  a un adecuado de 36%. 
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 8. Conclusiones 

Al culminar el Análisis e Interpretación a los Estados Financieros de la Ferretería “Ferri 

eléctrico Industrial” del Cantón Catamayo, periodos 2021- 2022 he llegado a las siguientes 

conclusiones:  

• La ferretería “Ferri eléctrico Industrial” no ha realizado un análisis financiero, que le 

permita conocer a su propietaria la situación financiera, para que pueda tomar decisiones 

de manera oportuna. 

• Mediante la aplicación del análisis vertical se determinó la estructura financiera de la 

Ferretería “Ferri eléctrico Industrial” del Cantón Catamayo, del periodo 2021 como 2022 

son los activos corrientes, concentrados en una cantidad mayoritaria en Inventarios, debido 

a que existe un exceso de mercadería. 

• A través del análisis horizontal se identificó las variaciones financieras presentadas de un 

período a otro, los activos tuvieron un aumento de 22,72% con relación al 2021, 

especialmente en la cuenta Inventarios, mientras que en el pasivo hubo una disminución 

de  32,77% , principalmente en Obligaciones con Instituciones Financieras, debido a las 

deudas canceladas en el año 2021 y el patrimonio en este caso presenta un aumento 

significativo, a pesar que en este año se da una pérdida del ejercicio económico de -

5.233,61, dando a entender que existe una deficiencia en el manejo de los costos y gastos. 

• Se logró cumplir con los objetivos propuestos, a través del desarrollo del análisis financiero 

y con la aplicación de indicadores financieros que permitieron medir la liquidez, actividad, 

rentabilidad y endeudamiento pudiendo constatar que habido una disminución de 

endeudamiento tanto a corto como a largo plazo. 

• Finalmente, se contribuyó a la elaboración de la misión y visión de la empresa, 

proporcionando una orientación clara sobre cómo desean que la empresa sea percibida. 
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 9. Recomendaciones 

• Realizar el análisis financiero de manera anual, a través de la aplicación del análisis 

vertical y horizontal para conocer los movimientos de las partidas contables, la 

situación económica y financiera de la compañía, y las variaciones que se dan de un 

periodo a otro, para que de esta manera mantenga información veraz y oportuna que le 

permita tomar decisiones acertadas. 

• Aplicar indicadores financieros de liquidez, actividad, endeudamiento, rentabilidad con 

la finalidad de obtener resultados con legalidad y veracidad que le permita a la 

propietaria tomar decisiones adecuadas encaminadas a su mejoramiento. 

• Dar una mayor importancia al nivel de endeudamiento asumido por la empresa. Es 

crucial reducir los pasivos, especialmente aquellos con proveedores y entidades 

financieras, ya que representan el mayor porcentaje del total. La dependencia excesiva 

de entidades financieras o de terceros no es aconsejable para la estabilidad financiera 

de la empresa. 
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 11. Anexos 

Anexo 1 

Certificación de Pertinencia 
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Anexo 2 

Certificado de la Designación de Director 
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Anexo 3 

 Solicitud Firmada Por La Empresa 
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Anexo 4 

Certificación del Idioma Inglés 
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Anexo 5 

RUC 
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Anexo 6 

Estados Financieros 
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