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b. RESUMEN  

El trabajo de tesis denominado “ANÁLISIS FINANCIERO A LA EMPRESA 

COMERCIAL CALVA Y CALVA CIA. LTDA. DE LA CIUDAD DE LOJA. 

PERIODOS 2015 - 2016” se ejecutó en cumplimiento del requisito previa a 

optar el Grado y Título de Ingeniera en Contabilidad y Auditoría, Contador 

Público-Auditor.   

Al aplicar el análisis vertical y horizontal, se determinó la participación de 

los diferentes rubros que intervinieron en cada uno de los estados 

financieros, además los aumentos o variaciones de las distintas cuentas 

que conforman los estados financieros. 

Al realizar la aplicación de los indicadores financieros, los mismos que 

permitirán verificar la situación financiera y económica de la Empresa Calva 

y Calva Cía. Ltda. Luego de realizar el análisis financiero se elaboró un 

informe de todo el proceso realizado que será socializado por los socios de 

la compañía y pudiendo tomar los correctivos necesarios para el 

mejoramiento de la misma. 

Para el desarrollo de la presente tesis y para llegar al conocimiento objetivo 

de la realidad se apoyó en métodos y técnicas que permitieron deducir, 

analizar e interpretar situaciones o hechos que produjeron alteración 

significativa en las actividades u operaciones de la empresa; además 

mediante la entrevista y aplicación de la encuesta al Gerente-Propietario 
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de la empresa permitió obtener información relevante sobre la situación en 

que se encuentra la misma. 

La conclusión más relevante es que las políticas de compra y venta por 

parte de la compañía limitada no son las adecuadas puesto que está 

recuperando su dinero luego de 115 días y de 101 días para los años 2015 

y 2016 respectivamente; significando que la compañía no cuenta con 

suficiente liquidez para poder afrontar la operatividad de la misma.  
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ABSTRACT 

 

The thesis work called "FINANCIAL ANALYSIS TO THE COMMERCIAL 

COMPANY" CALVA Y CALVA CIA. LTDA "OF THE CITY OF LOJA. 

PERIODS 2015 - 2016 '' was executed in compliance with the previous 

requirement to choose the Bachelor's and Bachelor's Degree in Accounting 

and Auditing, Public Accountant-Auditor. 

The specific objective one is to perform the vertical and horizontal analysis, 

in order to know the participation of the different items that intervened in 

each of the financial statements and determine increases or variations of 

the different accounts that make up the financial statements. 

The specific objective two is to apply the Financial Indicators, which will 

allow to verify the financial and economic situation of the Calva y Calva Cia. 

Ltda Company; Representing greater attention from the shareholders are 

the following: it is the Current Reason, which consists of $ 1.13 for 2015 and 

for the year 2016 of $ 1.20, showing that the company does not have 

enough liquidity to cancel your short-term obligations. 

The Average Collection Period, revealing that in 2015 the portfolio was 

recovered at 115 days and for the year 2016 in 101 days demonstrating that 

the company does not have an efficient commercial and portfolio 

management for the early recovery of its loans granted by the sales made. 

The Level of Indebtedness, which reflects the company for the year 2015 

has 100.87% and for the year 2016 of 99.32% demonstrating that the 
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commercial company is over indebted passing into the hands of the 

creditors, as it passes the be required which is 50%. 

In addition, the Performance on Equity indicator was applied, which 

indicates the percentage obtained in relation to the total investment made 

by the shareholders, reflecting that in 2015 it obtained 2.80% and for the 

year 2016 of 2.07%, meaning that for each dollar invested, a yield of 0.028 

cents and 0.0207 cents were obtained, all these indicators were graphically 

represented and interpreted, they were developed according to the need 

and operative activity carried out by the company. 

The third specific objective is to make a report of the entire financial analysis 

process that will be socialized before the partners of the company and can 

take the necessary corrective measures to improve it. 

The methodology used for the present thesis work is the application of the 

vertical and horizontal method as well as the financial indicators that allowed 

verifying how each of the accounts that make up the financial statements 

are acting. 

The most relevant conclusion is that the purchase and sale policies of the 

limited company are not adequate since it is recovering its money after 115 

days and 101 days for the years 2015 and 2016 respectively; not having a 

liquidity to be able to face the operation of the company. 
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c. INTRODUCCIÓN  

 

El análisis financiero es muy importante porque mediante la comparación e 

interpretación de los estados financieros se conoce la estructura financiera 

de la empresa, su liquidez, solvencia y capacidad de pago, permite realizar 

proyecciones que mejoren la rentabilidad de la misma y sirve como 

herramienta para la toma de decisiones de inversión y financiamiento. 

  

 

El aporte del análisis financiero a la compañía es evaluar el desempeño 

financiero y operacional del movimiento de cada una de las cuentas que 

conforman los estados financieros y evidenciar su situación económica y 

financiera, para que los accionistas tomen correctivos necesarios para el 

buen funcionamiento y crecimiento de la misma. En el informe financiero se 

presentaran conclusiones y recomendaciones orientadas a corregir las 

falencias existentes direccionando a tomar decisiones de inversión y 

financiación que contribuyan a maximizar los recursos monetarios de la 

empresa. 

El trabajo de tesis, se encuentra conforme lo establece el art. 151 del 

Reglamento de Régimen Académico de la Universidad Nacional de Loja, y 

dónde se describe de la siguiente manera: Título, se refiere al  nombre del 

tema; Resumen, constituye una explicación abreviada y precisa del 

contenido de la tesis, se presenta en castellano y en inglés, haciendo 

referencia al cumplimiento de cada uno de los objetivos planteados;  

Introducción,  contiene la importancia del tema, el aporte a la empresa y 
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la estructura del trabajo de tesis, Revisión de Literatura, es la 

fundamentación teórica que sirve como sustento para la aplicación práctica 

del trabajo, Materiales y Métodos, consiste en la descripción detallada de 

los pasos realizados para alcanzar los resultados; permitiendo abordar y 

recopilar información e identificar claramente los medios aplicados para el 

desarrollo de trabajo de Tesis, Resultados, es la aplicación práctica donde 

se ejecuta el Análisis Vertical, Horizontal y aplicación de Indicadores 

Financieros con su respectivo informe final, Discusión, presenta un 

resumen describiendo la situación real, realizando un contraste de la 

situación de la empresa antes del análisis financiero y después del mismo 

observando los resultados del análisis ejecutado, Conclusiones, 

planteadas en base a los resultados obtenidos en el desarrollo del trabajo 

de tesis; las Recomendaciones, son alternativas y sugerencias de 

solución a las falencias encontradas, las mismas que deberán ser tomadas 

en consideración por su gerente propietario para promover el adelanto 

económico de la misma  Bibliografía, material bibliográfico como libros, 

folletos y páginas web, documentos en los cuales se consultaron para la 

fundamentación teórica y finalmente Anexos, consiste en la 

documentación entregada por parte de la empresa. 
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d.  REVISIÓN DE LITERATURA 

 

 

EMPRESA 

 

 

“Empresa es una entidad compuesta por capital y trabajo que se dedica a 

actividades de producción, comercialización y prestación de bienes y 

servicios a la colectividad”. (BRAVO VALDIVIESO, 2011). Una empresa 

impulsa al comercio, al crecimiento y al desarrollo del país; oferta bienes y 

servicios con el propósito de cubrir la demanda de los consumidores, 

satisfaciendo sus necesidades, exigencias, gustos y preferencias. 

 

Importancia  

 

“La empresa en cualquier sistema económico será el motor que mueve la 

economía de un país; la importancia radica en su capacidad generadora de 

riqueza, que al ser distribuida equitativamente propicia la paz social y por 

ende tranquilidad y desarrollo.” (VASCONEZ ARROYO, 2009) 

 

Una empresa, además, genera fuentes de empleo y asegurar el bienestar 

de muchas familias. Pero para que esto ocurra es necesario que quienes 

la dirigen y trabajan en ella pongan como elemento central el crecimiento 

de la misma y no las acciones ilegales que puedan perjudicarla. Todas las 

áreas que forman parte de ella deben tener en claro su rol y sus tareas. 
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Objetivos 

Los objetivos que por lo general pretenden alcanzar las empresas 

comerciales son los siguientes: 

 Obtener una utilidad, ganancia o rentabilidad mediante su participación 

en el mercado de bienes y servicios. 

 Incrementar las ventas eficientemente para obtener mayores ingresos y 

beneficios. 

 Satisfacer las necesidades de los consumidores ofreciendo bienes y/o 

servicios de calidad. 

 Ser competitiva y reconocida a nivel nacional e internacional por la 

excelencia de sus productos  

 

Finalidad 

 

La finalidad primordial de las empresas es la obtención de rendimientos 

económicos por sus actividades productivas comerciales o de servicios.  

Sin embargo, maximizar los resultados económicos no es el único propósito 

ya que ello podría hacer peligrar su supervivencia. 

 

Las empresas persiguen otras metas: 

 

 

 Obtener el mayor beneficio posible. - de no ser si los socios no 

arriesgarían su capital ni emplearían su tiempo en una actividad que 

está llena de riesgos e incertidumbre. 
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 Garantiza la supervivencia. - anticiparse a los cambios del entorno y 

adaptar su oferta a las necesidades del mercado son estrategias que 

aseguran su continuidad. 

 Crecer. - las empresas desean ser grandes y fuertes para ser 

competitivas. Por eso tratan de fidelizar a sus clientes, conquistar 

nuevos consumidores, expandirse a otras áreas geográficas o iniciar 

nuevas líneas de negocio. 

 Generar beneficios no económicos. - mejorar su reputación social o 

contribuir a un mayor desarrollo social. 

 

De una manera indirecta, las empresas alcanzan otras finalidades, más de 

tipo social, ya que se crea puestos de trabajo, abastece a la población con 

productos y servicios necesarios, paga impuestos y favorece el desarrollo 

de otros negocios, como proveedores, distribuidores y servicios 

complementarios para los empleados (restaurantes, transporte, etc.). Por 

eso, se dice que las empresas son fuente de riqueza. 

 

Elementos  

 

La empresa para cumplir con sus objetivos y desarrollar sus actividades 

debe disponer de los siguientes factores o elementos: 

 

“Humanos: está conformado por todas aquellas personas que aportan a 

la empresa con su trabajo, sea de manera física o intelectual.  
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Materiales: son los bienes tangibles con los que cuenta la empresa para 

poder ofrecer un bien o servicio a la colectividad, tales como: edificios, 

maquinarias, equipos, oficinas. 

 

Técnicos: es todo aquello que le sirve como herramienta e instrumento al 

elemento humano para desarrollar en forma adecuada sus funciones, 

comprenden todos los procedimientos, métodos, organigramas, patentes, 

sistemas de producción, de ventas, entre otros. 

 

Financieros: son los recursos monetarios propios y ajenos con los que 

cuenta la empresa, indispensables para su buen funcionamiento y 

desarrollo. 

 

Entorno: es todo lo que rodea a la empresa, en el que influye y recibe 

influencias, ya que la empresa no vive aislada. El entorno de la empresa se 

divide en:  

 Entorno específico, el cual afecta de modo especial a la empresa, y es 

más cercano (proveedores, clientes, competidores, etc.).  

 Entorno general, que afecta a todas las empresas en general, y no lo 

hace de modo tan directo (factores políticos, económicos, tecnológicos, 

entre otros). 

 

Organización: aparece como el conjunto de relaciones de autoridad, de 

coordinación y de comunicación que forman la actividad del grupo humano 

entre sí y con el exterior. Esta estructura organizativa es definida por el 

empresario.” (ESPEJO JARAMILLO, 2011) 
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Clasificación   

 

La clasificación de las empresas no es tarea fácil, a la diversidad de sus 

productos se le une el factor geográfico o incluso cultural. Para efectos 

contables se considera los siguientes criterios: 

 

Según su Naturaleza  

 

Empresas Industriales. - Son aquellas que se dedican a la transformación 

de materias primas en nuevos productos.  

 

Empresas Comerciales. -  Una empresa comercial es una compañía 

dedicada a la compra y venta de productos terminados aptos para la 

comercialización, legalmente registrada y operada bajo normas 

comerciales socialmente aceptadas, cumpliendo la función de 

intermediarias entre los productores y los consumidores y no realizan 

ningún tipo de transformación de materias primas. Las empresas 

comerciales se pueden clasificar en: 

 Mayoristas. - Son aquellas que se encargan de comercializar a gran 

escala productos y mercancías. Por lo general estas empresas compran 

grandes cantidades de productos, para luego venderlos o distribuirlos 

entre las empresas minoristas o detalle. 

 Minoristas. - Es una empresa que se encarga de la comercialización 

de productos a pequeña escala. No necesariamente tiene que ser una 

pequeña empresa. Este tipo de empresa es el último eslabón en la 
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cadena de comercialización de un producto o mercancía, dado que es 

la que lo vende al consumidor final. Los abastos y supermercados 

entran en esta categoría. 

 Comisionistas. - la venta es realizada a consignación en donde se 

percibe una ganancia o una comisión. 

Empresas de Servicios. - Son aquellas que se dedican a la venta de 

servicios a la colectividad; pudiendo tener o no fines de lucro. 

Empresas Agropecuarias. - Explotan productos agrícolas y pecuarios. 

Empresas Mineras. - Explotan los recursos del subsuelo. 

 

Según el Sector o la Procedencia del Capital  

 

Empresas Públicas. - Son aquellas que el capital pertenece al sector 

público (Estado); pretendiendo satisfacer las necesidades sociales como: 

salud, educación, vivienda, entre otras. 

 

Empresas Privadas. - Son aquellas cuyo capital pertenece al sector 

privado (personas naturales o jurídicas). 

 

Empresas Mixtas. - Son aquellas cuyo capital pertenece tanto al sector 

público con al sector privado (personas jurídicas). 

 

Según la Integración del Capital o Número de Socios  

 

Unipersonales. - El capital es el aporte de una sola persona. 

 

Sociedades. - Aporte de capital por personas jurídicas o naturales. 

(BRAVO VALDIVIESO, 2011) 
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ORGANIZACIÓN EMPRESARIAL EN EL ECUADOR 

 

Personas Naturales 

 

Son todas las personas, nacionales o extranjeras, que realizan actividades 

económicas lícitas. Las personas naturales que realizan alguna actividad 

económica están obligadas a inscribirse en el RUC; emitir y entregar 

comprobantes de venta autorizados por el SRI por todas sus transacciones 

y presentar declaraciones de impuestos de acuerdo a su actividad 

económica. Las personas naturales se clasifican en: 

 

 Obligadas a llevar contabilidad.- Se encuentran obligadas a llevar 

contabilidad todas las personas nacionales y extranjeras que realizan 

actividades económicas y que cumplen con las siguientes condiciones: 

que operen con un capital propio que al inicio de sus actividades 

económicas 0 al 10 de enero de cada ejercicio impositivo hayan 

superado 9 fracciones básicas desgravadas del impuesto a la renta o 

cuyos ingresos brutos anuales de esas actividades, del ejercicio fiscal 

inmediato anterior, hayan sido superiores a 15 fracciones básicas 

desgravadas o cuyos costos y gastos anuales, imputables a la actividad 

empresarial, del ejercicio fiscal inmediato anterior hayan sido superiores 

a 12 fracciones básicas desgravadas.  

 

 “No obligadas a llevar contabilidad.- Los profesionales, 

comisionistas, artesanos, y demás trabajadores autónomos (sin título 
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profesional y no empresarios), no están obligados a llevar contabilidad, 

sin embargo deberán llevar un registro de sus ingresos y egresos.” (SRI, 

2017). 

 

Personas Jurídicas  

Las sociedades son personas jurídicas que realizan actividades 

económicas lícitas amparadas en una figura legal propia. Estas se dividen 

en privadas y públicas, de acuerdo al documento de creación. 

COMPAÑIAS  

Es aquella por el cual dos o más personas unen sus capitales o industrias, 

para emprender en operaciones mercantiles y participar de sus utilidades.  

 

Entidad que Controla y Vigila 

 

La Superintendencia de Compañías es el organismo técnico, con 

autonomía administrativa y económica, que vigila y controla la 

organización, actividades, funcionamiento, disolución y liquidación de las 

compañías y otras entidades en las circunstancias y condiciones 

establecidas por la Ley. 

Clasificación:  

Hay cinco especies de compañías de comercio, a saber:  

 La compañía en nombre colectivo;  

 La compañía en comandita simple y dividida por acciones;  
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 La compañía de responsabilidad limitada;  

 La compañía anónima; y,  

 La compañía de economía mixta.  

 

Estas cinco especies de compañías constituyen personas jurídicas. La Ley 

reconoce, además, la compañía accidental o cuentas en participación.  

COMPAÑÍA DE RESPONSABILIDAD LIMITADA 

La compañía de responsabilidad limitada es la que se contrae entre tres o 

más personas, que solamente responden por las obligaciones sociales 

hasta el monto de sus aportaciones individuales y hacen el comercio bajo 

una razón social o denominación objetiva, a la que se añadirán, en todo 

caso, las palabras "Compañía Limitada" o su correspondiente 

abreviatura. 

 

La compañía de responsabilidad limitada podrá tener como finalidad la 

realización de toda clase de actos civiles o de comercio y operaciones 

mercantiles permitida por la Ley, excepción hecha de operaciones de 

banco, segura, capitalización y ahorro.  

 

Según la Ley de Compañías establece en el:  

 

Art. 95.- La compañía de responsabilidad limitada no podrá funcionar como 

tal si sus socios exceden del número de quince, si excediere de este 

máximo, deberá transformarse en otra clase de compañía o disolverse. 
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Art. 96.- El principio de existencia de esta especie de compañía es la fecha 

de inscripción del contrato social en el Registro Mercantil.  

 

Art. 97.- Para los efectos fiscales y tributarios las compañías de 

responsabilidad limitada son sociedades de capital.  

 

Art. 98.- Para intervenir en la constitución de una compañía de 

responsabilidad limitada se requiere de capacidad civil para contratar. El 

menor emancipado, autorizado para comerciar, no necesitará autorización 

especial para participar en la formación de esta especie de compañías.  

Art. 99.- No obstante, las amplias facultades que esta Ley concede a las 

personas para constituir compañías de responsabilidad limitada, no podrán 

hacerlo entre padres e hijos no emancipados ni entre cónyuges.  

Art. 100.- Las personas jurídicas, con excepción de los bancos, compañías 

de seguro, capitalización y ahorro y de las compañías anónimas 

extranjeras, pueden ser socios de las compañías de responsabilidad 

limitada, en cuyo caso se hará constar, en la nómina de los socios, la 

denominación o razón social de la persona jurídica asociada.  

 

Art. 102.- El capital de la compañía estará formado por las aportaciones de 

los socios y no será inferior al monto fijado por el Superintendente de 

Compañías. Estará dividido en participaciones expresadas en la forma que 

señale el Superintendente de Compañías. Al constituirse la compañía, el 

capital estará íntegramente suscrito, y pagado por lo menos en el cincuenta 
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por ciento de cada participación. Las aportaciones pueden ser en numerario 

o en especie y, en este último caso, consistir en bienes muebles o 

inmuebles que correspondan a la actividad de la compañía. El saldo del 

capital deberá integrarse en un plazo no mayor de doce meses, a contarse 

desde la fecha de constitución de la compañía. 

 

Art. 103.- Los aportes en numerario se depositarán en una cuenta especial 

de "Integración de Capital", que será abierta en un banco a nombre de la 

compañía en formación. Los certificados de depósito de tales aportes se 

protocolizarán con la escritura correspondiente. Constituida la compañía, el 

banco depositario pondrá los valores en cuenta a disposición de los 

administradores.  

 

Art. 104.- Si la aportación fuere en especie, en la escritura respectiva se 

hará constar el bien en que consista, su valor, la transferencia de dominio 

en favor de la compañía y las participaciones que correspondan a los socios 

a cambio de las especies aportadas.  

Art. 105.- La constitución del capital o su aumento no podrá llevarse a 

cabo mediante suscripción pública.  

 

En conformidad a la Superintendencia de Compañías Valores y 

Seguros. - El capital mínimo para una compañía de responsabilidad 

limitada se constituye de cuatrocientos dólares de los Estados Unidos de 

América. El capital deberá suscribirse íntegramente y pagarse al menos en 

el 50% del valor nominal de cada participación. Las aportaciones pueden 
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consistir en numerario (dinero) o en especies (bienes) muebles o inmuebles 

e intangibles, o incluso, en dinero y especies a la vez.  

En cualquier caso, las especies deben corresponder a la actividad o 

actividades que integren el objeto de la compañía. Si la aportación fuere en 

especie, en la escritura respectiva se hará constar el bien en que consista, 

su valor, la transferencia de dominio a favor de la compañía y las 

participaciones que correspondan a los socios a cambio de las especies 

aportadas. Estas serán avaluadas por los socios o por peritos por ellos 

designados, y los avalúos incorporados al contrato.  

ANALISTA  

 

Llamamos analista a aquel individuo que normalmente observa y analiza 

distintos eventos vinculados a una determinada área, ya sea de la cultura, 

de la comunidad, de la sociedad, de la política, entre otros. El Analista 

desmenuza cada hecho, suceso, dato, para poder comprenderlo y luego 

obviamente brindar su punto de vista.  

 

ANALISTA FINANCIERO  

 

Es un financista especializado a quien, con base a los estados financieros 

y demás información que posea sobre la empresa, le corresponde 

interpretar analizar, obtener conclusiones y presentar recomendaciones 

una vez haya determinado si la situación financiera y los resultados de 

operación de una empresa son satisfactorios o no. (ORTIZ ANAYA H. , 

2009) 
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Finalidad  

El trabajo que realiza el analista financiero es la toma de decisiones. Los 

estados financieros, el análisis, los reportes, son instrumentos útiles que 

permiten visualizar cual es la situación de la empresa y en función de esto 

se tomarán las decisiones oportunas.  

De ahí, que entre las responsabilidades del analista financiero se incluyen: 

 Análisis de los datos financieros para la estimación de condiciones 

empresariales, económicas e industriales. 

 Elaboración de hojas de cálculo, tablas y gráficos para los informes 

financieros. 

 Elaborar planes de acción para las inversiones. 

 Proponer inversiones a empresas o a diferentes inversores. 

 Seguimiento de los movimientos fundamentas de la economía; a través 

de balances, informes, publicaciones y contactos personales. 

Además, un analista financiero debe ser capaz de detectar por qué se han 

producido cambios en los estados financieros de la empresa, a través del 

análisis de los datos de los que dispone la empresa.  

Por otro lado, debe ser capaz de proyectar hacia el futuro estudiando como 

variaran los datos al incluir determinados cambios en la gestión 

empresarial. 
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Funciones y responsabilidades 

 Análisis del estado financiero de la empresa, es decir las condiciones 

empresariales, económicas e industriales. 

 Elaboración de informes y gráficos financieros para el análisis 

constante.  

 Estudiar los datos recogidos del rendimiento, precio, estabilidad y 

endeudamiento. 

 Realizar un seguimiento constante de los movimientos constantes de la 

empresa; a través de balances e informes. 

 

Perfil de un Analista Financiero 

El perfil que demandan las empresas del analista financiero no requiere una 

titulación concreta, pero sí unos conocimientos financieros especializados 

como: contabilidad, economía, finanzas, matemáticas y una visión de 

negocio y capacidad de analizar. 

ESTADOS FINANCIEROS 

 

Los estados financieros son reportes formales, que reflejan 

razonablemente las cifras de la situación financiera y económica de una 

empresa, información que sirve a los diferentes usuarios para tomar 

decisiones cruciales en beneficio de la entidad.  

 

La información que se presenta en los estados financieros sirve para: 

 Tomar decisiones de inversión y crédito. 
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 Evaluar la gestión gerencial, la solvencia y liquidez de la empresa y la 

capacidad de generar fondos. 

 Conocer el origen y las características de los recursos, para estimar la 

capacidad financiera de crecimiento. 

 Formularse un juicio sobre los resultados financieros de la 

administración, en cuanto a la rentabilidad, solvencia, generación de 

fondos y la capacidad de desarrollo empresarial. (ESPEJO 

JARAMILLO, 2011) 

 

Importancia 

 

Los estados financieros son importantes porque reflejan con claridad y 

veracidad la información financiera de una empresa en un periodo de 

tiempo determinado, proporciona a los usuarios interesados información 

oportuna y confiable, permiten conocer el resultado del ejercicio económico 

expresado en una utilidad o pérdida y sirven para realizar pronósticos o 

proyecciones hacia el futuro. Son un instrumento importante para evaluar 

el rendimiento de una empresa. 

 

Objetivo 

 

“El objetivo de los estados financieros con propósitos de información 

general es suministrar información acerca de la situación financiera, el 

rendimiento financiero y de los flujos de efectivo de una entidad, que sea 

útil a una amplia variedad de usuarios a la hora de tomar sus decisiones 

económicas” (NIC1). 
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Características 

 

 Ser comprensivo, la información que se presenta en los estados 

financieros debe ser entendida por los usuarios. 

 Consistencia, la información contenida debe ser totalmente coherente 

entre las distintas partidas y entre los distintos estados financieros de la 

empresa. 

 Relevancia, deben ayudar a mostrar los aspectos principales del 

desempeño de la empresa. 

 Confiabilidad, deben ser fidedignos mostrando la realidad financiera de 

la empresa. 

 Comparabilidad, la información financiera debe ser comparable con 

otros períodos de la misma empresa y con otras firmas de la misma 

actividad. 

 

¿A quiénes les interesan los Estados Financieros? 

 

La información presentada en los estados financieros interesa a:  

 Para los Propietarios. - Para saber la evolución de su negocio y poder 

tomar decisiones para el futuro. 

 Para los Proveedores. - Para conocer la liquidez de la empresa y la 

garantía de cumplimentó de sus obligaciones a corto y largo plazo. 
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 A la Entidades Financieras. - Necesitan para valorar el riesgo de las 

operaciones de la empresa, recurre a ellas para obtener financiación 

ajena. 

 Para las Administraciones Públicas. - Porque sirven de base para el 

cálculo de algunos tributos. 

 Para los analistas externos, consultores y auditores. - Porque son los 

documentos sobre los que realizan sus estudios y análisis sobre la 

entidad. 

Limitaciones de los Estados Financieros 

 

Los Estados Financieros resultan útiles para los usuarios ya que contienen 

datos que complementados con otras informaciones como, por ejemplo; las 

condiciones del mercado en que se opera, permiten diagnosticar las 

políticas a seguir considerando nuevas tendencias. A pesar de lo antes 

mencionado es importante destacar que los Estados Financieros presentan 

las siguientes limitaciones: 

 Los informes tienen un carácter temporal y no son concluyentes.  

 Existe un exceso de libertad en el uso de opiniones para el 

procesamiento y cuantificación de las operaciones económicas.  

 Son expresados en unidades monetarias por lo que se ven afectados 

por fenómenos como la inflación y deflación; lo que los pudiera llevar a 

perder significado en el muy corto plazo.  

http://www.monografias.com/trabajos14/la-libertad/la-libertad.shtml
http://www.monografias.com/trabajos14/la-libertad/la-libertad.shtml
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 La Información que presentan es solamente Financiera, reflejando 

sucesos pasados.  

 No expresan o representan el valor actual del negocio ya que en su 

estructura no están incluidos elementos que inciden directamente en la 

Situación Financiera y en la Rentabilidad.   

Una vez enunciadas las limitaciones se concluye que para conocer 

realmente el desempeño que ha tenido la empresa, su situación actual, 

prever su comportamiento futuro y tomar decisiones que permitan optimizar 

utilidades y recursos, es necesario analizar e interpretar adecuadamente la 

información que los Estados Financieros ofrecen. 

Principales Estados Financieros 

Estado de Resultados 

“Es un estado financiero que muestra los ingresos y los gastos, así como 

la utilidad o la pérdida resultante de las operaciones de una empresa 

durante un periodo de tiempo determinado, generalmente un año. Es un 

estado dinámico el cual refleja actividad”. (ORTIZ ANAYA H, 2011) 

El Estado de Resultados contiene: 

 

 Nombre o razón social 

 Nombre del estado financiero  

 Fecha (periodo al que corresponden los resultados) 

 Ingresos 

 Gastos 

http://www.monografias.com/trabajos14/nuevmicro/nuevmicro.shtml
http://www.monografias.com/trabajos12/rentypro/rentypro.shtml#ANALIS
http://www.monografias.com/trabajos12/rentypro/rentypro.shtml#ANALIS
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 Costos 

 Resultado el Ejercicio 

 Firmas de legalización  

 

Objetivos  

El estado de pérdidas y ganancias es muy útil para presentar la información 

de la compañía en aspectos financieros, ya que se comparará las 

ganancias que ha obtenido la empresa con los gastos que se han producido 

durante un periodo determinado. Algunos de los objetivos que posee la 

realización del estado de resultados son: 

 Determinar la rentabilidad de la empresa 

 Ver cuánto se está consiguiendo por cada dólar invertido en cada parte 

del proceso 

 Definir el reparto de dividendos 

 Conocer los bienes de la empresa y cómo se han conseguido 

 Concluir dónde se están destinando más recursos y si se pueden 

abaratar costes.  

Formas de Presentación  

El estado de resultados se presenta: 

 En forma de reporte o vertical. 

 En forma horizontal 
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Formato:  

 
CALVA Y CALVA CIA. LTDA. 
ESTADO DE RESULTADOS 

DEL __ DE ENERO AL __ DE DICIEMBRE 20__ 
 

  
    
INGRESOS     
INGRESOS OPERACIONALES    
Venta de Mercadería  $ XXX   
(-) Costo de Ventas  $ XXX   

(=) Utilidad Bruta en Ventas   $ XXX 
     
GASTOS     
GASTOS CORRIENTES    
Sueldos  $ XXX   
Servicios Básicos  $ XXX   
Suministros y materiales  $ XXX   
Depreciaciones  $ XXX   

     
TOTAL GASTOS   $ XXX 

UTILIDAD O PÉRDIDA DEL EJERCICIO 
 $ XXX 

     
     
  Loja, __ de diciembre del 20__  
     
    
 
 

 Gerente General                                                                 
  

Contador 

  

      

  

Estado de Situación Financiera  

Representa la situación de los activos y pasivos de una empresa, así como 

también el estado de su patrimonio. En otras palabras, presenta la situación 

financiera o las condiciones de un negocio, en un momento dado, según se 

reflejan en los registros contables. 

Fuente: Mercedes Bravo Valdivieso 
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En este informe financiero se cumple la ecuación fundamental de 

contabilidad: Activo es igual a Pasivo más Capital (A = P + C), y también el 

principio básico de Contabilidad de la “Partida Doble”, las cantidades de los 

activos y los pasivos deben ser iguales. 

 

El Estado de Situación Financiera contiene: 

 

 Nombre o Razón Social 

 Nombre del Estado Financiero 

 Fecha 

 Activo 

 Pasivo 

 Patrimonio 

 Firmas de legalización 

Formas de Presentación  

 En forma de T u horizontal. 

 En forma de reporte o vertical. 
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Formato: 

CALVA Y CALVA CIA. LTDA. 

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA   
DEL __ DE ENERO AL __ DE DICIEMBRE 20__ 

      
ACTIVO     
ACTIVO CORRIENTE  $ XXX   
Caja $ XXX    
Bancos $ XXX    
Cuentas por Cobrar  $ XXX    
Inventarios $ XXX    

ACTIVO NO CORRIENTE  $ XXX   
Propiedad, Planta y Equipo $ XXX    
Muebles y Enseres $ XXX    

(-) Dep. Acum. Propiedad, Planta y Equipo  $ XXX    

TOTAL DE ACTIVO    $  XXX 

      
PASIVO      
PASIVO CORRIENTE  $ XXX   
Cuentas por Pagar  $ XXX    
Documentos por Pagar  $ XXX    

PASIVO NO CORRIENTE  $ XXX   
Préstamos Bancarios  $ XXX    

TOTAL PASIVO   $ XXX 
      
PATRIMONIO     
Capital Suscrito o Asignado $ XXX    
Reserva Legal $ XXX   
Resultados Acumulados $ XXX   
Utilidad o Pérdida  del Ejercicio $ XXX    

TOTAL DE PATRIMONIO   $ XXX 

      

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO  $ XXX 

      
      
  Loja, __ de diciembre del 20__  

     
 
 
 
 

 Gerente General                                                                 
  

Contador 

    
        

 Fuente: Mercedes Bravo Valdivieso 
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ANÁLISIS FINANCIERO 

El análisis financiero es un proceso que comprende la recopilación, 

interpretación, comparación y estudio de los estados financieros y datos 

operacionales de un negocio. Esto implica el cálculo e interpretación de 

porcentajes, tasas, tendencias e indicadores, los cuales sirven para evaluar 

el desempeño financiero y operacional de la empresa y de manera especial 

para facilitar la toma de decisiones adecuadas y oportunas. 

Es una evaluación de la situación financiera de la empresa. Se basa en la 

información suministrada por los estados financieros para elaborar un 

diagnóstico, detectar las debilidades y fortalezas del negocio y/o identificar 

señales de alarma. (DIAZ MORENO, 2011) 

 

Importancia  

 

El análisis financiero es muy importante porque mediante la comparación e 

interpretación de los estados financieros se conoce la estructura financiera 

de la empresa, su liquidez, solvencia y capacidad de pago, permite realizar 

proyecciones que mejoren la rentabilidad de la misma y sirve como 

herramienta para la toma de decisiones de inversión y financiamiento.  

A través del análisis financiero a los estados financieros se puede 

diagnosticar a la empresa llegando a obtener las conclusiones y 

recomendaciones sobre la situación económica y financiera que acontece 

actualmente. 
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Objetivos 

 

 Conocer, estudiar, comparar y analizar las tendencias de las diferentes 

variables financieras que intervienen o son producto de las operaciones 

económicas de una empresa. 

 Evaluar la situación financiera de la organización; es decir, su solvencia 

y liquidez, así como su capacidad para generar recursos. 

 Verificar la coherencia de los datos informados en los estados 

financieros con la realidad económica y estructural de la empresa. 

 Tomar decisiones de inversión y crédito, con el propósito de asegurar 

su rentabilidad. 

 Determinar el origen y las características de los recursos financieros de 

la empresa: de donde provienen, como se invierten y que rendimiento 

generan o se puede esperar de ellos. 

 Calificar la gestión de los directivos y administradores, por medio de 

evaluaciones globales sobre la forma en que han sido manejados sus 

activos y planificada la rentabilidad y crecimiento del negocio 

(LEOPOLDO, 2012) 

Ventajas 

 

 Permite conocer una información razonada acerca de los resultados 

operacionales del negocio. 

 Compara la situación financiera y económica de dos o más periodos. 

 Ayuda a detectar situaciones de riesgo que podrían afectar en el futuro 

la situación financiera de la empresa. 
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 Verifica la consistencia o inconsistencia de la composición del activo, el 

pasivo y el patrimonio empresarial. 

 Constituye un instrumento básico para la fijación de nuevas políticas de 

gestión financiera. 

 Proporciona índices o razones financieras que permiten cuantificar la 

estabilidad económica y financiera. 

 

Características  

 

“Objetividad: el análisis financiero debe ser claro, objetivo, fundamentado, 

que signifique una demostración para los analistas financieros, los 

directivos y demás interesados. 

 

Imparcialidad: debe ser realizado en condiciones de imparcialidad, evaluar 

las variables, rubros, cuantías, factores, etc., con un alto nivel de 

conocimiento, mostrando la información real, sin tener una inclinación, ni a 

favor ni en contra de la empresa. 

 

Frecuencia: la elaboración y presentación de informes que contengan 

análisis financiero se los realiza con mayor frecuencia, permitiendo el 

mejoramiento de la gestión administrativa y financiera de la empresa; 

generalmente el análisis se hace al 31 de diciembre de cada año o al 

finalizar un ejercicio contable. 

Rentabilidad: El análisis financiero está basado en relaciones, 

comparaciones de una variable con otras, entre sectores financieros y 

empresas con actividades similares y de años anteriores, de tal forma que 
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los índices, parámetros, variaciones y demás elementos resultantes del 

estudio tienen sentido relativo. (ESTUPIÑAN GAITAN, 2010) 

 

Herramientas: Cuando hablamos de herramientas del análisis nos 

referimos a la información que sirve de punto de partida para el estudio, es 

decir la materia prima del análisis financiero.  

Según Ortiz Anaya Héctor, en su libro manifiesta; el analista dependiendo 

de su ubicación dentro de la empresa cuenta con una serie de herramientas 

para el desarrollo de su análisis entre las cuales las más importantes son: 

 

 Los estados financieros básicos suministrados, se deben tomar por lo 

menos los correspondientes a los tres últimos años. 

 

 La información complementaria sobre sistemas contables y políticas 

financieras 

 Las herramientas de la administración financiera como: evaluación de 

proyectos, análisis del costo de capital y análisis del capital de trabajo. 

 Las matemáticas financieras como disciplina en toda decisión de tipo 

financiero o crediticio. 

 

 La información de tipo sectorial que se tenga por estudios 

especializados o por el análisis de otras empresas similares. 

 

 El análisis macroeconómico sobre aspectos como producción nacional, 

política monetaria, sector externo, sector público etc. 
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¿A quién le interesa el Análisis Financiero? 

 

En principio existen varias personas y entidades a quienes interesa y 

convienen el análisis financiero. Cada uno lo enfocara desde el punto de 

vista de sus propios intereses y dará énfasis a ciertos aspectos que 

considere de mayor interés.  

 

 A los Administradores de la Empresa 
 

 Los Inversores Actuales y Potenciales 
 

 Los Bancos y Acreedores en general  
 

 Las Cámaras de Comercio 
 

 Las Bolsas de Valores 
 

 Las Superintendencias y demás organismos de control y vigilancia  
 

 La Administración de Impuestos (Servicio de Rentas Internos) (ORTIZ 

ANAYA H. , 2009) 
 

Proceso del Análisis Financiero 

 

“Mediante este proceso el analista puede evaluar la marcha de un negocio; 

como parte de éste se tienen las etapas siguientes: 

 

Obtención de la Información: La cual va desde la determinación de los 

aspectos a analizar en la empresa y la información útil para tal efecto hasta 

el periodo de análisis. 

Análisis: Consiste en el arreglo de la información financiera de tal manera 

que pueda usarse en las herramientas definidas, el desarrollo matemático 

y la obtención de parámetros derivados de las herramientas que permitan 

llegar a las conclusiones. 
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Interpretación o Conclusión: Es la tercera etapa que conjunta todos los 

parámetros o resultados obtenidos en la aplicación de las herramientas y 

técnicas del análisis financiero para después evaluarlos y llegar a las 

conclusiones. Una vez obtenido los resultados se interpretan para 

determinar si el nivel va de acuerdo con lo planeado y para saber qué se 

hizo bien y qué se hizo mal, determinando financieramente los puntos 

fuertes y débiles que acontece la empresa; entonces se procede a la toma 

de decisiones. 

 

Decisiones: El análisis financiero termina con la interpretación o el 

desarrollo de conclusiones de las cuales se toman las decisiones, si el 

análisis y la interpretación se hacen de manera correcta entonces se 

tendrán las bases para tomar decisiones correctas.  (RODRIGUEZ M, 

2012)  

 

Clasificación 

 

Según su Destino  

Análisis Interno  

Los que se practican para usos internos o fines administrativos; sirven para 

explicar a los directivos y socios los cambios que en la empresa se han 

obtenido de un período a otro. 
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Análisis Externo  

 

Practicados por otras empresas, con el propósito de observar si es 

conveniente aprobarle un crédito o invertir en la empresa, cuyos estados 

financieros se están analizando. 

Según su Forma  

Análisis Vertical 

 

“El análisis vertical consiste en determinar la participación de cada una de 

las cuentas del estado financiero, con referencia sobre el total de activos o 

total de pasivos y patrimonio para el balance general, o sobre el total de 

ventas para el estado de resultados”. (ESTUPIÑAN GAITAN, 2010) 

 

Este método permite evaluar la eficiencia de la empresa dentro del mismo 

ejercicio. También es llamado método estático ya que se basa en los datos 

proporcionados por los estados financieros de un mismo periodo. 

 

Importancia  

 Estudia la situación financiera en un momento determinado, sin tener 

en cuenta los cambios ocurridos a través del tiempo como adquisición 

de maquinaria o préstamos, entre otros. 

 

 El análisis vertical de los estados financieros es muy importante para 

hacernos una idea de si una empresa está realizando una distribución 

equitativa y de acuerdo a las necesidades financieras y operativas.  
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 Dispone de dos herramientas para interpretar y analizar los estados 

financieros denominan en el análisis vertical y horizontal, que consiste 

en determinar el peso proporcional (porcentaje) que tiene cada cuenta 

del estado financiero analizado. Esto permite determinar la composición 

y estructura de los estados financieros. 

 

 El análisis vertical permite entonces verificar su desempeño en todas 

las áreas del negocio para tomar decisiones en cuanto al rumbo o 

camino que deben tomar. 

 

Procedimiento 

 

En este método se analizan los valores de un solo ejercicio y se identifican 

las cifras con mayor concentración de recursos del activo pasivo y 

patrimonio; y así mismo, con las de ingresos y gastos. 

 

 Análisis Vertical del Estado de Situación Financiera:  

 

Cada partida de activo se presenta como un porcentaje del total de activos. 

Cada partida de pasivos y de capital contable se presenta como un 

porcentaje del total de pasivos y del capital contable. Dentro del activo se 

toma cada uno de los rubros individuales y se calcula a qué porcentaje 

corresponde sobre el total de activo. También se puede tomar cada una de 

las cuentas y calcular qué porcentaje representa sobre el subtotal del grupo 

correspondiente. De igual manera con las cuentas de pasivo, se calcula el 
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porcentaje de una cuenta con el total de pasivo y patrimonio, como también 

con el subtotal de pasivo. Para obtener el porcentaje de cada cuenta se 

toma el valor de cada cuenta, se divide para la cifra base (total determinado) 

y se multiplica por 100. Considerando que la cifra base equivale al 100%. 

 

Cálculo del Análisis Vertical Estado Situación Financiera:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 Análisis Vertical del Estado de Resultados: 

 

En el análisis vertical del estado de resultados, cada partida se expresa 

como porcentaje de las ventas netas. Aunque también se podría tomar 

como base el subtotal del costo de ventas o de gastos generales y hallar el 

porcentaje que sobre esta base puede presentar cada costo o cada gasto 

individual. Para obtener el porcentaje de cada partida se realiza el mismo 

procedimiento que anteriormente se indicó en el análisis del balance 

general, con la diferencia que el porcentaje de cada cuenta se calcula sobre 

el total de ingresos (ventas netas). 

% de Subgrupo =
Efectivo y Equivalentes al Efectivo

Total Activo Corriente
 x 100 

% de Grupo =
Efectivo y Equivalentes al Efectivo

Total Activo
 x 100 

% de Rubro =
Efectivo

Efectivo y Equivalentes al Efectivo
 x 100 
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Calculo del Análisis Vertical Estado de Resultados:  

 

 

 

Análisis Horizontal 

 

“El análisis horizontal se ocupa de los cambios en las cuentas individuales 

de un periodo a otro y, por lo tanto, requiere de dos o más estados 

financieros de la misma clase, presentados para periodos diferentes; 

cuando se compara estados se utiliza como base el estado más antiguo. El 

análisis horizontal debe centrarse en los cambios extraordinarios o 

significativos de cada una de las cuentas. Los cambios se pueden registrar 

en valores absolutos (en números) y valores relativos (en porcentajes)”.  

(ESTUPIÑAN GAITAN, 2010) 

 

Importancia  

 

 El análisis horizontal, lo que se busca es determinar la variación 

absoluta o relativa que haya sufrido cada partida de los estados 

financieros en un periodo respecto a otro. 

 

 Determina cual fue le aumento o disminución de una cuenta en un 

periodo determinado. Es el análisis que permite determinar si el 

comportamiento de la empresa en un periodo fue bueno, regular o malo.  

% de Grupo =
Venta de Bienes

Total de Ingresos
 x 100 
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 Es muy útil para calcular el crecimiento que tiene una empresa en años 

sucesivos. 

 

 Ayuda a que el accionista entender el cambio y el cambio porcentual. Y 

si no hay mejoría o, de hecho, una reducción, a continuación, la placa 

se ve obligado a explicar la situación al accionista y lo que pretender 

hacer en el futuro para fijarlo. 

 

Procedimiento  

 

Para realizar el análisis horizontal en los estados financieros se emplea el 

siguiente procedimiento: 

 

 Se toma como base dos años para realizar la comparación; deben ser 

de estados financieros de la misma clase.  

Por ejemplo, se toman los estados de los años 2015 y 2016 de la 

empresa comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” para su comparación.  

 

 Se registran los valores de cada cuenta en dos columnas, de los dos 

años que se van a comparar, registrando en la primera columna las 

cifras del periodo más reciente y en la segunda columna el periodo 

anterior. Siguiendo con el ejemplo, el año más reciente es el año 2016 

y el anterior viene a ser el año 2015. 

 

 Se crea otra columna que indique los aumentos o disminuciones, 

indicando la diferencia entre las cifras registradas en los dos periodos, 
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restando de los valores del año más reciente los valores del año 

anterior; los aumentos son valores positivos y las disminuciones son 

valores negativos.  

 

En el ejemplo, para obtener la diferencia de los estados de la empresa 

comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, se resta de los valores del año 

2016 y los valores del año 2015. 

 

 En una columna adicional se registran los aumentos y disminuciones en 

porcentajes.  

 

Este se obtiene dividiendo la diferencia (aumento o disminución) entre 

el valor del periodo base, multiplicado por 100. Continuando con el 

ejemplo, la diferencia obtenida se divide para el valor del año 2015 y se 

multiplica por 100. 

 

Cálculo del Análisis Horizontal:  

 

 

 

 

 

 

 

 

Aumento o Disminución = Año Actual − Año Base 

% de Aumento o Disminución =
Aumento o Disminución

Año Base
 x 100 

Razón =
Año Actual

Año Base
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INDICADORES FINANCIEROS 

 

Uno de los instrumentos más usados para realizar análisis financiero es el 

uso de los indicadores financieros, ya que estos pueden medir en un alto 

grado la eficacia y el comportamiento de la empresa. Estos indicadores 

presentan una perspectiva amplia de la situación financiera, pueden 

precisar el grado de liquidez, de rentabilidad, de endeudamiento y todo lo 

que tenga que ver con su actividad.  

 

“Las razones o indicadores financieros son el producto de establecer 

resultados numéricos basados en relacionar dos cifras o cuentas bien sea 

del Balance General y/o del Estado de Resultados. El análisis de estos 

indicadores muestra los aspectos fuertes y débiles de la entidad e indican 

probabilidades y tendencias, a la vez permiten detectar aquellas áreas que 

necesitan más atención e investigación.  (ZAPATA SANCHEZ, 2011). Las 

ratios proveen información que permite tomar decisiones acertadas a 

quienes estén interesados en la empresa. 

 

Estándares 

 

Los estándares de comparación pueden ser los siguientes: 

 

 Estándares mentales del analista, es decir, su propio criterio sobre lo 

que es adecuado o inadecuado, formado a través de sus experiencia y 

estudio personal. 
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 Las razones o indicadores de la misma empresa, obtenidos en años 

anteriores. 

 

 Las razones e indicadores calculados con base en los presupuestos de 

la empresa. Estos serán los indicadores puestos como “meta” para la 

empresa y sirven para que el analista examine la distancia que los 

separa de los reales. 

 Las razones o indicadores promedio del sector industrial del cual hace 

parte la empresa analizada. 

 

Ventajas 

 

 Permiten tener control sobre diferentes áreas de la empresa como los 

inventarios y los clientes. 

 

 Se pueden modificar o plantear políticas y estrategias que permitan el 

crecimiento de la empresa. 

 Se pueden mejorar los procesos de cobros de cartera. 

 

 Se puede mejorar el flujo de caja. 

 

 Por medio de la comparación con otras empresas de características 

similares, se pueden realizar análisis y tomar decisiones en procura de 

generar mayor valor para la empresa.  

 

 Se pueden detectar fortalezas y debilidades para la empresa.  (DIAZ 

CRUZ, 2012). 
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Clasificación 

 

Los indicadores financieros se agrupan en cuatro categorías: 

 

1. INDICADORES DE LIQUIDEZ  

 

Estos indicadores surgen de la necesidad de medir la capacidad que tienen 

las empresas para cancelar sus obligaciones de corto plazo.  

Sirven para establecer la facilidad o dificultad que presenta una compañía 

para pagar sus pasivos corrientes con el producto de convertir a efectivo 

sus activos corrientes. Estos indicadores permiten medir la capacidad; y 

evaluar si la empresa puede o no cubrir las necesidades mínimas en el 

desarrollo del objeto social. 

 

Razón Corriente 

 

Mide la capacidad de la empresa para cumplir con sus obligaciones de 

corto plazo. Se calcula al dividir los activos corrientes de la empresa entre 

sus pasivos corrientes.   

 
Estándar: Entre 1,50 a 2,00 

Mide: En dólares

Fórmula: 

 

 

 
𝐑𝐚𝐳ó𝐧 𝐂𝐨𝐫𝐫𝐢𝐞𝐧𝐭𝐞 =

Activo Corriente

Pasivo Corriente
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Prueba Ácida 

 

Muestra la capacidad de la empresa para cubrir las obligaciones a corto 

plazo de manera inmediata, sin tener que recurrir a la venta de sus 

inventarios para cumplir dicha obligación. (MERCEDES, 2011) 

 
Estándar: Entre 0,50 a 1,00 

Mide: En dólares. 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

 

 

Capital de Trabajo 

 

El capital de trabajo está dado por la diferencia entre el activo corriente 

menos el pasivo corriente; esta razón indica cuanto le quedaría a la 

empresa en efectivo si tuviese que cancelar todos sus pasivos de corto 

plazo.  

Estándar: Valor Positivo. 
Mide: En dólares. 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

𝐏𝐫𝐮𝐞𝐛𝐚 Á𝐜𝐢𝐝𝐚 =
Activo Corriente − Inventario

Pasivo Corriente
 

𝐂𝐚𝐩𝐢𝐭𝐚𝐥 𝐝𝐞 𝐓𝐫𝐚𝐛𝐚𝐣𝐨 = Activo Corriente − Pasivo Corriente 
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2. INDICADORES DE ACTIVIDAD 

 

“Estos indicadores, llamados también indicadores de rotación, tratan de 

medir la eficiencia con la cual una empresa utiliza sus activos, según la 

velocidad de recuperación de los valores aplicados en ellos. (ORTIZ 

ANAYA H, 2011). 

Los indicadores de actividad miden la velocidad a la que diversas cuentas 

se convierten en ventas o efectivo y su objetivo es evaluar el movimiento 

de los inventarios, la recuperación de la cartera, los pagos a proveedores. 

Son un complemento de las razones de liquidez, ya que permiten precisar 

aproximadamente el periodo de tiempo que la cuenta respectiva (cuenta 

por cobrar, inventario), necesita para convertirse en dinero. 

 

Rotación de Inventarios  

 

La rotación de inventarios mide comúnmente la actividad o número de 

veces en promedio se usan los inventarios de una empresa en un periodo. 

 

Estándar: Es mejor alta que baja. (De 6 a 10 veces). 
Mide: En veces. 

 

Fórmula: 

 

 

 

  

 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐈𝐧𝐯𝐞𝐧𝐭𝐚𝐫𝐢𝐨𝐬 =
Costo de Ventas

 Inventarios
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Permanencia del Inventario  

 

Este cálculo indica el tiempo (días) en que una empresa comercializadora 

convierte sus inventarios de mercaderías a efectivo o a cuentas por cobrar.  

 

Estándar: Es mejor menor que alta. (De 20 a 30 veces). 
Mide: En días. 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

Rotación de Cuentas por Cobrar  

 

Establece el número de veces, en promedio se han recuperado las ventas 

a crédito, en un periodo determinado de tiempo, generalmente un año.  

 
Estándar: Es mejor alta que baja. 

Mide: En veces.

Fórmula: 

 

 

 

 

𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐈𝐧𝐯𝐞𝐧𝐭𝐚𝐫𝐢𝐨𝐬 =
365 Días

 Rotacion de Inventarios
 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐂𝐮𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 𝐩𝐨𝐫 𝐂𝐨𝐛𝐫𝐚𝐫 =
Ventas Netas a Credito

 Cuentas por Cobrar
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Período Promedio de Cobro  

 

Razón que indica el número de días promedio que ha demorado la 

conversión a efectivo de las cuentas por cobrar, permite evaluar la 

eficiencia de la gestión comercial y de cartera.  

 

Estándar: Preferible un plazo menor que mayor. (30 días). 
Mide: En días.

Fórmula: 

 

 

 

  

Rotación de Cuentas por Pagar 

 

Este indicador establece el número de veces que giran las cuentas por 

pagar, en promedio, en un periodo determinado de tiempo, generalmente 

un año. 

Estándar: Preferible mayor que menor.  
Mide: En veces.

 

Fórmula: 

 

 

𝐏𝐞𝐫í𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐂𝐨𝐛𝐫𝐨 =
Cuentas por Cobrar

Ventas diarias prom.
=

Cuentas por Cob.

Ventas anuales/365
 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢𝐨𝐧 𝐝𝐞 𝐂𝐮𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 𝐩𝐨𝐫 𝐏𝐚𝐠𝐚𝐫 =
Compras

Cuentas por Pagar
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Período Promedio de Pago 

 

Indica el periodo promedio de tiempo en que la empresa efectúa el pago a 

los proveedores. Se calcula de la misma manera que el periodo promedio 

de cobro. 

 

Estándar: Preferible un plazo mayor que menor. (De 45 a 60 días). 
Mide: En días.

Fórmula: 

 

 

 

Rotación de Activos Totales 

 

Indica la eficiencia con la que la empresa utiliza sus activos para generar 

ingresos por ventas. Cuanto mayor es la rotación de los activos totales de 

una empresa, mayor es la eficiencia con la que se han usado sus activos. 

(LAWRENCE J, 2012). 

 

Estándar: Si mayor es la rotación, mayor es la eficiencia. 
Mide: En veces. 

Fórmula:  

 

 

 
𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨𝐬 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥𝐞𝐬 =

Ventas

Total Activos
 

𝐏𝐞𝐫𝐢𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐏𝐚𝐠𝐨 =
Cuentas por Pagar

Compras diarias prom.
=

Cuentas por Pagar

Compras anuales/365
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3. INDICADORES DE ENDEUDAMIENTO 

 

Estos indicadores tienen por objeto medir en qué grado y de qué forma 

participan los acreedores dentro del financiamiento de la empresa.  

 

De la misma manera se trata de establecer el riesgo que corren tales 

acreedores, el riesgo de los dueños y la conveniencia o inconveniencia de 

un determinado nivel de endeudamiento para la empresa. 

 

 

Nivel de Endeudamiento 

 

Este indicador establece el porcentaje de participación de los acreedores 

dentro de la empresa, cuanto mayor es el índice, mayor es el monto del 

dinero de otras personas que se usa para generar utilidades. 

 

 

Estándar: Menor 50%. 
Mide: En porcentaje

Fórmula: 

 

 

 

 

 

𝐍𝐢𝐯𝐞𝐥 𝐝𝐞 𝐄𝐧𝐝𝐞𝐮𝐝𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 =
Total Pasivos

Total Activos
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Endeudamiento Financiero 

 

“Mide el porcentaje que representan las obligaciones financieras a corto y 

a largo plazo, respecto a las ventas del período.   

 

Estándar: Ideal al 10%. 
Mide: En porcentaje.

Fórmula:  

 

 

 

Apalancamiento a Corto Plazo 

 

Este indicador mide el grado de compromiso de los socios para atender las 

deudas a corto plazo de la empresa.  (DIAZ MORENO, 2011). 

 

Estándar: Menor al 50%. 
Mide: En porcentaje.

Fórmula:   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

𝐄𝐧𝐝𝐞𝐮𝐝𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐅𝐢𝐧𝐚𝐧𝐜𝐢𝐞𝐫𝐨 =
Obligaciones financieras

Ventas Netas
 

𝐀𝐩𝐚𝐥𝐚𝐧𝐜𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐚 𝐂𝐨𝐫𝐭𝐨 𝐏𝐥𝐚𝐳𝐨 =
Total Pasivo Corriente

Patrimonio
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4. INDICADORES DE RENTABILIDAD 

 

Los indicadores de rentabilidad, denominados también de rendimiento, 

sirven para medir la efectividad de la administración de la empresa para 

controlar los costos, gastos y de esta manera convertir las ventas en 

utilidades. Estos indicadores permiten medir la rentabilidad obtenida en 

cada una de las etapas de operación de la empresa: rendimiento bruto, 

neto, de los activos y de la inversión.  

 

Margen de Utilidad Bruta 

 

 

Mide el porcentaje de utilidad que queda por cada dólar de ventas después 

de cubrir el costo de ventas de la mercadería. Su estándar indica que 

cuanto más alto es el margen de utilidad bruta es mejor. 

 

Estándar: Mientras más alto mejor. 
Mide: En porcentaje.

 

Fórmula: 

 

 

 

 

 

 

 

𝐌𝐚𝐫𝐠𝐞𝐧 𝐝𝐞 𝐔𝐭𝐢𝐥𝐢𝐝𝐚𝐝 𝐁𝐫𝐮𝐭𝐚 =
Utilidad Bruta

Ventas Netas
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Margen de Utilidad Neta 

 

Mide el porcentaje que queda de cada dólar de ventas después de haber 

deducido todos los costos y gastos. Cuanto más alto es el margen de 

utilidad neta de la empresa es mejor. 

 

Estándar: Mientras más alto mejor. 
Mide: En porcentaje.

 

Fórmula: 

 

  

 

Rendimiento sobre el Activo Total 

 

Mide el beneficio logrado en función de los recursos de la empresa, 

independientemente de sus fuentes de financiamiento. Su estándar indica 

que si el índice es alto la rentabilidad es mejor. 

 

Estándar: Mientras más alto mejor. 
Mide: En porcentaje

 

Fórmula:  

 

 

  

𝐌𝐚𝐫𝐠𝐞𝐧 𝐝𝐞 𝐔𝐭𝐢𝐥𝐢𝐝𝐚𝐝 𝐍𝐞𝐭𝐚 =
Utilidad Neta

Ventas Netas
 

𝐑𝐞𝐧𝐝𝐢𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐬𝐨𝐛𝐫𝐞 𝐞𝐥 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥 =
Utilidad Neta

Activo Total
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Rendimiento sobre el Patrimonio 

 

Indica el porcentaje de rentabilidad obtenida en relación con la inversión 

total realizada por los accionistas, socios o propietarios. Cuanto más alto 

es este rendimiento, más ganan los propietarios. (LAWRENCE J, 2012). 

 

Estándar: Si el porcentaje es mayor se considera bueno. 
Mide: En porcentaje

Fórmula:  

 

 

EL SISTEMA DE ANÁLISIS DUPONT 

 

El sistema DUPONT es una de las razones financieras de rentabilidad más 

importantes en el análisis del desempeño económico y operativo de una 

empresa. El sistema DUPONT reúne el margen de utilidad neta, la rotación 

de los activos totales de la empresa y de su apalancamiento financiero total. 

Estas tres variables son las responsables del crecimiento económico de 

una empresa. “El sistema de análisis Dupont se utiliza para analizar 

minuciosamente los estados financieros de la empresa y evaluar su 

situación financiera. Resume el estado de pérdidas y ganancias y el 

balance general en dos medidas de rentabilidad: el rendimiento sobre los 

activos totales (RSA) y el rendimiento sobre el patrimonio (RSP). 

𝐑𝐞𝐧𝐝𝐢𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐬𝐨𝐛𝐫𝐞 𝐞𝐥 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥 =
Utilidad Neta

Activo Total
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Fórmula Dupont: El sistema Dupont relaciona primero el margen de 

utilidad neta, que mide la rentabilidad de las ventas de la empresa, con la 

rotación de activos totales, la cual indica la eficiencia con la que la 

compañía ha utilizado sus activos para generar ventas.  

 

El producto de estas dos razones da como resultado el rendimiento sobre 

los activos totales.  

 

 

 

 

Al sustituir las fórmulas adecuadas en la ecuación y simplificar los 

resultados en la fórmula presentada anteriormente se obtiene: 

 

 

 

 

Fórmula Dupont Modificada 

 

Esta fórmula relaciona el rendimiento sobre los activos totales de la 

empresa (RSA) con su rendimiento sobre el patrimonio (RSP). Este último 

se calcula al multiplicar el rendimiento sobre los activos totales (RSA) por 

el multiplicador de apalancamiento financiero (MAF), que es la razón entre 

los activos totales de la empresa y su capital.  

𝐑𝐒𝐀 =  Margen de utilidad neta × Rotación de activos totales 

𝐑𝐒𝐀 =
Utilidad Neta

Ventas
 ×

Ventas

Total de activos
=

Utilidad Neta

Total activos
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Sustituyendo las fórmulas apropiadas en la ecuación y simplificando los 

resultados en la fórmula presentada antes (LAWRENCE J, 2012) 

 

Fórmula:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

𝐑𝐒𝐏 =  RSA × MAF 

𝐑𝐒𝐏 =
Ultilidad Neta.

Total de activos
 ×

Total de activos

Patrimonio
=

Utilidad Neta

Patrimonio
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DIAGRAMA DEL SISTEMA DUPONT 

GRÁFICA N° 1 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: Lawrence Gitman  
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CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECTIVO 

 

El ciclo del efectivo es un mecanismo que se utiliza para controlar el 

efectivo, que existe entre los pagos y los cobros, expresa la cantidad de 

tiempo que transcurre a partir del momento que la empresa o industria 

realiza el desembolso por la compra de la materia prima hasta el momento 

en que se efectúa el cobro por concepto de venta del bien o producto 

terminado.  

 

El Ciclo de Conversión del Efectivo utiliza la siguiente fórmula: 

 

 

Como se observa el ciclo de conversión del efectivo tiene tres componentes 

principales: 

 

 Edad Promedio del Inventario (EPI) 

 Periodo Promedio de Cobro (PPC) 

 Periodo Promedio de Pago (PPP) 

 

Ciclo Operativo 

 

El ciclo operativo (CO) de una empresa es el tiempo que transcurre desde 

el inicio del proceso de producción hasta el cobro del efectivo de la venta 

del producto terminado.  

 

𝐂𝐂𝐄 = EPI + PPC − PPP 
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El ciclo operativo abarca dos categorías: el inventario y las cuentas por 

cobrar.  

 

 

El ciclo operativo menos el periodo promedio de pago se conoce como ciclo 

de conversión del efectivo (CCE). 

 

 

 

Las cuentas por pagar disminuyen el número de días que los recursos de 

una empresa permanecen inmovilizados en el ciclo operativo 

 

Estrategias para administrar el Ciclo de Conversión del Efectivo 

 

 Rotar el inventario tan rápido como sea posible sin desabastos que 

ocasionen pérdidas de ventas. 

 

 Cobrar las cuentas por cobrar tan rápido como sea posible sin perder 

ventas debido a técnicas de cobranza muy agresivas. 

 

 Pagar las cuentas por pagar lo más lento posible sin perjudicar la 

calificación de crédito de la empresa.  (LAWRENCE J, 2012) 

 

 

𝐂𝐎 =  EPI + EPC 

𝐂𝐂𝐄 =  CO − PPP 
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GRÁFICA DE LA LÍNEA DE TIEMPO DEL CICLO DE CONVERSIÓN 

DEL EFECTIVO 

GRÁFICA N° 2 

 

 

 

 

VALOR ECONÓMICO AGREGADO (EVA) 

 

El EVA es el excedente de ingreso que queda después de que las utilidades 

operacionales hayan cubierto totalmente el retorno que se exigía por el uso 

del capital. También se puede decir que el EVA es lo que queda una vez 

se han atendido todos los gastos y satisfecho una rentabilidad mínima 

esperada por parte de los accionistas. 

Fuente: Lawrence Gitman 
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“El Valor Económico Agregado o utilidad económica es el producto obtenido 

por la diferencia entre la rentabilidad de los activos y el costo de financiación 

o de capital requerido para poseer esos activos. 

EVA es una medida de actuación para la toma de decisiones en una 

empresa. Esta medida permite fijar estrategias y objetivos encaminados a 

la creación de valor Según Ortiz Anaya Héctor, el EVA se calcula con la 

siguiente fórmula: 

 

 

En Donde 

 EVA = Valor económico agregado  

 UNA = Utilidad neta ajustada 

 ANF = Activo neto financiado 

 CPC = Costo promedio de capital 

 

Metodología para el cálculo del EVA básico  

 

 Cálculo del Activo Neto Financiado (ANF) 

 

Se entiende por activo neto financiado el total de aquellos activos que han 

sido financiados con pasivos costosos o con patrimonio, entendiéndose 

este último como el recurso más costoso dentro de la financiación de una 

compañía. Como es una tanto difícil en la práctica establecer exactamente 

cuáles son los activos financiados con recursos costosos, la manera más 

𝐄𝐕𝐀 = UNA − (ANF × CPC) 
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fácil de calcularlo es sumar el valor del patrimonio y de los pasivos con 

costo y, de acuerdo con la igualdad contable, el ANF corresponderá a dicho 

valor. 

Como norma general se deben considerar como pasivos con costo las 

obligaciones financieras de corto y largo plazo, los bonos y los pasivos con 

socios, pero en cada empresa podrán presentarse otros rubros. 

 

Ejemplo: 

 Proveedores: 400 

Activo Neto Financiado (ANF) 600 Obligaciones Financieras: 250 

Patrimonio: 350 

Total Activo 1.000 Total Pasivo y Patrimonio: 1.000 

 

 

 Cálculo del Costo Promedio Ponderado de Capital (CPC) o WACC 

 

Para calcular el costo promedio ponderado de capital se toma el costo de 

cada uno de los pasivos costosos, así como también la tasa de interés de 

oportunidad (TIO) esperada por los dueños, y cada uno de estos renglones 

se pondera por su respectiva participación dentro del total de recursos 

costosos. A manera de ejemplo se tiene el siguiente cálculo del Costo de 

Promedio de Capital (CPC). 

 

Recurso Tasa Participación Ponderación 

Obligaciones Financieras 24% 42% 10% 

Patrimonio (TIO) 28% 58% 16.33% 

Costo Promedio Ponderado de Capital  26.33% 
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 Cálculo de la Utilidad Neta Ajustada (UNA) o NOPAT 

 

Como utilidad neta ajustada se entiende la utilidad neta antes de impuestos 

y de gastos financieros. El cálculo de la UNA pretende establecer si ésta es 

suficiente para atender el costo de los recursos, tanto de pasivos como de 

patrimonio, y generar adicionalmente riqueza para los dueños. 

 

PUNTO DE EQUILIBRIO 

 

Es aquel punto o nivel de actividad en el cual los ingresos igualan a los 

costos y gastos totales, es decir, el nivel de operaciones donde la utilidad 

es igual a cero. Para la determinación del punto de equilibrio debemos en 

primer lugar conocer los costos fijos y variables de la empresa. 

 

Costos Variables: son aquellos que cambian en proporción directa con los 

volúmenes de producción y ventas como por ejemplo materias primas.  

 

Costos Fijos: son aquellos que no cambian en proporción directa con las 

ventas y cuyo importe y recurrencia es prácticamente constante, por 

ejemplo: arriendo, depreciación de bienes, sueldos. (DIAZ MORENO, 

2011) 

Fórmula: 

La demostración matemática de esta fórmula representa el punto de 

equilibrio en función de las ventas: 

 

 
𝐏𝐮𝐧𝐭𝐨 𝐝𝐞 𝐄𝐪𝐮𝐢𝐥𝐢𝐛𝐫𝐢𝐨 =

Costos Fijos

1 −
Costos Variables

Ventas 
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DETERMINACIÓN GRÁFICA DEL PUNTO DE EQUILIBRIO 

GRÁFICA N° 3 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: Hernando Díaz 
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TABLA RESUMEN DE INDICADORES FINANCIEROS APLICADOS A 

LA EMPRESA COMERCIAL “CALVA Y CALVA CIA. LTDA.” 

TABLA N° 1 

 

 

 

INDICADORES DE LIQUIDEZ 

Razón Fórmula Estándar 

Razón Corriente  =
Activo Corriente

Pasivo Corriente
 Entre 1,50 a 2,00 

Prueba Ácida =
Activo Corriente − Inventario

Pasivo Corriente
 Entre 0,50 a 1,00 

Capital de Trabajo 
= Activo Corriente − Pasivo Corriente 

Valor positivo 

INDICADORES DE ACTIVIDAD  

Razón Fórmula Estándar 

Rotación de 

Inventarios 
=

Costo de Venta

Inventarios
 

Es mejor alta que 

baja. ( De 6 a 10 ) 

Permanencia del 

Inventario 
=

365 dias

 Rotacion de Inventarios
 

Es mejor menor 

que alta. (De 20 a 

30 días) 

Rotación de 

Cuentas por Cobrar 
=

Ventas Netas a Creditos

Cuentas por Cobrar
 

Es mejor alta que 

baja.  

Período Promedio 

de Cobro 
=

Cuentas por Cobrar

Ventas
 

Preferible un 

plazo menor que 

mayor. (30 días). 

Rotación de 

Cuentas por Pagar 
=

Compras

Cuentas por Pagar
 

Preferible mayor 

que menor. 

Tabla N° 1: Resumen de Indicadores Financieros 

Elaborado por: La Autora 
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Período Promedio 

de Pago  
=

Cuentas por Pagar

Compras
 

Preferible un 

plazo mayor que 

menor. ( De 45 a 

60 días) 

Rotación de los 

Activos Totales 
=

Ventas

Total Activos
 

Si mayor es la 

rotación, mayor 

es la eficiencia. 

INDICADORES DE  ENDEUDAMIENTO 

Razón Fórmula Estándar 

Nivel de 

Endeudamiento 
=

Total Pasivos

Total Activos
 Menor a 50% 

Endeudamiento 

Financiero 
=

Obligaciones Financieras

Ventas Netas
 Ideal el 10% 

Apalancamiento a 

Corto Plazo 
=

Total Pasivo Corriente 

Patrimonio
 Menor a 50% 

INDICADORES DE RENTABILIDAD 

Razón Fórmula Estándar 

Margen de Utilidad 

Bruta 
=

Utilidad Bruta 

Ventas
 

Mientras más alto 

mejor 

Margen de Utilidad 

Neta 
=

Utilidad Neta 

Ventas
 

Mientras más alto 

mejor 

Rendimiento sobre 

el Activo Total 
=

Utilidad Neta 

Activo Total
 

Mientras más alto 

mejor 

Rendimiento sobre 

el Patrimonio 
=

Utilidad Neta 

Patrimonio
 

Si el porcentaje 

es mayor se 

considera bueno. 
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INFORME FINANCIERO 

 

“Es un documento elaborado por el analista financiero en donde se da a 

conocer todo procedimiento seguido para la aplicación de la metodología 

del análisis financiero, con el fin de informar a los propietarios de la empresa 

sobre los cambios obtenidos en el análisis de los estados financieros. 

 

El informe que se obtiene como resultado de la aplicación de métodos, 

índices y razones, es de mucha importancia, tanto para los directivos o 

administradores de la empresa, como para sus propietarios, puesto que 

permite conocer la posición financiera y económica de la entidad en 

determinado periodo. 

 

Importancia 

 

La importancia de los informes financieros radica en que responderá las 

principales interrogantes de todo aquel ejecutivo interesado en la empresa, 

algunas de estas personas que pueden estar interesadas son las 

siguientes: accionistas, inversionistas, empleados, gobierno, entre otros.  

A través de este se puede evaluar la actuación de la administración, a su 

vez conocer los resultados de su gestión, poniendo una atención especial 

en la información contable. 

Los resultados obtenidos les permitirán a los accionistas decidir si venden 

sus acciones o si compran nuevas acciones. Los asesores de inversionistas 

habrán de analizar la información financiera para prestar mejor servicio a 
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su clientela.   Los analistas de crédito estudiaran la información contable de 

los solicitantes para seleccionar aquellos a quienes se les habrá de 

conceder crédito. 

Todo accionista espera que su inversión sea reintegrada a través del 

reparto de dividendos, y esta información esta detallada en el informe 

financiero. 

Características  

 

 Fidedigna: los datos que aparecen en el informe deben ser los mismos 

de los libros contables, estos deberán estar bajo las normas y principios 

de contabilidad generalmente aceptados. 

 

 Claro y sencillo: este informe debe ser redactado de manera 

entendible para quienes revisen este documento y no solo por quienes 

ejercen la profesión. 

 

 Funcional: los análisis y comentarios de los estados financieros deben 

reflejar de manera práctica como se ha desarrollado la gestión 

económica de la empresa, así como los aciertos o dificultades para 

obtener ingresos, cubrir costos, gastos y de esa manera establecer si 

es rentable.  (GARCIA LEON, 2008) 
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Estructura del informe  

 

 Encabezado 

 

Nombre de la empresa y los estados financieros que se van a analizar con 

su respectivo periodo, nombre de informe (que haga alusión al tema que se 

tratara), fecha y lugar del análisis. 

 

 Resumen de los aspectos más relevantes de la empresa 

 

Debe incluirse un pequeño resumen de las actividades que realiza la 

empresa, las características mercantiles y jurídicas, y sus principales 

objetivos a corto y largo plazo. 

 

 Objetivos del informe  

 

Enumerar los propósitos que tienen el informe y el área de la empresa a la 

que se dirige. 

 

 Identificación de los problemas  

 

Describir de manera detallada y resumida cada uno de aquellos problemas 

que llevaron a la elaboración del informe. Generalmente se analizan 

diferentes indicadores financieros, los cuales permiten identificar algunos 

problemas de la compañía. 
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 Análisis de las Cuentas 

 

Detallar de manera clara y concisa cuales han sido las causas de los 

problemas identificados en el punto anterior. Se pueden utilizar gráficos 

para que la información sea clara y precisa, y resumir las cifras de los 

estados financieros resaltando las más importantes. 

 

 Recomendaciones y Conclusiones  

 

Describir de forma clara y breve que puede y debe hacer la compañía para 

solucionar los problemas que se están presentando. Además, se deben 

incluir unas breves conclusiones de la situación en la que se encuentra la 

organización. 

 

 Cierre  

 

Incluir los nombres de las personas que realizaron el informe con su 

respectivo número de identificación y el cargo que ocupan.  (ROJAS 

QUIROLA, 2013) 
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e. MATERIALES Y MÉTODOS  

Materiales 

Materiales Bibliográficos  

 Libros 

 Revistas 

 Guías  

Materiales Tecnológicos 

 Computadora Laptop 

 Impresora 

 Scanner 

Materiales de Oficina 

 Resmas de Papel Bond  

 Calculadora 

 Carpetas Folder 

 Esferos 

 Resaltadores 

 Cartuchos de Tinta  

 Lápiz  

 Borrador
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Métodos    

Científico 

Se aplicó durante el desarrollo del presente trabajo de tesis al realizar la 

recopilación teórica en base a los conceptos, procedimientos, técnicas y 

otros aspectos fundamentales de análisis financiero, permitiendo confrontar 

la teoría con la práctica. 

 

Deductivo 

Este método sirvió para analizar la situación financiera por medio de un 

análisis comparativo que presenta la Empresa Comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; en los estados financieros con aplicación de indicadores 

financieros para una correcta interpretación. 

 

Inductivo 

Mediante este método se revisó y analizó la información que consta en los 

estados financieros, los cuales resumen los hechos económicos realizados 

por el comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”; a fin de obtener un eficiente 

análisis e interpretación de la información financiera por medio de la 

utilización de los indicadores financieros que faciliten la toma de decisiones. 
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Analítico 

Se utilizó para interpretar las cifras obtenidas en los resultados del análisis 

vertical y horizontal y de las fórmulas aplicadas por medio de los 

indicadores, obteniendo las conclusiones con las recomendaciones del 

análisis financiero. 

Sintético 

Este método facilitó para resumir el trabajo de investigación a través de la 

elaboración del informe financiero, el mismo que contiene los resultados 

obtenidos; con las respectivas conclusiones y recomendaciones, 

encaminadas a mejorar la gestión empresarial de la Empresa Comercial 

“Calva y Calva Cía. Ltda.” 

Matemático 

Se aplicó este método al realizar operaciones matemáticas en los valores 

del estado de situación financiera y del estado de resultados, fue útil para 

realizar los cálculos necesarios en el análisis vertical y horizontal como 

también en la aplicación de los indicadores financieros.  

Estadístico 

Este método permitió realizar la representación gráfica de los resultados 

obtenidos en el Análisis Horizontal y Vertical de los estados financieros, 

gráficas que ayudaron a expresar estadísticamente las variaciones 

encontradas en los periodos de análisis. 
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f. RESULTADOS  

Contexto Empresarial de Calva y Calva Cía. Ltda. 

El GRUPO CALVA & CALVA se inició en la ciudad de Loja, en el año 1981, 

para lo cual previamente se reunieron los hermanos Gloría, Beatriz, Martín 

Francisco, Ramón Vicente Calva y María Teresa García Calva, quienes 

visualizaron la necesidad que tenía la ciudad y provincia de Loja, de un 

proveedor tanto al por mayor como al detalle de los productos de consumo 

masivo. 

Así cristalizaron su sueño y realizaron la apertura de un almacén ubicado 

en las calles 18 de Noviembre y Rocafuerte el mismo que conto con los 

productos de consumo masivo y que abasteció a la ciudadanía lojana, pero 

sin duda alguna el local resultó pequeño y los productos existentes en stock 

no lograron abastecer las necesidades de la ciudad y provincia, ya que por 

cuestión de precios tanto los mayoristas de provincia y la ciudadanía en 

general realizaban sus compras a diario en el almacén de los señores 

Calva, como se lo conoció en la ciudad. Ante este hecho se analiza la 

situación de mercado y se concluye con lo siguiente: lo que está dando la 

oportunidad de mantenerse en el mercado y crecer es la atención que se 

da al cliente, con productos de excelente calidad, precios bajos y entrega 

oportuna, entonces se considera imperiosa la necesidad de abrir nuevos 

locales, creando dos nuevos locales ubicados en las calles 18 de 



75 
 

noviembre entre Miguel Riofrio y Azuay, uno frente al otro con el mismo tipo 

de productos. 

El tiempo pasa y el negocio crece, los locales resultan pequeños y es así 

que el año 1995 se suprimen los dos locales ubicados en las calles 18 de 

Noviembre entre Miguel Riofrio y Azuay y se realizó la apertura de un local 

más amplio ubicado en la Av. Iberoamérica y Azuay que conto con amplias 

bodegas para mantener un buen stock de productos y no desabastecer el 

mercado local y de la provincia; como esto no es suficiente y la ciudadanía 

necesitaba un mejor servicio se cree necesario abrir un nuevo local de 

nuevas características digno de una ciudad que por su cultura merece estar 

a la altura de las principales ciudades del país. 

Es así que en el año 1998 se realiza la apertura del nuevo local denominado 

AUTOSERVICIO CALVA & CALVA ubicado en la Av. Universitaria y 

Miguel Riofrio (cuenta no solo con productos de consumo masivo, sino 

también con productos de bazar, línea blanca y otros), para lo cual se 

cuenta no solo con la colaboración de los hermanos Calva en la parte 

administrativa; sino ya con el apoyo de los hermanos Salinas Calva, e hijos 

de Gloria Beatriz Calva. 

Para ofrecer un mejor servicio y debido a que tres locales existentes no son 

suficientes para atender la demanda de productos de provincia y de la 

localidad en el mes de Abril del 2001 se crea CALVA & CALVA 

DISTRIBUIDORA representada por el Sr. Ramón Vicente Calva y en Junio 
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del 2001, se crea COMERCIALIZADORA SUPERIOR representada 

por María Teresa Calva estos dos nuevos locales ubicados en el sector 

denominado la Argelia donde se cuenta con amplias naves para productos, 

espacio suficiente para parqueadero de vehículos, cámara fría para cierto 

tipo de productos que así lo ameritan. 

Para prestar un óptimo servicio se ve en la necesidad de formalizar la 

empresa comercial así que se constituye en “CALVA Y CALVA CIA. 

LTDA.”, la misma que inicia sus operaciones el 05 de enero de 2006, con 

número de RUC N° 119171728001, suscripta con una capital inicial de $ 

400,00 creada por los hermanos Gloria, Martin y que es representada 

jurídicamente por el Sr. Ramón Vicente Calva; actualmente la compañía 

cuenta con 38 personas entre empleados y trabajadores. 

Dando así un servicio de excelencia en la empresa, cuenta con un personal 

capacitado para el efecto tanto en su área administrativa, comercial y de 

servicios, además se cuenta con una flota de vehículos propia y personal 

de transporte adecuado para realizar la cobertura total de la franquicia sin 

sujetarse a horarios de empresas de transporte establecidos. 

Descripción  

“Somos un grupo empresarial lojano con tradición, líder en los distintos 

sectores en los que operamos, nos manejamos con altos estándares de 

gestión y producción, para competir internacionalmente, nuestra 
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profesionalización ha permitido que seamos reconocidos como uno de los 

grupos económicos más importantes y sólidos de la provincia de Loja.  

Misión  

Ser una empresa competitiva dentro del mercado con un buen servicio 

comercializando productos de buena calidad y a bajos precios. 

Visión  

Ser la empresa líder del mercado en comercialización de productos de 

consumo masivo en el ámbito nacional como del norte del Perú en calidad, 

servicio y honradez con un alto bienestar para nuestros clientes y los 

miembros de la empresa.  

Fortalezas  

1. Buen equipo de trabajo.  

2. Infraestructura adecuada.  

3. Recursos humanos con habilidades y destrezas.  

4. Buena relación empresa clientes.  

5. Solvencia.  

6. Experiencia comercial.  

7. Prestigio.  

Cobertura 

En la ciudad y provincia de Loja y en las provincias de Zamora Chinchipe y 

Azuay.  
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Logística 

Contamos con propia flota de vehículos y camiones con los que realiza 

cobertura, satisfaciendo las necesidades de nuestros clientes: mayoristas, 

detallistas e incluso punto de venta al consumidor final. 

Almacenamiento  

Calva y Calva dispone de amplias bodegas que nos permiten almacenar 

gran cantidad de producto para no dejar desabastecido el mercado.” 

(CALVA Y CALVA CIA. LTDA., 2017) 

Base Legal  

 Constitución de la República del Ecuador  

 Ley de Compañías 

 Ley Orgánica de Régimen Tributario Interno  

 Ley de Seguridad Social  

 Ley de Sistema Financiero Nacional 

 Código de Trabajo  

 Código de Comercio  

 Ordenanzas Municipales del Cantón Loja 

 Reglamento de la Ley Orgánica de Régimen Tributario Interno  

 Reglamento Interno de Calva y Calva  
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Obligaciones Tributarias  

 Declaración del Impuesto a la Renta 

 Declaración de las Retenciones del Impuesto a la Renta  

 Declaración Mensual del Impuesto al Valor Agregado (IVA) 

 

PROPUESTA DE ORGANIGRAMA FUNCIONAL PARA LA 

COMPAÑÍA “CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.” DE LA CIUDAD DE 

LOJA 

 

JUNTA 
GENERAL DE 
ACCIONISTAS

PRESIDENCIA

GERENTE 
GENERAL

ADMINISTRADOR
SECRETARIA -
CONTADORA

ASISTENTE 
ADMINISTRATIVO

JEFE DE 
VENTAS

SUPERVISOR DE 
VENTAS

AGENTES 
VENDEDORES

JEFE DE 
BODEGA

CHOFERES

AYUDANTES

ASESORIA 
LEGAL AUDITORIA 

INTERNA

Fuente: “Calva y Calva Cía. Ltda.” 

Elaborado por: La Autora 
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REESTRUCTURACIÓN DE LOS ESTADOS FINANCIEROS DE LA 

EMPRESA COMERCIAL “CALVA Y CALVA CIA. LTDA.” PARA LA 

REALIZACIÓN DEL TRABAJO DE TESIS. 

 

Los estados financieros son documentos contables que reflejan la imagen 

fiel de la empresa para dar a conocer su situación económica-financiera en 

un determinado período; para su correcta elaboración y presentación se 

debe aplicar normas establecidas, sin embargo esto no se ha cumplido en 

su totalidad en la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”, en la ejecución del 

trabajo de tesis se realiza la reestructuración del Estado de Situación 

Financiera, en vista que la información presentada no cumple con los 

requisitos necesarios como es la NIC N° 1 Presentación de Estados 

Financieros, en esta norma se establece la estructura y contenido de los 

mismos, en su parte pertinente menciona: Cada uno de los componentes 

de los estados financieros quedara claramente identificado. 

a) El nombre de la entidad que presenta la información, así como cualquier 

cambio en esa información desde la fecha del balance precedente. 

b) Fecha del inicio y término del período contable 

c) La moneda de presentación. 

Se realizó la reestructuración debido a que en la empresa existían cuentas 

erróneas, para obtener mejores resultados de la realización del análisis 

financiero. 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.               
 ESTADO DE SITUACION FINANCIERA    

DEL 01 DE ENERO AL 31 DE 
DICIEMBRE DEL 2015 

EXPRESADO EN DÓLARES  
$ USD  

1.  ACTIVO      2.325.505,51  

1.01.   ACTIVO CORRIENTE      2.226.985,32  

1.01.01.   EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO   

  
72.062,31 

  

1.01.01.01.   Efectivo       14.389,98      

1.01.01.02. Bancos 57.658,55   

1.01.01.03.  Cooperativas        13,78      

1.01.02.  ACTIVOS FINANCIEROS    1.556.143,89    

1.01.02.05.   Documentos y Cuentas Por Cobrar      990.127,81      

1.01.02.08.   Otras Cuentas Por Cobrar     586.749,59      

1.01.02.09.   (Provisión De Cuentas Incobrables)   (20.733,51)     

1.01.03.   INVENTARIOS      569.495,98    

1.01.03.06.   Inventario de Mercadería     569.495,98      

1 .01.04.   SERVICIOS Y OTROS PAGOS 
ANTICIPADOS  

  
       8.900,43  

  

1.01.04.03.   Anticipos a Proveedores         8.900,43      

1.01.05.   ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES  

  
    18.166,05  

  

1.01.05.01.   Crédito Tributario IVA      14.682,54      

1.01.05.02.   Crédito Tributario I.R.        3.483,51      

1.01.07.   OTROS ACTIVOS CORRIENTES           4.939,88    

1.01.07.01   Faltante de Caja         2.216,66      

1.01.07.02   Movilización Zona Macará            527,16    

1.01.07.03   Movilización Zona Catamayo              33,90    

1.01.07.04   Viáticos Movilización Vehículos Liviano            246,56    

1.01.07.05   Viáticos Movilización Vehículos Pesados            297,99    

1.01.07.06   Movilización Zona Zamora              63,21    

1.01.07.08   Movilización Supervisores            368,95    

1.01.07.09   Movilización Hernán Padilla              85,28    

1.01.07.10   Movilización Jayme Jaramillo         1.100,17    

1.02.   ACTIVO NO CORRIENTE          98.520,19  

1.02.01.   PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO        58.874,93    

1.02.01.05   Muebles y Enseres       18.643,79      

1.02.01.08   Equipo De Computación         9.653,30      

1.02.01.09   Vehículos, Equipos de Transporté y Equipo 
Caminero  

   215.101,94      

1.02.01.11   Repuestos y Herramientas         2.280,91      

1.02.01.12.   (-) Depreciación Acumulada Propiedad, 
Planta y Equipo 

(186.805,01)     

1.02.02.   PROPIEDADES DE INVERSIÓN        36.922,04    

1.02.02.02   Edificios       36.922,04      
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1.02.04.02.   Marcas y Patentes        5.600,00     

1.02.04.04   (-) Amortización Acumulada de Activos      (5.600,00)     

2.   PASIVO      2.345.822,33  

2.01.   PASIVO CORRIENTE      1.974.537,24  

2.01.03.   CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR    1.858.534,65    

2.01.03.01.   Locales  1.858.534,65      

2.01.07.   OTRAS OBLIGACIONES         65.283,72    

2.01.07.01.   Con la Administración Tributaria       25.393,62      

2.01.07.03.   Con el IESS         4.378,35      

2.01.07.04.   Por Beneficios de Ley a Empleados       35.511,75      

2.01.09.   OTROS PASIVOS FINANCIEROS         50.718,87    

2.01.09.01   Deposites por Identificar       48.218,77      

2.01.09.02   Sobrantes de Cierres de Caja        2.500,10      

2.02.   PASIVO NO CORRIENTE         371.285,09  

2.02.03.   OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES 
FINANCIERAS  

  
  290.563,04  

  

2.02.03.01.   Locales     290.563,04      

2.02.04.   CUENTAS POR PAGAR        70.345,05    

2.02.04.01.   Locales       70.345,05      

2.02.07.   PROVISIONES POR BENEFICIOS A  
EMPLEADOS  

      10.377,00    

2.02.07.01   Provisión Jubilación Patronal        8.206,00      

2.02.07.02   Provisión Desahucio Laboral        2.171,00      

3.   PATRIMONO NETO        (20.316,82) 

3.01.   CAPITAL                400,00  

3.01.01.   CAPITAL SUSCRITO O ASIGNADO              400,00    

3.01.01.01   Capital Suscrito o Asignado           400,00      

3.04.   RESERVAS             4.625,20  

3.04.01.   RESERVA LEGAL          4.625,20    

3.06.   RESULTADOS ACUMULADOS       (24.772,96) 

3.06.02.   (-) PÉRDIDAS ACUMULADAS     (39.583,37)   

3.06.03. RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES  DE LA 
ADMINISTRACION ANTERIOR 

 
    14.810,41    

 3.07.   RESULTADOS DEL EJERCICIO             (569,06) 

 3.07.01. PÉRDIDA DEL PERIODO           (569,06)   

 
 
 
 
                                  Sr. Ramón Calva Calva 

GERENTE GENERAL  CONTADORA 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.               
 ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA    

DEL 01 DE ENERO AL 31 DE 
DICIEMBRE DEL 2016 

EXPRESADO EN DÓLARES  
$ USD  

 

1. ACTIVO        2.827.829,75  

1.01.  ACTIVO CORRIENTE        2.644.948,67 

1.01.01.  EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 

       113.666,58    

1.01.01.01.  Efectivo           7.016,45      

1.01.01.02.  Bancos        106.317,77      

1.01.01.03. Cooperativas             332,36   

1.01.02.  ACTIVOS FINANCIEROS      1.844.381,16    

1.01.02.05.  Documentos y Cuentas Por Cobrar   1.235.434,92      

1.01.02.08.  Otras Cuentas Por Cobrar     629.679,75      

1.01.02.09  (Provisión Cuentas Incobrables)    (20.733,51)     

1.01.03.  INVENTARIOS        611.892,10    

1.01.03.06.  Inventario de Mercadería      611.892,10      

1.01.05.  ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES  

         50.751,69    

1.01.05.01.  Crédito Tributario IVA     13.576,75      

1.01.05.02.  Crédito Tributario I.R.     23.714,22      

1.01.05.03.  Anticipo Impuesto Renta     13.460,72      

1.01.07.  OTROS ACTIVOS CORRIENTES           24.257,14    

1.01.07.01  Faltante de Caja           2.285,93      

1.01.07.02 Movilización Zona Macará       359,61    

1.01.07.03 Viáticos Movilización Vehículos Liviano       633,79    

1.01.07.04 Viáticos Movilización Vehículos 
Pesados 

      297,99    

1.01.07.05 Movilización Supervisores        573,32    

1.01.07.06 Movilización Hernán Padilla        830,52    

1.01.07.07 Movilización Jayme Jaramillo     1.674,87    

1.01.07.08 Movilización Palanda           2.511,83    

1.01.07.09 Otros Activos No Corrientes    15.089,28   

1.02.  ACTIVO NO CORRIENTE              182.881,08 

1.02.01.  PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO        145.959,04    

1.02.01.05  Muebles y Enseres         19.046,71      

1.02.01.08  Equipo de Computación         16.547,34      

1.02.01.09  Vehículos, Equipos de Transporte y 
Equipo Caminero 

      300.403,37      

1.02.01.11  Repuestos y Herramientas           2.988,80      

1.02.01.12.  (-) Depreciación Acumulada Propiedad, 
Planta y Equipo 

   (193.027,18)     

1.02.02.  PROPIEDADES DE INVERSIÓN          36.922,04    

1.02.02.02  Edificios         36.922,04      

1.02.02.03 Marcas y Patentes           5.600,00   

1.02.02.04 (-) Amortización Acumulada de Activos         (5.600,00)   
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2.     PASIVO        2.808.836,03  

2.01.  PASIVO CORRIENTE        2.201.638,27 

2.01.03.  CUENTAS Y DOCUMENTOS POR 
PAGAR 

   2.093.083,88    

2.01.03.01.  Locales    2.093.083,88      

2.01.07.  OTRAS OBLIGACIONES          80.074,95    

2.01.07.01.  Con la Administración Tributaria         34.551,34      

2.01.07.03.  Con el IESS           5.286,14      

2.01.07.04.  Por Beneficios de Ley a Empleados     40.237,47      

2.01.09.  OTROS PASIVOS FINANCIEROS          28.479,44    

2.01.09.01  Depósitos por Identificar     25.607,63     

2.01.09.02  Sobrantes de Cierres de Caja 2.871,81   

2.02.  PASIVO NO CORRIENTE          607.197,76 

2.02.03.  OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

        535.256,37    

2.02.03.01.  Locales  535.256,37      

2 .02.04.  CUENTAS POR PAGAR            61.564,39    

2.02.04.01.  Locales    61.564,39      

2.02.07.  PROVISIONES POR BENEFICIOS A 
EMPLEADOS 

          10.377,00    

2.02.07.01  Provisión Jubilación Patronal     8.206,00      

2.02.07.02  Provisión Desahucio Laboral      2.171,00      

3.  PATRIMONIO NETO             18.993,72  

3.01.  CAPITAL                 400,00  

3.01.01.  CAPITAL SUSCRITO O ASIGNADO               400,00   

3.01.01.01  Capital Suscrito o Asignado        400,00     

3.04.  RESERVAS             4.625,20  

3.04.01  RESERVA LEGAL            4.625,20    

3.06.  RESULTADOS ACUMULADOS         (25.341,66) 

3.06.02  {-} PÉRDIDAS ACUMULADAS       (40.152,07)   

3.06.03  RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES DE LA 
ADMINISTRACION ANTERIOR 

        14.810,41    

3.07.  RESULTADOS DEL EJERCICIO           39.310,18  

3.07.01  GANANCIA NETA DEL PERIODO          39.310,18    

  PASIVO MAS PATRIMONIO        2.827.829,75  

 
 
 
 
                                  Sr. Ramón Calva Calva 

GERENTE GENERAL  CONTADORA 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.  
ESTADO DE RESULTADOS  

DEL 01 DE ENERO AL 31 DE 
DICIEMBRE DEL 2015  

EXPRESADO EN DÓLARES $ 
USD 

 

4. INGRESOS    4.986.140,42  

4.1. INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

  4.986.140,42  

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA 4.916.809,61    

4.1.08. OTROS INGRESOS        69.330,81    

5.1.  COSTOS DE VENTA     4.450.313,43  

51.05.              COSTO DE VENTA   4.450.313,43    

52. GASTOS       536.396,05  

52.01. GASTOS DE VENTA     126.352,07    

52.02.  GASTOS ADMINISTRATIVOS     364.885,12    

52.03.  GASTOS FINANCIEROS       35.680,76    

52.04. OTROS GASTOS           194,77    

52.05. GASTO NO DEDUCIBLES         9.283,33    

PERDIDA DEL PERIODO        (569,06) 

 
 
 
 
      Sr. Ramón Calva Calva 

GERENTE GENERAL  CONTADORA 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.  
ESTADO DE RESULTADOS  

DEL 01 DE ENERO AL 31 DE 
DICIEMBRE DEL 2016  

EXPESADO EN DÓLARES $ USD 
 
 

4. INGRESOS   6.681.698,43  

4.1. INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

 6.681.698,43  

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA  6.638.452,45    

4.1.08. OTROS INGRESOS       43.245,98    

51.  COSTOS DE VENTA    6.018.174,10  

51.05.              COSTO DE VENTA   6.018.174,10    

52. GASTOS     624.214,15  

52.01. GASTOS DE VENTA   194.240,46    

52.02.  GASTOS ADMINISTRATIVOS   359.279,57    

52.03.  GASTOS FINANCIEROS    45.683,98    

52.04. OTROS GASTOS           228,84    

52.05. GASTO NO DEDUCIBLES    24.781,30   

GANANCIA NETA DEL PERIODO 39.310,18 

 
 
 
 
 
            Sr. Ramón Calva Calva 

GERENTE GENERAL  CONTADORA 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL DEL ESTADO DE 

SITUACIÓN FINANCIERA 
AL 31/12/2015 

 
 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 
% 

SUBGRUPO 
% 

GRUPO 

1. ACTIVO     

1.01. ACTIVO CORRIENTE     

1.01.01. 
EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 72.062,31 

 
3,24% 3,10% 

1.01.01.01. Efectivo 14.389,98 19,97%   

1.01.01.02. Bancos  57.658,55 80,01%   

1.01.01.03. Cooperativas 13,78 0,02%   

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS 1.556.143,89  69,79% 66,92% 

1.01.02.05. Documentos y Cuentas Por Cobrar 990.127,81 63,62%   

1.01.02.08. Otras Cuentas Por Cobrar 586.749,59 37,71%   

1.01.02.09. (Provisión De Cuentas Incobrables) (20.733,51) -1,33%   

1.01.03. INVENTARIOS 569.495,98  25,54% 24,49% 

1.01.03.06. Inventario de Mercadería 569.495,98 100,00%   

l.01.04. 
SERVICIOS Y OTROS PAGOS 
ANTICIPADOS 

8.900,43  
0,40% 0,38% 

1.01.04.03. Anticipos a Proveedores 8.900,43 100,00%   

1.01.05. 
ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES 

18.166,05  
0,81% 0,78% 

1.01.05.01. Crédito Tributario IVA 14.682,54 80,82%   

1.01.05.02. Crédito Tributario I.R. 3.483,51 19,18%   

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES 4.939,88  0,22% 0,21% 

1.01.07.01 Faltante de Caja 2.216,66 44,87%   

1.01.07.02 Movilización Zona Macará 527,16 10,67%   

1.01.07.03 Movilización Zona Catamayo 33,90 0,69%   

1.01.07.04 
Viáticos Movilización Vehículos 
Liviano 

246,56 4,99%   

1.01.07.05 
Viáticos Movilización Vehículos 
Pesados 

297,99 
6,03%   

1.01.07.06 Movilización Zona Zamora 63,21 1,28%   

1.01.07.07 Movilización Supervisores 368,95 7,47%   

1.01.07.08 Movilización Hernán Padilla 85,28 1,73%   

1.01.07.09 Movilización Jayme Jaramillo 1.100,17 22,27%   

 TOTAL ACTIVO CORRIENTE 2.229.708,54  100,00% 95,88% 

 

1.02. ACTIVO NO CORRIENTE     

1.02.01. PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 58.874,93  61,46% 2,53% 

1.02.01.05 Muebles y Enseres 18.643,79 31,67%   

1.02.01.08 Equipo de Computación 9.653,30 16,40%   
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

ANÁLISIS VERTICAL DEL ESTADO DE 
SITUACIÓN FINANCIERA 

DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE 
DEL 2015 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 
% 

SUBGRUPO 
% 

GRUPO 

1.02.01.09 
Vehículos, Equipos de Transporte y 
Equipo Caminero 

215.101,94 
365,35% 

  

1.02.01.11 Repuestos y Herramientas 2.280,91 3,87%   

1.02.01.12. 
(-) Depreciación Acumulada 
Propiedad, Planta y Equipo 

(186.805,01) 
-317,29% 

  

1.02.02. PROPIEDADES DE INVERSIÓN 36.922,04  38,54% 1,59% 

1.02.02.02 Edificios 36.922,04 100,00%   

1.02.02.03 Marcas y Patentes 5.600,00 15,17%   

1.02.02.04 
(-) Amortización Acumulada de 
Activos 

(5.600,00) -15,17%   

 TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 95.796,97  100,00% 4,12% 

 TOTAL ACTIVOS 2.325.505,51   100,00% 

 

2. PASIVO     

2.01. PASIVO CORRIENTE     

2.01.03. 
CUENTAS Y DOCUMENTOS POR 
PAGAR 

1.858.534,65  94,13% 79,92% 

2.01.03.01. Locales 1.858.534,65 100,00%   

2.01.07. OTRAS OBLIGACIONES 65.283,72  3,31% 2,81% 

2.01.07.01. Con la Administración Tributaria 25.393,62 38,90%   

2.01.07.03. Con el IESS 4.378,35 6,70%   

2.01.07.04. Por Beneficios de Ley a Empleados 35.511,75 54,40%   

2.01.09. OTROS PASIVOS FINANCIEROS 50.718,87  2,56% 2,18% 

2.01.09.01 Deposites por Identificar 48.218,77 95,07%   

2.01.09.02 Sobrantes de Cierres de Caja 2500,10 4,93%   

 PASIVO CORRIENTE 1.974.537,24  100,00% 84,91% 

 

2.02. PASIVO NO CORRIENTE     

2.02.03. 
OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

290.563,04  78,26% 12,49% 

2.02.03.01. Locales 290.563,04 100%   

2.02.04. CUENTAS POR PAGAR  70.345,05  18,95% 3,02% 

2.02.04.01. Locales 70.345,05 100%   

2.02.07. 
PROVISIONES POR BENEFICIOS A  
EMPLEADOS 

10.377,00  2,79% 0,45% 

2.02.07.01 Provisión Jubilación Patronal 8.206,00 79,08%   

2.02.07.02 Provisión Desahucio Laboral 2.171,00 20,92%   

 
TOTAL PASIVO NO CORRIENTE 371.285,09  100,00% 15,97% 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL DEL ESTADO DE 

SITUACIÓN FINANCIERA 
AL 31/12/2015 

 
 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 
% 

SUBGRUP
O 

% 
GRUPO 

 TOTAL PASIVO 2.345.822,33   100,87% 

 

3. PATRIMONO NETO     

3.01. CAPITAL     

3.01.01. CAPITAL SUSCRITO O ASIGNADO   -1,97% 0,02% 

3.01.01.01 Capital Suscrito o Asignado 400,00 100,00%   

 TOTAL CAPITAL 400,00    

      

3.04. RESERVAS   -22,77% 0,20% 

3.04.01 RESERVA LEGAL 4.625,20 100,00%   

 TOTAL RESERVAS 4.625,20    

      

3.06. RESULTADOS ACUMULADOS   121,93% -1,07% 

3.06.02 
(-) PÉRDIDAS ACUMULADAS DE 
AÑOS ANTERIORES 

(39.583,37) 159,78%   

3.06.03 
RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES  DE LA 
ADMINISTRACION ANTERIOR 

14.810,41 -59,78%   

 
TOTAL RESULTADOS 
ACUMULADO 

(24.772,96)    

      

3.07. RESULTADOS DEL EJERCICIO   2,80% -0,02% 

3.07.01 PÉRDIDA DEL PERÍODO (569,06) 100,00%   

 TOTAL RESULTADOS DEL 
EJERCICIO 

(569,06)    

 TOTAL PATROMINIO (20.316,82)  100,00% -0,87% 

 TOTAL PASIVO + PATRIMONIO 2.325.505,51   100,00% 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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ESTRUCTURA FINANCIERA DEL PERÍODO 2015 

GRÁFICA N° 4 

 

 

 

GRÁFICA N° 5 

 

 

TOTAL PASIVO MAS 

PATRIMONIO                                               

$ 2´325.505,51 = 100%

TOTAL ACTIVO                                           

$ 2´325.505,51 = 100%

ESTRUCTURA FINANCIERA 2015

EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA CIA. LTDA.

PASIVO CORRIENTE                           

$ 1´974537,24 = 84,91%

PASIVO NO CORRIENTE                            

$ 371.285,09 = 15,97%

PATRIMONIO                                        

$ (20.316,82) = (0,87)%

ACTIVO CORRIENTE                                               

$ 2´226985,32 = 95,88%

ACTIVO NO CORRIENTE                                          

$ 98.520,19 = 4,12%

ACTIVO
CORRIENTE
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-20,00%

0,00%

20,00%

40,00%
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ESTRUCTURA FINANCIERA 2015

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN:  

La Estructura Financiera de la Empresa Comercial Calva y Calva Cía. Ltda., 

en el año 2015 está compuesta por el Activo Corriente con un valor 

2´229.708,54 dólares que equivale al 95,88%; evidenciando que tiene una 

mayor participación en los Activos Financieros (documentos y cuentas 

por cobrar) con un valor de 1´556.143,89 dólares; el Activo No Corriente 

cuenta con 95.796,97 dólares representando al 4,12%, teniendo la mayor 

participación en los Vehículos, Equipo de Transporte y Equipo 

Caminero con 215.101,94 dólares dando un total del Activo de 

2´325.505,51 dólares, es decir el 100%. 

El Pasivo y Patrimonio tiene un total de 2´325.505,51 dólares 

representando el 100%; en donde 1´974.537,24 dólares corresponde al 

Pasivo Corriente con el 84,91%; debido a que las Cuentas y 

Documentos por Pagar inciden con un monto de 1´858.534,65 dólares en 

este año, que fueron contraídas con sus proveedores por la actividad que 

realiza la empresa, el Pasivo No Corriente tiene un valor de 371.285,09 

dólares equivalente al 15,97%; producto de los préstamos adquiridos con 

instituciones financieras, situación que compromete a la disponibilidad del 

efectivo para afrontar las deudas motivo por el cual las cuentas y 

documentos por cobrar se deben recuperar lo más pronto posible. 

El Patrimonio cuenta con un valor de (20.316,82) dólares representado el 

(0,87) %; esto se debe a los resultados del ejercicio anterior (Pérdidas 
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Acumuladas) con una incidencia del (39.583,37) dólares. Lo que conlleva 

a los socios recurran a fuentes externas para poder cumplir con las 

obligaciones a corto plazo. 

TABLA N° 2 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

1.01. ACTIVO CORRIENTE   

1.01.01. EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 

72.062,31 3,24% 

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS 1.556.143,89 69,79% 

1.01.03. INVENTARIOS 569.495,98 25,54% 

1.01.04. SERVICIOS Y OTROS PAGOS 
ANTICIPADOS 

8.900,43 0,40% 

1.01.05. ACTIVOS POR IMPUESTOS CORRIENTES 18.166,05 0,81% 

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES 4.939,88 0,22% 

TOTAL ACTIVO CORRIENTE 2.229.708,54 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 6 

 

 

EFECTIVO Y
EQUIVALENTE
S AL EFECTIVO

ACTIVOS
FINANCIEROS

INVENTARIOS
SERVICIOS Y

OTROS PAGOS
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CORRIENTES
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ACTIVO CORRIENTE 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

Analizando el Activo Corriente consta de 2´229.708,54 dólares de los 

cuales tiene mayor influencia los Activos Financieros (documentos y 

cuentas por cobrar) con 1´556.143,89 dólares representando un 69,79%, 

los mismos que son producto de las ventas a crédito por la actividad de la 

empresa. Los Inventarios tienen una participación de 569.495,98 dólares 

equivalente al 25,54%, mostrando el grado de la inversión, ya que la 

actividad de la compañía es la venta de productos varios para ser 

distribuidos a nivel local, provincial e interprovincial, siendo necesario subir 

las ventas para lograr su presupuesto acordado en forma positiva y obtener 

una mayor rotación de los inventarios. 

Entre las cuentas con menor participación esta: el Efectivo y Equivalentes 

al Efectivo con 72.062,31 dólares con el 3,24%, lo cual lleva que los socios 

no puedan cubrir con sus obligaciones a corto plazo y recurra a fuentes 

externas (préstamos con instituciones financieras); viéndose así 

comprometido el patrimonio de la empresa; los Activos por Impuestos 

Corrientes (crédito tributario IVA – I.R.) tienen un porcentaje del 0,81% con 

un valor de 18.166,05 dólares, correspondiendo al Crédito Tributario IVA 

con un valor de 14.682,54 dólares. 

Finalmente otras cuentas como: los Servicios y Otros Pagos Anticipados 

de 8.900,43 dólares equivalente al 0,40%, perteneciendo la cuenta anticipo 

a proveedores debido a pagos (abonos) que se realizan para la adquisición 
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de la mercadería para seguir operando en el mercado y Otros Activos 

Corrientes con 4.939,88 dólares con el 0,22%, constando de la cuenta 

Faltantes de Caja con un valor de 2.216,66 dólares valor tomado por los 

agentes vendedores cuando el gerente no les provisiona de viáticos 

semanales para poder cubrir con su ruta asignada. 

TABLA N° 3 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

1.01.01. EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 

  

1.01.01.01 EFECTIVO 14.389,98 19,97% 

1.01.01.02 BANCOS  57.658,55 80,01% 

1.01.01.03 COOPERATIVAS 13,78 0,02% 

TOTAL EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL EFECTIVO 72.062,31 100,00% 

 

 

GRÁFICA N° 7 
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Elaborado por: La Autora 
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Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

El Efectivo y Equivalentes al Efectivo son los recursos que tiene la 

distribuidora de disponibilidad inmediata y de fácil conversión. La compañía 

dispone para el año 2015, de 72.062,31 dólares, que se encuentran 

repartidos en Efectivo 14.389,98 dólares representando el 19,97%, 

Bancos con 57.658,55 dólares, con el 80,01% y Cooperativas con un valor 

de 13,78 dólares correspondiendo al 0,02%. 

Demostrando que la cuenta con mayor participación es Bancos, ya que sus 

clientes mayoritarios de ciudad y provincia cancelan sus cuentas con 

cheques y transferencias bancarias, mientras tanto en Efectivo lo realizan 

sus pequeños acreedores cancelando en el momento de la entrega de la 

mercadería. En la cuenta cooperativas son los depósitos realizados por los 

clientes de provincia que no disponen de sucursales de los bancos de Loja 

y del Austro, abonando o cancelando sus cuentas adquiridas. 

 

TABLA N° 4 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS   

1.01.02.05. DOCUMENTOS Y CUENTAS POR COBRAR 990.127,81 63,62% 

1.01.02.08. OTRAS CUENTAS POR COBRAR 586.749,59 37,71% 

1.01.02.09. (PROVISION DE CUENTAS INCOBRABLES) (20.733,51) (1,33)% 

TOTAL ACTIVOS FINANCIEROS 1.556.143,89 100,00% 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 8 

 

 

INTERPRETACIÓN  
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 5 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

1.01.03. INVENTARIOS   

1.01.03.06. INVENTARIO DE MERCADERIA 569.495,98 100,00% 

TOTAL INVENTARIOS 569.495,98 100,00% 

 

 

GRÁFICA N° 9 
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En los Inventarios para la Empresa Comercial Calva y Calva Cía. Ltda., se 

encuentra el Inventario de Mercadería con un valor de 569.495,98 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 6 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

1.01.04. SERVICIOS Y OTROS PAGOS 
ANTICIPADOS 

  

1.01.04.03. ANTICIPOS A PROVEEDORES 8.900,43 100,00% 

TOTAL SERVICIOS Y OTROS PAGOS 
ANTICIPADOS 

8.900,43 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 10 

 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Los Servicios y Otros Pagos Anticipados que realiza la empresa son los 

Anticipos a Proveedores (abonos) que se realizan para la adquisición de 

la mercadería para seguir operando en el mercado con un valor de 8.900,43 

dólares correspondiente al 100,00%.  
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Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 7 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.01.05.  ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES 

                   

1.01.05.01.  CRÉDITO TRIBUTARIO IVA  14.682,54 80,82% 

1.01.05.02.  CRÉDITO TRIBUTARIO I.R. 3.483,51 19,18% 

TOTAL ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES 

18.166,05 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 11 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  
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Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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El Crédito Tributario IVA de la empresa Calva y Calva tiene mayor 

influencia con el 80,82% con un valor de 14.682,54 dólares. 

Seguidamente el Crédito Tributario Impuesto a la Renta con un 19,18% 

con 3.483,51 dólares del total. 

Beneficios que han sido adquiridos por la empresa porque ha cancelado 

más impuesto de lo que percibe, estos se irán disminuyendo 

paulatinamente durante los siguientes períodos cuando las ventas excedan 

sus compras. 

 

TABLA N° 8 

 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES   

1.01.07.01. FALTANTE DE CAJA 2.216,66 44,87% 

1.01.07.02. MOVILIZACIÓN ZONA MACARÁ 527,16 10,67% 

1.01.07.03. MOVILIZACIÓN ZONA CATAMAYO 33,90 0,69% 

1.01.07.04. 
VIÁTICOS MOVILIZACIÓN 
VEHÍCULOS LIVIANO 

246,56 4,99% 

1.01.07.05.  
VIÁTICOS MOVILIZACIÓN 
VEHÍCULOS PESADOS 

297,99 6,03% 

1.01.07.06. MOVILIZACIÓN ZONA ZAMORA 63,21 1,28% 

1.01.07.07. MOVILIZACIÓN SUPERVISORES 368,95 7,47% 

1.01.07.08. MOVILIZACIÓN HERNÁN PADILLA 85,28 1,73% 

1.01.07.09. MOVILIZACIÓN JAYME JARAMILLO 1.100,17 22,27% 

TOTAL OTROS ACTIVOS CORRIENTES 4.939,88 100,00% 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 12 

 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En Otros Activos Corrientes se encuentra el Faltante en Caja con 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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7,47%; Viáticos Movilización Vehículos Pesados con 297,99 dólares, 

representando el 6,03%.  

Seguidamente los rubros que no cuentan con un valor elevado son: 

Viáticos Movilización Vehículos Liviano con 246,56 dólares; equivalente 

al 4,99%; Movilización Hernán Padilla con un valor de 85,28 dólares con 

el 1,73%. 

Finalmente tenemos otros rubros con menor valor que son; Movilización 

Zona Zamora con 63,21 dólares, con el 1,28% y Movilización Zona 

Catamayo con un valor de 33,90 dólares, es decir 0,69%; todos estos 

representan las diferentes rutas de entrega de la mercadería tanto a nivel 

local, provincial e interprovincial, llegando de forma personalizada a cada 

uno de los clientes. 

 

 

TABLA N° 9 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.02. ACTIVO NO CORRIENTE   

1.02.01. PROPIEDADES, PLANTA Y 
EQUIPO 

58.874,93 61,46% 

1.02.02. PROPIEDADES DE INVERSIÓN 36.922,04 38,54% 

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 98.520,19 100,00% 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 13 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  
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Elaborado por: La Autora 
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venta a la ciudadanía, además se la utiliza para el almacenamiento de los 

productos varios que son de distribución. 

Asimismo, se puede apreciar que un monto muy elevado es la (-) 

Depreciación Acumulada Propiedad, Planta y Equipo con un valor de 

(186.805,01) dólares es decir el (317,29) %; debido al desgaste de los 

Vehículos, Equipos de Transporte y Equipo Caminero que son 

utilizadas para el traslado de la mercadería. 

 

TABLA N° 10 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.02.01. PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO   

1.02.01.05 MUEBLES Y ENSERES 18.643,79 31,67% 

1.02.01.08 EQUIPO DE COMPUTACIÓN 9.653,30 16,40% 

1.02.01.09 
VEHÍCULOS, EQUIPO DE 
TRANSPORTE Y EQUIPO 
CAMINERO 

215.101,94 365,35% 

1.02.01.11 REPUESTOS Y HERRAMIENTAS 2.280,91 3,87% 

1.02.01.12. 
(-) DEPRECIACIÓN ACUMULADA 
PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 

(186.805,01) -317,29% 

TOTAL PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 
58.874,93 100,00% 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 14 

 

 

INTERPRETACIÓN  
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correspondiente al 365,35%, debido  a la flota de vehículos disponibles para 

la comercialización de los productos llegando de una forma personal a cada 

cliente. 
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MUEBLES Y
ENSERES

EQUIPO DE
COMPUTACIÓN

VEH. EQ. TRANS
Y EQ. CAMINERO

REPUESTOS Y
HERRAMIENTAS

(-) DEP. ACUM.
PROP. PLANTA Y

EQUIPO

% 31,67% 16,40% 365,35% 3,87% -317,29%

-400,00%

-300,00%

-200,00%

-100,00%

0,00%

100,00%

200,00%

300,00%

400,00%

PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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y los Repuestos y Herramientas con 2.280,91 dólares equivalente al 

3,87%; todos estos bienes que dispone la empresa sirven para dar un 

eficiente servicio así como también el buen funcionamiento para que sus 

empleados cumplan con sus labores diarias. 

Finalmente consta de (-) Depreciación Acumulada Propiedad, Planta y 

Equipo con un valor de (186.805,01) dólares es decir el -317,29%; debido 

al desgaste de los Vehículos, Equipos de Transporte y Equipo 

Caminero que son utilizadas para el traslado de la mercadería cumpliendo 

con sus rutas designadas. 

 

 

TABLA N° 11 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.02.02.  PROPIEDADES DE INVERSIÓN   

1.02.02.02.  EDIFICIOS 36.922,04 100,00% 

1.02.02.03. MARCAS Y PATENTES  5.600,00 15,17% 

1.02.02.04. (-) AMORTIZACIÓN ACUMULADA DE 
ACTIVOS  

(5.600,00) -15,17% 

TOTAL PROPIEDADES DE INVERSIÓN 36.922,04 100,00% 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 15 

 

 

INTERPRETACIÓN  

La cuenta Propiedades de Inversión de la compañía Calva y Calva tiene 

mayor significatividad en el rubro Edificios con un valor de 36.922,04 

dólares, que representa el 100% debido a que la empresa lo utiliza para 

comercializar sus productos, generando así una utilidad al final de cada 

periodo. 

Finalmente, el rubro de Marcas y Patentes cuenta con 5.600,00 dólares 

con un 15,17% el cual representa el sistema informático que es utilizado 

por los empleados de la empresa para realizar sus labores día a día. 

La (-) Amortización Acumulada de Activos representa el desgaste de 

(5.600,00) dólares con el -15,17% debido al mantenimiento del software.  
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 12 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

2.01. PASIVO CORRIENTE   

2.01.03. CUENTAS Y DOCUMENTOS 
POR PAGAR 

1.858.534,65 94,13% 

2.01.07. OTRAS OBLIGACIONES 65.283,72 3,31% 

2.01.09. OTROS PASIVOS FINANCIEROS 50.718,87 2,56% 

TOTAL PASIVO CORRIENTE 1.974.537,24 100,00% 

 

 

 

 

 

GRÁFICA N° 16 
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INTERPRETACIÓN  

El Pasivo Corriente de la Compañía “Calva y Calva” está compuesto por 

Cuentas y Documentos Por Pagar con 1´858.534,65 dólares 

representando el 94,13%, refiriéndose a las Cuentas y Documentos por 

Pagar (Proveedores) debido a la adquisición de la mercadería a crédito 

para así poder seguir manteniéndose en vigencia y competitivos en el 

mercado; además tiene la cuenta Otras Obligaciones con un valor de 

65.283,72 dólares, correspondiendo al 3,31%, debido a los beneficios que 

les corresponde por ley a los empleados que no han sido liquidados.  

Y finalmente los Otros Pasivos Financieros con 50.718,87 dólares 

representando el 2,56%, constando del rubro con mayor influencia 

Depósitos por Identificar con un valor de 48.218,77 dólares, los mismos 

que son transferencias o depósitos realizadas por los clientes de la 

provincia para que sea liquidada su deuda adquirida, pero dichos valores 

no son notificados a la empresa para que se liquide dicha deuda  y la cuenta 

Sobrantes de Cierres de Caja con un valor de 2.500,10 dólares, 

representando el 4,93%, cuyos valores son sobrantes de las recaudaciones 

que realizan los agentes vendedores día a día. 
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TABLA N° 13 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.01.03. 
CUENTAS Y DOCUMENTOS 
POR PAGAR 

  

2 .01.03.01. LOCALES 1´858.534,65 100,00% 

TOTAL CUENTAS Y DOCUMENTOS POR 
PAGAR 

1´858.534,65 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 17 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En las Cuentas y Documentos por Pagar se encuentra el rubro Locales 

con el 100% correspondiendo a un valor de 1´858.534,65 dólares, esto 

representa obligaciones presentes, tales como la adquisición de 

mercadería (cuentas por pagar) y por la obtención de préstamos con 

instituciones financieras de prestigio local, para la adquisición de bienes 

muebles los mismos que servirán para da una mejor atención al cliente. 
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TABLA N° 14 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.01.07. OTRAS OBLIGACIONES   

2.01.07.01. 
CON LA ADMINISTRACION 
TRIBUTARIA 

25.393,62 38,90% 

2.01.07.03. CON EL IESS 4.378,35 6,70% 

2.01.07.04. 
POR BENEFICIOS DE LEY A 
EMPLEADOS 

35.511,75 54,40% 

TOTAL OTRAS OBLIGACIONES 65.283,72 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 18 

 

 

INTERPRETACIÓN  
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Elaborado por: La Autora 
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empleados de la empresa como las vacaciones, decimos terceros, decimos 

cuartos, fondos de reserva entre otros. 

Seguidamente el rubro de la Administración Tributaria tiene el 38,90% lo 

que corresponde a 25.393,62 dólares valor que corresponde de las 

declaraciones que aún no ha sido cancelada por la empresa, sin embargo 

este valor es debitado mensualmente en pequeñas cuotas. 

Para finalizar el rubro con menor participación, pero de igual importancia es 

CON EL IESS el 6,70% con un valor de 4.378,35 dólares, valor que es de 

multa e interés porque la empresa no ha cancelado sus obligaciones ha 

debido tiempo. 

 

TABLA N° 15 

 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.01.09. OTROS PASIVOS FINANCIEROS   

2.01.09.01. DEPÓSITOS POR IDENTIFICAR 48.218,77 95,07% 

2.01.09.02. SOBRANTES DE CIERRES DE CAJA 2500,10 4,93% 

TOTAL OTROS PASIVOS FINANCIEROS 50.718,87 100,00% 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 19 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, en la cuenta Otros 

Pasivos Financieros consta del rubro con mayor influencia Depósitos Por 

Identificar con un valor de 48.218,77 dólares, con 95,07%; los mismos que 

son transferencias o depósitos realizados por los clientes de la provincia 

para que sea liquidada su deuda adquirida, pero dichos valores no son 

comunicados a la empresa previamente ni al agente vendedor. 

Finalmente, los Sobrantes de Cierres de Caja con un valor de 2.500,10 

dólares, representando el 4,93% valores que son sobrantes de los agentes 

vendedores de la recuperación de las cuentas por cobrar de los clientes. 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 16 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.02. PASIVO NO CORRIENTE   

2.02.03. 
OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

290.563,04 78,26% 

2.02.04. CUENTAS POR PAGAR  70.345,05 18,95% 

2.02.07. 
PROVISIONES POR 
BENEFICIOS A  EMPLEADOS 

10.377,00 2,79% 

TOTAL PASIVO NO CORRIENTE 371.285,09 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 20 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

La Compañía Limitada “Calva y Calva” cuenta el siguiente detalle: en las   

Obligaciones con Instituciones Financieras con el 78,26% con un valor 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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de 290.563,04 dólares los mismos que fueron contraídos con instituciones 

financieras de prestigio nacional como son: el Banco de Loja y el Banco del 

Austro el mismo que sirvió para financiar la adquisición de los bienes 

muebles (camión y monta cargas). 

Seguidamente las Cuentas Por Pagar con un valor de 70.345,05 dólares, 

representando el 18,95% debido a que la empresa no tiene la posibilidad 

de cubrir sus obligaciones a corto plazo teniendo que recurrir a otras 

fuentes de ingreso. 

Finalmente consta de las Provisiones por Beneficios a Empleados con 

un valor de 10.377,00 dólares, significando el 2,79% cubriendo así las 

jubilaciones patronales al IESS y los desahucios ocasionales que se 

puedan presentar. 

 

TABLA N° 17 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

2.02.03. 
OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES 
FINANCIERAS 

  

2 .02.03.01. LOCALES 290.563,04 100,00% 

TOTAL OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

290.563,04 100,00% 
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GRÁFICA N° 21 
 

 

 

 

INTERPRETACIÓN 

La Compañía Limitada “Calva y Calva” en la cuenta Obligaciones con 

Instituciones Financieras – Locales tiene un valor de 290.563,04 dólares, 

los mismos que fueron contraídos con instituciones financieras de prestigio 

nacional, que sirvió para financiar la adquisición de los bienes muebles 

(vehículos livianos y pesados) y la compra de mercadería.  

TABLA N° 18 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

2.02.04. CUENTAS POR PAGAR    

2.02.04.01. LOCALES 70.345,05 100,00% 

TOTAL CUENTAS POR PAGAR  70.345,05 100,00% 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 22 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Las Cuentas Por Pagar adquiridas por la empresa son de 70.345,05 

dólares, debido a que la misma carece de liquidez teniendo que recurrir a 

otras fuentes de ingreso como créditos por parte de socios a la empresa 

para cumplir con sus obligaciones a corto y largo plazo pendientes de pago. 

TABLA N° 19 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.02.07. 
PROVISIONES POR 
BENEFICIOS A  EMPLEADOS 

  

2.02.07.01. 
PROVISIÓN JUBILACIÓN 
PATRONAL 

8.206,00 79,08% 

2.02.07.02. 
PROVISIÓN DESAHUCIO 
LABORAL 

2.171,00 20,92% 

TOTAL PROVISIONES POR BENEFICIOS 
A  EMPLEADOS 

10.377,00 100,00% 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 23 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En la Empresa “Calva y Calva” en la cuenta Provisiones Por Beneficios 

a Empleados tiene una influencia significativa en el rubro Provisión 

Jubilación Patronal derecho que es a favor de los trabajadores siempre y 

cuando cumplan ciertos requisitos como: tener la calidad de trabajador u 

obrero amparado al Código del Trabajo y prestar sus servicios por 25 años 

o más interrumpidamente, este rubro cuenta con un valor de 8.206,00 

dólares, equivalente al 79,08%. 

Seguidamente la Provisión Desahucio Laboral con un valor de 2.171,00 

dólares, es decir 20,92%; provisionando de esta manera las situaciones 

laborales que se pueden presentar. 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 20 

CÓDIGO RUBRO /  CUENTA VALOR % RUBRO 

3.01. CAPITAL   

3.01.01. 
CAPITAL SUSCRITO O 
ASIGNADO 

400,00 100,00% 

TOTAL CAPITAL 400,00 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 24 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

El Capital Suscrito o Asignado de la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”, 

alcanza un valor de $ 400,00 dólares y un 100,00 % del cual el corresponde 

al Capital, el mismo que se constituyó la compañía.  
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 21 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

3.04. RESERVAS   

3.04.01 RESERVA LEGAL 4.625,20 100% 

TOTAL RESERVAS 4.625,20 100% 

 

 

 

GRÁFICA N° 25 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En lo referente a la Reserva la compañía “Calva y Calva” tiene una 

Reserva Legal para el año 2015 de 4.625,20 dólares lo que corresponde 

al 100%, es una forma de ahorro que la empresa tiene que guardar de 

manera obligatoria y esto consiste en retener parte del beneficio obtenido 

por la empresa con la finalidad de aumentar el patrimonio de la misma.  
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 22 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 

3.06. RESULTADOS ACUMULADOS   

3.06.02 
(-) PERDIDAS ACUMULADAS DE 
AÑOS ANTERIORES 

(39.583,37) 159,78% 

3.06.03 
RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES DE LA 
ADMINISTRACION ANTERIOR 

14.810,41 -59,78% 

TOTAL RESULTADOS ACUMULADOS (24.772,96) 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 26 

 

 

 

INTERPRETACIÓN 

En los Resultados Acumulados la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” corresponde a Pérdidas Acumuladas de Años Anteriores con un 

159,78% lo que corresponde a (39.583,37) dólares y Resultados 

Acumulados Provenientes de la Administración Anterior de -59,78% 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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que corresponde a 14.810,41 dólares, estos resultados agrupan las 

subcuentas no distribuidas y las pérdidas acumuladas. Estos resultados se 

pueden definir como temporales porque esta pérdida puede ser 

compensada, todo depende de las decisiones acertadas que tomen los 

accionistas. 

 

TABLA N° 23 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 

3.07. RESULTADOS DEL EJERCICIO   

3.07.01 PÉRDIDA DEL PERIODO (569,06) 100% 

TOTAL RESULTADOS DEL EJERCICIO (569,06) 100% 

 

 

 

GRÁFICA N°  27 
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Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

En los Resultados del Ejercicio de la Empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.” 

tiene una Pérdida Neta en el período 2015 de (569,06) dólares, estos 

resultados corresponden a que los ingresos son menores que los costos y 

gastos del ejercicio. 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL  

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA   
DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE 

DEL 2016 
 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 
% 

SUBGRUPO 
% 

GRUPO 

1. ACTIVO     

1.01. ACTIVO CORRIENTE     

1.01.01. EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 

113.666,58  4,30% 4,02% 

1.01.01.01. Efectivo 7.016,45 6,17%   

1.01.01.02. Bancos  106.317,77 93,54%   

1.01.01.03. Cooperativas 332,36 0,29%   

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS 1.844.381,16  69,73% 65,22% 

1.01.02.05. Documentos y Cuentas Por Cobrar  1.235.434,92 66,98%   

1.01.02.08. Otras Cuentas Por Cobrar 629.679,75 34,14%   

1.01.02.09. (Provisión Cuentas Incobrables) (20.733,51) -1,12%   

1.01.03. INVENTARIOS 611.892,10  23,13% 21,64% 

1.01.03.06. Inventario de Mercadería 611.892,10 100,00%   

1.01.05. ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES 

50.751,69  1,92% 1,79% 

1.01.05.01. Crédito Tributario IVA 13.576,75 26,75%   

1.01.05.02. Crédito Tributario I.R. 23.714,22 46,73%   

1.01.05.03. Anticipo Impuesto Renta 13.460,72 26,52%   

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES 24.257,14  0,92% 0,08% 

1.01.07.01. Faltante de Caja 2.285,93 9,43%   

1.01.07.02. Movilización Zona Macará 359,61 1,48%   

1.01.07.03. Viáticos Movilización Vehículos 
Liviano 

633,79 2,61%   

1.01.07.04. Viáticos Movilización Vehículos 
Pesados 

297,99 1,23%   

1.01.07.05. Movilización Supervisores 573,32 2,36%   

1.01.07.06. Movilización Hernán Padilla 830,52 3,42%   

1.01.07.07. Movilización Jaime Jaramillo 1.674,87 6,90%   

1.01.07.08. Movilización Palanda 2.511,83 10,36%   

1.01.07.09. Otros Activos no Corrientes 15.089,28 62,21%   

 TOTAL ACTIVO CORRIENTE 2.644.948,67  100,00% 92,76% 

      

1.02. ACTIVO NO CORRIENTE     

1.02.01. PROPIEDADES, PLANTA Y 
EQUIPO 

145.959,04  79,81% 5,16% 

1.02.01.05 Muebles y Enseres 19.046,71 13,04%   

1.02.01.08. Equipo de Computación 16.547,34 11,36%   

1.02.01.09. Vehículos, Equipo de Transporte y 
Equipo Caminero 

300.403,37 205,81%   
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL 

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA   
DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE 

DEL 2016 
 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 
% 

SUBGRUPO 
% 

GRUPO 

1.02.01.11. Repuestos y Herramientas 2.988,80 2,04%   

1.02.01.12. (-) Depreciación Acumulada 
Propiedad, Planta y Equipo 

(193.027,18) -132,25%   

1.02.02. PROPIEDADES DE INVERSIÓN 36.922,04  20,19% 1,31% 

1.02.02.02. Edificios 36.922,04 100,00%   

1.02.02.03. Marcas y Patentes 5.600,00 15,17%   

1.02.02.04. (-) Amortización Acumulada de 
Activos 

(5.600,00) -15,17%   

 TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 182.881,08  100,00% 7,24% 

 TOTAL ACTIVO 2.827.829,75   100,00% 

  

2. PASIVO     

2.01. PASIVO CORRIENTE     

2.01.03. CUENTAS Y DOCUMENTOS POR 
PAGAR 

2.093.083,88  95,07% 74,02% 

2.01.03.01. LOCALES 2.093.083,88 100,00%   

2.01.07. OTRAS OBLIGACIONES 80.074,95  3,64% 2,83% 

2.01.07.01. Con la Administración Tributaria 34.551,34 43,15%   

2.01.07.03. Con el IESS 5.286,14 6,60%   

2.01.07.04. Por Beneficios de Ley a Empleados 40.237,47 50,25%   

2.01.09. OTROS PASIVOS FINANCIEROS 28.479,44  1,29% 1,01% 

2.01.09.01 Depósitos por Identificar 25.607,63 89,92%   

2.01.09.02 Sobrantes de Cierres de Caja 2.871,81 10,08%   

 TOTAL PASIVO CORRIENTE 2.201.638,27  100,00% 77,86% 

      

2.02. PASIVO NO CORRIENTE     

2.02.03. OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

535.256,37  88,15% 18,93% 

2.02.03.01. Locales 535.256,37 100,00%   

2.02.04. CUENTAS POR PAGAR  61.564,39  10,14% 2,18% 

2.02.04.01. Locales 61.564,39 100,00%   

2.02.07. PROVISIONES POR 
BENEFICIOS A EMPLEADOS 

10.377,00  1,71% 0,37% 

2.02.07.01 Provisión Jubilación Patronal 8.206,00 79,08%   

2.02.07.02 Provisión Desahucio Laboral 2.171,00 20,92%   

 TOTAL PASIVO NO CORRIENTE 607.197,76  100,00% 21,47% 

 TOTAL PASIVO 2.808.836,03   99,33% 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL 

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA   
DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE 

DEL 2016 
 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 
% 

SUBGRUPO 
% 

GRUPO 

3. PATRIMONIO NETO     

3.01. CAPITAL   2,11% 0,01% 

3.01.01. Capital Suscrito o Asignado 400,00 100,00%   

 TOTAL CAPITAL 400,00    

      

3.04. RESERVAS   24,35% 0,16% 

3.04.01 RESERVA LEGAL 4.625,20 100,00%   

 TOTAL RESERVAS 4.625,20    

      

3.06. RESULTADOS ACUMULADOS   -133,42% -0,90% 

3.06.02 {-} PÉRDIDAS ACUMULADAS (40.152,07) 158,44%   

3.06.03 RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES DE LA 
ADMINISTRCION ANTERIOR 

14.810,41 -58,44%   

 TOTAL RESULTADOS 
ACUMULADOS 

(25.341,66)    

      

3.07. RESULTADOS DEL EJERCICIO   206,96% 1,39% 

3.07.01 GANANCIA NETA DEL PERIODO 39.310,18 100,00%   

 TOTAL RESULTADOS DEL 
EJERCICIO 

39.310,18    

 TOTAL PATROMINIO 18.993,72  100,00% 0,67% 

 TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 2.827.829,75   100,00% 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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ESTRUCTURA FINANCIERA PERÍODO 2016 

GRÁFICA N° 28 

 

 

GRÁFICA N° 29 

 

EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA CIA. LTDA.
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$ 2´827.829,75 = 100%
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

La Estructura Financiera es la composición de los diferentes recursos 

financieros que tiene la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”, por lo tanto en 

el año 2016 el Total del Activo es de 2´827.829,75 dólares, representando 

el 100%; del cual el 92,76% corresponde al Activo Corriente con un valor 

de 2´644.948,67 dólares, evidenciándose la mayor participación en 

Documentos y Cuentas por Cobrar con 1´235.434,92 dólares, debido a 

los créditos concedidos a los clientes siendo pertinente la pronta 

recuperación para que la compañía pueda afrontar los gastos 

operacionales, el Activo No Corriente alcanza 182.881,08 dólares, 

equivalente a 7,24%, pudiendo demostrar que la mayor participación está 

en Vehículos, Equipo de Transporte y Equipo Caminero con un valor de 

300.403,37 dólares los mismos que sirven para la distribución y entrega 

oportuna personalizada, a cada uno de los clientes tanto a nivel local, 

provincial e interprovincial. 

El Total Pasivo y Patrimonio es de  2´827.829,75 dólares, igual al 100%, 

en donde el Pasivo Corriente cuenta con 2´201.638,27 dólares, que 

corresponde al 77,86% detectando que la mayor participación está en las 

Cuentas y Documentos por Pagar con un valor de 2´093,083,88 dólares 

debido a la compra de mercadería para la venta, el Pasivo No Corriente 

de la empresa es de 607.197,76 dólares, es decir el 21,47% reflejando que 

la mayor participación está en Obligaciones con Instituciones 

Financieras con valor 535.256,37 dólares correspondientes a los 
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préstamos adquiridos con instituciones financieras de prestigio nacional 

como el son el Banco de Loja y el Banco del Austro; siendo esto 

desfavorable para la empresa al ser obligaciones elevadas poniendo en 

riesgo la liquidez y su capital de trabajo de la misma. 

El Patrimonio en este año representa 18.993,72 dólares, equivalente al 

0,67% del total pasivo más patrimonio demostrando una ganancia neta del 

período obtenido por la empresa con un valor de 39.310,18 dólares, 

reflejando que los gastos y costos fueron menores en este año, así mismo 

se incrementó los ingresos debido a la venta de la mercadería y entrega 

eficiente y oportuna de la misma. 

 

TABLA N° 24 

 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.01. ACTIVO CORRIENTE   

1.01.01. 
EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 

113.666,58 4,30% 

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS 1.844.381,16 69,73% 

1.01.03. INVENTARIOS 611.892,10 23,13% 

1.01.05. 
ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES  

50.751,69 1,92% 

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES 24.257,14 0,92% 

TOTAL ACTIVO CORRIENTE 2.644.948,67 100% 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 30 
 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Al analizar la composición del activo corriente de la empresa “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; se determinó que la mayor concentración se encuentra dentro 

de la cuenta de Activos Financieros con un valor de 1´844.381,16 dólares, 

equivalente al 69,73%; esto corresponde a las cuentas por cobrar debido a 

los créditos que son otorgados a los clientes de la empresa dando un plazo 

de 15 a 45 días, desde los pequeños productores hasta los grandes 

empresarios. También tiene una influencia significativa en los Inventarios 

con 611.892,10 dólares equivalente al 23,13% debido a la misma actividad 

a la que se dedica la empresa. 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 



143 
 

Seguidamente el Efectivo y Equivalentes al Efectivo con un valor de 

113.666,58 dólares, es decir; el 4,30%; siendo la liquidez que cuenta la 

Compañía para afrontar los diferentes imprevistos y seguir con sus 

actividades mercantiles sin ningún retraso, los Activos Por Impuestos 

Corrientes es de 50.751,69 dólares, equivalente al 1,92% correspondiendo 

a los créditos tributarios a favor de la empresa (IVA – I.R.) y Otros Activos 

Corrientes de 24.257,14 dólares con un 0,92% correspondientes a las 

diferentes movilizaciones de entrega de la mercadería tanto a nivel local, 

provincial e interprovincial. 

 

TABLA N° 25 

 

CÓDIGO  CUENTA  VALOR  % 
RUBRO  

1.01.01. 
EFECTIVO Y EQUIVALENTES 
AL EFECTIVO 

  

1.01.01.01. EFECTIVO 7.016,45 6,17% 

1.01.01.02. BANCOS  106.317,77 93,54% 

1.01.01.03. COOPERATIVAS 332,36 0,29% 

TOTAL EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL 
EFECTIVO 

113.666,58 100,00% 

  

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 31 

 

 

INTERPRETACIÓN  

La Compañía “Calva y Calva” tiene en Efectivo y Equivalentes al Efectivo 

para el año 2016, un valor de 113.666,58 dólares, que se encuentran 

repartidos entre Bancos con su mayor participación de 106.317,77 dólares 

correspondiente al 93,54%, debido a que sus acreedores cancelan sus 

cuentas adquiridas con la empresa mediante cheques y transferencias 

bancarias. 

Seguidamente el Efectivo que cuenta la distribuidora, tiene un valor de 

7.016,45 dólares representando el 6,17% el mismo que es indispensable 

para cubrir las necesidades de la empresa.  

Por ultimo pero no menos importante es la cuenta Cooperativas con un 

valor de 332,36 dólares, equivalente al 0,29% sirviendo esta cuenta para 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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que los clientes de provincia en la cual no se dispone de sucursales del 

Banco de Loja o Banco del Austro pudiendo realizar sus pagos por medio 

de la Cooperativa para abonar o liquidar su deuda contraída con la 

empresa, además se detecta un incremento en referencia al año 2015. 

TABLA N° 26 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS  VALOR  % RUBRO  

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS   

1.01.02.05. 
DOCUMENTOS Y CUENTAS POR 
COBRAR  

1.235.434,92 66,98% 

1.01.02.08. OTRAS CUENTAS POR COBRAR  629.279,75 34,14% 

1.01.02.09. 
(PROVISION CUENTAS 
INCOBRABLES) 

(20.733,51) -1,12% 

TOTAL ACTIVOS FINANCIEROS 1.844.381,16 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 32 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN     

Los Activos Financieros para el año 2016 de la empresa “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”, se encuentra Documentos y Cuentas Por Cobrar con 

1.235.434,92 dólares, representando el 66,98% debido a los créditos 

otorgados a sus clientes por la venta de los productos siendo necesario la 

pronta recuperación de la cartera vencida y por vencer para que la 

compañía pueda afrontar sus gastos operacionales de la misma.  

Seguidamente tenemos Otras Cuentas Por Cobrar que corresponde a 

629.679,75 dólares, equivalente al 34,14% producto de cuentas que no han 

sido recuperadas dentro del período fiscal.  

Finalmente, la (Provisión de Cuentas Incobrables), las mismas que por 

ser incobrables la compañía provisiona un valor de (20.733,51) dólares, con 

la finalidad se suplir la pérdida ocasionada en el periodo fiscal. 

 

TABLA N° 27 

CÓDIGO   RUBRO / CUENTA  VALOR  % 
RUBRO  

1.01.03. INVENTARIOS   

1.01.03.06. INVENTARIO DE MERCADERIA 611.892,10 100,00% 

TOTAL INVENTARIOS 611.892,10 100,00% 

 

 

  

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 33 

 

 

INTERPRETACIÓN 

En los Inventarios para la empresa comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, 

se encuentra el rubro Inventario de Mercadería con un valor de 

611.892,10 dólares; siendo una inversión alta debido a la actividad a la que 

se dedica la empresa, distribuyendo los productos de primera necesidad 

(lácteos, aceite, etc.); productos de limpieza para el hogar (trapeadores, 

desinfectantes, etc.). Además distribuye una amplia gama de licores como 

tequilas, aguardientes, vinos y champang. 

TABLA N° 28 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR 
% 

RUBRO 

1.01.05. 
ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES  

  

1.01.05.01. CRÉDITO TRIBUTARIO IVA 13.576,75 26,75% 

1.01.05.02. CRÉDITO TRIBUTARIO I.R. 23.714,22 46,73% 

1.01.05.03. ANTICIPO IMPUESTO RENTA 13.460,72 26,52% 

TOTAL ACTIVOS POR IMPUESTOS 
CORRIENTES 

50.751,69 100,00% 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 34 

 

 

INTERPRETACIÓN 

El Crédito Tributario Impuesto a la Renta tiene la mayor influencia con el 

46,73% con un valor de 23.714,22 dólares beneficio otorgado a la empresa 

por los valores retenidos siendo este producto de retenciones que se 

pueden tomar como crédito tributario al momento de pagar el impuesto 

causado.  

Seguidamente el Crédito Tributario IVA tiene el 26,75% con 13.576,75 

dólares, beneficio que ha sido adquirido por a la empresa porque ha 

cancelado más Impuesto al Valor Agregado (IVA) que percibido.  

Finalmente, el Anticipo por Impuesto Renta con un valor de 13.460,72 

dólares con el 26,52%; sin embargo, estos beneficios se irán disminuyendo 

paulatinamente durante los siguientes periodos cuando las ventas excedan 

sus compras. 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 29 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS VALOR  % 
RUBRO  

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES   

1.01.07.01. FALTANTE DE CAJA 2.285,93 9,43% 

1.01.07.02. MOVILIZACIÓN ZONA MACARÁ 359,61 1,48% 

1.01.07.03. 
VIÁTICOS MOVILIZACIÓN 
VEHÍCULOS LIVIANO 

633,79 2,61% 

1.01.07.04. 
VIÁTICOS MOVILIZACIÓN 
VEHÍCULOS PESADOS 

297,99 1,23% 

1.01.07.05. MOVILIZACIÓN SUPERVISORES 573,32 2,36% 

1.01.07.06. 
MOVILIZACIÓN HERNÁN 
PADILLA 

830,52 3,42% 

1.01.07.07. 
MOVILIZACIÓN JAYME 
JARAMILLO 

1.674,87 6,90% 

1.01.07.08. MOVILIZACIÓN PALANDA 2.511,83 10,36% 

1.01.07.09. 
OTROS ACTIVOS NO 
CORRIENTES 

15.089,28 62,21% 

TOTAL OTROS ACTIVOS CORRIENTES 24.257,14 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 35 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

 

En Otros Activos Corrientes se encuentra con mayor participación el 

rubro Otros Activos No Corrientes con un valor de 15.089,28 dólares 

representando un 62,21%, valor que se debe a los intereses pagos por 

anticipados por la compra de un bien mueble (camión y monta cargas). 

Seguidamente otros de los rubros con una participación alta es: los 

Faltante de Caja cuenta con un valor de 2.285,93 dólares; los mismos que 

son tomados por los agentes vendedores para cubrir sus gastos personales 

de su comisión cuando no se les entregan los viáticos semanales.  

Seguidamente los rubros de Movilización Palanda con un valor de 2.511,83 

dólares equivalente al 10,36%, Movilización Jaime Jaramillo con un valor 

de 1.674,87 dólares; equivalente al 6,90%; Movilización Hernán Padilla 

con un valor de 830,52 dólares; es decir el 3,42%. 

Finalmente, los rubros con menor participación son: Viáticos Movilización 

Vehículos Liviano con 633,79 dólares; equivalente al 2,61%; 

Movilización Supervisores cuenta con un valor de 573,32 dólares; 

representando el 2,36%; Movilización Zona Macará con 359,61 dólares; 

correspondiente al 1,48% y Viáticos Movilización Vehículos Pesados 

con 297,99 dólares, representando el 1,23%. 

Todos estos rubros son necesarios para el funcionamiento de la empresa 

para el traslado la mercadería hacia los diferentes puntos de entrega tanto 

a nivel local, provincial e interprovincial como: Cuenca, Santa Isabel, 
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Gualaceo, Macara, Catacocha, Célica, Pindal, Catamayo, Saraguro, 

Zamora y entre otros más, de forma personalizada y eficientemente.   

TABLA N° 30 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS VALOR  % 
RUBRO  

1.02.  ACTIVO NO CORRIENTE   

1.02.01.  PROPIEDADES, PLANTA Y 
EQUIPO 

145.959,04 79,81% 

1.02.02.  PROPIEDADES DE INVERSIÓN 36.922,04 20,19% 

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 182.881,08 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 36 

 

 

 

INTERPRETACIÓN 

 

El Activo No Corriente de la empresa “Calva y Calva” es de 182.881,08 

dólares, equivalente al 100% los mismos que se distribuyen en 

Propiedades, Planta y Equipo con un 79,81% constituido por 145.959,04 

dólares, esto representa a los enseres, equipos de computación, equipos 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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de oficina, equipos de transporte, repuestos y herramientas, siendo 

fundamentales al momento de realizar las labores cotidianas del personal 

que presta sus servicios a la empresa.  

Por último, pero no menos importante es Propiedades de Inversión con 

un 20,19% equivalente a 36.922,04 dólares, correspondiente al rubro 

edificio el cual sirve para la atención de sus clientes y funcionamiento de la 

bodega que dispone la empresa para almacenar sus productos de venta 

para su debida comercialización, además la compañía cuenta con un 

paquete informático en el cual es utilizado por su personal administrativo y 

de ventas para realiza sus labores diarias. 

 

TABLA N° 31 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.02.01. PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO   

1.02.01.05. MUEBLES Y ENSERES 19.046,71 13,04% 

1.02.01.08. EQUIPO DE COMPUTACION 16.547,34 11,36% 

1.02.01.09. 
VEHICULOS, EQUIPO DE 
TRANSPORTE Y EQUIPO CAMINERO 

300.403,37 205,81% 

1.02.01.11. REPUESTOS Y HERRAMIENTAS 2.988,80 2,04% 

1.02.01.12. 
(-) DEPRECIACIÓN ACUMULADA 
PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 

(193.027,18) -132,25% 

TOTAL PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 145.959,04 100,00% 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 37 

 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Los bienes de larga duración que cuenta la empresa “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” para la prestación de sus servicios son Propiedad, Planta y Equipo 

que tiene una mayor influencia en la cuenta de Vehículos, Equipo de 

Transporte y Equipo Caminero con un valor de 300.403,37 dólares, 

correspondiente al 205,81%, siendo dueños de una gran flota de vehículos 

que tiene a la disponibilidad la empresa para la entrega de mercadería a 

nivel local, provincial e interprovincial y contando con maquinaria pesada 

como los monta cargas que sirven para realizar sus cargas y descargas de 

mercadería eficientemente.  
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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Seguidamente las cuentas con menor participación son: los Muebles y 

Enseres con 19.046,71 dólares, equivalente al 13,04%; el Equipo de 

Computación con un valor de 16.547,34 dólares representando el 11,36%; 

equipos que son para el uso diario del personal para que cumpla con sus 

actividades designadas. 

Los Repuestos y Herramientas con 2.988,80 equivalente al 2,04%; los 

mismos que ayudan a solucionar imprevistos en la flota de los vehículos de 

la empresa.  

 Finalmente consta de (-) Depreciación Acumulada Propiedad, Planta y 

Equipo con un valor de (193.027,18) dólares es decir el -132,25%; debido 

al desgaste de los Vehículos, Equipos de Transporte y Equipo 

Caminero utilizadas para el traslado diario de la mercadería. 

 

TABLA N° 32 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

1.02.02. PROPIEDADES DE INVERSIÓN   

1.02.02.02. EDIFICIOS 36.922,04 100,00% 

1.02.02.03. MARCASY PATENTES 5.600,00 15,17% 

1.02.02.04. 
(-) AMORTIZACIÓN ACUMULADA DE 
ACTIVOS 

(5.600,00) -15,17% 

TOTAL PASIVO CORRIENTE 36.922,04 100,00% 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 38 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Las Propiedades de Inversión son todos los bienes de larga duración y 

equipos que al final del periodo han generado una rentabilidad económica. 

En la compañía Calva y Calva se encuentra con mayor significatividad el 

rubro Edificios con un valor de 36.922,04 dólares, que representa el 100% 

debido a que la empresa lo utiliza para la atención de sus clientes y 

almacenamiento de los productos de distribución, generando así una 

utilidad al final de cada período económico. 

Finalmente, el rubro de Marcas y Patentes cuenta con 5.600,00 dólares 

equivalente al 15,17% el cual representa el sistema informático que es 

utilizado por los empleados de la empresa para realizar sus labores día a 

día. 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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Así mismo la (-) Amortización Acumulada de Activos que representa el 

desgaste del paquete informático con un valor de (5.600,00) dólares 

representando el -15,17% debido al mantenimiento y actualizaciones 

constantes que son exigidas hoy en día por la sociedad.   

TABLA N° 33 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.01. PASIVO CORRIENTE   

2.01.03. 
CUENTAS Y DOCUMENTOS POR 
PAGAR 

2.093.083,88 95,07% 

2.01.07. OTRAS OBLIGACIONES 80.074,95 3,64% 

2.01.09. OTROS PASIVOS FINANCIEROS 28.479,44 1,29% 

TOTAL PASIVO CORRIENTE 2.201.638,27 100,00% 

 

 

 

 

GRÁFICA N° 39 
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Elaborado por: La Autora 
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Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

En lo referente al Pasivo Corriente tenemos un porcentaje total del 100% 

con un valor de 2.201.638,27 dólares. 

El mismo que está repartido con una mayor influencia en Cuentas y 

Documentos Por Pagar (Proveedores) del 95,07% correspondiente a 

2.093.038,88 dólares; detectándose que la empresa realiza la compra de 

mercadería hasta el punto de sobre abastecerse, haciendo que la empresa 

se sobre endeude. 

Seguidamente Otras Obligaciones correspondientes a los beneficios 

sociales para los empleados con el 3,64% y un valor de 80.074,95 dólares, 

beneficios que no han sido cancelados por parte del empleador hacia el 

personal que laboro en los años pasados y no han sido liquidados según la 

ley. 

Finalmente, Otros Pasivos Financieros con el 1,29% con un valor de 

28.479,44 dólares, esto corresponde a los depósitos por identificar, los 

mismos que son abonados por los clientes de la provincia sin que de aviso 

para que sea liquidada su deuda contraída y los sobrantes en los cierres 

de caja son valores de las recaudación diaria por parte del agente 

vendedor. 
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TABLA N° 34 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS VALOR  % RUBRO  

2.01.03. 
CUENTAS Y DOCUMENTOS POR 
PAGAR 

  

2.01.03.01. LOCALES 2.093.083,88 100,00% 

TOTAL CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 2.093.083,88 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N° 40 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En las Cuentas y Documentos por Pagar cuenta con el 100% 

correspondiendo a un valor de 2´093.083,88 dólares, esto representa a las 

obligaciones presentes, por la adquisición de mercadería y vehículos como 

la compra de una camión y dos monta cargas sirviendo para la distribución 

de la mercadería hacia los diferentes puntos de entrega; requiriendo de los 

préstamos con instituciones financieras de prestigio local. 
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Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 35 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS VALOR  % RUBRO  

2.01.07.  OTRAS OBLIGACIONES   

2.01.07.01.  
CON LA ADMINISTRACIÓN 
TRIBUTARIA 

34.551,34 43,15% 

2.01.07.03.  CON EL IESS 5.286,14 6,60% 

2.01.07.04.  
POR BENEFICIOS DE LEY A 
EMPLEADOS 

40.237,47 50,25% 

TOTAL OTRAS OBLIGACIONES 80.074,95 100,00% 

  

 

GRÁFICA N° 41 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En la Cuenta Otras Obligaciones tiene un valor de 80.074,95 dólares, 
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equivalente al 50,25% beneficio que no han sido cancelados a los 

empleados que laboraron en años pasados.  

Seguidamente el rubro de la Con la Administración Tributaria tiene el 

43,15% lo que corresponde a 34.551,34 dólares desembolso que será 

liquidado en pagos prorrateados.  

Para finalizar el rubro con menor participación, pero de igual importancia es 

el Con el IESS el 6,60% con un valor de 5.286,14 dólares valor que son 

por las obligaciones patronales de la empresa. 

TABLA N° 36 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTA  VALOR  % RUBRO  

2.01.09.  OTROS PASIVOS FINANCIEROS   

2.01.09.01.  DEPÓSITOS POR IDENTIFICAR  25.607,63  89,92% 

2.01.09.02.  SOBRANTES DE CIERRES DE CAJA 2.871,81  10,08% 

TOTAL OTROS PASIVOS FINANCIEROS      28.479,44 100,00% 

 

 

GRÁFICA N°   42 
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INTERPRETACION  

En la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, en la cuenta Otros 

Pasivos Financieros consta del rubro con mayor influencia Depósitos por 

Identificar con un valor de 25.607,63 dólares; representando el 89,92% los 

mismos que son transferencias por los clientes de la provincia para que sea 

abonada o liquidada su deuda contraída. 

Por ultimo pero no menos importante esta los Sobrantes de Cierres de 

Caja con un valor de 2.871,81 dólares, representando el 10,08% valores 

que son de las recaudaciones por partes de los agentes vendedores de la 

recuperación de su cartera día a día. 

 

TABLA N° 37 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS VALOR  % RUBRO  

2.02.  PASIVO NO CORRIENTE   

2.02.03.  OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

535.256,37 88,15% 

2.02.04.  CUENTAS POR PAGAR  61.564,39 10,14% 

2.02.07.  PROVISIONES POR 
BENEFICIOS A EMPLEADOS 

10.377,00 1,71% 

TOTAL PASIVO NO CORRIENTE       607.197,76  100,00% 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N° 43 

 

 

INTERPRETACIÓN 

El Pasivo No Corriente de la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”; tiene un 
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Finalmente cuenta Provisiones Por Beneficios a Empleados con un valor 

de 10.377,00 dólares; es decir, 1,71% provisión que es utilizada por el 

empleador para solventar alguna situación imprevista como los desahucios 

laborales. 

TABLA N° 38 

 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTAS VALOR  % RUBRO  

2.02.03.  
OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

       

2.02.03.01.  LOCALES 535.256,37 100,00% 

TOTAL OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS 

535.256,37 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  

La Compañía Limitada “Calva y Calva” en la cuenta Obligaciones con 

Instituciones Financieras tiene un valor de 535.256,37 dólares, los 

mismos que fueron contraídos con instituciones financieras de prestigio 

nacional, que sirvió para financiar la adquisición de los bienes muebles 

(vehículos livianos y pesados) para la distribución de la mercadería a nivel 

local provincial e interprovincial y la compra de mercadería.  

TABLA N° 39 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

2.02.04. CUENTAS POR PAGAR    

2.02.04.01. LOCALES 61.564,39 100,00% 

TOTAL CUENTAS POR PAGAR  61.564,39 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  

Las Cuentas Por Pagar  tiene un valor de 61.564,39 dólares, debiéndose 

a que la empresa no tiene la posibilidad de cubrir sus obligaciones a corto 

plazo, teniendo así que recurrir a otras fuentes de ingreso por mismos que 

son contraídos con los mismos accionistas para poder solventar sus gastos 

operacionales y pueda seguir funcionando sin ningún inconveniente. 

TABLA N° 40 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

2.02.07. 
PROVISIONES POR 
BENEFICIOS A EMPLEADOS 

  

2.02.07.01. 
PROVISION JUBILACION 
PATRONAL 

8.206,00 79,08% 

2.02.07.02. 
PROVISION DESAHUCIO 
LABORAL 

2.171,00 20,92% 

TOTAL PROVISIONES POR BENEFICIOS 
A EMPLEADOS 

10.377,00 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  

En la Empresa “Calva y Calva” en la cuenta Provisiones Por Beneficios 

a Empleados tiene una influencia significativa el rubro Provisión 

Jubilación Patronal con un valor de 8.206,00 dólares, equivalente al 

79,08% valor que es provisionado para la liquidación del personal que ha 

laborado en la empresa por más de 25 años cumpliendo con su ciclo 

profesional. Por ultimo pero no menos importante esta la Provisión 

Desahucio Laboral con 2.171,00 dólares, es decir 20,92%; provisionando 

de esta manera las situaciones laborales que se pueden presentar. 

TABLA N° 41 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTA  VALOR  % RUBRO  

3.01.  CAPITAL   

3.01.01.  CAPITAL SUSCRITO O 
ASIGNADO 

400,00 100,00% 

TOTAL CAPITAL 400,00 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  

El Capital Suscrito y Asignado de la Empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”; 

alcanza un valor de 400,00 dólares, el cual el corresponde al Capital, el 

mismo con el que se constituyó la compañía.  

TABLA N° 42 

CÓDIGO  RUBRO / CUENTA  VALOR  % RUBRO  

3.04.  RESERVAS   

3.04.01  RESERVA LEGAL 4.625,20 100,00% 

TOTAL RESERVAS 4.625,20 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  
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tiene que guardar, de manera obligatorio y esto consiste en retener parte 

del beneficio obtenido por la empresa con la finalidad de aumentar el 

patrimonio de la misma.  

 

TABLA N° 43 

CÓDIGO RUBRO / CUENTAS VALOR % RUBRO 

3.06. RESULTADOS ACUMULADOS   

3.06.02 
{-} PÉRDIDAS ACUMULADAS 
DE AÑOS ANTERIORES 

(40.152,07) 158,44% 

3.06.03 
RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES DE LA 
ADMINISTRACION ANTERIOR 

14.810,41 -58,44% 

TOTAL RESULTADOS ACUMULADOS (25.341,66) 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  

En los Resultados Acumulados la de Empresa Comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.” corresponde a Pérdidas Acumuladas de Años Anteriores de 

158,44% lo que corresponde a (40.152,07) dólares y unos Resultados 

Acumulados Provenientes de la Administración Anterior de -58,44% 

que corresponde a 14.810,41 dólares, estos resultados agrupan las 

subcuentas no distribuidas y las pérdidas acumuladas. Este resultado se 

puede definir como temporales porque está perdida puede ser compensada 

todo depende de las decisiones acertadas que tomen los accionistas. 

TABLA N° 44 

CÓDIGO RUBRO / CUENTA VALOR % RUBRO 

3.07. RESULTADOS DEL EJERCICIO   

3.07.01 GANANCIA NETA DEL PERIODO 39.310,18 100,00% 

TOTAL RESULTADOS DEL EJERCICIO 39.310,18 100,00% 
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INTERPRETACIÓN  

En los Resultados del Ejercicio de la Empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.” 

tiene una ganancia en el periodo 2016 de 39.310,18 dólares, este resultado 

corresponde que los ingresos superaron a los costos y gastos del ejercicio, 

debido al incremento de venta de mercadería. 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL DEL ESTADO 

DE RESULTADOS   
DEL 01 DE ENERO AL  31 DE 

DICIEMBRE DEL 2015 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO % GRUPO 

4. INGRESOS    

4.1. 
INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

   

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA 4.916.809,61 98,61% 98,61% 

4.1.08. OTROS INGRESOS  69.330,81 1,39% 1,39% 

 TOTAL INGRESOS 4.986.140,42  100,00% 

 

5.1. COSTOS DE VENTA     

51.05. COSTO DE VENTA 4.450.313,43 100,00% 89,25% 

 TOTAL COSTOS 4.450.313,43  89,25% 

  

52. GASTOS    

52.01. GASTOS DE VENTA 126.352,07 23,56% 2,53% 

52.02. GASTOS ADMINISTRATIVOS 364.885,12 68,02% 7,32% 

52.03. GASTOS FINANCIEROS 35.680,76 6,65% 0,72% 

52.04. OTROS GASTOS 194,77 0,04% 0,00% 

52.05. GASTO NO DEDUCIBLES 9.283,33 1,73% 0,19% 

 TOTAL GASTOS 536.396,05  10,76% 

 TOTAL COSTOS Y GASTOS 4.986.709,48  100,01% 

 

PÉRDIDA DEL PERÍODO (569,06)  -0,01% 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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ESTRUCTURA FINANCIERA PERÍODO 2015 
GRÁFICA N° 51 

 

  

 

GRÁFICA N° 52 
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INTERPRETACIÓN  

La estructura económica de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” para el año 2015 está conformada por Ingresos Totales de 

4´986.140,42 dólares representando el 100% de los cuales 4´916.809,61 

dólares, se debe a la Venta de Mercadería correspondiente al 98,61%, y 

69.330,81 dólares, con el 1,39% se debe a Otros Ingresos, como los 

descuentos e intereses ganados.  

Estos ingresos percibidos durante este período no lograron cubrir los costos 

y gastos, obteniendo como resultado la Pérdida del Ejercicio Económico 

para el año 2015.   

Los Costos ascienden a un monto de 4.450.313,43 dólares ocupando el 

89,25%; producto de la compra de mercaderías en el período, el nivel de 

inventario que mantiene la empresa se constituye en un valor elevado y es 

perjudicial por cuanto dificulta la obtención la de rentabilidad ya que no se 

toma las precauciones al momento de realizar las compras, merece que se 

lleve un control de existencias y de acuerdo a las necesidades y exigencias 

del mercado antes invertir.  

Los Gastos equivalen al 10,76% y corresponden a 536.396,05 dólares, 

estos son desembolsos realizados para el desarrollo de las actividades de 

la empresa, en este rubro se encuentra las cuentas con valores muy 

elevados influyendo significativamente en los valores de los gastos como 

el sueldo, salarios y demás remuneraciones hacia el personal 
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administrativo con un valor de $ 107.477,19 siendo este un monto muy 

elevado en comparación al año 2016 lo que se puede decir es que la 

empresa sobre contrato personal el cual no le retribuía con su labor 

viéndose así un mayor gasto.  

TABLA N° 45 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 

4.1. 
INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

  

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA 4.916.809,61 98,61% 

4.1.08. OTROS INGRESOS  69.330,81 1,39% 

TOTAL INGRESOS 4.986.140,42 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N°  53 
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INTERPRETACIÓN 

Los Ingresos que tiene la Compañía “Calva y Calva” se dan por la venta de 

la mercadería distribuyendo de manera eficiente a sus acreedores, 

complaciendo gustos y preferencias de la sociedad, está compuesta por los 

Ingresos de Actividades Ordinarias en la cual se divide con una mayor 

participación, en las Ventas de Mercadería con un valor de 4.916.809,61 

dólares, lo que equivale al 98,61%; debido a la propia actividad que realiza 

la empresa para así poder satisfacer las necesidades de la ciudadanía 

estas adquisiciones son con valor 12% y 0% del IVA. 

Finalmente tenemos Otros Ingresos con 1,39% significando 69.330,81 

dólares; contando con mayor influencia en la cuenta descuentos en 

compras, debido a las rebajas que se le realiza a la empresa por la gran 

adquisición de productos, situación que garantiza la estabilidad en el 

mercado, la liquidez del negocio y el rendimiento conseguido. 

 

TABLA N° 46 

CÓDIGO CUENTA VALOR 
% 
RUBRO 

5.1. COSTOS DE VENTA    

51.05. COSTO DE VENTA 4.450.313,43 100,00% 

TOTAL COSTOS DE VENTA 4.450.313,43 100,00% 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N°  54 

 

 

INTERPRETACIÓN  
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GRÁFICA N°  55 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Los Gastos son pagos que efectúa la Empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”, 
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actividades de distribución (ventas) constando de 364.885,12 dólares; 

significando el 68,02%; dentro del cual está el rubro  sueldos, salarios y 

demás remuneraciones al personal administrativo (contadora, auxiliar 

contable, asesoría legal y auditoria) correspondiendo a 107.477,19 dólares;   

Seguidamente con un valor considerable están los Gastos de Ventas que 

según las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC), los gastos de 

ventas son egresos de dinero directamente atribuibles a la venta de un 

activo (mercadería o materia prima); que son excluidos de los gastos de 

administración, o financieros, impuestos y participaciones por pagar, estos 

alcanzan un valor de 126.352,07 dólares, es decir; el 23,56% dentro de este 

se encuentran los sueldos, salarios y demás remuneraciones (agentes 

vendedores, estibadores y bodegueros). 

Otro consumos son los Gastos Financieros considerados como gastos 

deducibles, los mismos que son para la financiación de la empresa, ya sea 

por la disposición de los recursos de terceras personas como préstamos 

bancarios, comisiones bancarias y pagos de sobregiros, este cuenta con 

un valor de 35.680,76 dólares;  equivalente al 6,65%. Los Gastos No 

Deducibles son los gastos que no se pueden descontar con 9.283,33 

dólares; representando el 1,73% el cual corresponde al pago de 

matriculación vehicular, multas o sanciones de tránsito. Finalmente pero no 

menos importante tenemos Otros Gastos que son valores incurridos por 

la empresa para su funcionamiento correspondiente al rubro de seguridad 

y vigilancia con 194,77 dólares representando 0,04% del total de los gastos. 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS VERTICAL DEL 

ESTADO DE RESULTADOS   
DEL 01 DE ENERO AL  31 DE 

DICIEMBRE DEL 2016 
 

CODIGO CUENTA VALOR % RUBRO % GRUPO 

4. INGRESOS    

4.1. 
INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

   

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA 6.638.452,45 99,35% 99,35% 

4.1.08. OTROS INGRESOS  43.245,98 0,65% 0,65% 

 TOTAL INGRESOS 6.681.698,43  100% 

 

51. COSTOS DE VENTA     

51.05. COSTO DE VENTA 6.018.174,10 100,00% 90,07% 

 TOTAL COSTOS 6.018.174,10  90,07% 

 

52. GASTOS    

52.01. GASTOS DE VENTA 194.240,46 31,11% 2,92% 

52.02. GASTOS ADMINISTRATIVOS 359.279,57 57,56% 5,41% 

52.03. GASTOS FINANCIEROS 45.683,98 7,32% 0,69% 

52.04. OTROS GASTOS 228,84 0,04% 0,00% 

52.05. GASTO NO DEDUCIBLES 24.781,30 3,97% 0,37% 

 TOTAL GASTOS 624.214,15  9,34% 

 TOTAL COSTOS Y GASTOS  6.642.388,25  99,41% 

 

GANANCIA NETA DEL PERIODO 39.310,18  0,59% 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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ESTRUCTURA FINANCIERA PERÍODO 2016 

GRÁFICA N° 56 

 

 

GRÁFICA N° 57 

 

 

EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA CIA. 

LTDA.ESTRUCTURA ECONOMICA 2016
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 



181 
 

INTERPRETACIÓN  

En el año 2016, la Estructura Económica de la Empresa Comercial “Calva 

y Calva Cía. Ltda.” refleja un Total de Ingresos de 6´681.698,43 dólares; 

equivalente al 100%, representando la venta de mercadería, siendo un 

monto de ingresos considerables para recuperar los Costos, cubrir los 

Gastos y generar una rentabilidad que compense la inversión realizada 

satisfactoriamente. 

Los Costos de este año ascienden a un monto de 6´018.174,10 dólares; 

representando el 90,07% frente a los Ingresos, resultado que se debe por 

la adquisición de mercadería, las mismas que se incrementaron con 

respecto al año anterior. 

Los Gastos suman la cantidad de 624.214,15 dólares; equivalente al 

9,34%, cuyos desembolsos fueron necesarios para el normal 

funcionamiento de la empresa; en comparación con los Ingresos su nivel 

de participación es baja, situación que es muy favorable debido a que se 

logra obtener una mayor rentabilidad.   

La Ganancia del Ejercicio periodo en estudio es de 39.310,18 dólares, es 

decir; el 0,59% sobre sus Ingresos, siendo un resultado positivo producto 

de su actividad económica y del buen uso de los recursos de empresa, pero 

no obstante este resultado puede ser mejor y mayor ya que la distribuidora 

está en posición de generar mayor utilidad al final de cada periodo. 
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TABLA N° 48 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 

4.1. 
INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

  

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA      6.638.452,45  99,35% 

4.1.08. OTROS INGRESOS            43.245,98  0,65% 

TOTAL INGRESOS 6.681.698,43 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N°  58 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Los Ingresos que genera la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, 

se deben a la Venta de Mercadería realizados con 12% y su gran mayoría 

con el 0% sumando un valor de 6´638.452,45 dólares; representado por un 

99,35%. 

Por ultimo tenemos Otros Ingresos que obtiene la empresa por 

descuentos, comisiones de las líneas distribuidas con un valor de 43.245,98 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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dólares, equivalente al 0,65%, siendo un monto que permite cubrir los 

costos y gastos del periodo, así como la obtención de ganancias 

satisfactorias y rentables que incrementan el patrimonio y aumentan el valor 

de la empresa, situación que es favorable para los accionistas. 

TABLA N° 49 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 

51. COSTOS DE VENTA    

51.05. COSTO DE VENTA 6.018.174,10 100,00% 

TOTAL COSTOS    6.018.174,10 1000,00% 

 

 
 

GRÁFICA N°  59 

 

 

INTERPRETACIÓN 

Los Costos de la Empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.” se deben en su gran 

parte a la compra de mercaderías destinadas para la venta, en el año 2016 

el Costo de Venta es de 6´018.174,10 dólares representando el 100,00%, 

cuyo resultado es normal y lógico por el inventario que mantiene la empresa 

para ser distribuida a nivel local, provincial e interprovincial.  
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 50 

 

CÓDIGO CUENTA VALOR % RUBRO 

52. GASTOS   

52.01. GASTOS DE VENTA 194.240,46 31,11% 

52.02. 
GASTOS 
ADMINISTRATIVOS 

359.279,57 57,56% 

52.03. GASTOS FINANCIEROS 45.683,98 7,32% 

52.04. OTROS GASTOS 228,84 0,04% 

52.05. GASTO NO DEDUCIBLES 24.781,30 3,97% 

TOTAL GASTOS 624.214,15 100,00% 

 

 

 

GRÁFICA N°  60 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

 

En el año 2016, la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, ha 

generado un total de gastos de 624.214,15 dólares, representando el 

9,34%, el cual se desglosa de la siguiente manera:  

Con un valor muy significativo están los Gastos Administrativos que tiene 

la distribuidora siendo desembolsos que realiza para el funcionamiento de 

la misma, revelando con un 57,56% equivalente a  valor 359.279,57 

dólares, dentro del cual la cuenta más significativa es sueldos, salarios y 

demás remuneraciones (Contadora, asistente contable y administrador). 

Seguidamente los Gastos de Ventas de la empresa con los costes que se 

pagan al personal de la empresa por su labor que realiza, con un valor de 

194.240,46 dólares, correspondiente al 31,11%, en esta cuenta el rubro 

más significativo son sueldos, salarios y demás remuneraciones 

(remuneración de los agentes vendedores, estibadores, choferes y 

ayudantes) remuneraciones que son por la actividad a la que se dedica la 

empresa. 

Los Gastos Financieros estos forman parte de los gatos deducibles ya 

que la empresa tiene a su disponibilidad recursos de terceras personas 

como préstamos bancarios, cuenta con el 7,32% que corresponde a 

45.683,98 dólares; dentro de este encontramos los intereses pagados por 

préstamos bancarios con un valor 37.993,30 dólares, siendo este producto 
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de los varios prestamos adquiridos por la compañía para poder solventar 

sus obligaciones con terceros. 

Los Gastos No Deducibles son los gastos que no se pueden descontar 

fiscalmente es decir, que son los gastos personales y los del sustento del 

contribuyente teniendo un valor de 24.781,30 dólares; representando el 

3,97% por matriculación vehicular y sanciones de transito que son citadas 

o notificadas. 

Finalmente, pero no menos importantes los Otros Gastos que son 

adquiridos por la empresa como seguridad y vigilancia y además la firma 

electrónica con un valor de 228,84 dólares con el 0,04%. 

Todos estos gastos son incurridos por la empresa en la producción, 

administración, venta y distribución de los productos son necesarios para 

su labor y crecimiento de la misma para generar al final de cada periodo 

una utilidad.  
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

ANÁLISIS HORIZONTAL  
 ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

PERÍODOS 2015 – 2016. 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

1. ACTIVO      

1.01.  ACTIVO CORRIENTE      

1.01.01. EFECTIVO Y EQUIVALENTES AL EFECTIVO 113.666,58 72.062,31 41.604,27 58% 1,58 

1.01.01.01. Efectivo 7.016,45 14.389,98 (7.373,53) -51% 0,49 

1.01.01.02. Bancos  106.317,77 57.658,55 48.659,22 84% 1,84 

1.01.01.03. Cooperativas 332,36 13,78 318,58 2312% 24,12 

1.01.02. ACTIVOS FINANCIEROS 1.844.381,16 1.556.143,89 288.237,27 19% 1,19 

1.01.02.05. Documentos y Cuentas Por Cobrar  1.235.434,92 990.127,81 245.307,11 25% 1,25 

1 .01.02.08. Otras Cuentas Por Cobrar 340.319,36 586.749,59 (246.430,23) -42% 0,58 

1.01.02.09 (Provisión de Cuentas Incobrables) (20.733,51) (20.733,51) - - 1,00 

1.01.03. INVENTARIOS 611.892,10 569.495,98 42.396,12 7% 1,07 

1.01.03.06. Inventario de Mercadería 611.892,10 569.495,98 42.396,12 7% 1,07 

1.01.04. SERVICIOS Y OTROS PAGOS ANTICIPADOS - 8.900,43 (8.900,43) -100% 0,00 

1.01.04.03. Anticipo a Proveedores - 8.900,43 (8.900,43) -100% 0,00 

1.01.05. ACTIVOS POR IMPUESTOS CORRIENTES 50.751,69 18.166,05 32.585,64 179% 2,79 

1.01.05.01. Crédito Tributario IVA 13.576,75 14.682,54 (1.105,79) -8% 0,92 

1.01.05.02. Crédito Tributario I.R. 23.714,22 3.483,51 20.230,71 581% 6,81 

1.01.05.03. Anticipo Impuesto Renta 13.460,72 - 13.460,72 - 0,00 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

ANÁLISIS HORIZONTAL 
 ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

PERÍODOS  2015-2016 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

1.01.07. OTROS ACTIVOS CORRIENTES 24.257,14 4.939,88 19.317,26 391% 4,91 

1.01.07.01. Faltante de Caja 2.285,93 2.216,66 69,27 3% 1,03 

1.01.07.02. Movilización Zona Macará 359,61 527,16 (167,55) -32% 0,68 

1.01.07.03. Movilización Zona Catamayo - 33,90 (33,90) -100% 0,00 

1.01.07.04. Viáticos Movilización Vehículos Liviano 633,79 246,56 387,23 157% 2,57 

1.01.07.05. Viáticos Movilización Vehículos Pesados 297,99 297,99 - - 1,00 

1.01.07.06. Movilización Zona Zamora - 63,21 (63,21) .-100% 0,00 

1.01.07.07. Movilización Supervisores 573,32 368,95 204,37 55% 1,55 

1.01.07.08. Movilización Hernán Padilla 830,52 85,28 745,24 8,74% 9,74 

1.01.07.09. Movilización Jayme Jaramillo 1.674,87 1.100,17 574,70 52% 1,52 

1.01.07.10. Movilización Palanda 2.511,83 - 2.511,83 - 0,00 

1.01.07.11. Otros Activos no Corrientes 15.089,28 - 15.089,28 - 0,00 

 TOTAL ACTIVO CORRIENTE 2.644.948,67 2.229.708,54 415.240,13 19% 1,19 

 

1.02. ACTIVO NO CORRIENTE      

1.02.01. PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO 145.959,04 58.874,93 87.084,11 148% 2,48 

1.02.01.05. Muebles y Enseres 19.046,71 18.643,79 402,92 2% 1,02 

1.02.01.08. Equipo de Computación 16.547,34 9.653,30 6.894,04 71% 1,71 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

ANÁLISIS HORIZONTAL  
 ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

PERÍODOS  2015-2016 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

1.02.01.09. 
Vehículos, Equipos de Transporte y Equipo 
Caminero 

300.403,37 215.101,94 85.301,43 0% 1,00 

1.02.01.11. Repuestos y Herramientas 2.988,80 2.280,91 707,89 100% - 

1.02.01.12. 
(-) Depreciación Acumulada Propiedad, Planta y 
Equipo 

(193.027,18) (186.805,01) 
     (6.222,17) 

-55% 1,55 

1.02.02. PROPIEDADES DE INVERSIÓN 36.922,04 36.922,04 - - - 

1.02.02.02. Edificios 36.922,04 36.922,04 - - - 

1.02.02.03. Marcas y Patentes 5.600,00 5.600,00 - - - 

1.02.02.04. (-) Amortización Acumulada de Activos  (5.600,00) (5.600,00) - - - 

 TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 182.881,08 95.796,97 87.084,11 90,90% 1,90 

 TOTAL ACTIVO 2.827.829,75 2.325.505,51 502.324,24 21,60% 1,22 

 

2. PASIVO      

2.01. PASIVO CORRIENTE      

2.01.03. CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR 2.093.083,88 1.858.534,65 234.549,23 13% 1,13 

2.01.03.01. Locales 2.093.083,88 1.858.534,65 234.549,23 13% 1,13 

2.01.07. OTRAS OBLIGACIONES 80.074,95 65.283,72 14.791,23 23% 1,23 

2.01.07.01. Con la Administración Tributaria 34.551,34 25.393,62 9.157,72 36% 1,36 

2.01.07.03. Con el IESS 5.286,14 4.378,35 907,79 21% 1,21 

2.01.07.04. Por Beneficios de Ley a Empleados 40.237,47 35.511,75 4.725,72 13% 1,13 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

ANÁLISIS HORIZONTAL  
 ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

PERÍODOS  2015-2016 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

2.01.09. OTROS PASIVOS FINANCIEROS 28.479,44 50.718,87 (22.239,43) 44% 0,56 

2.01.09.01 Depósitos por Identificar 25.607,63 48.218,77 (22.611,14) 52% 0,48 

2.01.09.02 Sobrantes de Cierres de Caja 2.871,81 2.500,10 371,71 113% 2,13 

 TOTAL PASIVO CORRIENTE 2.201.638,27 1.974.537,24 227.101,03 12% 1,12 

 

2.02. PASIVO NO CORRIENTE      

2.02.03. 
OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES 
FINANCIERAS 

535.256,37 290.563,04 244.693,33 -84% 1,84 

2.02.03.01. Locales 535.256,37 290.563,04 244.693,33 -84% 1,84 

2.02.04. CUENTAS POR PAGAR  61.564,39 70.345,05 (8.780,66) 12% 0,88 

2.02.04.01. Locales 61.564,39 70.345,05 (8.780,66) 12% 0,88 

2.02.07. 
PROVISIONES POR BENEFICIOS A 
EMPLEADOS 

10.377,00 10.377,00 - - 1,00 

2.02.07.01. Provisión Jubilación Patronal 8.206,00 8.206,00 - - 1,00 

2.02.07.02. Provisión Desahucio Laboral 2.171,00 2.171,00 - - 1,00 

 TOTAL PASIVO NO CORRIENTE 607.197,76 371.285,09 235.912,67 64% 1,64 

 TOTAL PASIVO 2.808.836,03 2.345.822,33 463.013,70 52% 1,20 

       

3. PATRIMONIO NETO      

3.01. CAPITAL      
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

ANÁLISIS HORIZONTAL  
ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

PERÍODOS  2015-2016 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

3.01.01. CAPITAL SUSCRITO O ASIGNADO 400,00 400,00 - - 1,00 

 TOTAL CAPITAL 400,00 400,00 - - 1,00 

       

3.04. RESERVAS      

3.04.01 RESERVA LEGAL 4.625,20 4.625,20 - - 1,00 

 TOTAL RESERVAS 4.625,20 4.625,20 - - 1,00 

3.06. RESULTADOS ACUMULADOS      

3.06.02 
(-) PÉRDIDAS ACUMULADAS DE AÑOS 
ANTERIORES 

(40.152,07) (39.583,37) (568,70) -1% 1,01 

3.06.03 
RESULTADOS ACUMULADOS 
PROVENIENTES DE LA ADMINISTRACION 
ANTERIOR  

14.810,41 14.810,41 - 0% 1,00 

 TOTAL RESULTADOS ACUMULADOS (25.341,66) (24.772,96) (568,70) -2% 1,02 

3.07. RESULTADOS DEL EJERCICIO      

3.07.01 UTILIDAD O PERDIDA NETA DEL PERIODO 39.310,18 (569,06) 39.879,24 7008% (69,08) 

 TOTAL RESULTADOS DEL EJERCICIO 39.310,18 (569,06) 39.879,24 7008% (69,08) 

 TOTAL PATROMINIO 18.993,72 (20.316,82) 39.310,54 193% (0,93) 

 PASIVO MAS PATRIMONIO 2.827.829,75 2.325.505,51 502.324,24 -22% 1,22 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN DEL ANÁLISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE 

SITUACIÓN FINANCIERA 2015 – 2016 A LA EMPRESA COMERCIAL 

“CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.” 

 

TABLA N° 51 

 

ACTIVO 

CORRIENTE 

AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

2.644.948,67 2.229.708,54 415.240,13 19% 1,19 

 

 

 

GRÁFICA N°  61 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 



193 
 

INTERPRETACIÓN 

Al analizar competitivamente los Estados Financieros de la Empresa 

Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” pertenecientes a los años 2015 y 

2016, se observa lo siguiente:  

El Activo Corriente en el año 2015 es de 2´229.708,54 dólares, mientras 

que el año 2016 alcanza 2´644.948,67 dólares; evidenciando un aumento 

equivalente del 19% y en valores monetarios de 415.240,13 dólares con 

una razón de 1,19 veces menos que el año anterior esto se debe a la 

variación de las siguientes cuentas: 

El Efectivo y Equivalentes al Efectivo aumento para el año 2016 con un 

valor de 113.666,58 dólares y para el año 2015 con 72.062,31 dólares 

produciéndose un aumento de 41.604,27 dólares equivalente al 58% con 

una razón de 1,58 veces; ocasionado por el incremento del ingreso del 

efectivo permitiendo a la empresa hacer frente a cualquier eventualidad. 

Los Activos Financieros (cuentas y documentos por cobrar) para el año 

2016 cuentan con 1´844.381,16 dólares, para el año 2015 con 

1´556.143,89 dólares; reflejando un aumento en valores monetarios de 

288.237,27 dólares, que equivale a 19% con una razón del 1,19 veces; 

producto de los créditos concedidos a los clientes (mayores ventas). 

Los Inventarios para el año 2016 se obtuvo un valor de 611.892,10 

dólares; para el 2015 tiene 569.495,98 dólares; notándose un aumento de 

42.396,12 dólares; equivalente al 7% con una razón del 1,07 veces 
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producto a la mayor adquisición de mercadería por la empresa pudiendo 

mantenerse competitivamente en el mercado. 

Los Servicios y Otros Pagos Anticipados para el año 2016, cuenta con 

0,00 dólares y para el año 2015 tiene un valor de 8.900,43 dólares 

representando una disminución (8.900,43) dólares, es decir; el -100%, 

demostrándose que la empresa para el año 2016 no adquirió ningún 

servicio y ni realizo pagos anticipados. 

Los Activos Por Impuestos Corrientes cuenta para el año 2016 con 

50.751,69 dólares y para el año 2015 con 18.166,05 dólares representando 

un aumento de 32.585,64 dólares, equivalente al 179% con una razón del 

2,79 veces; debido a los créditos tributarios obtenidos por la empresa (IVA, 

I.R. y el anticipo del impuesto a la renta). 

En Otros Activos Corrientes cuenta con un valor de 24.257,14 dólares, 

para el año 2016 y para el año 2015, 4.939,88 dólares, correspondiente a 

un aumento de los 19.317,26 dólares equivalente al 391% con una razón 

de 4,91 veces, encontrando en este rubro los faltantes de caja, los cuales 

se dan a los agentes vendedores de provincia cuando o se les ha dado los 

viáticos correspondientes para cubrir su ruta semanal y además la 

diferentes rutas (movilizaciones) de distribución de la mercadería. 
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TABLA N° 52 

 

ACTIVO NO 
CORRIENTE 

AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
% DE AUMENTO 
O DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

182.881,08 95.796,97 87.084,11 90,90% 1,90 

 

 

 

GRÁFICA N°  62 

 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Una vez analizado el Activo No Corriente de la Empresa “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; en los periodos 2015 y 2016 revela que cuenta con un valor de 

95.796,97 dólares y de 182.881,08 dólares respectivamente; demostrando 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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un aumento de los 87.084,11 dólares, equivalente a 90,90% con una razón 

del 1,90 más en el año anterior debiéndose a la variación de las siguientes 

cuentas:  

En Propiedades, Planta y Equipo con un valor para el año 2016 es de 

145.959,04 dólares y para el 2015 con los 58.874,93 dólares; reflejando un 

aumento monetario de 87.084,11 dólares, equivalente al 148% con una 

razón del 2,48; producido este por el equipamiento de la compañía tanto en 

equipo de computación, vehículos, equipos de transporte y equipo 

caminero que son necesarios para el funcionamiento y distribución de los 

inventarios. 

Propiedades de Inversión para el 2016 y 2015 cuenta con un valor de 

36.922,04 dólares, en el cual no se evidencia ninguna variación ya que la 

compañía no ha adquirido bienes inmuebles. 

Además, se encuentra el rubro de Marcas y Patentes con un valor de 

5.600,00, para los años 2015 y 2016 del paquete informático utilizado por 

los empleados de la compañía para realizar sus actividades diarias. Y así 

mismo cuneta con su respectiva (-) Amortización Acumulada de Activos 

de (5.600,00) dólares, debido a las actualizaciones del paquete informático 

que es utilizado por los empleados debido a las exigencias y 

actualizaciones de hoy en día por la sociedad de esta manera mantenerse 

competitivos. 
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TABLA N° 53 

PASIVO 

CORRIENTE 

AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

2.201.638,27 1.974.537,24 227.101,03 -12% 1,12 

 

 

 

GRÁFICA N°  63 

 

 

  

 

 

INTERPRETACIÓN  

Una vez ejecutado el análisis horizontal a la Empresa Comercial “Calva y 

Calva Cía. Ltda.”; nos indica que el Pasivo Corriente en el año 2015 

alcanza un valor de 1´974.537,24 mientras que en el 2016 posee 

2´201.638,27 dólares presentando un aumento de 227.101,03 dólares 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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representado en el 12% y una razón de 1,12 veces más que el año 2015 

variación causada por las siguientes cuentas:  

Las Cuentas y Documentos Por Pagar (Proveedores) tiene un valor de 

2´093.083,88 dólares en el 2016 y para el año 2015 un valor de 

1´858.534,65 dólares, evidenciando un aumento de 234.549,23 dólares, 

equivalente al 13% con una razón de 1,13 veces, producido por la mayor 

adquisición de mercadería debido a la actividad que realiza la empresa. 

En Otras Obligaciones presenta un valor para el año 2016 de 80.074,95 

dólares y para el año 2015, 65.283,72 dólares; presentándose un aumento 

de 14.791,23 dólares equivalente al 23% con una razón del 1,23 veces; 

encontrando los rubros de la Administración Tributaria, Con El IESS y Los 

Beneficios de Ley a Empleados; esta variación se dio ya que la empresa 

incremento personal para poder llegar a sus objetivos. 

Otros Pasivos Financieros con un valor de 28.479,44 dólares para el año 

2016 y para el año 2015 con un valor de 50.718,87 dólares evidenciando 

una disminución de (22.239,43) dólares representando el -44% con una 

razón del 0,56 veces; correspondiente a los depósitos por identificar con un 

valor para el año 2015 de 48.218,77 dólares y para el año 2016 de 

25.607,63 dólares demostrando una disminución de (22.411,14) dólares 

equivalente al -52% con una razón de 0,48 veces. 

Además, se encuentra el rubro de Sobrantes de Cierre de Caja contando 

para el año 2016 con un valor de 2.871,81 dólares y para el año 2015 con 
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2.500,10 dólares, con un aumento de 371,71 dólares, con un 113% y una 

razón de 2,13 veces, dineros que son sobrantes de las recaudaciones por 

parte de los agentes vendedores que realizan diariamente su recaudación. 

TABLA N° 54 

 

PASIVO NO 

CORRIENTE 

AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE AUMENTO 

O DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

607.197,76 371.285,09 235.912,67 -64% 1,64 

 

 

 

 

GRÁFICA N°  64 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

A lo referente del Pasivo No Corriente una vez aplicado el análisis 

horizontal presenta un valor para el año 2015 de 317.285,09 dólares y para 

el año 2016 con un valor de 607.197,76 dólares; demostrando una variación 

de 235.912,67 dólares; equivalente al 64% con una razón del 1,64 veces 

resultado de la variación de las siguientes cuentas: 

En Obligaciones Con Instituciones Financieras para el año 2016 cuenta 

con un valor de 535.256,37 dólares y para el año 2015 de 290.563,04 

dólares; presentándose un aumento de 244.693,33 dólares; equivalente al 

84% con una razón del 1,84; debido a la mayor adquisición de 

financiamiento de fuentes externas, decisiones que fueron tomadas debido 

a la falta de liquidez de la empresa para poder cubrir sus obligaciones con 

terceras personas; además para la adquisición de mercadería y 

equipamiento de la empresa como la adquisición de un camión y monta 

cargas.  

Seguidamente tenemos el rubro de Cuentas Por Pagar, cuenta con un 

valor de 61.564,39 dólares para el año 2016 y de 70.345,05 dólares para el 

año 2015, arrojando una disminución de (8.780,66) dólares, equivalente al 

-12% con una razón del 0,88 veces, cuenta que ha servido para la empresa 

como fuente de financiamiento por parte del Gerente de la compañía.  

Finalmente tenemos las Provisiones Por Beneficios a Empleados para 

el año 2016 y 2015 cuentan con un valor de 10.377,00 dólares, presentando 
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ninguna variación debido a que lo provisionado para la jubilación desahucio 

no presentó ninguna modificación. 

TABLA N° 55 

 

PATRIMONIO 
AÑO 2016 AÑO 2015 

AUMENTO O 
DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

18.993,72 (20.316,82) (1.323,09) 6,51% 0,93 

 

 

 

GRÁFICA N°  65 

 

 

 

  

INTERPRETACIÓN  

 

El Patrimonio de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”; 

presenta para el año 2016 18.993,72 dólares y para el año 2015 con un 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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valor de (20.316,82) dólares; indicando una disminución de (1.323,09) 

dólares; equivalente al 6,51% con un razón de 0,93 veces; supliendo la 

perdida ocasionada del periodo anterior para lograr obtener utilidades al 

final del nuevo periodo, producido por las venta de los bienes 

comercializados hacia el mercado; abriendo nuevas fuentes de trabajo a 

nivel local y provincial.  
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE RESULTADOS  

PERÍODOS  2015-2016 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
% DE AUMENTO 
O DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

4. INGRESOS      

4.1. INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS      

4.1.01. VENTA DE MERCADERIA 6.638.452,45 4.916.809,61 1.721.642,84 35% 1,35 

4.1.01.01 Ventas 12% 2.861.490,56 2.325.552,30 535.938,26 23% 1,23 

4.1.01.02 Ventas 0% 3.776.961,89 2.591.257,31 1.185.704,58 46% 1,46 

4.1.08. OTROS INGRESOS  43.245,98 69.330,81 (26.084,83) -38% 0,62 

4.1.08.01 Descuentos en Compras 12% 40.811,73 42.289,24 (1.477,51) -3% 0,97 

4.1.08.02 Intereses Ganados 127,18 54,32 72,86 134% 2,34 

4.1.08.03 Otros Ingresos 937,07 1.215,06 (277,99) -23% 0,77 

4.1.08.04 Descuento en Compras 0% 1.370,00 25.772,19 (24.402,19) -95% 0,05 

 
TOTAL DE INGRESOS DE ACTIVIDADES 
ORDINARIAS 

6.681.698,43 4.986.140,42 1.695.558,01 34% 1,34 

 TOTAL DE INGRESOS 6.681.698,43 4.986.140,42 1.695.558,01 34% 1,34 

 

51. COSTOS DE VENTA       

51.05. COSTO DE VENTA 6.018.174,10 4.450.313,43 1.567.860,67 35,23% 1,35 

51.05.01 Costo de Venta 0% 3.411.445,17 2.366.605,16 1.044.840,01 44% 1,44 

51.05.02 Costo de Venta 12% 2.606.718,93 2.083.708,27 523.010,66 25,10% 1,25 

 TOTAL COSTOS 6.018.174,10 4.450.313,43 1.567.860,67 35,23% 1,35 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE RESULTADOS  

PERÍODOS  2015-2016 
 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
% DE AUMENTO 
O DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

52. GASTOS      

52.01. GASTOS DE VENTA      

52.01.01. Sueldos, Salarios y Demás Remuneraciones 85.300,91 41.386,75 43.914,16 106% 2,06 

52.01.02. Aportes a la Seguridad Social  (I FR) 16.751,57 12.187,32 4.564,25 37% 1,37 

52.01.03. Beneficios Sociales e Indemnizaciones 19.495,45 9.420,73 10.074,72 107% 2,07 

52.01.05 Honorarios, Comisiones y Dietas a Personas 7.261,23 5.650,42 1.640,81 29% 1,29 

52.01.08 Mantenimiento y Reparaciones Ventas - 221,54 (221,54) -100% 0,00 

52.01.10 Comisiones Ventas 21.783,93 25.141,40 (3.357,47) -13% 0,87 

52.01.12 Combustibles Ventas 23.254,97 14.196,54 9.058,43 64% 1,64 

52.01.13 Lubricantes - 81,87 (81,87) -100% 0,00 

52.01.14 Seguros y Reaseguros  (Primas y Cesiones) 789,24 2.617,94 (1.828,70) -70% 0,30 

52.01.15 Transporte 1.480,09 763,90 716,19 94% 1,94 

52.01.16 Gastos de Gestión  (Agasajos a Accionistas) 746,70 518,96 227,74 44% 1,44 

52.01.17. Gatos de Viaje Ventas 14.586,36 6.272,53 8.313,83 133% 2,33 

52.01.18 Agua, Energía, Luz y Telecomunicaciones - 659,06 (659,06) -100% 0,00 

52.01.19 Notario y Registradores de la Propiedad 146,76 321,58 (174,82) -54% 0,46 

52.01.20 Impuestos, Contribuciones y Otros 108,00 1.055,20 (947,20) -90% 0,10 

52.01.23 Gasto deterioro 522,00 683,52 (161,52) -24% 0,76 

52.01.24. Gastos por Cantidades Anormales de Utilización  465,39 6,00 459,39 7657% 77,57 

52.01.28 Otros Gastos 643,13 0,02 643,11 3215550% 32156,50 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE RESULTADOS  

PERÍODOS  2015-2016 
 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
% DE AUMENTO 
O DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

52.01.29 Matriculación Vehicular 1.883,73 5.166,58 (3.282,85) -64% 0,36 

52.01.30 Bordados de Uniformes Ventas 1.021,00 - 1.021,00 - - 

 TOTAL DE GASTOS DE VENTAS 194.240,46 126.352,07 67.888,39 54% 1,54 

       

52.02. GASTOS ADMINISTRATIVOS      

52.02.01. Sueldos Salarios y Demás Remuneraciones 118.072,57 107.477,19 10.595,38 10% 1,10 

52.02.02. Aportes a la Seguridad Social  (I FR) 23.809,93 23.242,74 567,19 2% 1,02 

52.02.03. Beneficios Sociales e Indemnizaciones 15.724,64 16.386,63 (661,99) -4% 0,96 

52.02.05 Honorarios, Comisiones y Dietas a Personas 10.027,01 914,28 9.112,73 996% 10,96 

52.02.08 Mantenimiento Y Reparaciones 79.865,23 42.456,88 37.408,35 88% 1,88 

52.02.10 Comisiones 10.576,68 7.736,27 2.840,41 37% 1,37 

52.02.11 Promoción y Publicidad 9,00 2.377,99 (2.368,99) -100% 0,00 

52.02.12 Combustible Administrativo 12.225,14 5.380,87 6.844,27 127% 2,27 

52.02.14 Seguros y Reaseguros  (Primas y Cesiones) 19.146,21 - 19.146,21 - - 

52.02.15 Transporte Administrativo 3.718,83 - 3.718,83 - - 

52.02.16. Gastos de Gestión  (Agasajos a Accionistas) 15.379,45 1.504,19 13.875,26 922% 10,22 

52.02.17 Gastos de Viajes - 482,80 (482,80) -100% 0,00 

52.02.18 Agua, Energía, Luz y Telecomunicaciones 10.328,72 271,80 10.056,92 3700% 38,00 

52.02.19 Notarios y Registradores de la Propiedad  25,00 44,76 (19,76) -44% 0,56 

52.02.20 Impuestos, Contribuciones Y Otros 6.567,88 1.765,80 4.802,08 272% 3,72 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE RESULTADOS  

PERÍODOS  2015-2016 
 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
% DE AUMENTO 
O DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

52.02.21 Depreciaciones - 39.987,27 (39.987,27) -100% 0,00 

52.02.23 Gasto Deterioro - 96.501,93 (96.501,93) -100% 0,00 

52.02.24 Gastos Por Cantidades Anormales Utilización  - 1.339,15 (1.339,15) -100% 0,00 

52.02.27 Gasto IVA 23.781,77 10.997,62 12.784,15 116% 2,16 

52.02.29 Otro Gastos 4.550,91 23,64 4.527,27 19151% 192,51 

52.02.30 Servicio De Correspondencia y  Envíos 50,04 6,50 43,54 670% 7,70 

52.02.31 Servicio De Imprenta y Reproducciones 29,69 1.312,52 (1.282,83) -98% 0,02 

52.02.32 Gasto Arriendo - 1.350,00 (1.350,00) -100% 0,00 

52.02.33 Suministros y Materiales de Oficina 4.968,28 3.324,29 1.643,99 49% 1,49 

52.02.34 Suministros y Materiales de Aseo y Limpieza 422,59 - 422,59 - - 

 TOTAL GASTOS ADMINISTRATIVOS 359.279,57 364.885,12 (5.605,55) -2% 0,98 

       

52.03. GASTOS FINANCIEROS      

52.03.01 Intereses Pagados por Préstamos Bancarios 37.993,30 27.992,16 10.001,14 36% 1,36 

52.03.02 Comisiones bancarias 2.648,01 5.248,93 (2.600,92) -50% 0,50 

52.03.06 Intereses Pagados por Sobregiro 5.042,67 2.439,67 2.603,00 107% 2,07 

 TOTAL GASTOS FINANCIEROS 45.683,98 35.680,76 10.003,22 28% 1,28 

       

52.04. OTROS GASTOS      

52.04.02 Seguridad y Vigilancia 192,84 194,77 (1,93) -1% 0,99 
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CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 
ANÁLISIS HORIZONTAL DEL ESTADO DE RESULTADOS  

PERÍODOS  2015-2016 
 
 

CÓDIGO CUENTA AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
% DE AUMENTO 
O DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

52.04.03 Firma Electrónica 36,00 - 36,00 - - 

 TOTAL OTROS GASTOS 228,84 194,77 34,07 17% 1,17 

       

52.05. GASTO NO DEDUCIBLES      

52.05.02. Gastos Judiciales No Deducibles - 37,60 (37,60) -100% 0,00 

52.05.03. Gastos Gerencia No Deducibles 158,00 282,22 (124,22) -44% 0,56 

52.05.13 Impuestos Contribuciones y Otros No Deducibles 2.664,48 7.397,04 (4.732,56) -64% 0,36 

52.05.17 Servicios Agua, Energía, Luz y Telecomunicaciones 2.586,80 163,03 2.423,77 1487% 15,87 

52.05.18 Combustible y Lubricantes No Deducibles 10,51 - 10,51 - - 

52.05.20 Remuneración Alimentación No Deducibles 371,15 - 371,15 - - 

52.05.22 Interés Pagados No Deducibles 5.351,55 156,08 5.195,47 3329% 34,29 

52.05.24 Matriculación Vehicular No Deducible 172,91 1.247,36 (1.074,45) -86% 0,14 

52.05.25 Multas 13.465,90 - 13.465,90 - - 

 TOTAL GASTOS NO DEDUCIBLES 24.781,30 9.283,33 15.497,97 167% 2,67 

 TOTAL GASTOS 624.214,15 536.396,05 87.818,10 16% 1,16 

       

GANANCIA / PERDIDA NETA DEL PERIODO 39.310,18 (569,06) 39.741,12 6.808% 69,08 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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ANÁLISIS HORIZONTAL DE LA EMPRESA COMERCIAL “CALVA Y 

CALVA CÍA. LTDA.” DEL ESTADO DE RESULTADOS  

PERÍODOS 2015 – 2016 

 

TABLA N° 56 

 

INGRESOS 
AÑO 2016 AÑO 2015 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

6.681.698,43 4.986.140,42 1.695.558,01 34% 1,34 

 

 

 

 

GRÁFICA N°  66 
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

Una vez realizado el análisis comparativo de la Empresa Comercial “Calva 

y Calva Cía. Ltda.” de los años 2016 y 2015 los Ingresos tiene un valor de 

6´681.698,43 dólares y 4´986.140,42 dólares respectivamente obteniendo 

una variación positiva de 1´695.558,01 dólares equivalente al 34%, con una 

razón del 1,34 debido a la mayor venta de mercadería que el año pasado, 

poniendo en marcha las estrategias de marketing comercial, publicidad y 

propaganda y descuentos a favor del cliente y de la empresa para así 

obtener una utilidad al final del periodo. 

TABLA N° 57 

COSTOS 
AÑO 2016 AÑO 2015 

AUMENTO O 
DISMINUCIÓN 

% DE 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 
RAZÓN 

6.018.174,10 4.450.313,43 1.567.860,67 35% 1,35 

 

 

GRÁFICA N°  67 
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Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

Una vez analizado competitivamente el estado de resultados de la 

compañía “Calva y Calva”, se pudo determinar que los Costos para el año 

2016 cuenta con un valor de 6´018.174,10 dólares y para el año 2015 con 

4´450.313,43 dólares;  produciendo un aumento de 1´567.860,67 dólares; 

equivalente al 35% con una razón de 1,35; producto de la mayor 

adquisición de mercaderías con el IVA 12% y 0% para ser expendidos a 

nivel nacional, provincial e interprovincial; manteniéndose 

competitivamente en el mercado así mismo logrando mayor rentabilidad y 

utilidades para sus empleados al final del periodo. 

TABLA N° 58 

GASTOS 
AÑO 2016 AÑO 2015 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

624.214,15 536.396,05 87.818,10 16% 1,16 

 

 

GRÁFICA N°  68 

 

AÑO 2016 AÑO 2015
AUMENTO O

DISMINUCIÓN

$ USD 624.214,15 536.396,05 87.818,10
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  
 

En lo referente a los Gastos que presenta la empresa “Calva y Calva Cía. 

Ltda.”, para el año 2016 tiene un valor de 624.214,15 dólares; para el año 

2015 con un valor de 536.396,05 dólares, produciendo un aumento de 

87.818,10 dólares representado el 16% y una razón de 1,16 debido a la 

variación de varias cuentas detalladas a continuación: 

En los Gastos de Ventas presenta para el año 2016 un valor de 194.240,46 

dólares, para el año 2015 con un valor de 126.352,07 dólares; produciendo 

una variación de 69.888,39 dólares, equivalente al 55% con una razón de 

1,55 veces mayor que el año 2015, debido a la mayor demanda en el 

mercado, teniendo que contratar con más empleados generando una 

fuente de empleo para la ciudadanía local. 

Los Gastos Administrativos para el año 2015 cuenta con un valor de 

359.279,57 dólares y para el año 2016 364.885,12 dólares, obteniendo una 

disminución de (5.605,55) dólares; con un -2% equivalente al 0,98; 

encontrando que el rubro de sueldos salarios y además remuneraciones 

tiene un incremento de 10.595,38; en el año 2016 fue de 118.072,57 

dólares y para el 2015 de 107.477,19  dólares equivalente al 10% con una 

razón del 1,10 debido a que se adquirió personal administrativo para 

satisfacer la demanda de los clientes. 

En los Gastos Financieros se presenta un valor para el año 2016 de 

45.683,98 dólares y para el año 2015 con un valor de 35.680,76 dólares; 
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resultado del cual nos da un incremento del 10.003,22 equivalente al 28% 

con una razón del 1,28 veces que el año anterior resultado de los intereses 

pagados a instituciones financieras por la adquisición de los préstamos. 

Otros Gastos presenta un valor de 228,84 y de 194,77 para el año 2016 y 

2015 respectivamente representando el 17% con un valor monetario de 

34,07 con una razón de 1,17; esta variación es menor ya que la empresa 

no adquirió gastos innecesarios si no los que exactamente necesita para 

su cuidado y funcionamiento de la misma. 

Los Gastos No Deducibles cuenta con un valor para el año 2016 de 

24.781,30 dólares; para el año 2015 con 9.283,33 dólares evidenciando un 

incremento de 15.497,97 dólares, representando 167% con una razón de 

2,67 veces mayor que en el 2015, en esta cuenta encontramos todos los 

rubros referentes a los pagos de servicios básicos; intereses pagados a 

fuetes externas (Cuentas por pagar Ramón Calva), la matriculación de 

vehículo, multas y entre otros gastos.  

 

TABLA N° 59 

GANANCIA/ 

PÉRDIDA NETA 

DEL PERIODO 

AÑO 2016 AÑO 2015 
AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

% DE 

AUMENTO O 

DISMINUCIÓN 

RAZÓN 

39.310,18 (569,06) 38.741,12 6.808% 69,08 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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GRÁFICA N°  69 

 

 

INTERPRETACIÓN  

En la Ganancia o Pérdida Neta del Periodo en la Empresa Comercial 

“Calva y Calva Cía. Ltda.”; muestra que para el año 2016 obtuvo un valor 

de 39.310,18 dólares; para el año 2015 cuenta con (569,06) dólares; 

equivalente a una variación positiva en términos monetarios de 38.741,12 

dólares, representando el 6.808% con una razón del 69,08 veces; resultado 

por el cual en el 2015 la empresa no tuvo una buena administración al 

momento de contratar mucho personal administrativo el cual no cumplía 

con las metas y objetivo propuestos de la empresa recurriendo al gasto de 

la liquidez en el rubro sueldos, salarios y además remuneraciones; para el 

año 2016 la empresa supo contratar el personal necesario para que 

desempeñe las funciones requeridas y poder cumplir con sus presupuestos 

establecidos y así ahorrarse el efectivo para poder ser utilizado en otras 

eventualidades que se presenten.  

AÑO 2016 AÑO 2015
AUMENTO O

DISMINUCIÓN

$ USD 39.310,18 -569,06 38.741,12
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Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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APLICACIÓN DE INDICADORES FINANCIEROS A LA EMPRESA 

COMERCIAL “CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.” PERÍODOS 2015 – 2016 

INDICADORES DE LIQUIDEZ 

RAZÓN CORRIENTE  

 

 

 

TABLA N° 60 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑹𝑪 =
 𝟐´𝟐𝟐𝟗. 𝟕𝟎𝟖, 𝟓𝟒 

 𝟏´𝟗𝟕𝟒. 𝟓𝟑𝟕, 𝟐𝟒 
 

 

 

𝑹𝑪 =
  𝟐´𝟔𝟒𝟒. 𝟗𝟒𝟖, 𝟔𝟕 

  𝟐´𝟐𝟎𝟏. 𝟔𝟑𝟖, 𝟐𝟕  
 

 

RC = $ 1,13 RC = $ 1,20 

 

 

 

GRÁFICA N°  70 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

DÓLARES 1,13 1,20

 1,08

 1,10

 1,12

 1,14
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 1,18

 1,20

 1,22

RAZÓN DE CORRIENTE

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

ESTÁNDAR: ENTRE 1,50 A 2,00  
MIDE: EN DÓLARES 

𝐑𝐚𝐳ó𝐧 𝐂𝐨𝐫𝐫𝐢𝐞𝐧𝐭𝐞 =
Activo Corriente

Pasivo Corriente
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INTERPRETACIÓN  

 

La Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” presenta una Razón 

Corriente de $1,13 en el año 2015 y de $1,20 en el año 2016; cuyos valores 

están por debajo del estándar establecido de $1,50 y $2,00; lo que quiere 

decir que la empresa no posee la capacidad suficiente para cubrir cada 

dólar de deuda a corto plazo, situación que se debe en gran parte al 

aumento de las Cuentas por Pagar a Proveedores por las compras a 

crédito; debiendo recuperar la cartera vencida lo más pronto posible y así 

poder cubrir sus obligaciones sino los accionistas de la compañía se verán 

obligados a recurrir a otras fuentes externas de financiamiento 

(instituciones bancarias). 

 

PRUEBA ÁCIDA 

 

 

 

TABLA N° 61 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑷𝑨 =
 𝟐´𝟐𝟐𝟗. 𝟕𝟎𝟖, 𝟓𝟒 −  𝟓𝟔𝟗. 𝟒𝟗𝟓, 𝟗𝟖 

 𝟏´𝟗𝟕𝟒. 𝟓𝟑𝟕, 𝟐𝟒 
 

 

 

𝑷𝑨 =
  𝟐´𝟔𝟒𝟒. 𝟗𝟒𝟖, 𝟔𝟕 −   𝟔𝟏𝟏. 𝟖𝟗𝟐, 𝟏𝟎  

  𝟐´𝟐𝟎𝟏. 𝟔𝟑𝟖, 𝟐𝟕  
 

 
PA = $ 0,84 PA = $ 0,92 

 

 ESTÁNDAR: ENTRE 0,5 Y 1 

MIDE: EN DÓLARES 

 

𝐏𝐫𝐮𝐞𝐛𝐚 Á𝐜𝐢𝐝𝐚 =
Activo Corriente − Inventario

Pasivo Corriente
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GRÁFICA N°  71 

 

 

 
 

INTERPRETACIÓN  

 

El indicador de Prueba Ácida permite medir la capacidad que tiene la 

Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” para cubrir sus obligaciones 

a corto plazo sin la necesidad de recurrir a la venta de sus inventarios, 

mediante su aplicación se obtuvo un resultado de $ 0,84 centavos para el 

año 2015 y de $ 0,92 centavos de dólar para el año 2016 valores que se 

encuentran dentro del estándar establecido del $0,50 y $1,00 lo que quiere 

decir que por cada dólar de deuda a corto plazo la compañía genero 0,84 

y 0,92 centavos de dólar para su cancelación, además se observa que hay 

un aumento de $ 0,08 centavos de dólar en el año 2016 debido a la 

adquisición de un camión el mismo que sirvió para la distribución de las 

ventas en forma personalizada, siendo un resultado favorable ya que indica 

AÑO 2015 AÑO 2016

$ USD $0,84 $0,92

$0,80

$0,82

$0,84

$0,86

$0,88

$0,90

$0,92

$0,94

PRUEBA ÁCIDA

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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que la empresa dispone de recursos suficientes en caja, bancos y cuentas 

por cobrar para solventar oportunamente sus obligaciones con terceros. 

CAPITAL DE TRABAJO 

 

 

TABLA N° 62 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 
𝑪𝑷 = 𝟐´𝟐𝟐𝟗. 𝟕𝟎𝟖, 𝟓𝟒 − 𝟏´𝟗𝟕𝟒, 𝟓𝟑𝟕, 𝟐𝟒 

 

 
𝑪𝑷 = 𝟐´𝟔𝟒𝟒. 𝟗𝟒𝟖, 𝟔𝟕 − 𝟐´𝟐𝟎𝟏. 𝟔𝟑𝟖, 𝟐𝟕 

 

CP = $ 255.171,30 CP = $ 443.310,40 

 

 

 

GRÁFICA N°  72 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

Valor Positivo $255.171,30 $443.310,40
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ESTÁNDAR: VALOR POSITIVO 

MIDE: EN DÓLARES 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

𝐂𝐚𝐩𝐢𝐭𝐚𝐥 𝐝𝐞 𝐓𝐫𝐚𝐛𝐚𝐣𝐨 = Activo Corriente − Pasivo Corriente 
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INTERPRETACIÓN  

 

El Capital de Trabajo a la Compañía “Calva y Calva” revela que para el 

año 2015 tiene un valor de 255.171,30 dólares y para el año 2016 con 

443.310,40 dólares; reflejando que para el año 2016 se produjo un aumento 

de 188.139,10 dólares debido a que los clientes realizaron sus pagos de 

las cuentas pendientes de cobro así mismo incrementaron las ventas, 

dando mayor efectividad a la rotación de los inventarios. 

Estos resultados indican que después de cubrir los todos sus pasivos 

corrientes la empresa puede seguir operando, pudiendo solventar cualquier 

imprevisto y proyectarse hacia el futuro. 

 INDICADORES DE ACTIVIDAD  

ROTACIÓN DE INVENTARIOS 

 

 

 

 

TABLA N° 63 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑹𝑰 =
 𝟒. 𝟒𝟓𝟎. 𝟑𝟏𝟑, 𝟒𝟑 

 𝟓𝟔𝟗. 𝟒𝟗𝟓, 𝟗𝟖 
 

 

𝑹𝑰 =
   𝟔. 𝟎𝟏𝟖. 𝟏𝟕𝟒, 𝟏𝟎 

  𝟔𝟏𝟏. 𝟖𝟗𝟐, 𝟏𝟎  
 

 

 RI = 7,81 Veces RI =  9,83 Veces 

 

 
ESTÁNDAR: ES MEJOR ALTA QUE BAJA (DE 6 A 10) 

MIDE: EN VECES 

 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐈𝐧𝐯𝐞𝐧𝐭𝐚𝐫𝐢𝐨𝐬 =
Costo de Ventas

 Inventarios
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GRÁFICA N°  73 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

El indicador de Rotación de Inventarios de Empresa “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” rota 7,81 veces para el año 2015 y de 9,83 veces para el año 2016; 

estando dentro del estándar señalado que es de 6 a 10 veces. 

Se produjo un aumento para el año 2016 de 2,02 veces significando un 

buen resultado debido a las estrategias puestas en marcha que tiene la 

empresa (publicidad, promociones y descuentos), también por la 

adquisición de un camión que ayuda a la entrega de la mercadería en forma 

personalizada a cada uno de sus clientes, existiendo una rotación 

eficientemente. 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

Veces 7,81 9,83
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ROTACIÓN DE INVENTARIOS

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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PERMANENCIA DE INVENTARIO  

 

 

TABLA N° 64 

 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑷𝑰 =
 𝟑𝟔𝟓 

 𝟕, 𝟖𝟏
 

 

𝑷𝑰 =
   𝟑𝟔𝟓 

  𝟗, 𝟖𝟑
 

 

PI = 46 días PI =  37 días 

 

 

 

 

GRÁFICA N° 74 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

DIAS 46 37
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PERMANENCIA DEL INVENTARIO 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

ESTANDAR: ES MEJOR MENOR QUE ALTA (DE 20 A 30 DÍAS). 

MIDE: EN DÍAS 

𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐈𝐧𝐯𝐞𝐧𝐭𝐚𝐫𝐢𝐨𝐬 =
365 dias

 Rotacion de Inventarios
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INTERPRETACIÓN  

La Permanencia del Inventario de la empresa comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; en el año 2015 es de 46 días y, de 37 días para el año 2016; 

indicando que es el tiempo en que la empresa convierte su mercadería en 

efectivo y en cuentas por cobrar, el mismo que está relacionado con el 

estándar señalado, que es mejor menor que alta (de 20 a 30 días). Por 

tratarse de una distribuidora de productos de consumo masivo; debería 

abastecerse de productos que tengan una salida y que los clientes puedan 

consumir fácilmente y a mismo pagar eficientemente todas las cuentas 

contraídas con la empresa. 

 

ROTACIÓN DE CUENTAS POR COBRAR 

 

 

 

TABLA N° 65 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑹𝑪𝑪 =
 𝟒. 𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏 

 𝟏. 𝟓𝟓𝟔. 𝟏𝟒𝟑, 𝟖𝟗
 

 

𝑹𝑪𝑪 =
   𝟔. 𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓 

  𝟏. 𝟖𝟒𝟒. 𝟑𝟖𝟏, 𝟏𝟔
 

 RCC = 3,16 veces RCC =  3,60 veces 

 

 

GRÁFICA N°  75 

 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐂𝐮𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 𝐩𝐨𝐫 𝐂𝐨𝐛𝐫𝐚𝐫 =
 Ventas Netas de Credito

 Cuentas por Cobrar
 

ESTANDAR: ES MEJOR ALTA QUE BAJA. 

MIDE: EN VECES. 
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GRÁFICA N° 72 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

El indicador de Rotación de Cuentas por Cobrar muestra el número de 

veces que se han recuperado las ventas a crédito dentro del ciclo de 

operación. 

Significando que las ventas a crédito de la compañía se han recuperado 

para el año 2015, rota 3,16 veces y para el 2016 rota 3,60 veces en el año; 

demostrando que no hay una eficiente administración y recuperación de 

cartera y cobranza debido a la falta de políticas de la empresa. 
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ROTACIÓN DE CUENTAS POR COBRAR

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 



 

223 
 

PERÍODO PROMEDIO DE COBRO  

 

TABLA N° 66 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

 

𝑷𝑷𝑪 =
   𝟏´𝟓𝟓𝟔. 𝟏𝟒𝟑, 𝟖𝟗     

 𝟒´𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏 
𝟑𝟔𝟓

  
 

 

 
 

𝑷𝑷𝑪 =
    𝟏´𝟖𝟒𝟒. 𝟑𝟖𝟏, 𝟏𝟔  

𝟔´𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓
𝟑𝟔𝟓

  
 

 
PPC = 115 DÍAS   PPC = 101 DÍAS 

 

 

 

 

GRÁFICA N°  76 
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DIAS 115 101
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PERÍODO PROMEDIO DE COBRO

ESTÁNDAR: PREFERIBLE UN PLAZO MENOR QUE MAYOR (30 DÍAS). 

MIDE: EN DÍAS 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

𝐏𝐞𝐫í𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐂𝐨𝐛𝐫𝐨 =
Cuentas por Cobrar

Ventas diarias prom.
=

Cuentas por Cob.

Ventas anuales/365
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INTERPRETACIÓN 

Una vez aplicado el indicador de Periodo Promedio de Cobro que 

presenta la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” en el año 2015 

es de 115 días, en el año 2016 101 días el tiempo requerido para recuperar 

los créditos. 

La compañía necesita de 115 días y 101 días para los años 2015 y 2016 

respectivamente, para recuperar sus ventas a crédito revelando que se 

debe mejorar la eficiencia de la gestión comercial y de cartera, así mismo 

sus políticas de cobro; determinando que la conversión de efectivo se da 

de manera tardía. 

ROTACIÓN DE CUENTAS POR PAGAR 

 

 

 

 

TABLA N° 67 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

 

𝑹𝑪𝑷 =
   𝟒´𝟒𝟓𝟎. 𝟑𝟏𝟑, 𝟒𝟑     

𝟏´𝟖𝟓𝟖. 𝟓𝟑𝟒, 𝟔𝟓  
 

 

 
 

𝑹𝑪𝑷 =
𝟔´𝟎𝟏𝟖. 𝟏𝟕𝟒, 𝟏𝟎  

𝟐´𝟎𝟗𝟑. 𝟎𝟖𝟑, 𝟖𝟖  
 

 
RCP = 2,39 Veces   RCP = 2,88 Veces 

 

 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐂𝐮𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 𝐩𝐨𝐫 𝐏𝐚𝐠𝐚𝐫 =
Compras

Cuentas por Pagar
 

ESTANDAR: PREFERIBLE UN PLAZO MENOR QUE MAYOR. 

MIDE: EN VECES 
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GRÁFICA N°  77 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

El indicador de Rotación de Cuentas por Pagar indica que para el año 

2015 las cuentas por pagar han girado en promedio 2,34 veces y para el 

año 2016 rotaron 2,88 veces. Debido a la mayor adquisición de mercadería 

y a la credibilidad que tienen sus proveedores que tiene la empresa. 

 

PERÍODO PROMEDIO DE PAGO 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

Veces 2,39 2,88
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ROTACIÓN DE CUENTAS POR PAGAR

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

𝐏𝐞𝐫í𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐂𝐨𝐛𝐫𝐨 =
Cuentas por Pagar

Compras diarias prom.
=

Cuentas por Pagar

Compras anuales/365
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TABLA N° 68 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

GRÁFICA N°  78 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Una vez aplicado el indicador de Periodo Promedio de Pago nos permite 

conocer el plazo promedio en que la empresa cubre sus obligaciones con 

AÑO 2015 AÑO 2016
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AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑷𝑷𝑷 =
     𝟏´𝟖𝟓𝟖. 𝟓𝟑𝟒, 𝟔𝟓     

 𝟒´𝟒𝟓𝟎. 𝟑𝟏𝟑, 𝟒𝟑  
𝟑𝟔𝟓

  
 

 

𝑷𝑷𝑷 =
    𝟐. 𝟎𝟗𝟑. 𝟎𝟖𝟑, 𝟖𝟖    

 𝟔´𝟎𝟏𝟖. 𝟏𝟕𝟒, 𝟏𝟎 
𝟑𝟔𝟓

  
 

PPP = 152 DIAS PPP = 127 DIAS 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

ESTÁNDAR: PREFERIBLE UN PLAZO MAYOR QUE MENOR (45 – 60 DIAS). 

MIDE: EN DÍAS 
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los proveedores, los resultados indican que en el año 2015 se ha cancelado 

a los 152 días y en el 2016 se lo efectuó en 127 días, por ende, la empresa 

se ha tomado más días de crédito para poder cubrir sus obligaciones; ya 

que los proveedores les otorgan de 45 a 60 días de crédito. 

Permitiéndole así la compañía cubrir otras obligaciones, pero así mismo la 

empresa pierde credibilidad con sus proveedores al momento de no 

efectuar su pago en el tiempo acordado. 

 

ROTACIÓN DE ACTIVOS TOTALES 

 

 

 

 

TABLA N° 69 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑹𝑨𝑻 =
 𝟒´𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏 

   𝟐´𝟑𝟐𝟓. 𝟓𝟎𝟓, 𝟓𝟏   
 

 
 

 

𝑹𝑨𝑻 =
 𝟔´𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓 

𝟐´𝟖𝟐𝟕. 𝟖𝟐𝟗, 𝟕𝟓  
 

 

RAT = 2,11 VECES RAT = 2,35 VECES 

ESTANDAR: SI ES MAYOR ES LA ROTACION MAYOR, ES LA EFICIENCIA. 

MIDE: EN VECES 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨𝐬 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥𝐞𝐬 =
Ventas

Total Activos
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GRÁFICA N°  79 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Este indicador demuestra que los Activos Totales de la Empresa 

Comercial “Calva y Calva” en el año 2015 rota 2,11 veces y para el año 

2016 rota 2,35 veces. 

Además, se revelo un aumento en la rotación del año 2016 de 0,24 veces 

debido a la mayor distribución de la mercadería llegando a ser entregada a 

nivel local, provincial e interprovincial (Azuay-Zamora Chinchipe).  

 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

VECES 2,11 2,35

1,95

2

2,05

2,1

2,15

2,2

2,25

2,3

2,35

2,4

ROTACIÓN DE ACTIVOS TOTALES

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INDICADORES DE ENDEUDAMIENTO 

 

NIVEL DE ENDEUDAMIENTO 

 

 

 

 

TABLA N° 70 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑵𝑬 =
𝟐. 𝟑𝟒𝟓. 𝟖𝟐𝟐, 𝟑𝟑 

𝟐´𝟑𝟐𝟓. 𝟓𝟎𝟓, 𝟓𝟏
 

 

 

𝑵𝑬 =
 𝟐´𝟖𝟎𝟖. 𝟖𝟑𝟔, 𝟎𝟑 

𝟐´𝟖𝟐𝟕. 𝟖𝟐𝟗, 𝟕𝟓
 

 

NE = 100,87% NE = 99,32% 

 

 

 

GRÁFICA N° 80 

 

 

AÑO  2015 AÑO 2016

PORCENTAJE 100,87% 99,32%

98,50%

99,00%

99,50%

100,00%

100,50%

101,00%

NIVEL DE ENDEUDAMIENTO

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

ESTANDAR: MENOR A 50%. 

MIDE: EN PORCENTAJE 

𝐍𝐢𝐯𝐞𝐥 𝐝𝐞 𝐄𝐧𝐝𝐞𝐮𝐝𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 =
Total Pasivos

Total Activos
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INTERPRETACIÓN  

La aplicación de este indicador permite conocer en qué medida están 

siendo financiados los activos de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” por terceros, en el año 2015 el margen de participación de los 

acreedores es del 100,87% mientras que para el año 2016 desciende al 

99,32%, evidenciando una disminución para el año 2016 de 1,55%. 

Este sobre endeudamiento se debe a las obligaciones por Pagar a 

Proveedores, Empleados y Préstamos bancarios; ya que el nivel de 

endeudamiento sobrepasa el rango de aceptabilidad el cual indica que 

debe ser menor al 50%, siendo esto perjudicial para la empresa ya que está 

en una situación riesgosa, se recomienda analizar minuciosamente los 

pasivos que mantiene, recuperar la cartera vencida ya que su valor es muy 

significativo ayudando a cubrir las obligaciones que tiene la empresa. 

ENDEUDAMIENTO FINANCIERO 

 

 

 

 

TABLA N° 71 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑬𝑭 =
𝟐𝟗𝟎. 𝟓𝟔𝟑, 𝟎𝟒

 𝟒. 𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏 
 

 

 

𝑬𝑭 =
 𝟓𝟑𝟓. 𝟐𝟓𝟔, 𝟑𝟕  

 𝟔´𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓 
 

 
EF = 5,91% EF = 8,06% 

 

 
ESTANDAR: IDEAL EL 10%. 

MIDE: EN PORCENTAJE 

 

𝐄𝐧𝐝𝐞𝐮𝐝𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐅𝐢𝐧𝐚𝐧𝐜𝐢𝐞𝐫𝐨 =
Obligaciones Financieras

Ventas Netas
 



 

231 
 

GRÁFICA N°  81 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

Este indicador mide el porcentaje que corresponde a las obligaciones 

financieras frente a las ventas, mediante su aplicación se observa que en 

el año 2015 el Endeudamiento con instituciones financieras es de 5,91%, 

mientras que para el año 2016 aumentó al 8,06%, debido a que las 

obligaciones con las entidades bancarias aumentaron para el año 2016  con 

un 2,15% señalando que la compañía adquirió mercadería producto de su 

actividad a la que se dedica; además vehículo, equipo de transporte y 

equipo caminero (camión y monta cargas) los mismos que servirán para la 

distribución de la mercadería. Estos porcentajes están fuera del estándar 

establecido, que es el 10%; situación desfavorable ya que la compañía 

tiene problemas de liquidez debida a las adquisiciones que fueron 

realizadas y no podrá cumplir con sus obligaciones a terceros. 

AÑO 2015 AÑO 2016

PORCENTAJE 5,91% 8,06%

0,00%

1,00%

2,00%

3,00%

4,00%

5,00%

6,00%

7,00%

8,00%

9,00%

ENDEUDAMIENTO FINANCIERO

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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APALANCAMIENTO A CORTO PLAZO 

 

 

 

TABLA N° 72 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑨𝑪𝑷 =
𝟏´𝟗𝟕𝟒. 𝟓𝟑𝟕, 𝟐𝟒 

(𝟐𝟎. 𝟑𝟏𝟔, 𝟖𝟐)
 

 

 

𝑨𝑪𝑷 =
 𝟐´𝟐𝟎𝟏. 𝟔𝟑𝟖, 𝟐𝟕  

 𝟏𝟖. 𝟗𝟗𝟑, 𝟕𝟐
 

 

ACP = 97,19% ACP = 115,91% 

 

 

 

GRÁFICA N°  82 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

PORCENTAJE 97,19% 115,91%

85,00%

90,00%

95,00%

100,00%

105,00%

110,00%

115,00%

120,00%

APALANCAMIENTO A CORTO 
PLAZO

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

ESTANDAR: MENOR A 50%. 

MIDE: EN PORCENTAJE 

 

𝐀𝐩𝐚𝐥𝐚𝐧𝐜𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐚 𝐂𝐨𝐫𝐭𝐨 𝐏𝐥𝐚𝐳𝐨 =
Total Pasivo Corriente

Patrimonio
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INTERPRETACIÓN  

Este indicador mide el grado de compromiso de los socios para atender las 

deudas a corto plazo de la empresa. Los resultados del Apalancamiento 

a Corto Plazo muestran en el año 2015 tiene un financiamiento del 97,19% 

de los acreedores en relación al Total Patrimonio, 2016 el financiamiento 

es de 115,91%, lo que quiere decir, que por cada dólar de inversión 

patrimonial los acreedores financiaron 0,97 y 1,16 dólares, de lo cual se 

observa un incremento de 0,19 centavos de dólar en relación al año anterior 

debido al aumento de las obligaciones con los proveedores, sin embargo 

cuyos resultados no favorecen ya que el estándar es del 50% siendo una 

situación desfavorable porque el patrimonio de la empresa se encuentra 

comprometido con terceros, demostrando que el personal administrativo no 

está cumpliendo con las estrategias debidas para que la empresa obtenga 

mayor rentabilidad y no esté en  manos de terceros. 
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INDICADORES DE RENTABILIDAD  

 

MARGEN DE UTILIDAD BRUTA 

 

 

 

 

TABLA N° 73 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑴𝑼𝑩 =
 (𝟓𝟔𝟗, 𝟎𝟔) 

    𝟒. 𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏 
 

 

 

𝑴𝑼𝑩 =
𝟑𝟗. 𝟑𝟏𝟎, 𝟏𝟖 

    𝟔. 𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓  
 

 

MUB = (0,01)% MUB = 0,59% 

 

 

 

 

GRÁFICA N°  83 

 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

PORCENTAJE -0,01% 0,59%

-0,10%

0,00%

0,10%

0,20%

0,30%

0,40%

0,50%

0,60%

0,70%

ESTANDAR: MIENTRAS MAS ALTO MEJOR. 

MIDE: EN PORCENTAJE 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

𝐌𝐚𝐫𝐠𝐞𝐧 𝐝𝐞 𝐔𝐭𝐢𝐥𝐢𝐝𝐚𝐝 𝐁𝐫𝐮𝐭𝐚 =
Utilidad Bruta

Ventas Netas
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INTERPRETACIÓN  

En la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, obtuvo un Margen de 

Utilidad Bruta de (0,01) % en el año 2015, para el año 2016 obtuvo el 

0,59% lo que quiere decir que por cada dólar de Ventas realizadas se 

obtuvo una Utilidad Bruta de (0,0001) y 0,0059 centavos de dólar. 

Revelando que en el año 2016 se obtuvo un aumento de 0,0058 centavos 

de dólar, situación que se debe que la empresa sobre contrato personal 

administrativo y de ventas ocasionando un mayor gasto.  Pero a pesar de 

ellos la empresa logro obtener mayores Ingresos por las Ventas en el año 

2016, alcanzando a cubrir los costos de las mercaderías satisfactoriamente; 

obteniendo beneficios para la empresa lo cual es un resultado aceptable 

por los rendimientos conseguidos. Lo cual se sugiere al administrador 

disminuya costos y gastos para que estos beneficios sean cada vez 

mayores. 

MARGEN DE UTILIDAD NETA 

 

 

TABLA N° 74 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑴𝑼𝑵 =
 (𝟓𝟔𝟗, 𝟎𝟔) 

  𝟒. 𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏  
 

 

 

𝑴𝑼𝑵 =
   𝟐𝟒. 𝟕𝟔𝟓, 𝟒𝟏  

 𝟔. 𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓
 

 
MUN = (0,01%) MUN = 0,37% 

 

 

𝐌𝐚𝐫𝐠𝐞𝐧 𝐝𝐞 𝐔𝐭𝐢𝐥𝐢𝐝𝐚𝐝 𝐍𝐞𝐭𝐚 =
Utilidad Bruta

Ventas Netas
 

ESTANDAR: MIENTRAS MAS ALTO MEJOR. 

MIDE: EN PORCENTAJE. 
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GRÁFICA N° 84 

 

 

 

INTERPRETACIÓN 

El indicador de Utilidad Neta permite medir el porcentaje, lo que le queda 

de cada dólar de ventas después de haber deducido todos los costos y 

gastos. Para el año 2015 la utilidad obtenida fue de (0,01) % y, para el año 

2016 se obtuvo 0,37% observándose un aumento de 0,36% debido que las 

ventas fueron mayores para el año 2016. 

La Empresa Comercial Calva y Calva obtuvo una Pérdida para el año 2015 

debido a la adquisición de préstamos bancarios y a la sobre contratación 

del personal, siendo recomendable mejorar la gestión comercial y 

administrativa con el afán de aumentar la liquidez y rentabilidad de la 

empresa. 

AÑO 2015 AÑO 2016

PORCENTAJE -0,01% 0,37%

-0,05%

0,00%

0,05%

0,10%

0,15%

0,20%

0,25%

0,30%

0,35%

0,40%

MARGEN DE UTILIDAD NETA

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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RENDIMIENTO SOBRE EL ACTIVO TOTAL 

 

 

 

 

TABLA N° 75 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑹𝑨𝑻 =
 (𝟓𝟔𝟗, 𝟎𝟔) 

   𝟐´𝟑𝟐𝟓. 𝟓𝟎𝟓, 𝟓𝟏   
 

 

 

𝑹𝑨𝑻 =
   𝟐𝟒. 𝟕𝟔𝟓, 𝟒𝟏  

  𝟐´𝟖𝟐𝟕. 𝟖𝟐𝟗, 𝟕𝟓 
 

 

RAT = (0,02%) RAT = 0,88% 

 

 

 

 

GRÁFICA N°  85 

 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

PORCENTAJE -0,02% 0,88%

-0,10%

0,00%

0,10%

0,20%

0,30%

0,40%

0,50%

0,60%

0,70%

0,80%

0,90%

1,00%

RENDIMIENTO SOBRE EL ACTIVO 
TOTAL

𝐑𝐞𝐧𝐝𝐢𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐬𝐨𝐛𝐫𝐞 𝐞𝐥 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥 =
Utilidad Neta

Activo Total
 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

ESTANDAR: MIENTRAS MAS ALTO MEJOR. 

MIDE: EN PORCENTAJE 
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INTERPRETACIÓN  

 

Al analizar la rentabilidad del Activo Total en función de la Utilidad Neta se 

observa para el año 2015 el rendimiento obtenido es de (0,02) %, para el 

año 2016 alcanzo 0,88%; es decir, que en el primer año la compañía no 

tuvo beneficio alguno, ya que obtuvo una pérdida debido a la adquisición 

de préstamos bancarios y a la sobre contratación del personal. 

Este resultado es contradictorio ya que la empresa está en la capacidad de 

generar muchos más beneficios y una mayor utilidad, dejando en evidencia 

la mala administración de los recursos que dispone la distribuidora, 

sugiriendo que se analicé los costos y gastos innecesarios que son 

incurridos por la empresa. 

 

RENDIMIENTO SOBRE EL PATRIMONIO 

 

 

 

TABLA N° 76 

AÑO 2015 AÑO 2016 
 

𝑹𝑺𝑷 =
 (𝟓𝟔𝟗, 𝟎𝟔)

   (𝟐𝟎. 𝟑𝟏𝟔, 𝟖𝟐)    
 

 

 

𝑹𝑺𝑷 =
   𝟐𝟒. 𝟕𝟔𝟓, 𝟒𝟏  

   𝟏𝟖. 𝟗𝟗𝟑, 𝟕𝟐 
 

 

RSP = 2,38% RSP = 130,39% 

 

 

 

ESTANDAR: SI EL PORCENTAJE ES MAYOR SE CONSIDERA BUENA 

MIDE: EN PORCENTAJE 

 

𝐑𝐞𝐧𝐝𝐢𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐒𝐨𝐛𝐫𝐞 𝐞𝐥 𝐏𝐚𝐭𝐫𝐢𝐨𝐧𝐢𝐨 =
Utilidad Neta

Patrimonio
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GRÁFICA N°  86 

 

 

 

INTERPRETACIÓN:  

La aplicación de este indicador a la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.”, permite conocer la rentabilidad de la inversión de los accionistas, en 

el año 2015 la utilidad neta con relación al patrimonio fue de 2,38%, para el 

año 2016 es de 130,39% lo que significa que por cada dólar invertido en 

capital propio se ha generado un rendimiento de 0,02 y 1,30 dólares, 

evidenciando un aumento para el año 2016 de 1,28 dólares invertidos, 

resultados que verifican que no existe una buena rentabilidad en función 

del capital puesto por los inversionistas el mismo que es 6.018,174,10 

dólares, razón por la cual es aconsejable mejorar las ventas y la 

administración de la empresa. 

 

AÑO 2015 AÑO 2016

PORCENTAJE 2,38% 130,39%

0,00%

20,00%

40,00%

60,00%

80,00%

100,00%

120,00%

140,00%

RENDIMIENTO SOBRE EL PATRIMONIO

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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APLICACIÓN DEL SISTEMA DUPONT EMPRESA COMERCIAL 

“CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.” AÑO 2015 

GRÁFICA N° 87 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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APLICACIÓN DEL SISTEMA DUPONT EMPRESA COMERCIAL 

“CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.” AÑO 2016 

 GRÁFICA N° 88 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN 

El Sistema Dupont es una de las razones financieras de rentabilidad más 

importantes porque ayuda a evaluar el desempeño económico y operativo, 

siendo este el responsable de su crecimiento con estas tres variables que 

se detallan a continuación: 

La empresa Calva y Calva muestra que en el año 2015 el Rendimiento 

sobre el Patrimonio es del 3%, mientras que para el año 2016 este 

rendimiento incrementó a 21%, es decir, que por cada dólar que invirtió de 

Capital propio obtuvo en el último año una ganancia de  0,21 centavos, esto 

se debe a que las utilidades se incrementaron debido al buen volumen de 

las ventas realizadas, siendo un resultado considerable que compensa la 

inversión del gerente y además que logra cubrir los costos y gastos 

ocasionados para el funcionamiento de la misma, pero sin embargo este 

rendimiento no se lo considera satisfactorio ya que la empresa tiene la 

posibilidad de incrementar mucho más su utilidad usando adecuadamente 

sus recursos. 

El Rendimiento sobre el Activo Total de los años 2015 y 2016 es de 

0,02% y 0,14%, cuyos resultados se obtuvieron de multiplicar el Margen de 

Utilidad Neta para la Rotación de los Activos Totales, en donde se evidencia 

un aumento en el último año debido a las Utilidades obtenidas de 0,59% y 

a que la Rotación de los Activos mejoró a 2,36 veces permitiendo un mayor 

beneficio a la empresa. 
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Por otra parte, el Multiplicador del Apalancamiento Financiero para los 

años 2015 y 2016 fue de 114,46 y 148,88 respectivamente, el mismo que 

se debe a la participación del Patrimonio en el Activo Total cuyos resultados 

son bajos; lo cual indica que la empresa se encuentra sobre endeudada.  

Para mejorar estos resultados es necesario elevar las ventas, cobrar lo más 

rápido posible y financiarse para fortalecer el capital y aumentar las 

utilidades. 

 

CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECTIVO 

EMPRESA COMERCIAL “CALVA Y CALVA CÍA. LTDA.” 

 

ROTACIÓN DE INVENTARIOS 

 

 

 

TABLA N° 77 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑹𝑰 =
 𝟒. 𝟒𝟒𝟖. 𝟓𝟐𝟏, 𝟖𝟏 

 𝟓𝟔𝟗. 𝟒𝟗𝟓, 𝟗𝟖 
 

 

 

𝑹𝑰 =
   𝟔. 𝟎𝟏𝟏. 𝟗𝟓𝟏, 𝟗𝟑 

  𝟔𝟏𝟏. 𝟖𝟗𝟐, 𝟏𝟎  
 

RI =365 días / 7,81   RI =365 días / 9,83  
RI = 46 DÍAS  RI = 37 DÍAS  

 

 

 

 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐈𝐧𝐯𝐞𝐧𝐭𝐚𝐫𝐢𝐨𝐬 =
Costo de Ventas

 Inventarios
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PERÍODO PROMEDIO DE COBRO 

 

 

TABLA N° 78 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑷𝑷𝑪 =
   𝟏´𝟓𝟓𝟔. 𝟏𝟒𝟑, 𝟖𝟗     

 𝟒´𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏 
𝟑𝟔𝟓

  
 

 

 

𝑷𝑷𝑪 =
    𝟏´𝟖𝟒𝟒. 𝟑𝟖𝟏, 𝟏𝟔  

𝟔´𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓
𝟑𝟔𝟓

  
 

 PPC=  115 DÍAS  PPC = 101 DÍAS 
 

 

 

PERÍODO PROMEDIO DE PAGO 

 

 

TABLA N° 79 

 

 

 

 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 

𝑷𝑷𝑷 =
     𝟏´𝟖𝟓𝟖. 𝟓𝟑𝟒, 𝟔𝟓     

 𝟒´𝟒𝟒𝟖. 𝟓𝟐𝟏, 𝟖𝟏  
𝟑𝟔𝟓

  
 

 

 

𝑷𝑷𝑷 =
    𝟐. 𝟎𝟗𝟑. 𝟎𝟖𝟑, 𝟖𝟖    

 𝟔´𝟎𝟏𝟏. 𝟗𝟓𝟏, 𝟗𝟑 
𝟑𝟔𝟓

  
 

 PPP = 152 DÍAS PPP = 127 DÍAS 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

𝐏𝐞𝐫í𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐂𝐨𝐛. =
Cuentas por Cobrar

Ventas diarias prom.
=

Cuentas por Cob.

Ventas anuales/365
 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

𝐏𝐞𝐫í𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦. 𝐝𝐞 𝐏𝐚𝐠𝐨 =
Cuentas por Pagar

Compras diarias prom.
=

Cuentas por Pagar

Compras anuales/365
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CICLO OPERATIVO  

 

 

 

TABLA N° 80 

 

 

 

 

 

 

 

 

CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECTIVO  

 

 

 

TABLA N° 81 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 
𝐂𝐎 =  𝟒𝟔 + 𝟏𝟏𝟓 

 
𝐂𝐎 =  𝟑𝟕 + 𝟏𝟎𝟏 

CO = 161 CO = 138 

AÑO 2015 AÑO 2016 

 
 

𝐂𝐂𝐄 =  𝟒𝟔 + 𝟏𝟏𝟓 + 𝟏𝟓𝟐 

 
 

𝐂𝐎 =  𝟑𝟕 + 𝟏𝟎𝟏 + 𝟏𝟐𝟕 
 
 

CCE = 313 DIAS CCE = 265 DIAS 

𝐂𝐎 =  EPI + EPC 

𝐂𝐂𝐄 = EPI + PPC − PPP 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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AÑO 2015 

GRÁFICA N° 89 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

SALIDA DE EFECTIVO  

Compra de 

Inventarios 

Cobro de 

Cuentas y 

Documentos 

Período Promedio de 

Inventarios (46 días) 
Período Promedio de Cobro 

(115 días) 

ENTRADA DE 

EFECTIVO 

CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECIVO 

(313 DIAS) 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Período Promedio 

de Pago (152 días) 

CICLO OPERATIVO (CO) Tiempo 0 161 Días  
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AÑO 2016 

GRÁFICA N° 90 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

INTERPRETACIÓN  

El ciclo de conversión del efectivo muestra el número de días que la 

empresa requiere para obtener nuevos flujos de efectivo. Contabilizando 

los días desde que se adquiere la mercadería hasta el cobro de los créditos 

otorgados. 

En el año 2015 la Rotación de Inventarios de la empresa Calva y Calva 

tiene una Edad Promedio de 46 días mientras que para el año 2016 la edad 

se disminuyó a 37 días, indicando que las ventas fueron mayores en este 

 
Tiempo 0 138 Días  

SALIDA DE EFECTIVO  

Compra de 

Inventarios 

Cobro de 

Cuentas y 

Documentos 

Período Promedio 

de Inventarios (37 

días) 

Período Promedio de Cobro 

(101 días) 
ENTRADA DE 

EFECTIVO 

CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECIVO 

(265 DIAS) 

Período Promedio 

de Pago (127 días) 

CICLO OPERATIVO (CO) 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 



 

248 
 

año en comparación con las del año anterior. Sin embargo estos inventarios 

tienen una permanencia mínima en bodega, por lo tanto deben tener una 

mayor rotación para lograr reducir los tiempos de conversión del efectivo, 

se recomienda incrementar el volumen de  ventas que permitan optimizar 

la rotación de los inventarios y acelerar el ingreso de efectivo otra opción 

es planificar las compras en función de las ventas para evitar la 

acumulación de mercaderías que por el pasar del tiempo puede volverse 

obsoleta o destruirse, lo que ocasionaría costos y gastos innecesarios por 

mantener los productos en bodega.  

Las Cuentas por Cobrar tanto para el año 2015 y 2016 se recuperaron en 

un Periodo Promedio de 116 y 101 días, respectivamente; indicando que la 

empresa no tiene buenas políticas de cobro para recuperar los créditos a 

menor plazo posible ocasionando que la distribuidora no tenga liquidez 

suficiente para cumplir con sus obligaciones a terceros teniendo la 

necesidad de recurrir a fuentes externas de financiamiento.  

El Período Promedio de Pago es de 152 días para el año 2015 mientras 

que para el 2016 es de 127 días debido al alto volumen de las compras de 

mercaderías, por tal motivo los proveedores concedieron un mayor plazo 

de financiamiento a la empresa situación favorable ya que es bueno 

negociar con los proveedores los mayores plazos posibles para poder 

hacer uso adecuado del dinero en efectivo sin perjudicar la calificación 

crediticia de la misma y perder credibilidad ante sus acreedores.  
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El Ciclo de Conversión del Efectivo de la Empresa Comercial “Calva y 

Calva Cía. Ltda.” es de 314 días para el año 2015 y para el 2016 fueron 

necesarios 265 días; tuvo que esperar un período de 314 y 265 días para 

recuperar su efectivo, entre la inversión realizada por la compra de 

mercaderías, la Ventas y posteriormente el cobro de este dinero, en el 2016 

disminuyo 49 días en relación año 2015 esto porque el inventario roto 

debido a las mayores ventas. 

 

VALOR ECONÓMICO AGREGADO (EVA) 

 PERÍODOS 2015 - 2016 

1) Calcular a Utilidad Operativa antes de Intereses e Impuestos  

TABLA N° 82 

CUENTAS AÑO 2015 

VENTAS   4.916.809,61  

(-) GASTOS OPERACIONALES  126.352,07  

UAII  4.790.457,54  

 

TABLA N° 83 

CUENTAS AÑO 2016 

VENTAS        6.638.452,45  

(-) GASTOS OPERACIONALES           194.240,46  

UAII     6.444.211,99  

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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2) Identificar el Capital de la Empresa. 

TABLA N° 84 

 

AÑO 2015 

CUENTA MONTO % TOTAL % DE 
INTERES 

OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS  

290.563,04 107,52 11,00% 

(+) PATRIMONIO (20.316,82) (7,52) 3% 
CAPITAL  270.246,22 100,00  

 

TABLA N° 85 

AÑO 2016 

CUENTA MONTO % TOTAL % DE 
INTERES 

OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS  

535.256,37 96,57 10,21% 

(+) PATRIMONIO 18.993,72 3,43 3% 
CAPITAL  554.250,09 100,00  

 

 

3) Calcular el Activo Neto 

TABLA N° 86 

CUENTA AÑO 2015 

TOTAL ACTIVO         2.325.505,51  
(-) CUENTAS POR PAGAR 
CORTO PLAZO 

       1.858.534,65  

(-) OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS  

          290.563,04  

ACTIVO NETO         176.407,82  

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 87 

 

CUENTA AÑO 2016 

TOTAL ACTIVO         2.827.829,75  
(-) CUENTAS POR PAGAR 
CORTO PLAZO 

       2.093.083,88  

(-) OBLIGACIONES CON 
INSTITUCIONES FINANCIERAS  

          535.256,37  

ACTIVO NETO         199.489,50  

 

 

4) Determinar el Costo Promedio Ponderado (CPPC) 

TABLA N° 88 

AÑO 2016 1 2 3 4 5 

CUENTAS MONTO % TOTAL 
% DE 

INTERES 
COSTO 

PROMEDIO 
CPPC 

OBLIGACIONES 
FINANCIERAS  

290.563,04 107,52 11,00% 11,83 7,84 

PATRIMONIO (20.316,82) (7,52) 3,00% (0,23) (0,15) 
CAPITAL 270.246,22 100,00  11,60 7,69 

 

TABLA N° 89 

AÑO 2016 1 2 3 4 5 

CUENTAS MONTO % TOTAL 
% DE 

INTERES 
COSTO 

PROMEDIO 
CPPC 

OBLIGACIONES 
FINANCIERAS  

535.256,37 96,57 10,21% 9,86 6,54 

PATRIMONIO 18.993,72 3,43 3,00% 0,10 0,07 
CAPITAL 554.250,09 100,00  9,96 6,61 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 90 

 

AÑO 2015 AÑO 2016 

𝑬𝑽𝑨 = 𝑼𝑨𝑰𝑰 − (𝑪𝑨𝑷𝑰𝑻𝑨𝑳 ∗ 𝑪𝑷𝑷𝑪) 𝑬𝑽𝑨 = 𝑼𝑨𝑰𝑰 − (𝑪𝑨𝑷𝑰𝑻𝑨𝑳 ∗ 𝑪𝑷𝑷𝑪) 

𝑬𝑽𝑨 = 𝟒´𝟕𝟗𝟎. 𝟒𝟓𝟕, 𝟓𝟒 − (𝟐𝟕𝟎. 𝟐𝟒𝟔, 𝟐𝟐 ∗ 𝟕, 𝟔𝟗%) 𝑬𝑽𝑨 = 𝟔´𝟒𝟒𝟒. 𝟐𝟏𝟏, 𝟗𝟗 − (𝟓𝟓𝟒. 𝟐𝟓𝟎, 𝟎𝟗 ∗ 𝟔, 𝟔𝟏%) 

𝑬𝑽𝑨 = 𝟒´𝟕𝟗𝟎. 𝟒𝟓𝟕, 𝟓𝟒 − (𝟐𝟎. 𝟕𝟖𝟏, 𝟗𝟑) 𝑬𝑽𝑨 = 𝟔´𝟒𝟒𝟒. 𝟐𝟏𝟏, 𝟗𝟗 − (𝟑𝟔. 𝟔𝟑𝟓, 𝟗𝟑) 

𝑬𝑽𝑨 =  𝟒´𝟕𝟔𝟗. 𝟔𝟕𝟓, 𝟔𝟏 𝑬𝑽𝑨 =  𝟔´𝟒𝟎𝟕. 𝟓𝟕𝟔, 𝟎𝟔 

 

 

INTERPRETACIÓN  

El EVA permite conocer la capacidad que tiene la empresa para crear 

riqueza, siendo el excedente de ingreso que queda después de que las 

utilidades operacionales hayan cubierto totalmente el retorno que se exigía 

por el uso del capital. Para el año 2015 se ha obtenido un Valor Agregado 

de 4´769.675,61 dólares, y en el año 2016 el valor aumenta a 6´407.576,06 

dólares, lo que significa que las ganancias obtenidas superaron el Costo de 

Oportunidad esperado por los accionistas, siendo un resultado favorable 

puesto que indica una estabilidad económica y un menor riesgo por el 

capital invertido. De lo anterior se puede decir que se ha logrado generar 

en la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” un valor económico 

agregado por ello se recomienda seguir manteniendo o aumentar este 

resultado mediante la aplicación de estrategias, buscando siempre 

incrementar la utilidad neta y minimizar el costo de capital, para así obtener 

una mayor rentabilidad como compensación de la inversión realizada y del 

riesgo asumido. 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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PUNTO DE EQUILIBRIO DE LA EMPRESA COMERCIAL “CALVA Y 

CALVA CIA. LTDA.” 

PERÍODOS 2015 Y 2016 

TABLA N° 91 

 

DENOMINACIÓN 

2015 2016 

COSTOS 
FIJOS 

COSTOS 
VARIABLES 

COSTOS 
FIJOS 

COSTOS 
VARIABLES 

COSTOS DE VENTA Y PRODUCCIÓN         

Depreciación Propiedad, Planta y 
Equipo 

                    
6.222,17  

  

Mantenimiento y Reparaciones           1.791,62      

GASTOS         

GASTOS DE VENTA         

Sueldos, Salarios y Demás 
Remuneraciones 

            
41.386,75  

                
85.300,91  

  

Aportes a La Seguridad Social  
(Incluido Fondos de Reserva) 

            
12.187,32  

                
16.751,57  

  

Beneficios Sociales e 
Indemnizaciones 

              
9.420,73  

                
19.495,45  

  

Honorarios, Comisiones y Dietas        5.637,21         7.261,23  

Honorarios a Extranjeros por 
Servicios Ocasionales 

                     
13,42  

    

Mantenimiento y Reparaciones 
Ventas 

                   
221,54  

    

Comisiones Ventas        25.144,40        21.783,93  

Combustibles Ventas         14.196,54        23.254,97  

Lubricantes              81,87      

Seguros y Reaseguros (Primas y 
Cesiones) 

              
2.617,94  

                     
789,24  

  

Transporte            763,90          1.480,09  

Gastos de Gestión (Agasajos a 
accionistas) 

                   
518,96  

                   
746,70  

Gatos de Viaje Ventas          6.272,53        14.586,36  

Agua, Energía, Luz y 
Telecomunicaciones 

             659,06      

Notario y Registradores de la 
Propiedad 

                 
321,58  

                    
146,76  

 

Impuestos, Contribuciones y Otros   1.055,20         108,00   

Gasto Deterioro      683,52          522,00   

Gastos por Cantidades Anormales 
De Utilización 

                     
6,00  

                    
465,39  
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Otros Gastos                  0,02              643,13  

Matriculación Vehicular   5.166,58        1.883,78   

Bordados de Uniformes Ventas             1.021,00  

GASTOS ADMINISTRATIVOS         

Sueldos Salarios Y Demás 
Remuneraciones 

          
104.477,19  

              
118.072,57  

  

Aportes A La Seguridad Social  
(Incluido Fondos de Reserva) 

            
23.242,74  

                
23.809,93  

  

Beneficios Sociales E 
Indemnizaciones 

            
16.386,63  

               
15.724,64  

 

Honorarios , Comisiones y Dietas           914,28         9.727,01  

Honorarios a Extranjeros por 
Servicios Ocasionales 

                       
300,00  

Mantenimiento Y Reparaciones         42.456,88        79.865,23  

Comisiones          7.736,27         10.576,68  

Promoción y Publicidad 2.377,99               9,00    

Combustible Administrativo          5.380,87         12.225,14  

Seguros y Reaseguros  (primas y 
cesiones) 

                  
19.146,21  

  

Transporte Administrativo              3.718,83  

Gastos De Gestión  (Agasajos A 
Accionistas) 

                
1.504,19  

              
15.379,45  

Gastos De Viajes            482,80        10.328,72  

Agua, Energía, Luz Y 
Telecomunicaciones 

                   
271,80  

                     
25,00  

Notarios Y Registradores De La 
Propiedad  

                   
44,76  

     

Impuestos, Contribuciones Y Otros  1.765,80         6.567,88   

Depreciaciones 39.987,27        

Gasto Deterioro 96.501,93       

Gastos Por Cantidades Anormales 
Utilización 

              
1.339,15  

     

Gasto IVA        10.997,62        23.781,77  

Otro Gastos              23,64          4.550,91  

Servicio De Correspondencia Y 
Envíos 

                       
6,50  

                     
50,04  

Servicio De Imprenta Y   
Reproducciones 

                
1.312,52  

                     
29,69  

Gasto Arriendo   1.350,00        

Suministros Y Materiales De Oficina        3.324,29          4.968,28  

Suministros Y Materiales De Aseo Y 
Limpieza 

                       
422,69  

GASTOS FINANCIEROS         

Intereses Pagados por Préstamos 
Bancarios 

             
27.922,16  

             
37.993,30  
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Comisiones bancarias          5.248,93         2.648,01  

Intereses Pagados por Sobregiro         2.439,67           5.042,67  

OTROS GASTOS         

Seguridad y Vigilancia         194,77            192,84    

Firma Electrónica                   36,00    

GASTO NO DEDUCIBLES         

Gastos Judiciales No Deducibles          37,60        

Gastos Gerencia No Deducibles     282,22           158,00   

Impuestos Contribuciones Y Otros 
No Deducibles 

              
7.397,04  

                 
2.664,48  

 

Servicios Agua, Energía, Luz Y 
Telecomunicaciones 

                   
163,03  

                
2.586,80  

Combustible Y Lubricantes No 
Deducibles 

                         
10,51  

Remuneraciones de Alimentación 
No Deducibles 

                       
371,15  

Interés Pagados No Deducibles             156,08           5.351,55  

Matriculación Vehicular No 
Deducible 

       
1.247,36  

             172,91   

Multas            13.465,90  

TOTALES 369.478,07     165.642,60      318.239,73     314.196,74  

COSTOS TOTALES  $ 535.120,67 $ 632.436,47 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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TABLA N° 92 

AÑO 2015 

EN FUNCIÓN DE LOS INGRESOS EN FUNCIÓN DE LA CAPACIDAD 
INSTALADA 

 

𝐏𝐄 =
𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐅𝐢𝐣𝐨𝐬

𝟏 −
𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐕𝐚𝐫𝐢𝐚𝐛𝐥𝐞𝐬

𝐕𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 

 

 

 

𝐏𝐄 =
𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐅𝐢𝐣𝐨𝐬

𝐕𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 − 𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐕𝐚𝐫𝐢𝐚𝐛𝐥𝐞𝐬
 

 

𝐏𝐄 =
𝟑𝟔𝟗. 𝟒𝟕𝟖, 𝟎𝟕 

𝟏 −
𝟏𝟔𝟓. 𝟔𝟒𝟐, 𝟔𝟎

 𝟒. 𝟗𝟏𝟔. 𝟖𝟎𝟗, 𝟔𝟏  

 

 

PE =
369.478,07  

 4.916.809,61 −  165.642,60 
 

 

𝐏𝐄 =
𝟑𝟔𝟗. 𝟒𝟕𝟖, 𝟎𝟕 

𝟎, 𝟗𝟔𝟔𝟑𝟏𝟎𝟗𝟓𝟗𝟏
 

 

PE =
369.478,07  

4.75116.167,01
 

 
𝐏𝐄 = 𝟑𝟖𝟐. 𝟑𝟓𝟗, 𝟑𝟗 

 

 
PE = 7,78 % 

 

 
 

GRÁFICA N° 91 

 
Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

El Punto de Equilibrio muestra el escenario económico en la cual la 

empresa acumula las ventas necesarias para cubrir el costo fijo y el costo 

variable; es decir, donde los ingresos, costos y gastos se igualan. 

Para la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” Para el año 2015 es 

de 382.359,39 dólares en función de las ventas y de 7,78% en función de 

la capacidad instalada. En otros términos, la empresa alcanzará el punto 

de equilibrio cuando del total de ventas previstas, se logre llegar al 7,78%.  

En el 2015 las ventas de la compañía son de 4.916.809,61 dólares; una vez 

que se consiga alcanzar el 7,78% de ese valor, es decir, 382.359,39 dólares 

se estará en el punto de equilibrio.  

Si llegase a obtener ventas inferiores al punto de equilibrio ocasionará 

perdida para la compañía; por lo contrario, cualquier venta que se genere 

cuando se pase los 382.359,39 dólares tendrá su grado de rentabilidad. 
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TABLA N° 93 

AÑO 2016 

EN FUNCIÓN DE LOS INGRESOS EN FUNCIÓN DE LA CAPACIDAD 
INSTALADA 

 

𝐏𝐄 =
𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐅𝐢𝐣𝐨𝐬

𝟏 −
𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐕𝐚𝐫𝐢𝐚𝐛𝐥𝐞𝐬

𝐕𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 

 

 

 

𝐏𝐄 =
𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐅𝐢𝐣𝐨𝐬

𝐕𝐞𝐧𝐭𝐚𝐬 − 𝐂𝐨𝐬𝐭𝐨𝐬 𝐕𝐚𝐫𝐢𝐚𝐛𝐥𝐞𝐬
 

 

𝐏𝐄 =
𝟑𝟏𝟖. 𝟐𝟑𝟗, 𝟕𝟑 

𝟏 −
𝟑𝟏𝟒. 𝟏𝟗𝟔, 𝟕𝟒

  𝟔. 𝟔𝟑𝟖. 𝟒𝟓𝟐, 𝟒𝟓 

 

 

PE =
318.239,73 

 6.638.452,45 −  314.196,74  
 

 

𝐏𝐄 =
𝟑𝟏𝟖. 𝟐𝟑𝟗, 𝟕𝟑 

𝟎, 𝟗𝟓𝟐𝟔𝟕𝟎𝟏𝟖𝟐𝟗
 

 

 

PE =
318.239,73 

6.324.255,71
 

 
𝐏𝐄 = 𝟑𝟑𝟒. 𝟎𝟓𝟎, 𝟐𝟕 

 

 
PE = 5,03% 

 

 

GRÁFICA N° 92 
 

 

 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 

Fuente: EE FF Calva y Calva Cía. Ltda. 

Elaborado por: La Autora 
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INTERPRETACIÓN  

El Punto de Equilibrio muestra el escenario económico en la cual la 

empresa acumula las ventas necesarias para cubrir el costo fijo y el costo 

variable; es decir, donde los ingresos, costos y gastos se igualan a cero.  

Para la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” El punto de equilibrio 

para el año 2016 es de 334.050,27 dólares en función de las ventas y de 

5,03% en función de la capacidad instalada. En otros términos, la empresa 

alcanzará el punto de equilibrio cuando del total de ventas previstas, se 

logre llegar al 5,03%.  

En el 2016 las ventas de la compañía son de 6.638.452,45 dólares; una vez 

que se consigan alcanzar el 5,03% de ese valor, es decir, 334.050,27 

dólares se estará en el punto de equilibrio.  

Si llegase a obtener ventas inferiores al punto de equilibrio ocasionará 

perdida para la compañía; por lo contrario, cualquier venta que se genere 

cuando se pase los 334.050,27 dólares tendrá su grado de rentabilidad. 
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CARTA DE PRESENTACIÓN 

  

Loja, 21 de noviembre del 2018 

  

  

Sr. Ramón Calva 

GERENTE PROPIETARIO DE LA EMPRESA COMERCIAL CALVA Y 

CALVA CIA. LTDA.  

  

Ciudad. -  

  

De mi consideración:  

  

Por medio de la presente me permito dar a conocer los resultados del 

Análisis Financiero, realizado a los estados financieros de los periodos 

2015 – 2016, los mismos que fueron proporcionados por la empresa dirigida 

por usted, este Análisis se elaboró en cumplimiento al Trabajo de Tesis 

previa a la obtención del Grado y Título de Ingeniera en Contabilidad y 

Auditoría en la Universidad Nacional de Loja.  

 El análisis fue ejecutado con la aplicación de técnicas y métodos del 

Análisis Financiero, permitiendo conocer, analizar y evaluar la situación 

económica y financiera de la empresa.  

Las recomendaciones y conclusiones planteadas en el siguiente informe le 

servirán para tomar futuras decisiones en beneficio de la empresa 

comercial Calva y Calva Cía. Ltda.  

  

Atentamente,  

 

 

 

Tania Elizabeth Martínez Vega 

ANALISTA 
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INFORME DEL ANÁLISIS FINANCIERO 

EMPRESA COMERCIAL “CALVA Y CALVA CIA. LTDA.” 

 

ANTECEDENTES 

OBJETIVOS DEL INFORME 

El presente Informe es elaborado en función a los objetivos planteados en 

el trabajo de investigación, el cual tiene como finalidad: 

 Informar al Gerente Propietario la posición económica y financiera de la 

empresa mediante el análisis de los estados financieros de los años 

2015 y 2016.  

 Emitir las conclusiones y recomendaciones que ayuden a la toma de 

decisiones al gerente propietario que ayuden a mejorar y obtener 

rentabilidad. 

ALCANCE DEL ANÁLISIS APLICADO 

 En base a los estados financieros se desarrollaron los siguientes 

parámetros:  

 Análisis Vertical y Horizontal de la estructura económica y financiera.  

 Indicadores Financieros de Liquidez, Actividad, Endeudamiento y 

Rentabilidad. 

 Conclusiones y Recomendaciones del Análisis; en la que se establecen 

estrategias dirigidas a mejorar los resultados obtenidos en el Análisis 

Financiero. 
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ANÁLISIS FINANCIERO DE LA ESTRUCTURA ECONÓMICA Y 

FINANCIERA. 

PERÌODO 2015 

ACTIVO, PASIVO Y PATRIMONIO 

La Estructura Financiera de la Empresa Comercial Calva y Calva Cía. Ltda., 

en el año 2015 está compuesta por el Activo Corriente con un valor 

2´229.708,54 dólares que equivale al 95,88%; evidenciando que tiene una 

mayor participación en los Activos Financieros (documentos y cuentas 

por cobrar) con un valor de 1´556.143,89 dólares, créditos otorgados a los 

clientes por la venta de los productos e Inventarios con un monto de 

569.495,98 dólares cuyo monto es lógico para este tipo de empresa ya que 

se dedica a compra y venta de productos de consumo masivo, productos 

de bazar y otros. 

El Activo No Corriente cuenta con 95.796,97 dólares representando al 

4,12%, teniendo la mayor participación en Propiedad, planta y equipo con 

una participación significante en Vehículos, Equipo de Transporte y Equipo 

Caminero con 215.101,94 dólares siendo dueños de una flota de vehículos, 

sirviendo para la distribución tanto a nivel local, provincial e interprovincial. 

Seguidamente tiene Propiedades de Inversión (edificios) cuenta con el 

38,54% con un valor de 36.922,04 dólares, la cual sirve como punto de 

venta a la ciudadanía, además se la utiliza para el almacenamiento de los 

productos varios que son de distribución. 
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Dando un total del Activo de 2´325.505,51 dólares, es decir el 100%. 

El Pasivo y Patrimonio tiene un total de 2´325.505,51 dólares 

representando el 100%; en donde 1´974.537,24 dólares corresponde al 

Pasivo Corriente con el 84,91%; debido a que las Cuentas y 

Documentos por Pagar inciden con un monto de 1´858.534,65 dólares en 

este año, que fueron contraídas con sus proveedores debido a la actividad 

que realiza la empresa, el Pasivo No Corriente tiene un valor de 

371.285,09 dólares equivalente al 15,97%; producto de los préstamos 

adquiridos con instituciones financieras, situación que compromete a la 

disponibilidad del efectivo para afrontar las deudas motivo por el cual las 

cuentas y documentos por cobrar se deben recuperar lo más pronto 

posible. 

El Patrimonio cuenta con un valor de (20.316,82) dólares representado el 

(0,87) %; esto se debe a los resultados del ejercicio anterior (Pérdidas 

Acumuladas) con una incidencia del (39.583,37) dólares. Lo que conlleva 

a los socios recurran a fuentes externas para poder cumplir con las 

obligaciones a corto plazo. 

ACTIVO CORRIENTE 

Analizando el Activo Corriente consta de 2´229.708,54 dólares de los 

cuales tiene mayor influencia los Activos Financieros (documentos y 

cuentas por cobrar) con 1´556.143,89 dólares representando un 69,79%, 

los mismos que son producto de las ventas a crédito por la actividad de la 
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empresa. Los Inventarios tienen una participación de 569.495,98 dólares 

equivalente al 25,54%, mostrando el grado de la inversión ya que actividad 

de la compañía es la compra y venta de productos varios para ser 

distribuidos a nivel local, provincial e interprovincial, siendo necesario subir 

las ventas para lograr su presupuesto acordado en forma positiva y obtener 

una mayor rotación de los inventarios. 

Entre las cuentas con menor participación esta: el Efectivo y Equivalentes 

al Efectivo con 72.062,31 dólares con el 3,24%, lo cual lleva que los socios 

no puedan cubrir con sus obligaciones a corto plazo y recurra a fuentes 

externas (prestamos con instituciones financieras); viéndose así 

comprometido el patrimonio de la empresa; los Activos por Impuestos 

Corrientes (crédito tributario IVA – I.R.) tienen un porcentaje del 0,81% con 

un valor de 18.166,05 dólares, correspondiendo al Crédito Tributario IVA 

con un valor de 14.682,54 dólares. 

Finalmente otras cuentas como: los Servicios y Otros Pagos Anticipados 

de 8.900,43 dólares equivalente al 0,40%, perteneciendo la cuenta anticipo 

a proveedores debido a pagos (abonos) que se realizan para la adquisición 

de la mercadería para seguir operando en el mercado y Otros Activos 

Corrientes con 4.939,88 dólares con el 0,22%, constando de la cuenta 

Faltantes de Caja con un valor de 2.216,66 dólares valor tomado por los 

agentes vendedores cuando el gerente no les provisiona de viáticos 

semanales para poder cubrir con su ruta asignada. 
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ACTIVO NO CORRIENTE 

El Activo No Corriente de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.”, está integrado por los bienes de larga duración, en el caso de la 

compañía tiene su mayor influencia en Propiedad Planta y Equipo con un 

valor de 58.874,93 dólares, representando el 61,46%, teniendo la cuenta 

más significativa de Vehículos, Equipos de Transporte y Equipo 

Caminero con un valor de 215.101,94 dólares debido a la actividad que 

realiza la empresa sirviendo para la distribución tanto a nivel local, 

provincial e interprovincial. 

Seguidamente tiene Propiedades de Inversión (edificios) cuenta con el 

38,54% con un valor de 36.922,04 dólares, la cual sirve como punto de 

venta a la ciudadanía, además se la utiliza para el almacenamiento de los 

productos varios que son de distribución. 

Además, se puede apreciar que un monto muy elevado es la (-) 

Depreciación Acumulada Propiedad, Planta y Equipo con un valor de 

(186.805,01) dólares es decir el (317,29) %; debido al desgaste de los 

Vehículos, Equipos de Transporte y Equipo Caminero que son 

utilizadas para el traslado de la mercadería. 

PASIVO CORRIENTE  

El Pasivo Corriente de la Compañía “Calva y Calva” está compuesto por 

Cuentas y Documentos Por Pagar con 1´858.534,65 dólares 

representando el 94,13%, refiriéndose a las Cuentas y Documentos por 
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Pagar (Proveedores) debido a la adquisición de la mercadería a crédito 

para así poder seguir manteniéndose en vigencia y competitivos en el 

mercado; además tiene la cuenta Otras Obligaciones con un valor de 

65.283,72 dólares, correspondiendo al 3,31%, debido a los beneficios que 

les corresponde por ley a los empleados.  

Y finalmente los Otros Pasivos Financieros con 50.718,87 dólares 

representando el 2,56%, constando del rubro con mayor influencia 

Depósitos por Identificar con un valor de 48.218,77 dólares, los mismos 

que son transferencias o depósitos realizadas por los clientes de la 

provincia para que sea liquidada su deuda adquirida, pero dichos valores 

no son notificados a la empresa previamente y la cuenta Sobrantes de 

Cierres de Caja con un valor de 2.500,10 dólares, representando el 4,93%, 

cuyos valores son sobrantes de las recaudaciones que realizan los agentes 

vendedores día a día. 

PASIVO NO CORRIENTE  

La Compañía Limitada “Calva y Calva” cuenta el siguiente detalle: en las   

Obligaciones con Instituciones Financieras con el 78,26% con un valor 

de 290.563,04 dólares los mismos que fueron contraídos con instituciones 

financieras de prestigio nacional como son: el Banco de Loja y el Banco del 

Austro el mismo que sirvió para financiar la adquisición de los bienes 

muebles (camión y monta cargas); seguidamente las Cuentas Por Pagar 

con un valor de 70.345,05 dólares, representando el 18,95% debido a que 
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la empresa no tiene la posibilidad de cubrir sus obligaciones a corto plazo 

teniendo que recurrir a otras fuentes de ingreso. Finalmente consta de las 

Provisiones por Beneficios a Empleados con un valor de 10.377,00 

dólares, significando el 2,79% cubriendo así las jubilaciones patronales al 

IESS y los desahucios ocasionales que se puedan presentar. 

PATRIMONIO  

El Capital Suscrito y Asignado de la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”, 

alcanza un valor de $ 400,00 dólares del cual el corresponde al Capital, 

con el que se constituyó la compañía. 

En lo referente a la Reserva la compañía “Calva y Calva” tiene una 

Reserva Legal para el año 2015 de $ 4.625,20 lo que corresponde al 100%, 

es una especie de ahorro que la empresa tiene que guardar, de manera 

obligatorio y esto consiste en retener parte del beneficio obtenido por la 

empresa con la finalidad de aumentar el patrimonio de la misma.  

En los Resultados Acumulados la de Empresa Comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.” corresponde a Pérdidas Acumuladas lo que corresponde a 

(39.583,37) dólares, estos resultados agrupa las subcuentas no distribuidas 

y las pérdidas acumuladas sobre los accionistas que no han tomado las 

decisiones, este resultado se puede definir como temporal porque está 

perdida puede ser compensada todo depende de las decisiones acertadas 

que tomen los accionistas. 
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Finalmente, los Resultados del Ejercicio consta de una Pérdida Neta en 

periodo 2015 de (569,06) dólares, estos resultados corresponde a que los 

ingresos son menores que los costos y gastos del ejercicio. 

 

ANÁLISIS DE LA ESTRUCTURA ECONÓMICA Y FINANCIERA 

PERÍODO 2016 

 

ACTIVO, PASIVO Y PATRIMONIO 

La Estructura Financiera es la composición de los diferentes recursos 

financieros que tiene la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”, por lo tanto en 

el año 2016 el Total del Activo es de 2´827.829,75 dólares, representando 

el 100%; del cual el 92,76% corresponde al Activo Corriente con un valor 

de 2´644.948,67 dólares, evidenciándose la mayor participación en 

Documentos y Cuentas por Cobrar con 1´235.434,92 dólares, debido a 

los créditos concedidos a los clientes siendo pertinente la pronta 

recuperación para que la compañía pueda afrontar los gastos 

operacionales, el Activo No Corriente alcanza 182.881,08 dólares, 

equivalente a 7,24%, pudiendo demostrar que la mayor participación está 

en Vehículos, Equipo de Transporte y Equipo Caminero con un valor de 

300.403,37 dólares los mismos que sirven para la distribución y entrega 

personal a cada uno de los clientes tanto a nivel local, provincial e 

interprovincial. 
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El Total Pasivo y Patrimonio es de  2´827.829,75 dólares, igual al 100%, 

en donde el Pasivo Corriente cuenta con 2´201.638,27 dólares, que 

corresponde al 77,86% detectando que la mayor participación está en las 

Cuentas y Documentos por Pagar con un valor de 2´093,083,88 dólares 

debido a la compra de mercadería para la venta, el Pasivo No Corriente 

de la empresa es de 607.197,76 dólares, es decir el 21,47% reflejando que 

la mayor participación está en Obligaciones con Instituciones 

Financieras con valor 535.256,37 dólares correspondientes a los 

préstamos adquiridos con instituciones financieras; siendo esto 

desfavorable para la empresa al ser obligaciones elevadas poniendo en 

riesgo la liquidez y su capital de trabajo de la misma. 

El Patrimonio en este año representa 18.993,72 dólares, equivalente al 

0,67% del total pasivo más patrimonio demostrando una ganancia neta del 

periodo obtenido por la empresa por un valor de 39.310,18 dólares, 

reflejando que los gastos y costos fueron menores en este año, así mismo 

se incrementó los ingresos debido por la venta de la mercadería. 

ACTIVO CORRIENTE 

Al analizar la composición del activo corriente de la empresa “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; se determinó que la mayor concentración se encuentra dentro 

de la cuenta de Activos Financieros con un valor de 1´844.381,16 dólares, 

equivalente al 69,73%; esto corresponde a las cuentas por cobrar debido 

al crédito que son otorgado a los clientes de la empresa.  
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También tiene una influencia significativa en los Inventarios con 

611.892,10 dólares equivalente al 23,13% debido a la misma actividad a la 

que se dedica la empresa. 

Seguidamente el Efectivo y Equivalentes al Efectivo con un valor de 

113.666,58 dólares, es decir; el 4,30%; siendo la liquidez que la Compañía 

cuenta, los Activos Por Impuestos Corrientes de 50.751,69 dólares, 

equivalente al 1,92% correspondiendo a los créditos tributarios a favor de 

la empresa (IVA – I.R.) y Otros Activos Corrientes de 24.257,14 dólares 

con un 0,92% correspondientes a las diferentes movilizaciones de entrega. 

ACTIVO NO CORRIENTE  

El Activo No Corriente de la empresa “Calva y Calva” es de 182.881,08 

dólares, equivalente al 100% los mismos que se distribuyen en 

Propiedades, Planta y Equipo con un porcentaje de 79,81% con un valor 

de 145.959,04 dólares, esto representa a los enseres, equipos de 

computación, oficina, equipos de transporte, repuestos y herramientas, 

además se cuenta con Propiedades de Inversión con un porcentaje de 

20,19% con 36.922,04 dólares, correspondiente al Edificio en cual sirve 

para la venta de la mercadería y además el paquete informático con el cual 

su personal administrativo realiza sus labores diarias. 

PASIVO CORRIENTE  

En lo referente al Pasivo Corriente tenemos un porcentaje total del 100% 

con un valor de 2.201.638,27 dólares; en el cual se demuestra su mayor 



 

272 
 

influencia en Cuentas y Documentos Por Pagar (Proveedores) del 

95,07% correspondiente a 2.093.038,88 dólares. 

Seguidamente Otras Obligaciones correspondientes a los beneficios 

sociales para los empleados con el 3,64% y un valor de 80.074,95 dólares. 

Finalmente, Otros Pasivos Financieros con el 1,29% con un valor de 

28.479,44 dólares, esto corresponde a los depósitos por identificar, 

sobrantes en los cierres de caja. 

PASIVO NO CORRIENTE  

El Pasivo No Corriente de la empresa “Calva y Calva Cía. Ltda.”; tiene un 

valor de 607.197,76 dólares, representando el 100,00%; encontrando la 

cuenta más significativa de Obligaciones Con Instituciones Financieras 

con un valor de 535.256,37 dólares; equivalente al 88,15% lo cual es 

importante aumentar el volumen de ventas para que así la empresa no pase 

a manos de terceras personas. Seguidamente Cuentas Por Pagar con un 

valor de 61.564,39 dólares, equivalente al 10,14% y finalmente cuenta con 

Provisiones Por Beneficios a Empleados con un valor de 10.377,00 

dólares; es decir, 1,71%. 

 

PATRIMONIO  

El Capital Suscrito y Asignado de la empresa alcanza un valor de 400,00 

dólares el cual corresponde al Capital, con el que se constituyó la 

compañía.  
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Las Reserva la compañía es de 4.625,20 dólares; siendo un ahorro que la 

empresa tiene que guardar, de manera obligatorio y esto consiste en 

retener parte del beneficio obtenido por la empresa con la finalidad de 

aumentar el patrimonio de la misma.  

Seguidamente los Resultados Acumulados la de Empresa Comercial 

“Calva y Calva Cía. Ltda.” corresponde a Pérdidas Acumuladas del 

158,44% lo que corresponde a (40.152,07) dólares y unos Resultados 

Acumulados Provenientes de la Administración Anterior de -58,44% 

que corresponde a $ 14.810,41, estos resultados agrupa las subcuentas no 

distribuidas y las pérdidas acumuladas sobre los accionistas que no han 

tomado las decisiones, estos resultados se puede definir como temporal 

porque está perdida puede ser compensada todo depende de las 

decisiones acertadas que tomen los accionistas. 

Finalmente, Resultados del Ejercicio de la Empresa tiene una ganancia 

en el periodo 2016 de 39.310,18 dólares, este resultado corresponde que 

los ingresos son mayores que los costos y gastos del ejercicio, debido al 

incremento de venta de los bienes. 
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ANÁLISIS DE LA ESTRUCTURA ECONÓMICA Y FINANCIERA 

  PERÌODO 2015  

 

INGRESOS, COSTOS Y GASTOS  

La estructura económica de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” para el año 2015 está conformada por Ingresos Totales de 

4´986.140,42 dólares representando el 100% de los cuales 4´916.809,61 

dólares, se debe a la Venta de Mercadería correspondiente al 98,61%, y 

69.330,81 dólares, con el 1,39% se debe a Otros Ingresos, como los 

descuentos e intereses ganados.  

Estos ingresos percibidos durante este período no lograron cubrir los costos 

y gastos, obteniendo como resultado la Pérdida del Ejercicio Económico.   

Los Costos ascienden a un monto de 4.450.313,43 dólares ocupando el 

89,25%; producto de la compra de mercaderías en el período, el nivel de 

inventario que mantiene la empresa se constituye en un valor elevado y 

perjudicial por cuanto dificulta la obtención de rentabilidad ya que no se 

toma las precauciones al momento de realizar las compras, merece que se 

lleve un control de existencias y de acuerdo a las necesidades y exigencias 

del mercado antes invertir.  

Los Gastos equivalen al 10,76% y corresponden a 536.396,05 dólares, 

estos son desembolsos realizados para el desarrollo de las actividades de 

la empresa, en este rubro se encuentra las cuentas con valores muy 
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elevados influyendo significativamente en los valores de los gastos como 

el sueldo, salarios y demás remuneraciones hacia el personal 

administrativo con un valor de $ 107.477,19 siendo este un monto muy 

elevado en comparación al año 2016 lo que se puede decir es que la 

empresa sobre contrato personal el cual no le retribuía con su labor 

viéndose así un mayor gasto. 

 

ANÁLISIS DE LA ESTRUCTURA ECONÓMICA Y FINANCIERA 

PERÌODO 2016 

 

INGRESOS, COSTOS Y GASTOS  

En el año 2016, la Estructura Económica de la Empresa Comercial “Calva 

y Calva Cía. Ltda.” refleja un Total de Ingresos de 6´681.698,43 dólares; 

equivalente al 100%, representando la venta de mercadería, siendo un 

monto de ingresos considerables para recuperar los Costos, cubrir los 

Gastos y generar una rentabilidad que compense la inversión realizada 

satisfactoriamente. 

Los Costos de este año ascienden a un monto de 6´018.174,10 dólares; 

representando el 90,07% frente a los Ingresos, resultado que se debe por 

la adquisición de mercadería, las mismas que se incrementaron con 

respecto al año anterior. 
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Los Gastos suman la cantidad de 624.214,15 dólares; correspondientes al 

9,34%, cuyos desembolsos fueron necesarios para el normal 

funcionamiento de la empresa; en comparación con los Ingresos su nivel 

de participación es baja, situación que es muy favorable debido a que se 

logra obtener una mayor rentabilidad.   

La Ganancia del Ejercicio es de 39.310,18 dólares, es decir; el 0,59% 

sobre sus Ingresos, siendo un resultado positivo producto de su actividad 

económica y del buen uso de los recursos. 

 

ANÁLISIS COMPARATIVO DEL ESTADO DE SITUACIÒN 

FINANCIERA DE LA EMPRESA COMERCIA “CALVA Y CALVA CIA. 

LTDA.” 

PERÌODOS 2015-2016 

ACTIVO   

ACTIVO CORRIENTE  

Al analizar competitivamente los Estados Financieros de la Empresa 

Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” pertenecientes a los años 2015 y 

2016, se observa lo siguiente:  

El Activo Corriente en el año 2015 es de 2´229.708,54 dólares, mientras 

que el año 2016 alcanza 2´644.948,67 dólares; evidenciando un aumento 

equivalente del 19% y en valores monetarios de 415.240,13 dólares con 
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una razón de 1,19 veces menos que el año anterior esto se debe a la 

variación de las siguientes cuentas: 

El Efectivo y Equivalentes al Efectivo aumento para el año 2016 con un 

valor de 113.666,58 dólares y para el año 2015 con 72.062,31 dólares 

produciéndose un aumento de 41.604,27 dólares equivalente al 58% con 

una razón de 1,58 veces; ocasionado por el incremento del ingreso del 

efectivo permitiendo a la empresa hacer frente a cualquier eventualidad. 

Los Activos Financieros (cuentas y documentos por cobrar) para el año 

2016 cuentan con 1´844.381,16 dólares, para el año 2015 1´556.143,89 

dólares; reflejando un aumento en valores monetarios de 288.237,27 

dólares que equivale a 19% con una razón del 1,19 veces; producto de los 

créditos concedidos a los clientes (mayores ventas). 

Los Inventarios para el año 2016 se obtuvo un valor de 611.892,10 

dólares; para el 2015 tiene 569.495,98 dólares; notándose un aumento de 

42.396,12 dólares; equivalente al 7% con una razón del 1,07 veces 

producto a la mayor adquisición de mercadería por la empresa pudiendo 

mantenerse competitivamente en el mercado. 

Los Servicios y Otros Pagos Anticipados para el año 2016, cuenta con 

0,00 dólares y para el año 2015 tiene un valor de 8.900,43 dólares 

representando una disminución (8.900,43) dólares, es decir; el -100%, 

demostrándose que la empresa para el año 2016 no adquirió ningún 

servicio y ni realizo pagos anticipados. 
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Los Activos Por Impuestos Corrientes cuenta para el año 2016 con 

50.751,69 dólares y para el año 2015 con 18.166,05 dólares representando 

un aumento de 32.585,64 dólares, equivalente al 179% con una razón del 

2,79 veces; debido a los créditos tributarios obtenidos por la empresa (IVA, 

I.R. y el anticipo del impuesto a la renta). 

En Otros Activos Corrientes cuenta con un valor de 24.257,14 dólares, 

para el año 2016 y para el año 2015, 4.939,88 dólares, correspondiente a 

un aumento de los 19.317,26 dólares equivalente al 391% con una razón 

de 4,91 veces, encontrando en este rubro los faltantes de caja, los cuales 

se dan a los agentes vendedores de provincia cuando o se les ha dado los 

viáticos correspondientes para cubrir su ruta semanal y además la 

diferentes rutas (movilizaciones) de distribución de la mercadería. 

ACTIVO NO CORRIENTE  

Una vez analizado el Activo No Corriente de la Empresa “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; en los periodos 2015 y 2016 revela que cuenta con un valor de 

95.796,97 dólares y de 182.881,08 dólares respectivamente; demostrando 

un aumento de los 87.084,11 dólares, equivalente a 90,90% con una razón 

del 1,90 más en el año anterior debiéndose a la variación de las siguientes 

cuentas:  

En Propiedades, Planta y Equipo con un valor para el año 2016 es de 

145.959,04 dólares y para el 2015 con los 58.874,93 dólares; reflejando un 

aumento monetario de 87.084,11 dólares, equivalente al 148% con una 
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razón del 2,48; producido este por el equipamiento de la compañía tanto en 

equipo de computación, vehículos, equipos de transporte y equipo 

caminero que son necesarios para el funcionamiento y distribución de los 

inventarios. 

Propiedades de Inversión para el 2016 y 2015 cuenta con un valor de 

36.922,04 dólares, en el cual no se evidencia ninguna variación ya que la 

compañía no ha adquirido bienes inmuebles. 

Además, se encuentra el rubro de Marcas y Patentes con un valor de 

5.600,00, para los años 2015 y 2016 del paquete informático utilizado por 

los empleados de la compañía para realizar sus actividades diarias. 

Además, cuenta con su respectiva (-) Amortización Acumulada de 

Activos de (5.600,00) dólares, debido a las actualizaciones del paquete 

informático que es utilizado por los empleados. 

PASIVO  

PASIVO CORRIENTE  

Una vez ejecutado el análisis horizontal a la Empresa Comercial “Calva y 

Calva Cía. Ltda.”; nos indica que el Pasivo Corriente en el año 2015 

alcanza un valor de 1´974.537,24 mientras que en el 2016 posee 

2´201.638,27 dólares presentando un aumento de 227.101,03 dólares 

representado en el 12% y una razón de 1,12 veces más que el año 2015 

variación causada de las siguientes cuentas:  
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Las Cuentas y Documentos Por Pagar (Proveedores) tiene un valor de 

2´093.083,88 dólares en el 2016 y para el año 2015 un valor de 

1´858.534,65 dólares, evidenciando un aumento de 234.549,23 dólares, 

equivalente al 13% con una razón de 1,13 veces, producido por la mayor 

adquisición de mercadería debido a la actividad que realiza la empresa. 

En Otras Obligaciones presenta un valor para el año 2016 de 80.074,95 

dólares y para el año 2015, 65.283,72 dólares; presentándose un aumento 

de 14.791,23 dólares equivalente al 23% con una razón del 1,23 veces; 

encontrando los rubros de la Administración Tributaria, Con El IESS y Los 

Beneficios de Ley a Empleados; esta variación se dio ya que la empresa 

incremento personal para poder llegar a sus objetivos. 

Otros Pasivos Financieros con un valor de 28.479,44 dólares para el año 

2016 y para el año 2015 con un valor de 50.718,87 dólares evidenciando 

una disminución de (22.239,43) representando el -44% con una razón del 

0,56 veces; correspondiente a los depósitos por identificar con un valor para 

el año 2015 de 48.218,77 dólares y para el año 2016 de 25.607,63 

demostrando una disminución de $(22.411,14) equivalente al -52% con una 

razón de 0,48 veces. 

Además, se encuentra el rubro de Sobrantes de Cierre de Caja contando 

para el año 2016 con un valor de 2.871,81 dólares y para el año 2015 con 

2.500,10 dólares, con un aumento de 371,71 dólares, con un 113% y una 
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razón de 2,13 veces, dineros que son sobrantes de las recaudaciones por 

parte de los agentes vendedores que realizan diariamente su recaudación. 

PASIVO NO CORRIENTE  

A lo referente del Pasivo No Corriente una vez aplicado el análisis 

horizontal presenta un valor para el año 2015 de 317.285,09 dólares y para 

el año 2016 con un valor de 607.197,76 dólares; demostrando una variación 

de 235.912,67 dólares; equivalente al 64% con una razón del 1,64 veces 

resultado de la variación de las siguientes cuentas: 

En Obligaciones Con Instituciones Financieras para el año 2016 cuenta 

con un valor de 535.256,37 dólares y para el año 2015 de 290.563,04 

dólares; presentándose un aumento de 244.693,33 dólares; equivalente al 

84% con una razón del 1,84; debido a la mayor adquisición de 

financiamiento de fuentes externas, decisiones que fueron tomadas debido 

a la falta de liquidez de la empresa para poder cubrir sus obligaciones con 

terceros; además para la adquisición de mercadería.  

Seguidamente tenemos el rubro de Cuentas Por Pagar, cuenta con un 

valor de 61.564,39 dólares para el año 2016 y de 70.345,05 dólares para el 

año 2015, arrojando una disminución de (8.780,66) dólares, equivalente al 

-12% con una razón del 0,88 veces, cuenta que ha servido para la empresa 

como fuente de financiamiento por parte del Gerente de la compañía.  

Finalmente tenemos las Provisiones Por Beneficios a Empleados para 

el año 2016 y 2015 cuentan con un valor de 10.377,00 dólares, presentando 
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ninguna variación debido a que lo provisionado para la jubilación desahucio 

no presentó ninguna modificación. 

PATRIMONIO  

El Patrimonio de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”; 

presenta para el año 2016 18.993,72 dólares y para el año 2015 con un 

valor de (20.316,82) dólares; indicando una disminución de (1.323,09) 

dólares; equivalente al 6,51% con un razón de 0,93 veces; supliendo la 

perdida ocasionada del periodo anterior para lograr obtener utilidades al 

final del nuevo periodo, producido por las venta de los bienes 

comercializados hacia el mercado; abriendo nuevas fuentes de trabajo a 

nivel local y provincial.  

ANÁLISIS COMPARATIVO DEL ESTADO DEL RESULTADOS DE LA 

EMPRESA COMERCIA CALVA Y CALVA CÍA. LTDA. 

PERÌODOS 2015-2016 

INGRESOS  

Una vez realizado el análisis comparativo de la Empresa Comercial “Calva 

y Calva Cía. Ltda.” de los años 2016 y 2015 los Ingresos tiene un valor de 

6´681.698,43 dólares y 4´986.140,42 dólares respectivamente obteniendo 

una variación positiva de 1´695.558,01 dólares equivalente al 34%, con una 

razón del 1,34 debido a la mayor venta de mercadería que el año pasado, 

poniendo en marcha las estrategias de marketing comercial, publicidad y 

propaganda y descuentos a favor del cliente. 
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COSTOS  

Una vez analizado competitivamente el estado de resultados de la 

compañía “Calva y Calva”, se pudo determinar que dichos resultados para 

el año 2016 cuenta con un valor de 6´018.174,10 dólares y para el año 2015 

con 4´450.313,43 dólares;  produciendo un aumento de 1´567.860,67 

dólares; equivalente al 35% con una razón de 1,35; producto de la mayor 

adquisición de mercaderías con el IVA 12% y 0% para ser expendidos a 

nivel nacional y provincial; manteniéndose competitivamente en el mercado 

así mismo logrando mayor rentabilidad y utilidades para sus empleados. 

GASTOS  

En lo referente a los Gastos que presenta la empresa “Calva y Calva Cía. 

Ltda.”, para el año 2016 tiene un valor de 624.214,15 dólares; para el año 

2015 con un valor de 536.396,05 dólares, produciendo un aumento de 

87.818,10 dólares representado el 16% y una razón de 1,16 debido a la 

variación de varias cuentas detalladas a continuación: 

En los Gastos de Ventas presenta para el año 2016 un valor de 194.240,46 

dólares, para el año 2015 126.352,07 dólares; produciendo una variación 

de 69.888,39 dólares, equivalente al 55% con una razón de 1,55 veces 

mayor que el año 2015, debido a la mayor demanda en el mercado, 

teniendo que contratar más empleados generando una fuente de empleo 

para la ciudadanía local. 
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Los Gastos Administrativos para el año 2015 cuenta con un valor de 

359.279,57 dólares y para el año 2016 364.885,12 dólares, obteniendo una 

disminución de (5.605,55) dólares; con un -2% equivalente al 0,98; 

encontrando que el rubro de sueldos salarios y además remuneraciones 

tiene un incremento de 10.595,38; en el año 2016 fue de 118.072,57 

dólares y para el 2015 de 107.477,19  dólares equivalente al 10% con una 

razón del 1,10 debido a que se adquirió personal administrativo para 

satisfacer la demanda de los clientes. 

En los Gastos Financieros se presenta un valor para el año 2016 de 

45.683,98 dólares y para el año 2015 con un valor de 35.680,76 dólares; 

resultado del cual nos da un incremento del 10.003,22 equivalente al 28% 

con una razón del 1,28 veces que el año anterior resultado de los intereses 

pagados a instituciones financieras por la adquisición de los préstamos. 

Otros Gastos presenta un valor de 228,84 y de 194,77 para el año 2016 y 

2015 respectivamente representando el 17% con un valor monetario de 

34,07 con una razón de 1,17; esta variación es menor ya que la empresa 

no adquirió gastos innecesarios si no los que exactamente necesita para 

su cuidado y funcionamiento de la misma. 

Los Gastos No Deducibles cuenta con un valor para el año 2016 de 

24.781,30 dólares; para el año 2015 con 9.283,33 dólares evidenciando un 

incremento de 15.497,97 dólares, representando 167% con una razón de 

2,67 veces mayor que en el 2015, en esta cuenta encontramos todos los 
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rubros referentes a los pagos de servicios básicos; intereses pagados a 

fuetes externas (Cuentas por pagar Ramón Calva), la matriculación de 

vehículo, multas y entre otros gastos.  

GANANCIA O PÈRDIDA DEL PERÌODO  

En la Ganancia o Pérdida Neta Del Periodo en la Empresa Comercial 

“Calva y Calva Cía. Ltda.”; muestra que para el año 2016 obtuvo un valor 

de 39.310,18 dólares; para el año 2015 cuenta con (569,06) dólares; 

equivalente a una variación positiva en términos monetarios de 38.741,12 

dólares, representando el 6.808% con una razón del 69,08 veces; resultado 

por el cual en el 2015 la empresa no tuvo una buena administración al 

momento de contratar mucho personal administrativo el cual no cumplía 

con las metas y objetivo propuestos de la empresa recurriendo al gasto de 

la liquidez en el rubro sueldos, salarios y además remuneraciones; para el 

año 2016 la empresa supo contratar el personal necesario para que 

desempeñe las funciones requeridas y poder cumplir con sus presupuestos 

establecidos y así ahorrarse el efectivo para poder ser utilizado en otras 

eventualidades que se presenten. 
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ANÀLISIS DE LA APLICACIÒN DE LOS INDICADORES FINANCIEROS 

A LA EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA CÌA. LTDA. 

INDICADORES DE LIQUIDEZ 

 

RAZÓN CORRIENTE  

La Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” presenta una Razón 

Corriente de $1,13 en el año 2015 y de $1,20 en el año 2016; cuyos valores 

están por debajo del estándar establecido de $1,50 y $2,00; lo que quiere 

decir que la empresa no posee la capacidad suficiente para cubrir cada 

dólar de deuda a corto plazo, situación que se debe en gran parte al 

aumento de las Cuentas por Pagar a Proveedores por las compras a 

crédito; debiendo recuperar la cartera vencida lo más pronto posible y así 

poder cubrir sus obligaciones sino los accionistas de la compañía se verán 

obligados a recurrir a otras fuentes externas de financiamiento 

(instituciones bancarias). 

 

PRUEBA ÁCIDA 

 

El indicador de Prueba Ácida permite medir la capacidad que tiene la 

Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” para cubrir sus obligaciones 

a corto plazo sin la necesidad de recurrir a la venta de sus inventarios, 

mediante su aplicación se obtuvo un resultado de $ 0,84 centavos para el 

año 2015 y de $ 0,92 centavos de dólar para el año 2016 valores que se 
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encuentran dentro del estándar establecido del $0,50 y $1,00 lo que quiere 

decir que por cada dólar de deuda a corto plazo la compañía genero 0,84 

y 0,92 centavos de dólar para su cancelación, además se observa que hay 

un aumento de $ 0,08 centavos de dólar en el año 2016 debido a la 

adquisición de un camión el mismo que sirvió para la distribución de las 

ventas en forma personalizada, siendo un resultado favorable ya que indica 

que la empresa dispone de recursos suficientes en caja, bancos y cuentas 

por cobrar para solventar oportunamente sus obligaciones con terceros. 

 

CAPITAL DE TRABAJO 

 

El Capital de Trabajo a la Compañía “Calva y Calva” revela que para el 

año 2015 tiene un valor de 255.171,30 dólares y para el año 2016 con 

443.310,40 dólares; reflejando que para el año 2016 se produjo un aumento 

de 188.139,10 dólares debido a que los clientes realizaron sus pagos de 

las cuentas pendientes de cobro así mismo incrementaron las ventas, 

dando mayor efectividad a la rotación de los inventarios. 

Este resultado indica que después de cubrir los todos sus pasivos 

corrientes la empresa puede seguir operando, pudiendo solventar cualquier 

imprevisto y proyectarse hacia el futuro. 
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INDICADORES DE ACTIVIDAD 

ROTACIÒN DE INVENTARIOS 

El indicador de Rotación de Inventarios de Empresa “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” rota 7,81 veces para el año 2015 y de 9,83 veces para el año 2016; 

estando dentro del estándar señalado que es de 6 a 10 veces. 

Se produjo un aumento para el año 2016 de 2,02 veces significando un 

buen resultado debido a las estrategias puestas en marcha que tiene la 

empresa (publicidad, promociones y descuentos), también por la 

adquisición de un camión que ayuda a la entrega de la mercadería en forma 

personalizada a cada uno de sus clientes, existiendo una rotación 

eficientemente. 

 

PERMANENCIA DE INVENTARIO 

La Permanencia del Inventario de la empresa comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.”; en el año 2015 es de 46 días y, de 37 días para el año 2016; 

indicando que es el tiempo en que la empresa convierte su mercadería en 

efectivo y en cuentas por cobrar, el mismo que está relacionado con el 

estándar señalado, que es mejor menor que alta (de 20 a 30 días). Por 

tratarse de una distribuidora de productos de consumo masivo; debería 

abastecerse de productos que tengan una salida y que los clientes puedan 

consumir fácilmente y a mismo pagar eficientemente todas las cuentas 

contraídas con la empresa. 
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ROTACIÓN DE CUENTAS POR COBRAR 

El indicador de Rotación de Cuentas por Cobrar muestra el número de 

veces que se han recuperado las ventas a crédito dentro del ciclo de 

operación. 

Significando que las ventas a crédito de la compañía se han recuperado 

para el año 2015, rota 3,16 veces y para el 2016 rota 3,60 veces en el año; 

demostrando que no hay una eficiente administración y recuperación de 

cartera y cobranza debido a la falta de políticas de la empresa. 

 

PERIODO PROMEDIO DE COBRO  
 

Una vez aplicado el indicador de Periodo Promedio de Cobro que 

presenta la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” en el año 2015 

es de 115 días, en el año 2016 101 días el tiempo requerido para recuperar 

los créditos. 

La compañía necesita de 115 días y 101 días para los años 2015 y 2016 

respectivamente, para recuperar sus ventas a crédito revelando que se 

debe mejorar la eficiencia de la gestión comercial y de cartera, así mismo 

sus políticas de cobro; determinando que la conversión de efectivo se da 

de manera tardía. 

ROTACIÓN DE CUENTAS POR PAGAR 

El indicador de Rotación de Cuentas por Pagar indica que para el año 

2015 las cuentas por pagar han girado en promedio 2,34 veces y para el 
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año 2016 rotaron 2,88 veces. Debido a la mayor adquisición de mercadería 

y a la credibilidad que tienen sus proveedores que tiene la empresa. 

 

PERÍODO PROMEDIO DE PAGO 
 

Una vez aplicado el indicador de Periodo Promedio de Pago nos permite 

conocer el plazo promedio en que la empresa cubre sus obligaciones con 

los proveedores, los resultados indican que en el año 2015 se ha cancelado 

a los 152 días y en el 2016 se lo efectuó en 127 días, por ende, la empresa 

se ha tomado más días de crédito para poder cubrir sus obligaciones; ya 

que los proveedores les otorgan de 45 a 60 días de crédito. 

Permitiéndole así la compañía cubrir otras obligaciones, pero así mismo la 

empresa pierde credibilidad con sus proveedores al momento de no 

efectuar su pago en el tiempo acordado. 

 

ROTACIÓN DE ACTIVOS TOTALES 

 

Este indicador demuestra que los Activos Totales de la Empresa 

Comercial “Calva y Calva” en el año 2015 rota 2,11 veces y para el año 

2016 rota 2,35 veces. 

Además, se revelo un aumento en la rotación del año 2016 de 0,24 veces 

debido a la mayor distribución de la mercadería llegando a ser entregada a 

nivel local, provincial e interprovincial (Azuay-Zamora Chinchipe) 
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INDICADORES DE ENDEUDAMIENTO 

 

NIVEL DE ENDEUDAMIENTO 

 

La aplicación de este indicador permite conocer en qué medida están 

siendo financiados los activos de la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.” por terceros, en el año 2015 el margen de participación de los 

acreedores es del 100,87% mientras que para el año 2016 desciende al 

99,32%, evidenciando una disminución para el año 2016 de 1,55%. 

Este sobre endeudamiento se debe a las obligaciones por Pagar a 

Proveedores, Empleados y Préstamos bancarios; ya que el nivel de 

endeudamiento sobrepasa el rango de aceptabilidad el cual indica que 

debe ser menor al 50%, siendo esto perjudicial para la empresa ya que está 

en una situación riesgosa, se recomienda analizar minuciosamente los 

pasivos que mantiene, recuperar la cartera vencida ya que su valor es muy 

significativo ayudando a cubrir las obligaciones que tiene la empresa. 

ENDEUDAMIENTO FINANCIERO 

Este indicador mide el porcentaje que corresponde a las obligaciones 

financieras frente a las ventas, mediante su aplicación se observa que en 

el año 2015 el Endeudamiento con instituciones financieras es de 5,91%, 

mientras que para el año 2016 aumentó al 8,06%, debido a que las 

obligaciones con las entidades bancarias aumentaron para el año 2016  con 

un 2,15% señalando que la compañía adquirió mercadería producto de su 
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actividad a la que se dedica; además vehículo, equipo de transporte y 

equipo caminero (camión y monta cargas) los mismos que servirán para la 

distribución de la mercadería. Estos porcentajes están fuera del estándar 

establecido, que es el 10%; situación desfavorable ya que la compañía 

tiene problemas de liquidez debida a las adquisiciones que fueron 

realizadas y no podrá cumplir con sus obligaciones a terceros. 

 

APALANCAMIENTO A CORTO PLAZO 

 

Este indicador mide el grado de compromiso de los socios para atender las 

deudas a corto plazo de la empresa. Los resultados del Apalancamiento 

a Corto Plazo muestran en el año 2015 tiene un financiamiento del 97,19% 

de los acreedores en relación al Total Patrimonio, 2016 el financiamiento 

es de 115,91%, lo que quiere decir, que por cada dólar de inversión 

patrimonial los acreedores financiaron 0,97 y 1,16 dólares  con centavos, 

de lo cual se observa un incremento de 0,19 centavos de dólar en relación 

al año anterior debido al aumento de las obligaciones con los proveedores, 

sin embargo cuyos resultados no favorecen ya que el estándar es del 50% 

siendo una situación desfavorable porque el patrimonio de la empresa se 

encuentra comprometido con terceros, demostrando que el personal 

administrativo no está cumpliendo con las estrategias debidas para que la 

empresa obtenga mayor rentabilidad y no esté en  manos de terceros. 
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INDICADORES DE RENTABILIDAD 

 

MARGEN DE UTILIDAD BRUTA 

En la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, obtuvo un Margen de 

Utilidad Bruta de (0,01) % en el año 2015, para el año 2016 obtuvo el 

0,59% lo que quiere decir que por cada dólar de Ventas realizadas se 

obtuvo una Utilidad Bruta de (0,0001) y 0,0059 centavos de dólar. 

Revelando que en el año 2016 se obtuvo un aumento de 0,0058 centavos 

de dólar, situación que se debe a los Ingresos por las Ventas del año en 

mención fueron mayores, alcanzando a cubrir los Costos de las 

mercaderías satisfactoriamente; además, el volumen de las Ventas permitió 

obtener beneficios para la empresa lo cual es un resultado aceptable por 

los rendimientos conseguidos. Lo cual se sugiere al administrador 

disminuya costos y gastos para que estos beneficios sean cada vez 

mayores. 

 

MARGEN DE UTILIDAD NETA 

El indicador de Utilidad Neta permite medir el porcentaje lo que le queda 

de cada dólar de ventas después de haber deducido todos los costos y 

gastos. Para el año 2015 la utilidad obtenida fue de (0,01) % y, para el año 

2016 se obtuvo 0,37% observándose un aumentó de 0,36% debido que las 

ventas fueron mayores para el año 2016. 
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En otras palabras, la Empresa comercial Calva y Calva obtuvo una Utilidad 

Neta de (0,01) y 0,37 centavos de dólar, esto una vez deducidos los Costos 

y Gastos de la empresa, es recomendable continuar mejorando la gestión 

comercial con el afán de aumentar la liquidez y rentabilidad de la empresa. 

RENDIMIENTO SOBRE EL ACTIVO TOTAL 

 

Al analizar la rentabilidad del Activo Total en función de la Utilidad Neta se 

observa para el año 2015, el rendimiento obtenido es de (0,02) % y para el 

año 2016 alcanzo 0.88%; es decir, que en el primer año la compañía no 

adquirió beneficio alguno, ya que su utilidad neta fue de (0,0002) centavos 

por cada dólar de inversión en los Activos, mientras que para el año 2016 

se logró una ganancia de 0,0088 centavos de cada dólar. 

El motivo del incremento se debe a la proporción de las ventas las cuales 

contribuyeron a generar un mayor rendimiento al comercial, este resultado 

no es aprobado ya que la empresa está en la capacidad de generar muchos 

más beneficios utilizando sus propios recursos. 

RENDIMIENTO SOBRE EL PATRIMONIO 

La aplicación de este indicador a la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. 

Ltda.”, permite conocer la rentabilidad de la inversión de los accionistas, en 

el año 2015 la utilidad neta con relación al patrimonio fue de 2,38%, para el 

año 2016 es de 130,39% lo que significa que por cada dólar invertido en 

capital propio se ha generado un rendimiento de 0,02 y 1,30 centavos de 

dólar, evidenciando un aumentó para el año 2016 de 1,28 centavos de dólar 
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invertidos, resultados que se ven compensados por el nivel de las ventas, 

razón por la cual es aconsejable mantener la tendencia para el próximo año 

de manera que no se produzca una disminución de utilidades, es preciso 

trabajar con mayor eficiencia optimizando los recursos al máximo e 

invirtiendo constantemente. 

 

EVALUADORES FINANCIEROS 

 

ANÁLISIS DEL SISTEMA DUPONT 2015 – 2016 

El Sistema Dupont muestra que en el año 2015 el Rendimiento sobre el 

Patrimonio es del 3% mientras que para el año 2016 este rendimiento 

incrementó a 21%, es decir, que por cada dólar que invirtió de Capital propio 

obtuvo en el último año una ganancia de $ 0,21 centavos, esto se debe a 

que las utilidades se incrementaron satisfactoriamente debido al buen 

volumen de las ventas realizadas, siendo un resultado considerable que 

compensa la inversión del gerente. 

El Rendimiento sobre el Activo Total de los años 2015 y 2016 es de 

0,02% y 0,14%, cuyos resultados se obtuvieron de multiplicar el Margen de 

Utilidad Neta para la Rotación de los Activos Totales, en donde se evidencia 

un aumento en el último año debido a las Utilidades obtenidas de 0,59% y 

a que la Rotación de los Activos mejoró a 2,36 veces permitiendo generar 

mayores beneficios para la empresa. 
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Por otra parte, el Multiplicador del Apalancamiento Financiero para los 

años 2015 y 2016 fue de 114,46 y 148,88 respectivamente, el mismo que 

se debe a la participación del Patrimonio en el Activo Total cuyos resultados 

son bajos; lo cual indica que la empresa se encuentra sobre endeudada. 

Para mejorar estos resultados es necesario elevar las ventas, cobrar lo más 

rápido posible y financiarse para fortalecer el capital y aumentar las 

utilidades. 

ANÁLISIS DEL CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECTIVO 

El ciclo de conversión del efectivo muestra el número de días que la 

empresa requiere para obtener nuevos flujos de efectivo. Contabilizando 

los días desde que se adquiere la mercadería hasta el cobro de los créditos 

otorgados. 

En el año 2015 la Rotación de Inventarios tiene una Edad Promedio de 

46 días mientras que para el año 2016 la edad se disminuyó a 37 días, 

indicando que las ventas fueron mayores en este año en comparación con 

las del año anterior. Sin embargo estos inventarios tienen una permanencia 

mínima en bodega, por lo tanto deben tener más movimiento para lograr 

reducir los tiempos de conversión a efectivo, se recomienda incrementar el 

volumen de  ventas que permitan optimizar la rotación de los inventarios y 

acelerar el ingreso de efectivo otra opción es planificar las compras en 

función de las ventas para evitar la acumulación de mercaderías que por el 
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pasar del tiempo puede volverse obsoleta o destruirse, lo que ocasionaría 

costos innecesarios por mantener en bodega.  

Las Cuentas por Cobrar tanto para el año 2015 y 2016 se recuperaron en 

un Periodo Promedio de 116 y 101 días, respectivamente; indicando que la 

empresa no tiene buenas políticas de cobro para recuperar los créditos a 

menor plazo posible.  

El Período Promedio de Pago es de 152 días para el año 2015 mientras 

que para el 2016 es de 127 días debido al alto volumen de las compras de 

mercaderías, por tal motivo los proveedores concedieron un mayor plazo 

de financiamiento a la empresa situación favorable ya que es bueno 

negociar con los proveedores los mayores plazos posibles para poder 

hacer uso adecuado del dinero en efectivo sin perjudicar la calificación 

crediticia de la misma.  

El Ciclo de Conversión del Efectivo de la Empresa Comercial “Calva y 

Calva Cía. Ltda.” es de 314 días para el año 2015 y para el 2016 fueron 

necesarios 265 días; tuvo que esperar un periodo de 314 y 265 días para 

recuperar su efectivo, entre la inversión realizada por la compra de 

mercaderías, la Ventas y posteriormente el cobro de este dinero, en el 2016 

disminuyo 49 días en relación año 2015 esto porque el inventario roto 

debido a las mayores ventas   
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ANÁLISIS DEL VALOR ECONÓMICO AGREGADO (EVA) 

El EVA permite conocer la capacidad que tiene la empresa para crear 

riqueza, en el año 2015 se ha obtenido un Valor Agregado de 4´769.675,61 

dólares, en el año 2016 el valor aumenta a 6´407.576,06 dólares lo que 

significa que las ganancias obtenidas superaron el Costo de Oportunidad 

esperado por el dueño, siendo un resultado muy favorable puesto que 

indica una estabilidad económica y un menor riesgo por el capital invertido.  

De lo anterior se puede decir que se ha logrado generar en la Empresa 

Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” Valor Económico Agregado por ello 

se recomienda seguir manteniendo este resultado mediante la aplicación 

de estrategias, buscando siempre incrementar la utilidad neta y minimizar 

el costo de capital para así obtener una mayor rentabilidad como 

compensación de la inversión realizada y del riesgo asumido. 

ANÁLISIS DEL PUNTO DE EQUILIBRO PERÍODO 2015  

El Punto de Equilibrio muestra el escenario económico en la cual la 

empresa acumula las ventas necesarias para cubrir el costo fijo y el costo 

variable; es decir, donde los ingresos, costos y gastos se igualan a cero. 

Para la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” Para el año 2015 es 

de 382.359,39 dólares en función de las ventas y de 7,78% en función de 

la capacidad instalada. 

En otros términos, la empresa alcanzara el punto de equilibrio cuando del 

total de ventas previstas, se logre llegar al 7,78%. En el 2015 las ventas de 
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la compañía son de 4.916.809,61 dólares; una vez que se consigan 

alcanzar el 7,78% de ese valor, es decir, 382.359,39 dólares se estará en 

el punto de equilibrio.  

Si llegase a obtener ventas inferiores al punto de equilibrio ocasionará 

perdida para la compañía; por lo contrario, cualquier venta que se genere 

cuando se pase los 382.359,39 dólares tendrá su grado de rentabilidad. 

ANÁLISIS DEL PUNTO DE EQUILIBRO PERÍODO 2016 

 El Punto de Equilibrio muestra el escenario económico en la cual la 

empresa acumula las ventas necesarias para cubrir el costo fijo y el costo 

variable; es decir, donde los ingresos, costos y gastos se igualan a cero. 

Para la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” Para el año 2016 es 

de 334.050,27 dólares en función de las ventas y de 5,03% en función de 

la capacidad instalada. 

En otros términos, la empresa alcanzara el punto de equilibrio cuando del 

total de ventas previstas, se logre llegar al 5,03%.  

En el 2016 las ventas de la compañía son de 6.638.452,45 dólares; una vez 

que se consigan alcanzar el 5,03% de ese valor, es decir, 334.050,27 

dólares se estará en el punto de equilibrio.  

Si llegase a obtener ventas inferiores al punto de equilibrio ocasionará 

perdida para la compañía; por lo contrario, cualquier venta que se genere 

cuando se pase los 334.050,27 dólares tendrá su grado de rentabilidad. 
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ESTRATEGIAS DE VENTA  

Una estrategia de ventas es el plan desarrollado por una empresa para 

conseguir vender sus productos. Es decir, son todas aquellas técnicas de 

ventas que ayudan a los agentes vendedores a comercializar productos y 

cerrar transacciones.  

Al contrario de lo que pueda parecer, la estrategia de ventas no solo 

conciernen al departamento comercial, sino que todos los departamentos 

de la empresa deben estar implicados y volcados con ella. 

Pero, ¿qué aspectos hay que tener en cuenta a la hora de crear las 

estrategias de ventas? los siguientes: 

 Acciones que se van a realizar. 

 Tiempo que se les va a destinar. 

 Presupuesto disponible. 

 Herramientas de análisis y corrección. 

Estas estrategias pueden ayudar a mejorar tus ventas obteniendo un 

retorno de la inversión: 

1. Estudia a tu competencia. 

Analizar a la competencia y saber qué acciones está llevando a cabo te 

servirá para valorar si tú también debes enfocar tus esfuerzos en esa línea 

o apostar por otra. Para ello, primero debes estudiar exhaustivamente los 

https://www.inacatalog.com/?p=8820
https://www.inacatalog.com/?p=8820
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productos y servicios que están ofreciendo para saber qué los hace 

diferentes a los nuestros; y también cómo los ofrecen para descubrir si es 

cuestión del producto o de cómo lo comercializan. 

2. Maneja las redes sociales 

La sociedad es digital. Obviar eso es desaparecer. Por eso, estar en las 

redes sociales te va a permitir mantenerte en contacto con tus clientes pero, 

también, te va a brindar a posibilidad de llegar a más gente abriendo la 

posibilidad de una nueva vía de negocio. 

3. Aprovecha las nuevas tecnologías a tu alcance 

Todos tenemos Smartphone y muy pocos los que no tienen WhatsApp. 

¿Has pensado lo que puede suponer para tus estrategias de ventas 

comenzar a enviar a tus clientes las últimas noticias, novedades y ofertas 

ocasionales a través de dicha aplicación? 

4. Apuesta por los productos complementarios. 

Cuando es difícil abrir nuevos mercados o conseguir nuevos clientes, una 

alternativa para incrementar las ventas son los productos complementarios. 

Es decir, aquellos productos o servicios que complementan a la venta 

original. Esto puede resultar más sencillo, ya que se lo ofreces a un cliente 

ya existente que siempre va a ser más propenso a la compra. 
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5.  Pregunta a tus clientes 

Es necesario saber qué opinan los clientes, involucrándoles en el proceso 

comercial y premiándoles por su ayuda (cosa que reconocerán como algo 

bueno). Pero no solo externos, sino también internos. Conocer la opinión 

de tu equipo te va a permitir contar con su colaboración, unificando y 

reconociendo su opinión como algo a tener en cuenta lo que, al fin y al cabo, 

supone un reconocimiento. 

6.  Objetivo y la excelencia 

La clave principal, independientemente de lo que las ventas y del tamaño 

de tu empresa, es la excelencia. La excelencia, no solo en el producto, sino 

en el servicio ofrecido al cliente, tanto durante como después de la venta. 

Dentro de las muchas estrategias de ventas que existen, la conexión con 

el cliente ocupa un lugar privilegiado por la cantidad de beneficios que 

aporta. 
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POLÍTICAS DE COBRO  

 

CONCEPTO  

Las políticas de cobro son los procedimientos que sigue la empresa para 

cobrar los créditos que ha otorgado a sus clientes. De acuerdo con el 

objetivo que se establezca en la empresa, referente a la cobranza de los 

créditos otorgados a los clientes, será el marco de referencia para 

establecer las políticas de cobranza. 

Lo recomendable es que las políticas de cobranza se analicen de manera 

periódica de acuerdo con las condiciones y necesidades de la compañía, y 

de la situación en que se desarrollan sus operaciones. 

Las políticas de cobro deben contemplar los siguientes elementos: 

 Condiciones de venta: Cuando la empresa hace sus ventas a crédito, 

se establecen las condiciones de venta en cuanto al crédito otorgado, 

que comprende: plazo, los porcentajes de descuento, fechas de pago, 

lugares donde efectuar los abonos a los créditos, etc., y en cuanto a la 

entrega de las mercancías, características, cuidados, etc.  

 Plazos de cobro: Para decidir en qué momento se inicia un proceso de 

cobranza con un cliente es necesario determinar cuándo y cómo se hará 

el primer esfuerzo de cobro, es decir, cuánto tiempo después de la fecha 

de vencimiento del crédito las cuentas morosas deben proceder a 
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recuperarse. El intervalo de tiempo dependerá de lo que la empresa 

establezca. 

POLITICAS DE COBRO A CLIENTES 

 

1. El plazo para el pago de un cliente se pacta en la factura de venta. 

2. Cuando la mercancía sea entregada directamente por un trabajador de 

la empresa CALVA Y CALVA CÍA. LTDA., éste deberá recabar la firma 

de recibido por parte del cliente en la Factura Original. 

3. La factura será entregada al cliente solamente contra pago o entrega de 

un contra recibo. 

4. El departamento de “CARTERA Y COBRANZA” será quien resguarde 

las facturas pendientes de cobro, verificando que tienen el respaldo para 

el cobro, que compruebe que la mercancía fue entregada al cliente.  

5. El departamento de cartera y cobranza será responsable del cobro de 

la factura, en los plazos establecidos. 

6. Para el trámite de cobro, la persona responsable de “CARTERA Y 

COBRANZA” enviará la factura por medio del agente vendedor para que 

sea recuperado su crédito otorgado el mismo que lo podrá cancelar en 

efectivo o depositando a las cuentas bancarias de Calva y Calva, 

solicitándole al cliente, cuando efectúe el depósito, que envíe la foto o 

el comprobante de pago. 

7. Después de que la persona responsable de la “CARTERA Y 

COBRANZA” confirme la recepción del depósito en las cuentas 
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bancarias, se procederá a hacer la respectiva liquidación de la deuda 

contraída. 

 

GESTION DE COBRANZA  

 

La gestión de cobranza es el conjunto de acciones coordinadas y aplicadas 

adecuada y oportunamente a los clientes para lograr la recuperación de los 

créditos, de manera que los inventarios de la distribuidora se conviertan en 

activos líquidos de la manera más rápida y eficiente posible, manteniendo 

en el proceso la buena disposición de los clientes para futuras 

negociaciones.  

Sin embargo hay clientes con una cartera vencida, la cual se ha hecho un 

verdadero problema la recuperación de lo invertido, siendo necesario que 

se incentive a sus empleados para que sea ágil su recuperación de cartera 

vencida y por vencer: 

1. Motive a su equipo de cobranza: Asegúrese de explicar con claridad 

la importancia que tiene para la empresa la cobranza. De ser posible, 

aumente sus comisiones.  

2. Cartera vencida: Hace no mucho tiempo se dejaba a la memoria el 

tema del control. Hoy, la tecnología permite automatizar en cierta 

medida las alertas de cobranza, esta es la clave que permite a las 

empresas suspender el crédito a los morosos.  
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3. Otorgue la misma importancia a todas las carteras: Aunque siempre 

exigen mayor firmeza las deudas de mayor monto y antigüedad, no 

olvide los adeudos recientes. La cartera caduca y la lucha contra el 

tiempo es esencial.  

4. No pague a los vendedores hasta recuperar su cartera de crédito 

vencida: Aunque suene injusta, esta medida permite tener menos 

riesgo de que el cliente se convierta en un mal pagador, el agente 

vendedor realizara un análisis de la capacidad de pago y la capacidad 

moral de la persona para asumir deudas.  

5. Persista: Pocas empresas logran cobrar al primer intento. Existen 

también los clientes que están acostumbrados a no pagar y que no lo 

hacen sino hasta que se les acaba la paciencia con el cobrador.  

6. Involucre mandos medios y altos en la cobranza: A veces, una 

llamada del gerente de la empresa a su par del deudor puede lograr 

buenos resultados. Este recurso es efectivo por lo tanto, no debe 

obviarse.  

7. Abra la posibilidad de reestructurar: Generalmente es el propio 

deudor quien plantea la posibilidad de generar un plan de pagos. 

Cuando un cliente sufre de falta de liquidez, pero asume con 

responsabilidad las deudas, es más fácil llegar a un acuerdo para pagar 

a plazos o en partes. Es necesario determinar si desea conservar como 

cliente al deudor para ajustar el tipo de plan de pagos necesario.  
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En tal sentido, la gestión de cobranza es un proceso bastante interactivo 

con los clientes, que parte del análisis de la situación del cliente, un 

oportuno y frecuente contacto con el cliente, ofreciendo en el proceso de 

negociación alternativas de solución oportunas para cada caso y 

registrando las acciones ejecutadas para realizar un seguimiento continuo 

y el control del cumplimiento de los acuerdos negociados. Algunas acciones 

en la gestión de la cobranza se describen a continuación: 

1. Análisis del caso: ¿Quién es el cliente? ¿Cuál es su situación? 

¿Cuáles fueron las condiciones para el otorgamiento del crédito? ¿Por 

qué cayó en mora? Aquí podemos considerar fuentes internas y 

externas de información como centrales de riesgo, relación de 

deudores, etc. 

2. Contacto con el cliente: ¿Qué información registra el cliente? ¿Dónde 

está ubicado el cliente? ¿Cuáles acciones ya fueron ejecutadas? 

3. Diagnóstico: ¿Cuál es el problema a raíz de la morosidad actual? ¿Qué 

tipo de cliente tenemos? 

4. Generación de alternativa: ¿Cuáles son las posibles soluciones? El 

objetivo de esta acción es la venta del beneficio para crear una cultura 

de pago en el cliente. 

5. Obtención de compromisos de pago: ¿Realizamos una buena 

negociación? Se debe identificar claramente, cuándo, dónde, cómo y 

cuánto pagará el cliente. 
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6. Cumplimiento de compromisos de pago: ¿El cliente cumplió con el 

compromiso de pago en la fecha indicada? ¿Demuestra que quiere 

pagar? El objetivo es mostrar consistencia a lo largo de todo la gestión 

de cobranza. No basta el compromiso y la actitud positiva del cliente 

hacia el pago; los gestores de cobranza deben realizar seguimiento a 

los compromisos de pago.  

7. Intensificación de las acciones: ¿Cuál es la acción a tomar que nos 

permita recobrar lo invertido de manera más inmediata? ¿Cuáles son 

los activos que el cliente posee? ¿Qué podemos recuperar con una 

acción legal? En esta fase el interés es recuperar el activo aún a costa 

de perder al cliente. 

8. Definiendo los créditos en “pérdida”: Es importante también que se 

definan claramente las condiciones para reconocer la pérdida de un 

crédito, es decir ¿cuándo la gestión de cobranza ha finalizado?  

Puede ser cuando se ha agotado todas las estrategias posibles para la 

recuperación de la deuda o cuando la probabilidad de pago es muy baja. 

En general, se debe analizar el costo-beneficio de las medidas 

judiciales, reportando el cliente moroso, y otras acciones permitidas por 

ley.  
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REDUCCIÓN DE COSTOS Y GASTOS  

La reducción de costos es uno de los temas más abordados en las 

empresas. Lo hacen todo el tiempo ya que es un proceso permanente. Esto 

se debe a que siempre se busca mejorar la rentabilidad de la empresa.  

La misma puede reducir costos por muchas razones: por una caída de las 

ventas, por falta de liquidez, por no tener acceso al crédito, etc. Y cuando 

esto sucede el recorte de gastos se da en las áreas de recursos humanos 

con el despido de personal, la reestructuración de los procesos de compra, 

cambios de proveedores, entre otras medidas. 

Realizado el análisis financiero a la empresa comercial se llegó a 

determinar que la compañía incurre en muchos costos y gastos, que 

pueden ser evitados por parte del gerente general y de los empleados.  

Estos desembolsos que realiza la empresa al final de cada periodo contable 

ocasionaran una pérdida ya que sus ingresos no lograran cubrir todos estos 

gastos y costos, para evitar se podrá optar por tomar las medidas 

necesarias que pueda ayudar a la empresa a reducir sus costes y aumentar 

la eficiencia.  

Pero ¿qué hacer para reducir los costos de forma eficiente? Estas son 

algunas recomendaciones:  

 



 

311 
 

 Organización en primer lugar 

¿Cuánto gasta la empresa desde la compra de insumos hasta la entrega? 

¿Cuál es el costo de cada empleado? Una gestión eficiente pasa por la 

organización de todos los gastos, fijos y variables. Sólo de esta forma se 

podrá tomar la mejor decisión para la rentabilidad del negocio. 

 Sueldo asociado al desempeño 

Procure negociar el sueldo de sus empleados para que una parte del 

rendimiento sea calculado a través de metas de producción o desempeño. 

De esta forma, transformas un costo fijo en variable, pues el gasto sólo 

aumentará cuando se tenga motivos. 

 Gestión de los stocks o inventario 

 

Para la empresa es muy importante gestionar adecuadamente su 

inventario; no es aconsejable que la mercadería se almacene durante 

mucho tiempo, ya que esto significa que la empresa tiene inmovilizado el 

capital generando costes de almacenamiento.  

 

Cuanto mayor sea la tasa de rotación de stocks o inventario, mayor será el 

excedente obtenido por la actividad.  
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 Gestión de cobros y pagos 

 

La situación ideal sería la de cobrar lo antes posible los productos vendidos 

y retrasar el pago al máximo, con lo que en la diferencia temporal que se 

cree "poner a trabajar al dinero" y conseguir sacarle algún provecho. 

 

 Optimización del ciclo logístico de la empresa:  

 

Se entiende como tal, al tiempo y procesos que tiene lugar desde que la 

empresa recibe la mercadería hasta que el cliente compra el producto, es 

necesario eliminar los retrasos en la entrega del producto hacia los clientes. 

Los errores del personal también pueden conllevar costes adicionales, el 

problema es que son difíciles de controlar, pero se pueden intentar 

minimizar incentivando y concienciando a los trabajadores. 

 

 Aprovechar las redes sociales:  

 

Con la utilización de las redes sociales, además de fidelizar a los clientes, 

se pueden suplir una serie de actividades o servicios que conllevarían un 

coste para la empresa. En función del servicio que queramos ofrecer 

podemos utilizar una red social u otra: 

 

 Servicio de atención al cliente: las empresas pueden habilitar el 

servicio de atención al cliente a través de Twitter, Facebook o foros de 

consulta. Con estos medios se puede ahorrar tiempo a la hora de 

resolver incidencias. 
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 Estudios de mercado: a través de cualquier red social se pueden crear 

pequeñas encuestas de opinión para conocer la opinión de los 

consumidores acerca de los productos que se ofrecen o de futuros 

productos. 

 

 Reducción de gastos financieros 

 

Quizás, este punto sea el más complicado de conseguir para las 

pequeñas y medianas empresas no tienen poder de negociación ante 

los bancos y las que lo consiguen lo hacen en condiciones que en 

muchos casos son inasumibles y acaban provocando la "muerte" de la 

empresa. La ayuda de un asesor profesional puede ser clave para 

pelear las tarifas que tienen establecidas los bancos y que, en principio, 

son negociables. 

 

Además la empresa también debería, preocuparse por los gastos 

generales de empresa, aquellos que parece que no suman pero que al final 

del mes, se "comen" una porción más que considerable de los ingresos. 

Entre los más comunes y de mayor repercusión encontramos: 

 

 Gastos de telefonía  

 

En estos casos es necesario valorar si realmente hace falta un plan de 

telefonía móvil o es más económico pagar por cada llamada. Si al final 

se considera que el plan es una buena opción, lo mejor es comparar los 

precios de diferentes operadoras. 
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 Gastos en la factura eléctrica 

 

Este gasto es considerable pero a la vez necesario. Pero en despachos 

y oficinas, el gasto que tienen las empresas en este sentido, a veces, 

es excesivamente elevado. Para reducir este coste la empresa puede 

llevar a cabo una serie de fáciles conductas que le permita reducir la 

factura de la luz: una distribución abierta de la oficina, facilita que la luz 

penetre en el interior y se necesiten menos luces encendidas; otra 

buena medida es apagar todos los aparatos electrónicos 

innecesarios por la noche, dejando sólo los indispensables. 

 

Estas son algunas medidas que puede ayudar a la reducción de costos y 

gastos de la empresa, seguro que existen más maneras para reducir los 

costes de la empresa, pero todo depende del conocimiento que uno tenga 

de su propia empresa, para saber que costes se pueden reducir en una 

empresa, primero hay que analizar la actividad de la empresa y ver qué 

cosas pueden ser innecesarias o se pueden modificar para obtener un 

resultado más eficiente. 
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CONCLUSIONES 

 Al aplicar el análisis financiero a la Empresa Comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.” se pudo determinar que el gerente propietario sobre contrato 

personal tanto administrativo y operativo (auxiliares de cartera y 

choferes), lo cual conlleva a que en el año 2015 se obtenga más gastos 

que ingresos. 

 

 Se pudo determinar que los agentes vendedores al momento de realizar 

sus cuadres existían faltantes de caja, los cuales son valores tomados 

por los mismos, ya que el gerente no les entregaba los respectivos 

viáticos para cubrir sus rutas semanales asignadas. 

 

 Mediante la aplicación del análisis financiero se pudo determinar que el 

periodo de cobro no es satisfactorio para la empresa ya que se realiza 

los cobros a los 115 días y 101 días para los años 2015 y 2016 

respectivamente, lo que conlleva a que no exista liquidez y por lo tanto 

se reduciría su capital de trabajo. 

 

 Al realizar el análisis financiero se detectó que el periodo de pago a los 

proveedores se los realizaba a los 152 días para el año 2015 y de 127 

días para el 2016, siendo esto favorable para la compañía ya que de 

esta manera puedo cubrir otros imprevistos; pero así mismo la empresa 

pierde credibilidad con terceras personas. 



 

316 
 

 Realizar un estudio de mercado para establecer la cantidad que se debe 

comprar de productos varios para que tengan una buena acogida por 

parte de los usuarios que se abastecen e de los mismos en la Compañía 

Calva y Calva, y que estos no generen gastos para la misma. 

 

RECOMENDACIONES  

 

 Su gerente propietario no realice la contratación de personal sin antes 

de haber realizado un estudio para saber exactamente con el número 

de personal que debe contra y puedan devengar su contratación. 

 

 El gerente propietario designe a una persona encargada de entregar 

dichos viáticos para evitar que existan los faltantes de caja por parte de 

los agentes vendedores.  

 

 Se establecen de mejor manera las políticas de recuperación de cartera 

de crédito para que la empresa pueda tener liquidez suficiente y al 

mismo tiempo crezca su capital de trabajo.  

 

 Llegar a un acuerdo con los proveedores para que se les otorgue más 

tiempo de crédito, ya que la compañía tiene que cubrir sus deudas a los 

45 y 60 días plazo y de esta forma no perdería credibilidad ante sus 

terceras personas. 
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 Se deben realizar estudios de mercado para determinar la cantidad 

suficiente que sus usuarios comprarán y evitar que se produzcan gastos 

innecesarios. 
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g. DISCUSIÓN  

 

Mediante una entrevista realizada al gerente propietario y contadora se 

determinó que la compañía lleva sus registros diarios de las operaciones 

comerciales; registrando así cronológicamente y eficientemente en los 

libros contables; resultado de esto se determinan los estados financieros 

que ayuda al gerente a tener conocimiento de la situación económica y 

financiera de la empresa; dando cumplimiento de esta manera con las 

obligaciones al estado, con las instituciones gubernamentales como la 

Superintendencia de Compañías,  SRI, entre otras. 

Sin embargo no se ha realizado un análisis financiero; lo cual trae consigo 

que no se ha establecido la estructura financiera de la empresa, 

desconociendo la participación y variaciones de cada una de las cuentas 

más significativas de los Estados Financieros, lo que limita el control y 

administración de las mismas, siendo necesario la aplicación del análisis 

vertical, horizontal y la aplicación de los  indicadores financieros para 

analizar el comportamiento económico-financiero que permita establecer 

los niveles de liquidez, actividad, rentabilidad y endeudamiento 

garantizando la permanencia de la misma.  

Una vez concluido el presente trabajo de tesis el Gerente General de la 

compañía puede tener una perspectiva más amplia los niveles de liquidez, 

actividad, endeudamiento y rentabilidad que cuenta la empresa para así 

poder cumplir con sus obligaciones a corto plazo y afrontar cualquier 
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eventualidad que se presente. En el informe financiero constara los 

aspectos más importantes para el mejoramiento y funcionamiento de la 

empresa, en este se manifestara de conclusiones y recomendaciones que 

aportaran al crecimiento de la empresa.  
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h. CONCLUSIONES 

Luego de haber realizado el trabajo de tesis denominado “ANÁLISIS 

FINANCIERO A LA EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA CIA. LTDA. 

DE LA CIUDAD DE LOJA. PERIODOS 2015 – 2016’’ se llegó a las 

siguientes conclusiones: 

 

 La Empresa Comercial Calva y Calva Cia. Ltda.; desde su inicio de las 

actividades económicas no ha realizado un análisis financiero para 

conocer las variaciones de cada una de las cuentas que conforman los 

estados financieros; lo que ha llevado a los socios a tomar decisiones 

empíricamente. 

 

 No se ha aplicado indicadores financieros que permitir medir su 

capacidad de liquidez, actividad, endeudamiento y rentabilidad de la 

Empresa Calva y Calva Cia. Ltda.; lo que ocasiona que sus accionistas 

desconozcan el desempeño y administración de la empresa al final de 

cada periodo económico. 

 

 La Compañía Calva y Calva desconoce el tiempo de la conversión del 

efectivo; desde que se realiza su inversión hasta el cobro de la 

mercadería vendida; causando que la empresa no disponga de 

suficiente liquidez para afrontar los gastos operacionales. 
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 Los objetivos planteados en el proyecto de tesis se cumplieron en su 

totalidad y de sus resultados se presentó en el informe final del análisis 

financiero para que sirva a sus accionistas como herramienta en la toma 

de decisiones.  
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i. RECOMENDACIONES  

 

 Se recomienda a los accionistas de la Empresa Comercial “Calva y 

Calva Cia. Ltda.”; realizar un análisis financiero al final de cada periodo 

con el fin de conocer y evaluar su situación económica y financiera, con 

el objetivo de que la distribuidora disponga de información clara y 

oportuna para la toma de decisiones. 

 

 Se ejecuten los indicadores financieros en los siguientes periodos 

contables, con la finalidad de medir y comparar los resultados obtenidos 

en la administración de la empresa de manera que se pueda tomar las 

medidas correctivas en beneficio de la misma. 

 

 Se recomienda aplicar el ciclo de conversión del efectivo para conocer 

el tiempo en que se recupera su inversión con la finalidad de administrar 

adecuadamente su efectivo, permitiéndole examinar el nivel de 

solvencia necesaria para llevar a cabo sus actividades operativas. 

 

 Finalmente se recomienda a sus accionistas considerar el trabajo 

realizado ya que contiene conclusiones, recomendaciones que 

facilitarán la toma decisiones futuras.  
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a) TEMA 

 

“ANÁLISIS FINANCIERO A LA EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA 

CIA. LTDA. DE LA CIUDAD DE LOJA. PERIODOS 2015 - 2016” 

a) PROBLEMÁTICA  

 

El comercio inicia cuando el hombre comienza a vivir en sociedad, con el 

crecimiento de comunidades y nuevas formas de vida social, surgiendo 

nuevas necesidades para mejorar las condiciones alimenticias, de vestido 

y vivienda.  Ante esta situación el hombre implementa mecanismos que 

conllevan a la división del trabajo, gestándose de esta manera procesos 

incipientes de intercambio de productos llamado trueque, en donde se 

utiliza como medio de pago granos, metales preciosos, pieles, etc.  

 

La actividad comercial ha estado, a lo largo de los siglos, vinculada a la 

actividad humana, en virtud de la necesidad de satisfacer las necesidades 

de los consumidores. La evolución que ha tenido el comercio a través de la 

historia presenta cuestiones de gran importancia para entender la 

configuración actual del comercio.  

 

En la actualidad, a nivel nacional las empresas de mayor tamaño 

consideran el uso de los indicadores financieros como una herramienta de 

gestión para su desarrollo; además, mantienen estandarizados los 
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procesos de comercialización para que todas las personas que integran su 

equipo de ventas mantengan la misma calidad del servicio y con similares 

características.  Pero esta realidad no es compartida en las empresas de 

menor tamaño, las cuales aún no documentan sus procesos de 

comercialización y cada uno de los integrantes del equipo de ventas utiliza 

las técnicas que le han dado buenos resultados con los años de 

experiencia; es por ello que la contabilidad es de gran importancia en todas 

las empresas, sea cual fuere su tamaño, puesto que refleja la realidad 

económica y financiera puesto que a través de los estados financieros se 

refleja en forma concluyente los resultados de las actividades comerciales 

de un periodo de tiempo definido y la auténtica situación financiera del 

negocio.  Sin embargo, es necesario también analizar el comportamiento 

de las diferentes cuentas que conforman los estados financieros, a fin de 

establecer la posición económica y financiera y en función a dicha 

información hacer predicciones económicas, para ello recurrimos a 

métodos y técnicas propios del análisis financiero.   

 

El Análisis Financiero, a través de los métodos de análisis vertical, 

horizontal e indicadores financieros,  aplicado a las empresas comerciales 

permite evaluar la posición financiera, presente y pasada y los resultados 

de las operaciones de una empresa, con el objetivo  de establecer las 

mejores estimaciones y predicciones posibles, sobre las condiciones y 

resultados futuros, de manera que se adopten las decisiones oportunas; 

por lo tanto, representa un recurso estratégico para toda empresa, ya que 
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proporciona información  básica para llevar a cabo el proceso de toma de 

decisiones relacionadas con la implementación de acciones correctivas, 

preventivas o de mejora administrativa-financiera, para contribuir al logro 

de las metas organizacionales.  

 

En la ciudad de Loja, las empresas comerciales aportan al desarrollo socio 

económico y dinamizan la economía local, promueven a nuestra ciudad, en 

el ámbito nacional e internacional, como fuente generadora de 

oportunidades, para lo cual hay que lograr un fortalecimiento sostenido, 

mejorar la competitividad y fomentar las oportunidades de negocios.  

 

Según el Directorio de empresas y establecimientos, una de cada cuatro 

empresas se dedica a actividades comerciales. Dentro del grupo de 

empresas comercializadoras de productos de primera necesidad se 

encuentra la empresa objeto de estudio “CALVA Y CALVA CIA. LTDA.”, la 

misma que inicia sus operaciones el 05 de enero de 2006, constituyéndose 

una microempresa familiar. Actualmente se dedica a la comercialización al 

por mayor y menor de productos de consumo en general y de esta manera 

cubrir la demanda local y provincial, satisfaciendo las necesidades de la 

sociedad lojana. 

 

Con lo anteriormente descrito, se detalla los siguientes aspectos: 

 

 Los gastos no son manejados de forma adecuada, lo que ocasiona 

que la rentabilidad sea menor al final del ejercicio económico. 
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 No se ha establecido la estructura financiera de la empresa, lo que 

trae consigo que las decisiones gerenciales tiendan a maximizar el 

valor de la empresa. 

 

 Se desconoce las variaciones de las cuentas más significativas de los 

Estados Financieros, lo que limita el control y administración de las 

mismas, siendo necesario la aplicación del análisis horizontal. 

 

 No se ha aplicado indicadores financieros para analizar el 

comportamiento económico-financiero que permita establecer los 

niveles de liquidez, actividad, rentabilidad y endeudamiento 

garantizando la permanencia de la misma. 

 

 La política implantada en la empresa para la recuperación de cuentas 

por cobrar es muy ineficiente lo que conlleva que no se puedan cubrir 

las obligaciones a terceros. 

 

 El pago de sueldos y salarios es muy tardío lo que demuestra que la 

empresa no cuenta con suficiente liquidez para cubrir estos gastos 

administrativos. 

 

 La contadora cumple con las declaraciones tributarias al Servicio de 

Rentas Internas (SRI), pero están no han sido canceladas a tiempo 

por falta de liquidez, lo que conlleva es que se pida financiamiento y 

genera intereses a la empresa. 
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 Mal ingreso de pedidos por parte de los señores vendedores, lo que 

ocasiona errores en las facturas al momento de ser entregadas e 

impuntualidad los clientes. 

 

 No se ha realizado un análisis financiero, lo que contrae consigo que 

el gerente desconozca la realidad económica-financiera de la 

empresa. 

 

De los problemas descritos anteriormente, se formula el siguiente 

problema: 

 

¿CÓMO INCIDE LA FALTA DE UN ANÁLISIS FINANCIERO EN LA 

EMPRESA COMERCIAL CALVA Y CALVA CIA. LTDA., EN LA CUIDAD 

DE LOJA PARA LA TOMA DE DECISIONES, PERMITIENDO CONOCER 

SUS NIVELES DE LIQUIDEZ, ACTIVIDAD, RENTABILIDAD Y 

ENDEUDAMIENTO DE LA EMPRESA? 

 

c) JUSTIFICACION 

 

El trabajo de tesis se justifica desde el punto de vista académico, porque 

permite poner en práctica los conocimientos adquiridos a lo largo de 

nuestra formación, coadyuvando al desarrollo de las funciones sustanciales 

de las instituciones de educación superior: docencia-investigación-

vinculación con la sociedad.; y, además, constituye un requisito previa a 

optar el Título y Grado de Ingeniera en Contabilidad y Auditoría, Contador 

Público-Auditor.   
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El trabajo de tesis generará un beneficio a la empresa comercial, puesto 

que brindará información económica-financiera relacionada a sus niveles 

de liquidez, actividad, endeudamiento y rentabilidad; lo más importante 

contribuirá a una correcta administración de sus inventarios, generando 

confianza entre sus directivos, socios y clientes. 

 

El aporte que brindará el presente trabajo es significativo, puesto que sus 

resultados permitirán mejorar su gestión, tomar decisiones adecuadas y 

lograr su sostenibilidad en el mercado competitivo, garantizando de esta 

manera que el capital en giro, genere también adecuados niveles de 

rentabilidad y como guía para futuras generaciones que realicen estos 

trabajos de investigación. 

 

d) OBJETIVOS 

 

Objetivo General 

 

 Realizar el análisis financiero, en la Empresa Comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.” de la Ciudad de Loja. Periodos 2015-2016, a fin de contar 

con información para la acertada toma de decisiones gerenciales. 

 

Objetivos Específicos  

 

 Ejecutar el análisis vertical y horizontal a los estados financieros en 

los periodos 2015 – 2016 de la Empresa Comercial “Calva y Calva 

Cía. Ltda.” para determinar sus variaciones.  
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 Aplicar indicadores financieros, con el fin de determinar la liquidez, la 

actividad, el endeudamiento y la rentabilidad de la empresa. 

 

 Elaborar un informe de análisis financiero, que contenga conclusiones 

y recomendaciones que permita tomar a futuro las correcciones 

oportunas. 

 

e)   MARCO TEÓRICO 

 

EMPRESA  

 

“Empresa es una entidad compuesta por capital y trabajo que se dedican a 

actividades de producción, comercialización y prestación de bienes y 

servicios a la colectividad”.1 Una empresa impulsa al comercio, al 

crecimiento y al desarrollo del país; oferta bienes y servicios con el 

propósito de cubrir la demanda de los consumidores, satisfaciendo sus 

necesidades, exigencias, gustos y preferencias. 

 

Objetivos 

 

Los objetivos que por lo general pretenden alcanzar las empresas 

comerciales son los siguientes: 

                                                           
1 BRAVO VALDIVIESO, Mercedes. “Contabilidad General”. Séptima edición. Editorial 
ESCOBAR. Quito-Ecuador 2011. Pág. 3 
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 Obtener una utilidad, ganancia o rentabilidad mediante su participación 

en el mercado de bienes y servicios. 

 

 Incrementar las ventas eficientemente para obtener mayores ingresos y 

beneficios. 

 

 Satisfacer las necesidades de los consumidores ofreciendo bienes y/o 

servicios de calidad. 

 

 Ser competitiva y reconocida a nivel nacional e internacional por la 

excelencia de sus productos  

 

Elementos  

 

La empresa para cumplir con sus objetivos y desarrollar sus actividades 

debe disponer de los siguientes factores o elementos: 

 

“Humanos: está conformado por todas aquellas personas que aportan a 

la empresa con su trabajo, sea de manera física o intelectual.  

 

Materiales: son los bienes tangibles con los que cuenta la empresa para 

poder ofrecer un bien o servicio a la colectividad, tales como: edificios, 

maquinarias, equipos, oficinas. 

  

Técnicos: es todo aquello que le sirve como herramienta e instrumento al 

elemento humano para desarrollar en forma adecuada sus funciones, 
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comprenden todos los procedimientos, métodos, organigramas, patentes, 

sistemas de producción, de ventas, entre otros. 

 

Financieros: son los recursos monetarios propios y ajenos con los que 

cuenta la empresa, indispensables para su buen funcionamiento y 

desarrollo.  

 

Entorno: es todo lo que rodea a la empresa, en el que influye y recibe 

influencias, ya que la empresa no vive aislada. El entorno de la empresa se 

divide en:  

 

 Entorno específico, el cual afecta de modo especial a la empresa, y 

es más cercano (proveedores, clientes, competidores, etc.).  

 

 Entorno general, que afecta a todas las empresas en general, y no 

lo hace de modo tan directo (factores políticos, económicos, 

tecnológicos, entre otros). 

 

La Organización: aparece como el conjunto de relaciones de autoridad, 

de coordinación y de comunicación que forman la actividad de los grupos 

humano entre sí y con el exterior. Esta estructura organizativa es definida 

por el empresario.”2 

                                                           
2 ESPEJO J. Lupe. “Contabilidad General”. Primera edición. Editorial de la Universidad 
Técnica Particular de Loja. Loja -Ecuador 2011. pág. 5 
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CLASIFICACION   

 

1. Por su naturaleza 

 

“Empresas Industriales.- Son aquellas que se dedican a la transformación 

de materias primas en nuevos productos”3 

 

Empresas comerciales. - Se trata de empresas intermediarias entre el 

productor y el consumidor en donde su principal función es la compra y 

venta de productos terminados aptos para la comercialización 

Las empresas comerciales se pueden clasificar en: 

Mayoristas: realizan ventas a otras empresas en grandes volúmenes, 

pueden ser al menudeo o al detalle. 

Menudeo: venden productos en grandes cantidades o en unidades para la 

reventa o para el consumidor final.  

Minoristas o detallistas: venden productos en pequeñas cantidades al 

consumidor final. 

 

Comisionistas: la venta es realizada a consignación en donde se percibe 

una ganancia o una comisión.4 

                                                           
3 BRAVO VALDIVIESO, Mercedes. “Contabilidad General”. Décima edición. Editorial 
ESCOBAR. Quito-Ecuador 2011. Pág. 3 
4 https://www.gestion.org/economia-empresa/creacion-de-empresas/3985/clasificacion-
de-las-empresas/ 
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2. “Por el sector al que pertenecen  

 

Empresas públicas. - Son aquellas cuyo capital pertenecen al sector 

público (Estado) 

 

Empresas privadas. - Son aquellas cuyo capital pertenece al sector 

privado (personas naturales o jurídicas) 

 

Empresas mixtas. - Son aquellas cuyo capital pertenece tanto al sector 

público o privado (personas jurídicas) 

 

3. Por la integración del capital  

 

Unipersonales. - Son aquellas cuyo capital pertenece a una persona 

natural. 

 

Pluripersonales.- Son aquellas curo capital pertenece a dos o más 

personas naturales”5 

 

ORGANIZACIÓN EMPRESARIAL EN EL ECUADOR 

 

Personas Naturales 

 

Son todas las personas, nacionales o extranjeras, que realizan actividades 

económicas lícitas. Las personas naturales que realizan alguna actividad 

económica están obligadas a inscribirse en el RUC; emitir y entregar 

                                                           
5 BRAVO VALDIVIESO, Mercedes. “Contabilidad General”. Décima edición. Editorial 
ESCOBAR. Quito-Ecuador 2011. Pág. 3 
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comprobantes de venta autorizados por el SRI por todas sus transacciones 

y presentar declaraciones de impuestos de acuerdo a su actividad 

económica. 

 

Las personas naturales se clasifican en: 

 

 Obligadas a llevar contabilidad.- Se encuentran obligadas a llevar 

contabilidad todas las personas nacionales y extranjeras que realizan 

actividades económicas y que cumplen con las siguientes condiciones: 

que operen con un capital propio que al inicio de sus actividades 

económicas o al 1o. de enero de cada ejercicio impositivo hayan 

superado 9 fracciones básicas desgravadas del impuesto a la renta o 

cuyos ingresos brutos anuales de esas actividades, del ejercicio fiscal 

inmediato anterior, hayan sido superiores a 15 fracciones básicas 

desgravadas o cuyos costos y gastos anuales, imputables a la actividad 

empresarial, del ejercicio fiscal inmediato anterior hayan sido superiores 

a 12 fracciones básicas desgravadas. 

 

 

 No obligadas a llevar contabilidad. - Los profesionales, comisionistas, 

artesanos, y demás trabajadores autónomos (sin título profesional y no 

empresarios), no están obligados a llevar contabilidad, sin embargo, 

deberán llevar un registro de sus ingresos y egresos. 
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Personas Jurídicas  

“Las Sociedades son personas jurídicas que realizan actividades 

económicas lícitas amparadas en una figura legal propia. Estas se dividen 

en privadas y públicas, de acuerdo al documento de creación.”6 

COMPAÑIAS  

Es aquella por el cual dos o más personas unen sus capitales o industrias, 

para emprender en operaciones mercantiles y participar de sus utilidades.  

 

Entidad que Controla y Vigila 

 

“La Superintendencia de Compañías es el organismo técnico, con 

autonomía administrativa y económica, que vigila y controla la 

organización, actividades, funcionamiento, disolución y liquidación de las 

compañías y otras entidades en las circunstancias y condiciones 

establecidas por la Ley.”7 

 

Clasificación:  

 

Hay cinco especies de compañías de comercio, a saber:  

 

 La compañía en nombre colectivo;  

 La compañía en comandita simple y dividida por acciones;  

                                                           
6   http://www.sri.gob.ec/web/guest/personas-naturales 
7  http://www.supercias.gob.ec/portalscvs/ 
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 La compañía de responsabilidad limitada;  

 La compañía anónima; y,  

 La compañía de economía mixta.  

 

Estas cinco especies de compañías constituyen personas jurídicas. La Ley 

reconoce, además, la compañía accidental o cuentas en participación.  

 

COMPAÑÍA DE RESPONSABILIDAD LIMITADA 

 

“La compañía de responsabilidad limitada es la que se contrae entre tres o 

más personas, que solamente responden por las obligaciones sociales 

hasta el monto de sus aportaciones individuales y hacen el comercio bajo 

una razón social o denominación objetiva, a la que se añadirán, en todo 

caso, las palabras "Compañía Limitada" o su correspondiente 

abreviatura.” 8 La compañía de responsabilidad limitada podrá tener como 

finalidad la realización de toda clase de actos civiles o de comercio y 

operaciones mercantiles permitida por la Ley, excepción hecha de 

operaciones de banco, segura, capitalización y ahorro.  

 

Art. 95.- La compañía de responsabilidad limitada no podrá funcionar como 

tal si sus socios exceden del número de quince, si excediere de este 

máximo, deberá transformarse en otra clase de compañía o disolverse 

                                                           
8  Ley de Compañías  
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Art. 102.- El capital de la compañía estará formado por las aportaciones de 

los socios y no será inferior al monto fijado por el Superintendente de 

Compañías. Estará dividido en participaciones expresadas en la forma que 

señale el Superintendente de Compañías. Al constituirse la compañía, el 

capital estará íntegramente suscrito, y pagado por lo menos en el cincuenta 

por ciento de cada participación. Las aportaciones pueden ser en numerario 

o en especie y, en este último caso, consistir en bienes muebles o 

inmuebles que correspondan a la actividad de la compañía. El saldo del 

capital deberá integrarse en un plazo no mayor de doce meses, a contarse 

desde la fecha de constitución de la compañía. 

 

Art. 103.- Los aportes en numerario se depositarán en una cuenta especial 

de "Integración de Capital", que será abierta en un banco a nombre de la 

compañía en formación. Los certificados de depósito de tales aportes se 

protocolizarán con la escritura correspondiente. Constituida la compañía, el 

banco depositario pondrá los valores en cuenta a disposición de los 

administradores.  

 

Art. 104.- Si la aportación fuere en especie, en la escritura respectiva se 

hará constar el bien en que consista, su valor, la transferencia de dominio 

en favor de la compañía y las participaciones que corres pondrán a los 

socios a cambio de las especies aportadas. 9 

                                                           
9 http://www.oas.org/juridico/pdfs/mesicic4_ecu_comp.pdf 
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ESTADOS FINANCIEROS 

 

“Los estados financieros son reportes formales, que reflejan 

razonablemente las cifras de la situación financiera y económica de una 

empresa, información que sirve a los diferentes usuarios para tomar 

decisiones cruciales en beneficio de la entidad.  

 

La información que se presenta en los estados financieros sirve para: 

 

 Tomar decisiones de inversión y crédito. 

 

 Evaluar la gestión gerencial, la solvencia y liquidez de la empresa y la 

capacidad de generar fondos. 

 

 Conocer el origen y las características de los recursos, para estimar la 

capacidad financiera de crecimiento. 

 

 Formularse un juicio sobre los resultados financieros de la 

administración, en cuanto a la rentabilidad, solvencia, generación de 

fondos y la capacidad de desarrollo empresarial”10. 

 

Importancia 

 

Los estados financieros son importantes porque reflejan con claridad y 

veracidad la información financiera de una empresa en un periodo de 

tiempo determinado, proporciona a los usuarios interesados información 

                                                           
10 ESPEJO J. Lupe. “Contabilidad General”. Primera edición. Editorial de la Universidad 
Técnica Particular de Loja. Loja -Ecuador 2011. pág. 402 
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oportuna y confiable, permiten conocer el resultado del ejercicio económico 

expresado en una utilidad o pérdida y sirven para realizar pronósticos o 

proyecciones hacia el futuro. Son un instrumento importante para evaluar 

el rendimiento de una empresa. 

 

Objetivo 

 

“El objetivo de los estados financieros con propósitos de información 

general es suministrar información acerca de la situación financiera, el 

rendimiento financiero y de los flujos de efectivo de una entidad, que sea 

útil a una amplia variedad de usuarios a la hora de tomar sus decisiones 

económicas”.11 

 

Características 

 

 Ser comprensivo, la información que se presenta en los estados 

financieros debe ser entendida por los usuarios. 

 

 Consistencia, la información contenida debe ser totalmente coherente 

entre las distintas partidas y entre los distintos estados financieros de la 

empresa. 

 

 Relevancia, deben ayudar a mostrar los aspectos principales del 

desempeño de la empresa. 

                                                           
11 Normas Internacionales de Contabilidad 1 (NIC1) Presentación de Estados 
Financieros. 
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 Confiabilidad, deben ser fidedignos mostrando la realidad financiera de 

la empresa. 

 

 Comparabilidad, la información financiera debe ser comparable con 

otros períodos de la misma empresa y con otras firmas de la misma 

actividad. 

 

Clasificación Estados Financieros 

 

Estado de Situación Financiera  

 

Representa la situación de los activos y pasivos de una empresa, así como 

también el estado de su patrimonio. En otras palabras, presenta la situación 

financiera o las condiciones de un negocio, en un momento dado, según se 

reflejan en los registros contables. 

 

En este informe financiero se cumple la ecuación fundamental de 

contabilidad: Activo es igual a Pasivo más Capital (A = P + C), y también el 

principio básico de Contabilidad de la “Partida Doble”, las cantidades de los 

activos y los pasivos deben ser iguales 

 

Elementos 

 

Encabezamiento. - Consta de cuatro partes: 

 Nombre de la empresa (quién)  

 Nombre del documento (qué) 
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 Fecha del documento (cuándo) 

 Unidad monetaria en que se expresa. 

Detalle de las cuentas. - Está formado por las cuentas reales:  

 Activos 

 Pasivos y  

 Capital. 

La Partida Doble. - En este informe las cantidades del lado derecho 

siempre deben ser iguales a las del lado izquierdo. 

Presentación del Estado de Situación Financiera  

 

El Estado de situación Financiera se le puede hacer de dos formas: 

 

Vertical o en forma de reporte. - cuando el estado esta vertical; todas las 

cuentas van en la misma dirección, es decir, los totales de activo; pasivo y 

capital son iguales. 

 

Horizontal o en forma de cuenta. - cuando el estado de es de esta forma; 

van de la siguiente manera: 

 

a. En la primera columna va el total del activo 

b. En la segunda columna va el total del pasivo y patrimonio12 

 

 

                                                           
12 http://estadodesituacionfinancieroinicial.blogspot.com/ - RAMOS M. Luis B. 

http://estadodesituacionfinancieroinicial.blogspot.com/
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Estado de Resultados 

 

“Es un estado financiero que muestra los ingresos y los gastos, así como 

la utilidad o la pérdida resultante de las operaciones de una empresa 

durante un periodo de tiempo determinado, generalmente un año. Es un 

estado dinámico el cual refleja actividad.”13 

 

Objetivos  

 

El estado de pérdidas y ganancias es muy útil para presentar la información 

de la compañía en aspectos financieros, ya que se comparará las 

ganancias que ha tenido la empresa con los gastos que se han producido 

durante un periodo determinado. Algunos de los objetivos que posee la 

realización de estado de resultados son: 

 Determinar la rentabilidad de la empresa 

 Ver cuánto se está consiguiendo por cada dólar invertido en cada parte 

del proceso. 

 Definir el reparto de dividendos 

 Conocer los bienes de la empresa y cómo se han conseguido 

 Concluir dónde se están destinando más recursos y si se pueden 

abaratar costes 

                                                           
13 ORTIZ A. Héctor. “Análisis Financiero Aplicado. 14va. edición. Bogotá-Colombia 
2011.Pág. 53 
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Componentes 

 

Ventas: Representa la facturación de la empresa en un período de tiempo. 

 

Costo de Ventas: representa el costo de toda la mercadería vendida. 

 

Utilidad Bruta: son las Ventas menos el Costo de Ventas. 

 

Gastos generales, de ventas y administrativos: representan todos 

aquellos rubros que la empresa requiere para su normal funcionamiento y 

desempeño (pago de servicios de luz, agua, teléfono, alquiler, impuestos, 

entre otros) 

 

Utilidad de operación: Es la Utilidad Operativa menos los Gastos 

generales, de ventas y administrativos. 

 

Gastos Financieros: Representan todos aquellos gastos relacionados a 

endeudamientos o servicios del sistema financieros. 

 

Utilidad antes de impuestos: Es la Utilidad de Operación menos los 

Gastos Financieros y es el monto sobre el cual se calculan los impuestos. 
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Impuestos: es un porcentaje de la Utilidad antes de impuestos y es el pago 

que la empresa debe efectuar al Estado. 

 

Utilidad neta: Es la Utilidad antes de impuestos menos los impuestos y es 

sobre la cual se calculan los dividendos. 

 

Dividendos: Representan la distribución de las utilidades entre los 

accionistas y propietarios de la empresa. 

 

Utilidades retenidas: es la Utilidad Neta menos los dividendos pagados a 

accionistas, la cual se representa como utilidades retenidas para la 

empresa, las cuales luego pueden ser capitalizadas.14 

 

Estado de Flujo de Efectivo 

Es un informe que da a conocer los ingresos y desembolsos de efectivo 

utilizados en las actividades operativas de inversión y de financiamiento, 

necesario para evaluar la habilidad de la empresa en la generación de 

dinero y con ello cumplir con sus obligaciones y sus proyectos de inversión 

y expansión.  

Estado de Cambios en el Patrimonio 

Es uno de los estados obligatorios en todas empresas, es un nuevo estado 

que pretende reflejar los movimientos del patrimonio neto durante el 

                                                           
14http://cmap.upb.edu.co/rid=1236386231206_1847103117_2217/Tema1.EstadodeResul
tados.pdf 
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ejercicio, el mismo que incluirá el estado de ingresos y gastos reconocidos 

es decir, los que han sido imputados directamente al patrimonio neto; y, el 

estado total de cambios en el patrimonio neto donde refleja las variaciones 

originadas en el patrimonio neto por operaciones de los socios , aumentos 

y reducciones de capital, conversión de pasivos financieros en patrimonio 

neto, distribución de dividendos, operaciones con acciones  participaciones 

propias, incremento o reducción, entre otras del patrimonio neto resultante 

de una combinación de negocios.  

 

Notas Explicativas o Aclaratorias  

 

Los estados financieros deben ser claros y comprensibles. Estos se basan 

en políticas contables que varían de una empresa a otra; la revelación de 

las políticas contables es necesaria para que los estados financieros sean 

entendidos adecuadamente.  

 

Las notas aclaratorias como presentación de las prácticas contables y 

revelación de la empresa, son parte integral de todos y cada uno de los 

estados financieros, el propósito de las notas aclaratorias es brindar a los 

usuarios interesados información clara y oportuna para que tengan una 

mayor comprensión de los estados financieros. 

 

Las notas aclaratorias deben preparase con sujeción a las siguientes 

reglas: 
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1. Cada nota debe aparecer identificada mediante números o letras y 

debidamente titulada, con el fin de facilitar su lectura y su cruce con los 

estados financieros respectivos. 

 

2. Cuando sea práctico y significativo, las notas se deben referenciar 

adecuadamente en el cuerpo de los estados financieros. 

 

3. Las notas iniciales deben identificar el ente económico, resumir sus 

políticas y prácticas contables y los asuntos de importancia relativa. 

 

4. Las notas deben ser presentadas en una secuencia lógica, guardando 

en cuanto sea posible el mismo orden de los rubros de los estados 

financieros. 

 

ANALISTA  

 

Llamamos analista a aquel individuo que normalmente observa y analiza 

distintos eventos vinculados a una determinada área, ya sea de la cultura, 

de la comunidad, de la sociedad, de la política, entre otros.  

El analista desmenuza cada hecho, suceso, dato, para poder comprenderlo 

y luego obviamente brindar su punto de vista, dando posibles soluciones 15 

 

                                                           
15  https://www.definicionabc.com/general/analista.php 
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ANALISTA FINANCIERO  

 

“Es un financista especializado a quien, con base a los estados financieros 

y demás información que posea sobre la empresa, le corresponde 

interpretar analizar, obtener conclusiones y presentar recomendaciones 

una vez haya determinado si la situación financiera y los resultados de 

operación de una empresa son satisfactorios o no.”16 

 

Funciones y responsabilidades 

 

 Análisis del estado financiero de la empresa, es decir las condiciones 

empresariales, económicas e industriales. 

 

 Elaboración de informes y gráficos financieros para el análisis 

constante.  

 Estudiar los datos recogidos del rendimiento, precio, estabilidad y 

endeudamiento 

 

 Realizar un seguimiento constante de los movimientos constantes de la 

empresa; a través de balances e informes. 

Perfil de un Analista Financiero 

                                                           
16 ORTIZ Anaya Héctor. “Análisis Financiero Aplicado”. Con Ajustes por Inflación.  10ma 
edición. Bogotá-Colombia 2009. Págs. 28-29 
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El perfil que demandan las empresas del analista financiero no requiere una 

titulación concreta, pero sí unos conocimientos financieros especializados 

como: contabilidad, economía, finanzas, matemáticas, alto nivel de inglés, 

visión de negocio y capacidad analizar. 

ANÁLISIS 

 

“Un análisis es el acto de separar las partes de un elemento para estudiar 

su naturaleza, su función y/o su significado. Un análisis es el efecto que 

comprende diversos tipos de acciones con distintas características y en 

diferentes ámbitos, pero en suma es todo acto que realizamos con el 

propósito de estudiar, ponderar, valorar y concluir respecto de un objeto, 

persona o condición.”17 

 

ANÁLISIS FINANCIERO 

 

El análisis financiero es un proceso que comprende la recopilación, 

interpretación, comparación y estudio de los estados financieros y datos 

operacionales de un negocio. Esto implica el cálculo e interpretación de 

porcentajes, tasas, tendencias e indicadores, los cuales sirven para evaluar 

el desempeño financiero y operacional de la empresa y de manera especial 

para facilitar la toma de decisiones adecuadas y oportunas. 

“Es una evaluación de la situación financiera de la empresa. Se basa en la 

información suministrada por los estados financieros para elaborar un 

                                                           
17 https://www.definicionabc.com/ciencia/analisis.php 
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diagnóstico, detectar las debilidades y fortalezas del negocio y/o identificar 

señales de alarma.”18 

 

Importancia 

  

El análisis financiero es muy importante porque mediante la comparación e 

interpretación de los estados financieros se conoce la estructura financiera 

de la empresa, su liquidez, solvencia y capacidad de pago, permite realizar 

proyecciones que mejoren la rentabilidad de la misma y sirve como 

herramienta para la toma de decisiones de inversión y financiamiento.  

A través del análisis financiero a los estados financieros se puede 

diagnosticar a la empresa llegando a obtener las conclusiones y 

recomendaciones sobre la situación económica y financiera que acontece 

actualmente. 

 

Objetivos 

 

 “Conocer, estudiar, comparar y analizar las tendencias de las diferentes 

variables financieras que intervienen o son producto de las operaciones 

económicas de una empresa. 

 Evaluar la situación financiera de la organización; es decir, su solvencia 

y liquidez, así como su capacidad para generar recursos. 

                                                           
18 DÍAZ MORENO, Hernando. “Contabilidad General” Enfoque práctico con aplicaciones 
informáticas. 3ra. edición. Editorial PEARSON. Colombia 2011. Pág. 452 
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 Verificar la coherencia de los datos informados en los estados 

financieros con la realidad económica y estructural de la empresa. 

 

 Tomar decisiones de inversión y crédito, con el propósito de asegurar 

su rentabilidad. 

 

 Determinar el origen y las características de los recursos financieros de 

la empresa: de donde provienen, como se invierten y que rendimiento 

generan o se puede esperar de ellos. 

 

 Calificar la gestión de los directivos y administradores, por medio de 

evaluaciones globales sobre la forma en que han sido manejados sus 

activos y planificada la rentabilidad y crecimiento del negocio.”19 

 

Ventajas 

 

 Permite conocer una información razonada acerca de los resultados 

operacionales del negocio. 

 

 Compara la situación financiera y económica de dos o más periodos. 

 Ayuda a detectar situaciones de riesgo que podrían afectar en el futuro 

la situación financiera de la empresa. 

 

                                                           
19 RODRÍGUEZ M, Leopoldo. “Análisis de los Estados Financieros”. Editorial Mc Graw Hill-
Interamericana. México 2012. Pág. 13 
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 Verifica la consistencia o inconsistencia de la composición del activo, el 

pasivo y el patrimonio empresarial. 

 

 Constituye un instrumento básico para la fijación de nuevas políticas de 

gestión financiera. 

 

 Proporciona índices o razones financieras que permiten cuantificar la 

estabilidad económica y financiera. 

 

Características  

 

“Objetividad: el análisis financiero debe ser claro, objetivo, fundamentado, 

que signifique una demostración para los analistas financieros, los 

directivos y demás interesados. 

 

Imparcialidad: debe ser realizado en condiciones de imparcialidad, evaluar 

las variables, rubros, cuantías, factores, etc., con un alto nivel de 

conocimiento, mostrando la información real, sin tener una inclinación, ni a 

favor ni en contra de la empresa. 

 

Frecuencia: la elaboración y presentación de informes que contengan 

análisis financiero se los realiza con mayor frecuencia, permitiendo el 

mejoramiento de la gestión administrativa y financiera de la empresa; 

generalmente el análisis se hace al 31 de diciembre de cada año o al 

finalizar un ejercicio contable. 

Rentabilidad: el análisis financiero está basado en relaciones, 

comparaciones de una variable con otras, entre sectores financieros y 



 

 355  
    

empresas con actividades similares y de años anteriores, de tal forma que 

los índices, parámetros, variaciones y demás elementos resultantes del 

estudio tienen sentido relativo.”20 

 

Herramientas: Cuando hablamos de herramientas del análisis nos 

referimos a la información que sirve de punto de partida para el estudio, es 

decir la materia prima del análisis financiero. 

 

Según Ortiz Anaya Héctor, en su libro manifiesta; el analista dependiendo 

de su ubicación dentro de la empresa cuenta con una serie de herramientas 

para el desarrollo de su análisis entre las cuales las más importantes son: 

 

 Los estados financieros básicos suministrados, se deben tomar por lo 

menos los correspondientes a los tres últimos años. 

 

 La información complementaria sobre sistemas contables y políticas 

financieras. 

 

 Las herramientas de la administración financiera como: evaluación de 

proyectos, análisis del costo de capital y análisis del capital de trabajo. 

 

                                                           
20 ESTUPIÑAN GAITÁN, Rodrigo. ESTUPIÑANA GAITÁN Orlando. “Análisis Financiero y 
de Gestión”. 2da. edición. Ediciones ECOE. Colombia 2010. Pág. 108 
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 Las matemáticas financieras como disciplina en toda decisión de tipo 

financiero o crediticio. 

 

 La información de tipo sectorial que se tenga por estudios 

especializados o por el análisis de otras empresas similares. 

 

 El análisis macroeconómico sobre aspectos como producción nacional, 

política monetaria, sector externo, sector público etc. 

 

Proceso del Análisis Financiero 

 

“Mediante este proceso el analista puede evaluar la marcha de un negocio; 

como parte de éste se tienen las etapas siguientes: 

 

Obtención de la Información: La cual va desde la determinación de los 

aspectos a analizar en la empresa y la información útil para tal efecto hasta 

el periodo de análisis. 

 

Obtencion de 
la Informacion 

Analisis 

Interpretación 
o 

Conclusiones

DECISIONES

Elaborado por: La Autora 
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Análisis: Consiste en el arreglo de la información financiera de tal manera 

que pueda usarse en las herramientas definidas, el desarrollo matemático 

y la obtención de parámetros derivados de las herramientas que permitan 

llegar a las conclusiones. 

 

Interpretación o Conclusión: Es la tercera etapa que conjunta todos los 

parámetros o resultados obtenidos en la aplicación de las herramientas y 

técnicas del análisis financiero para después evaluarlos y llegar a las 

conclusiones. Una vez obtenido los resultados se interpretan para 

determinar si el nivel va de acuerdo con lo planeado y para saber qué se 

hizo bien y qué se hizo mal, determinando financieramente los puntos 

fuertes y débiles que acontece la empresa; entonces se procede a la toma 

de decisiones. 

 

Decisiones: El análisis financiero termina con la interpretación o el 

desarrollo de conclusiones de las cuales se toman las decisiones, si el 

análisis y la interpretación se hacen de manera correcta entonces se 

tendrán las bases para tomar decisiones correctas.”21 

 

 

 

 

                                                           
21 RODRÍGUEZ M, Leopoldo. “Análisis de los Estados Financieros”. Editorial Mc Graw Hill-
Interamericana. México 2012. Pág. 17 
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Clasificación 

 

 

 

ANÁLISIS INTERNO 

 

Este análisis tiene lugar cuando el analista tiene acceso a los libros y 

registros detallados de la compañía y puede comprobar por sí mismo toda 

la información relativa al negocio, en sus partes financieras y no financieras.  

 

ANÁLISIS EXTERNO 

 

Es aquel en el cual no se tiene acceso a la totalidad de la información de la 

empresa y por consiguiente el analista depende de la poca información que 

se le suministre o encuentre publicada, a partir de la cual deben hacer la 

•Análisis Interno: los que se practican para usos
internos o fines administrativos; sirven para
explicar a los directivos y socios los cambios que en
la empresa se han obtenido de un período a otro

•Análisis Externo: practicados por otras empresas,
con el propósito de observar si es conveniente
aprobarle un crédito o invertir en la empresa,
cuyos estados financieros se están analizando.

SEGUN SU 
DESTINO

•Análisis Vertical: conocido como estático porque
estudia la situación económica-financiera solo en
un momento determinado, no toma en cuenta los
cambios ocurridos en el tiempo.

•Análisis Horizontal: conocido como dinámico
porque permite obtener índices y porcentajes de
los cambios o movimientos de cada una de las
cuentas que integran los grupos y subgrupos de
los balances de un periodo a otro.

SEGUN 
SU 

FORMA

Fuente: Mercedes Bravo 

Elaborado por: La Autora 
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evaluación y extraer sus conclusiones los bancos, los acreedores en 

general y algunos inversionistas. 

 

ANÁLISIS VERTICAL 

 

“El análisis vertical consiste en determinar la participación de cada una de 

las cuentas del estado financiero, con referencia sobre el total de activos o 

total de pasivos y patrimonio para el balance general, o sobre el total de 

ventas para el estado de resultados.”22 Este método permite evaluar la 

eficiencia de la empresa dentro del mismo ejercicio. También es llamado 

método estático ya que se basa en los datos proporcionados por los 

estados financieros de un mismo periodo. 

 

Procedimiento 

 

En este método se analizan los valores de un solo ejercicio y se identifican 

las cifras con mayor concentración de recursos del activo pasivo y 

patrimonio; y así mismo, con las de ingresos y gastos. 

 

 Análisis Vertical del Balance General: 

  

Cada partida de activo se presenta como un porcentaje del total de activos. 

Cada partida de pasivos y de capital contable se presenta como un 

                                                           
22 ESTUPIÑAN GAITÁN, Rodrigo. ESTUPIÑANA GAITÁN Orlando. “Análisis Financiero y 
de Gestión”. 2da. edición. Ediciones ECOE. Colombia 2010. Pág. 111 
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porcentaje del total de pasivos y del capital contable. Dentro del activo se 

toma cada uno de los rubros individuales y se calcula a qué porcentaje 

corresponde sobre el total de activo. También se puede tomar cada una de 

las cuentas y calcular qué porcentaje representa sobre el subtotal del grupo 

correspondiente. De igual manera con las cuentas de pasivo, se calcula el 

porcentaje de una cuenta con el total de pasivo y patrimonio, como también 

con el subtotal de pasivo. 

 

Para obtener el porcentaje de cada cuenta se toma el valor de cada cuenta, 

se divide para la cifra base (total determinado) y se multiplica por 100. 

Considerando que la cifra base equivale al 100%. 

 

 Análisis Vertical del Estado de Resultados: 

 

En el análisis vertical del estado de resultados, cada partida se expresa 

como porcentaje de las ventas netas. Aunque también se podría tomar 

como base el subtotal del costo de ventas o de gastos generales y hallar el 

porcentaje que sobre esta base puede presentar cada costo o cada gasto 

individual.  

 

Para obtener el porcentaje de cada partida se realiza el mismo 

procedimiento que anteriormente se indicó en el análisis del balance 

general, con la diferencia que el porcentaje de cada cuenta se calcula sobre 

el total de ingresos (ventas netas). 
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ANÁLISIS HORIZONTAL 

 

“El análisis horizontal se ocupa de los cambios en las cuentas individuales 

de un periodo a otro y, por lo tanto, requiere de dos o más estados 

financieros de la misma clase, presentados para periodos diferentes; 

cuando se compara estados se utiliza como base el estado más antiguo. El 

análisis horizontal debe centrarse en los cambios extraordinarios o 

significativos de cada una de las cuentas. Los cambios se pueden registrar 

en valores absolutos (en números) y valores relativos (en porcentajes).”23 

 

Procedimiento  

 

Para realizar el análisis horizontal en los estados financieros se emplea el 

siguiente procedimiento: 

 

 Se toma como base dos años para realizar la comparación; deben ser 

de estados financieros de la misma clase.  

Por ejemplo, se toman los estados de los años 2015 y 2016 de la 

empresa comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” para su comparación.  

 

 Se registran los valores de cada cuenta en dos columnas, de los dos 

años que se van a comparar, registrando en la primera columna las 

cifras del periodo más reciente y en la segunda columna el periodo 

anterior. Siguiendo con el ejemplo, el año más reciente es el año 2016 

y el anterior viene a ser el año 2015. 

                                                           
23 ESTUPIÑAN GAITÁN, Rodrigo. ESTUPIÑANA GAITÁN, Orlando. “Análisis Financiero y 
de Gestión”. 2da. edición. Ediciones ECOE. Colombia 2010. Pág. 117 
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 Se crea otra columna que indique los aumentos o disminuciones, 

indicando la diferencia entre las cifras registradas en los dos periodos, 

restando de los valores del año más reciente los valores del año 

anterior; los aumentos son valores positivos y las disminuciones son 

valores negativos.  

 

En el ejemplo, para obtener la diferencia de los estados de la empresa 

comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”, se resta de los valores del año 

2016 y los valores del año 2015. 

 

 En una columna adicional se registran los aumentos y disminuciones en 

porcentajes. Este se obtiene dividiendo la diferencia (aumento o 

disminución) entre el valor del periodo base, multiplicado por 100. 

Continuando con el ejemplo, la diferencia obtenida se divide para el 

valor del año 2015 y se multiplica por 100. 

 

INDICADORES FINANCIEROS 

 

Uno de los instrumentos más usados para realizar análisis financiero es el 

uso de los indicadores financieros, ya que estos pueden medir en un alto 

grado la eficacia y el comportamiento de la empresa. Estos indicadores 

presentan una perspectiva amplia de la situación financiera, pueden 

precisar el grado de liquidez, de rentabilidad, de endeudamiento y todo lo 

que tenga que ver con su actividad.  
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“Las razones o indicadores financieros son el producto de establecer 

resultados numéricos basados en relacionar dos cifras o cuentas bien sea 

del Balance General y/o del Estado de Resultados. El análisis de estos 

indicadores muestra los aspectos fuertes y débiles de la entidad e indican 

probabilidades y tendencias, a la vez permiten detectar aquellas áreas que 

necesitan más atención e investigación.”24 Las ratios proveen información 

que permite tomar decisiones acertadas a quienes estén interesados en la 

empresa. 

 

Estándares 

 

Los estándares de comparación pueden ser los siguientes: 

 

 Estándares mentales del analista, es decir, su propio criterio sobre lo 

que es adecuado o inadecuado, formado a través de sus experiencia y 

estudio personal. 

 

 Las razones o indicadores de la misma empresa, obtenidos en años 

anteriores. 

 

 Las razones e indicadores calculados con base en los presupuestos de 

la empresa. Estos serán los indicadores puestos como “meta” para la 

empresa y sirven para que el analista examine la distancia que los 

separa de los reales. 

                                                           
24 ZAPATA SANCHEZ, Pedro. “Contabilidad General”. 7ma. edición. Editorial McGraw-Hill-
Interamericana. Bogotá-Colombia 2011. Pág. 324 
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 Las razones o indicadores promedio del sector industrial del cual hace 

parte la empresa analizada. 

 

Ventajas 

 

 “Permiten tener control sobre diferentes áreas de la empresa como los 

inventarios y los clientes. 

 

 Se pueden modificar o plantear políticas y estrategias que permitan el 

crecimiento de la empresa. 

 

 Se pueden mejorar los procesos de cobros de cartera. 

 

 Se puede mejorar el flujo de caja. 

 

 Por medio de la comparación con otras empresas de características 

similares, se pueden realizar análisis y tomar decisiones en procura de 

generar mayor valor para la empresa.  

 

 Se pueden detectar fortalezas y debilidades para la empresa.”25 

 

Clasificación 

 

Los indicadores financieros se agrupan en cuatro categorías: 

                                                           
25 DÍAZ CRUZ, María. “Presupuesto, Enfoque para la Planeación Financiera”. 1era. 
edición. Editorial PEARSON. Bogotá-Colombia 2012. Pág. 292. 
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INDICADORES DE LIQUIDEZ  

 

Estos indicadores surgen de la necesidad de medir la capacidad que tienen 

las empresas para cancelar sus obligaciones de corto plazo. Sirven para 

establecer la facilidad o dificultad que presenta una compañía para pagar 

sus pasivos corrientes con el producto de convertir a efectivo sus activos 

corrientes. Estos indicadores permiten medir la capacidad; y evaluar si la 

empresa puede o no cubrir las necesidades mínimas en el desarrollo del 

objeto social. 

 

Índice de Liquidez o Razón Corriente 

 

Mide la capacidad de la empresa para cumplir con sus obligaciones de corto 

plazo. Se calcula al dividir los activos corrientes de la empresa entre sus 

pasivos corrientes.  El estándar se sitúa entre 1,5 y 2.   

 

Fórmula: 

 

 

 

 

 

Prueba Ácida 

 

“Muestra la capacidad de la empresa para cubrir las obligaciones a corto 

plazo de manera inmediata, sin tener que recurrir a la venta de sus 

𝐈𝐧𝐝𝐢𝐜𝐞 𝐝𝐞 𝐋𝐢𝐪𝐮𝐢𝐝𝐞𝐳 =
Activo Corriente

Pasivo Corriente
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inventarios para cumplir dicha obligación. El estándar de este indicador se 

ubica entre 0,5 y 1.”26 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

 

Capital de Trabajo 

 

El capital de trabajo está dado por la diferencia entre el activo corriente 

menos el pasivo corriente; esta razón indica cuanto le quedaría a la 

empresa en efectivo si tuviese que cancelar todos sus pasivos de corto 

plazo. Este indicador se expresa en términos de valor y su resultado 

siempre deberá ser positivo. 

 

Fórmula:  

 

 

 

 

 

 

 

                                                           
26 BRAVO VALDIVIESO, Mercedes. “Contabilidad General”. 10ma. edición. Editorial 
ESCOBAR. Quito-Ecuador 2011. pág. 294 

𝐏𝐫𝐮𝐞𝐛𝐚 Á𝐜𝐢𝐝𝐚 =
Activo Corriente − Inventario

Pasivo Corriente
 

𝐂𝐚𝐩𝐢𝐭𝐚𝐥 𝐝𝐞 𝐓𝐫𝐚𝐛𝐚𝐣𝐨 = Activo Corriente − Pasivo Corriente 



 

 367  
    

5. INDICADORES DE ACTIVIDAD 

 

“Estos indicadores, llamados también indicadores de rotación, tratan de 

medir la eficiencia con la cual una empresa utiliza sus activos, según la 

velocidad de recuperación de los valores aplicados en ellos.”27  

Los indicadores de actividad miden la velocidad a la que diversas cuentas 

se convierten en ventas o efectivo y su objetivo es evaluar el movimiento 

de los inventarios, la recuperación de la cartera, los pagos a proveedores. 

Son un complemento de las razones de liquidez, ya que permiten precisar 

aproximadamente el periodo de tiempo que la cuenta respectiva (cuenta 

por cobrar, inventario), necesita para convertirse en dinero. 

 

Rotación de Inventarios 

 

“La rotación de inventarios mide comúnmente la actividad o número de 

veces en promedio se usan los inventarios de una empresa en un periodo. 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

                                                           
27 ORTIZ ANAYA Héctor. “Análisis Financiero Aplicado”. 14va. edición.  Editorial Externado 
de Colombia. Bogotá-Colombia 2011. Pág. 223 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐈𝐧𝐯𝐞𝐧𝐭𝐚𝐫𝐢𝐨𝐬 =
Costo de Ventas

 Inventarios
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Periodo Promedio de Cobro  

 

Razón que indica el número de días promedio que ha demorado la 

conversión a efectivo de las cuentas por cobrar, permite evaluar la 

eficiencia de la gestión comercial y de cartera.  

 

Fórmula: 

  

  

 

 

 

Periodo Promedio de Pago 

 

Indica el periodo promedio de tiempo en que la empresa efectúa el pago a 

los proveedores. Se calcula de la misma manera que el periodo promedio 

de cobro. 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

 

𝐏𝐞𝐫𝐢𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦𝐞𝐝𝐢𝐨 𝐝𝐞 𝐂𝐨𝐛. =
Cuentas por Cobrar

Ventas diarias prom.
=

Cuentas por Cob.

Ventas anuales/365
 

𝐏𝐞𝐫𝐢𝐨𝐝𝐨 𝐏𝐫𝐨𝐦. 𝐝𝐞 𝐏𝐚𝐠𝐨 =
Cuentas por Pagar

Compras diarias prom.
=

Cuentas por Pagar

Compras anuales/365
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Rotación de Activos Totales 

 

Indica la eficiencia con la que la empresa utiliza sus activos para generar 

ingresos por ventas. Cuanto mayor es la rotación de los activos totales de 

una empresa, mayor es la eficiencia con la que se han usado sus activos.”28 

 

Fórmula:  

 

 

 

 

6. INDICADORES DE ENDEUDAMIENTO 

 

Estos indicadores tienen por objeto medir en qué grado y de qué forma 

participan los acreedores dentro del financiamiento de la empresa. De la 

misma manera se trata de establecer el riesgo que corren tales acreedores, 

el riesgo de los dueños y la conveniencia o inconveniencia de un 

determinado nivel de endeudamiento para la empresa. 

 

Nivel de Endeudamiento 

 

Este indicador establece el porcentaje de participación de los acreedores 

dentro de la empresa, cuanto mayor es el índice, mayor es el monto del 

dinero de otras personas que se usa para generar utilidades. 

                                                           
28 LAWRENCE J. Gitman. “Principios de Administración Financiera”. Decimosegunda 
edición. Editorial PEARSON. México 2012. Pág. 54-55 

𝐑𝐨𝐭𝐚𝐜𝐢ó𝐧 𝐝𝐞 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨𝐬 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥𝐞𝐬 =
Ventas

Total Activos
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Fórmula:  

 

 

 

 

Endeudamiento Financiero 

 

“Mide el porcentaje que representan las obligaciones financieras a corto y 

a largo plazo, respecto a las ventas del periodo.  El estándar señala que lo 

ideal es el 10%. 

 

Fórmula: 

 

 

 

 

Apalancamiento a Corto Plazo 

 

Este indicador mide el grado de compromiso de los socios para atender las 

deudas a corto plazo de la empresa. Es estándar de este indicador es de 

60%.”29 

Fórmula:  

 

 

                                                           
29 DÍAZ MORENO, Hernando. “Contabilidad General” Enfoque práctico con aplicaciones 
informáticas. 3ra. edición. Editorial PEARSON. Colombia 2011. Pág. 466 

𝐍𝐢𝐯𝐞𝐥 𝐝𝐞 𝐄𝐧𝐝𝐞𝐮𝐝𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 =
Total Pasivos

Total Activos
 

𝐄𝐧𝐝𝐞𝐮𝐝𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐅𝐢𝐧𝐚𝐧𝐜𝐢𝐞𝐫𝐨 =
Obligaciones financieras

Ventas Netas
 

𝐀𝐩𝐚𝐥𝐚𝐧𝐜𝐚𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐚 𝐂𝐨𝐫𝐭𝐨 𝐏𝐥𝐚𝐳𝐨 =
Total Pasivo Corriente

Patrimonio
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7. INDICADORES DE RENTABILIDAD 

 

“Los indicadores de rentabilidad, denominados también de rendimiento, 

sirven para medir la efectividad de la administración de la empresa para 

controlar los costos y gastos, y de esta manera convertir las ventas en 

utilidades.”30  Estos indicadores permiten medir la rentabilidad obtenida en 

cada una de las etapas de operación de la empresa: el rendimiento bruto, 

el neto, el de los activos y el de la inversión.  

 

Margen de Utilidad Bruta 

 

Mide el porcentaje de utilidad que queda por cada dólar de ventas después 

de cubrir el costo de ventas de la mercadería. Su estándar indica que 

cuanto más alto es el margen de utilidad bruta es mejor. 

Fórmula:  

 

 

 

 

Margen de Utilidad Neta 

 

Mide el porcentaje que queda de cada dólar de ventas después de haber 

deducido todos los costos y gastos. Cuanto más alto es el margen de 

utilidad neta de la empresa, es mejor. 

                                                           
30 ORTIZ ANAYA Héctor. “Análisis Financiero Aplicado”. 14va. edición. Editorial 
Universidad Externado de Colombia. Bogotá-Colombia 2011. Pág. 261 

𝐌𝐚𝐫𝐠𝐞𝐧 𝐝𝐞 𝐔𝐭𝐢𝐥𝐢𝐝𝐚𝐝 𝐁𝐫𝐮𝐭𝐚 =
Utilidad Bruta

Ventas Netas
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Fórmula:  

 

 

 

 

Rendimiento sobre el Activo Total 

 

Mide el beneficio logrado en función de los recursos de la empresa, 

independientemente de sus fuentes de financiamiento. Su estándar indica 

que si el índice es alto la rentabilidad es mejor. 

 

Fórmula:  

 

 

 

Rendimiento sobre el Patrimonio 

 

Indica el porcentaje de rentabilidad obtenida en relación con la inversión 

total realizada por los accionistas, socios o propietarios. Cuanto más alto 

es este rendimiento, más ganan los propietarios.”31 

Fórmula: 

 

 

 

                                                           
31 LAWRENCE J. Gitman. “Principios de Administración Financiera”. Decimosegunda 
edición. Editorial PEARSON. México 2012. Pág. 60-62 

𝐌𝐚𝐫𝐠𝐞𝐧 𝐝𝐞 𝐔𝐭𝐢𝐥𝐢𝐝𝐚𝐝 𝐍𝐞𝐭𝐚 =
Utilidad Neta

Ventas Netas
 

𝐑𝐞𝐧𝐝𝐢𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐬𝐨𝐛𝐫𝐞 𝐞𝐥 𝐀𝐜𝐭𝐢𝐯𝐨 𝐓𝐨𝐭𝐚𝐥 =
Utilidad Neta

Activo Total
 

𝐑𝐞𝐧𝐝𝐢𝐦𝐢𝐞𝐧𝐭𝐨 𝐬𝐨𝐛𝐫𝐞 𝐞𝐥 𝐏𝐚𝐭𝐫𝐢𝐨𝐧𝐢𝐨 =
Utilidad Neta

Patrimonio
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EL SISTEMA DE ANÁLISIS DUPONT 

 

El sistema DUPONT es una de las razones financieras de rentabilidad más 

importantes en el análisis del desempeño económico y operativo de una 

empresa. El sistema DUPONT reúne el margen de utilidad neta, la rotación 

de los activos totales de la empresa y de su apalancamiento financiero total. 

Estas tres variables son las responsables del crecimiento económico de 

una empresa. “El sistema de análisis Dupont se utiliza para analizar 

minuciosamente los estados financieros de la empresa y evaluar su 

situación financiera. Resume el estado de pérdidas y ganancias y el 

balance general en dos medidas de rentabilidad: el rendimiento sobre los 

activos totales (RSA) y el rendimiento sobre el patrimonio (RSP). 

 

Fórmula Dupont: El sistema Dupont relaciona primero el margen de 

utilidad neta, que mide la rentabilidad de las ventas de la empresa, con la 

rotación de activos totales, la cual indica la eficiencia con la que la 

compañía ha utilizado sus activos para generar ventas. El producto de 

estas dos razones da como resultado el rendimiento sobre los activos 

totales.  

 

 

 

Al sustituir las fórmulas adecuadas en la ecuación y simplificar los 

resultados en la fórmula presentada anteriormente se obtiene: 

𝐑𝐒𝐀 =  Margen de utilidad neta × Rotación de activos totales 
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Fórmula Dupont Modificada 

 

Esta fórmula relaciona el rendimiento sobre los activos totales de la 

empresa (RSA) con su rendimiento sobre el patrimonio (RSP). Este último 

se calcula al multiplicar el rendimiento sobre los activos totales (RSA) por 

el multiplicador de apalancamiento financiero (MAF), que es la razón entre 

los activos totales de la empresa y su capital. 

 

 

 

Sustituyendo las fórmulas apropiadas en la ecuación y simplificando los 

resultados en la fórmula presentada antes”32 

 

Formula:  

 

 

 

 

 

 

                                                           
32 LAWRENCE J. Gitman. “Principios de Administración Financiera”. Decimosegunda 
edición. Editorial PEARSON. México 2012. Pág. 82, 84. 

𝐑𝐒𝐏 =  RSA × MAF 

𝐑𝐒𝐀 =
Utilidad Neta

Ventas
 ×

Ventas

Total de activos
=

Utilidad Neta

Total activos
 

𝐑𝐒𝐏 =
Ultilidad Neta.

Total de activos
 ×

Total de activos

Patrimonio
=

Utilidad Neta

Patrimonio
 

 



 

 375  
    

Diagrama del Sistema Dupont 
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Fuente: Lawrence Giman 

Elaborado por: La Autora 
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CICLO DE CONVERSIÓN DEL EFECTIVO 

 

El ciclo del efectivo es un mecanismo que se utiliza para controlar el 

efectivo, que existe entre los pagos y los cobros, expresa la cantidad de 

tiempo que transcurre a partir del momento que la empresa o industria 

realiza el desembolso por la compra de la materia prima hasta el momento 

en que se efectúa el cobro por concepto de venta del bien o producto 

terminado. “El Ciclo de Conversión del Efectivo utiliza la siguiente fórmula: 

 

 

 

Como se observa el ciclo de conversión del efectivo tiene tres componentes 

principales: 

 

 Edad Promedio del Inventario (EPI) 

 Periodo Promedio de Cobro (PPC) 

 Periodo Promedio de Pago (PPP) 

 

Ciclo Operativo 

 

El ciclo operativo (CO) de una empresa es el tiempo que transcurre desde 

el inicio del proceso de producción hasta el cobro del efectivo de la venta 

del producto terminado. El ciclo operativo abarca dos categorías: el 

inventario y las cuentas por cobrar.  

𝐂𝐂𝐄 = EPI + PPC − PPP 
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El ciclo operativo menos el periodo promedio de pago se conoce como ciclo 

de conversión del efectivo (CCE). 

 

 

 

Las cuentas por pagar disminuyen el número de días que los recursos de 

una empresa permanecen inmovilizados en el ciclo operativo 

 

Estrategias para administrar el Ciclo de Conversión del Efectivo 

 

 Rotar el inventario tan rápido como sea posible sin desabastos que 

ocasionen pérdidas de ventas. 

 

 Cobrar las cuentas por cobrar tan rápido como sea posible sin perder 

ventas debido a técnicas de cobranza muy agresivas. 

 

 Pagar las cuentas por pagar lo más lento posible sin perjudicar la 

calificación de crédito de la empresa.”33 

                                                           
33 LAWRENCE J. Gitman. “Principios de Administración Financiera”. Decimosegunda 
edición. Editorial PEARSON. México 2012. Pág. 514, 518 

𝐂𝐂𝐄 =  CO − PPP 

𝐂𝐎 =  EPI + EPC 



 

 378  
    

Gráfica de la línea de tiempo del Ciclo de Conversión del Efectivo 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

VALOR ECONÓMICO AGREGADO (EVA) 

 

El EVA es el excedente de ingreso que queda después de que las utilidades 

operacionales hayan cubierto totalmente el retorno que se exigía por el uso 

del capital. También se puede decir que el EVA es lo que queda una vez 

se han atendido todos los gastos y satisfecho una rentabilidad mínima 

esperada por parte de los accionistas. 

 

“El Valor Económico Agregado o utilidad económica es el producto obtenido 

por la diferencia entre la rentabilidad de los activos y el costo de financiación 

o de capital requerido para poseer esos activos. EVA es una medida de 

Fuente: Lawrence Giman 
Elaborado por: La Autora 

 
Tiempo = 0 

Ciclo Operativo (CO) 100 días 

Compra a 

cuenta de 

materias 

primas Edad Promedio del Inventario (EPI) Periodo promedio de cobro (PPC) 

Venta a cuenta de 

bienes terminados 

Cobro de 

cuentas por 

cobrar 

60 días 40 días 

Periodo 

promedio de 

pago (PPP) 

Pago de 

cuentas por 

pagar Ciclo de Conversión del Efectivo (CCE) 

Entrada de 

Efectivo 

Salida de 

Efectivo 

35 días 65 días 

Tiempo 
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actuación para la toma de decisiones en una empresa. Esta medida permite 

fijar estrategias y objetivos encaminados a la creación de valor Según Ortiz 

Anaya Héctor, el EVA se calcula con la siguiente fórmula: 

 

 

 

En Donde 

 EVA = Valor económico agregado  

 UNA = Utilidad neta ajustada 

 ANF = Activo neto financiado 

 CPC = Costo promedio de capital 

 

Metodología para el cálculo del EVA básico  

 

 Cálculo del Activo Neto Financiado (ANF) 

 

Se entiende por activo neto financiado el total de aquellos activos que han 

sido financiados con pasivos costosos o con patrimonio, entendiéndose 

este último como el recurso más costoso dentro de la financiación de una 

compañía. Como es una tanto difícil en la práctica establecer exactamente 

cuáles son los activos financiados con recursos costosos, la manera más 

fácil de calcularlo es sumar el valor del patrimonio y de los pasivos con 

costo y, de acuerdo con la igualdad contable, el ANF corresponderá a dicho 

valor. 

𝐄𝐕𝐀 = UNA − (ANF × CPC) 
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Como norma general se deben considerar como pasivos con costo las 

obligaciones financieras de corto y largo plazo, los bonos y los pasivos con 

socios, pero en cada empresa podrán presentarse otros rubros. Ejemplo: 

 

 Proveedores: 400 

Activo Neto Financiado (ANF) 

600 

Obligaciones financieras: 250 

Patrimonio: 350 

Total Activo 1.000 Total pasivo y patrimonio: 1.000 
 

 

 Cálculo del Costo Promedio Ponderado de Capital (CPC) o WACC 

 

Para calcular el costo promedio ponderado de capital se toma el costo de 

cada uno de los pasivos costosos, así como también la tasa de interés de 

oportunidad (TIO) esperada por los dueños, y cada uno de estos renglones 

se pondera por su respectiva participación dentro del total de recursos 

costosos. A manera de ejemplo se tiene el siguiente cálculo del Costo de 

Promedio de Capital (CPC). 

 

Recurso Tasa Participación Ponderación 

Obligaciones Financieras 24% 42% 10% 

Patrimonio (TIO) 28% 58% 16.33% 

Costo Promedio Ponderado de Capital  26.33% 

 
 

 Cálculo de la Utilidad Neta Ajustada (UNA) o NOPAT 

 

Como utilidad neta ajustada se entiende la utilidad neta antes de impuestos 

y de gastos financieros. El cálculo de la UNA pretende establecer si ésta es 

suficiente para atender el costo de los recursos, tanto de pasivos como de 

patrimonio, y generar adicionalmente riqueza para los dueños. 
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PUNTO DE EQUILIBRIO 

 

“Es aquel punto o nivel de actividad en el cual los ingresos igualan a los 

costos y gastos totales, es decir, el nivel de operaciones donde la utilidad 

es igual a cero. Para la determinación del punto de equilibrio debemos en 

primer lugar conocer los costos fijos y variables de la empresa. 

 

Costos Variables: son aquellos que cambian en proporción directa con los 

volúmenes de producción y ventas como por ejemplo materias primas.  

 

Costos Fijos: son aquellos que no cambian en proporción directa con las 

ventas y cuyo importe y recurrencia es prácticamente constante, por 

ejemplo: arriendo, depreciación de bienes, sueldos.”34 

 

Fórmula: 

 

La demostración matemática de esta fórmula representa el punto de 

equilibrio en función de las ventas: 

 

 

 

 

 

                                                           
34 DÍAZ MORENO, Hernando. “Contabilidad General” Enfoque práctico con aplicaciones 

informáticas. 3ra. edición. Editorial REARSON. Colombia 2011. Pág. 477. 

𝐏𝐮𝐧𝐭𝐨 𝐝𝐞 𝐄𝐪𝐮𝐢𝐥𝐢𝐛𝐫𝐢𝐨 =
Costos Fijos

1 −
Costos Variables

Ventas 
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Determinación gráfica del Punto de Equilibrio 

 

 

 

 

 

TABLA RESUMEN DE INDICADORES FINANCIEROS 

INFORME FINANCIERO 

INDICADORES DE LIQUIDEZ 

Razón Fórmula Estándar 

Índice de liquidez 
Activo Corriente 

 Pasivo Corriente 
Entre 1,5 y 2  

Prueba ácida 
Activo Corriente - Inventario 

Pasivo Corriente 
Entre 0,5 y 1  

Capital de trabajo Activo Corriente − Pasivo  

Corriente 

Valor positivo  

INDICADORES DE ACTIVIDAD  

Razón Fórmula Estándar 

Rotación de 

inventarios 

Costo de Ventas 

Inventario 

Es mejor alta que 

baja. 

Fuente: Díaz Hernando 

Elaborado por: La Autora 
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Período promedio 

de cobro 

Cuentas por Cobrar 

Ventas diarias promedio 

Preferible un 

plazo menor que 

mayor. 

Período promedio 

de pago 

Cuentas por Pagar 

Compras diarias promedio 

Preferible un 

plazo mayor que 

menor. 

Rotación de los 

activos totales 

Ventas 

Total Activos 

Si mayor es la 

rotación mayor es 

la eficiencia. 

INDICADORES DE  ENDEUDAMIENTO 

Razón Fórmula Estándar 

Nivel de 

Endeudamiento 

Total, Pasivo 

 Total  Activo 

 

Menor a 60% 

 

Endeudamiento 

Financiero 

Obligaciones Financieras 

 Ventas Netas 
Ideal el 10% 

Apalancamiento a 

Corto Plazo 

Total, Pasivo Corriente 

Patrimonio 

Menor a 60% 

 

INDICADORES DE RENTABILIDAD 

Razón Fórmula Estándar 

Margen de Utilidad 

Bruta 

Utilidad Bruta 

Ventas 

Mientras más alto 

mejor  

Margen de Utilidad 

Neta 

Utilidad Neta 

Ventas Netas 

Mientras más alto 

mejor 

Rendimiento sobre 

el activo total 

Utilidad Neta 

Activo Total 

Mientras más alto 

mejor  

Rendimiento sobre 

el patrimonio 

Utilidad Neta  

Patrimonio 

Si el porcentaje 

es mayor se 

considera buena. 
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“Es un documento elaborado por el analista financiero en donde se da a 

conocer todo procedimiento seguido para la aplicación de la metodología 

del análisis financiero, con el fin de informar a los propietarios de la empresa 

sobre los cambios obtenidos en el análisis de los estados financieros. El 

informe que se obtiene como resultado de la aplicación de métodos, índices 

y razones, es de mucha importancia, tanto para los directivos o 

administradores de la empresa, como para sus propietarios, puesto que 

permite conocer la posición financiera y económica de la entidad en 

determinado periodo. 

 

Características  

 

Fidedigna: los datos que aparecen en el informe deben ser los mismos de 

los libros contables, estos deberán estar bajo las normas y principios de 

contabilidad generalmente aceptados. 

Claro y sencillo: este informe debe ser redactado de manera entendible 

para quienes revisen este documento y no solo por quienes ejercen la 

profesión. 

Funcional: los análisis y comentarios de los estados financieros deben 

reflejar de manera práctica como se ha desarrollado la gestión económica 

de la empresa, así como los aciertos o dificultades para obtener ingresos, 

cubrir costos, gastos y de esa manera establecer si es rentable.”35 

Estructura del informe  

 

                                                           
35 GARCÍA LEON, Oscar. “Administración Financiera y Aplicada”. 3ra. Edición. Editorial 
Prensa Moderna. Cali – Colombia 2008. Pág. 25 – 26. 
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 Encabezado 

 

Nombre de la empresa y los estados financieros que se van a analizar con 

su respectivo periodo, nombre de informe (que haga alusión al tema que se 

tratara), fecha y lugar del análisis. 

 Resumen de los aspectos más relevantes de la empresa 

 

Debe incluirse un pequeño resumen de las actividades que realiza la 

empresa, las características mercantiles y jurídicas, y sus principales 

objetivos a corto y largo plazo. 

 Objetivos del informe  

 

Enumerar los propósitos que tienen el informe y el área de la empresa a la 

que se dirige. 

 Identificación de los problemas  

 

Describir de manera detallada y resumida cada uno de aquellos problemas 

que llevaron a la elaboración del informe. Generalmente se analizan 

diferentes indicadores financieros, los cuales permiten identificar algunos 

problemas de la compañía. 

 Análisis de las cuentas 

 

Detallar de manera clara y concisa cuales han sido las causas de los 

problemas identificados en el punto anterior. Se pueden utilizar gráficos 

para que la información sea clara y precisa, y resumir las cifras de los 

estados financieros resaltando las más importantes. 

 Recomendaciones y conclusiones  
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Describir de forma clara y breve que puede y debe hacer la compañía para 

solucionar los problemas que se están presentando. Además, se deben 

incluir unas breves conclusiones de la situación en la que se encuentra la 

organización. 

 

 Cierre  

 

Incluir los nombres de las personas que realizaron el informe con su 

respectivo número de identificación y el cargo que ocupan.36 

 

f)  METODOLOGÍA 

 

MÉTODOS 

 

Científico 

 

Este método permitirá recopilar toda la información necesaria, relevante y 

oportuna para dar cumplimiento a los objetivos planteados; se utilizará 

referencias bibliográficas de teorías y procedimientos prácticos 

sustanciales en la estructuración del marco teórico, el mismo que servirá 

como guía para la realización del presente trabajo de tesis. 

 

 

                                                           
36 ROJAS QUIROGA Diego. Como Presentar un Informe Financiero. 2013. Disponible 
en: https://prezi.com/5bhl6osqpcps/como-presentar-un-informe-financiero/ 
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Deductivo 

 

Este método servirá para analizar la situación financiera por medio de un 

análisis comparativo que presenta la empresa comercial Calva y Calva Cía. 

Ltda.; en los estados financieros con aplicación de indicadores financieros 

para una correcta interpretación. 

 

Inductivo 

 

Mediante este método se revisará y analizará la información que consta en 

los estados financieros, los cuales resumen los hechos económicos 

realizados por el comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.”; a fin de obtener un 

eficiente análisis e interpretación de la información financiera por medio de 

la utilización de los indicadores financieros que faciliten la toma de 

decisiones. 

 

Analítico 

 

Se utilizará para interpretar las cifras obtenidas en los resultados del 

análisis vertical y horizontal y de las fórmulas aplicadas por medio de los 

indicadores, obteniendo las conclusiones con las recomendaciones del 

análisis financiero. 

 

Sintético 

 

Este método servirá para resumir el trabajo de investigación a través de la 

elaboración del informe financiero, el mismo que contendrá los resultados 
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obtenidos en el análisis financiero con las respectivas conclusiones y 

recomendaciones, encaminadas a mejorar la gestión empresarial de la 

Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” 

 

Estadístico 

 

Este método permitirá realizar la representación gráfica de los resultados 

obtenidos en el análisis Horizontal y Vertical de los estados financieros, 

gráficas que ayudarán a expresar estadísticamente las variaciones 

encontradas en los periodos de análisis. 

 

Matemático 

 

Se aplicará este método al realizar operaciones matemáticas en los valores 

del balance general y del estado de resultados, será útil para realizar los 

cálculos necesarios en el análisis vertical y horizontal como también en la 

aplicación de los indicadores financieros.  

 

TECNICAS  

Son procedimientos y recursos que servirán para conseguir un objetivo 

determinado. 

Observación  

Esta técnica permitirá tener una visión general más clara y verificar la 

documentación necesaria para llegar a establecer la situación financiera de 

la Empresa Comercial “Calva y Calva Cía. Ltda.” 



 

 389  
    

Entrevista 

Esta técnica será aplicada al Gerente y contadora de la Empresa Comercial 

“Calva y Calva Cía. Ltda.”, con el fin de conocer el funcionamiento de cada 

uno de las cuentas de la misma, de este modo adquirir la información 

necesaria que fundamente el proyecto. 

Revisión Bibliográfica 

Es la recolección sistematizada y procesamiento de los datos. Permitirá en 

forma predominante recolectar la información obtenida de los libros, 

folletos, y demás documentos en general para la elaboración de los 

referentes teóricos de la tesis 
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g)  CRONOGRAMA 

N° 
ACTIVIDADES 

 

TIEMPO ESTIMADO 

AÑO 2017 AÑO 2018 

Ab Mayo Junio Julio 
Ago

. 
Oct Nov Dic Ene Feb Abril Mayo Junio Jul Ago. 

2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 3 4 1 2 1 2 1 2 

1 Selección del Tema y elaboración del proyecto  x X X x x x                       

2 Presentación y socialización del proyecto        x x                     

3 Recopilación de información bibliográfica.          X                    

4 Desarrollo de la revisión de literatura.           X                   

5 Recopilación de la información cuantitativa.            x                  

6 Desarrollo y ejecución de la práctica.             x x x X              

7 Elaboración de páginas preliminares y 

complementarias. 

                x             

8 Levantamiento e impresión del borrador de tesis.                  X            

9 Presentación y socialización del borrador de tesis.                   x           

10 Trámites para la obtención de la aptitud.                    x x X        

11 Presentación y revisión del borrador por el 

Tribunal de grado 

                      x x x     

12 Corrección del borrador y levantamiento del texto 

definitivo 

                         x x   

13 Sustentación pública y grado                            x x 
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h)  PRESUPUESTO Y FINANCIAMIENTO 

 

PRESUPUESTO: 

 

DESCRIPCIÓN SUBTOTAL TOTAL 

INGRESOS: 

Aporte de la autora:  

Tania Elizabeth Martínez Vega 

 

$ 1.300,00 

 

 

TOTAL DE INGRESOS  $ 1.300,00 

 

EGRESOS: 

 Materiales y suministros de 

oficina. 

 Impresiones y reproducciones. 

 Empastado y anillados. 

 Internet. 

 Transporte y alimentación. 

 Gastos imprevistos. 

 Bibliografía. 

 

 

$ 250,00 

 

$ 300,00 

$ 130,00 

$ 170,00 

$ 200,00 

$ 200,00 

$ 50,00 

 

 

 

 

 

 

 

 

TOTAL DE EGRESOS  $ 1.300,00 

 

 

FINANCIAMIENTO: 

 

Los gastos que se efectuarán para el desarrollo de la tesis serán 

financiados en su totalidad por la autora. 
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