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b) RESUMEN

Los recursos financieros en las personas son una necesidad elemental ya sea para emprender un
negocio, crecer o expandirse. La inquietud constante en esta investigacion es buscar cuales son
las principales fuentes de financiamiento publicas, privadas y entes que apoyen el desarrollo de
la produccion, el potencial de los créditos que existe y que se debe hacer para obtener créditos

y beneficios de los mismos.

A continuacion en el trabajo investigativo se presenta la estructura de los resultados obtenidos:
Evaluar las fuentes de financiamiento relacionadas al desarrollo de la produccion en la
parroquia La Victoria de Imbana, se lo realizo mediante un estudio documental y de campo, a
las familias de la parroquia La Victoria de Imbana; respecto a las experiencias y conocimientos
de todos ellos sobre las fuentes de financiamiento a las que recurren para cubrir sus necesidades
de recursos monetarios, tales como: Recursos propios (internos) como: ahorros, venta de
pertenencias, reinversion de ganancias; Yy recursos ajenos (externos) como: Bancos,
cooperativas, cajas de ahorro, asociaciones, familiares y recursos informales provenientes de

agiotistas (Chulqueros).

Seguidamente se determind las fuentes de financiamiento externas que apoyen a la produccion
con financiamiento, mediante entrevistas e investigacion bibliografica; con la informacion
obtenida mas investigacion biliografica se disefié un modelo financiero familiar para incentivar
y apoyar la toma de decisiones de financiamiento, tomando como premisa que la planificacion
financiera para el pequefio productor es un proceso en el que se proyectan y se fijan las bases

de las actividades financieras para aprovechar las oportunidades.

Mismo que estda compuesto de informacion basica util como: el ahorro, el crédito, el

sobreendeudamiento, presupuesto y las diferentes opciones que existen para poder acceder a



las diferentes fuentes de financiamiento existentes tanto en instituciones publicas como
privadas; tambien el acceso a diferentes programas y proyectos para la produccion que tienen

los diferentes Ministerios.

Y finalmente se realiz6 una ponderacion entre el financiamiento interno, externo y su influencia

en la productividad y en la economia de las familias de la parroquia La Victoria de Imbana.

Como resultados se determina que existe gran mayoria de personas que desconocen sobre las
instituciones financieras que apoyan a la produccion y sobre las tasas de interés; y ademas que
la poblacion se financia para sus actividades econdémicas con recursos propios como son la
venta de sus pertenencias y ahorros provenientes de la venta tanto de sus productos como de

sus animales.



ABSTRACT

Financial resources in people are an elementary necessity whether to start a business, grow or
expand. The constant concern in this research is to find out which are the main sources of public
and private financing and entities that support the development of the production, the potential

of the credits that exist and that must be done to obtain credits and benefits of the same ones

Then the research work presents the structure of the results obtained:

To evaluate the sources of financing related to the development of production in the parish of
La Victoria de Imbana, it was done through a documentary and field study, to the families of
the parish of La Victoria de Imbana; With respect to the experiences and knowledge of all of
them on the sources of financing that they use to cover their monetary resource needs, such as:
Own resources (internal) such as: savings, sale of belongings, reinvestment of profits; and
external resources (external) such as banks, credit unions, savings associations, family and

informal resources from money lenders (loan sharks).

We then determined the external sources of financing that support production with financing,
through interviews and bibliographical research; With the information obtained more
biliographic research was designed a familiar financial model to encourage and support the
decision making of financing, assuming that financial planning for the small producer is a
process in which the bases of the projects are projected and fixed. To take advantage of the

opportunities.

It is composed of useful basic information such as: savings, credit, over-indebtedness, budget

and the different options available to access the different sources of financing available in both



public and private institutions; Also the access to different programs and projects for the

production that the different Ministries have.

Finally, a weighting was made between internal and external financing and its influence on the

productivity and economy of the families of the parish of La Victoria de Imbana.

As results it is determined that there is a large majority of people who do not know about
financial institutions that support production and interest rates; And also that the population is
financed for their economic activities with their own resources such as the sale of their

belongings and savings from the sale of both their products and their animals.



¢) INTRODUCCION

La parroquia La Victoria de Imbana es una zona rural del canton Zamora, se encuentra ubicada
al sur del Ecuador en la provincia de Zamora Chinchipe; es una de las seis parroquias rurales
del canton Zamora, dedicada en su mayoria a las actividades agropecuarias; donde el principal
reto que tienen los pobladores de esta zona es encontrar el financiamiento adecuado para su
produccién, debido a que no tienen la facilidad para acceder a los préstamos, por los largos y
costosos tramites solicitados en las instituciones financieras y sin dar solucion a sus problemas,

mismos son negados en la mayoria de los casos.

Otros de los factores que se destacan es el desconocimiento de las herramientas de
financiamiento existentes en la actualidad, asi mismo la desconfianza y actitud negativa de las
personas es otro factor clave, ya que temen arriesgarse y no invierten adecuadamente,

impidiendo el desarrollo productivo de la zona.

Este proyecto sera de vital importancia para la poblacion Imbanense, ya que esta enfocado en
brindar a los habitantes conocimientos que faciliten realizar sus tramites, inversiones,
préstamos, mediante la entrega de un modelo financiero familiar que contenga datos sobre las
instituciones publicas y privadas que otorguen créditos para la producciéon mismo que se
entregara al presidente de la junta parroquial para su respectiva socializacion, con el propdésito

de mejorar la cultura financiera de sus habitantes.

En lo econdmico permitira a sus moradores conocer, estar asesorados y orientados en cuanto a
fuentes de financiamiento para el desarrollo de la produccion, de esta forma podran crecer y

desarrollarse econémicamente y mejoraran sus actividades productivas.



La estructura del trabajo responde al reglamento académico de la universidad Nacional de Loja;
el mismo que consta de Titulo.- el cual representa el tema objeto de estudio y estd aprobado de
acuerdo a los lineamientos de la carrera de Banca y Finanzas; Resumen.- es una breve sintesis
del trabajo realizado de acuerdo a los objetivos planteados; ademas consta de Introduccion,
describe lo més relevante del tema objeto de estudio y del aporte que se da en el trabajo
realizado. En lo que respecta a la; Revision de literatura, consta de los contenidos tedricos
relativos al tema, asi definiciones, metodologias teorias y aspectos inherentes al financiamiento;
se utilizdO Materiales y métodos como: materiales de oficina y material tecnoldgico, y los
siguientes métodos: cientifico, deductivo, analitico, descriptivo, estadistico, matematico, que
han sido muy importantes ya que con su aplicacion permitid obtener resultados de calidad.
Seguidamente se tiene los resultados que estan constituidos de la siguiente manera:
primeramente la tabulacion de las encuestas aplicadas a las familias de la parroquia la Victoria
de Imbana, entrevista e investigacion cientifica aplicada a las instituciones publicas y privadas,
a continuacion se realizd la elaboracion de un modelo financiero familiar con informacion
relevante sobre conocimientos generales y ademas informacién de todas las instituciones
publicas y privadas y entes que brindan financiamiento y apoyo exclusivamente a la produccion
y por ultimo se realizé una ponderacion entre financiamiento interno y externo y su influencia
en la productividad de la zona en estudio; ademas la Discusion aqui se retoman los resultados
presentados anteriormente es decir en relacion con cada objetivo especifico planteado: consta
ademas de Conclusiones que fueron disefiados en base a los resultados obtenidos del proyecto
y las Recomendaciones que deben ser tomadas en cuenta al momento de utilizar las diferentes
fuentes de financiamiento para el desarrollo de las diferentes actividades productivas a la que

se dedican los moradores de la parroquia La Victoria de Imbana.



d) REVISION DE LITERATURA

Financiamiento

Toda empresa, publica o privada requiere de recursos financieros (capital) para realizar sus
actividades, desarrollar sus funciones actuales o ampliarlas, asi como el inicio de nuevos

proyectos que impliquen inversion.

Objetivos del financiamiento

La carencia de liquidez en las empresas (publicas o privadas) hace que recurran a las fuentes de
financiamiento para aplicarlos en ampliar sus instalaciones, comprar activos, iniciar nuevos
proyectos, ejecutar proyectos de desarrollo econémico-social, todo financiamiento es el

resultado de una necesidad.

Andlisis de las fuentes de financiamiento
Es importante conocer de cada fuente:

- Monto méaximo y el minimo que otorgan

- Tipo de crédito que manejan y sus condiciones

- Tipos de documentos que solicitan

- Politicas de renovacion de créditos (flexibilidad de reestructuracion)
- Flexibilidad que otorgan al vencimiento de cada pago y sus sanciones

- Los tiempos maximos para cada tipo de credito



Tipos de fuentes de financiamiento

(Aching, 2006) Dice, existen diversas fuentes de financiamiento, sin embargo las mas comunes

son: Internas y externas.

Fuentes internas.- Generadas dentro de la empresa, como resultado de sus operaciones y

promocion entre estas estan:

Aportaciones de los socios.- Referida a las aportaciones de los socios, en el momento
de contribuir legalmente la sociedad (capital social) 0 mediante nuevas aportaciones con

el fin de aumentar este.

Utilidades reinvertidas.- Esta fuente es muy comun sobre todo en las empresas de
nueva creacion, y en la cual los socios deciden que en los primeros afios, no repartiran
dividendos, sino que estos son invertidos en la organizacion mediante la programacion
predeterminada de adquisiciones o construcciones (compras de mobiliario y equipo,

segun necesidades ya conocidas)

Depreciaciones y Amortizaciones.- Son operaciones mediante las cuales, y al paso del
tiempo las empresas recuperan el costo de la inversion, porque las provisiones para tal
fin son aplicadas directamente a los gastos de la empresa, disminuyendo con esto las
utilidades , por lo tanto no existe la salida de dinero al pagar menos impuestos y

dividendos.

Incremento de pasivos acumulados.- Son los generados integramente en la empresa,

como por ejemplo son los impuestos que deben ser reconocidos mensualmente,



independientemente de su pago, las pensiones, las provisiones contingentes (accidentes,

devaluaciones, incendios), etc.

- Venta de activos (desinversiones).- Como la venta de terrenos, edificios 0 maquinaria

en desuso para cubrir necesidades financieras.

Fuentes externas.- Aquellas otorgadas por terceras personas tales como:

- Proveedores.-Esta fuente es la mas comun, generada mediante la adquisicién o compra
de bienes y servicios de la empresa utiliza para sus operaciones a corto plazo y largo
plazo, el monto del crédito esta en funcion de la demanda del bien o servicio del
mercado. Esta fuente de financiamiento es necesaria analizarla con detenimiento, para
determinar los costos reales teniendo en cuenta los descuentos por pronto pago, el
tiempo de pago y sus condiciones, asi como la investigacion de las politicas de ventas

de diferentes proveedores que existen en el mercado.

- Créditos bancarios.- Las principales operaciones crediticias, que son ofrecidas por las
instituciones bancarias de acuerdo a su clasificacién son a corto y a largo plazo, los
préstamos de corto y largo plazo estan disponibles en empresas financieras , la
superintendencia de bancos y seguros (SBS) en cumplimiento de la politica general del
gobierno dirigida a reducir la inflacion, supervisa el nivel de créditos extendidos por los

bancos

(Moreno, 2015) Menciona, que en Ecuador no se tiene indicios de que en la sociedad incasica

se utilizaba el crédito o que existiera algun sistema con las caracteristicas de banco, lo Unico
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cierto es que por su forma de vida se limitaban a satisfacer sus necesidades basicas, se conoce
que la mineria y el obraje en las ciudades serranas, las exportaciones de cacao y de otros

productos en la costa permitié un lento proceso para la acumulacion del capital

Importancia del crédito

La importancia del crédito es muy notable y amplia, gracias al crédito las personas, empresas y
los estados pueden tener acceso a recursos que de otra forma serian dificiles de obtener. Los
créditos pueden incrementar el consumo de las personas y de esta forma activar el sistema
productivo del pais, las empresas gracias a los créditos pueden realizar proyectos e inversiones
que les permitan mejorar su produccién y sus ingresos que en ultima instancia también son
ingresos para el pais, al estado los créditos le permite llevar a cabo inversion social en
infraestructura y en otros propositos para mantener la actividad econémica del pais en niveles
aceptables o favorables, sin embargo el nivel de endeudamiento debe mantenerse en niveles
aceptables, de tal manera que no afecte la estabilidad econdmica de las personas, empresas,

organizaciones y del pais en general.

El crédito ofrece muchos beneficios los mismos que se detallan a continuacion:

Aumento de los volimenes de venta

- Incremento de la produccion de bienes y servicios y disminucion de costos unitarios
- Elevacion del consumo cuando los bienes no se pueden pagar de contado

- Creacidn de fuentes de trabajo

- Fomenta la adquisicion de bienes y uso de servicios con plazos largos para pagarlos

- Mayor desarrollo tecnoldgico

11



- Ampliacién y apertura de nuevos mercados, al dotar de poder de compra a importantes

sectores de la poblacién

Asi mismo es muy importante destacar la incidencia que tiene el crédito en las personas, las

entidades financieras, las empresas y la economia.

Incidencia en las personas.- De manera general, toda persona en algin momento ha debido
recurrir a un préstamo o un crédito por alguna compra, no necesariamente obtenido en una
entidad financiera es por ello que el crédito es un elemento bastante comdn para las personas
independientemente de su condicidn o circunstancias econémicas o sociales, siendo en muchos
casos un factor que permite un mejoramiento de las condiciones de vida de una persona o de
una familia, ya sea porque el financiamiento permite las compra de un bien en particular o
porque facilita el capital para un negocio que derivara en nuevos o mayores ingresos en el

futuro.

Incidencia en las entidades financieras.- Las entidades dedicadas a la intermediacion
financiera tienen como accién fundamental de su actividad la concesion de operaciones de
crédito, siendo por tanto entidades o empresas especializadas en asumir riesgos de caracter
crediticio, pero asi mismo sus rentabilidad, liquidez su éxito en general depende de la adecuada,
correcta y exitosa actividad crediticia, es decir de las operaciones que efectle impliquen ademas
del préstamo de recursos financieros, la recuperacion de los capitales prestados y de los
intereses generados como justo honorario de su servicio financiero, pues de ser mal
administrado el proceso crediticio, este implica pérdidas para la institucion financiera e

inclusive su propia quiebra.
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Incidencia en las empresas.- Asi como la personas naturales pueden requerir en cualquier
momento la obtencion de un crédito, también las personas juridicas ya sean empresas o
entidades sin fines de lucro estan sujetas a necesitar en alguna instancia de sus negocios o
actividad econdémica de la obtencién de una operacion crediticia, siendo estas ademas
demandantes no solo de créditos comunes, sino también de operaciones mas complejas como
el leasing o el factoring, entonces para las empresas los recursos y facilidades crediticias son
un factor muy importante y necesario para el desarrollo de sus actividades y por ende para la

consecucion de sus fines, ya sean estos de lucro o no.

Incidencia en la economia.- El crédito es uno de los factores que incide de manera importante
en el desenvolvimiento y desarrollo de la economia de un pais o de una zona en particular, ya
que permite la dinamizacion de la misma. Cuando hay facilidades para la obtencion de créditos
ya sean de consumo o comerciales estos aumentan el movimiento de bienes y capitales y por
ende el incremento de las inversiones y transacciones monetarias lo que igualmente implica la
creacion de nuevos puestos de trabajo, incrementos en las recaudaciones de impuestos y de
movimiento de capitales y en general crecimiento de los indices de produccion, inversiones,
empleo y factores monetarios de la economia por ello es que en muchos casos el mismo estado
interviene en el sistema financiero a fin de facilitar recursos financieros mediante créditos sobre
todo a sectores en los cuales los inversionistas financieros privados intervienen de manera

limitada como por ejemplo en el caso del crédito agricola (pags. 18-37)
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Clasificacion de los créditos

(Moreno, 2015) Indica, las operaciones de crédito estdn sujetas a varias clasificaciones

dependiendo del valor involucrado, asi tenemos:

- Por el destino

- Porel plazo

- Por el sujeto

- Por el tipo de garantia

- Por las condiciones de plazo de pago

Por el destino de créedito
Los créditos que las instituciones financieras otorguen se agrupan conforme a lo definido por

la superintendencia de bancos y seguros y el banco central del Ecuador

Esta clasificacién toma en consideracion el uso que el cliente da a lo recursos que obtiene en
préstamo, estén orientados a satisfacer necesidades y/o productos viables que no contravengan

disposiciones legales, regulatorias 0 normativas de tal manera que se los clasifica en:

- Comercial
- Consumo
- Vivienda

- Microempresa

Creédito comercial.- Son todos aquellos créditos otorgados a personas naturales o juridicas
destinados al financiamiento de produccion y comercializacion de bienes y servicios en sus

diferentes fases, cuya fuente de pago constituyen los ingresos por ventas u otros conceptos
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redituables directamente relacionados con la actividad financiada.

Crédito de consumo.- Son aquellas operaciones de crédito que otorgan las entidades
financieras a personas naturales destinados por el cliente al uso personal como ser la adquisicion
0 pago de bienes, servicios o0 gastos no relacionados con una actividad productiva, cuyo costo
no puede ser afrontado por el cliente al contado debido a su elevado precio o por una situacion
temporal de iliquidez financiera, normalmente es pactado para ser pagado en el corto o mediano

plazo de 1 a 4 afios cuya fuente de pago es el ingreso neto mensual promedio del deudor.

Crédito de vivienda.-Son los créditos otorgados a personas naturales para la adquisicion,
construccidn, reparacion, remodelacion y mejoramiento de la vivienda propia, generalmente
destinados afines de vivienda del cliente y su familia siempre que se encuentren amparados con
garantia hipotecaria que abarca a la hipoteca directa a favor de una institucion del sistema
financiero y a los fideicomisos mercantiles de garantia de vivienda y que hayan sido otorgados

al usuario final del inmueble.

Crédito de microempresa.- Es todo crédito no superior a los veinte mil délares concedido a
un prestatario persona natural o juridica con un nivel de ventas inferior a cien mil ddlares, 0 a
un grupo de prestatarios con garantia solidaria destinado a financiar actividades en pequefia
escala de produccion, comercializacién o servicios cuya fuente principal de pago lo constituye
el producto de ventas o ingresos generados por dichas actividades adecuadamente verificada

por la institucion del sistema financiero.

Las caracteristicas de este crédito son:
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Estan dirigidos al fortalecimiento de la actividad productiva en pequefia escala de
personas naturales de los sectores de comercio, servicios profesionales, servicios de
transporte, turismo, industria 'y manufactura, exportacién, construccion,
comunicaciones, agricultura, ganaderia y otras actividades

Orientados a solventar diversas necesidades financieras comerciales como
requerimientos para adquisicion de materia prima, productos para la comercializacion,
insumos, mantenimiento de equipos y maquinas, gastos operativos, etc.

Orientados a financiar proyectos de inversion, ampliaciones y adecuaciones,
adquisicion de maquinaria, equipos o en general activos fijos para el negocio

La fuente principal de pago constituye el producto de las ventas o ingresos generados
por la actividad productiva, de servicios o comercial determinada a través del analisis

del flujo del negocio

Por el plazo del credito

Esta clasificacion considera el plazo maximo de pago acordado en la operacion de crédito, asi

tenemos:

De corto plazo
De mediano plazo

De largo plazo

De corto plazo.- Aquellas operaciones de crédito que se conceden con un plazo maximo de

pago de un afio
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De mediano plazo.- Aquellas operaciones de crédito que se conceden con plazos de pago de

mas de un afio hasta tres afios

De largo plazo.- Aquellas operaciones de crédito que se conceden con plazos de pago de mas

de tres afios en adelante

Por el sujeto de credito

Esta clasificacion considera al beneficiario o receptor de la operacion de crédito, asi:

- Personal
- Microempresarial
- Empresarial

- Corporativo

Personal.- Cuando la operacién crediticia es otorgada a una persona natural, que registran
actividades no productivas, dependientes y rentistas, cuyo subsegmento incluye a empleados
publicos y privados, jubilados y otros, normalmente con fines de gastos de consumo o
particulares y cuya fuente de pago esta basada en ingresos del cliente no relacionados con el
destino de préstamo, suele manejarse a través de la denominada banca de personas o banca de

consumao.

Microempresarial.- Cuando la operacion crediticia es otorgada a una persona natural o grupo
de personas con fines de financiamiento de una actividad econémica o negocio que puede

considerarse bajo la calificacion de pequefias y medianas empresas, 0 pymes y cuya fuente de
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pago esta basada en la rentabilidad o ingresos generados por dicha actividad , suele manejarse

a través de la denominada banca de microempresas o banca pymes

Empresarial.- Cuando la operacién de crédito es otorgada a una empresa o persona juridica,
con fines de financiamiento de sus actividad econdémica y cuya fuente de pago esta directamente
basada en la rentabilidad o ingresos propios de su actividad, normalmente se incluye bajo esta
clasificacion a empresas cuyas ventas anuales sean de hasta 10 millones de dolares, suele

manejarse a través de la denominada banca de empresas

Corporativo.- Cuando la operacion de crédito es otorgada a una empresa o persona juridica,
con fines de financiamiento de su actividad econdémica y cuya fuente de pago esta directamente
basada en la rentabilidad o ingresos propios de su actividad, bajo esta clasificacion se incluye
a empresas cuyas ventas anuales sean superiores a 10 millones de ddlares, suele manejarse a

través de la denominada banca corporativa

Por las condiciones de plazo de pago

Esta clasificacion toma en consideracién la forma de pago del capital e intereses del crédito
otorgado, tomando en cuenta que existen diversas condiciones de estructuracion de los pagos

de una cuenta bancaria, asi:

- Cancelacion al vencimiento
- Renovable

- Bajo tabla de amortizacién
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Cancelacion al vencimiento.- Cuando el pago o cancelacion de la operacion de crédito esta
pactado entre el banco y el cliente para que se realice en la fecha de vencimiento, en estos casos
puede 0 no efectuarse abonos parciales durante la vigencia de la operacién, pero de ninguna
manera son obligatorios para el deudor, implican ademas que al vencimiento la operacién debe
ser totalmente cancelada y no prevé refinanciamiento o extensiones en el pago, normalmente

estas operaciones son de muy corto plazo, no mayores a 180 dias

Renovable.- Cuando previo al desembolso de la operacion de crédito, el banco y el cliente han
pactado la posibilidad de refinanciar al vencimiento una parte del capital, a través de una nueva
operacion de crédito con la cual se cancele el préstamo original, siempre y cuando el cliente
abone todo el interés devengado hasta ese momento y un porcentaje minimo de capital
previamente establecido. Este proceso de renovacion puede repetirse varias veces, en funcién
del acuerdo de amortizacion del capital que hayan acordado previamente tanto cliente como
banco, aunque en estos acuerdos previos pueden ser modificados en base de las circunstancias

del momento.

Bajo tabla de amortizacion.- Cuando las fechas y montos de capital e intereses de un préstamo
son previamente establecidas, siendo legalmente obligatorias para ambas partes, es decir que
tanto el deudor como el acreedor deben ajustarse estrictamente a las condiciones definidas en
una tabla de amortizacion que incluye el detalle del capital y del interés, e inclusive las
comisiones 0 costos adicionales que deben ser pagados en fechas previamente

determinadas.(pags., 40-46)

Los bancos y las instituciones financieras pueden establecer sus propias tasas de interés para

las operaciones de préstamo y ahorros, estas tasas no pueden exceder de la tasa maxima
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establecida por el BCE, debido a las condiciones de la economia del pais, la tasa de interés para
las operaciones en ddlares estadounidenses excede las tasas establecidas en el mercado

internacional.

¢ Qué es la central de riesgos?

La Central de Riesgos es el registro de informacion sobre todos los préstamos o créditos que
una persona ha contratado con una institucion financiera regulada y controlada por la
Superintendencia de Bancos del Ecuador o la Superintendencia de la Economia Popular y
Solidaria. Es decir, si se tiene un crédito con una institucion (entidades bancarias, sociedades
financieras, tarjetas de crédito, mutualistas, cooperativas o un banco extranjero), la persona es

parte de la central de riesgos.

También se registra como informacion adicional a la Central de Riesgos, los créditos adquiridos
a través de entidades financieras no controladas ni reguladas por la Superintendencia de Bancos
y Seguros (cooperativas reguladas por el Ministerios de Bienestar Social) y entidades del sector
real o comercial cuya informacién es solicitada directamente por los burés de informacion

crediticia, y corresponde Unicamente a obligaciones que se mantiene como deudores.

Calificaciones:
Cada persona que se encuentra en la Central de Riesgos recibe una calificacion de acuerdo al

comportamiento de pago que ha tenido con sus obligaciones. Las calificaciones pueden ser:

A: Aquella persona que cuenta con suficientes ingresos para pagar el capital e intereses y lo
hace puntualmente. Si es un crédito comercial, el pago de la cuota no puede pasar de 30 dias y
si es de consumo, no mas de cinco dias.
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B: Clientes que todavia demuestran que pueden atender sus obligaciones pero que no lo hacen
a su debido tiempo. En los créditos comerciales son los que se tardan hasta tres meses en pagar

sus obligaciones.

C: Personas con ingresos deficientes para cubrir el pago del capital y sus intereses en las

condiciones pactadas.

D: Igual que las personas que tienen calificacion C, pero donde se tiene que ejercer la accion

legal para su cobro y, generalmente renegocian el préstamo bajo otras condiciones.

E: Es la Gltima calificacion. Aqui estan las personas que se declaran insolventes o en quiebra 'y
no tienen medios para cancelar su deuda. En los créditos comerciales, la morosidad es superior

a los nueve meses y en los de consumo, por encima de los 120 dias.

El historial crediticio de las personas no debe presentarse con informacion mas alla de tres afios,
cuando la obligacion se cancela, desaparece de la informacion a la fecha. Sin embargo, la
generacion o historial de dicha operacion deba presentarse tres afios atras a la fecha de corte del

ultimo reporte.

Si se cumple con los pagos la calificacion se deteriorard y se disminuiran las opciones para

sacar nuevos créditos al futuro.

¢ Como saber que las instituciones financieras estan bien?
Como cliente de entidades financieras, es importante informarse sobre la calificacion de
riesgo de la institucion antes de contratar cualquier producto o servicio. A continuacion se

presenta con una guia para entender como interpretar y dénde averiguar esta importante
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informacion:

¢ Qué es la calificacion de riesgos?

Es un examen especial mediante el cual una empresa calificadora de riesgo, debidamente
calificada por la Superintendencia de Bancos y Seguros del Ecuador, emite su opinién sobre la
capacidad que tiene una institucién financiera para administrar el dinero de forma adecuada asi

como medir la liquidez y solvencia con que cuenta para atender.

¢Quién califica el riesgo de las instituciones financieras?

Una empresa calificadora de riesgo es una empresa especializada en auditoria operativa y
organizacional a Instituciones Financieras, y que para poder realizar este tipo de actividades
deben contar con una autorizacion vy registro especial ante la Superintendencia de Bancos y

Seguros del Ecuador.

¢Para qué sirve la calificacion de riesgos?

La calificacion de riesgos es un indicador importante para conocer cual es la situacion de las
Instituciones Financieras que operan en el pais, de manera que pueda identificar el nivel de
cuidado y atencion especial con el que estdn manejando el dinero de los depositantes. Las

instituciones financieras deben realizar este examen cada afo.

¢,Cuales son las escalas de clasificacion y que significan?
Generalmente las instituciones financieras tienen afiches sobre su nivel de calificacién en sus
agencias.
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AAA .- La situacion de la institucion financiera es muy fuerte y tiene una sobresaliente
trayectoria de rentabilidad, goza de excelente reputacion en el medio. Si existe debilidad o
vulnerabilidad en algun aspecto de las actividades de la institucion, ésta se mitiga enteramente

con las fortalezas de la organizacion;

AA .- La institucion es muy solida financieramente, tiene buenos antecedentes de desempefio y
no parece tener aspectos débiles que se destaquen. Su perfil general de riesgo, aunque bajo, no

es tan favorable como el de las instituciones que se encuentran en la categoria AAA

A .- Lainstitucion es fuerte, tiene un sélido récord financiero muy buena aceptacion en el medio.
Es posible que existan algunos aspectos débiles, pero es poco probable que existan problemas

que afecten su soélida posicion.

BBB.- Se considera que claramente esta institucion tiene buen crédito. Aunque son evidentes
algunos obstaculos menores, estos no son serios y/o son perfectamente manejables a corto

plazo;

BB.- La institucion goza de un buen crédito en el mercado, sin deficiencias serias, aunque las
cifras financieras revelan por lo menos un area fundamental de preocupacién que le impide
obtener una calificacion mayor. Es posible que la entidad haya experimentado un periodo de

dificultades recientemente, pero no se espera que esas presiones perduren a largo plazo.

B.- Aunque esta escala todavia se considera como crédito aceptable, la institucion tiene algunas

deficiencias significativas.

C.- Las cifras financieras de la institucion sugieren obvias deficiencias, muy probablemente

relacionadas con la calidad de los activos y/o de una mala estructuracion del balance. Hacia el
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futuro existe un considerable nivel de incertidumbre. Es dudosa su capacidad para soportar

problemas inesperados adicionales;

D.- La institucion tiene considerables deficiencias que probablemente incluyen dificultades de
fondeo o de liquidez. Existe un alto nivel de incertidumbre sobre si esta institucion podra

afrontar problemas adicionales;

E.- La institucion afronta problemas muy serios y por lo tanto existe duda sobre si podra

continuar siendo viable sin alguna forma de ayuda externa, o de otra naturaleza.

A las categorias descritas se pueden asignar los signos (+) o (-) los cuales sirven para indicar la
posicién de la Institucion Financiera dentro de las categorias mencionadas anteriormente. Si es
positivo es sefial de mejora y si es negativo es sefial de desmejora, en ambos casos con respecto

a su calificacion anual anterior.

¢ Lo que se debe saber codmo usuario del sistema financiero?

Esos derechos presentados en dicho cddigo son irrenunciables, lo cual quiere decir que se debe
aprovechar para conocer mejor a la institucion financiera y tener el mejor recurso para tomar

decisiones:

La informacion:

Los derechos que promulga el codigo son:

1. Derecho a los distintos niveles de educacion financiera que le permita al usuario

comprender sus derechos y obligaciones en el ambito financiero.
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2. Derecho a la informacion de productos y servicios financieros. Acceder y recibir
directamente informacion clara, precisa, oportuna, razonable, adecuada, validada, veraz
y completa, relacionada con los productos y servicios ofertados por las instituciones del
sistema financiero.

3. Derecho a elegir con plena libertad productos y servicios financieros ofertados por las
instituciones del sistema financiero legalmente reconocidas en funcién de los precios,
tarifas, gastos, asi como los beneficios existentes.

4. Derecho a acceder a productos y servicios financieros.

5. Derecho a obtener productos y servicios financieros de calidad.

6. Derecho a acceder a la informacion y documentacion.

7. Derecho a la proteccion.

8. Derecho al reclamo por la existencia de clausulas y/o practicas abusivas o prohibidas
que incluyan y ejecuten las instituciones financieras; y en general de todas aquellas

acciones u omisiones que vayan en desmedro de sus derechos (Romero, 2015).

Para que estos derechos se cumplan, la Superintendencia de Bancos y Seguros ha dispuesto la
figura del Defensor del Cliente quien es un mediador, o conciliador, entre el usuario y la
Institucion Financiera; él serd un facilitador y solucionador de conflictos. Es decir dentro de su
gestion puede llegar a un acuerdo entre las partes y solucionar problemas presentados, sean

quejas, consultas o reclamos de los clientes de las entidades financieras (SB, 2017).

Produccion

Se define como la creacion o adicion de utilidad, permite que a partir de algunos insumos,

materias primas, fuerza de trabajo y energia, entre otros se transforme creativamente en otros
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objetos (mercancias, bienes o servicios) dando de esta forma un valor agregado.

Factores de la produccion econdémica

Antes de que una persona o0 negocio pueda encargarse de la produccion de bienes y servicios
son necesarios ciertos requisitos previos simultaneos que se reconocen como factores de la
produccion, estos son: El trabajo, la tierra y los recursos naturales, el capital, y la habilidad

empresarial y obviamente la tecnologia para esta.

Los sectores de la produccién econémica.

Se ha establecido para el manejo econémico que los sectores de la produccién son tres: La
produccidn rural y la extractiva de recursos (sector primario), la produccién industrial o sector

secundario, la produccion de servicios o sector terciario.

La produccion rural y la extractiva de recursos (sector primario).- Se denomina sector
primario porque en él se producen las materias primas o primeras que pueden ser consumidas
sin ser procesadas 0 con poco proceso, 0 que sirvan para producir otros productos, esta
constituido en primer lugar por la agricultura, cuyos agricultores al usar la tierra producen los
elementos necesarios para la alimentacion, y su produccion varia de acuerdo al clima, todos
estos bienes son necesarios para la vida de la gente, y también para generar ingresos
econdmicos, es por eso que se los conoce como bienes primarios porque sin ellos la gente no

podria vivir.

La produccion industrial o sector secundario.-El sector industrial es un sector de

transformacion o de la produccion de bienes que se logran por medio de la transformacion de
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otros, son necesarios para la vida y para mejorar la calidad de esta, constituyen el sector
secundario de la produccion econdémica de un pais, también se conocen como industrias porque
en ellas se producen bienes en gran cantidad y muchas veces en serie disponen de diferentes
maquinarias sofisticadas segun la tecnologia que ocupan.

Este sector tiene un gran peso en la produccién y en la economia de los paises especialmente

en aquellos que se han orientado por este rumbo de manera prioritaria.

La produccion de servicios o sector terciario.- La produccion no esta constituida solo por
bienes materiales o primarios, o bienes de transformacion o secundarios también esta
compuesto por los servicios que prestan diferentes entidades o diversos profesionales, a estos
servicios se los conoce como sector terciario de la produccidn y son absolutamente necesarios
para mejorar el nivel de vida de la poblacion, pues sin ellas se careceria de cosas 0 asuntos que

son esenciales para la vida.

La productividad y sus beneficios sociales y econémicos.

La productividad es el aumento de bienes y servicios que se producen en un pais cuando se
utiliza la técnica y la tecnologia para aumentarlos, por otro lado también se la conoce como el
fendmeno que consiste en producir mas y mejor con los recursos que se dispone, el nivel de

vida de un pais depende de la productividad.

Producir mas y a menor costo.- Cuando hay productividad las cosas cuestan menos, hay
mayor nuimero de cosas disponibles para las personas y la gente puede gastar en mayor
abundancia, porque la productividad es abundancia y a bajos costos y al alcance de todos los

bolsillos.
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La productividad aumenta el deseo de producir.- Las buenas ganancias son el resultado de
la productividad, cuando se produce mas y a menor costo son mayores las ganancias entonces
siempre habra dinero para hacer nuevas inversiones, es decir que la riqueza es madre de mayor

riqueza, como la pobreza que si no se controla es madre de mayor pobreza

La productividad aumenta el empleo.- Producir mas y a menor costo aumenta las
posibilidades de empleo de la poblacién, sin embargo cuando no hay productividad o sea
cuando no se utiliza adecuadamente los recursos disponibles las utilidades son menores e
incluso se corre el riesgo de pérdida, la eficiencia es la clave de la productividad y del bienestar

del pais, porque mediante ella se mejoran los niveles de vida.

La productividad y el aumento o disminucion del costo de vida.-Una de las causas del costo
de vida esta relacionada con la falta de productividad, el precio de los articulos sube porque no
hay suficientes bienes para todos, bien porque no se producen en el pais en la abundancia
requerida, o bien porque tienen que importarse con aranceles (impuestos) muy altos que termina
el consumidor en el costo del producto.
Productividad entonces:

- Mas productos

- Menos costos

- Mas empleos

- Mayor riqueza

- Mejor nivel y calidad de vida
(Red Financiera BAC-CREDOMATIC, 2008, pags. 81-100)
Ecuador se encuentra entre los paises que poseen una capacidad de produccion de alimentos

por encima de las crecientes demandas de su poblacion. Por regiones, América Latina, América
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del Norte y Australia comparten esta condicion de alta capacidad de produccién, en un mundo
gue demanda cada dia mas alimentos, especialmente por parte de las economias emergentes

(China e India)

El sector agropecuario ecuatoriano ofrece enormes posibilidades para la poblacion y para la
economia en su conjunto. Sin embargo, es también un area de gran vulnerabilidad productiva,
social y ecoldgica; por eso la relevancia y preocupacion primordial que genera su analisis y
atencion prioritaria dentro de las politicas publicas. Ademas de ser un enorme reto, su adecuado
tratamiento puede magnificar visiblemente la enorme contribucion del sector agropecuario, a

la inclusion y a la equidad social buscadas. (Ministerio de Agricultura, 2014)(pag. 20)

Produccién Agricola.

La produccion agricola en el Ecuador es muy diversa, varia segun las caracteristicas edéficas,
climéticas, econémicas y sociales en cada region. Asi por ejemplo en la Costa, la superficie
agricola se encuentra ocupada principalmente por cultivos de arroz, cafia de azUcar, banano,
cacao, café, maiz duro, palma africana y soya; en la Sierra predominan los cultivos de papa,
leguminosas, hortalizas, maiz suave seco, ademas de productos no tradicionales como las flores
0 brocoli. En estas dos regiones se dedica una parte importante de superficie agricola a
pastizales para la produccion pecuaria. En el Oriente la superficie agricola se dedica a cultivos
de cacao, maiz duro seco, platano, yuca, café, palma africana, papa china, cafia de azUcar,

camote, tomate de arbol, naranjilla, lima, naranja, toronja, orito, etc. (pag. 223)

Ademas de lo agricola, hay dos subsectores productivos muy relevantes para la formacion del
PIB agropecuario, la silvicultura y extraccion de madera, y la acuicultura, pesca de camarén y

pesca. Por Gltimo, aunque con menor preponderancia, se encuentra el subsector pecuario. Para
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dimensionar adecuadamente la importancia de estos subsectores y considerarlos

apropiadamente en el disefio de la politica agropecuaria, se exponen sus rasgos sobresalientes.

Entre los objetivos de la politica agropecuaria esta permitir su desarrollo y una mejor gestion
de los recursos naturales involucrados en la actividad. Es decir, el sector agropecuario es
disimil, con una presencia significativa de actividades productivas basadas en estrategias de

sobrevivencia y autoempleo que aportan a la seguridad alimentaria ecuatoriana. (pag. 224).
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e) MATERIALES Y METODOS

La presente tesis consiste en un estudio de campo, al tener una interaccion directa con la
poblaciénen en estudio, conociendo de esta forma las diferentes nociones sobre las fuentes de
financiamiento existentes en este sector, para lo cual se propone un modelo financiero familiar

con el proposito de incentivar y apoyar la toma de decisiones de financiamiento.
MATERIALES

Los materiales que facilitaron el desarrollo del presente trabajo de titulacion, son equipos de
oficina como: computadora, impresora, flash memory, grapadora, perforadora, calculadora,
camara fotografica, suministros de oficina como: hojas de papel boom, hojas perforadas a
cuadros, copias, esferos, portaminas, cuaderno, anillados y empastados y fuentes de consulta:
Internet, libros, revistas, tesis de grado, entre otros, mismos que permitieron concluir el trabajo

de manera eficiente.

METODOS

Método cientifico

Este método se utilizé durante todo el proceso del trabajo de investigacion al analizar diferentes
teorias de financiamiento, produccién y estudio de las instituciones publicas y privadas que
brindan financiamiento a la produccién, con la finalidad de obtener informacion relevante que

contribuyo al desarrollo de la presente investigacion.

Metodo analitico
Mediante este método se realizd el analisis de los resultados de las encuestas y de las entrevistas

realizadas, mismos que fueron de vital importancia ya que sirvieron para realizar el modelo
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financiero familiar.
Método estadistico
Este método fue utilizado en la tabulacion de los resultados obtenidos de la aplicacion de las
encuestas, con el proposito de obtener resultados precisos sobre las fuentes de financiamiento

que utiliza la poblacion.

Meétodo sintético
Se lo utilizé para la recopilacion de informacién, con la finalidad de realizar un modelo
financiero familiar con datos sobre las instituciones publicas y privadas y diferentes ministerios

que prestan servicios a las personas dedicadas a la ganaderia, agricultura y piscicultura.

Meétodo descriptivo
Este método se lo utilizd en la descripcion entre el financiamiento interno, externo y su

influencia en la productividad en el sector en estudio.

Método deductivo
Este método fue utilizado en la elaboracién de las conclusiones y recomendaciones mas
importantes, con el fin de aportar alternativas de crecimiento y desarrollo para la poblacién de

la parroquia.

Método inductivo

Se lo utilizé a lo largo de esta investigacion de campo para realizar la obtencidn de resultados

precisos para la presente investigacion.
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POBLACION

Para determinar el tamafio de la poblacidn se tomaron en cuenta los datos del censo poblacional
realizado por el instituto Nacional de Estadistica y Censo, en el afio 2010; donde se establecio
que la poblacion total de la parroquia La Victoria de Imbana para es de 1126 habitantes, la
misma que tiene un crecimiento poblacional de 1.022%.

Ademaés cabe indicar que segun el INEC la poblacion por familia es de 4.49 (datos de las
encuestas); por lo que se establece que hay 4 integrantes por familia, dato que se utiliz6 para

realizar la poblacién a encuestar.

FORMULA PARA LA PROYECCION DE LA POBLACION

Para la proyeccién de la poblacidn se aplicé la siguiente formula (Krueckberg & Silvers; 1978):
Donde: Pf=Po(1+i)™"

PF= Poblacion final

PO= Poblacion actual

1= Constante

i= Tasa de crecimiento

n= NUmero de afnos

PF = PO(1+ )"
PF = 1312(1 + 1.022%)°
PF = 1312 * 1,062

PF = 1394
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PROYECCION DE CRECIMIENTO DE LA POBLACION DE LA PARROQUIA LA
VICTORIA DE IMBANA

Proyeccion de la poblacién

2010 1126 282
2011 1138 284
2012 1161 290
2013 1197 299
2014 1247 312
2015 1312 328
| 2016 | 134 | 349 |
2017 1497 374
2018 1624 406
2019 1779 445
2020 1970 492
2021 2203 551
2022 2489 622

Debido a que el universo a estudiar es pequefio se aplicé un censo el cual arrojo un resultado
de 349 familias a encuestar, mismo que es resultado de la division entre la poblacion total de la

parroquia La Victoria de Imbana, para el nimero de habitantes por familia.



f) RESULTADOS:

Se presenta los resultados del proceso de la investigacion para demostrar el desarrollo de los

siguientes objetivos:

- Evaluar las fuentes de financiamiento relacionadas al desarrollo de la produccién en la
parroquia La Victoria de Imbana.

- Determinar las fuentes de financiamiento externas que apoyen a la produccion en la
zona

- Realizar un modelo financiero familiar para incentivar el uso de fuentes de
financiamiento

- Realizar una ponderacion entre el financiamiento interno, externo y su influencia en la

productividad de la parroquia La Victoria de Imbana.

Los resultados en cada objetivo especifico nos llevan al cumplimiento del objetivo general de
la investigacion denominada: “Diagnostico de las fuentes de financiamiento para el desarrollo

de la produccioén en la parroquia La Victoria de Imbana, cantén Zamora”.

DESCRIPCION DE LA ZONA DE ESTUDIO :

Ubicacion geografica de la parroquia rural La Victoria de Imbana

Fuente: Plan de desarrollo y ordenamiento territorial de la parroquia La Victoria de Imbana
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La provincia de Zamora Chinchipe se encuentra al sureste del Ecuador, tiene una extension
de 10584.28 kmz2, con una poblacién de 91.376 habitantes (INEC 2010) y limita: al norte, con
las provincias de Morona Santiago y Azuay; al sur y al este, con la Republica de PerU; y al oeste,

con la provincia de Loja.

El cantdn Zamora se encuentra al noroeste de la provincia de Zamora Chinchipe. Su cabecera
cantonal es la ciudad de Zamora, la extension territorial del canton es de 1.898.11 Km? (INEC

2010).

La parroquia de Imbana dentro del contexto geopolitico de la provincia de Zamora Chinchipe
es una de las siete parroquias que integra el canton Zamora, tiene una extension de 338.81 Km?,

su poblacidn es de 1126 habitantes (INEC 2010), se encuentra al noroeste del cantén Zamora.

La cabecera parroquial se encuentra a 110 Km. del centro del Cantén Zamora, sus coordenadas

geogréficas son 03°50°49.9” y 79°07°09.9”

La parroquia de Imbana, posee 10 comunidades (Las palmas, Bellamaria, La Union, La
Libertad, Tibio Bajo, Tibio Alto, Tambo Blanco, Los Guabos, El Cristal, San Juan del Oro) y
su cabecera parroquial. El territorio de la Parroquia de Imbana se encuentra ubicado dentro de

las siguientes coordenadas:

Al norte; con las parroquias: La Paz y 28 de Mayo (Yacuambi), y la parroquia Urdaneta
(Saraguro), al sur; con la parroquia Sabanilla, al este; con las parroquias: Sabanilla y Guadalupe
(Zamora) y la parroquia la paz (YYacuambi), al oeste; con las parroquias San Lucas y Jimbilla

(Loja).
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INTERPRETACION DE RESULTADOS:
El estudio incluyd con un cuestionario estructurado en dos partes: Datos informativos e

informacion relevante de la poblacion que se necesitd para el proyecto.

Figura 1.
Barrio al que pertenece

Barrio al que pertenece
4

= Imbana

= La Libertad
=La Uniodn

= Los Guabos

= El Tambo

= El Tibio Alto
= Fl Tibio Bajo
= Las Palmas

= Bellamaria

= Fl Cristal

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

La mayor parte de la poblacion se encuentra en la cabecera parroquial Imbana con el 20 %, a
continuacion con el 16 % se encuentran los habitantes de los barrios Tibio bajo y Tibio alto,
seguidamente se encuentra el barrio La Unién con el 12 % , el 8 % de la poblacion se encuentra
en el barrio La libertad, el resto de la poblacidn se encuentra en los demas barrios como son: El

Tambo, Los Guabos, San Juan del Oro, Las Palmas respectivamente, El Cristal y Bellamaria.

Figura 2.
Edad

Edad

= 20-25 anos
= 26-31 anos
= 32-37 afios
= 38-43 anos
= Mas de 44 aftios

Fuente: Encuesta



Interpretacion:

Se observa en la figura 3, el 25 % de los encuestados registran edades de mas de 44 afios; asi
mismo el 25 % de los encuestados se encuentran en edades comprendidas entre 32 — 37 afios;
el 24 % tiene una edad comprendida entre 38 — 43 afios; el 19% tiene una edad entre 20 - 25

afos; y el 7 % tiene entre 26 y 31 afios.

La parroquia La Victoria de Imbana esta compuesta por poblacion econémicamente joven

misma representa la fuerza econdmica y social de la poblacién en estudio.

Figura 3.
Género

Género

37,2 Masculino

62,8 Femenino

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Como se observa en el gréfico; los resultados obtenidos de la poblacion de la parroquia La
Victoria de Imbana, demuestra que estd compuesta por el 62.8% de varones y un 37.2% de

mujeres dedicados a la agricultura, ganaderia y piscicultura respectivamente.
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Figura 4

Nivel de educacion
Nivel de educacion

2,6

06°

= Nivel primario

= Nivel
Universitario

= Nivel
secundario

= Nivel técnico

7,2

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Como se observa en la figura 5 la poblacién en estudio, en cuanto a la educacion el 53 % tiene

un nivel primario, el 36.7 % posee un nivel secundario, el 7.2 % posee un nivel universitario,

el 2.6 % tiene un nivel técnico y el 0.6 % no posee ningun tipo de educacion. Razén por la cual

existe desconocimiento sobre financiamiento y por lo tanto es dificil el acceso a créditos y

servicios financieros existentes.

Figura 5.
Ocupacion actual

Ocupacion actual
0,66
17,70

Fuente: Encuesta

= Comerciante

= Agricultor

= Ama de casa

= Ganadero

= Pisicultor
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Interpretacion:

Como se observa en la figura, el 31.46.% de su poblacion se dedica a la ganaderia misma que
es la fortalezas para el desarrollo econdémico de la poblacion; el 29.78% de las personas de este
sector se dedica a la agricultura ; el 17.70% se dedican a la piscicultura; el 11.52 % de la
poblacion se dedica al comercio de los diferentes productos que se cultivan en la zona, como
también al comercio de animales; el 8.90 % se dedica a las actividades de ama de casa; el
0.66% de la poblacion realizan otras actividades como la silvicultura (explotacién de montes y

bosques) y a la mineria pero fuera de la zona.

Las familias de la poblacién Imbanense no solo se dedican a una actividad, realizan varias

actividades para poder subsistir.

Figura 6.
Actividad que realizan los agricultores

Actividad que realizan los agricultores
0,31 = Siembra maiz
= Siembra verduras
Siembra frutas

u Siembra hortalizas

= Otros

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Como se indica en la figura; el 26.10 % de los agricultores siembran verduras tales como:

lechuga, acelga, espinacas, apio, borraja, cilantro, col, perejil, etc.; el 25.16% siembra maiz.; el
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24.53% de los agricultores siembran hortalizas tales como: poroto, arveja, habas, ajo, cebolla,
zanahoria blanca, rdbano, etc. 23.90% siembran arboles frutales tales como: Babaco, naranjilla,
granadilla, durazno, mora, reina claudia, fresas, tomate de arbol, jicama, uvillas, pifia, naranja,

mandarina, limones dulces, guayabas, guabas, etc.

Adicionalmente en este sector se cultivan también los siguientes productos: Platano, yuca,

papas, cafia, café, guineo comun, papa china, zapallo, aguacate entre otros.

Es un lugar altamente productivo, en la cual se puede encontrar gran cantidad de productos
agricolas, tanto hombres como mujeres se dedican a esta actividad que consiste en la siembra,

cosecha, cuidado, cultivo de las plantas.

La actividad agricultura es un factor preponderante que influye en el nivel de ingreso que hay

en la parroquia, lo que beneficia a las familias dedicadas a ésta actividad.

Estableciendo de esta manera que esta actividad constituye un soporte importante para la
poblacion, dada la importancia que esta tiene para la subsistencia de sus habitantes, donde el
cultivo de sus alimentos se transforma en el sustento diario de sus habitantes y a su vez genera

recursos econdmicos para su poblacion.

Figura 7.
Actividad que realizan los ganaderos

Actividad que realizan los ganaderos
= Ganado bovino

26,79 = Ganado porcino

Ganado ovino

= Cobayos

= Aves de corral
20,83

10,42
Fuente: Encuesta
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Interpretacion:

Como se observa el 26.79% de su poblacion se dedica a la crianza de ganado bovino ; el 22.62
% de la poblacion en cambio se dedica a la crianza de aves de corral; el 20.83% se dedica a la
crianza de ganado porcino; el 19.35% cria cobayos (cuyes); 10.42% se dedica a la produccion

de ganado ovino; ademas poseen otras especies de animales como caballos.

En la parroquia La Victoria de Imbana existen especies como: ganado bovino, ganado porcino,
ovino, aves de corral como: gallinas, pavos; y cobayos (cuyes)etc, algunos de sus derivados son
para el alimento diario de la poblacién y a su vez también para vender y poder sustentarse.

Figura 8
Actividad que realizan los piscicultores

Actividad que realizan los pisicultores

1.59

= Truchas

= Tilapias

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

La informacion indica que el 98.41% de la poblacién de piscicultores se dedica a la crianza de
truchas y el 1.59% de la poblacion produce tilapias. Los productores de La Victoria de Imbana,
promueven la produccion piscicola con el apoyo del GAD Parroquial de la localidad y asi
mismo hay personas que no pueden realizar esta actividad por la falta de agua en algunos

sectores, que es el principal elemento para esta actividad.
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Destacando que esta especie es nueva en la zona y que esta dando resultados ya que la poblacién

obtiene recursos y a su vez también sirve como alimentacion.

Figura 9..
Actividad que realizan los comerciantes

Actividad que realizan los comerciantes

= Vende quesillo

1,63 = Vende verduras
4,88 1,03 ‘
27,64

0,81

Vende frutas
= Verde hortalizas
= Vende vino de mora

Compra y vende animales

16,26
= Vende truchas

= Vende Cobayos

= Vende aves de corral
17,89

= Tienda

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

De acuerdo al trabajo realizado el 27.64% de la poblacion se dedica a la compra y venta tanto
de ganado bovino como porcino y también a la venta de sus derivados; el 19.51% se dedica a
la venta de los derivados de la leche como el quesillo y el queso; el 17.89% vende las frutas que
se producen en el sector; el resto de la poblacion vende hortalizas, cobayos, truchas, aves de

corral, para la obtencién de ingresos.

Asi también poseen negocios como tiendas y produccién de licor de mora y vino de mora.

Los productos que son producidos en la parroquia de Imbana son principalmente para el
autoconsumo debido a que las vias de acceso hacia la parrogquia son muy deplorables por lo que
no se pueden sacar a la venta los productos, es por ello que la poblacién de la parroquia los
comercializan en pocas cantidades y cuando es asi estos productos son comercializados

directamente hacia la provincia de Loja o hacia el cantén Zamora.
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Figura 10.
Ingresos mensuales

Ingresos mensuales

03 53
0,9

0.3

= Ninguno

=§201-%300
I $301 -3 400
=$ 401 - 500
= § 501 - $600

Mas de 5600
=$1- $200

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

La investigacion dio como resultado que el 61.3% de la poblacién obtiene un ingreso mensual
entre $201 - $300; el 30.1 % de la poblacidn obtiene unos ingresos de $301 - $400; el 4.9% de
la poblacion obtiene unos ingresos de $401 - $500; el 2.3 % de la poblacion obtiene unos
ingresos mensuales de entre $1 - $200; el 0.9% de la poblacién alcanza ingresos mensuales de
entre $501- $600; y el 0.3% logra unos mensuales de mas de 6003 y el 0.3% restante no obtienen

ningun ingreso mensual.

Dentro de los ingresos monetarios estan aquellos que surgen de la venta de los excedentes
agricolas como: frutales, hortalizas y dentro de los pecuarios la venta de quesillo, pollos, huevos

y otros ingresos como madera.
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Figura 11.
Ahorros mensuales

Ahorros mensuales

3209

= Ninguno

=3 1-$50
=% 51-%100
=$101-%150

=$151-$200

Fuente: Encuesta

Interpretacion:
El 60.7% ahorra entre $1 - $50 mensuales; el 22.6% de la poblacién no ahorra; el 12.6% ahorra
entre $51 - $100; el 3.2% ahorra entre $100 - $150 y el 0.9% de la poblacién ahorra entre $151

- $200 mensuales respectivamente.

Para el productor de la parroquia, la presencia de ganado bovino y porcino tiene mucha
importancia, por cuanto se constituye en un mecanismo de ahorro, el cual venden en caso de

necesidades o de imprevistos.

Figura 12.
Conocimiento de instituciones financieras que brinden financiamiento

Conocimiento de instituciones financieras

0.3

= ninguno
=8I

=No

Fuente: Encuesta
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Interpretacion:
El 55 % de la poblacion si conoce de instituciones y el 44.70 % no tiene conocimiento sobre

ninguna institucién financiera que ofrezca créditos o apoyo financiero y el 0.3 % no contestaron.

La poblacion tiene conocimiento sobre las instituciones financieras que brinden financiamiento,
la institucién mas conocida en este sector es Ban Ecuador, antes Banco Nacional de Fomento
(BNF), asi también se manifesto que tienen una notable ayuda por parte del Gobierno autonomo
descentralizado (GAD) de la parroquia con proyectos y asesoria en nuevos proyectos en cuanto

a agricultura, ganaderia y piscicultura se refiere.

Las entidades bancarias dentro de la parroquia no existen, durante el trabajo investigativo los
moradores supieron manifestar que para realizar pagos de servicios basicos, cobrar o recibir

giros, realizar prestamos se tienen que trasladar a la ciudad de Loja o Zamora.

Figura 13.
Financiamiento de actividades econémicas

Financiamiento de actividades economicas

1,46 0,73 = Bancos

Vs

0,44
= Cooperativas

Cajas de ahotro
= Asociaciones

= Ahorros

Vende sus pertenencias
(Terrenos, animales)
= Reinvierte sus ganancias
= Agjostistas (Chulqueros)
= Familiares

= Ninguno

Fuente: Encuesta

46



Interpretacion:

En la figura nimero 14, se observa los resultados obtenidos de la poblacion en estudio para
financiar sus actividades econdmicas el 36.79% de la poblacion se financia mediante la venta
de sus pertenencias (terrenos, animales); el 20.29% de la poblacion utiliza sus ahorros
obtenidos por la venta de algin animal; el 16.79% expreso que para sus actividades ellos
reinvierten sus ganancias, el 9.78% de la poblacion manifestd que para adquirir animales o
sembrar hacen uso de las asociaciones; el 7.88% de la poblacion manifestd que se financia con
la adquisicién de préstamos bancarios para su produccién en los bancos; el 4.38% de la
poblacion manifestd que para financiar sus actividades realizan préstamos en cooperativas; el
1.46% manifestd que para financiarse trabajan con la fundacion DECOF (Fundacion de

desarrollo comunitario sin fronteras).

Las personas tienen préstamos en cooperativas como son: la Coopmego (Cooperativa Manuel
Esteban Godoy), cooperativa 27 de Abril, también hacen uso de los créditos de los bancos tales

como: El Banco de Pichincha, BanEcuador, Bancodesarrollo

Ademas cabe recalcar que para financiarse las personas realizan prestamos en las asociaciones
de los cuales son socios entre ellas tenemos a las més destacadas: “Nina Pacari” cuya razon
social es el préstamo de dinero a las socias de la misma para el desarrollo familiar o de la
agricultura, “Sacha Sisa” préstamo de dinero a las socias, para el desarrollo de la poblacion ,
agricultura, ganaderia y la crianza de aves de corral estas asociaciones estan ubicadas en el
Tibio Alto y Tibio Bajo; asi mismo la asociaciéon de campesinos agropecuarios “Los
Emprendedores” al igual que las anteriores hace préstamos para las actividades cotidianas de

Sus socios.
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Figura 14.
Destino del crédito

Destino del crédito

4,37

= Produccién
= Adquisicion de bienes,
terrenos, inmuebles

= Negocio (ampliacion,
construccion)

21,84

= Pago de deudas

= Gastos personales

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Segun la informacién recopilada de la poblacion en estudio un 69.90% de los créditos obtenidos
han sido destinados a la produccién; el 21.84 % con fines de adquisicidn de bienes (terrenos,
bienes inmuebles); el 6.80% para el pago de deudas; y el 4.37 % de la poblacion manifesto que

su adquisicion de crédito ha sido para gastos personales.

Figura 15.
Monto invertido

Monto invertido

=% 1-%1500
=$ 1501 - $ 3000
=$3001- $4500

=$ 4501 - $ 6000
= Mas de $ 6000

Fuente: Encuesta
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Interpretacion:

El 27.78% manifesto que su crédito ha sido entre $1- $1500; el 26.39% obtuvo financiamiento
de $1501 - $3000; el 22.92% dijo que adquirio créditos de $3001 - $ 4500; el 14.58 % de la
poblacién obtuvo créditos de $4501 - $6000 y el 8.33% restante obtuvo méas de $ 6000 de

financiamiento para sus actividades productivas

Figura 16.
Modalidad de adquisicién

Modalidad de adquisicion

0,29

= No contestaron
= Al contado
A crédito

= al contadoy a
crédito

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

En un 69.63% de los encuestados manifestaron que los insumos para el desarrollo de su
produccion la adquieren a contado; el 24.36% manifestaron que la adquisicion de los insumos
para sus animales la hacen a crédito, el 5.73% de la poblacion para la adquisicion de los

alimentos, medicina e implementos para su produccion lo realiza a contado y a crédito.

Losproductos e insumos son adquiridos a credito en los centros agropecuarios y bodegas de la
ciudad de Loja, ya que la parroquia no cuenta con locales que puedan abastecer esta clase de

insumos.

49



Figura 17.
Adquisicion de los insumos a crédito

Adquisicion de insumos a credito

095 1,90

\ =% 1-$50

=$51-$100
=$101-$150
=$151-%200
=$201-$250
= Mas de $ 250

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Los habitantes de la poblacion en estudio manifesté que el 41.90% manifesté que se endeuda
entre $ 51 - $100 al mes; el 34.29 % manifestd que sus deudas mensuales en insumos es entre
$1- $50; el 15.24% dijo que su crédito en insumos es de $101- $150 al mes; el 5.71% manifestd
que sus credito de insumos es de $151- $200; el 1.90% manifestd que al mes utilizaba insumos
en la cantidad de $250 y el restante de poblacién dice que su crédito en insumos es de $201-

$250 respectivamente para su produccion.

Figura 18.
Porcentaje de ganancia mensual
Porcentaje de ganancia mensual
1,727
—N? 143 —
4
" 6-10
= 11-15
= 16- 20
= 21-25
= 26-30

Fuente: Encuesta
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Interpretacion:

Los moradores de la parroquia indican en un 43.84% que sus ganancias son del 6 - 10%
mensual; el 41.26% manifiestan que sus ganancias son del 1 - 5% mensual; el 10.60% dice que
sus ganancias son del 11 - 15% mensual; el 1.72% de la poblacion manifiesta que sus ganancias
son del 16 - 20%; el 1.43% manifiesta que no hay ninguna ganancia después de deducir sus
gastos, el 0.86% de la poblacién manifiesta que obtiene una ganancia de 21-25% y el 0.29%

restante afirma que sus ganancias son del 26 - 30% mensual.

Figura 19.
Destino de las ganancias obtenidas

Destino de ganancias obtenidas
1,47

= Reinvierte en produccion

= Utiliza para el consumo

Reinvierte en compra de
inmuebles

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

La poblacion en estudio manifestd que hacen uso de las ganancias obtenidas en un 52.84%
reinvierten en produccion; el 45.69% manifestdé que lo utiliza para el consumo; el 1.47 %
reinvierte su ganancia en la compra de inmuebles.

De la misma forma parte de las ganancias son invertidas en la educacion de sus hijos y para la

limpia de malesa de sus fincas y mejorar el pasto para sus animales.
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Figura 20.
Motivos de no acceso a créditos

Motivos de no acceso a creditos
» Altas tasas de interés

2,99

= Desconocimiento de las instituciones
financieras

= Requisitos exagerados

= Demasiado tiempo

= Plazos cortos de pago

= Riesgo

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Como se observa en la figura los motivos por los cuales la poblacion no hace uso de las
instituciones financieras, asi tenemos; el 23.73% su razon principal es el desconocimiento de
las instituciones financieras; el 22.67% manifestd que no obtienen créditos porque se necesitan
demasiados requisitos; el 20.21 % manifestdé que su principal motivo para no acceder a los
créditos son las altas tasas de interes; el 17.93 % sostuvo que demasiado tiempo de espera; el
12.48% manifestaron que los plazos de pago son muy cortos Yy el 2.99 % deduce que es por
el riesgo y temor a endeudarse; En algunos casos las instituciones financieras también han
negado préstamos por la edad de las personas, y también por tener problemas con su cedula de

ciudadania.
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Figura 21.
Conocimiento de tasas de interés

Conocimiento de tasas de interés

0,3

= Ninguno
= Si
= No

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Los moradores de la parroquia La Victoria de Imbana manifiestan en un 58.7% que desconocen
de las tasas de interés que se pagan en los prestamos cabe recalcar que hay personas que tienen
préstamos y desconocen del interés que les cobran; el 41% de la poblacidn si tiene conocimiento

sobre las tasas de interés de las instituciones financieras y el 0.3% de la poblacion no contesto

Figura 22.
Incremento de ingresos y nivel de vida

Incremento de ingresos y nivel de vida

0,6

= Ninguno
= Si
= No

Fuente: Encuestas
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Interpretacion:

Como se observa se obtuvo la siguiente informacion sobre los ingresos y nivel de vida; en un
89.1% que la inversion realizada ya sea esta propia o de terceros si ha ayudado a mejorar su
nivel de vida que viven estables y que si les alcanza para la vestimenta, comida, educacion,
salud, pago de servicios basicos; y en un 10.3% manifestaron que sus ingresos no les alcanzan

para cubrir sus gastos y que viven el diario con las justas y que muchas veces no les alcanza, el

0.6 % restante no contestaron.

Figura 23.
Patrimonio

Patrimonio

0.3

= Ninguno

309

=1 -3 afios
s 4 - 6 afios

=7-9afos

= 10 - 12 afios

Mas afios

Fuente: Encuesta

Interpretacion:

Los moradores de la parroquia la Victoria de Imbana manifestaron que para lograr tener su
patrimonio (casa, terreno, carro, etc.); lo realizaron en un periodo de tiempo de mas de 44 afios
el 30.9%; el 20.1% adujo que en un periodo de 7-9 afios; el 19.5% manifest6 un tiempo de 10-

12 afios; el 19.5% en un tiempo de 4-6 afios;

el 9.7% obtuvo su patrimonio en un periodo de

tiempo de 1-3 afios y el 0.3% no respondieron.
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DETERMINACION DE FUENTES DE FINANCIAMIENTO EXTERNAS QUE

APOYEN A LA PRODUCTIVIDAD.

El propdsito de este objetivo es determinar cuales son las instituciones que ofrecen apoyo
financiero exclusivamente a la produccion; a continuacion se presenta las instituciones tanto
publicas como privadas y la informacién correspondiente a créditos y programas de apoyo

existentes mismos que se detallan a continuacion:

Intituciones financieras publicas

BanEcuador.

BanEcuador (2016), La banca publica hace historia con el nacimiento de BanEcuador, que llega
al pais con una mision inclusiva y participativa, cercana a los sectores productivos y
emprendedores. Este hecho histdrico, busca un cambio en el acceso al crédito y servicios
bancarios para los sectores mas vulnerables de la poblacién con el fin de mejorar su calidad de
vida, a través del apoyo a emprendimientos y negocios, especialmente en las areas rurales y

urbano marginales.

Los servicios que ofrece BanEcuador, a sus clientes y cuenta ahorristas, estaran enfocados a la
satisfaccion de sus necesidades, las mismas que continuaran siendo conocidas a través de

distintas formas de participacién ciudadana y trabajo en territorio.

BanEcuador, inici6 el lunes 9 de mayo de 2016 sus operaciones para convertirse en un referente
regional en servicios financieros inclusivos, que aportan al desarrollo productivo y urbano

marginal con impacto social.
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El banco fortalece la cultura del ahorro a todos sus grupos prioritarios de atencion y a la
ciudadania en general, considerando que aporta a la consecucion de metas individuales y
colectivas. Su presencia en territorio permitira conocer las dindmicas productivas y comerciales
propias de cada lugar, impulsando la asociatividad, la inclusién y el mejoramiento de la calidad
de vida de los pequefios y medianos productores, comerciantes y emprendedores a través de

productos y servicios financieros adecuados, se priorizara la labor en el campo.

¢A quiénes financia BanEcuador?

BanEcuador ofrece productos y servicios financieros de calidad con un claro enfoque de
responsabilidad social y sostenibilidad financiera.

Sus grupos prioritarios de atencién son:

v" Unidades productivas individuales y familiares

Estd comprendida por familias emprendedoras y mujeres beneficiarias del bono de desarrollo
humano, que trabajan y cultivan la tierra, crian animales, producen bienes, elaboran artesanias,

se dedican al comercio y/o brindan servicios, para que puedan emprender en negocios propios.

- Crédito de desarrollo solidario.

Beneficios:

- Se puede aplicar individualmente o en grupo de beneficiarias
- El monto del crédito es fijo $1.200 por persona del grupo

- Pago mensual
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Caracteristicas:

- Plazos: Fijo, 24 meses

- Garantias: Solidarias.

Requisitos:

- Presentacion de la cédula de identidad y del certificado de votacion del solicitante y
cényuge.

- Copia de la carta/convenio con el MIES que certifique que la solicitante es parte de un
grupo solidario.

- Copia de la planilla de cualquier servicio basico con una antigliedad no mayor a dos
meses de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Consulta a un oficial de negocios para méas informacién sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

Crédito de desarrollo humano

Beneficios:

- Acreditacion en la cuenta de BanEcuador.
- El monto del crédito es fijo $600

- Pago mensual.

Caracteristicas:

- Plazos: Fijo, 12 meses.
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Garantias:

- Presentacién de la cédula de identidad y del certificado de votacion del solicitante y
conyuge.

- Copia de la carta/convenio con el MIES que certifique que la solicitante es parte de un
grupo solidario.

- Copiade la planilla de cualquier servicio basico con una antigiiedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Consulta a un oficial de negocios para mas informacion sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

Requisitos:

- Presentacion de la cédula de ciudadania y del certificado de votacion del solicitante y
su conyuge.

- Presentacion del RUC o RISE

- Copiade la planilla de cualquier servicio basico con una antigiiedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Certificado laboral

- Plan de inversion del proyecto.

- Consulta a un oficial de negocios para mas informacion sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

v Unidades productivas asociativas

Son organizaciones de la economia popular y solidaria cuyo fin es la produccion principalmente

agropecuaria, comercializacion de cosechas, comercializacion de bienes y servicios, el auto
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abastecerse de materia prima, insumos, herramientas, tecnologia, equipos y otros bienes, o
comercializar su produccién en forma solidaria y auto gestionada bajo los principios de la Ley

Organica de Economia Popular y Solidaria.

- Crédito para asociaciones

Incentivamos el crecimiento de asociaciones de la economia popular y solidaria.

Beneficios:

- Montos desde $3.000 a $3.000.000.
- Frecuencia de pago personalizado de acuerdo al flujo de caja y al ciclo productivo:

mensual, bimensual, trimestral, semestral o al vencimiento.

Caracteristicas:

- Plazos: Hasta 120 meses.

Requisitos:

- Presentacion del RUC o RISE

- Certificado de registro en la Superintendencia de Economia Popular y Solidaria.

- Acta constitutiva de la asociacion.

- Presentacion de la cédula de identidad y del certificado de votacion del representante
legal y presidente.

- Copia del nombramiento del representante legal de la asociacion.

- Copia del acta de la asamblea de socios en la que se aprueba solicitar el crédito y

autorizar al representante para que lo tramite.
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- Copia de la planilla de cualquier servicio basico con una antigiiedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Plan de inversion del proyecto, con flujo de caja proyectado.

- Estudio de factibilidad del proyecto, con flujo de caja proyectado.

- Consulta a un oficial de negocios para mas informacion sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

v Unidades productivas comunales

Son organizaciones vinculadas por relaciones de territorio, familiares, étnicas, de género, de
edad, de cuidado de la naturaleza, urbanas o rurales; o, de comunas, comunidades, pueblos y
nacionalidades que, mediante el trabajo conjunto, producen, comercializan, distribuyen o
consumen bienes o servicios bajo los principios de Ley Organica de Economia Popular y

Solidaria.

- Crédito a organizaciones comunitarias

Beneficios:

- Montos desde $500 a $3.000.000
- Frecuencia de pago personalizado de acuerdo al flujo de caja y al ciclo productivo:

mensual, bimensual, trimestral, semestral 0 al vencimiento.

Caracteristicas:
- Plazos: Hasta 120 meses.

Garantias:

Acepta diversos tipos de garantias como: Hipotecarios, quirografarios, prendarios.
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Requisitos:

- Presentacion del RUC o RISE

- Presentacion de la cédula de identidad y del certificado de votacion del representante
legal y presidente.

- Acta constitutiva de la organizacion.

- Copia del nombramiento del representante legal de la organizacién comunitaria.

- Copia del acta de la junta de socios en la que se aprueba solicitar el crédito y autorizar
al representante para que lo tramite.

- Copia de la planilla de cualquier servicio basico con una antigiiedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Plan de inversion del proyecto, con flujo de caja proyectado.

- Estudio de factibilidad del proyecto, con flujo de caja proyectado.

- Consulta a un oficial de negocios para méas informacién sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

v' Pequefias y medianas empresas PYMES de produccién, comercio y/o servicios

Esta constituida por unidades productivas individuales, familiares 0 empresariales, personas

naturales y empresas cuyas ventas en el Gltimo afio sean superiores a USD 100.000.

- Crédito a microempresas

Apoya propuestas para microemprendimientos en actividades productivas, de comercio 0

servicios en varios sectores.
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Beneficios:

Montos desde $50 a $54.900.
Frecuencia de pago personalizado de acuerdo al flujo de caja y al ciclo productivo:

mensual, bimensual, trimestral, semestral o al vencimiento.

Caracteristicas:

Operacionales: Hasta 30 dias

De desarrollo: Hasta 120 meses

Requisitos:

Presentacion de la cédula de identidad y del certificado de votacion del solicitante y
cényuge.

Copia de la planilla de cualquier servicio basico con una antigliedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

Certificado laboral

Plan de inversion del proyecto.

Consulta a un oficial de negocios para mas informacién sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

Crédito a pequefias y medianas empresas.

Financiamos tus actividades de produccion, comercio o servicio para verlas crecer.

Beneficios:

Montos desde $5.000 a $500.000
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- Frecuencia de pago personalizado de acuerdo al flujo de caja y al ciclo productivo:

mensual, bimensual, trimestral, semestral o al vencimiento.

Caracteristicas:

Plazos.

- Operacional: Hasta 12 meses

- Desarrollo: Hasta 120 meses

Garantias

Acepta diversos tipos de garantias, como: Hipotecarios, quirografarios, prendarios.

Requisitos:

- Presentacion de la cédula de ciudadania y del certificado de votacién del solicitante y
su conyuge.

- Presentacion del RUC o RISE

- Copiade la planilla de cualquier servicio basico con una antigiiedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Certificado laboral

- Plan de inversién del proyecto.

- Estudio de factibilidad del proyecto con flujo de caja proyectado.

- Consulta a un oficial de negocios para mas informacién sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.
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v' Emprendedores

Personas con iniciativas productivas, en especial las generadas por jévenes, profesionales recién
graduados y personas en general que no disponen de experiencia en actividades econémicas

independientes.

- Crédito para emprendedores

Beneficios:

- Montos desde $500 a $50.000

- Frecuencia de pago personalizado de acuerdo al flujo de caja de cada proyecto.

Caracteristicas:
- Plazos: Hasta 60 meses.

Garantias:

- Acepta diversos tipos de garantias, consulta a un oficial de negocios para mas

informacion.

Requisitos:

- Presentacion de la cédula de identidad y del certificado de votacion del solicitante y
conyuge.

- Copia de la planilla de cualquier servicio basico con una antigiiedad no mayor a dos
meses de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

- Plan de inversion del proyecto con flujo de caja proyectado.
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- Consulta a un oficial de negocios para mas informacion sobre los requisitos ya que

pueden variar de acuerdo al tipo de crédito.

Las tasas de interés de los créditos pueden variar del 5.12% al 11.26 % dependiendo del tipo de
crédito, de monto y tiempo, se determina de acuerdo a la politica de fijacion de tasas de interés

del Banco.

Corporacién Financiera Nacional (CFN).

Corporacion Financiera Nacional (2016), es una institucién financiera publica cuya mision
consiste en canalizar productos financieros y no financieros alineados al plan nacional del buen

vivir para servir a los sectores productivos del pais.

¢ Qué actividades econdmicas son financiables a través de la CFN?

La CFN financia gran variedad de actividades productivas e industriales, tal como es la
constante de sus demas productos de crédito. La agricultura, la ganaderia y la pesca estan

incluidas, aunque no actividades relacionadas con la caza.

Desde el punto de vista del comercio, la CFN apoya las actividades minoristas y mayoristas y
da respaldo financiero a hoteles, restaurantes, empresas de transportes y comunicaciones,
servicios sociales y de salud, sector inmobiliario y otras actividades relacionadas con el servicio

comunitario.

¢ Quiénes pueden beneficiarse de los créditos de la CFN?
Las personas naturales pueden adquirir créditos, siempre y cuando sea para financiar

actividades econdmicas sustentables. Las personas juridicas también disponen de esta
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valiosa linea de financiacion, sin importar que el capital de las mismas sea privado, publico o

mixto.

¢ Cuales son las condiciones del crédito de la CFN?

En lo relacionado con montos de financiacion, la CFN cubre hasta el 70% de un proyecto nuevo
y hasta el 100% de los proyectos de ampliacion. Si se trata de proyectos de construccion para
la venta, el préstamo equivaldra al 60% del valor de la iniciativa. El credito de la CFN es
otorgado a partir de un monto minimo de $100.000.

La CFN financia proyectos nuevos o de ampliacion que se enmarcan en actividades productivas,
sectores priorizados, industrias estratégicas e industrias basicas. Estas son las lineas crediticias

que oferta la Corporacion Financiera Nacional:

- Programa de apoyo productivo y financiero.

La Linea de crédito de financiamiento productivo permite a la Institucién mejorar sus canales
de distribucion de recursos ya que utiliza las redes de las cooperativas, bancos privados,
sociedades financieras para disminuir la concentracion del crédito y llegar a mas beneficiarios

en todo el pais.

Beneficiarios:
- Persona natural o juridica privada, o0 mixta legalmente establecida en el pais.
Monto méaximo de financiamiento:

- Hasta $ 20°000.000.
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Plazo:

- Activo fijo: 10 afios

- Capital de trabajo: 3 afios

- Asistencia técnica: 2 afios

Amortizacién:

Cada 30, 90 6 180 dias o al vencimiento en operaciones de hasta 360 dias, conforme el ciclo

productivo de la actividad.

- Financiamiento productivo hasta $20.000
Activos fijos, incluye financiamiento de terrenos, muebles e inmuebles, directamente

vinculados al proyecto.

- Capital de trabajo: excluyendo gastos no operativos

- Asistencia Técnica

Beneficiario:

Personas naturales o juridicas privadas, legalmente establecidas en el pais, con ventas o0 ingresos

brutos de hasta $ 100.000

Monto méaximo de financiamiento:

- Hasta $ 20.000

Plazo:

- Activo fijo: 10 afios
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- Capital de trabajo: 3 afios

- Asistencia técnica: 2 afnos

Amortizacién:

- Cada 30, 90 6 180 dias o al vencimiento en operaciones de hasta 360 dias, conforme el

ciclo productivo de la actividad.

Garantias:

Negociadas entre la institucion financiera y el beneficiario final, de conformidad con lo

dispuesto en el ordenamiento juridico vigente.

- Programa de emergencia para el sector agropecuario

Beneficiarios:
Personas naturales y juridicas; Calificado por el MAGAP conforme a lo establecido en su

Instructivo de Emergencia.

Sector de productivo al que se dirige:

- PYME, Productivo Empresarial y Productivo Corporativo

Monto minimo de financiamiento: $ 50.000

Monto maximo de financiamiento: EI 80% del proyecto.
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Porcentaje de financiamiento (en funcién al valor total del proyecto):
Se podra financiar hasta el 80% del valor del proyecto, sea éste Nuevo, en Marcha o de

Construccion.

- Operaciones financiables: Sector agropecuario.

Forma de recaudacion:

Débito bancario de la cuenta que el cliente indique por escrito, transferencia a la cuenta de CFN

0 depdsitos a la cuenta de CFN.

- Programa de financiamiento para emprendedores.

Financiamiento de activos fijos y capital de trabajo para proyectos de emprendimiento.

Beneficiarios:

Personas naturales y juridicas con proyectos de emprendimiento nuevos o en marcha que han

iniciado sus actividades comerciales en un periodo no mayor a 2 afios.

Sector productivo al que se dirige:

Todas las actividades pertenecientes a los sectores productivos priorizados por la matriz de

transformacion productiva.
Monto minimo de financiamiento: $ 20.000.01 por sujeto de crédito.

Monto maximo de financiamiento: $ 100.000 por sujeto de crédito.
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Porcentaje de financiamiento (en funcion al valor total del proyecto):

- Hasta el 80% para proyectos de emprendimiento.

Operaciones financiables:

- Activos Fijos hasta 10 afios

- Capital de trabajo hasta 3 afios.

- Financiamiento y refinanciamiento CFN apoyo solidario.

¢En qué consiste?

Linea de financiamiento con tasas de interés preferenciales como medida de apoyo inmediato
para la reactivacion del sector productivo, asi como, la extension de plazos para el pago de

intereses y capital de créditos otorgados.
Beneficiarios:

Personas naturales o juridicas que hayan recibido financiamiento de CFN, o nuevos clientes
gue requieran financiamiento para inversiones productivas en la actualidad se brinda apoyo de

este tipo en las Provincias de Manabi y Esmeraldas.

Sector productivo al que se dirige:

Actividades productivas enmarcadas en los sectores priorizados.

Monto minimo de financiamiento:
- $50.000 para clientes nuevos

- $ 20.000 para clientes CFN
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Porcentaje de financiamiento

- Clientes CFN: hasta el 100% del plan de rehabilitacion o reconstruccion

- Clientes nuevos: hasta el 90% del plan de inversion

Operaciones financiables:

- Capital de trabajo: hasta 3 afios

- Activos fijos: hasta 10 afos

- Solucion de obligaciones (Estipuladas en la Normativa CFN): Hasta 10 afios.

Forma de recaudacion:

Débito bancario a la cuenta que los clientes notifiquen por escrito; pago directo por parte del

deudor; o, en la forma que la CFN lo determine.

La corporacion financiera nacional (CFN) trabaja un interés de 8.77 % reajustable cada 90 dias.

Instituciones financieras privadas

A continuacion se detalla las instituciones financieras privadas con todos los créditos que

ofrecen al sector productivo:

Banco de Loja

Banco de Loja (2016), estos son los créditos que ofrece al sector producivo:
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- Crediproductivo.

Ayuda al financiamiento de necesidades actuales o futuras, ya sea para inversion en bienes de

capital, activos fijos o capital de trabajo.

Caracteristicas:

Monto:

v Capital de Trabajo: desde USD1.000,00 hasta USD100,000.00

v Activos Fijos: desde USD10.000,00 hasta USD300,000.00

Capacidad de pago: El 75% de la utilidad neta.

Plazo:

v' Capital de Trabajo: Minimo: 12 meses, Maximo: 24 meses

v Activos Fijos: Minimo: 12 meses, Maximo: 60 meses

Garantias: Quirografaria, Hipotecaria o Prendaria.

Beneficios:

- Crédito a largo plazo.
- Puede realizar abonos extraordinarios.

- Cancelacion del crédito antes del tiempo previsto sin ninguna penalizacion.

Requisitos:

- Copia de cédulas y certificados de votacidn de deudores, garantes y conyuges.

- Certificados de Ingresos de deudores, garantes y conyuges.
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- Copiadel RUC.

- 6 Ultimas declaraciones del IVA.

- Balance y Estado de Pérdidas y Ganancias en el periodo anterior o al corte del afio
vigente.

- Copia de matricula de vehiculo.

- Copia de las escrituras de constitucion y estatutos de la compafiia.

- Nombramientos actualizados y certificados de los representantes.

- Autorizaciones de endeudamiento.

- Proyecto de Factibilidad.

- Detalle de la inversion a realizar.

- Solicitud de crédito.

Credicomercial

Financia la adquisicion de inventarios, materia prima, pago de planillas, cuentas por cobrar,
capital de trabajo y cualquier otra necesidad financiera que tenga para llevar a cabo su actividad

comercial o de servicios.

Caracteristicas:

Monto:

- Capital de Trabajo: desde USD 1,000.00 hasta USD 100,000.00

- Activos Fijos: desde USD 10,000.00 hasta USD 300,000.00

Capacidad De Pago: El 75% de la utilidad neta.
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Plazo:

- Capital de Trabajo: Minimo: 12 meses, Maximo: 24 meses.

- Activos Fijos: Minimo: 12 meses, Maximo: 60 meses.

Garantias: Quirografaria, Hipotecaria o Prendaria.

Beneficios:

- Crédito a largo plazo.
- Puede realizar abonos extraordinarios.

- Cancelacion del crédito antes del tiempo previsto sin ninguna penalizacion.

Requisitos:

- Copia de cédulas y certificado de votacion de deudores, garantes y conyuges.

- Certificados de Ingresos de deudores, garantes y conyuges.

- Copiadel RUC.

- 6 Gltimas declaraciones del IVA.

- Balance y Estado de Pérdidas y Ganancias en el periodo anterior o al corte del afio
vigente.

- Copia de matricula de vehiculo.

- Copia de las escrituras de constitucién y estatutos de la compafiia.

- Nombramientos actualizados y certificados de los representantes.

- Autorizaciones de endeudamiento.

- Proyecto de Factibilidad.

- Detalle de la inversion a realizar.

- Solicitud de crédito.
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- Credipymes

Apoya al pequefio y mediano empresario para financiar la necesidad de capital de trabajo y

activos fijos con el fin de potenciar la actividad comercial, industrial o servicios.

Caracteristicas:

Montos:

- Capital de Trabajo: desde USD 1.000,00 hasta USD 100.000,00

- Activos Fijos: desde USD 10.000,00 hasta USD 300.000,00

Capacidad De Pago: El 75% de la utilidad neta.

Plazo:

- Capital de Trabajo: Minimo: 12 meses, Maximo: 24 meses.

- Activos Fijos: Minimo: 12 meses, Maximo: 60 meses.
Beneficios:

- Crédito a largo plazo.

- Puede realizar abonos extraordinarios.

- Cancelacion del crédito antes del tiempo previsto sin ninguna penalizacion.
Requisitos:

- Copia de cédulas y certificado de votacion de deudores, garantes, conyuges
- Certificados de Ingresos de deudores, garantes y conyuges

- Copiadel RUC
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- 6 Gltimas declaraciones del IVA

- Balance y Estado de Pérdidas y Ganancias en el periodo anterior o al corte del afo
vigente

- Copia de matricula de vehiculo

- Copia de las escrituras de constitucion y estatutos de la compafiia

- Nombramientos actualizados y certificados de los representantes

- Autorizaciones de endeudamiento

- Proyecto de Factibilidad

- Detalle de la inversion a realizar

- Solicitud de crédito

La tasa de interés puede variar de 15.20 a 26.13% segln el monto, tipo y tiempo del crédito.

Banco de Guayaquil

Banco de Guayaquil (2016), estos son los créditos que ofrece el banco a sus clientes:

- Crédito agricola

Caracteristicas:

- Apoyo de Banco Guayaquil con fondeo BID, para el agricultor.
- Se financia capital de trabajo o capital de inversion.

- Cuotas y Plazo acorde a las necesidades y ciclo productivo
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Beneficios:

Nuevas oportunidades de inversion para tu negocio
- Iniciar un historial de crédito con el Banco y acceder a otros productos y servicios

- Acceso a fuente de financiamiento con condiciones especiales para este sector

agropecuario
- Incremento en los niveles de productividad del agricultor
- Asesoria especializada para tu crecimiento
- Agilidad en la aprobacion y desembolso de tu crédito

- El fideicomiso de flujos se convertird en un soporte adecuado para la administracién

de los recursos

Requisitos:

Documentacion legal actualizada
- Informacién Financiera actualizada
- Garantias a convenir con el Banco

- Copia del contrato suscrito con la empresa a la que entrega su producto

- Microcrédito

Microcrédito para un nuevo negocio o hagas crecer el que formaste con mucho esfuerzo.

Caracteristicas:

- Monto: Desde US$1,000 hasta US$20,000.
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- Plazo: De 12 a 36 meses.
- Pagos: Mensuales.
- Sisus cuotas de pago son inferiores a la cantidad de US$200, puede pagar comodamente

sus cuotas en los Bancos del Barrio a nivel Nacional.

La tasa de interés varia de 11.83 a 30,50 % de acuerdo al monto, tipo y tiempo al momento de

solicitar un crédito..

Produbanco

Produbanco (2016), a continuacion los créditos que ofrece la institucion:

- Crédito consumo

Crédito para cualquier propdsito con extraordinarias formas de financiamiento y una tasa

competitiva.

- Monto a financiar: de acuerdo a la capacidad de endeudamiento.
- Plazo: Hasta 24 meses.
- Garantia: requerida por el banco, puede ser personal, prendaria o hipotecaria (dependera

del monto solicitado).

Beneficios:

- No requiere ser cliente.
- Agilidad en el tramite.
- Atencion personalizada.

- Asesoria permanente.
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Requisitos:

Estabilidad laboral para dependientes: minimo 2 afios.

- Independiente: minimo 3 afios de experiencia.

- Teléfono y direccion: registrados y verificados (con antigiiedad no mayor a 6 meses).
- Solvencia moral y buré de crédito adecuado.

- Nacionalidad: ecuatoriana, caso contrario se requerira garante adicional.

- Residencia en ciudades donde existan oficinas de PRODUBANCO.

- Copias de cédulas deudor y conyuge (de ser el caso).

- Copia de respaldos patrimoniales.

- Referencias Bancarias y Comerciales o Tarjetas de Crédito.

La tasa de interés varia de 10.78 a 24.54% segun el monto, tipo y tiempo del crédito

Banco Finca

FINCA (2016), apoya el desarrollo de su negocio, si necesita dinero para capital de trabajo o la

compra de activos fijos, seleccione el producto que se adecue a sus necesidades.

- Finca comunal

Finca Comunal es un crédito a corto plazo que se puede acceder a través de la formacién de un
grupo con un minimo de 5 participantes quienes deben ser microempresarios activos con

negocios individuales.

Beneficios:

- Facilidad: Requisitos muy sencillos de completar
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- Comodidad: Las reuniones de grupo se realizaran en un lugar cerca a su casa 0 negocio.

- Flexibilidad: No requiere un garante adicional, cada miembro del grupo es garante
solidario del crédito.

- Cercania: Los pagos de sus cuotas de crédito las puede realizar en nuestras agencias o

en cualquier agencia Servipagos o punto Pago Agil a nivel nacional.

Caracteristicas:

Montos: desde $300 hasta $ 3.200

Plazo: desde 6 a 12 meses

Garantia solidaria del grupo

- Grupo: minimo 5 personas, maximo 25 personas.

Requisitos:

Copia de cédula y papeleta de votacién

- Recibo de pago de un servicio basico (agua, luz o teléfono) de su vivienda.
- Ser mayor de edad

- Tener un negocio por mas de 12 meses

- Colaborar con el Asesor de Negocios en el levantamiento de informacion.

Finca individual

Es un crédito a corto o mediano plazo otorgado a un microempresario para satisfacer sus

necesidades de capital de trabajo o activos fijos.
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Beneficios:

- Facilidad: Requisitos muy sencillos de completar.

- Agilidad: Su crédito serd desembolsado en menos de 72 horas

- Comodidad: Nuestros asesores de negocios le visitaran en su negocio para el
levantamiento de informacion.

- Flexibilidad: De acuerdo a su necesidad puede acceder a garantia personal, prendaria o

hipotecaria.

- Cercania: Los pagos de sus cuotas de crédito las puede realizar en nuestras agencias o

en cualquier agencia Servipagos o puntos Pago Agil a nivel nacional.

Caracteristicas:

- Montos: Desde $2.000 hasta $ 10.000
- Plazo: hasta 18 meses

- Garantia Personal, prendaria o hipotecaria

Requisitos:

- Copia de cédula y papeleta de votacion

- Recibo de pago de un servicio basico (agua, luz o teléfono) de su vivienda.
- Ser mayor 21 afos

- Tener un negocio por mas de un afio

- Colaborar con el Asesor de Negocios en el levantamiento de informacion.

La tasa de crédito de interés puede variar de acuerdo al monto, tiempo y tipo de crédito de 24.21

a 26.55%.
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Banco ProCredit

Procredit (2016), estos son los créditos que ofrece la institucion:

- Crédito agropecuario
Beneficios:
- Limite aprobado de financiamiento, basado en un analisis financiero completo.

- Flexibilidad para distribuir su limite aprobado, acorde a sus necesidades de capital de

trabajo o inversion en activo fijo.
- Nuestras cuotas y plazos se ajustan al ciclo de produccion de su actividad agropecuaria.

- Agilidad para disponer de sus créditos en un plazo de 48 horas y aprovechar

oportunidades de negocio.

Requisitos:
- Ser empresario agropecuario con vision y sostenibilidad a futuro, con minimol afio de

antigtiedad.

- Ser emprendedor, responsable con el manejo de sus fondos y puntual en sus pagos, para

mantener vigente su limite aprobado de financiamiento.

- Colaborador con el asesor de cliente empresarial-agro, brindando la informacion que

solicite.

Los montos de los créditos son desde $ 10.000

La tasa de interés es de 24.20 % pero varia de acuerdo al monto y tiempo.
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Banco Pichincha.
Banco Pichincha (2016), estos son los créditos que ofrece la institucion a los sectores

productores:

Crédito productivo

- Crédito para la compra de activos
Podré financiar, la compra de todo el equipo necesario para el crecimiento de su negocio como
la adquisicion de maquinaria, vehiculo de trabajo y construccion o compra de su local
comercial. Usted decide el plazo con un maximo de 36 meses, y para su mayor comodidad, sus

pagos se debitan automaticamente de su cuenta cada mes.

- Monto: $500 a $20.000
- Plazo: 3 a 36 meses
- Forma de Pago: Debito a la cuenta

- Periodicidad de pago: Mensual

- Crédito para capital de trabajo:

Con este crédito podra financiar, la compra de sus inventarios, materias primas, insumos, pagos
aproveedores y lo que usted necesite para impulsar su negocio. El plazo de su crédito es elegible
hasta por 24 meses y para su mayor comodidad sus pagos se debitan automaticamente desde su

cuenta cada mes.

- Monto: $300 a $20.000
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- Plazo: 2 a 24 meses
- Forma de Pago: Debito a la cuenta

- Periodicidad de pago: Mensual

Crédito para actividades agropecuarias

Si desarrolla sus actividades en el &rea agropecuaria, con este crédito podra financiar la compra
de animales, insumos, vehiculo de trabajo, construccion y todo el equipo necesario para lograr

la productividad y crecimiento de su negocio.

- Monto: $300 a $20.000
- Plazo: 2 a 36 meses
- Forma de Pago: Debito a la cuenta

- Periodicidad de pago: De acuerdo al ciclo productivo de su negocio.

Crédito grupal

El crédito grupal le ofrece financiamiento sustentado en una responsabilidad solidaria y
compartida entre los miembros de un grupo que califica y cumple requisitos de crédito, ademas

se benefician de un seguro de vida, hospitalario y de maternidad.

Todos los miembros del grupo deben tener un negocio propio por lo menos 6 meses de

antigtiedad.

- Monto: $50 a $3000
- Plazo: 3 a12 meses
- Forma de Pago: Debito a la cuenta

- Periodicidad de pago: Mensual
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La tasa de interés varia desde 11.23 a 22.92% es reajustable, es importante destacar la tasa de

interés por mora que tienen los clientes; la presente informacion es reajustable:

Dias de morosidad Recargo por

morosidad
0 0.0%
1-15 5.0%
16 - 30 7.0%
31-60 9.0%
6199 10.0%

Bancodesarrollo de los pueblos.

Banco desarrollo (2016), estos son los créditos que la institucon ofrece a los productores:

- Credidesarrollo

Es un préstamo orientado para financiar actividades productivas de organizaciones o empresas
campesinas, grupos campesinos y populares en forma solidaria o individual, que permitira

lograr el desarrollo local e integral en su territorio.

Beneficiarios:

Personas organizadas 0 miembros de grupos solidarios con un tiempo de actividad minimo de
6 meses, cuyo giro del negocio esté orientado a la produccion, comercio, transformacion y

prestacion de servicios.
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Organizaciones campesinas y comunitarias (asociaciones, comunas, federaciones, empresas,
etc.), grupos solidarios o individuales cuyas actividades estén orientadas a la produccion,

agricola, pecuarias y empresas comunitarias.

Caracteristicas:

- Para cubrir necesidades urgentes o temporales de capital de trabajo, de grupo solidario,
individuales o de organizaciones de derecho.

- Financiamiento de gastos de produccion en actividades agropecuarias, como:
fertilizantes, abonos, semillas, mano de obra, animales de engorde, semilla para
siembra, alimentos para ganado, etc.

- Fomento de la produccion agricola, avicola, ganadera, acuacultura, apicola, forestal y
otras actividades en los que el deudor se obliga a invertir el importe del crédito en la
adquisicion, mejoras, renovaciones 0 sustituciones de bienes de Activo Fijo
(maquinaria, equipo, riego, ganado o animales de pie de cria), en el desarrollo de
plantaciones o cultivos perennes, etc., asi como en la construccion o realizacion de obras
materiales necesarias para el desarrollo de las actividades.

- Pago de bienes, servicios o gastos no relacionados con una actividad productiva

Monto y plazo

El monto y plazo a concederse depende de la capacidad de pago del cliente y de la actividad

productiva a financiar.

Garantia

Quirografario solidario o individual
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- Desde USD $ 150 hasta $ 5.000 un garante para primer crédito.
- Desde USD $ 5,001 hasta USD $ 7.500 dos garantes para segundo credito.
- Desde USD $ 7,501 hasta USD $ 10.000 dos garantes para tercer crédito.

- Desde $ 10.001 hasta $ 20.000 un garante a clientes que hayan demostrado disciplina,
excelente historial de pago en 3 dltimos créditos y calificacion AAA en Bancodesarrollo

(Si no cumple estas condiciones debe presentar dos garantes o hipoteca)
Garantia real (Hipoteca, prendaria o fianza hipotecaria)

Desde $ 150 hasta 50.000

Interés: Las tasas de interés pueden variar del 19 al 21 % de acuerdo al tipo, monto y tiempo.

ELABORACION DE UN MODELO FINANCIERO FAMILIAR.

De acuerdo a la investigacion realizada, a continuacion se desarrollé un modelo financiero
familiar, como alternativa para mejorar los niveles de educacién y como estrategia de
fortalecimiento a los conocimientos que las personas tienen sobre la economia y las fuentes de

financiamiento, pero sobre todo generar el habito de cuidar las finanzas personales.
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INFORMACION
FINANCIERA

Saber

€S

poder

“Si naciste pobre, no es tu culpa. Pero si mueres pobre eso si es fu
culpa”
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IMPORTANCIA Y FORMAS DE AHORRAR

Tranquilidad.- Vivir sin preocuparse por las deudas o por el dinero que hace falta para llegar a fin de mes es sinénimo de tranquilidad.

pueden presentar.

FORMAS DE AHORRAR.

De manera informal

Consiste en guardar una suma de dinero en
casa. También hay ofras formas de ahorro
como: la compra de bienes, la compra de
animales o la compra de articulos de consumo
de larga vida como: Refrigeradoras, cocina,
muebles de sala, etc.

Desventajas:

1. Altenerel dinero “ala mano” se
puede caer en la tentacion de

gastarlo

2.  Eldinero en casa no genera
rendimiento

3. Mayor posibilidad de pérdida o
robo

De manera formal

Consiste en tener su ahorro en una entidad
formal como son los bancos, cooperativas,
entre ofras.

Beneficios:

- Es seguro y permite que el dinero
genere intereses

- Hay diferentes productos que se
ajustan a las necesidades de las
personas y permiten retirar el dinero
cuando se desee

; CAOmo realizar un plan de ahorro?
O
—-

- Establecer prioridades y ponerse metas especificas y
realizables en un periodo de tiempo determinado

- Aprender a vivir con lo que se tiene.

%

2

(N
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Satisfaccion de necesidades.- Tener una reserva de dinero, sirve para solventar verdaderas necesidades que en diferentes momentos de la vida cofidiana se

¢Cémo ahorrar
dinero?

Es importante primero distinguir cuales son nuestras
necesidades basicas, esto facultard estructurar un
plan de ahorro evitando los gastos innecesarios.

N

Necesidades primarias o Necesidades  secundarias.-
basicas.- Son aquellas Son aquellas de las cuales se
esenciales para la vida 'y para su puede posponer  como:
negocio como: Alimentacion, comida fuera, recreacioén,
vivienda, educacién, salud, movilizacién.

vestuario. ﬁ

f a

v

TS

\, | B
o :

Errores comunes del consumo:

Compras por impulso
Endeudarse por encima de su nivel ma ximo de endeudamiento
Gastos mayores a los ingresos



“Nunca gastes tu dinero antes de tenerlo” (Thomas Jefferson)

PRESUPUESTO

El presupuesto, no es mas que el analisis de gastos e ingresos en un

periodo determinado
Ingresos

Cantidad de dinero que
percibe una empresa , persona
o nucleo familiar de manera
regular.

Diferencia entre gastos e inversion.

Inversién: Compra de un activo con la intencién
de que este nos proporcione algun beneficio en el
futuro como: Educacién, compra de un terreno,
compra de un computador, compra de animales
entre otras.

Gasto: Compra de un bien o servicio
generalmente responde a una necesidad o la
satisfacciéon de un deseo como: Equipo de
sonido, bebidas en un bar, decoracion de la
casa, renta de la casa

Gastos

Desembolso de una suma de dinero
qgue puede ser en efectivo u ofro

medio de pago

Siempre debemos buscar maneras de

aumentar los ingresos

Ventajas de un presupuesto

N

Reducir el riesgo de incumplir obligaciones finoncieros\
permitiendo identificar las proridades

Disenar planes de ahorro para alcanzar metas
especificas como: La cuota inicial de una vivienda o de

un terreno

Ver la realidad de la situacién financiera y realizar ajustes
cuando es necesario antes de cometer errores

Realizar comparaciones periddicas de consumo para
visualizar cuales gastos se pueden ajustar J

Nivel mdximo de
endeudamiento. ——

pago

Es el tope que tiene un individuo para endeudarse de acuerdo a su capacidad de

Es un porcentaje de los ingresos mensuales, los cuales se calculan por diferencia entre
los ingresos y gastos mensuales siendo recomedable no endeudarse con una cuota
mensual superior al 40 % de los ingresos mensuales
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Qué es el crédiio? ﬁ%

El crédito es un préstamo de dinero que una institucién financiera otorga a un cliente, con el compromiso de que en
un futuro, el cliente devuelva dicho préstamo en forma sucesiva (mediante el pago de cuotas) o en un solo pago y
con un interés adicional que compensa a la instituciéon financiera por todo el tiempo que no tuvo ese dinero.

gug =

Recomendaciones
al solicitar un crédito

Ventajas

- Permite financiar la compra de
bienes o el desarrollo de proyectos

- Poder adquisitivo inmediato

- Creacién de historial crediticio,
ampliacién de cupos de crédito

- En ciertos casos, consolidar las
cuentas en un solo pago

- Permite organizar las finanzas
personales, gestionando los gastos de
la forma més conveniente.

Desventajas

- Tasas de interés acorde al tipo de
crédito, por lo general altas

- Genera intereses que aumentan el
costo de los productos

- Si se incumple con los pagos, se
afecta negativamente el historial
crediticio

- Si no se paga a tiempo genera
multas o embargos

- Si no hay un adecuado control,
puede generar sobreendeudamiento

- Induce a realizar compras
impulsivas

- Obtener un crédito por lo general
de consumo puede dar una
perspectiva de falsa liquidez
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Tomar en cuenta al solicitar un crédito

ANTES: Cotice y compare las distintas opciones
Inférmese sobre las tasas de interés publicadas
en las instituciones financieras a la fecha de su
solicitud

Mida su capacidad de pago, debe solicitar un
monto acorde a sus necesidades inmediatas y
necesarias

Revise los documentos, haga todas las
preguntas necesarias a la persona que le
atiende y no asuma compromisos sin antes leer
y entender bien lo que estd firmando



/ SOBREENDEUDAMIENTO \

2Cudndo hay un sobreendeudamiento?

- Uso de los créditos para pagar gastos bdsicos
- Préstamos para pagar otros préstamos 45.(,
- Prorrogas para pagar préstamos

- Uso del ahorro para préstamos

\ - Pago de cuotas de deudas que superan el 40% de los ingresos /

Mds formas de evitar el
sobreendeudamiento

Planificar las compras diferidas sin
intereses, manteniendo los pagos
mensuales al dia

- Estimar los ingresos extras al pago de
tus deudas a fin de liquidarlas lo mds
rapido “posible

- Haz del ahorro un  hdbito,
contémplalo como parte de tu
presupuesto y trata de que sea al
menos el 10 % de tus ingresos

- No acepte préstamos no solicitados

Evitar hacer compras innecesarias.

¢ Cémo evitar el
sobreendeudamiento?

Realizar un presupuesto periédico

Esto permite tener un panorama maés claro de con cuanto se dispone
para gastar y ahorrar

Facilita visualizar en que rubros habra como hacer recortes si es posible
Priorizar gastos

Almentacién, transporte, educacién, pago de servicios basicos,
eliminando los gastos de menor importancia y que representan salidas
de dinero

Revisar las deudas

Con el objetivo de determinar cuales pueden ser liquidadas mas rapido
y sl es conveniente negociar

Revisar los productos financieros

Con el objetivo de analizar cuales brindan verdaderos beneficios a los
sectores productivos

No liquidar crédito con otro crédito ‘

No es conveniente liquidar créditos por que con el tiempo la deuda crece
y podria convertirse en un problema mayor
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acion se presenfan las

diferentes opciones due existen
para poder accederalas diferentes
fuentes de financiamiento

existentes tanto en las instituciones
publicas como privadas:

A confinu
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BANECUADOR

BanEcuador oferta productos y servicios financieros de calidad con un claro enfoque de responsabilidad social y sostenibilidad financiera.

GRUPOS
PRIORITARIOS

CREDITOS

MONTOS

BENEFICIARIOS

REQUISITOS

TASA DE INTERES.- Las tasas de interés de los créditos pueden variar del 5.12% al 11.26 % dependiendo del tipo de crédito, de monto y tiempo

Unidades
productivas
individuales
familiares

Unidades
productivas
asociatfivas

Unidades
productivas
comunales

Y

Crédito de
desarrollo
solidario

Crédito de
desarrollo
humano

Crédito
para
asociacion
es

Crédito
organizacio
nes
comunitari
as

Crédito fijo de
$1200

Crédito fijo de
$ 600

Montos desde $
3.000a%
3.000.000

Montos desde $
500 a $ 3.000.000

Familias emprendedoras

Mujeres beneficiarias del
bono de desarrollo humano

Personas que cultivan la
tierrq, crian animales
producen bienes, elaboran
artesanias, se dedican al
comercio

Organizaciones cuyo fin es

la produccién
principalmente
agropecuaria
Comercializacién de
cosechas

Comercializacién de bienes

Organizaciones vinculadas
que, mediante el trabajo
conjunto, producen,
comercializan, distribuyen o
consumen bienes o
servicios
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Presentacién de la cédula de identidad y del certificado de votaciéon del solicitante y
cényuge.

Copia de la carta/convenio con el MIES que certifique que la solicitante es parte de un
grupo solidario.

Copia de la planilla de cualquier servicio bdsico con una antigledad no mayor a dos
meses de la fecha de presentacién de la solicitud de crédito.

Consulta a un oficial de negocios para mds informacién sobre los requisitos ya que pueden
variar de acuerdo al tipo de crédito.

Presentacién del RUC o RISE

Certificado de registro en la Superintendencia de Economia Popular y Solidaria.

Acta constitutiva de la asociacion.

Presentacién de la cédula de identidad y del certificado de votacién del representante
legal y presidente.

Copia del nombramiento del representante legal de la asociacién.

Copia del acta de la asamblea de socios en la que se aprueba solicitar el crédito y
autorizar al representante para que lo framite.

Copia de la planilla de cualquier servicio bdsico con una antigedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.

Plan de inversidn del proyecto, con flujo de caja proyectado.

Estudio de factibilidad del proyecto, con flujo de caja proyectado.

Consulta a un oficial de negocios para mds informacion sobre los requisitos ya que pueden
variar de acuerdo al tipo de crédito.

Presentacién del RUC o RISE

Presentacion de la cédula de identidad y del certificado de votacién del representante
legal y presidente.

Acta constitutiva de la organizacién.

Copia del nombramiento del representante legal de la organizacién comunitaria.

Copia del acta de la junta de socios en la que se aprueba solicitar el crédito y autorizar al
representante para que lo tramite.

Copia de la planilla de cualquier servicio bdsico con una antigedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentacion de la solicitud de crédito.



Pequenas y
medianas

empresas PYMES
de produccion,

comercio  y/o
servicios
Emprendedores

Crédito a
microempr
esa

Crédito a
pequenasy
medianas
empresas

Crédito
para
emprende
dores

Monto desde $
50 a $ 54.900

Montos desde $
5.000 a $ 500.000

Montos desde $
500 a $ 50.000

Personas naturales %
empresas cuyas ventas en
el Ulfimo afo  sean
superiores a USD 100.000.

Unidades
individuales,
empresariales.

productivas
familiares o

Personas que  fengan
Iniciativas productivas, en
especial las generadas por
jévenes profesionales.
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Plan de inversidn del proyecto, con flujo de caja proyectado.

Estudio de factibilidad del proyecto, con flujo de caja proyectado.

Consulta a un oficial de negocios para mds informacion sobre los requisitos ya que pueden
variar de acuerdo al tipo de crédito.

Presentacién de la cédula de identidad y del certificado de votacién del solicitante y
cényuge.

Copia de la planilla de cualquier servicio bdsico con una antigbedad no mayor a 2 meses
de la fecha de presentaciéon de la solicitud de crédito.

Certificado laboral

Plan de inversién del proyecto.

Consulta a un oficial de negocios para mds informacién sobre los requisitos ya que pueden
variar de acuerdo al tipo de crédito.

Presentacién de la cédula de identidad y del certificado de votacién del solicitante y
conyuge.

Copia de la planilla de cualquier servicio bdsico con una antigiedad no mayor a dos
meses de la fecha de presentaciéon de la solicitud de crédito.

Plan de inversidn del proyecto con flujo de caja proyectado.

Consulta a un oficial de negocios para mds informacién sobre los requisitos ya que pueden
variar de acuerdo al tipo de crédito.



Corporacioén financiera nacional (CFN)

¢Qué es? La CFN es una institucion pUblica que financia gran variedad de actividades productivas e industriales, tal como es la
constante de sus demds productos de crédito. la agricultura, la ganaderia y la pesca estdn incluidas

CREDITOS

Programa de apoyo productivo vy
financiero

Financiamiento productivo hasta
$20.000

Programa de emergencia para el sector
agropecuario

Programa de financiamiento para
emprendedores.

Financiamiento y
refinanciamiento CFN apoyo
solidario

MONTO

Hasta $ 20'000.000.

Hasta $ 20.000

Desde $ 50.000

Desde $ 20.000 hasta $
100.000por sujeto

Desde $ 20.000

TASA DE INTERES BENEFICIARIOS

Persona natural o juridica privada, o mixta legalmente

o establecida en el pais.
La tasa de interés es el

8.77 % reqjustable cada
90 dias Personas naturales o juridicas

Personas naturales y juridicas; calificado por el MAGAP

Personas naturales vy juridicas con proyectos de
emprendimiento nuevos

personas naturales o juridicas
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http://www.creditos.com.ec/creditos-cfn
http://www.cfn.fin.ec/programa-de-apoyo-productivo-y-financiero/
http://www.cfn.fin.ec/programa-de-apoyo-productivo-y-financiero/
http://www.cfn.fin.ec/programa-de-emergencia-para-el-sector-agropecuario/
http://www.cfn.fin.ec/programa-de-emergencia-para-el-sector-agropecuario/
http://www.cfn.fin.ec/programa-de-financiamiento-para-emprendedores/
http://www.cfn.fin.ec/programa-de-financiamiento-para-emprendedores/

A continuacion se presentan los siguientes ministerios que apoyan al sector agricola:

Es importante indicar que BanEcuador tiene convenio directo con el Ministerio De
Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca (MAGAP); a continuaciéon se presenta
todos los programas que tiene el MAGAP en beneficio de las personas dedicadas a la

produccién agricola, ganadera, acuicola y pesquera del pais.

Misién

El Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca es la instituciéon
rectora del multisector, para regular, normar, facilitar, confrolar, y evaluar la

gestion de la produccién agricola, ganadera, acuicola y pesquera del pais;

promoviendo acciones que permitan el desarrollo rural y propicien el

Vision

Para el 2020 el Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y
Pesca contard con un modelo de gestion de calidad basado en
sistemmas de informacién y comunicacion. Que posibiliten la
produccién de bienes y servicios que garanticen la seguridad
adlimentaria del pais, el crecimiento y desarrollo equitativo,
generando valor agregado con rentabilidad econdmica, equidad

social, sostenibilidad ambiental e identidad cultural.

crecimiento sostenible de la produccién y productividad del sector impulsando
al desarrollo de productores, en particular representados por la agricultura
familiar campesina, manteniendo el incentivo a las actividades productivas en

general.
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Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca (MAGAP)

¢Qué es? Es una institucion publica que promueve acciones que

permitan el desarrollo rural y propician el crecimiento sostenible de

la produccién y productividad de los sectores impulsando all

desarrollo de productores en particular representados por la

agricultura familiar campesina, manteniendo el incentivo a las | Acontinuacion se presenta los programas y proyectos que tiene el MAGAP para
actividades productivas en general el sector productivo:

AgroSeguro.- Es un sistema permanente de seguridad productiva, subvencionado por el Estado, para beneficios
de peuefios y medianos productores agricolas, ganaderos, acuicolas, forestales, pescadores artesanales y otros agentes
productivos vinculados al agro ecuatoriano. Sec JLL i

“agnrncola
El MAGAP implementé un mecanismo de subsidio al Seguro Agricola, para apoyar a los pequefios y medianos
agricultores del pais que se vean afectados por fendmenos climaticos y bioldgicos. o o

Cultivos seleccionados por el proyecto AgroSeguro.

- Arroz ¢, Que siniestros cubre el seguro agricola?
- Banano

- Cafia de azUcar - Sequia

- Fréjol - Inundacion

- Maiz duro - Exceso de humedad

- Maiz suave - Vientos fuertes

- Papa - Incendio

- Soya - Helada

- Tomate de arbol - Granizada

- Trigo - Plagas incontrolables.

- Enfermedades incontrolables.
- Deslizamiento.
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Beneficiarios Beneficios sDonde se puede contratar el seguro agricola?

Personas que desarrollen sus actividades agricolas, - Permite al agricultor recuperar los costos
ganaderas, acuicolas y pesqueras artesanales directos de produccién invertidos.
- Mejora su estabilidad econdmica.
- Contribuye con la soberania alimentaria del
pais.

El seguro ganadero.- Apoya a la crianza y
produccion de animales bovinos del pais con un subsidio
del sesenta por ciento (60%) al Seguro. Esta herramienta
permite al productor recuperar la inversion valorada del
hato que fuera afectada por riesgos a los que esta
expuesto el sector.

Beneficiarios: Beneficios

Ministerio de Agricultura, Ganaderia,
Acuacultura y Pesca (MAGAP) en las
diferentes direcciones provinciales.
Aseguradoras participantes del
Proyecto Agro Seguro.

Bancos, Cooperativas de Ahorro vy
Crédito, Casas Comerciales que
mantenga convenio con el MAGAP.

Ganaderos Apoya ala crianza y produccién de animales bovinos del pais con un subsidio del

sesenta por ciento (60%) al Seguro.

Unidad técnica 2kr

Dentro de las actividades de cooperacion entre los Gobiernos del Ecuador y Japén, Es por ello que se decide crear en el interior del MAGAP la Unidad Técnica
se establecid un proceso en el cual se suscribieron canjes de notas; relacionadas con Permanente Segunda Ronda Kennedy (UTP2KR) para el manejo de los proyectos.
la implementacion en el Ecuador del Proyecto denominado “Segunda Ronda Es financiado con recursos del Proyecto 2KR y ejecutado por el Ministerio de
Kennedy” o 2KR (Asistencia para Agricultores de Escasos Recursos). Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca (MAGAP), a través de la Direccién
Se determina que el Gobierno del Ecuador, a través del Ministerio de Agricultura, Provincial de Zamora Chinchipe y de la Agenda de Transformacion Productiva
Ganaderia, Acuacultura y Pesca (MAGAP), sea el responsable de recaudar y Amazonica.

establecer los fondos de contravalor, provenientes del Gobierno de Japon.
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Beneficiarios:
Ganaderos

Reactivacion de café y cacao.

Reactivar la produccion de café y cacao fino de aroma, mediante el mejoramiento y
establecimiento de nuevas plantaciones con la entrega a productores de plantulas o
semillas de café robusto y arabigo, infraestructura de jardines clonales certificados
por el INIAP (Instituto Nacional de Investigaciones Agropecuarias), incentivo para
las organizaciones, asistencia técnica, capacitacion, investigacion y fortalecimiento
asociativo de las cadenas productivas con medidas para contribuir al desarrollo
econdmico de pequefios y medianos productores del sector.

Beneficiarios:
Pequenos y medianos productores de café y cacao

Beneficios.

- Cercas eléctricas
- Mejoramiento de pastos

La produccién de café y cacao es una actividad a la que muchos productores le han
apostado en la provincia de Zamora Chinchipe, y en la actualidad reciben apoyo
técnico del Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca (MAGAP),
mediante el Programa nacional de Reactivacion del Café y Cacao Nacional Fino de
Aroma.

Beneficios:

- Entrega a productores de pldntulas o semillas de café robusto y ardbigo
- Infraestructura de jardines clénales

- Incentivos para las organizaciones

- Asistencia técnica

- Capacitaciones
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Programa de ganaderia sostenible.

El programa de ganaderia sostenible se enmarca en la
actividad pecuaria de pequefios y medianos
productores, con modelos de produccién amigables
con el ambiente, como el manejo integral de fincas,
enfocado en la reconversion productiva, manejo
silvopastoriles para optimizacion del recurso pasto-
forestal.

Promueve el desarrollo participativo e inclusivo para
alcanzar los objetivos del Plan Nacional del Buen

Componentes de este programa son:

v" Programa Nacional de Carnicos.
Este proyecto busca fomentar la productividad y establecer un sistema
de produccion que asegure el acceso de la poblacién a productos
carnicos con estandares de calidad y a incrementar la produccion,
productividad y calidad de los productos del agro de manera
sustentable.

v" Programa Nacional de Fibray Lana.

El proposito de este proyecto es incrementar las capacidades y
potencializar la produccion de fibra, lana, carne y leche de rumiantes
menores (ovejas, cabras, llamas y alpacas).
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Vivir y la Soberania Alimentaria, es ejecutado
por la Subsecretaria de Ganaderia.

El objetivo de este programa es garantizar la
produccién, manufactura, industrializacion y
comercializacion, de productos y subproductos
pecuarios, que sean econémicamente rentables,
amigables con el medio, socialmente justas,
sostenibles en el tiempo, que permitan
incrementar los niveles de vida.

Este es un programa anhelado por los sectores mas empobrecidos del
pais, el 95% de la produccidn de estos ganados carecen de tecnologia
y uno de los propoésitos es establecer el centro nacional de
mejoramiento genético.

v" Programa Nacional de Red Lechera.

El Proyecto Nacional de Red Lechera beneficia a pequefios
productores mediante equipamiento y asistencia técnica en fincas para
mejorar la productividad ganadera, el acopio y la comercializacion.

- Fiebre aftosa.

El objetivo es erradicar la Fiebre Aftosa en el Ecuador, mediante la
vacunacion de la poblacion bovina del pais.

Para lograrlo se cumpliran las siguientes acciones:



- Ejecutar vacunaciones en fases e inter fases a bovinos a nivel

nacional

- Zonificar el pais para la aplicacion de estrategias diferenciadas

en zonas epidemioldgicas de riesgo.

El costo de la vacuna aplicada es de $ 0.30 ctvs. AGROCALIDAD

proveerd de los equipos y materiales necesarios para la aplicacion de

la vacuna.

- Controlar la movilizacién de bovinos que evite la presencia y

propagacion de la fiebre aftosa

- Fortalecer el sistema de vigilancia epidemiolégica

Redes comerciales.

El MAGAP, a través de la coordinacion
general de redes de comerciales, gestiona e
impulsa estrategias para la venta de
productos y alimentos provenientes de

organizaciones campesinas en circuitos
cortos.

El propdsito es incentivar relaciones
comerciales mas equitativas para el
pequefio y mediano productor, apoyando a
la comercializacion de la produccion. La
directora provincial del MAGAP, Mariuxi
Cobos, manifiesta que en Zamora
Chinchipe existe una persona encargada de
este proyecto, quien tiene entre sus labores
la coordinacién de varios emprendimientos
de pequefios productores, para que Sus
productos lleguen hasta los consumidores.
Los espacios para que se dé este nexo entre
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productor y consumidor, son las ferias
inclusivas, canastas y supermercados, la
idea de todo esto es impulsar el trabajo que
viene realizando el pequefio agricultor.

Al interior de las oficinas de la Direccion
Provincial ~Agropecuaria de Zamora
Chinchipe, se ha instalado una vitrina donde
se exhiben al puablico, los productos
procesados en esta provincia. Entre ellos
estan productos como café, chocolate, miel
de abeja, chocolate en pasta, harina de
platano, los cuales pueden ser adquiridos
por la ciudadania o instituciones.



Son todos los productores de la Agricultura Familiar y Campesina
(AFC), es decir, los agricultores que dentro de su l6gica de produccién
emplean mano de obra familiar y la diversificacion de la produccion
y el autoconsumo son una estrategia importante dentro de su
economia campesina.

Programa de valor agregado.

Se busca que la agroindustria se interese en los productores, para dar
valor agregado a los productos y mejorar la cadena agroproductiva,
en el marco del Sumak Kawsay y el cambio de la matriz productiva,

Acceso a los servicios

Los funcionarios pueden ser contactados directamente via telefonica
0 correo electronica, en caso de ser necesario puede realizarse una
entrevista personal previa cita.

la meta es lograr que el productor genere su microempresa con
procedimientos apegados a la técnica, la calidad

Programa de incentivos para la reforestacion con fines comerciales.

La reforestacién comercial es una inversion a largo plazo, rentable y
segura, el programa entrega incentivos econdémicos a personas
naturales y juridicas, de hasta el 75% del costo del establecimiento y
el 75% del costo de mantenimiento de la plantacién, durante los
primeros cuatro afos.
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En el caso de asociaciones, cooperativas productivas y comunas, el
porcentaje del incentivo es de hasta 100% del costo de
establecimiento, y el 100% del costo de mantenimiento de la
poblacién, durante los primeros cuatro afos.



Agricultura familiar

El MAGAP apoya a las familias en sus huertos familiares y se han Requisitos para acceder a todos los beneficiosque ofrece el MAGAP:

construido invernaderos y constantemente se apoya con asesoria y Ser mayor de edad

. - Socialmente activo
capacitaciones.

- El predio tiene que estar dentro de la jurisdiccion

- Acreditarse al MAGAP; presentar una solicitud pidiendo ser
acreditado a la institucion y poder beneficiarse de las diferentes
politicas publicas.
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¢Qué es? Su funcidn es liderar la transformacién industrial y productiva del pais.
Misidn Vision

Formular y ejecutar politicas publicas, para la transformacién del  Serlainstitucion publica dinamizadora del sector industrial, que lidere
patrén de especializaciéon industrial, que genere condiciones la transformacion de la productividad, calidad y competitividad del
favorables para el Buen Vivir. Ecuador.

PROGRAMAS {Que es? BENEFICIARIOS

Programa de registro  El Sistema de Comercializadores de Bienes de Produccion
de Nacional (SBPN) estd disenado para que locales

Comercializadores — comerciales, que venden bienes de produccion nacional, e gisefiado oara que locales comercidles

de  Bienes de . ,,4qn ser parte del sistema para la devolucion del IVA
Produccion Nacional a turistas extranjeros, a la vez que los ayudard o . y .
(SBPN) I ’ a Y que venden bienes de produccion nacional.

incrementar sus ventas.

Son 28 los productos que se pueden registrar en el SBPN:
café, chocolate y confites, textiles, prendas de vestir y
sombreros, calzado y articulos de cuero, bisuteria, joyas,
articulos de madera, cerdmica, mdrmol, yeso, tagua,
paja, metal, corcho y vidrio, licores y bebidas no
alcohdlicas, instrumentos musicales, conservas de
productos de mar, frutas y vegetales, perfumes,
cosméticos y juguetes.

Esta es la informacién de los bancos privados que brindan créditos para la produccion:
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p Instituto Nacional de Economia Popular y Solidaria (IEPS)

IEPS

IEPS (2016) tiene los siguientes programas para trabajar con la poblacidén rural

Proyecto hombro a El proyecto “Hombro a Hombro” tiene como fin reducir la Personas emprendedoras que se dedican a las
pobreza rural y promover la inclusion econdmica de los

hombro actores de la Economia Popular y Solidaria y de los actividades de campo.
receptores del Bono de Desarrollo Humano, mediante el
fomento productivo en las provincias.

El proyecto Hombro a Hombro propone su insercion dentro
de las cadenas productivas de productos agricolas,
artesanias y servicios con potencial de mercado,
alinedndose en el mejoramiento y desarrollo de los procesos
de transformacion, valor agregado y comercializaciéon. Se
han identificado varias cadenas productivas con potencial
de comercializacién como leche, cacao, cana de azicar,
papa, quinua, fréjol, maiz, hortalizas, mora, artesanias, textiles
y servicios, mismas que estdn en concordancia con las
politicas publicas del cambio de la matriz productiva y
soberania alimentaria.

Proyecto ACES El Proyecto ACES busca la implementacién de circuitos Asociaciones que se dedican a actividades
econdémicos solidarios, mediante la promocién de las

(Circuitos personas y organizaciones sujetas a la Ley Orgdnica de la  agricolas
Economia Popular y Solidaria, fomentando la asociatividad y

econdémicos el desarrollo de capacidades para acceder a mercados
nacionales (publicos y privados) e internacionales en

solidarios) condiciones equitativas y justas

INSTITUCIONES FINANCIERAS PRIVADAS
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Ministerio de Inclusién Econdmica y Social (MIES)

MIES (2016), ofrece los siguientes créditos para el sector productivo

Crédito productivo solidario Los beneficiarios serdn las personas
calificadas para el cobro del Bono de
Desarrollo Humano, Pensidon para Adultos
Mayores, Pensidn para Personas con
Discapacidad, asi como para toda la
poblacién que se encuentra bajo la linea
de la pobreza.

INSTITUCIONES CREDITOS TASAS DE INTERES
Banco de Loja Crediproductivo La tasa de interés puede
Credicomercial
Credipymes variar de 15.20 a 26.13%

segun el monto, tipo y

tiempo del crédito.

Banco de Guayaquil Crédito agricola La tasa de interés varia
Microcrédito de 11.83 a 30,50 %
Produbanco Crédito consumo La tasa de interés varia

de 10.78 a 24.54%
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Personas calificadas para el cobro del Bono de

Desarrollo Humano
Pension para Adultos Mayores

Pensidn para Personas con Discapacidad, asi como
para toda la poblacidon que se encuentra bajo la

linea de la pobreza

MONTOS REQUISITOS
Desde $ 1000 hasta $ Los requisitos varian de
100.000 acuerdo al monto,

tiempo vy tipo de crédito

Desde US$1,000 hasta
US$20,000.



Banco finca

Banco Procredit

Banco Pichincha

Bancodesarrollo de los
pueblos

Finca comunal
Finca individual

Crédito agropecuario

Crédito productivo
Crédito para actividades
agropecuarias

Crédito grupal

Credidesarrollo

La tasa varia desde 24. 21
a 26.55 %

La tasa de interés es de
24.20 %

La tasa de interés varia

desde 11.23 a0 22.92% es
reajustable

Las tasas de interés
pueden variar del 19 al 21
%
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Desde $300 hasta $ 3.200

Desde $ 2.000 hasta $

10.000

Desde $ 10000

Desde $500 a $20.000

Desde $300 a $20.000

Desde $50 a $3000

El monto y plazo a
concederse depende de
la capacidad de pago
del cliente y de la
actividad productiva a

financiar



PONDERACION ENTRE FINANCIAMIENTO INTERNO — FINANCIAMIENTO

EXTERNO.

Y finalmente se realizd una ponderacion entre el financiamiento interno, externo y su
influencia en la productividad y en la economia de las familias de la parroquia La Victoria

de Imbana.

En el presente objetivo se realizé un analisis entre las fuentes de financiamiento internas y
las fuentes externas en base a la informacion recolectada, de las cuales hacen uso los
habitantes de la parroquia la Victoria de Imbana, a continuacién se detalla los rubros

analizados tales como:

- Financiamiento Interno
La venta de pertenencias para financiar las actividades de la poblacion representan el 36.79%
esta es la mas utilizada en el sector; seguidamente para costear sus gastos las personas
utilizan sus Ahorros que comprenden el 20.29% la presencia de ganado bovino y porcino
tiene mucha importancia, por cuanto se constituye en un mecanismo de ahorro, el cual
venden en caso de necesidades o de imprevistos; reinversion de ganancias que tiene el
16.79% que consiste en la venta de productos y la ganancia volverla a invertir o utilizarla

para el consumo.

- Financiamiento Externo

El financiamiento externo esa compuesto de: Préstamos en instituciones bancarias como:
Asociaciones representa el 9.78%, Bancos con un 7.88 %; posteriormente Cooperativas con

4.38%; cajas de ahorro con el 1.46 % ; agiotistas el 0.44% y familiares con el 0.44%
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Dentro del financiamiento externo también se encuentran los proveedores que representan
el 69.63 % al contado, el 24.36 % a credito y el 5.73 % de la poblacion realiza sus
adquisisciones a contado y a crédito, esto indica que la poblacion al recibir insumos a crédito
tiene la facilidad de pago y de financiamiento a mas tiempo y de cubrir sus necesidades a

corto plazo

En el presente estudio se ha establecido las causas principales por las que la poblacién no
accede a los servicios financieros, la principal es las altas tasas de interés que las instituciones
financieras proporcionan a la ciudadania, el desconocimiento por parte de la poblacion es
otro factor principal en esta parroquia, ademas el miedo a arriesgarse es otra causa por la que
los moradores no acceden a los créditos y programas que ofrecen tanto instituciones publicas

como privadas
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g) DISCUSION

El trabajo investigativo denominado analisis de las fuentes de financiamiento para el
desarrollo de la produccidn en la parroquia la Victoria de Imbana canton Zamora, que busca
identificar cuales son las principales fuentes de financiamiento tanto publicas como privadas

que apoyen exclusivamente a la produccion.

Determinando que las familias del sector se financian de la siguiente forma teniendo como
resultado que las fuentes de financiamiento internas que se utlizan en este sector son:
Ahorros, venta de pertenencias y reinversion de utilidades; y en el financiamiento externo
tenemos como resultado las siguientes fuentes de financiamiento: Bancos, cooperativas,

cajas de ahorro, asociaciones, familiares y proveedores.

Teniendo de esta forma como resultado que predominan las fuentes de financiamiento,

internas en este sector.

De la misma forma las instituciones tanto publicas y privadas cuentan con servicios y
productos orientados a la produccion, con tasas de interés de acuerdo a las politicas de cada
institucion, destacando que Banecuador es el que méas apoyo econémico brinda al sector
productivo, también existen ministerios con programas y proyectos enfocados en la

produccién, mismos que contienen diferentes opciones para el acceso al apoyo productivo.

A través del crédito la poblacién tendra un desarrollo sostenible y la personas tendréan la
oportunidad de mejorar las condiciones de vida, incremento de seguridad alimentaria y por

supuesto estabilidad.

Segun el autor Eddy Villalta en su tesis titulada “Analisis de los créditos agropecuarios de

las entidades crediticias calificadas, y su incidencia en el desarrollo de las comunidades

111



rurales del canton Centinela del Condor”, la poblacion en este sector hace uso de los créditos
agropecuarios en el sector privado dando como resultado que el 75% de los productores ha
mejorado su produccion y productividad en sus fincas, los créditos también les han
permirtido mejorar el manejo de su ganaderia con la introduccion de nuevas técnicas de

mejoramiento genético.

Es muy importante destacar que las personas que han accedido al crédito han mejorado sus
ingresos y calidad de vida notablemente, no sucede asi con los productores que no obtuvieron

créditos no tienen buenos resultados en sus invesiones.

De esta manera las fuentes de financiamiento externas como son el uso de créditos
agropecuarios obtenidas han ayudado a progresar y mejorar el nivel de vida de los habitantes
del canton Centinela del Condor, situacion similar se da en la poblacion de la parroquia La
Victoria de Imbana en donde utilizan las fuentes de fiananciamiento internas como son las
las ventas de sus pertenencias y los ahorros obtenidos por la venta de sus animales,

convirtiéndose en los ejes principales para poder subsistir.
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h) CONCLUSIONES:

Ante el analisis y los resultados obtenidos anteriormente se puede llegar a las siguientes

conclusiones:

Analizando las fuentes de financiamiento tanto internas como externas de las
familias; esta compuesta de poblacion econémicamente joven dedicados a las
actividades de agricultura y ganaderia que son las fortalezas en el desarrollo
econdmico de esta zona; poseen ingresos mensuales que oscilan entre $ 200 - $300
mensuales, para financiarse recurren a las fuentes de financiamiento propias como
son la venta de sus pertenencias: animales de casa, bovinos, porcinos, y los productos
que se desarrollan en el sector, etc.; en cuanto al financiamiento externo la poblacién
en estudio manifiesta que no adquieren financiamiento por las altas tasas de interées
y el desconocimiento de las mismas, cabe recalcar que también las personas que son

clientes desconocen del interés que les cobran en sus prestamos

El censo de las instituciones financieras publicas dieron como resultado gque existen
diferentes tipos de créditos para las personas dedicadas a las actividades de la
agricultura, ganaderia y piscicultura; asi como también diferentes tasas de interés,
montos y tiempo adecuado; ademas cabe indicar que las instituciones financieras
trabajan en convenio directo con diferentes ministerios que ofrecen diferentes
programas para el desarrollo productivo a la cual también se puede acceder; con
respecto a las instituciones financieras privadas se evidencia que existen créditos
productivos, tasas de interés montos y tiempo accesibles a las personas dedicadas a

las actividades de campo.
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El manual financiero familiar esta compuesto de informacion basica sobre Ahorro,
presupuesto, créditos, sobreendeudamiento, finanzas personales para incentivar y
apoyar la toma de decisiones de financiamiento, y la informacion relevante de las
instituciones publicas; asi mismo dentro de este grupo estan los programas,
beneficiarios y beneficios que tienen los diferentes ministerios que apoyan a las
actividades productivas de las zonas rurales; también consta de informacion sobre

instituciones financieras privadas.

En el ultimo objetivo se hizo una ponderacién entre el financiamiento interno y
externo , predominan las fuentes de financiamiento internas; como son la venta de
sus pertenencias,con repecto a las fuentes de financiamiento externas prevalece el
financiamiento de asociaciones, las razones principales por el no acceso al
financiamiento es el desconocimiento, las altas tasas de interés y el miedo a

arriesgarse.
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i) RECOMENDACIONES

Es necesario que el productor aproveche las oportunidades y la demanda del
mercado, optimizando al maximo sus recursos financieros, se recomienda que al
momento de adquirir financiamiento externo, especificamente préstamos con
instituciones financieras invierta en desarrollo productivo y no en otras cosas ajenas
que no generan beneficio, con esto garantizaria una mejor calidad de vida y mejoraria
la calidad de sus productos, se recomienda que los compromisos financieros siempre

deben ser menores a la capacidad y posibilidad de pago que tiene el productor.

También se recomienda a las Instituciones Financieras, desarrollar mecanismos
apropiados para facilitar el acceso al financiamiento por parte de las familias rurales,
desarrollando tecnologias crediticias, que se acoplen a la situacion real de las
poblaciones rurales y también utilizando los canales adecuados de promocion para

que el cliente pueda saber de su existencia.

Se recomienda que las personas estén informados de las diferentes fuentes de
financiamiento que existen y los beneficios que ofrecen, sean internos o externos,
informarse de las tasas porcentuales y los costos administrativos que conlleva la
adquisicién del mismo, y no dejarse influenciar Unicamente por la necesidad de
adquirir recursos financieros, ademas se recomienda que el empresario se apoye
utilizando lo mas que pueda del financiamiento externo proveniente de los anticipos

de clientes.
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- Finalmente, se considera que es pertinente recomendar a las familias de la poblacion
Imbanense hacer uso de las diferentes fuentes de financiamiento disponibles, ya que
de esta forma se mejorara el nivel de vida y de ingresos de sus habitantes, ya que al

ser una poblacidén econémicamente joven tiene muchas aspiraciones a futuro.
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k) ANEXOS

ANEXO 1: ENCUESTA FAMILIAS

UNIVERSIDAD NACIONAL DE LOJA
AREA JURIDICA SOCIAL Y ADMINISTRATIVA
CARRERA DE BANCA'Y FINANZAS

Estimado ciudadano (a):

La presente encuesta busca recopilar informacion que permita elaborar un analisis sobre las
fuentes de financiamiento para el desarrollo de la produccion en la parroquia la Victoria de
Imbana, por lo cual me permito solicitarle muy comedidamente, se digne en contestar las
siguientes preguntas:

DATOS INFORMATIVOS:

1. ¢A qué barrio pertenece?

Imbana () El Tibio Bajo( )

La Libertad ( ) Las Palmas ( )

LaUnion () Bellamaria ()

Los Guabos ( ) El Cristal ( )

El Tambo ( ) San Juan Del Oro ()

El Tibio Alto( )

2. Edad:

20 —25afos () 38 —43afos ()
26 — 31 afios () Mas de 44 afios ()

32 -37afos ()
3. Género: Masculino () Femenino ( )

4. Nivel de educacién:

Nivel primario () Nivel Universitario ( )
Nivel secundario ( ) Postgrado ()
Nivel técnico () Ninguno ()

5. ¢Cual es su ocupacion actual?

Comerciante ( ) Ganadero ( )
Agricultor ( ) Pisicultor ( )
Amadecasa ( ) Otro:
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CUESTIONARIO:

6. Si usted es agricultor ¢Cual es su actividad especifica?
Siembramaiz () Siembra hortalizas ()

Siembra verduras () Otros ()

Siembrafrutas ()

7. Si usted es ganadero ¢ Cual es su actividad especifica?

Ganado bovino ( )
Ganado porcino ( )
Ganado ovino ()
Cobayos ()
Aves de corral ()
Otros ()

Si usted es pisicultor ¢Cual es su actividad especifica?

Truchas ( )
Tilapia ()
Otro ()

9. ¢Cuales son sus ingresos mensuales?

$201- $300 ( )
$301- $400 ( )
$401- $500 ()
$501-$600 ()
Mas de $600 ()

10. ¢ Cuanto ahorra mensualmente?

$1 -$50
$51- $100
$101- $150  (
$151- $200 ()
$201- $250 ()
Mas de $250 ()

)
)
)

121



11. ¢ Conoce usted de alguna entidad publica o privada en particular que ofrezca
apoyo financiero exclusivamente para la produccion?

Si() No ()

Bancos
Cooperativas
Cajas de ahorro
Asociaciones
Ahorros ()

Vende sus pertenencias (terreno, animales) ( )
Reinvierte sus ganancias ( )

Agiotistas (Chulqueros) ( )

Familiares ()
Ninguna ()
(00031115111 T

Si su respuesta es ninguna pase a la preg. 16

13. Si usted obtuvo crédito en alguna entidad financiera ¢ Cual fue el destino del

créedito?

Produccion ()

Adquisicidn de bienes terrenos, bienes inmuebles ()
Negocio (ampliacion, construccion) ()

Pago de deudas ()

Gastos personales ()

14. ¢ Cual es el monto de crédito invertido en su actividad productiva?

$1 - $1500( )
$1501 - $3000( )
$3001 - $4500 ()
$4501 - $6000 ()
Mas de $6000 ( )

15. La adquisicion de los insumos para el desarrollo de su produccion lo realiza:

Al contado ()
Acrédito ()

16. Si realiza la adquisicion de los insumos a crédito ¢En qué valor se endeuda
mensualmente?

$1-$50 ()
$51- $100 ()
$101- $150 (
$151- $200 (
$201- $250 (
Mas de $250 ()

)
)
)
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17.

18.

Después de deducir sus gastos ¢ Cual es el porcentaje que obtiene de ganancia
mensualmente?

5 % (
10%
15 %
20 %
25 %
0%

NN N
N—r N N

¢ Cual es el destino de las ganancias obtenidas en su actividad economica?

Reinvierte en produccion ()
Utiliza para el consumo ()
Reinvierte en compra de inmuebles ()

19.

20.

21.

¢ Cudl seria el motivo por el que no utilizaria un préstamo proveniente de una
institucion financiera?

Altas tasas de interés ()

Desconocimiento de las instituciones financieras ()

Requisitos exagerados ()

Demasiado tiempo ()

Plazos cortos de pago ()

Riesgo ()

¢ Conoce la tasa porcentual de interés que se paga en un préstamo?
Si() No ()

Comente:............

¢Lainversion realizada le permitioé incrementar sus ingresos y mejorar su
nivel de vida?

¢En qué tiempo ha logrado mejorar su patrimonio?

1-3afios ()
4-6 aflos ()
7-9afios ()
10-12 afios ()
Otro:

Gracias por su colaboracion.
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ANEXO 2: ENCUESTA A ENTIDADES FINANCIERAS

UNIVERSIDAD NACIONAL DE LOJA
AREA JURIDICA SOCIAL Y ADMINISTRATIVA
CARRERA DE BANCA'Y FINANZAS

La presente entrevista busca recopilar informacion que permita elaborar un “Analisis sobre
las fuentes de financiamiento para el desarrollo de la produccidn en la parroquia la Victoria
de Imbana, cantén Zamora”, por lo cual me permito solicitarle muy comedidamente, se digne

en contestar las siguientes preguntas:

1. ¢La instituciébn que usted representa tiene clientes que pertenecen a la
parroquia la Victoria de Imbana?

Si

()
No ()

2. ¢Cuél es el destino de los créditos otorgados a este sector?

- Produccion ()
- Construccién de galpones ()
- Adquisicion de terrenos ()
- Remodelacion de establos ()
- Gastos personales ()
- Otros ()

3. ¢Los créditos que se conceden en que meses registran mas demanda para sus
actividades productivas?

4. ¢Cuentan con algun programa especial de apoyo para el sector dedicado a la
agricultura, ganaderia y piscicultura?

5. ¢Cuéles son los montos maximos que conceden para los pequefios productores?

6. ¢Qué tipos de créditos conceden?

- Hipotecarios ()
- Prendarios ()
- Todos ()
- Otros ()
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10.

11.

12.

13.

14.

¢Por qué considera que sus clientes no cancelan oportunamente sus obligaciones

(créditos)?
- Altas tasas de interés ()

- Desconocimiento de la institucion ()
- Demasiados requisitos y tiempo ()
- Temor a arriesgarse ()
- Falta de conocimiento ()
- Otros ()

¢ Cual es la tasa de interés que se aplica para los creditos productivos?

¢ Cuédles son las politicas que se aplican en los créditos?

- Amortizaciones ajustadas a la capacidad de pago
- Amortizaciones fijas (capital mas intereses)

N~
~—

¢ Cuentan con beneficios especiales para financiar al sector productivo?

¢ Cuédles son los requisitos principales que solicitan para otorgar un préstamo?
¢A que le atribuye la morosidad de sus clientes?

- Alto nivel de endeudamiento

- Bajo rendimiento de produccion

- Perdida de la produccion

- Mala administracion de los recursos
- Debilidad en al analisis al cliente

—_~ N A~ N
~— — N

¢Dentro de sus politicas existen beneficios o descuentos por pronto pago?

Si ()
No ()
Cuales:

¢ Existe alguna politica de condonacién de deudas para el sector productivo?
Si ( ) No ()

Gracias por su colaboracién.
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ANEXO 3: TABULACION ENCUESTAS A FAMILIAS

A continuacion la representcion de el numero y porcentaje de familias que fueron
encuestadas:

Cuadro 1
Barrio al que pertenece

ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAJE

Imbana 70 20,1 %
La Libertad 28 8 %
La Union 43 12,3 %
Los Guabos 22 6,3 %
El Tambo 25 7.2 %
El Tibio Alto 54 15,5 %
El Tibio Bajo 55 15,8 %
Las Palmas 14 4%
Bellamaria 12 3.4 %
El Cristal 12 3,4 %
San Juan del Oro 14 4 %
Total 349 100 %

Fuente:Encuesta aplicada

Cuadro 2

Edad
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAJE
20-25 afios 66 18,9. %
26-31 afos 24 6,9 %
32-37 anos 88 252 %
38-43 afos 83 23,8 %
Mas de 44 afios 88 252 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 3
Género
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAIJE
Masculino 219 62,8 %
Femenino 130 37.2%
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro 4
Nivel de educacion

ALTERNATIVA

FRECUENCIA PORCENTAJE

Nivel primario
Nivel Universitario
Nivel secundario
Nivel técnico
Ninguno

Total

185
25
128
2

9
349

53 %
7,2 %
36,7 %
0,6 %
2,6 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 5
Ocupacion actual

ALTERNATIVA

FRECUENCIA PORCENTAJE

Comerciante 123 11,52 %
Agricultor 318 29,78 %
Ama de casa 95 8,90 %
Ganadero 336 31,46 %
Pisicultor 189 17,70 %
Otro 7 0,66 %
Total 1068 100 %
Fuente: Encuesta aplicada
Cuadro 6
Actividad que realizan los agricultores
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAIJE
Siembra maiz 80 25,16 %
Siembra verduras 83 26,10 %
Siembra frutas 76 23,90 %
Siembra hortalizas 78 24.53 %
Otros 1 0,31 %
Total 318 100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro?

Actividad que realizan los ganaderos

ALTERNATIVAS

FRECUENCIA PORCENTAJE

Ganado bovino
Ganado porcino
Ganado ovino

Cobayos

Aves de corral
Total

90
70
35

65
76

336

26,79 %
20,83 %
10,42 %

19,35 %

22,62 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 8

Actividad que realizan los piscicultores

ALTERNATIVAS

FRECUENCIA PORCENTAJE

Truchas
Tilapias
Total

186
3
189

98,41 %
1,59 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 9

Actividad que realizan los comerciantes

ALTERNATIVAS

FRECUENCIA PORCENTAJE

Vende quesillo
Vende verduras

Vende frutas

Verde hortalizas

Vende vino de mora
Compra y vende animales

Vende truchas
Vende Cobayos
Vende aves de corral
Tienda

Total

24
20

22

7
1

34

6
2
5
2
123

19,51 %
16,26 %

17,89 %

5,69 %
0,81 %
27,64 %

4,88 %
1,63 %
4,07 %
1,63 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro 10
Ingresos mensuales

ALTERNATIVA

FRECUENCIA PORCENTAJE

Ninguno 1 0,3 %
$201-$300 214 61,3 %
$301-%$400 105 30,1 %
$401 - $500 17 49 %
$ 501 - $600 3 0,9 %
Mas de $ 600 1 0,3 %
$1- %200 8 2,3 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 11

Ahorros mensuales
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAIJE
Ninguno 79 22,6 %
$ 1-$50 212 60,7 %
$ 51-%$100 44 12,6 %
$101-$150 11 3,2 %
$151-%200 3 0,9 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 12

Conocimiento de instituciones financieras
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAIJE
No contestaron 1 0,3 %
SI 192 55 %
No 156 447 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro 13

Financiamiento de actividades econémicas

ALTERNATIVAS FRECUENCIA PORCENTAIJE
Bancos 54 7,88 %
Cooperativas 30 4,38 %
Cajas de ahorro 10 1,46 %
Asociaciones 67 9,78 %
Ahorros 139 20,29 %
Vende sus pe_rtenencias 952 36.79 %
(Terrenos, animales)

Reinvierte sus ganancias 115 16,79 %
Agiostistas (Chulqueros) 3 0,44 %
Familiares 10 1,46 %
Ninguno 5 0,73%
Total 685 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 14
Destino del crédito

ALTERNATIVA

FRECUENCIA PORCENTAJE

Produccion
Adquisicidn de bienes,
terrenos, inmuebles
Negocio (ampliacion,
construccion)

Pago de deudas
Gastos personales
Total

144
45

3

14
9
206

70,19 %
21,63 %

1,44 %

6,73 %
4,33 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 15

Monto invertido
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAJE
$ 1-$1500 40 27,78 %
$ 1501 - $ 3000 38 26,39 %
$ 3001 - $ 4500 33 22,92 %
$ 4501 - $ 6000 21 14,58 %
Mas de $ 6000 12 8,33 %
Total 144 100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro 16

Modalidad de adquisicion

ALTERNATIVA

FRECUENCIA PORCENTAJE

No contestaron
Al contado
A crédito

Al contado y a credito

Total

1
243
20
85
433

0,29 %
69,63 %
5,73 %
24,36 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 17

Adquisicidn de insumos a crédito

ALTERNATIVAS

FRECUENCIA PORCENTAJE

$ 1-%$50
$51-%100
$101-$150
$151-%200
$201-%250
Mas de $ 250
Total

36
45
16
6

1

2
106

33,96 %
42,45 %
15,09 %
5,66 %
0,94 %
1,89 %
100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 18

Porcentaje de ganancia mensual

ALTERNATIVA

FRECUENCIA PORCENTAJE

No contestaron
1-5

610
11- 15
16- 20
21- 25
26-30
Total

5
144
153

37
6
3
1

349

1,43 %
41,26 %
43,84 %
10,60 %

1,72 %

0,86 %

0,29 %

100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro 19
Destino de las ganancias obtenidas

ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAIJE
Reinvierte en produccién 288 52,84 %
Utiliza para el consumo 249 45,69 %
Reinvierte en compra de 8 1.47 %
inmuebles

Total 545 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 20

Motivos de no accesos a los créditos
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAJE
Altas tasas de interés 115 20,21 %
!I)es_conpumle_nto dz_a las 135 2373 %
instituciones financieras

Requisitos exagerados 129 22,67 %
Demasiado tiempo 102 17,93 %
Plazos cortos de pago 71 12,48 %
Riesgo 17 2,99 %
Total 569 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 21

Conocimiento de tasas de interés
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAJE
No contestaron 1 0,3 %
Si 143 41 %
No 205 58,7 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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Cuadro 22
Incremento de ingresos y nivel de vida

ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAJE
No contestaron 2 0,6 %
Si 311 89,1 %
No 36 10,3 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada

Cuadro 23

Patrimonio
ALTERNATIVA FRECUENCIA PORCENTAIJE
No contestaron 1 0,3 %
1 - 3 afios 34 9,7 %
4 - 6 afos 68 195 %
7 - 9 afnos 70 20,1 %
10 - 12 afos 68 19,5 %
Mas afios 108 30,9 %
Total 349 100 %

Fuente: Encuesta aplicada
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ANEXO 4: FOTOS DE ENCUESTAS A FAMILIAS
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a. TEMA:

“Diagnostico de las fuentes de financiamiento para el desarrollo de la produccion en la

parroquia La Victoria de Imbana, canton Zamora”

b. PROBLEMATICA:

Sanchez (2014) menciona que en América Latina existe un pronostico muy caracterizado
por un muy bajo grado en utilizacion de recursos bancarios por parte de las empresas de
menor tamafio. Las razones que explican la baja demanda de créditos bancarios se dan por
la falta de garantias y altas tasas de interés, aunque también inciden en este comportamiento

la disponibilidad de recursos propios.

El sistema financiero desempefia un papel fundamental en el funcionamiento y desarrollo de
la economia. La participacion de los entes financieros contribuye a elevar el crecimiento
econdmico y bienestar de la poblacion, promoviendo un sano desarrollo de todo el sistema

financiero.

Arévalo (2014) indica que el Ecuador es un pais andino de diversas caracteristicas propias
de las naciones tropicales con todos los pisos térmicos y diferente climatologia en la serrania
y en la zona costera, es la octava economia de América Latina, su estructura econdémica esta
poco diversificada y depende en gran medida de la produccidn de bienes de la agricultura,

mineria y pesca.

Segun la Agencia publica de noticias del Ecuador y Suramérica (ANDES), en el Ecuador la
inversion extranjera mas grande se ubica en la provincia de Zamora Chinchipe en el proyecto

minero denominado “Fruta del Norte”, mismo que se localiza en la parroquia LoS
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Encuentros, del canton Yanzatza, la ejecucion de este proyecto genera mucho beneficio no
solo a la provincia de Zamora sino a todo el pais, puesto que genera fuentes de empleo,
oportunidades de desarrollo, nuevos emprendimientos en el sector. EI Gobierno Nacional
considera a este yacimiento de oro como uno de los cinco proyectos mineros estratégicos
que el pais posee y que a futuro promovera el desarrollo de la regidn; asi como, serd una de

las fuentes de financiamiento de infraestructura de interés social.

Los cinco proyectos considerados “estratégicos”, que estan en fase de explotacion,
son: Mirador (Zamora Chinchipe), a cargo de la empresa de capitales chinos Ecuacorriente,
de cobre, oro y plata; Fruta del Norte (Zamora Chinchipe), en manos de Lundin Gold de
Canada, de oro y plata; Loma Larga (Azuay), en el que trabaja la canadiense INV Metals,
de oro y plata; Rio Blanco (Azuay) , competencia de otra canadiense, Junefield, también de
oro y plata; y Panantza-San Carlos (Morona Santiago), a cargo de la china Explorcobres, de

cobre.

En la provincia de Zamora Chinchipe, ademas de la actividad minera la poblacion se dedica
a la agricultura, ganaderia y piscicultura que es uno de los pilares fundamentales de la
economia; sin embargo su actividad y participaciéon decrecen en la economia provincial,
debido a que Ecuador enfrenta complejos desafios ocasionados por el proceso de
globalizacion que la economia impone a cada pais, asi como de la necesidad de
especializacién en aquellas producciones que le permitan una insercién estable al comercio

mundial.

Segun el Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC, 2010) determina que al
momento la provincia de Zamora Chinchipe se la ubica dentro de la zona de planificacién
siete, posee en las zonas rurales el 51.4 % de la Poblacién Econémicamente Activa (PEA),

se considera que la base del crecimiento econémico de la provincia es el sector agricola y
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pecuario dentro de los cuales se destaca: Café, platano, cacao, maiz, yuca, frutas (citricos),

leche, carne, subproductos y otros productos no tradicionales.

Con el objetivo de fortalecer estos sectores los gobiernos autonomos locales y el gobierno
descentralizado provincial en sus areas de competencia, contribuyen con el apoyo técnico

necesario e imprescindible de manera que se pueda obtener mayores réditos economicos.

La parroquia La Victoria de Imbana es una zona rural del cantdn Zamora, se encuentra
ubicada al sur del Ecuador en la provincia de Zamora Chinchipe; es una de las seis parroquias
rurales del cantdn Zamora, tiene una extension de 340.13 km?, dedicada en su totalidad a
las actividades agropecuarias; en donde el principal reto que tienen los pobladores de esta
zona es encontrar el financiamiento adecuado para el desarrollo de su produccion, debido a
que los intereses son muy altos y no tienen la facilidad para acceder a los préstamos, por
los largos y costosos tramites solicitados en las instituciones financieras y sin dar solucion a
sus problemas, mismos son negados en la mayoria de los casos.

Otros de los factores que se destacan es el desconocimiento de las herramientas de
financiamiento existentes en la actualidad en esta localidad, asi mismo la desconfianza y
actitud negativa de las personas es otro factor clave, ya que temen arriesgarse y no invierten

adecuadamente, impidiendo el desarrollo productivo de la zona.

En base a lo expuesto y analizado se ha creido conveniente realizar la siguiente investigacion

denominada: Diagnoéstico de las fuentes de financiamiento para el desarrollo de la

produccion en la parroquia La Victoria de Imbana, cantén Zamora.
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c. JUSTIFICACION

El presente trabajo de investigacion académicamente se justifica porque esta encaminado
al cumplimiento de un requisito previo a optar el grado de Ingenieria en Banca y Finanzas,
aplicando de esta manera los conocimientos tedrico-practico adquiridos en las aulas
universitarias durante nuestro tiempo de formacion profesional, los cuales nos permiten
elaborar una investigacion enmarcada en las lineas de investigacion de la carrera de Banca
y Finanzas con el tema: Diagnostico de las fuentes de financiamiento para el desarrollo de

la produccion en la parroquia La Victoria de Imbana, canton Zamora.

En lo social este proyecto sera de vital importancia para la poblacion Imbanense, ya que
estara enfocado en brindar a los habitantes conocimientos que faciliten realizar sus tramites,
inversiones, préstamos, mediante la entrega de un modelo financiero familiar que contenga
datos sobre las instituciones publicas y privadas que otorguen créditos para la produccion
mismo que se entregara al presidente de la junta parroquial para su respectiva socializacion,
con el propdsito de mejorar la cultura financiera de sus habitantes, en vista de que los
moradores de la parroquia La Victoria de Imbana se dedican en su gran mayoria a la

agricultura, ganaderia y piscicultura,

Ademas este trabajo constituira un aporte importante en lo econdmico ya que permitira a sus
moradores estar asesorados y orientados en cuanto a fuentes de financiamiento para el
desarrollo de la produccién, de esta forma podran crecer y desarrollarse econémicamente y

mejoraran sus actividades productivas.
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d. OBJETIVOS:

OBJETIVO GENERAL

Realizar un diagnostico de las fuentes de financiamiento para el desarrollo de la produccion

en la parroquia La Victoria de Imbana, Cantén Zamora.

OBJETIVOS ESPECIFICOS:

- Evaluar las fuentes de financiamiento relacionadas al desarrollo de la produccién en
la parroquia La Victoria de Imbana.

- Determinar las fuentes de financiamiento externas que apoyen a la produccion en la
zona

- Realizar un modelo financiero familiar para incentivar el uso de fuentes de
financiamiento

- Realizar una ponderacion entre el financiamiento interno, externo y su influencia en

la productividad de la parroquia La Victoria de Imbana.
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e. MARCO TEORICO

Antecedentes

Villacrés (2015) en su tesis que se titula “Crecimiento de la bancarizacion en la ciudad de
Loja en el periodo comprendido afio 2000 a 2012” manifiesta que, con la aplicacion de
herramientas de investigacion la bancarizacion mueve economias, y esto genera desarrollo
para los pueblos, es asi que a través de la bancarizacion se busca mejorar la calidad de vida
de las comunidades que utilizan servicios y productos que ofrece el sistema financiero.

Los beneficios econémicos son mejorar los niveles de ingresos de las personas que usan los
recursos econdmicos para emprender actividades econémicas nuevas y generar fuentes de
ingreso, beneficios sociales al permitirle vincularse en una sociedad para formar grupos
econdmicos que permita compartir experiencias al usar productos y servicios financieros, la
inclusion al permitir que todas las personas puedan servirse de los productos de las
instituciones financieras de acuerdo a sus niveles de ingresos y su economia.

Los obstaculos presentes son los excesivos requerimientos delas entidades financieras sin
actuar con una politica de inclusion econémica y social para aquellas personas que no
disponen de un ingreso fijo por relacion de dependencia, o que genera limitaciones en
mejorar la calidad de vida de los habitantes y también generar nuevas microempresas para

generar el desarrollo del pais.

Diagnostico

Rodriguez (2007) manifiesta que, el diagnostico es un estudio previo a toda planificacion o

proyecto y que consiste en la recopilacion de informacion, su ordenamiento, su
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interpretacion y la obtencion de conclusiones e hipotesis. Consiste en analizar un sistema 'y
comprender su funcionamiento, de tal manera de poder proponer cambios en el mismo y

cuyos resultados sean predecibles.

¢Para queé sirve el diagnostico?

Facilita conocer mejor la realidad, la existencia de debilidades y fortalezas entender las
relaciones entre los distintos actores sociales que se desenvuelven en un determinado medio
y prever posibles reacciones dentro del sistema frente a acciones de intervencion o bien
cambios suscitados en algun aspecto de la estructura de la poblacion bajo estudio.

Permite definir problemas y potencialidades, profundizar en los mismos y establecer ordenes
de importancia o prioridades, como asi también que problemas son causa de otros y cuales
es su consecuencia. Ayuda a disefiar estrategias, identificar alternativas y decidir acerca de

acciones a realizar.

Importancia:

El diagnostico es la base sobre la que tomamos todas las decisiones del proyecto, en él se
encuentran todas las hipdtesis de las que partimos al planear nuestro trabajo futuro y las

posibles reacciones del sistema a la introduccién de la nueva propuesta.(pags. 1-4)

Diagnostico financiero.

Comprende la recopilacion, interpretacion, comparacion y estudio de los estados financieros

basicos y demés datos de la situacion de un negocio.
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Esta compuesto por un analisis cualitativo y un andlisis cuantitativo, en la realizacion del
analisis cualitativo se debe tener en cuenta los siguientes aspectos: El entorno mundial, la
situacion nacional, el sector al cual pertenece la empresa, historia de la empresa, el mercado,
la administracion de la empresa, relaciones laborales, activos fijos, impuestos o gravamenes,
la produccion, proveedores, clientes, competidores.

El anélisis cuantitativo consiste en el diagnostico de los estados financieros basicos de la
empresa (balance general y estados de resultados), mediante la aplicacion de una serie de
herramientas, con el fin de realizar la planeacién, el control financiero y poder tomar

decisiones en general.

Objetivos del diagnostico financiero

Al realizar un anélisis financiero un analista podra descubrir sectores con problemas para
tomar acciones correctivas a tiempo. El resultado de este analisis puede indicar ciertos
hechos y tendencias Utiles para el gerente financiero en el proceso de planeacion, como
también puede definir un curso de accién congruente con la meta de maximizar la riqueza
de los accionistas. Se utilizan para evaluar oportunidades comerciales, pronosticar quiebra,
y las asociaciones para evaluar peticiones, o para evaluar la competencia de una empresa.

El anélisis financiero permite realizar un seguimiento permanente y tomar decisiones en
cuanto a: supervivencia del negocio, evitar riesgos de pérdida o insolvencia, competir las
utilidades, agregar valor a la empresa, mantener un crecimiento uniforme en utilidades,
maximizar el valor unitario de las acciones. ((Corporacion Universitaria del Caribe,

CECAR), 2014, péags. (28-30))
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Propdésitos del diagnostico financiero

Pinzon (2011) define, permite mirar mas alla de las cifras que presentan los estados
financieros, Identifica los puntos fuertes y debiles de la empresa, evalla los resultados para
tomar acciones correctivas, transformar la informacion contable en informacion

financiera.(pag. 1)

Antecedentes del crédito en Ecuador

Moreno (2015) menciona, no se tiene indicios de que en la sociedad incésica se utilizara el
crédito o que existiera algin sistema con las caracteristicas de banco, lo Unico cierto es que
por su forma de vida se limitaban a satisfacer sus necesidades bésicas, se conoce que la
mineria y el obraje en las ciudades serranas, las exportaciones de cacao y de otros productos

en la costa permitié un lento proceso para la acumulacion del capital

Importancia del crédito

La importancia del crédito es muy notable y amplia, gracias al crédito las personas, empresas
y los estados pueden tener acceso a recursos que de otra forma serian dificiles de obtener.
Los créditos pueden incrementar el consumo de las personas y de esta forma activar el
sistema productivo del pais, las empresas gracias a los créditos pueden realizar proyectos e
inversiones que les permitan mejorar su produccion y sus ingresos que en Ultima instancia
también son ingresos para el pais, al estado los créditos le permite llevar a cabo inversion
social en infraestructura y en otros propdsitos para mantener la actividad economica del pais

en niveles aceptables o favorables, sin embargo el nivel de endeudamiento debe mantenerse
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en niveles aceptables, de tal manera que no afecte la estabilidad econdmica de las personas,

empresas, organizaciones y del pais en general.

El crédito ofrece muchos beneficios los mismos que se detallan a continuacion:

Aumento de los voliumenes de venta

- Incremento de la produccion de bienes y servicios y disminucion de costos unitarios
- Elevacidn del consumo cuando los bienes no se pueden pagar de contado

- Creacion de fuentes de trabajo

- Fomenta la adquisicion de bienes y uso de servicios con plazos largos para pagarlos
- Mayor desarrollo tecnolégico

- Ampliacién y apertura de nuevos mercados, al dotar de poder de compra a

importantes sectores de la poblacion

Asi mismo es muy importante destacar la incidencia gue tiene el crédito en las personas, las

entidades financieras, las empresas y la economia.

Incidencia en las personas.- De manera general, toda persona en algin momento ha debido
recurrir a un préstamo o un crédito por alguna compra, no necesariamente obtenido en una
entidad financiera es por ello que el crédito es un elemento bastante comun para las personas
independientemente de su condicidén o circunstancias econémicas 0 sociales, siendo en
muchos casos un factor que permite un mejoramiento delas condiciones de vida de una
persona o de una familia, ya sea porque el financiamiento permitio las compra de un bien en
particular o porque facilito el capital para un negocio que derivara en nuevos 0 mayores

ingresos en el futuro.
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Incidencia en las entidades financieras.- Las entidades dedicadas a la intermediacion
financiera tienen como accién fundamental de su actividad la concesion de operaciones de
crédito, siendo por tanto entidades o empresas especializadas en asumir riesgos de caracter
crediticio, pero asi mismo sus rentabilidad, liquidez su éxito en general depende de la
adecuada, correcta y exitosa actividad crediticia, es decir de las operaciones que efectle
impliquen ademas del préstamo de recursos financieros, la recuperacion de los capitales
prestados y de los intereses generados como justo honorario de su servicio financiero, pues
de ser mal administrado el proceso crediticio, este implica pérdidas para la institucion

financiera e inclusive su propia quiebra.

Incidencia en las empresas.- Asi como la personas naturales pueden requerir en cualquier
momento la obtencion de un crédito, también las personas juridicas ya sean empresas 0
entidades sin fines de lucro estan sujetas a necesitar en alguna instancia de sus negocios o
actividad econémica de la obtencion de una operacion crediticia, siendo estas ademas
demandantes no solo de créditos comunes, sino también de operaciones mas complejas como
el leasing o el factoring, entonces para las empresas los recursos y facilidades crediticias son
un factor muy importante y necesario para el desarrollo de sus actividades y por ende para

la consecucion de sus fines, ya sean estos de lucro o no.

Incidencia en la economia.- El crédito es uno de los factores que incide de manera
importante en el desenvolvimiento y desarrollo de la economia de un pais o de una zona en
particular, ya que permite la dinamizacion de la misma. Cuando hay facilidades para la
obtencion de créditos ya sean de consumo o comerciales estos aumentan el movimiento de
bienes y capitales y por ende el incremento de las inversiones y transacciones monetarias lo

que igualmente implica la creacion de nuevos puestos de trabajo, incrementos en las
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recaudaciones de impuestos y de movimiento de capitales y en general crecimiento de los
indices de produccion, inversiones, empleo y factores monetarios de la economia por ello es
que en muchos casos el mismo estado interviene en el sistema financiero a fin de facilitar
recursos financieros mediante creditos sobre todo a sectores en los cuales los inversionistas
financieros privados intervienen de manera limitada como por ejemplo en el caso del crédito

agricola (pags. 18-37)

Financiamiento

Toda empresa, publica o privada requiere de recursos financieros (capital) para realizar sus
actividades, desarrollar sus funciones actuales o ampliarlas, asi como el inicio de nuevos

proyectos que impliquen inversion.

Objetivos del financiamiento

La carencia de liquidez en las empresas (publicas o privadas) hace que recurran a las fuentes
de financiamiento para aplicarlos en ampliar sus instalaciones, comprar activos, iniciar
nuevos proyectos, ejecutar proyectos de desarrollo econémico-social, todo financiamiento

es el resultado de una necesidad.

Andlisis de las fuentes de financiamiento

Es importante conocer de cada fuente:

- Monto maximo y el minimo que otorgan
- Tipo de crédito que manejan y sus condiciones

- Tipos de documentos que solicitan
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Politicas de renovacion de créditos (flexibilidad de reestructuracion)
Flexibilidad que otorgan al vencimiento de cada pago y sus sanciones

Los tiempos maximos para cada tipo de crédito

Tipos de fuentes de financiamiento

Aching (2016) dice, existen diversas fuentes de financiamiento, sin embargo las mas

comunes son: Internas y externas.

Fuentes internas.- Generadas dentro de la empresa, como resultado de sus operaciones y

promocion entre estas estan:

Aportaciones de los socios.- Referida a las aportaciones de los socios, en el
momento de contribuir legalmente la sociedad (capital social) o mediante nuevas
aportaciones con el fin de aumentar este.

Utilidades reinvertidas.- Esta fuente es muy comun sobre todo en las empresas de
nueva creacion, y en la cual los socios deciden que en los primeros afios, no repartiran
dividendos, sino que estos son invertidos en la organizacion mediante la
programacion predeterminada de adquisiciones o construcciones (compras de
mobiliario y equipo, segun necesidades ya conocidas)

Depreciaciones y Amortizaciones.- Son operaciones mediante las cuales, y al paso
del tiempo las empresas recuperan el costo de la inversién, porque las provisiones
para tal fin son aplicadas directamente a los gastos de la empresa, disminuyendo con
esto las utilidades , por lo tanto no existe la salida de dinero al pagar menos impuestos
y dividendos.

Incremento de pasivos acumulados.- Son los generados integramente en la

empresa, como por ejemplo son los impuestos que deben ser reconocidos
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mensualmente, independientemente de su pago, las pensiones, las provisiones
contingentes (accidentes, devaluaciones, incendios), etc.
Venta de activos (desinversiones).- Como la venta de terrenos, edificios o

maquinaria en desuso para cubrir necesidades financieras

Fuentes externas.- Aquellas otorgadas por terceras personas tales como:

Proveedores.-Esta fuente es la mas comun, generada mediante la adquisicion o
compra de bienes y servicios de la empresa utiliza para sus operaciones a corto plazo
y largo plazo, el monto del crédito esta en funcién de la demanda del bien o servicio
del mercado. Esta fuente de financiamiento es necesaria analizarla con detenimiento,
para determinar los costos reales teniendo en cuenta los descuentos por pronto pago,
el tiempo de pago y sus condiciones, asi como la investigacion de las politicas de

ventas de diferentes proveedores gque existen en el mercado.

Créditos bancarios.- Las principales operaciones crediticias, que son ofrecidas por
las instituciones bancarias de acuerdo a su clasificacion son a corto y a largo plazo,
los préstamos de corto y largo plazo estan disponibles en empresas financieras , la
superintendencia de bancos y seguros (SBS) en cumplimiento de de la politica
general del gobierno dirigida a reducirla inflacion, supervisa el nivel de créditos
extendidos por los bancos

Los bancos y las instituciones financieras pueden establecer sus propias tasas de
interés para las operaciones de préstamo y ahorros, estas tasas no pueden exceder de
la tasa maxima establecida por el BCR, debido a las condiciones de la economia del
pais, la tasa de interés para las operaciones en délares estadounidenses excede las

tasas establecidas en el mercado internacional
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Financiamiento a corto plazo

Crespo (2013) define que el financiamiento a corto plazo significa que se paga en un afio o
menos, generalmente este tipo de financiamiento se utiliza para satisfacer las necesidades
producidas por cambios estacionales o por fluctuaciones temporales en la posicion financiera

de la compafiia lo mismo que se hace a los gastos permanentes de la empresa. (pag. 1)

Van James (2010) indica que el financiamiento a corto plazo se puede clasificar de acuerdo
con el hecho de que la fuente sea espontanea o no, las cuentas por pagar y los gastos
acumulados se clasifican como espontaneos porque surgen de manera natural de las

transacciones diarias de la empresa.

Financiamiento espontaneo

Cuentas por pagar (crédito comercial de los proveedores)
Las deudas comerciales son una forma de financiamiento a corto plazo comun en casi todos
negocios, de hecho son las fuentes de financiamiento mas importantes para las empresas, en

especial las pequefias se apoyan fuertemente en el crédito comercial.

Crédito comercial.- Crédito otorgado por un negocio a otro, existen tres tipos de crédito

comercial: Cuentas abiertas, letras o pagarés, y aceptaciones comerciales.

Cuentas abiertas.- Es sin duda el mas comun, aqui el vendedor envia los bienes al
comprador y una factura que especifica los bienes enviados, la cantidad que se debe y los

términos de la venta.

Letras o pagarés.- El comprador firma una nota como evidencia de deuda hacia el vendedor,
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la nota exige el pago de la obligacion en alguna fecha futura especifica, este acuerdo se lo

usa cuando el vendedor quiere que el comprador reconozca la deuda de manera formal

Aceptacion comercial.- Es otro acuerdo mediante el cual se reconoce toda la deuda del
comprador con este acuerdo el vendedor obtiene una orden de pago dirigida al comprador

ordenandole pagar en alguna fecha futura.

Gastos acumulados.- Montos de dinero que se deben y que aun estan pendientes de pago
como: salarios, impuestos, intereses, dividendos. La cuenta de gastos acumulados es un

pasivo de corto plazo

Crédito en el mercado de dinero

Papel comercial.- Las compafiias grandes y bien establecidas algunas veces piden prestado
a corto plazo a través del papel comercial otros instrumentos del mercado de dinero. El papel
comercial representa un pagare a corto plazo y no organizado, que se vende en el mercado
de dinero, solo las compafiias mas solventes pueden usar el papel comercial como fuente del
financiamiento a corto plazo, estd compuesto de dos partes el mercado de agentes y el
mercado de colocacion directa.

La ventaja principal del papel comercial como fuente de financiamiento a corto plazo es que
en general es mas barato que el préstamo a corto plazo de un banco comercial, dependiendo
del ciclo de las tasas de interes, la tasa sobre el papel comercial puede ser varios puntos
porcentuales méas baja que la tasa preferencial para préstamos bancarios en el caso de los
prestatarios de alta calidad, para muchas compafiias este es un complemento del crédito del

banco.
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Carta de crédito.- Es una promesa de un tercero (por lo general un banco) de que pagara en
el caso de que se cumplan ciertas condiciones, es frecuente que se use como garantia del

pago de una obligacion.

Aceptaciones bancarias.- Para una empresa dedicada al comercio internacional o al envio
nacional de ciertos bienes comerciales, las aceptaciones bancarias constituyen una fuente
significativa de financiamiento, las aceptaciones bancarias son notas comerciales de promesa
de pago a corto plazo por las que un banco al aceptarlas se compromete a pagar al portador

el valor nominal al vencimiento.

Prestamos no garantizados.- Para entender mejor los préstamos se dividen en dos
categorias que son: Préstamos no garantizados y préstamos garantizados entonces los
prestamos no garantizados son una forma de deuda por el dinero prestado que no esta
respaldada por activos especificos y los préstamos garantizados son una forma de deuda por
el dinero prestado en la que los activos especificos se comprometen como garantia del

préstamo.

Linea de crédito.- Es un acuerdo informal entre un banco y su cliente que especifica la
cantidad maxima de crédito que el banco permitira que le deba la empresa en un momento

dado.

Acuerdo de crédito continuo (revolvente).- Compromiso legal formal para extender el
crédito hasta una cantidad maxima durante un periodo establecido.
Préstamos por transaccion.- Pedir prestado bajo una linea de crédito o un acuerdo de crédito

continuo no es apropiado cuando la empresa necesita fondos a corto plazo solo para un fin
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especifico.

El costo de pedir prestado.- Antes de realizar un préstamo es necesario hacer una
evaluacion de factores importantes que afectan el costo de pedir prestado a corto plazo, estos
factores son:

Tasas de interés.- Las tasas de interés (nominal) establecidas en la mayoria de los préstamos
se determinan mediante negociacion entre las partes, también esta la tasa preferencial que es

la tasa cobrada en préstamos de negocios a corto plazo para clientes grandes y solventes.

Préstamos Garantizados (o basados en activos).- Cuando una empresa es nueva no pueden
obtener créditos sin garantia, entonces los prestamistas pueden requerir una garantia
(colateral) que reduzca su riesgo de pérdida, esta garantia consiste en bienes comprometidos
por el prestatario para asegurar el pago de un préstamo, si el prestatario no

cumple el prestamista puede vender la garantia para pagar el préstamo.

Préstamos garantizados por cuentas por cobrar.- Las cuentas por cobrar son uno de los
activos mas liquidos de una empresa, en consecuencia son una garantia deseable para un
préstamo a corto plazo, desde el punto de vista del prestamista las mayores dificultades con
este tipo de garantia son el costo del procesamiento del colateral y el riesgo de fraude en

caso de que el prestatario comprometa cuentas inexistentes. (pags. 281-294)

Financiamiento a mediano y largo plazo

Determinaremos como las empresas mezclan su financiamiento a largo plazo permanente y

como se financian internamente reteniendo utilidades.
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Mercado de capitales

El mercado de capitales es donde se manejan bonos y acciones. Dentro del mercado de
capitales existe tanto un mercado primario como uno secundario, El mercado primario es un
mercado para nuevas emisiones, es ahi donde se reunen fondos mediante el flujo de ventas
de nuevos valores que va de los compradores de valores (el sector ahorrador) a los emisores
de valores (sectores de intervencion), en el mercado secundario se compran y venden valores
ya existentes, las transacciones de estos valores ya existentes no suministran fondos

adicionales para financiar las inversiones de capital.(pag. 506)

Financiamiento a largo plazo

Son todas las obligaciones contraidas por las empresas con terceros y que vencen en un plazo
mayor a 5 afios, pagadero en cuotas periddicas, generalmente se incluyen dentro de los
contratos una serie de exigencias que deben ser cumplidas por la empresa que solicita el

financiamiento. (An6nimo, 2009)

Bonos.- Van James (2010) menciona, un bono es un instrumento de deuda a largo plazo con
un vencimiento final casi siempre de 10 afios 0 mas, si el valor tiene vencimiento menor a
10 afios, suele llamarse nota, a continuacion ciertas caracteristicas comunes de los bonos:
Valor a la par.- El valor a la par (o valor par o valor nominal) de un bono representa la
cantidad a pagar al prestador al vencimiento del bono.

Tasa de cupdn.- La tasa de interés establecida sobre un bono recibe el nhombre de tasa de
cupodn.

Vencimiento.- Los bonos casi siempre tienen una fecha de vencimiento establecido. Esta es
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la fecha en que la compaiiia esta obligada a pagar al titular el valor a la par del bono.

Fideicomisario y escritura fiduciaria

Fideicomisario.- Persona o institucion designada por el emisor de un bono como el
representante oficial de los titulares de bonos, por lo general un banco funge como
fideicomisario.

Escritura fiduciaria.- Acuerdo legal también Ilamado instrumento de garantia, entre la
corporacion emisora y los titulares de bonos, que establece los términos de la emision y

nombra al fideicomisario.

Tipos de instrumentos de deuda a largo plazo

Obligacion.- La palabra obligacion suele aplicarse a los bonos no asegurados de una
corporacion, como las obligaciones no estan garantizadas por una propiedad especifica, el
titular de una obligacion se convierte en acreedor general de la empresa en el caso de que
esta se liquide.

Obligaciones subordinadas.- Las obligaciones subordinadas representan deuda no
respaldada con un derecho sobre los activos que se clasifica atras de todas las deudas de

mayor calificacion

Bonos de renta.- Una compafiia se obliga a pagar interés sobre un bono de renta solo cuando

gana el interés, puede haber una caracteristica acumulativa por medio de la cual el interés no

pagado en un afio dado se acumule.

155



Bonos especulativos (Junk bonds).- Bono de alto riesgo, alto rendimiento (con frecuencia

no garantizado) considerado por debajo de la calificacion de la inversion.

Bonos Hipotecarios.- Una emision de bonos hipotecarios esta respaldada por un derecho
prendario (un derecho del acreedor) sobre activos especificos de la corporacion,
generalmente activos fijos, la propiedad especifica que garantiza los bonos se describe con
detalle en la hipoteca

Certificado fiduciario de equipo.- Valor de mediano a largo plazo que suelen emitir las
compafiias de transportacion, como las de ferrocarriles o las aerolineas y que permiten

financiar la compra de equipo nuevo.

Bursatilizacion de activos.- Proceso de formar un paquete o grupo de activos para luego
vender intereses en el paguete en la forma de valores respaldados por activos (VRA),valores
de deuda cuyos pagos de intereses y principal se suministran a partir de los flujos de efectivo

que provienen de un paquete discreto de activos. (pags. 506-531)

Financiamiento de bienes

Una faceta muy importante de la administracion del financiamiento implica suministrar el
financiamiento necesario para el financiamiento necesario para respaldar bienes. Se dispone
de una amplia variedad de fuentes de financiamiento. Cada una tiene ciertas caracteristicas
como costo, vigencia, disponibilidad, derechos sobre los bienes y otros términos impuestos
por los proveedores del capital. Con base en estos factores se debe determinar la mejor

mezcla de financiamiento para la empresa. (pag. 13)
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Mercados financieros

Gitman (2012) afirma que los mercados financieros son foros en los que proveedores y
solicitantes de fondos realizan transacciones de manera directa. Mientras que los préstamos
de las instituciones se realizan sin el conocimiento de los proveedores de fondos (los
ahorradores), los proveedores de los mercados financieros saben a quienes se presentan sus
fondos o donde se invierten. Los dos mercados financieros clave son el mercado de dinero
y el mercado de capitales. Las transacciones en instrumentos de deuda a corto plazo o valores
negociables, se llevan a cabo en el mercado de dinero. Los valores a largo plazo (bonos,

acciones) se negocian en el mercado de capitales. (pag. 31)

Parra (2014) menciona que, los mercados financieros son una parte fundamental en el
desarrollo econémico, no solo de las empresas e instituciones sino al nivel del pais, es un
sector que constituye el eje del comercio y que debido a los cambios que se van generando,
se ven obligados a buscar nuevas opciones de financiamiento que permitan mejorar sus
recursos asi como apoyar y desarrollar la economia del pais. (pag. 1)

Mercado de dinero

El mercado de dinero se genera por la relacion financiera entre los proveedores y los
solicitantes de fondos a corto plazo (fondos con vencimiento de un afio 0 menos). El mercado
de dinero existe porque algunos individuos, empresas, gobiernos e instituciones financieras
tienen fondos inactivos durante un tiempo que desean invertir en un activo relativamente

seguro, para obtener intereses. (pag. 32)
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Inversién de capital

Gitman (2012) indica que “Una inversion de capital es un desembolso de fondos por parte
de la firma, del cual se espera que genere beneficios durante un periodo mayor de un afio”

(pég .361).

Inversion operativa.

Es un desembolso de fondos por parte de la firma que generara beneficios dentro del plazo

de un afio. La mayoria de las inversiones se clasifican en dos categorias:

Proyectos Independientes.- Son aquellos cuyos flujos de efectivo no estan relacionados entre
si; la aprobacion de uno no impide que los otros sigan vigentes.

Proyectos mutuamente excluyentes.- Son proyectos que compiten entre si, de modo que la
aceptacion de uno impide seguir considerando todos los demés proyectos que tienen un

objeto similar. (pag .361)

Pasivos espontaneos

Financiamiento que surge de la operacion normal de un negocio; las dos fuentes principales
de financiamiento a corto plazo de estos pasivos son las cuentas por pagar y las deudas

acumuladas.

Administracion de cuentas por pagar.- Administracion por parte de la empresa del tiempo

que transcurre entre la compra de materias primas y el envio de su pago al proveedor.

158



Deudas acumuladas.- Pasivos por servicios recibidos cuyo pago aun esta pendiente. (pag

853)

El sistema financiero nacional

Es el conjunto de instituciones financieras que permiten canalizar los ahorros de los
depositantes hacia quienes requieren créditos, a través de productos y servicios financieros,
estd conformado por todas las entidades publicas y privadas que en su actividad tienen
injerencia en el desarrollo de actividades de indole financiero y que por tanto afectan a la

intermediacion financiera en el pais.

¢Qué forma parte del sistema financiero nacional?

Los bancos y sociedades financieras controladas por la superintendencia de bancos, y las
cooperativas de ahorro y crédito, bancos comunales y cajas de ahorro y créditos controlados

por la superintendencia de Economia Popular y Solidaria (CRISFE Fundacion , 2016)

Vélez (2015) indica, el sistema financiero nacional esta conformado por:

Directorio del banco central

- Banco central

- Superintendencia de bancos

- Junta bancaria

- Superintendencia de compafiias
- Consejo nacional de Valores

- Corporacién financiera nacional
- Banco del estado

- Banco nacional de fomento
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- Banco ecuatoriano de la vivienda
- Banco del Instituto ecuatoriano de seguridad social (1.E.S.S)

- Instituto ecuatoriano de seguridad social, etc.

Clasificacion de los créditos

Moreno (2015) indica, las operaciones de crédito estan sujetas a varias clasificaciones

dependiendo del valor involucrado que consideremos esto es:

Por el destino

- Porel plazo

- Por el sujeto

- Por el tipo de garantia

- Por las condiciones de plazo de pago

Por el destino de crédito

Los créditos que las instituciones financieras otorguen se agrupan conforme a lo definido

por la superintendencia de bancos y seguros y el banco central del Ecuador

Esta clasificacién toma en consideracion el uso que el cliente da a lo recursos que obtiene
en préstamo, estén orientados a satisfacer necesidades y/o productos viables que no
contravengan disposiciones legales, regulatorias o normativas de tal manera que se los

clasifica en:

- Comercial
- Consumo
- Vivienda
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- Microempresa

Crédito comercial.- Son todos aquellos créditos otorgados a personas naturales o juridicas
destinados al financiamiento de produccién y comercializacion de bienes y servicios en sus
diferentes fases, cuya fuente de pago constituyen los ingresos por ventas u otros conceptos

redituables directamente relacionados con la actividad financiada.

Crédito de consumo.- Son aquellas operaciones de crédito que otorgan las entidades
financieras a personas naturales destinados por el cliente al uso personal como ser la
adquisicion o pago de bienes, servicios 0 gastos no relacionados con una actividad
productiva, cuyo costo no puede ser afrontado por el cliente al contado debido a su elevado
precio o por una situacion temporal de iliquidez financiera, normalmente es pactado para ser
pagado en el corto o mediano plazo de 1 a 4 afios cuya fuente de pago es el ingreso neto

mensual promedio del deudor.

Crédito de vivienda.-Son los créditos otorgados a personas naturales para la adquisicion,
construccidn, reparacion, remodelacion y mejoramiento de la vivienda propia, generalmente
destinados afines de vivienda del cliente y su familia siempre que se encuentren amparados
con garantia hipotecaria que abarca a la hipoteca directa a favor de una institucion del
sistema financiero y a los fideicomisos mercantiles de garantia de vivienda y que hayan sido

otorgados al usuario final del inmueble.
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Crédito de microempresa.- Es todo credito no superior a los veinte mil dolares concedido

a un prestatario persona natural o juridica con un nivel de ventas inferior a cien mil délares,

0 a un grupo de prestatarios con garantia solidaria destinado a financiar actividades en

pequefia escala de produccion, comercializacion o servicios cuya fuente principal de pago lo

constituye el producto de ventas o ingresos generados por dichas actividades adecuadamente

verificada por la institucion del sistema financiero.

Las caracteristicas de este crédito son:

Estan dirigidos al fortalecimiento de la actividad productiva en pequefia escala de
personas naturales de los sectores de comercio, servicios profesionales, servicios de
transporte, turismo, industria y manufactura, exportacion, construccion,
comunicaciones, agricultura, ganaderia y otras actividades

Orientados a solventar diversas necesidades financieras comerciales como
requerimientos para adquisicion de materia prima, productos para la
comercializacion, insumos, mantenimiento de equipos y maquinas, gastos
operativos, etc.

Orientados a financiar proyectos de inversion, ampliaciones y adecuaciones,
adquisicion de maquinaria, equipos o en general activos fijos para el negocio

La fuente principal de pago constituye el producto de las ventas o ingresos generados
por la actividad productiva, de servicios o comercial determinada a través del analisis

del flujo del negocio

Por el plazo del crédito

Esta clasificacion considera el plazo maximo de pago acordado en la operacion de crédito,

asi tenemos:
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- De corto plazo
- De mediano plazo

- De largo plazo

De corto plazo.- Aquellas operaciones de crédito que se conceden con un plazo maximo de

pago de un afio

De mediano plazo.-aquellas operaciones de crédito que se conceden con plazos de pago de

mas de un afio hasta tres afnos

De largo plazo.- Aquellas operaciones de crédito que se conceden con plazos de pago de

mas de tres afios en adelante

Por el sujeto de credito

Esta clasificacion considera al beneficiario o receptor de la operacion de crédito, asi:

- Personal
- Microempresarial
- Empresarial

- Corporativo

Personal.- Cuando la operacion crediticia es otorgada a una persona natural, que registran
actividades no productivas, dependientes y rentistas, cuyo subsegmento incluye a empleados
publicos y privados, jubilados y otros, normalmente con fines de gastos de consumo o
particulares y cuya fuente de pago esta basada en ingresos del cliente no relacionados con el
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destino de préstamo, suele manejarse a traves de la denominada banca de personas o banca

de consumo.

Microempresarial.- Cuando la operacion crediticia es otorgada a una persona natural o
grupo de personas con fines de financiamiento de una actividad econdémica 0 negocio que
puede considerarse bajo la calificacion de pequefia y medianas empresas, 0 pymes y cuya
fuente de pago esta basada en la rentabilidad o ingresos generados por dicha actividad , suele

manejarse a través de la denominada banca de microempresas o banca pymes

Empresarial.- Cuando la operacién de crédito es otorgada a una empresa o persona juridica,
con fines de financiamiento de sus actividad economica y cuya fuente de pago esta
directamente basada en la rentabilidad o ingresos propios de su actividad, normalmente se
incluye bajo esta clasificacion a empresas cuyas ventas anuales sean de hasta 10 millones de

dolares, suele manejarse a través de la denominada banca de empresas

Corporativo.- Cuando la operacion de crédito es otorgada a una empresa o persona juridica,
con fines de financiamiento de su actividad econdmica y cuta fuente de pago estd
directamente basada en la rentabilidad o ingresos propios de su actividad, bajo esta
clasificacion se incluye a empresas cuyas ventas anuales sean superiores a 10 millones de

ddlares, suele manejarse a través de la denominada banca corporativa

Por las condiciones de plazo de pago
Esta clasificacion toma en consideracion la forma de pago del capital e intereses del crédito

otorgado, tomando en cuenta que existen diversas condiciones de estructuracion de los pagos

de una cuenta bancaria, asi:
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- Cancelacion al vencimiento
- Renovable

- Bajo tabla de amortizacion

Cancelacion al vencimiento.- Cuando el pago o cancelacion de la operacion de crédito esta
pactado entre el banco y el cliente para que se realice en la fecha de vencimiento, en estos
casos puede o no efectuarse abonos parciales durante la vigencia de la operacién, pero de
ninguna manera son obligatorios para el deudor, implican ademas que al vencimiento la
operacion debe ser totalmente cancelada y no prevé refinanciamiento o extensiones en el

pago, normalmente estas operaciones son de muy corto plazo, no mayores a 180 dias

Renovable.- Cuando previo al desembolso de la operacion de crédito, el banco y el cliente
han pactado la posibilidad de refinanciar al vencimiento una parte del capital, a través de
una nueva operacion de crédito con la cual se cancele el préstamo original, siempre y cuando
el cliente abone todo el interés devengado hasta ese momento y un porcentaje minimo de
capital previamente establecido. Este proceso de renovacion puede repetirse varias veces, en
funcion del acuerdo de amortizacion del capital que hayan acordado previamente tanto
cliente como banco, aunque en estos acuerdos previos pueden ser modificados en base de

las circunstancias del momento.

Bajo tabla de amortizacion.- Cuando las fechas y montos de capital e intereses de un
préstamo son previamente establecidas, siendo legalmente obligatorias para ambas partes,
es decir que tanto el deudor como el acreedor deben ajustarse estrictamente a las condiciones

definidas en una tabla de amortizacion que incluye el detalle del capital y del interés, e
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inclusive las comisiones o costos adicionales que deben ser pagados en fechas previamente

determinadas.(pags., 40-46)

Instituciones financieras
Gitman (2007) define que, “Las instituciones financieras sirven como intermediarias al

canalizar los ahorros de los individuos, empresas y gobiernos hacia préstamos o inversiones”

(pag .19)

Préstamos bancarios

Gitman (2012) indica que los bancos son una fuente importante de préstamos a corto plazo
sin garantia para las empresas. El tipo principal de préstamo que los bancos otorgan a las
empresas es el préstamo auto liquidable, a corto plazo, estos préstamos tienen el objetivo de
apoyar a la empresa en temporadas de fuertes necesidades de financiamiento, que se deben

sobre todo a aumentos del inventario y de las cuentas por cobrar. (pag .589)

Tasas de interés sobre préstamos

La tasa de interés sobre un préstamo bancario puede ser fija o flotante y generalmente se
basa en la tasa de interés preferencial. La tasa de interés preferencial (tasa preferencial) es la
tasa de interés mas baja que cobran los principales bancos sobre préstamos comerciales a
sus clientes empresariales mas importantes. La tasa preferencial fluctia con los cambios en

las relaciones de la oferta y la demanda de fondos a corto plazo. (pag. 589)
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Préstamos internacionales

Obtener financiamiento a corto plazo para el comercio internacional no es diferente del
financiamiento de las operaciones nacionales en ambos casos los fabricantes deben financiar
la produccién y el inventario y después seguir financiando las cuentas por cobrar antes de
recaudar cualquier pago en efectivo de sus ventas, sin embargo en otros sentidos, el
financiamiento a corto plazo de las ventas y compras internacionales es muy diferente del

financiamiento del comercio estrictamente nacional. (pag .596)

Produccion

Se define como la creacién o adicién de utilidad, permite que a partir de algunos insumos,
materias primas, fuerza de trabajo y energia, entre otros se transforme creativamente en otros

objetos (mercancias, bienes o servicios) dando de esta forma un valor agregado.

Factores de la produccion econémica

Antes de que una persona o negocio pueda encargarse de la produccion de bienes y servicios
son necesarios ciertos requisitos previos simultaneos que se reconocen como factores de la
produccidn, estos son: El trabajo, la tierra y los recursos naturales, el capital, y la habilidad

empresarial y obviamente la tecnologia para esta.

Los sectores de la produccidn economica.

Se ha establecido para el manejo econdémico que los sectores de la produccion son tres: La

produccion rural y la extractiva de recursos (sector primario), la produccion industrial o
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sector secundario, la produccion de servicios o sector terciario.

La produccion rural y la extractiva de recursos (sector primario).- Se denomina sector
primario porque en él se producen las materias primas o primeras que pueden ser consumidas
sin ser procesadas 0 con poco proceso, 0 que sirvan para producir otros productos, esta
constituido en primer lugar por la agricultura, cuyos agricultores al usar la tierra producen
los elementos necesarios para la alimentacién, y su produccién varia de acuerdo al clima,
todos estos bienes son necesarios para la vida de la gente, y también para generar ingresos
econdmicos, es por eso que se los conoce como bienes primarios porque sin ellos la gente

no podria vivir.

La produccion industrial o sector secundario.-El sector industrial es un sector de
transformacion o de la produccion de bienes que se logran por medio de la transformacion
de otros, son necesarios para la vida y para mejorar la calidad de esta, constituyen el sector
secundario de la produccién econémica de un pais, también se conocen como industrias
porque en ellas se producen bienes en gran cantidad y muchas veces en serie disponen de
diferentes maquinarias sofisticadas segtn la tecnologia que ocupan.

Este sector tiene un gran peso en la produccion y en la economia de los paises especialmente

en aquellos que se han orientado por este rumbo de manera prioritaria.

La produccion de servicios o sector terciario.- La produccion no esta constituida solo por
bienes materiales o primarios, o bienes de transformacion o secundarios también esta
compuesto por los servicios que prestan diferentes entidades o diversos profesionales, a estos
servicios se los conoce como sector terciario dela produccion y son absolutamente necesarios

para mejorar el nivel de vida de la poblacion, pues sin ellas se careceria de cosas 0 asuntos
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que son esenciales para la vida.

La productividad y sus beneficios sociales y econdmicos.

La productividad es el aumento de bienes y servicios que se producen en un pais cuando se
utiliza la técnica y la tecnologia para aumentarlos, por otro lado también se la conoce como
el fendmeno que consiste en producir mas y mejor con los recursos que se dispone, el nivel

de vida de un pais depende la productividad.

Producir mas y a menor costo.- Cuando hay productividad las cosas cuestan menos, hay
mayor numero de cosas disponibles para las personas y la gente puede gastar en mayor
abundancia, porque la productividad es abundancia y a bajos costos y al alcance de todos los

bolsillos.

La productividad aumenta el deseo de producir.- Las buenas ganancias son el resultado
de la productividad, cuando se produce mas y a menor costo son mayores las ganancias
entonces siempre habra dinero para hacer nuevas inversiones, es decir que la riqueza es

madre de mayor riqueza, como la pobreza que si no se controla es madre de mayor pobreza

La productividad aumenta el empleo.- Producir mas y a menor costo aumenta las
posibilidades de empleo de la poblacidén, sin embargo cuando no hay productividad o sea
cuando no se utiliza adecuadamente los recursos disponibles las utilidades son menores e
incluso se corre el riesgo de pérdida, la eficiencia es la clave de la productividad y del

bienestar del pais, porque mediante ella se mejoran los niveles de vida.

La productividad y el aumento disminucion del costo de vida.-Una de las causas del costo
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de vida esta relacionada con la falta de productividad, el precio de los articulos sube porque
no hay suficientes bienes para todos, bien porque no se producen en el pais en la abundancia
requerida, o bien porque tienen que importarse con aranceles (impuestos) muy altos que
termina el consumidor en el costo del producto.

Productividad entonces:

Més productos

- Menos costos

- Mas empleos

- Mayor riqueza

- Mejor nivel y calidad de vida

(Red Financiera BAC-CREDOMATIC, 2008, pags. 81-100)

f. METODOLOGIA

En el primer objetivo se realizard la elaboracion del instrumento de recoleccion de
informacion que se aplicara a la poblacion determinada mediante el método matematico para
lo cual se utilizara el total de la poblacion por familias, para ello es necesario tomar la
poblacion total de la parroquia La Victoria de Imbana que para el afio 2016 es de 1394
habitantes, la misma que tiene un crecimiento poblacional de 1.022%.

Segun el INEC la poblacién por familia para la parroquia La Victoria de Imbana es de 4.49
(datos de las encuestas); por lo que se establece que hay 4 integrantes por familia, dato que
se utilizara para realizar la poblacion a encuestar, debido a que el universo a estudiar es
pequerio se aplicara un censo el cual arrojo un resultado de 349 familias a encuestar, mismo
que es resultado de la division entre la poblacion total de la parroquia La Victoria de Imbana,

para el nimero de habitantes por familia. Proceso que se detalla a continuacion:
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Formula para la proyeccién de la poblacién

Donde:

PF= Poblacién final

PO= Poblacién actual

1= Constante

i= Tasa de crecimiento

n= NUmero de afos

PF =PO(1+ i)™

Proyeccion de la poblacién

2010 1126 282
2011 1138 284
2012 1161 290
2013 1197 299
2014 1247 312
2015 1312 328
| 206 | 134 | 349
2017 1497 374
2018 1624 406
2019 1779 445
2020 1970 492
2021 2203 551
2022 2489 622

Se realizard aplicacion directa de la encuesta a la poblacion obteniendo datos los mismos
que seran tabulados, analizados e interpretados mediante los métodos analitico, estadistico
y descriptivo.

Para dar cumplimiento al segundo objetivo se desarrollara un estudio de las instituciones
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publicas y privadas que brindan financiamiento a la produccion, estableciendo de esta forma
los requisitos, montos, tasa de interés, tiempo, para acceder a los créditos para ello se
utilizara el método cientifico y deductivo mediante la técnica bibliografica y de entrevista.
El tercer objetivo se realizara en base a la recopilacion de informacion del segundo objetivo,
se disefiara un modelo financiero familiar que contenga datos sobre las instituciones publicas
y privadas que prestan servicios a las personas dedicadas a la ganaderia, agricultura y
piscicultura, mismo que se entregara al presidente de la junta parroquial para su respectiva
socializacion, todo esto se va analizar mediante el método deductivo, cientifico, tomando
datos estadisticos e historicos.

Con la informacion obtenida a lo largo del estudio se desarrollara una ponderacion entre el
financiamiento interno y externo y su influencia en la productividad en la parroquia La

Victoria de Imbana, se realizara mediante el método analitico, descriptivo.
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g. CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES ANO 2016

ACTIVIDADES

AGOSTO

SEPTIEMBRE

OCTUBRE

NOVIEMBRE

DICIEMBRE

. Sondeo y observacion

1

2

3

4

1

2

3

4

1

2

3

4

1

2

3

4

1

2

3

4

. Seleccion del tema y planteamiento problema

. Desarrollo de Justificacién y Objetivos

. Desarrollo de Marco te6rico

. Metodologia, Presupueso y Financiamiento

. Present. Anteproyecto y Pertinencia.

. Segmentacion del mercado

. Recoleccién de informacion

O 0N |0 w|IN |-

. Tabulacién, analisis e interpretacion de datos

=
o

. Censo de instituciones publicas y privadas

=
(SN

. Elaboracién de un modelo financiero familiar

[EY
N

. Conclusiones y Recomendaciones.

=
w

. Presentacién del informe final

H
o

. Revisidn e impresion del documento

[EY
ol
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