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RESUMEN

El presente trabajo investigativo se desarroll6 en la ciudad de Loja, con el
propésito de realizar un analisis de los principales problemas economicos-
financieros de los pequerios productores del sector antes mencionado, con la
finalidad de proponer alternativas de desarrollo sustentable en vias de

mejorar las condiciones de vida de los habitantes.

Para cuyo efecto primero se llevé a cabo la realizacion de los objetivos
establecidos en el proyecto como, identificar y analizar los principales
problemas economicos-financieros que afectan el desarrollo de los
pequefios productores del sector agricola de la hoya de la Ciudad de Loja,
asi mismo, se plated alternativas de solucion, que conviertan al pequefio
productor en verdaderos microempresarios agricolas, la elaboracion de un
informativo con el contenido de la presente investigacion y el resultado del
trabajo de investigacion y de la misma forma la elaboracion de un manual
de facil manejo para las finanzas, finalmente difundir los resultados

obtenidos, mediante una conferencia dirigida a los pequerios productores.

Se cumplié un cronograma de actividades previamente establecidas, los

mismos que fueron disefiados durante el proceso de investigacion.



Es por ello, que para encontrar los problemas que afectan al sector en

estudio, se efectu6 el siguiente procedimiento:

La recoleccion de datos mediante encuestas y talleres dirigidos a los
pequefios productores de la hoya de la ciudad de Loja; entrevistas, que
fueron realizadas al Director del Ministerio de Agronomia Ganaderia
Acuacultura y Pesca, Gerente del Banco Nacional de Fomento, y Gerente
de la Cooperativa de ahorro y crédito Manuel Esteban Godoy; como paso
posterior se realizd un analisis de los datos obtenidos anteriormente tanto de
las encuestas como de las entrevistas; luego se realizd la formulacion de
alternativas de desarrollo, con la finalidad de que el pequefio productor se

convierta en verdadero microempresario agricola.

En el andlisis realizado se determind que no existe apoyo directo por parte
de la banca privada con créditos de desarrollo productivo agricola, la
existencia de gran numero de pequefias cooperativas y fundaciones, que
distorsiona el sistema financiero de la localidad, debido a las altas tasas de
interés que se encuentran entre el 22 - 28% tasa de interés, tenemos que el
20% de los pequefios productores han solicitado créditos en GRAMEEN

con unatasa de interés del 22%:; el 29% han solicitado en FINCA



con el 25% de interés; el 4% han solicitado en DECOF con el 28% de interés;

siendo las tasas de interés mas altas.

La baja capacidad de pago, el desconocimiento de informacidn crediticia agricola;
asi mismo se encontrd problemas de tipo socioecondémico, como bajos niveles de
ingresos que se encuentran en un promedio de 160 ddlares y no permiten que los
habitantes tengan una capacidad optima de ahorro ya que el 32% de los
productores ahorra entre 3-5 ddlares mensuales, asi mismo encontramos bajos
niveles de escolaridad en los productores, el 60% tienen instruccion primaria por
ende no permiten tener opcion a capacitacion ya sea sobre manejo de cultivos y
como administrar y planificar técnicamente sus pequefias inversiones; viviendas
inadecuadas para ser habitadas ya que son de madera o adobe, otra de las
realidades por las que atraviesan estos sectores mas vulnerables es el no contar
con el recurso agua, como es el caso del barrio “Jipiro Mirador” cabe sefialar que
éstos problemas también influyen en la baja productividad y el incremento de su

rentabilidad.

Por otro lado, se evidencié que el Banco Nacional de Fomento cuenta con una
cartera vencida del 60% de los créditos colocados en el area productiva, es asi que
el 75% de los créditos productivos han sido destinados a arreglos de casa, para

solventar otras obligaciones, mas no en su totalidad para mejoras productivas.



Mediante la construccion de caracteristicas puntuales que determinan la necesidad
de financiamiento especial, se llego a establecer que los pequefios productores de
la hoya de la ciudad de Loja, son individuos que requieren lineas de crédito
especializadas, de la misma manera se los clasific6 en el grupo de los

“PRODUCTORES MARGINALES”, donde es imperante su desarrollo.

Es asi, que en la culminacion del presente trabajo investigativo se socializo los
resultados conjuntamente desarrollados con los pequefios productores, que
permitiran a las personas interesadas en el tema tener una mejor guia y

comprension del mismo.

Posteriormente, presentamos las alternativas de solucion y la elaboracion de un
manual de facil manejo para las finanzas, siendo una herramienta importante para
los pequefios productores de la hoya de la Ciudad de Loja, el cual les permitira
tener un conocimiento mas adecuado, sobre la conduccion correcta de sus

finanzas.



SUMARY

The present research was developed in the city of Loja, with the purpose of
carrying out an analysis of the main economic-financial problems of the micro
producers of the sector before mentioned, with the purpose of proposing
alternatives  development with propose of improving the conditions of the

people life.

For whose first effect was taken to end the realization of the objectives settled
down in the project like, to identify and to analyze the main economic-
financial problems that affect the development of the small producing of the
agricultural sector of the valley of the of Loja city, it was plated alternative of
solution that convert to the small producer in true agricultural small
manager, the elaboration of an informative one with the content of the present
investigation and the result of the investigation work and inthe same way
the elaboration of a manual of easy handling for the finances, finally to
diffuse the obtained results, by means of a conference directed to the

small producers.



A chronogram of previously established activities was completed, the same ones

that were designed during the research process.

It is for that was made to find the problems that affect to the sector in study, the
following procedure: the gathering of data by means of surveys and workshops
directed to the small producers of the Loja city; the interview that they were
carried out the Director of the Ministry of Agronomy, Manager of the National
Bank of Development, and Manager of Cooperative the saving and credit Manuel
Esteban Godoy; as folowing step we were carried out an analysis of the
previously so much obtained data of the surveys like of the interviews; then
carried out the formulation of alternatives of development, with the purpose that

the small producer becomes true agricultural micro manager.

In the carried out analysis it was determined that direct support doesn't exist on
the part of the private bank with credits of agricultural productive development,
the existence of great number of small cooperative that deform the financial
system for the high interest rates that are among 22-28% interest rate, has that,
20% of the small producers has requested credits in GRAMEEN with an interest
rate of 22%; 29% has requested in FINCA with 25% of interest; 4% has requested

in DECOF with 28% of interest; are the highest interest rates.

The low payment capacity, the ignorance of agricultural credit information;

likewise we were problems of socioeconomic type, as first levels of revenues that



are in an average of 160 dollars and they don't allow the people to have a good
capacity of saving since 32% of the producers it saves among 3-5 dollars monthly,
likewise we find low levels in the producers, 60% has primary instruction they
don't allow to either have option to training on handling of cultivations and how to
manager and to plan their small investments technically; inadequate housings to
be live since are wooden, another of the realities for those that cross these more
vulnerable sectors is not having the resource it dilutes, like it is the case of the
neighborhood "Jipiro Mirador" it is necessary to point out that these problems also

influence in the drop productivity and the increment of their profitability.

On the other hand, it was evidenced that the Banco Nacional de Fomento has a
conquered wallet of 60% of the credits placed in the productive area, it is so 75%
of the productive credits they have been dedicated to house arrangements, to pay

other obligations, not in its entirety for productive improvements.

By means of the construction of punctual characteristic that determine the
necessity of special financing, you ended up settling down that the small
producing of the Loja city, are in the same way individuals that require
specialized credit lines, it classified them to him in the group of those

"MARGINAL PRODUCERS", where it is prevailing their development.

In this way that was socialized the results in the culmination of the present

investigative work jointly developed with the small producers that will allow to



people interested in the topic to have a better guide and understanding of the same

one.

Later, we present the solution alternatives and the elaboration of a manual of easy
handling for the finances, being an important tool for the small producing of the
Loja City, which will allow them to have a more appropriate knowledge, on the

correct conduction of their finances.
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3. INTRODUCCION

El presente trabajo de investigacion titulado, “ANALISIS DE LOS
PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS -
FINANCIEROS DE LOS PEQUENOS PRODUCTORES DEL
SECTOR AGRICOLA DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE
LOJA, CON EL PROPOSITO DE MEJORAR LAS

CONDICIONES DE VIDA DE SUS HABITANTES”, de tipo

analitico, fue elaborado con la finalidad de identificar y analizar caracteristicas y
factores econdmicos-financieros que afectan de manera directa en el desarrollo

de sus condiciones de vida.

La situacion econdmica-financiera por la que atraviesan los pequefios productores
de la hoya de la ciudad de Loja no es segura, debido a que la actividad en la que
se desarrollan es informal y sus resultados en los ingresos varian notablemente,
por ende se incrementan los niveles de pobreza por lo que es necesario buscar

nuevas alternativas de crecimiento econémico local.

Es de gran importancia atender dicho sector, debido a que la agricultura es un
recurso interminable, por ende sera el futuro del planeta, siempre y cuando
organismos publicos y privados actien de manera integrada y mancomunada para

regresarle el verdadero valor que tiene la agricultura, con la finalidad de reactivar
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la economia de nuestra localidad, ya que de alguna u otra manera contribuye a generar

ingresos.

El presente tema de investigacion, permitird que los productores de éste sector logren
maximizar sus utilidades y minimizar sus gastos, asi mismo generar fuentes de trabajo
para la poblacion contribuyendo a que no emigren de los campos posibilitando el
mejoramiento del nivel de sus ingresos y de ésta manera la agricultura se volvera
atractiva para los productores ya que se dard valor agregado a la materia prima y la

pequefia industria jugarad un papel importante en el desarrollo de la economia local.

Con el cumplimiento progresivo de las alternativas de desarrollo sustentable y sostenible,
los pequefios productores seran protagonistas de sus propias metas, incluso en un futuro
logren autofinanciarse, ya que el adelanto y fortalecimiento del sector en estudio es un
proceso que conllevar tiempo, esfuerzo y ayuda de organismos publicos y privados que

funcionen con eficiencia y equidad para los mas vulnerables.

Como primera parte del contenido del trabajo investigativo, presentamos una breve
literatura sobre la reactivacion de la economia a través de la agricultura y tematicas como
el financiamiento de dicha actividad. Luego realizamos el andlisis de los principales
problemas econémicos —financieros en base a los resultados que arrojaron las 333
encuestas realizadas al sector en estudio, que comprenden los barrios: Jipiro, Jipiro Alto,
Paraiso, Amable Maria, Virgen Pamba, Motupe, Motupe Alto, Masaca, Jimbilla, San
Agustin, Chinguilanchi, Zhucos, Sigsichaqui, Bolacachi, Carigan, Carigan Sur, Cisol,

Bolonia y Obrapia.
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Las encuestas nos sirvieron para identificar factores econoémicos-financieros que
afectan negativamente a las finanzas de los productores, de igual forma se llego6 a
evidenciar que el barrio “Jipiro Mirador”, no cuenta con agua, dicha situacion es
una realidad alarmante, cabe indicar que frente a dicha necesidad, se formd una
directiva con el proposito de emitir una peticion a nuestro alcalde de la ciudad, el
Ing. Jorge Bailon Abad, para que se tome en cuenta a éste barrio y sean atendidas
sus necesidades especialmente de dotacion de agua, ya sea potable o entubada, ya

que es de gran importancia para el diario vivir y para el riego de sus productos.

Asi, mismo para complementar la informacion, se realizd entrevistas, a
especialistas en la materia como Gerente Zonal del Banco Nacional de Fomento,
Cooperativa de ahorro y crédito Manuel Esteban Godoy, y Director del Ministerio

de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca, con su analisis respectivo.

De la misma manera, se realiz6 un taller dirigido a los productores de los barrios
CHINGUILANCHI, y ZHUCOS por caracterizarse en ser mas productivos, el
cual nos permitié conocer y relacionar los problemas ya encontrados mediante las

encuestas y entrevistas.

Con la ayuda del Ing. Henrry Rojas, se capacitd a un grupo de los productores con

el fin de mejorar el rendimiento en sus cultivos, y todo lo relacionado a la materia

de agronomia.
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A demés, mediante la construccion de un arbol de problemas, nos facilité la
formulacién de alternativas, con estrategias puntuales formuladas por las autoras

del trabajo investigativo.

Se disefid un manual que contiene el facil manejo para las finanzas, y un
informativo con el resultado de la presente investigacion, que ayudara al pequefio
productor a ser orientado para analizar de manera adecuada una serie de factores

que deben tomar en cuenta al direccionarse por una institucion financiera.

Por otro lado, se realizd la difusion de los resultados del trabajo investigativo a los
productores, y personas interesadas en el tema, en el que se les ensefid como
Ilevar un control de sus ventas para estimar sus ingresos frente a gastos en los que
incurren al momento de invertir, con la finalidad de establecer sus utilidades. Es
importante destacar las conclusiones que surgen a lo largo de la realizacion de la
investigacion y asi mismo las recomendaciones que se debe tomar en cuenta para

el mejoramiento del desarrollo del sector en estudio.

Se pone a consideracion toda la informacién con el fin de mejorar su nivel de
vida, disminuir los niveles de pobreza incrementando con éxito sus ingresos y
contribuir en el mejoramiento de la economia de la sociedad, se entregd un
ejemplar del trabajo de investigacion al Ministerio de Agricultura Ganaderia
Acuacultura y Pesca, con la finalidad de que actde como vinculo con la sociedad

productora y coadyuve al desarrollo de sectores méas desprotegidos.
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4. REVISION DE LITERATURA

4.1 GENERALIDADES DE LA AGRICULTURA

4.2 DIAGNOSTICO SOCIOECONOMICO

Nuestro Pais se encuentra dentro de un Sistema Capitalista con origenes
extranjeros, debido a la diversidad de situaciones de tipo politico, social,
econdmico y moral, por las que atraviesa el pais, lo que ha llevado a nuestra
sociedad a mantener un constante deterioro en la calidad de vida de sus

habitantes.

Es importante manifestar que en comparacién con los paises de Sudameérica, nos
ubicamos en los ultimos lugares en lo que se refiere a economia, tecnologia,
politica y entre los primeros en corrupcion nos encontramos en un noveno lugar
dentro de los diez paises mas corruptos del Mundo y esto ocurre, debido a que no
se ha tomado la iniciativa de adoptar un mejor modelo econémico y legal que
permita el disefio de mejores propuestas y soluciones a los problemas que
atraviesa nuestro pais. Es asi que al analizar la situacion a nivel nacional nos

referimos también especificamente a nuestra ciudad.

Al hablar de nuestra Provincia, manifestaremos que no puede quedarse fuera de la
crisis nacional mas aun encontrandose alejada de los centros productivos del pais,
sus mualtiples problemas son notorios debido al constante olvido por parte de los

gobiernos de turno, al no brindar un adecuado apoyo econdmico, que permita

17



solucionar multiples problemas, dando como retraso al mejoramiento de la

situacion socioeconémica de nuestra localidad.

Segun un estudio realizado por el INEC, nuestra provincia actualmente cuenta
aproximadamente con un 47.46% de la poblacion dedicada a la agricultura, el
sector de servicios comunales aproximadamente un 27.44% y comercio un
27.44%, sin embargo estas cifras son relativas ya que, actualmente cerca del 61%
de la poblacion ecuatoriana emigran al extranjero dejando las tierras sin cultivar,
dandose asi un retraso considerable en la agroindustria lojana ya que los productos
provenientes de la rama en mencién o de la actividad productiva se los tiene que
comprar de otras provincias, asi mismo el indice de desempleo es alto, hasta

diciembre del 2009 se registré en 7,9%, el subempleo es del 50,5%."

4.3 HISTORIA DE LA AGRICULTURA EN EL ECUADOR

La agricultura ha sido practicada desde los inicios de la humanidad. Se han
realizado modificaciones en los espacios agricolas a través del tiempo; cambios
producidos en funcién de la adaptacién a los factores naturales como también en
funcién de los sistemas econdmicos y politicos, que en nuestro caso han sido poco

razonables.

! Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC), Indicadores Econémicos 2008-2009 pég. 37
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Con la revolucion industrial y la consecuente necesidad del incremento de
alimentos, la agricultura, que hasta ese momento habia sido de caréacter
tradicional, se transforma progresivamente. El desarrollo de la técnica va a
desempefiar un papel muy importante en los niveles de productividad y
diversificacion de los productos agricolas. A mayor tecnificacion, mayor calidad

de produccion.

Actualmente, se distinguen dos tipos de enfoque de la agricultura como modo de

produccion.

+ La agricultura como modo de vida, es decir, la concepcion més tradicional.

(CULTURA FAMILIAR)

+ La agricultura como modo de ganarse la vida, es decir, con un punto de
vista mucho mas econémico. (ENFOQUE ECONOMICO EN LA

SOCIEDAD)?

4.3.1 IMPORTANCIA DE LA AGRICULTURA

Hay que decir que en las areas donde se ha realizado el cambio progresivo de una
agricultura de subsistencia a otra de economia monetaria, se pusieron en evidencia
gran cantidad de problemas ecoldgicos y sociales: pérdida de autosuficiencia
alimentaria, erosion genetica, pérdida de la biodiversidad y del conocimiento

tradicional, e incremento de la pobreza rural.

2 Alvarado, Troski, ECONOMIA AGRARIA , Loja, UNL edicién 1999,pag. 87 Editorial UNL
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4.3.2 TIPOS DE AGRICULTURA

Existen algunos tipos de agricultura, entre ellas las siguientes que nombramos a

continuacion:

4.3.2.1 AGRICULTURA EXTENSIVA

La agricultura extensiva es aquella en la que se realizan labores sencillas, y en los
que se emplean abonos orgéanicos, como estiércoles, prescindiendo totalmente de
los fertilizantes artificiales. Es un tipo de agricultura defendible desde el punto de

vista ecoldgico, o lo que se conoce como natural.

4.3.2.2 AGRICULTURA INTENSIVA O INDUSTRIAL

La agricultura intensiva o industrial es aquella en la que se realizan labores
complejas, y que depende totalmente de fertilizantes artificiales para su éptimo

desarrollo.

Los suelos producen habitualmente de forma continuada, lo que implica la
necesidad de restituir también continuamente los elementos minerales que ya
fueron asimilados por las plantas; esto supone tener que enfrentarse a variados
problemas medioambientales, derivados no solo del frecuente uso de productos

quimicos, sino también de la imperiosa necesidad de asegurar las cosechas contra

20



plagas y enfermedades mediante pesticidas, herbicidas, etc., que pueden terminar

finalmente introduciéndose en la cadena alimenticia.

4.3.2.3 AGRICULTURA BIOLOGICA

La agricultura bioldgica nacié para dar respuesta a los problemas planteados por
la agricultura intensiva. Se trata de una actividad cada vez mas demandada por los
consumidores, respetuosa con el medio ambiente y la salud. Este tipo de
agricultura recurre a métodos naturales para luchar contra las enfermedades y

plagas, y rechaza la utilizacion de pesticidas y fertilizantes sintéticos.

4.3.2.4 AGRICULTURA PARCELARIA

La agricultura parcelaria estéa limitada a superficies dispersas y reducidas. Existen
muchas regiones en el mundo que por sus caracteristicas orograficas estan

dedicadas a este tipo de agricultura.

4.3.2.5 MONOCULTIVO
La agricultura de monocultivo es una actividad que esta especializada en un Gnico
producto. Aunque los agricultores de subsistencia de todo el mundo suelen

cultivar variados vegetales, no suele ser asi en el caso de las grandes

21



explotaciones de caracter comercial. Asi, muchas explotaciones producen solo

café, cereales, cacao.

433 LA AGRICULTURA COMO ESTRATEGIA DE

DESARROLLO ECONOMICO

La economia monetaria en su totalidad aunque sea levemente, los niveles de
competitividad de dichas unidades de produccion; sin embargo, dependeria de la
eleccion eficiente de estrategias productivas; pero no sélo de éstas, sino que
también obedeceria a las caracteristicas del denominado “en-torno competitivo”
de tal produccion, es decir, seguridad politica y juridica, transparencia en los

mercados y directrices macroeconémicas.

Este entorno es el que brindaria el marco adecuado para el surgimiento de las
ventajas competitivas: el desarrollo de nuevos productos que por sus menores
costos puedan acceder facilmente a los mercados internacionales, o que lo hacen

por sus calidades diferenciadas, permitiendo la captacion de precios mas elevados.

Es importante recuperar el valor que se merece la agricultura, devolverle el papel
que realmente ejerce sobre una economia solidaria para los sectores que se

encuentran en pobreza y pobreza absoluta.

¥ Alvarado, Troski, ECONOMIA AGRARIA, Loja, UNL edicién 1999,pag. 154 Editorial UNL.
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434 EL DESARROLLO SOSTENIBLE Y DE

SOSTENIBILIDAD

La sostenibilidad incluye algunos conceptos relacionados con la sostenibilidad

ecologica, econdémica y social.

4.3.4.1 SOSTENIBILIDAD ECOLOGICA

En sentido de que el ecosistema en su uso mantiene a través del tiempo las

caracteristicas funcionales en cuanto a componentes e interacciones en forma

definida.

4.3.4.2 SOSTENIBILIDAD ECONOMICA

En el sentido de que el sistema en uso produce una rentabilidad razonable y

estable a través del tiempo su manejo, lo que hace atractivo continuar con dicho

manejo en el tiempo.

4.3.4.3 SOSTENIBILIDAD SOCIAL

En el sentido de que el manejo y la Organizacion son compatibles con los valores

culturales y éticos del grupo involucrado y de la sociedad, lo que hace aceptable

por esas comunidades u organizaciones y da continuidad al sistema en el tiempo.
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435 EL DESARROLLO HUMANO

El desarrollo humano es el crecimiento econdmico equitativo y sostenible. El
desarrollo humano es en realidad un concepto superior e incluyente, en el sentido
de que abarca los conceptos sinonimos de desarrollo sostenible, sostenibilidad y
sustentabilidad. Los paises y los diferentes sectores dentro de ellos deberian tener
como meta el desarrollo humano y no solo el desarrollo econémico. El Desarrollo
humano es una preocupacion unificada tanto para los paises en desarrollo como

para los desarrollados.

4.3.6 POLITICAS ECONOMICAS AGRARIAS
La generacion de propuestas de desarrollo sustentable para el agro que tomen en
cuenta la diversidad regional y cultural, la conservacion de los recursos naturales

que contribuyan al fortalecimiento econdémico de la sociedad.

* El establecimiento de politicas diferenciadas para los pequefios
productores que consideren las diversas particularidades de los actores
(regionales, ecoldgicos, productivos, culturales) en el proceso
productivo.

* La articulacion entre la pequefia agricultura campesina y la industria

rural, asi como el apoyo a la artesania y la pequefia manufactura rural.
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+ La democratizacion de los poderes locales y la participacion y acceso
de las organizaciones rurales en los gobiernos locales en el marco de

las politicas de descentralizacién del Estado.

* La dinamizacién y fortalecimiento de las organizaciones rurales en sus
diferentes niveles organizativos, tendientes a la constitucion de
* Los "actores sociales con posibilidades de autodeterminacion™ de cara

a la construccién y ampliacién de la ciudadania. *

* Ministerio de Agricultura, Ganaderia Pesca y Acuacultura, programa Sembramos Ecuador
POLITICAS DEL ESTADO PARA EL AGRO -2010.

25



4.3.7 APOYO ECONOMICO-FINANCIERO AL SECTOR

Existen varias Instituciones y Organismos, publicos y privados que se
encargan de apoyar al sector agrario, como lo mencionamos anteriormente no
se aplican en la localidad, por otro lado la deficiencia de la informacion, que
poseen lo productores, la falta de organizacion y gestion para acceder a

servicios especializados.

En la ciudad de Loja encontramos varias instituciones que tienen la finalidad
de brindar apoyo financiero especializado al sector productivo como el Banco
Nacional de Fomento, la Corporacion financiera Nacional, acompafiado de la

asistencia técnica por parte del Ministerio de Agricultura.

4.3.8 INTERMEDIARIOS FINANCIERQOS

Son los bancos comerciales, corporaciones financieras, compafiias de

financiamiento de proyectos produccion.

4.3.9 INSTITUTO DE ECONOMIA SOLIDARIA

El Instituto de Economia Solidaria (IES) con el objeto de promocionar y dar
financiamiento y apoyo tecnoldgico a las pequefias unidades productivas en el

sector rural, ya sea en forma individual o en forma de crédito solidario.
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Esta institucion tiene por objetivo la prestacion de servicios y el suministro de
bienes que permitan mejorar la calidad de vida de los habitantes e incrementar la
produccion y productividad del sector rural.

Entre otros beneficios:

4.3.10 FINANCIAMIENTO INTERNACIONAL

Son Organismos que también se encargan de financiar proyectos productivos sin
devolver los montos de dinero prestados, llamado crédito agrario segun categorias
| y Il. Para cada proyecto de inversion se deben reunir caracteristicas puntuales,

especialmente por actividad. > Por ejemplo:

+ ORGANIZACION DE LAS NACIONES UNIDAS

4
PRODUCCION DE d.
CATEGORIA | |:> VEGETALES
PRODUCCION DE ‘
CATEGORIA II ANIMALES

> MANUAL AGROPECUARIO- Tecnologias Orgénicas de la granja integral autosuficiente,
Bogota-Colombia2002, pag.301-317
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4.4 CARACTERISTICAS ECONOMICAS DEL SECTOR
AGRICOLA DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA PARA
DETERMINAR NECESIDADES ESPECIALES DE

FINANCIAMIENTO

Si bien la actividad agricola por su aleatoriedad, se caracteriza por estar sujeta a
una serie de riesgos e incertidumbres, tiene ademas un complejo de rasgos
peculiares de los cuales, se derivan necesidades propias de financiacion,

sobresaliendo entre otras:

e Estructura de las tenencias de la tierra.- Esta determinada por la unidad
familiar de explotacidn, pues actualmente en su mayoria, esta representada
por la pequefia propiedad denominada minifundio, donde muchas veces se
confunden el hogar con la propia finca, suministrando Gnicamente

productos para una economia de subsistencia.

e Labores periddicas ciclicas.- La explotacion agricola, se caracteriza por

estar sujeta a labores periddicas ciclicas.

e Bajos ingresos.- La agricultura, generalmente tiene bajos ingresos, lentas
recuperaciones, asi como también lentas reacciones y adaptaciones a las

demandas de mercados, mientras que la industria y el comercio, tienen
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mejores ingresos y se adaptan con mayor rapidez a las exigencias de

abastecimiento.

e Ciclos biologicos.- La produccion agricola es un proceso que esté sujeto a
ciclos biologicos, pues necesariamente, debera transcurrir un periodo

prudencial de tiempo entre la siembra y la cosecha de los frutos.

e Ingresos.- EI microempresario, no obtiene ingresos, sino hasta después de

pasado el tiempo de cosecha de frutos.

e Ciclos estacionales.- Las épocas de siembra, labores de cultivo y
recoleccion de cosechas, estan sujetas a ciclos estacionales con periodos en

los cuales, los trabajos son mas intensos.

e Contingencias.- Una de las caracteristicas principales que determinan,
necesidad de crédito, son las contingencias, tales como sequias, ciclones,

heladas, tempestades, temblores, erupciones, plagas, etc.

e Comercializacion.- La relacion general entre el precio del mercado y la
cantidad de producto ofrecido, ha dado origen a lo que en economia se
denomina como Ley de las demandas decrecientes, y cuyo enunciado
dice:”si aumenta el precio de un bien, se demandara una cantidad menor y
si baja el precio de dicho bien, se demandara dicho producto en una

cantidad mayor’®

® Banco Nacional de Fomento. GERENCIA DE RIESGOS, Informe gerencial, documento

septiembre 2009
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441

CLASIFICACION DE LOS PRODUCTORES CON FINES

CREDITICIOS

El Banco Nacional de Fomento, ha realizado una clasificacion de los productores para

ubicar a los diferentes tipos de productores que tiene el Pais, se los ha clasificado en base

a caracteristicas especiales, como son grupo A, que son los ideales, grupo B, marginales y

grupo C, submarginales y cada grupo con sus respectivas caracteristicas.

CLASIFICACION

Tenencia de la tierra

Capacidad de pago

Facilidades de obtencion

del crédito

Produccion

Conocimientos

Condiciones de vida

GRUPO A

medianos
grandes

Grandes y
propietarios
arrendatarios.

Buena actual

Buenas, saben obtenerlo en
condiciones razonables

Razonablemente  eficiente,
pOCO para consumo propio,
abundante para comercio

Buenos en administracion , y
técnicos escasos

Media o por encima de la
media.

FUENTE: Banco Nacional de Fomento

Elaboracion: LAS AUTORAS
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GRUPO B
MARGINALES

Pequefios propietarios,
medianos
arrendatarios.

Pequefia actual, buena
potencial

No saben obtenerlo a
veces consiguen en
condiciones razonables

Poco eficiente para los
recursos que dispone
produccion para vender
y para consumir

Escasos tanto en
administracion  como
técnicos

Malo por debajo de la
media

GRUPO C
SUBMARGINALES
Minifundistas,
pequefios arrendatarios
y trabajadores agricolas

Escasa actual,
generalmente potencial

No gozan de crédito en
condiciones

razonables, no saben
obtenerlo
Agricultura de

subsistencia,
exclusivamente  para
consumo, y poco para
la venta

Escasos técnicos y
generalmente nulos de
administracion

Pésimos, mala
habitacion, mala
alimentacion, mala
salud,



4.4.2 LOSCREDITOS A CORTOPLAZO

Se conceden para cultivos de ciclo corto, con todos sus costos inherentes, compra

de herramientas manuales, comercializacion de productos agricolas.

e La prenda por lo general constituye el cultivo y su posible cosecha o

bienes de objeto de la inversion.

e Las entregas se realizan en una o0 mas cuotas, de acuerdo a la naturaleza de

la inversion.

e EIl plazo comprendera el del ciclo del cultivo méas un periodo prudencial

para la comercializacion, sefialando un plazo minimo de 2 afios.

e Los pagos se realizardn al vencimiento del plazo estipulado o

inmediatamente se realice la comercializacion.

4.4.3 LOS CREDITOS A MEDIANO PLAZO

Se conceden para plantaciones semipermanentes, reparacion y adquisicion de
maquinarias y equipos, reparaciones y adecuaciones de viviendas, instalaciones de

procesamiento y beneficio de productos.
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La prenda, estara constituida por los objetos de materia de la inversion. El plazo,
estara de acuerdo a la recuperacion a los ingresos que generen la inversion, en
todo caso el plazo maximo fijado, es de 7 afios, con un periodo de gracia no
mayor a 3 afos. Los pagos pueden fijarse en cuotas trimestrales, semestrales o

anuales de acuerdo a la finalidad de la inversion.

4.4.4 CREDITOS A LARGO PLAZO

Se conceden para plantaciones permanentes, obras de infraestructura en la
propiedad como: caminos, puentes, canales de riego y drenaje, construccion de

viviendas, bodegas, instalaciones de procesamiento.

Las garantias, por lo general, estan constituidas por hipotecas, incluyendo las

inversiones de materia del préstamo.

La entregas del crédito, se realizara de acuerdo al calendario de inversiones
elaborado para el objeto, previa la comprobacion de las anteriores,

preferentemente se realiza con pago directo a proveedores.

El plazo varia de acuerdo a la naturaleza de la inversion, pero con un maximo de

20 afos y un periodo de gracia de 7 afos.

Los pagos se realizan en forma semestral o anual de acuerdo a la recuperacion de

crédito.’

" http.//www.bnf.fin.ec — CREDITOS PRODUCTIVOS (consulta febrero 2009 en linea).
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5.1 MATERIALES

e Bibliografia (libros, copias y revistas)
e Computadora

e Calculadora

e Impresora
e (CD’s
e Camara

e Filmadora Sony

e Material de escritorio
e Data show

e Flash memory

e Carteles

Recursos Econdémicos
e Latesis fue financiada por las autoras.
Recursos Humanos

e Autoras: Maria Augusta Celi Puglla y Carmita del Rocio
Castillo Calderon.

e Directora de tesis: Ing. Janeth Gutiérrez Ordéfiez

e Docente de Apoyo: Ing. Vicente Apolo (Ing.
AGROINDUSTRIAS)
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Capacitador en area técnica-productiva: Ing. Henrry Rojas

e Pequerios productores de la hoya de la Ciudad de Loja

e Entrevistados

52 METODOLOGIA

El andlisis realizado en el presente trabajo de investigacion, fue elaborado
tomando como base los siguientes sectores: Jipiro, Jipiro Mirador, Paraiso,
Amable Maria, Motupe, Motupe Alto, Masaca, Jimbilla, San Agustin,
Sigsichaqui, Bolacachi, Carigan, Carigan Sur, Cisol, Virgen Pamba,
Chinguilanchi, Zhucos, Bolonia, Obrapia, dado que son los lugares que
conforman la hoya de la ciudad de Loja, y por ende se caracterizan por ser los
mas vulnerables.

Para el desarrollo del siguiente trabajo de investigacion se utilizdé los siguientes

métodos y técnicas:

% METODO DEDUCTIVO: Este método nos ayudd para estudiar la teoria
general la cual nos da los conceptos sobre normas y politicas de crédito
productivo, que mantienen las instituciones financieras para los pequefios

productores, niveles de produccion.

% METODO INDUCTIVO: nos permitié partir de hechos particulares sobre
los pequefios productores de la hoya de la ciudad de Loja para luego
formular alternativas con el fin de incrementar sus ingresos. Para lo cual

se tomd una muestra representativa para receptar la informacion.
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% METODO ANALITICO: Nos permiti¢ analizar problemas y factores para
asi detectar las causas de la desviacion de los creditos, baja productividad,
altos niveles de pobreza, bajos niveles de utilidad sobre ventas, entre otros,
la situacion que se relaciona directamente con el sector del pequefio

productor de la hoya de la ciudad de Loja.

TECNICAS
Se utilizaron ademas diversas técnicas de investigacion como son:

% LA OBSERVACION: Con ésta técnica se llegd a observar y detectar los
hechos y situaciones verdaderas de las condiciones en las que viven en la
actualidad y por las que atraviesan los pequefios productores, en relacion a la

calidad de vida.

& LA ENTREVISTA: Esta técnica nos permitié conocer de una manera mas
detallada como se otorgan los créditos a los pequefios productores, formas de
produccion, con gente experta en el tema como al Director del Ministerio de
Agricultura, Ganaderia, Acuacultura y Pesca, (MAGAP), Ing. Pablo Gaona, y
al gerente zonal del Banco Nacional de Fomento (BNF), Ing. Luis Ludefia,

Dr. Geovany Bustos Gerente de la COOPMEGO.

& ENCUESTA. Por medio de esta técnica se pudo conocer variables
importantes que influyeron en nuestro estudio, con el fin de redactar y

analizar los problemas, conclusiones y proponer alternativas de solucion.
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Las encuestas se las realizé a los jefes de las familias productores, con ayuda de
la Fundacion GRAMEEN, dado que mantienen relaciones crediticias con toda
la hoya de la ciudad de Loja, y por la facilidad con que se retnen para la
recuperacion de cartera, y de esta manera aprovechamos sus reuniones para

aplicarlas.

En cuanto a los cuestionarios, tanto para la encuesta como para las entrevistas se
los elabord un instrumento tomando como base los objetivos planteados, en
donde se buscd respuestas a la hipétesis planteada en el anteproyecto de la
investigacion. Las preguntas fueron elaboradas exclusivamente por las autoras
de la investigacion conjuntamente con la Ing. Janeth Gutiérrez, directora del
trabajo investigativo, luego de realizadas las encuestas, se procedi6 a realizar la
tabulacion y analisis de los datos respectivamente, con la ayuda del programa

Microsoft Excel.
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DETERMINACION DE LA POBLACION Y MUESTRA

Para la determinacion de la muestra se escogio la poblacion de los pequefios

productores de la hoya de la ciudad de Loja.

Luego, se aplico la formula que nos ayudd a definir la muestra para realizar las

encuestas.

e Poblacién agricola de la ciudad de Loja: 12.088 productores®
e Poblacién agricola de la hoya de la Ciudad de Loja: 2000 pequefios
productores’
Para el disefio de la muestra fue necesario aplicar la siguiente formula, teniendo

en cuenta un margen de error del 5%.

» P=Probabilidad de que el
evento ocurra.

Formula o Ia2 20N > Q=Probabilidad de que e
e? (n— 1) +4PQ evento no ocurra.
> N=Poblacion
> e=Error permitido.
» n= Tamafio de la muestra.

4(0.5) (0.5) 2000

n=
0.05? (2000— 1) +4(0.5) (0.5)

n = 333 Encuestas
La segmentacién fue realizada por el método estratificado, con personas de

similares caracteristicas.

® Instituto Nacional de Estadisticas y Censos CIFRAS DE LA POBLACION AGRICOLA DE LOJA, Informe 2008

% GRAMEEN. CIFRAS DE LA POBLACION AGRICOLA DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA. Base de datos
20009.
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6.1 INTERPRETACION DE RESULTADOS
Luego de haber realizado las encuestas respectivas a los jefes de familias
productoras del sector agricola de la hoya de la ciudad de Loja, hemos obtenido

los siguientes datos que son interpretados y analizados a continuacion:

PREGUNTA#1 Sexo

CUADRO #1
SEXO PORCENTAJE # DE CASOS
MASCULINO 39% 129
FEMENINO 61% 204
TOTAL 100% 333
¢ FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO #1

4 N

SEXO

B MASCULINO FEMENINO 399

|

o/

\ S

s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el presente grafico, que corresponde al tipo de sexo, del 100% de personas

encuestadas, el 61% son sexo femenino y el 39% restante son masculinos.

Segun la informacion obtenida en las encuestas realizadas se evidencid que
existen mayor niumero de mujeres dedicadas a la Agricultura que hombres, por tal
razon no existe una equidad de género en la mano de obra y por ende surgen los
problemas econdémicos-financieros ya que el trabajo de las mujeres es mas

limitado que el de los hombres por el esfuerzo fisico.

Es importante concientizar a las familias de los productores a que se trata de un
trabajo pesado y que se requiere de fuerza, por ésta razén la agricultura se ve

limitado debido a que en el caso de la mujeres solo cultivan vegetales.

Se puede analizar que los varones salen a realizar otros tipos de trabajos como de

albafiiles, barrenderos con el fin de complementar mas ingresos para satisfacer las

necesidades de sus familias.
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PREGUNTA # 2 (Qué edad tiene usted?

CUADRO # 2
EDADES

INTERVALOS (ANOS) | PORCENTAJE |# DE CASOS

18-24 1% 4
25-31 9% 31
32-38 13% 43
39-45 24% 79
46-52 28% 94
53-59 13% 46
60-66 8% 25
67-73 3% 9
74-80 1% 2
TOTAL 100% 333

¢ FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO #2

,
28%
24%
13% 13%
9% ' ' 8%
3%
19% ' 19%
e D
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v » > N » b o A 2
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\

s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

El grafico # 2, nos muestra la siguiente informacion; donde se puede apreciar que
del 100% de personas encuestadas obtuvimos que 1% de las personas se
encuentran entre los 18-24 afios, al igual que las personas que se encuentran entre
74-80 afios, seguido de un 3% que corresponde de 67-63, seguido de un 8% que
pertenece a la gente que se encuentra entre los 60-66 afios, luego nos encontramos
con un 9% que pertenece entre 25-31 afios, seguido de un 13% que va desde 32-
38 afios, igual que de 53-59, luego con un 24% que corresponde entre 39-45 afios,
y finalmente tenemos un 28% que corresponde a las edades de 46-52 afios de

edad.

De acuerdo con la informacién presentada anteriormente con respecto a las edades
se pudo analizar que desde los 18 hasta 70 afios practican dicha actividad, incluso
hasta gente que se encuentra en los 80 afios de edad, junto con su familia, sin
embargo cabe recalcar que la mayor concentracion de los datos existe en las
edades desde 32 hasta 59 afios de edad, que representan una edad considerable

para producir.

Por tal razén es complicado en lo que se refiere a capacitacion porque son
personas que toda la vida trabajaron de una forma empirica y les cuesta adaptarse
a los cambios y nuevas herramientas para realizar la preparacion del terreno y la

siembra de semillas, es importante que al momento de dar capacitacion se
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incentive para que asistan los hijos de estas familias con el Unico propdsito de ir
posicionando nuevos metodos y técnicas para sembrar las semillas y cosechar los

cultivos.

Todo esto debido a que no se concientiza a las siguientes generaciones, sobre la
importancia que tiene la agricultura, y sus actividades ancestrales, lo cual trae
consigo consecuencias como la migracion hacia las ciudades, creando los

cinturones de delincuencia, la pobreza, y el subempleo.
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PREGUNTA #3 Numero de cargas familiares que usted tiene:

CUADRO #3

NUMERO DE CARGAS FAMILIARES

# DE HIJOS PORCENTAJE # DE CASOS

1-2 11% 36
3-4 27% 89
5-6 40% 133
7-8 17% 58
9-10 4% 15
11-12 1% 2
TOTAL 100% 333

¢ FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO #3

NUMERO DE CARGAS FAMILIARES

40%

27%
17%

11%
4% 1%

1-2 3-4 5-6 7-8 9-10 11-12

\. J

s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el gréfico # 3, que pertenece al numero de cargas familiares, tenemos que 1%
de las personas encuestadas nos respondieron que tienen hasta 11-12 hijos, un 4%
de la poblacion nos respondi6 que tienen de 9-10 hijos, seguido de un 11% que
tienen hasta 2 hijos, 27% de 3 a 4 hijos y el valor mas alto que corresponde al
40% que su familia la integran de 5-6 hijos. Lo que indica que no existe
responsabilidad para realizar planificacion familiar, esto significa salida de dinero
para dichas familias que se encuentran cada vez méas en la pobreza y pobreza
extrema. El acelerado crecimiento de la poblacion es uno de los factores causantes

de la pobreza de este sector.

46



PREGUNTA #4 Marque con una x el nivel de educacion que usted

tiene?
CUADRO #4
NIVEL DE EDUCACION

NIVEL PORCENTAJE |# DE CASOS
PRIMARIA 60% 201
SECUNDARIA 35% 118
SUPERIOR 1% 2
NINGUNO 4% 12
TOTAL 100% 333
¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO #4

NIVEL DE EDUCACION

1% %

35%
60%

PRIMARIA B SECUNDARIA

¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el grafico # 4, que corresponde al nivel de educacion de los pequefios
productores de la hoya de la ciudad de Loja obtuvimos que, del 100% que
equivale a las 333 encuestas realizadas, el 60% posee un nivel de educacion
primaria, luego un 35% tiene un nivel de educacion secundario, 1% que
corresponde a 2 casos posee educacion superior, y finalmente un 4% que no tiene

ningun nivel de educacion.

Analizando los datos que contiene el presente grafico que se refiere al nivel de
educacion, los pequefios productores, los cuales se encuentran distribuidos en

varios sectores gque estan desatendidos en la mayoria de los ambitos.

Es asi, que el 60% de los agricultores tienen un nivel bajo de educacion
(primaria), lo cual es alarmante ya que existe un alto porcentaje de analfabetismo,
lo que implica que la gente no puede cumplir en su totalidad con sus necesidades;
el 35% de la misma poblacion tienen un nivel medio (secundaria), que representa
un porcentaje considerable; y finalmente tenemos que un 1% ha obtenido estudios
de nivel superior (universitario), lo cual significa que existe la falta de interés
acompafiada de la escases de recursos econdémicos con el fin obtener una
educacion superior y una mejor calidad de vida, debido a que por la mayoria de
ellos empezaron a trabajar muy jovenes y se dedicaron a esta actividad de la

agricultura lo que limito sus posibilidades de recibir educacion.
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PREGUNTA#5  ¢De donde provienen sus ingresos?

CUADRO #5
INGRESOS PORCENTAJE [# CASOS
CULTIVO PROPIO 81 270
REMESAS 15 51
OTROS
TRABAJOS 4 12
TOTAL 100 333
o FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO #5
4l 4% N
15% —

H CULTIVO PROPIO
® REMESAS
OTROS TRABAJOS

81%

s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el gréafico #5, podemos observar, que el 81% de los pequefios agricultores de
la hoya de la Ciudad de Loja, sus ingresos provienen netamente de sus cultivos,
seguidos de un 15%, donde sus ingresos provienen de familiares, mientras que el
restante 4% se dedican a otros trabajos no relacionados a la produccion. Lo cual es
muy importante porque se puede incentivar y estimular para que los agricultores
se capaciten y produzcan en sus tierras y no salgan a otras ciudades y abandonen

sus tierras.
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PREGUNTA #6 Indique el nivel de ingresos que usted tiene:

CUADRO #6
INTERVALO
DOLARES FUENTE PORCENTAJE |# CASOS
20-159 CULTIVO PROPIO 81 270
160-277 OTROS TRABAJOS 4 12
278-406 REMESAS 15 51
o FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO 6
4 N\
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« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el grafico #6, tenemos que el 81% de los encuestados tienen un ingreso de 20-
159 dolares y que corresponde a los cultivos propios, seguido de un 15% que
ganan entre 278-400 ddlares que es proveniente de las remesas y finalmente
tenemos un 4% que fluctia entre 160-277 ddlares que corresponde a otros

trabajos.

El nivel de ingresos es fundamental para la supervivencia del ser humano para
cubrir todas sus necesidades ya sean de alimentacion, vestido, salud, educacion,
servicios basicos y asi elevar su calidad de vida. Por consiguiente tenemos que los
ingresos del sector en estudio los calificamos como irrisorios, lo que nos indica
que estos ingresos no son lo suficiente para cubrir con todos los gastos en los que

incurren, ni siquiera para cubrir el costo de la canasta basica familiar.

Si realizamos una relacion con el precio de la canasta bésica, el nivel de ingresos
no se llegaria a cubrir en su totalidad, debido a la baja productividad en sus
cultivos, subempleo en actividades que no tienen que ver netamente con la
agricultura, produciendo el incremento de la tasa delincuencial, bajos e
insignificantes niveles de vida de los productores de la hoya de la Ciudad de Loja,
el estancamiento del desarrollo empresarial, y finalmente no podran cumplir con
sus obligaciones o cubrir con gastos en los que incurren por satisfacer sus

necesidades.
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PREGUNTA #7 ¢Cuél es el promedio de sus gastos mensuales en salud?

CUADRO #7
GASTOS EN SALUD
INTERVALOS ($) PORCENTAJE # DE CASOS
10-14 30,63 102
15-19 10,51 35
20-24 18,02 60
25-29 29,73 99
30-34 11,11 37
TOTAL 100,00 333
¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO #7
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INTERPRETACION

En el grafico # 7, podemos observar que el 30,63% gasta entre 10-14 ddlares
mensuales, 10,51% gasta entre 15-19 dolares, 18,02% gasta entre 20-24 ddlares,
mientras que el 29,73% entre 25-29 dolares, y finalmente tenemos un 11,11% que

gasta entre 30-34 dolares.

Para apreciar de mejor manera los gastos que tienen los productores de la hoya de
la ciudad de Loja, hemos realizado un analisis de las principales necesidades. Asi,
tenemos el primer rubro que es la salud considerado uno de los mas importantes
para el desarrollo 6ptimo del ser humano, a pesar de que el estado garantiza la

vida, no se logra ver aun resultados que lo comprueben.
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PREGUNTA # 8 ¢ Cuél es el promedio de sus gastos mensuales en educacion?

CUADRO #8

GASTOS EN EDUCACION

INTERVALOS DOLARES | PORCENTAJE # DE CASOS

5-7 17% 58
8-10 9% 32
11-13 14% 45
14-16 4% 12
17-19 19% 62
20-22 31% 103
23-25 6% 21
TOTAL 100% 333

s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el presente grafico que nos muestra informacion acerca de los gastos en la
educacion que tienen los pequefios productores de la hoya de la ciudad de Loja,
tenemos que el 17% gasta entre 5-7 ddlares, seguido de un 9% que gastan entre 8-
10 ddlares, 14% entre 11-13 dolares, un 4% entre 14-16 ddlares, 19% entre 17-19
ddlares, un 31% gasta entre 20-22 dolares, y el restante 6% que gastan entre 23-25

ddlares, en la educacion de sus hijos.

La educacion es otro de los rubros méas importantes ya que depende del nivel de
la calidad de vida, podemos decir que los valores son aceptables ya que la
educacion en este sector es gratuita, y los Unicos gastos son los de transporte para

enviar a sus hijos a la escuela.
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PREGUNTA # 9 (Cuél es el promedio de sus gastos mensuales en

alimentacion?

CUADRO #9

GASTOS EN ALIMENTACION
# DE
INTERVALOQOS PORCENTAJE CASOS
10-14 45,95 153
15-19 11,11 37
20-24 18,62 62
25-29 15,02 50
30-34 9,31 31
TOTAL 100,00 333
s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO #9
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INTERPRETACION

Con respecto al grafico # 9 que corresponde a los gastos de la alimentacion de la
poblacién encuestada podemos decir que el 45,95% gasta entre 10-14 dolares; el
11,11% entre 15-19 ddlares; mientras que el 18,62% gasta entre 20-24 dolares;
15,02 ascienden sus gastos a 25-29 ddlares, y finalmente un 9,31% gasta entre 30-

34 ddlares mensuales.

La alimentacion representa la necesidad mas importante del ser humano, debe

estar dentro de los estandares basicos de nutricion, caso contrario tendriamos

poblacion con bajos indices de nutricién y consigo posibles enfermedades.
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PREGUNTA #10 ¢Cuanto paga por los servicios basicos?

CUADRO #10
AGUA AGUA
BARRIO LUZ (3) |POTABLE ($) | ENTUBADA ($) | TELEFONO (%)
Jipiro 10 15 - 15
Jipiro mirador 7 - - -
Paraiso 9 6 - -
Amable Maria 15 10 - 10
Motupe 15 12 - 14
Motupe alto - - 4 -
Masaca 10 10 5 -
Jimbilla 8 - 5 -
Sigsichaqui 9 - 4 -
Bolacachi 12 14 3 10
Carigan 14 12 3 15
Carigan Sur 14 12 3 15
Cisol 15 - 4 -
Virgen Pamba 10 - 3 -
Chinguilanchi 13 - 5 -
Zhucos 10 - 5 -
Bolonia 12 10 - 13
Obrapia 15 14 - 14

s« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

La presente tabla recoge datos acerca de la disponibilidad de servicios basicos con
su respectivo precio, podemos fijarnos que la mayoria de los barrios que
componen la hoya de la Ciudad de Loja poseen luz, por la que pagan un promedio
de 15 dolares mensualmente; un poco mas de la mitad de barrios disponen de agua
potable, por la que pagan un promedio de 12 ddlares; mientras que el restante de
barrios poseen agua entubada por la que pagan un promedio de 5 dolares
mensuales; finalmente la mitad de ellos cuentan con servicio telefonico, mientras

los que se encuentran mas a la periferia no.

Cabe resaltar que los mismos medios de abastecimiento de agua se utilizan para

regar los sembrios de los cuales dependen econémicamente sus vidas.

Una de las justificaciones es que como los barrios se encuentran totalmente en la

periferia de la Ciudad se encuentran abandonados, sin que nadie les dé una

esperanza de una mejor calidad de vida.
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PREGUNTA # 11 ¢;Cuanto ahorra usted mensualmente?

CUADRO #11
INTERVALO | PORCENTAJE | # CASOS
3-5 32 108
6-8 23 75
9-11 17 55
12-15 14 46
15-17 11 35
18 -20 3 14
TOTAL 100 333

¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO #11
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INTERPRETACION

En el grafico # 11, correspondiente al ahorro, tenemos, que del 100% de los
encuestados, el 32% ahorra entre 3 — 5 ddlares, de sus ingresos, 23% entre 6 — 8
ddlares, 17% entre 9 — 11 dolares, sequido de un 14 % entre 12 — 15 dolares,
encontramos un 11% ahorra entre 15-17 dolares, y finalmente un 3% que ahorra

hasta 20 délares.

Podemos darnos cuenta que el nivel de ahorro es bajo, pero se justifica dicho nivel
ya que va en relacién al nivel de sus ingresos, podemos deducir que los pequefios
productores de la hoya de la Ciudad de Loja, ahorran menos del 10% en relacion

a sus ingresos.

Ya que no cuentan con ingresos estables, y sumado al alto costo de la vida y
muchas de las veces con una numerosa familia, se les hace dificil poder ahorrar

una cantidad considerable.

Asi mismo nos respondieron que los ahorros los destinan para imprevistos que
puedan presentar sus cultivos, salud de sus familias, y posibles arreglos de la
infraestructura de su hogar, no podemos dejar de decir que son niveles bajos para
llegar a alcanzar un nivel de vida digno para dichos habitantes, que han sido

marginados.
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PREGUNTA #12 ¢Existen facilidades para solicitar créditos productivos en

Instituciones Privadas?

CUADRO #12
OPCIONES PORCENTAJE # DE CASOS
Sl 34% 252
NO 66% 220
TOTAL 100% 333

» FUENTE: Encuestas
» ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO #12
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INTERPRETACION

En el presente grafico, que corresponde a la facilidad que prestan el servicio
crediticio las instituciones de la banca privada para los pequefios
productores de la hoya de la ciudad de Loja, tenemos que el 100% de los
encuestados que corresponden a las 333 encuestas realizadas a los pequefios
productores , un 34% nos respondio que si existen facilidades para acceder
a créditos productivos, mientras que el 66% restante nos respondié que no

existen las facilidades para acceder a dichas instituciones.

Los pequefios productores se pronuncian asi: que la banca formal los ha
excluido y los ha calificado como un sector con una capacidad de pago
riesgosa, debido a que su trabajo es una actividad informal y sus ingresos

siempre varian.

Asi mismo por la cantidad de trdmites que tienen que realizar para solicitar
los créditos que necesitan, las altas tasas de interés, los plazos muy cortos
que ofrecen para acceder a los créditos, de esta manera los pequefios
agricultores en vez de salir beneficiados terminan peor de lo que

empezaron.
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Como consecuencia, los productores optan por solicitar los servicios de los
usureros y pequefias cooperativas, sin darse cuenta que los intereses que

ofrecen son mucho mas elevados.

Por otro lado, la falta de conocimientos, e informacion acerca de las
oportunidades que existen para el desarrollo sostenible de éste sector, no les

permite desarrollarse de manera éptima.
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PREGUNTA # 14 ;En qué Institucion realizo el crédito?

CUADRO # 14
INSTITUCION PORCENTAJE |# CASOS
GRAMEEN 20% 69
DECOF 4% 14
CADECOL 3% 11
FINCA 29% 96
CACPE 1% 3
COOPMEGO 3% 11
PADRE JULIAN
LORENTE 6% 19
BANCO DE
FOMENTO 20% 68
BANCO DE LOJA 2% 5
BANCO DEL
AUSTRO 1% 2
BANCO DEL
PICHINCHA 1% 3
NINGUNA 10% 32
TOTAL 100% 333
+ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 14
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INTERPRETACION

En el grafico # 14, que corresponde a la Institucion donde accedieron al crédito,
tenemos que el 20% de los encuestados lo hicieron en GRAMEEN, el 4% en
DECOF, 3% en la Cooperativa CADECOL, superando estas cifras tenemos un
29% lo solicitaron en FINCA, 1% en CACPE, 3% EN COOPMEGO, 6% en
PADRE JULIAN LORENTE, mientras que un 20% lo solicitaron en el BANCO
DE FOMENTO, asi también tenemos que un 2% lo realizo en el BANCO DE
LOJA, 1% en el BANCO DEL AUSTRO y en el BANCO DE PICHINCHA

respectivamente, y finalmente el 10% restante no ha accedido a ninguna.

Del 100% de los encuestados, que si solicitaron créditos fueron en las siguientes
instituciones: GRAMEEN, DECOF, CADECOL, FINCA, CACPE, COPMEGO,
PADRE JULIAN LORENTE, BANCO DE FOMENTO, BANCO DE LOJA,
BANCO DEL AUSTRO, BANCO PICHINCHA, cabe recalcar que existe mayor
aceptacion por parte de los agricultores en las pequefias cooperativas como
GRAMEEN con un 20%, y FINCA con un 29%, que son instituciones que
persiguen la activacion de una economia solidaria y en el BANCO DE
FOMENTO con un 20%, por caracterizarse de tener opciones a créditos para
dicho sector. Sin embargo las tasas de interés son elevadas, disfrazadas como

bajas para aparentar ser atractivas para el pequefio productor.

67



PREGUNTA # 15 ¢Qué monto ha solicitado?

CUADRO # 15
INTERVALOS PORCENTAJE |# CASOS
200-400 15% 50
401-601 14% 46
602-802 9% 31
803-1003 20% 66
£1004-1204 9% 31
| 1205-1405 12% 39
"1406-1606 5% 18
~1607-1807 4% 15
1808-2008 2% 5
ININGUNO 10% 32
TOTAL 100% 333
e ¢ FUENTE: Encuestas
¢ ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 15
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INTERPRETACION

En el presente grafico, tenemos que del 100% de los encuestados, 15% ha
solicitado entre 200-400 ddlares, seguido de un 14% entre 401-601, un 9% entre
602-802, 20% entre 803-1003, seguido de un 9 % entre 1004-1204, 12% entre
1205-1405, seguido del 5% entre 1406-1606, un 4% 1607-1807, 2% 1808-2008,

10% responde que no han solicitado.

Podemos decir que los pequefios productores acceden a montos bajos, que estan
entre 200 hasta 1000 dolares debido, al temor de endeudarse y de no poder cubrir
el crédito, y desde el punto de vista de la banca, toman en cuenta su capacidad de
pago para otorgar un monto elevado, caso contrario deben hipotecar sus bienes

para obtener el servicio.
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PREGUNTA # 16 ¢A qué tasa de interés recibio el crédito?

CUADRO # 16
% INTERES PORCENTAJE |# CASOS
10-15 4 14
16-21 24 79
22 - 27 27 90
28 - 33 35 118
NINGUNO 10 32
TOTAL 100 333
¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 16
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« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el presente grafico, nos muestra informacion sobre el nivel de las tasas de
interés, tenemos que el 4% de la poblacion solicito créditos al 10 hasta 15%,
seguido del 27% entre 22-27% tasa de interés, y el 35% de la poblacion entre 28-
33% de interés, cabe recalcar que la tasa de interés de las cooperativas informales

son mas altas que las de las instituciones formales.

La mayoria de los encuestados paga un valor de entre 28-33 lo que es muy alto en
cuanto a interés por algin préstamo realizado. Por la razén de que el productor por
el facilismo opta por los servicios financieros de los usureros o chulqueros o lo
que se llama financiamiento de tipo informal lo que no es conveniente porque

endeudan mas a los productores.
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PREGUNTA # 17 ¢Presento algun tipo de garantia?

CUADRO # 17
OPCION PORCENTAJE |# CASOS
FIRMAS GARANTES 78 260
HIPOTECA 12 M
NINGUNO 10 32
TOTAL 100 333
o FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 17
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INTERPRETACION

En el presente grafico, podemos observar que 88% de la poblacion encuestada

presento, garantia a base de compromiso de garantes mediante firmas, hoy en dia

es un requisito primordial para acceder a un crédito en las instituciones

financieras y algunos productores no poseen las suficientes garantias para

realizar su crédito, seguido de un 12% que hipoteco sus bienes, y el 10% restante

no accedio a crédito alguno.
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PREGUNTA #18 (A qué destiné el crédito obtenido?

CUADRO # 18

OPCION PORCENTAJE | # CASOS

ARREGLOS DE CASA 33 109
PRODUCCION 25 84
SALUD 14 48
DEUDAS 18 60
NINGUNO 10 32
TOTAL 100 333

» FUENTE: Encuestas
» ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO # 18
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INTERPRETACION

En el grafico # 18, podemos observar que los créditos realizados fueron
destinados a actividades para satisfacer necesidades basicas y no basicas, como
para la educacion, salud, arreglos de casa, y para cubrir obligaciones, mas no
para produccion, se puede observar una malversacion de fondos ya que los

créditos para los pequefios agricultores deben ser solo productivos.
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PREGUNTA #19 ¢Como califica el préstamo realizado?

CUADRO # 19
OPCION PORCENTAJE |# CASOS
BUENO 47 158
REGULAR 43 143
NINGUNO 10 32
TOTAL 100 333
¢ FUENTE: Encuestas
+ ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO # 19
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INTERPRETACION

En el presente gréafico, podemos visualizar que de las 333 personas encuestadas,
158 personas calificaron que su préstamo fue bueno, 143 personas lo calificaron

como, regular, y 32 personas no accedieron a ningun crédito.

Gracias a ello han podido solventar algunas situaciones para poder sembrar sus
tierras y poder alimentar sus hogares ya que en esta época de crisis es muy

limitada las fuentes de trabajo.

Hemos podido evidenciar que existe malversacion de los créditos ya que se
denominan créditos productivos, mas ellos los destinan a otras actividades que no

tienen nada que ver con la finalidad productiva.

Por tal raz6n es importante educar al agricultor ya que si obtuvo un crédito para

sembrar debe emplearlo en cultivos y no en otras actividades que no corresponden

porque es otro tipo de inversion.
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PREGUNTA # 20 ¢El terreno en el que cultiva es propio o rentado?

CUADRO # 20
TERRENO PORCENTAJE |# CASOS
PROPIO 91,89 306
RENTADO 8,11 27
TOTAL 100,00 333

¢ FUENTE: Encuestas
¢ ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO # 20
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INTERPRETACION

En el grafico # 20, podemos apreciar que del 100% de los encuestados, el 92%
nos respondieron que el terreno en el que desempefian su actividad econémica es

propio, mientras que el 8% restante arriendan el terreno.
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PREGUNTA #21 ¢Qué dimension tiene su terreno?

CUADRO #21

SUPERFICIE M? |PORCENTAJE |# CASOS
100 - 200 47% 158
200 - 300 29% 97
300 - 400 14% 48
500 - 600 9% 30
TOTAL 100% 333
¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO #21
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INTERPRETACION

El presente gréafico, recolecta informacion a cerca de la superficie de terreno, es

asi que tenemos la siguiente informacion:

Que el 47% posee entre 100-200 m? 29% entre 200-300m? 14% entre 300-
400m?, y el 9% restante entre 500-600m?, podemos decir que los terrenos estan

compartidos con su vivienda, y en ocasiones no siembran.
Como podemos evidenciar la mayoria de los productores cuentan con un terreno
optimo para cultivar, gracias a las bondades que brinda la naturaleza, aungue cabe

decir que son terrenos pequefos.

Es importante que utilicen sus terrenos al maximo y no exista un desperdicio de

recursos como semillas y abonos.
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PREGUNTA # 22 ¢ Qué superficie de terreno destina a sesmbrar?

CUADRO # 22
# CASOS | SUPERFICIE SEMBRADA M2
158 50
97 120
48 145
30 200

« FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

INTERPRETACION

La tabla # 22, que corresponde a la superficie del terreno destinada a sembrar por
los pequefios productores, siendo asi tenemos que 158 productores poseen entre
100 y 200 m* cada uno destina a sembrar 50m?, 97 personas poseen entre 201 y
300 m 2y cada productor siembra 120m?, 48 productores tienen entre 301 y 400

m? y siembra 145 m?, 30 personas poseen entre 500 y 600m? siembran 200 m?.

Como podemos observar en la tabla la mayoria de los productores solo cultivan
sus terrenos parcialmente, esto se debe a que no cuentan con maquinaria
especializada para dichos trabajos al igual que el gobierno local no brinda
capacitacion en cuanto a mejorar semillas y aprovechar de mejor manera sus
terrenos para la agricultura. Los cultivos en ocasiones son solos y otras veces
asociados, la justificacion para no cultivar todo el terreno es que no hay los
recursos econdémicos necesarios para cultivar méas, ya que muchas de las veces se

pierde la produccion, y se prefiere perder poco que todo.
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PREGUNTA # 23 ¢Qué productos siembra usted? ¢Cudles son los precios

por productos al consumidor y al intermediario?

CUADRO # 23
PRECIO/UNI PRECIO/UNI
PRODUCTOS MAYORISTA ($) | CONSUMIDOR ($)

LECHUGA 0,20 0,30
CEBOLLIN 0,20 0,30
ALFALFA 0,20 0,30
TOMATE DE ARBOL 0,05 0,10
ZANAHORIA 0,20 0,25
FREJOL 0,80 1

MAIZ 0,20 0,25
BABACO 0,50 0,70
TOMATE DE RINON 0,20 0,25
PAPA 0,20 0,3
ARVEJA 0,80 1

RABANO 0,20 0,30
HABAS 0,50 0,80
REMOLACHA 0,20 0,30
COL 0,25 0,30
BROCOLI 0,20 0,30
COLIFLOR 0,20 0,30
ACELGA 0,20 0,25
CILANTRO 0,15 0,25
ESPINACA 0,20 0,25
PEREJIL 0,20 0,25

« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

De las 333 encuestas realizadas a los pequefios productores podemos evidenciar
que los pequefios productores venden su produccién a los mayoristas a menor

precio como se muestra en la tabla anterior.

La hoya de la ciudad de Loja se caracteriza por tener uno de los mejores climas,

que favorece a la produccion agricola.

Entre los principales productos que cultivan son: verduras como perejil, lechuga,
col, acelga, zanahoria, tomate rifion, habas, cebolla de hoja, fréjol , papa,
remolacha, alfalfa, maiz, arveja, tomate de arbol, babéco, rabano entre otras, ricos

en vitaminas.

Cabe recalcar que la mayor produccion son las verduras, fréjol y el maiz, ya que
son los alimentos preferidos de las familias lojanas, por tal razén deben asociarse
y producir méas porque realmente esta producciéon no se abastece a la ciudad de

Loja.

Sin embargo ésta informacién nos indica que los pequefios productores han

optado por cultivar productos tradicionales sin abrir camino a cosas innovadoras.
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PREGUNTA # 24 ¢Cuales son los periodos de cultivo mas comunes?

CUADRO # 24
TIEMPO PORCENTAJE |# CASOS
2 MESES 17% 58
3 MESES 22% 73
6 MESES 17% 56
1 ANO 44% 146
TOTAL 100% 333

¢ FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO # 24

B2 MESES m3 MESES m6 MESES 1 ANO

17%

44%/

\ J

¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el presente grafico, que corresponde al tiempo de produccion, tenemos que del
100% de los encuestados, el 17% produce cada 2 meses, el 22% produce cada 3
meses, seguido de un 17% cada 6 meses y finalmente tenemos un 44% que

produce cada afio.

Podemos analizar que el 44% de los encuestas producen al afio lo que implica que
en caso de solicitar un crédito no puede cumplir con los pagos, es importante que

los bancos y cooperativas tomen en cuenta esta situacion.

Es evidente que la mayoria de los productores encuestados producen cada afio,

esto se debe a que algunos productos se cultivan por un largo periodo y luego de

la cosecha se debe preparar el terreno para la nueva produccion.
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PREGUNTA # 25 ¢Para qué destina la produccion obtenida?

CUADRO # 25
DESTINO DE LA PRODUCCION
OPCION PORCENTAJE | # DE CASOS
SOLO AUTOCONSUMO 16% 52
SOLO COMERCIALIZACION 30% 101
AMBAS 54% 180
TOTAL 100% 333

s« FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO # 25

DESTINO DE LA PRODUCCION

SOLO AUTOCONSUMO m SOLO COMERCIALIZACION m AMBAS
~ 16%

¢ FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el gréfico # 25, que corresponde al destino de la produccion, del 100% de los
encuestados, el 54% respondio que la produccion es para comercializacion y
autoconsumo, el 30% respondid que la produccidn es solo para comercializacion,

y el 16% respondio que la produccidn es solo para autoconsumo.

Es razonable que una parte destinen a autoconsumo y otra a comercializar por el

gran namero de integrantes que poseen sus familias y los gastos que estos

realizan.
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PREGUNTA #26 ¢A quién vendio su ultima produccion?

CUADRO #26
OPCION PORCENTAJE [# CASOS
CONSUMIDOR 15% 51
INTERMEDIARIO 69% 230
AUTOCONSUMO 16% 52
TOTAL 100% 333
¢ FUENTE: Encuestas
¢ ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 26
-
B CONSUMIDOR m INTERMEDIARIO M AUTOCONSUMO
16% 15%
\ 69%

« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el gréafico # 26, tenemos que el 26% de los encuestados, venden su produccion
directamente al consumidor, mientras que el 74% de la poblacion encuestada la

venden al intermediario.

Como podemos darnos cuenta la mayoria de los productores venden sus productos
por medio del intermediario, y muchas de las veces venden sus productos a bajo
precio pero los intermediarios lo hacen llegar al consumidor final con un precio
muchas de las veces triplicado por tal razén deberian hacer un centro de acopio y
de ahi llevar sus productos al mercado sin la ayuda de intermediarios para que no

se les reduzcan sus ingresos.
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PREGUNTA # 27 ¢Co6mo es el sistema de cobro de las ventas realizadas?

CUADRO # 27
OPCION |PORCENTAJE |# CASOS
CONTADO 89 296
CREDITO 11 37
TOTAL 100 333

¢ FUENTE: Encuestas
¢ ELABORADO POR: Las Autoras

GRAFICO # 27

11%

H CONTADO
CREDITO

89%

« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras

INTERPRETACION

En el grafico # 27, el 11% de los encuestados realizan los cobros a crédito,
mientras que el 89% de los productores realizan los cobros al contado, por la

necesidad de cubrir con sus gastos que incurren a diario.
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PREGUNTA # 28 ¢Cdmo fija los precios de sus productos?

CUADRO # 28

PROCEDIMIENTO |PORCENTAJE | # CASOS
PRECIO DEL
MERCADO 84% 279
COSTO DE
PRODUCCION 16% 54
TOTAL 100% 333
FUENTE: Encuestas
ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 28

r
16%
 PRECIO DEL MERCADO
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« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras

89




INTERPRETACION

En el presente grafico, el 84% de los encuestados responden, que fijan sus precios
acorde a los que se encuentran en el mercado, sin considerar lo que gastaron para
producirlos, sin importar la calidad de sus productos, mientras que el 16% restante
de la poblacion encuestada si fijan sus precios de acuerdo a los costos de

produccion, tamafio y calidad del producto.

Es importante sugerir que cuando los productores reciban capacitacion técnica, se

les debe ensefiar como realizar el calculo de los costos de produccién por cada

parcela y producto, ademas de como fijar el margen de utilidad.

Por otro lado también que factores tienen que tomar en cuenta para fijar los

precios en base a la competencia.
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PREGUNTA # 29 ¢Ha tenido algtn inconveniente en su produccion?

CUADRO # 29
CAUSA PORCENTAJE |# CASOS
LLUVIAS 14% 45
SEQUIA 17% 58
INUNDACIONES 0% 0
PLAGAS 69% 230
TOTAL 100% 333
o FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 29
[ 14% )
-

17%
LLUVIAS
HSEQUIA

H INUNDACIONES
B PLAGAS
0%

69%
. J

o« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

En el grafico # 29, que corresponde a los inconvenientes que han presentado la
produccion, que el 14% de los productores dicen que sus cultivos se han visto
afectadas por las intensas lluvias, haciendo que los cultivos més delicados se
pudran y finalmente pierden los cultivos, 17% se ven afectados por las sequias,
pero el 69% se ven afectados por causa de las plagas y al no tener conocimientos

técnicos de como controlar las plagas sin mas que hacer pierden los cultivos.

Como podemos evidenciar la mayoria de los productores han tenido problemas
con las plagas ya que no cuentan con el asesoramiento técnico en coémo prevenir

las mismas y sacar adelante a su produccion.

Cabe resaltar que es importante como resolver estos inconvenientes para mejorar

la calidad de los productos y de la misma manera no se pierdan los cultivos, con

capacitacién técnica, conocimientos de agricultura béasica.
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PREGUNTA # 30 ¢Recibe asesoramiento Técnico?

CUADRO # 30
ASESORAMIENTO TECNICO
OPCION PORCENTAJE # DE CASOS
Sl 17% 58
NO 83% 275
TOTAL 100% 333
¢ FUENTE: Encuestas
¢ ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 30
4
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¢ FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras

INTERPRETACION

asesoramiento técnico, el 17% responden que si lo reciben.

técnicas de cultivo para de esta manera aprovechas mucho mejor sus

acogida en el mercado.

93

En el gréafico # 30, del 100% de los encuestados, el 83% respondid que no tienen

La mayoria de los productores no cuentan con el asesoramiento técnico de un
profesional en el area de cultivos quien los pueda dirigir e implementar nuevas
terrenos y

por ende obtener una buena cosecha con productos de excelente calidad y buena




PREGUNTA # 31 ¢Cuenta con maquinaria tecnificada?

CUADRO #31
OPCION PORCENTAJE | # CASOS
SI 84% 279
NO 16% 54
TOTAL 100% 333
¢ FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 31
e
SI
ENO
84%
G

s« FUENTE: Encuestas
o ELABORADO POR: Las Autoras
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INTERPRETACION

De las 333 encuestas realizadas a los pequefios productores podemos evidenciar
que, el 84% que corresponde a 279 cuentan con herramientas para producir y el

16% correspondiente a 54 personas no cuentan con maquinaria tecnificada.
Como podemos evidenciar la mayoria de los productores no cuentan con
conocimientos técnicos para poder producir sus terrenos y de esta manera

volverse mas productivos.

Las herramientas que se utilizan son pico, barreta, lampas, palas, machete, etc.;

que les permite preparar los terrenos para los cultivos.

95



PREGUNTA # 32 ¢Marque con una x la procedencia del agua para el riego

de los cultivos?

CUADRO # 32

BARRIO

AGUA
POTABLE

AGUA
ENTUBADA

CANAL DE
RIEGO

NINGUNA

Jipiro

X

Jipiro mirador

Paraiso

Amable Maria

X

Mopupe

Motupe alto

Masaca

Jimbilla

Sigsichaqui

Bolacachi

Carigan

Carigan Sur

Cisol

Virgen Pamba

Chinguilanchi

Zhucos

XXX XXX [X[X[X|X|X

Bolonia

Obrapia

¢ FUENTE: Encuestas

o ELABORADO POR: Las Autoras

INTERPRETACION

En la presente tabla de datos, que recoge informacion a cerca de la procedencia

del agua para el riego de los cultivos, tenemos que los barrios Jipiro, Paraiso,

Amable Maria, Motupe, Bolonia, y Obrapia, riegan sus cultivos con agua potable;

por otro lado los barrios; Motupe Alto, Masaca, Jimbilla, Sigsichaqui, Bolacachi,

Carigan, Carigan Sur, Cisol, Virgen Pamba, Chinguilanchi, Zhucos, riegan sus

cultivos con agua entubada, por altimo el barrio Jipiro Mirador riega sus cultivos

mediante la lluvia que les ofrece la naturaleza.
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PREGUNTA # 33 ¢Pertenece a alguna asociacion?

CUADRO # 33
OPCION PORCENTAJE |# CASOS
NO 84% 279
Sl 2% 8
TOTAL 100% 333
e« FUENTE: Encuestas
¢ ELABORADO POR: Las Autoras
GRAFICO # 33
4 N

mNO

« FUENTE: Encuestas
« ELABORADO POR: Las Autoras

INTERPRETACION

En el presente grafico, podemos observar que el 84% de los encuestados no
pertenecen a ninguna asociacion, y venden sus productos a las sefioras del
mercado, y que el 2% restante de la poblacion pertenece a la asociacion 8 DE
DICIEMBRE, la cual les brinda algunos beneficios como, un lugar donde exhibir
sus productos créditos con bajos intereses, capacitacion, gestion de recursos para

la compra de semillas y herramientas basicas para la siembra de sus cultivos.
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6.2 ANALISIS DE LAS ENTREVISTAS REALIZADAS AL DIRECTOR
DEL MINISTERIO DE AGRICULTURA, GERENTE DEL BANCO
NACIONAL DE FOMENTO Y COOPERATIVA DE AHORRO Y

CREDITO ESTEBAN GODOY

Con la finalidad de obtener méas informacion relevante a cerca de los problemas
econdmicos y financieros que afectan al sector en estudio, hemos realizado
entrevistas a personas expertas en el tema las mismas que se encuentran

involucradas en el desarrollo del sector agricola.

Los dias, 23, 24 y 27 de abril del 2009 realizamos las entrevistas al Ing. Pablo
Gahona DIRECTOR DEL MINISTERIO DE AGRICULTURA GANADERIA
ACUACULTURA Y PESCA (MAGAP), Ing. Luis Ludefia GERENTE DEL
BANCO NACIONAL DE FOMENTO (BNF) y Dr. Geovany Bustos GERENTE
GENERAL DE LA COOPERATIVA DE AHORRO Y CREDITO MANUEL

ESTEBAN GODOY (COOPMEGO)

A continuacion presentamos la informacion obtenida en cada una de las
entrevistas realizadas, asi mismo en el anexo nimero 2, en el cual constan las

preguntas que fueron Utiles para la obtencion de la informacién.

El procedimiento utilizado para procesar las respuestas de los entrevistados
consistio en elaborar matrices, para cada entrevista por la razén de que el
cuestionario es diferente para los entrevistados, debido a que las instituciones

financieras no cumplen el mismo papel de funcionamiento del MAGAP.
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Para mejor comprension se hace constar dichas matrices con los criterios

expresados por los entrevistados.

NOMBRE

CARGO

INSTITUCION

Ing. Luis Ludefia Misquero | Gerente Zonal

BNF de la Provincia de Loja

Dr: Geovany Bustos Gerente Gral.

COOPMEGO

1. ¢Cudl es su mayor responsabilidad dentro de la Institucion?

CUADRO #1

RESPONSABILIDAD

CRITERIO

agropecuario,

1 Planificar, dirigir,

recursos  monetarios

comercial,

controlar y evaluar el buen
funcionamiento de la institucion, asi mismo, colocar
especialmente al sector
industrial, y a la
microempresa en si todo lo que fomente desarrollo.

Velar por el cumplimiento y buen funcionamiento de
cada uno de los departamentos de la Institucion, asi
mismo captar y colocar recursos economicos al sector

vivienda, consumo, transporte, microempresa.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

El gerente zonal del Banco Nacional de Fomento, se encarga de vigilar el

funcionamiento de la institucion, verificando que los créditos realizados sean

destinados al sector productivo. Mientras que la Coopmego, trabaja mas con

otros sectores, como son el de consumo, vivienda, microempresa y transporte.
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2. ¢Por qué cree que la agricultura ha pasado a segundo plano en la sociedad

y en el &mbito financiero?

CUADRO # 2

IMPORTANCIA DE LA AGRICULTURA

N CRITERIO

1 | En la parte social la gente emigra del campo a la ciudad debido a
que no tienen un ingreso sustentable, cuando son los que mas
trabajan para el buen vivir de la sociedad que habita en la ciudad,
no son retribuidos en la parte socioeconémica, la influencia
tecnoldgica, No existe el apoyo total de organizaciones publicas y
privadas que se involucren en el desarrollo de los productores.
Desde el ambito financiero, los agricultores no tienen adecuada
informacion sobre apoyo, el 80% de los créditos que da el BNF
estan dirigidos al sector agropecuario.

La agricultura es una actividad informal, y por ende muy riesgosa,
los productores al momento de invertir no realizan un plan de
negocios bien estructurado que sirva de refuerzo para ser
beneficiados con creditos.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

En la entrevista realizada al Gerente de la Coopmego nos supo manifestar que no
existe el apoyo total de organizaciones publicas y privadas que se involucren en el
desarrollo de los productores, desde el ambito financiero, los agricultores no
tienen adecuada informacion sobre apoyo, mientras que el gerente de la
COOPMEGO, manifiesta que es un sector informal y riesgoso, por lo cual no se

enfocan a este sector.

100



3. ¢Cree usted que mediante la agricultura se pueda reactivar la economia del

Pais?
CUADRO #3
ECONOMIA Y AGRICULTURA
N CRITERIO

1 Si se puede reactivar la economia a base de la
agricultura, ya que es el recurso natural que nunca
se terminara y sera el futuro del planeta, pero no
existe apoyo integrado de instituciones que ofrezcan
nuevas alternativas crediticias al productor. Otro
factor es la falta de iniciativa del productor ya que
no da valor agregado a su materia prima.

2 Si, siempre y cuando se involucren varias
instituciones, disefiando modelos bien estructurados
y estudiados para que sean viables solo de esta
manera puede lograrse ya que es un sector
complicado.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Con respecto a la segunda pregunta, nos supieron manifestar que si se lograria la
reactivacion de la economia a través de la agricultura ya que es un recurso natural
infinito, que no se lo ha podido explotar debido al insuficiente apoyo por parte de

instituciones pablicas y privadas.

La inexistencia de integracion de organismos publicos y privados no permite la
reactivacion de la economia de la sociedad, ya sea, apoyo de recursos financieros
y no financieros, como la capacitacion del manejo eficiente de su dinero y de esta

manera pueda incrementar sus ganancias.
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4. ¢Cree usted que la banca privada presta apoyo a este sector?

APOYO FINANCIERO

CUADRO #4

N CRITERIO

1 No prestan apoyo como la banca publica, y si lo hacen es a
menor escala. Los bancos y Cooperativas actlan con mas
seguridad, consideran mas riesgoso el crédito en el sector
agropecuario, analizan un sinnimero de variables como la
capacidad de pago, garantias, especialmente factores naturales.

2 Como institucién formal no estamos enfocados a dicho sector.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Con respecto a esta interrogante nos manifestaron que la banca privada no
interactUa directamente con el pequefio agricultor, sino que mantiene relacién con
fundaciones a las cuales si les otorgan créditos, funcionan con mas seguridad y no
corren el riesgo de perder su capital, debido a que los productores mantienen una
actividad de tipo informal, son personas con caracteristicas deficientes para la

obtencioén del crédito.

Mientras que la banca puablica ofrece apoyo a dicho sector, pero vale mencionar

gue sus tramites son demasiado extensos y burocraticos.
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5. ¢Cudl es el porcentaje de cartera vencida de los créditos orientados al

sector agricola en la ciudad de Loja?

CUADRO #5

CARTERA VENCIDA BNF

N CRITERIO

1 | El porcentaje de creéditos que han sido
otorgados en la ciudad de Loja y que se
encuentran en morosidad es de
aproximadamente 65%.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

El Banco Nacional de Fomento tiene del 80% de créditos colocados en el area
agropecuaria se han vencido el 65%, debido a la falta interaccion con modelos de
asistencia técnica y en parte control de los créditos.

El gerente del Banco Nacional de Fomento, también hace énfasis en el deficiente
control que existe al momento de otorgar el crédito, ya que como la mayor parte
de los créditos no son viabilizados a fines productivos y es la razon mas

importante del alto porcentaje de cartera vencida del banco.

Asi mismo la irresponsabilidad por parte de los productores ya que no cancelan

sus obligaciones oportunamente.
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6. ¢Existe un seguimiento o control de créditos otorgados, quien se encarga

de este control?

CUADRO #6

CONTROL DE CREDITOS

N CRITERIO

1 Existen comisiones dentro del banco para analizar
las solicitudes de crédito donde se realiza un
seguimiento, se analiza la informacion si es
verdadera, sin embargo en el momento que se
realiza la inspeccion de la informacion es donde en
ocasiones los oficiales de crédito cambian la
informacion, desviando recursos a actividades no
productivas.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Con respecto a la pregunta 6, si, se realiza el seguimiento de la informacién, en
mucho de los casos este control es deficiente, por parte de los oficiales de crédito
en otros casos existe mala utilizacién de los recursos ya que los créditos son
destinados a fines no productivos, por ende el incumplimiento de las obligaciones
contraidas.

Asi mismo, trae como consecuencia el alto porcentaje de cartera vencida de la
Institucion, ya que si el dinero no es invertido para lo que se solicitd se corre el

riesgo de incumplimiento.
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7. ¢Cual cree usted que es el factor negativo mas importante que frena la

produccion de los pequefios agricultores?

CUADRO #7

FACTOR NEGATIVO

N CRITERIO

1 El factor negativo més importante son la falta de
informacion sobre la existencia de mercados, la
falta de industrias, de un actor que funcione como
intermediario entre el agricultor y la industria, que
maneje centros de acopio, donde le compren al
agricultor, estabilicen calidad y precios, buscando
mercados ya sea fuera del pais y aseguren y
fomenten la produccion

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Al analizar la presente interrogante se puede determinar que la falta de
informacidn de la existencia de mercados y de instituciones que sirvan de enlaces

para que aseguren la produccién.

Dicha situacion no permite el desarrollo de los pequefios productores, ya que no
existe un centro de acopio de la materia prima, pequefias industrias que den valor
agregado a los insumos, donde se estabilicen normas de venta como la calidad y
precios del producto, que permitan fomentar la produccion y mejorar el nivel de

vida de los agricultores.
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8. ¢Existe algln periodo de gracia para los solicitantes?

CUADRO #8

PERIODO DE GRACIA BNF

N CRITERIO

1 Los beneficiados del crédito para cultivos
permanentes si tienen periodo de gracia a
excepcioén de los de productores de ciclo corto que
no lo tienen.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

De acuerdo a la presente interrogante el entrevistado nos dice que, los periodos de
gracia van de acuerdo a los tipos de cultivos, ya sean cultivos, permanente o

semipermanente.

Por ejemplo: formacién de cultivos de ciclo corto, como las legumbres, no tiene
periodo de gracia, debido a que se produce con facilidad y en un tiempo pequefio
mientras que la formacion de cultivos semipermanentes, como el maiz, tiene
hasta un afio de gracia, formacién de cultivos permanentes, como los arboles
frutales tomate de arbol, hasta 3 afios de gracia, debido a que son cultivos que

demandan mas tiempo, recursos y tecnologias.
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9. ¢En caso de que el agricultor perdiera su produccion y no pueda cubrir con

sus obligaciones? ;Cémo actla el banco en este caso?

CUADRO #9

N CRITERIO

1 Pierden su calificacion crediticia y por ende ya no
son sujeto de crédito en ninguna institucion, pero
tienen que cumplir con sus obligaciones. Solo en
caso de siniestros si ha pagado el seguro agrario el
banco reconocera los dafios. Caso contrario no se
dard la condonacion de intereses.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Uno de los servicios financieros que ofrece el Banco Nacional de Fomento
actualmente es el seguro agrario, que ayuda a solventar las pérdidas en la
produccién en caso de que se presenten inconvenientes, el cual beneficia al
productor, sin embargo la desinformacién, y el deficiente funcionamiento, del
mismo no permite el uso eficiente, debido a que no hay verificacion de los

siniestros verdaderamente ocurridos.

Con esta finalidad el banco actda al momento de otorgar un crédito de caracter

productivo, guia al productor a hacer uso y pagar el seguro agrario.
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10. ¢Para usted cual es el principal problema econdémico financiero que afecta

al pequefio productor?

CUADRO #10

N CRITERIO

1 Existen un sin numero de pequefias cooperativas
informales, las cuales otorgan montos pequefios
desde 200 dolares, presentando  escasa
documentacion, y de esta forma un solicitante
puede aplicar en algunas cooperativas, a un interes
elevado, produciendo alto endeudamiento en el
productor.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Uno de los problemas que mas afecta a este sector es la aparicion de mini
cooperativas, fundaciones que dicen manejarse sin fines de lucro y que otorgan
créditos con facilidad en algunos casos cada persona mantiene varios créditos, sin

demasiados trdmites a intereses muy altos.

Dicha situacion, provoca que los productores pierdan su calificacion crediticia,

elevando su endeudamiento cada vez mas, y dando como resultado el

incumplimiento con sus obligaciones.
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NOMBRE CARGO INSTITUCION

Ing. Pablo Gahona | Director Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Pesca y Acuacultura

1. ¢Que funciones cumple el MAGAP en los agricultores?

CUADRO #1

FUNCION DEL MAGAP

N CRITERIO

1 El MAGAP es una Institucién rectora del agro
responsable de controlar y evaluar la gestion de la
produccion agricola, pecuaria, forestal, pesquera con
acciones que permitan el incremento de la
productividad y competitividad para lograr su
crecimiento y desarrollo permanentes.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

El MAGAP se encarga de velar por los agricultores, de realizar programas de
capacitacion para el mejoramiento de la productividad, es responsable de
controlar y evaluar la gestion de la produccion agricola, pecuaria, forestal,
pesquera con acciones que permitan el incremento de la productividad y

competitividad para lograr su crecimiento y desarrollo permanentes.
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2.

¢Como cree usted que se deberia manejar el tema agricultura en nuestro

medio?
CUADRO #2
AGRICULTURA
N° CRITERIO
1 La actividad agricola en nuestra localidad es una de las

principales fuentes de riqueza, pese a las dificiles
condiciones en las cuales tiene que desarrollarse como son,
la escasa superficie agricola, ya que por su dificil topografia
esta se ve muy limitada, con solo 8% de posibilidad de su
aprovechamiento de su superficie total, el deterioro de la
fertilidad de los suelos, la poca infraestructura de riego, a lo
que se suma la presencia del gran capital humano
especialmente la juventud ha emigrado en forma masiva de
los campos.

Fuente

: Investigacion directa

Elaborado por: Las autoras

Segln la presente interrogante el entrevistado nos manifestd, que la

agricultura debe ser atendida de manera urgente ya que es el futuro del

planeta por ¢

onsiderarse la mayor fuente de riqueza, asi mismo debe

manejarsela desde un punto de vista méas técnico, ya que a mayor

tecnificacién mayor calidad de produccion, donde la actividad agricola sea

sostenible econdmica, social y ecoldgica.

La agricultur

a es una actividad muy importante, que no se la puede

explotar en su totalidad debido a la ineficiencia de factores técnicos y poca

infraestructura de riego.
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3. ¢Cree usted que el BNF cumple con todo lo necesario para apoyar a los

pequefios productores?

CUADRO #3
APOYO AL SECTOR AGRICOLA
N° CRITERIO
1 El banco nacional de fomento, cumple con otorgar los

créditos a los productores pero no lleva un control de todos
los créditos. No solo hace falta los recursos econémicos sino
también técnicos, capacitacion, etc.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

El Banco Nacional de Fomento otorga el apoyo financiero que necesitan los
agricultores, sin embargo cabe mencionar que es importante también que otras
areas deban ir conjuntamente combinadas para aprovechar los recursos naturales

en su totalidad.

Por la razon de que es de vital importancia la combinacion de los recursos no
financieros como los nombrados anteriormente que son en si, los conocimientos,
para que los financieros sean bien administrados y no exista mal empleo del

dinero.
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4. ¢Cbmo esta ayudando el Estado a través del MAGAP a dicho sector?

CUADRO #4

N° CRITERIO

1 El estado estd apoyando mediante los programas SOCIO
SIEMBRA, VOLVER A SEMBRAR, entregando
materiales a los medianos productores, asi mismo la
entrega de urea subsidiada.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

El Estado a través del MAGAP tiene programas para impulsar la produccion

agricola, como SOCIO SIEMBRA, VOLVER A SEMBRAR.

Entregando materiales a los medianos productores, como la urea, semillas, y de
esta manera también incentivar a que vuelvan a cultivar las tierras y asi frenar el
alto porcentaje de migracion y evitar formar los grandes cinturones de pobreza en

las ciudades.

Sin embargo cabe resaltar que los mas beneficiados son los productores a nivel

provincial, por caracterizarse como productores de un nivel elevado y

desarrollado, mas no a nivel local.
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5. ¢Cree usted que por medio de la agricultura estos sectores pueden mejorar

su calidad de vida en el campo sin tener que emigrar?

CUADRO #5
CALIDAD DE VIDA
N CRITERIO
1 La agricultura mejorara los niveles de vida de los

productores siempre y cuando el Estado imponga precios de
comercializacion a los productos que producen los pequefios
y mediamos agricultores y no sean explotados por los
intermediarios, que compran los productos a precios muy
bajos, por debajo de los valores de los costos de produccion.

Fuente: Investigacion directa
Elaborado por: Las autoras

Segun la presente interrogante, a través de la agricultura, si se puede mejorar los
niveles de vida, siempre y cuando exista un apoyo integrado de organismos que
impulsen la produccion, asi mismo entidades bancarias que ofrezcan
financiamiento blando para este sector que es vulnerable, de igual manera que los
productores sepan administrar bien sus créditos y asi mismo cuando el Estado
imponga precios de comercializacion a los productos vendidos por los pequefios
agricultores y no sean explotados por los intermediarios, que compran los
productos a precios muy bajos, por debajo de los valores de los costos de

produccién.
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6.2.1 CONCLUSION DE ENTREVISTAS

Luego de haber realizado el analisis de las entrevistas efectuadas a las personas
expertas en el tema como son el Director del MAGAP, Gerente del BNF, y

Gerente de la COOPMEGO, hemos llegado a la siguiente conclusion:

Los pequefrios productores de la hoya de la Ciudad de Loja, son pequefias
unidades productivas, que contribuyen de alguna manera a la economia local,

generando gran parte de ingreso y empleo.

Por tal motivo podemos afirmar que la economia de los pequefios productores
puede mejorar a través de la agricultura, ya gque es un recurso natural que no tiene
limite y es una fuente de riqueza Unica, ésta actividad puede ser rentable para los
agricultores siempre y cuando se dé un enfoque empresarial, tecnificado e
industrializado, donde el pequefio productor sea el protagonista de sus metas,
debemos recordar que con el inicio de la revolucion industrial la agricultura se la
debe manejar desde el punto de vista tecnolégico, ya que a mayor tecnificacion

mayor calidad de produccién.

Asi mismo cuando el Estado haga respetar los precios de comercializacion a los
productos vendidos por los pequefios agricultores y no sean explotados por los
intermediarios, que compran los productos a precios muy bajos, por debajo de los

valores de los costos de produccion.
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La agricultura se ha visto afectada principalmente por el abandono de los campos,
ya que los pequefios productores han optado por emplearse en otras actividades en
la ciudad que les generan mejores ingresos, creando los grandes cinturones de

pobreza y delincuencia en las grandes ciudades.

Desde otro punto de vista, podemos decir que no existe apoyo por parte de la
banca privada, ya que consideran que es una actividad riesgosa e informal, debido
a que sus ingresos varian evidentemente, y el mal historial crediticio, asi que
prefieren funcionar de manera segura y rentable, mientras que el BNF brinda
apoyo pero con escaso control y seguimiento del crédito llegando a tener como
resultado gran porcentaje de la cartera vencida en sus colocaciones en el sector

productivo.

Ademas, el desconocimiento de informacion de oportunidades para este sector,
hace que los agricultores no realicen planes de inversion bien estructurados y para

que sean beneficiados con materia prima, créditos blandos.

Otro de los factores es la falta de informacién que se convierte en uno de los
agentes negativos importantes, ya que los pequefios productores ignoran la
existencia de posibles mercados donde pueden incursionar para vender su materia
prima, asi mismo oportunidades de financiamiento para lograr y dar un enfoque

micro empresarial.
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Siendo, uno de los factores negativos que influyen en la baja productividad, la
falta de informacion de la existencia de pequefias industrias que aseguren la

produccién.

Uno de los problemas que también afecta a este sector es la aparicion de gran
namero de cooperativas, fundaciones que dicen manejarse sin fines de lucro y que
otorgan créditos con facilidad en algunos casos cada persona mantiene varios
créditos, sin demasiados tramites a intereses muy altos, dando como resultado la
preferencia por los usureros y cayendo en la mala administracion de sus recursos

monetarios.

De la misma forma la inexistencia de integracion de organismos publicos y
privados no permite la reactivacion de la economia de la sociedad, ya sea, apoyo
de recursos financieros y no financieros, como la capacitacion del manejo

eficiente de su dinero y de esta manera pueda incrementar sus ganancias.

Finalmente, dicha situacion, provoca que los productores pierdan su calificacion
crediticia, elevando su capacidad de endeudamiento cada vez mas, y dando como
consecuencia el incumplimiento con sus obligaciones, el bajo nivel de la calidad

de vida y su lento proceso de desarrollo en el crecimiento de la economia local.
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6.3 INFORME DEL TALLER

REALIZADO: BARRIOS CHINGUILANCHI'Y ZHUCOS

RESPONSABLES: Maria Augusta Celiy Carmen Castillo

TEMA: “PROBLEMAS ECONOMICOS-FINANCIEROS DE LOS PEQUENOS

PRODUCTORES AGRICOLAS”

OBJETIVO:

e Dar a conocer la importancia de la agricultura desde un enfoque
empresarial para mejorar la economia de los pequefios

productores.

e Identificar conjuntamente con los pequefios productores los

problemas econémicos-financieros que frenan su produccion.

MATERIALES

e Carteles con la informacion a exponer
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Los dias, martes 4 y miércoles 5 de agosto del 2009 respectivamente, se llevo a
cabo la realizacion de los
talleres, en los  barrios,
CHINGUILANCHI y ZHUCOS,
pertenecientes a la hoya de la
Ciudad de Loja, estos sectores

fueron seleccionados debido a la
mayor produccién agricola que |

PEQUENOS PRODUCTORES DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE
poseen . LOJA- Durante el taller en Zhucos.

Dimos a conocer contenidos generales respecto a la realidad econémica-financiera

del pais, y la localidad, los factores que afectan al desarrollo de su economia,
produccion y rentabilidad en las ventas de sus productos, utilizamos la técnica de
la conferencia, para la realizacién de los talleres nos auxiliamos de carteles con el

contenido de la investigacion.

Asi mismo se incentivo a los agricultores a trabajar en grupos para encontrar los
problemas econdémicos y financieros que les afectan, y en una préxima
oportunidad hablar de las posibles alternativas frente a los problemas econémicos

financieros ya encontrados.

Entre las limitaciones que frenan la productividad y economia, la més importante

es el financiamiento para la inversion productiva o técnica, la falta de crédito agil
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y oportuno con bajos intereses y plazos adecuados, garantias que no deben ser

inferiores al 120% del valor del préstamo.

Asi mismo la tramitacion engorrosa y burocratica que tiene que realizar para
acceder a un crédito, dando como resultado que los productores acudan a pedir

ayuda financiera a los usureros y pequefias cooperativas.

Existe alto nivel de endeudamiento en pequefias cooperativas y fundaciones que
en la realidad afectan mas al productor obligdndolo a trabajar unicamente para

cubrir sus obligaciones.

Los suelos han perdido su
capa arable, o simplemente se
encuentran en estado débil,
con bajos niveles de materia

organica y en algunos casos

son pendientes, lo cual no les

PEQUENOS PRODUCTORES DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE permlte estar aptos para una

LOJA- Durante el taller en Chinguilanchi.

agricultura intensiva y

empresarial.
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Ademas dichos suelos se explotan de manera tradicional desde tiempos
ancestrales y la produccion es de subsistencia con bajos niveles de rendimiento y

produccién.

Por otro lado nos hicieron énfasis en el factor riego, no cuentan con una
infraestructura de riego que cubra las necesidades que demandan los cultivos y en

muchos de los casos la produccidn se pierde.

La escasa capacitacion con nuevas técnicas ecoldgicas y organicas que ayuden al

productor a incursionar en nuevas areas.

La falta de inversion en la sociedad de planes y programas de desarrollo

agropecuario, asi mismo los intermediarios que son quienes intervienen en la

comercializacion de los productos, encareciendo los precios de los mismos.
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6.4 ARBOL DE LOS PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS-FINANCIEROS QUE DETERMINAN LA BAJA RENTABILIDAD EN LA PRODUCCION DE
ANEJO DE

LOS PEQUENOS PRODUCTORES DEL SECTOR AGRICOLA EN LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA
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CAPITULO V

-N

‘& objelive de loda discusion ne debe ser el

Iriunfo, sino ¢l progreso”
Soseph Soubert
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7.1 ANALISIS DE LA BAJA PRODUCTIVIDAD Y RENTABILIDAD
EN BASE A PROBLEMAS ECONOMICOS FINANCIEROS YA

IDENTIFICADOS

El trabajo de investigacion realizado en la hoya de la ciudad de Loja, nos ha
permitido identificar los diferentes problemas que impiden el desarrollo y
adelanto del mismo, hemos creido necesario partir desde la dptica del contexto
general.

7.1.1 MAPA DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA
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7.1.2 ZONAS QUE COMPRENDEN LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA
Los barrios que comprenden la hoya de la ciudad de Loja, como sectores

productivos en la agricultura son los siguientes:

e Jipiro e Jimbilla

e Jipiro alto e San Agustin
e Paraiso e Sigsichaqui
e Amable Maria e Bolacachi

e Motupe e Carigan

e Motupe alto e Carigan Sur
e Masaca e Cisol

e Virgen Pamba e Bolonia

e Chinguilach e Obrapia

e Zhucos

Cabe sefialar que las viviendas, se
encuentran en deficientes
condiciones, las vias de acceso no
son de primer orden, por lo que es

dificil sacar sus productos a la venta

especialmente en época de lluvias,
dicha situacién, debido al desinterés por parte de organismos gubernamentales,

municipales que no han atendido las peticiones de los habitantes de las
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diferentes zonas, asi mismo el servicio de agua es ineficiente, ya que en algunas

Zonas ni existe.

7.1.3  CARACTERISTICAS
PRODUCTORES PARA DETERMINAR

FINANCIAMIENTO

ECONOMICAS DE LOS

NECESIDADES

PEQUENOS

ESPECIALES DE

Los pequefios productores presentan caracteristicas 0 rasgos peculiares de los

cuales, se derivan necesidades propias de financiacion oportuna, eficiente y sobre

todo especializado, a continuacién socializamos la informacion tedrica con la de

campo:

CUADRO #1

DETERMINANTES DE FINANCIAMIENTO

CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTORES

e Estructura de la tenencias de la tierra.-
pequefia propiedad denominada minifundio

e Bajos ingresos.- lentas recuperaciones

e Ciclos biolégicos.- la agricultura debera
transcurrir un periodo prudencial de tiempo
entre la siembra y la cosecha de los frutos.

¢ Contingencias.-

e Comercializacion.- relacion general entre el
precio del mercado y la cantidad de producto
ofrecido

e Son

duefios de terrenos que miden
aproximadamente entre 100 y 600 metros
cuadrados.

El ingreso promedio fluctla entre 149 y 191
dolares, con baja capacidad de ahorro.

En su totalidad los productores poseen cultivos
de ciclo corto.

El 100% de los productores registraron
inconvenientes en su produccion, por el motivo
de lluvias, sequias, y plagas.

El 84% de los productores fijan sus precios en
base al mercado y no a los costos de
produccién, a demas no poseen transporte.

FUENTE: Banco Nacional de Fomento
ELABORACION: LAS AUTORAS
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7.14  CLASIFICACION DE LOS

FINES CREDITICIOS

PEQUENOS PRODUCTORES CON

CUADRO #2
CLASIFICACION GRUPO A GRUPO B GRUPO C
MARGINALES SUBMARGINALES
Tenencia de la tierra Grandes y medianos Pequefios propietarios, Minifundistas,

propietarios
arrendatarios.

grandes
Capacidad de pago Buena actual

Buenas, saben obtenerlo en
condiciones razonables

Facilidades de obtencion
del crédito

Razonablemente  eficiente,
poco para consumo propio,
abundante para comercio

Produccion

Buenos en administracion , y
técnicos escasos

Conocimientos

Condiciones de vida Media o por encima de la

media.

medianos
arrendatarios.

Pequefia actual, buena
potencial

No saben obtenerlo a
Veces consiguen en
condiciones razonables

Poco eficiente para los
recursos que dispone
produccién para vender
y para consumir

Escasos tanto en
administracion  como
técnicos

Malo por debajo de la
media

pequefios arrendatarios
y trabajadores agricolas

Escasa actual,
generalmente potencial

No gozan de crédito en
condiciones

razonables, no saben
obtenerlo
Agricultura de

subsistencia,
exclusivamente  para
consumo, y poco para
la venta

Escasos técnicos Yy
generalmente nulos de
administracion

Pésimos, mala
habitacion, mala
alimentacion, mala
salud,

FUENTE: Banco Nacional de Fomento
ELABORACION: LAS AUTORAS

Luego de analizar las caracteristicas

que determinan la

necesidad de

financiamiento especial, podemos clasificar a los pequefios productores en el

GRUPO B, se denominan como marginales, por su poca capacidad de gestion, sin

embargo es importante destacar la urgencia de atender al sector en estudio.
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7.15 SITUACION ACTUAL SOCIAL DE LA HOYA DE LA
CIUDAD DE LOJA

7.15.1 SECTOR DE LA SALUD

Las necesidades de salud, se vinculan a los bienes y servicios que se deberia
proporcionar a la poblacion, prescindiendo de los deseos o exigencias de las
personas, las dificultades de acceso y las condiciones econdémicas de los

individuos, para asegurar a todos, proteccion y atencion médica adecuada.

En el transcurso de los ultimos afios se observa que las condiciones de salud de la
poblacién de las zonas més vulnerables, se registran adn tasas elevadas, es asi que
la tasa de mortalidad infantil en el 2008 se registr6 en el 18,4%; dicha situacion
debido a los cuidados poco adecuados y baja calidad de alimentacion de las
madres, de la misma manera las, deficiencias en infraestructura, equipamiento,

recursos humanos.

La deficiente calidad nutricional, aumentan los riesgos para la salud vy
progresivamente llega a la desnutricion grave con todas sus consecuencias, segun
datos del INEC, en la Investigacion de Mortalidad en la Nifiez, se concluye que
el 13,4% de menores de 5 afios sufre de malnutricién siendo la causa con mayor
frecuencia.'* Dichas situaciones, debido a que la actividad en la que se desarrollan
es informal, por ende sus bajos ingresos y bajas condiciones de vida por las que

atraviesan.

1 Ihttp://www.inec.com.htm] Instituto Nacional de Estadisticas y Censos. Anuario Estadisticas
Vitales y Defunciones 2008. (pagina en linea — consulta mayo 2010)
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7.15.2 SECTOR DE LA EDUCACION

La situacién de la educacion en los barrios que comprenden la hoya se encuentra
desatendida, donde existe la persistencia del analfabetismo, bajo nivel de
escolaridad, tasas de repeticion, mala calidad de la educacion y deficiente
infraestructura educativa, dando como resultado en primera instancia el
sometimiento a la explotacion en condiciones totalmente desfavorables para el

productor; por otro lado se enfrentan a nuevas tecnologias, y competencias.

Por lo que los pequerios productores de la hoya de la ciudad de Loja, mediante las
encuestas registraron el 60% que pertenece a instruccion primaria y un 4% de la

poblacién que no tiene ninguna instruccion.*

Los esfuerzos que se realicen para revertir esta situacion posibilitaran disponer de
una poblacion educada que pueda enfrentar adecuadamente los retos que impone
el actual proceso de apertura y globalizacién de la economia. Dénde el productor

debe estar listo para competir y abrirse a nuevos mercados.

12 Investigacién de campo (Encuestas realizadas a los productores)
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7.1.5.3 SECTOR DE LA VIVIENDA

En este sector la mayoria de
los habitantes de los lugares
mas vulnerables de la hoya
de la ciudad de Loja, no

cuentan con una vivienda

que reuna las condiciones
adecuadas como para vivir dignamente, estas viviendas se encuentran en mal
estado son viviendas de adobe o de madera, dicha situacién debido a sus bajos
niveles de ingresos por ende bajo poder adquisitivo, produciendo enfermedades en
la familia del productor, asi mismo produce la migracién hacia las grandes

ciudades con el fin de mejorar su calidad de vida.

El boom de la construccion se ha concentrado basicamente en Guayas Yy
Pichincha, si se sigue dando la macrocefalia de crecer solamente en Quito y
Guayaquil, poco a poco se ira abandonando el sector agricola y las ciudades

intermedias que pueden ser polos de desarrollo como Cuenca, Ambato, y Loja.*®

3 GESTION. Revista, ECONOMIA Y SOCIEDAD, febrero 2008.Quito-Ecuador. P4g.30-31
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7.1.5.4 SECTOR ECONOMICO

La base de toda sociedad en un inicio ha sido la agricultura, ya que ha sido
considerada como la uUnica actividad que genera produccion, es el futuro del
planeta ya que la economia de la localidad se basa en la explotacion del recurso

tierra, es una actividad sustentable y sostenible.

Es importante regresarle el valor que se le ha quitado, por la razén de que es un
recurso interminable.

La Ciudad de Loja se caracteriza por ser una zona rica en su produccion agricola
gracias a su clima y riqueza de suelos, entre los principales productos podemos

citar los siguientes:

+ Habas +« flores + naranjilla
+ tomate + legumbres + chirimoya
(rifdn) +« tomate de + uvilla
+ variedad arbol £ mora

de granos + rabano + lechuga
+ maiz + brocoli + acelga
% papas + zanahoria + col
+ arveja + remolacha
+ cebollin + babaco
£ manzanas + granadilla
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7.1.6 SITUACION ECONOMICA-FINANCIERA DEL SECTOR

AGRICOLA DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA

La realidad por la que esta
atravesando el desarrollo de la
Agricultura, esta dado por la
falta de recursos econémicos,

los altos costos en la

adquisicion de materias primas,

el poco interés de los Agricultores en la adquisicion de aprendizajes que
fortalezcan el emprendimiento para la creacion de nuevas empresas que

contribuyan al desarrollo agricola, econdémico y social.

El nivel de ingresos de los pequefios productores son bajos y no permiten tener
poder de compra, y por ende cuentan con una ingesta inadecuada para realizar una
vida activa y productiva; el nivel de ahorro es bajo, debido a que fluctia en
relacién a los ingresos; la globalizacion también afecta a los productores porque
no existe un conocimiento absoluto de tecnologias innovadoras idoneas para
producir con eficiencia; el factor inflacion también influye, la inestabilidad de
precios de los productos donde la competencia se torna fuerte y dado que no
cuentan con niveles de competitividad son ellos quienes tienen pérdidas; asi
mismo tenemos el factor costos de produccion los cuales son elevados y al no

tener produccion masiva los precios finales tienden a elevarse; la falta de gestion
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es uno de los factores mas importantes ya que no existe emprendimiento y por
ende la falta de proyectos de desarrollo empresarial; el nivel de gastos en los que
incurren los pequefios productores no es el mas Optimo ya que se privan de
servicios que son necesarios para llevar una vida estable, ésta situacion se produce
a la falta de poder adquisitivo; otro factor de gran importancia es el nivel de
utilidades sobre las ventas realizadas, debido al escaso conocimiento de precios,
es asi que el 84% de los productores fijan los precios de los productos en base al
mercado por lo que no obtienen niveles considerables de utilidad; la oferta de los
productos con niveles bajos, no abastecen a los consumidores ya que la mayor
parte de la produccion es proveniente de la provincia; todos los factores antes
mencionados afectan negativamente a la economia de los productores dando como
resultado la inestabilidad econémica y convirtiéndola en economia de subsistencia
donde las familias producen en su mayoria para el autoconsumo y poco para la

comercializacion sin tener una vision empresarial.

7.1.6.1 APOYO FINANCIERO

La hoya de la Ciudad de Loja, afio tras afio, se ve afectada por desastres naturales
especialmente de tipo geoldgico en temporadas invernales, las que afectan a la
infraestructura de vivienda y vial ocasionando multiples dafios materiales a los
pobladores y en muchos casos perdidas enormes en la produccién agricola, dando
como resultado la baja rentabilidad en la produccién, y la escases de los productos

en el mercado. Viéndose afectados al momento de la cancelacion oportuna de sus
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obligaciones contraidas con el prestamista, y de esta manera obligandolos a seguir

endeudandose Unicamente para pagarlas.

Al hablar de prestamistas, hemos encontrado que mas de la mitad de los
productores encuestados han sido beneficiados con creditos productivos en
pequefias cooperativas, es asi que tenemos que el 20% de los productores han
contraido obligaciones con GRAMEEN, el 29% en FINCA, y un 4% en DECOF,
mientras que otro 20% en el BNF evidenciando el escaso apoyo directo ya que la
banca formal no interactia directamente con el pequefio productor, debido a que
es considerado como riesgo de alto nivel para la institucion, de esta manera

prefieren asegurar el capital.

El Banco nacional de Fomento, es el principal actor al momento de otorgar
créditos a dicho sector, sin embargo, su control y supervision no es 6ptima, debido
a que son empleados en fines no productivos. Por lo que se justifica el 65% de
cartera vencida de los créditos productivos, ya que no se realizé un adecuado

seguimiento a los creditos.

7.1.6.2 APOYO TECNOLOGICO

Por otro lado, existen organismos Nacionales como Internacionales, entre los que

podemos citar estan, la Organizaciéon de las Naciones Unidas (ONU), Instituto

Nacional de Investigaciones Agropecuarias(INIAP), Ministerio de Agricultura,
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Ganaderia, Pesca y Acuacultura (MAGAP), Instituto de Economia Solidaria (IES)
que se interesan en financiar estudios, investigaciones y proyectos como la
creacion de microempresas que son fundamentales para asegurar el bienestar
econdmico-social de dicho sector, ya que el problema se fundamenta en la escasa
o nula informacion acerca de las oportunidades que tiene el pequefio productor, no
existe un centro local que genere informacion agropecuaria de calidad oportuna y
veraz con metodologia moderna, por ende el pequefio productor desconoce de
programas, proyectos que puede poner en marcha para el autofinanciamiento del

mismo.

Por otro lado las politicas disefiadas por el Estado han favorecido Unicamente a
los grandes productores, mas no ha llegado la ayuda para las pequefias unidades
de produccidn, que son quienes también contribuyen al desarrollo econémico del

Pais.

7.1.6.3 CAJAS DE AHORRO O PEQUENAS COOPERATIVAS

El crecimiento acelerado de pequefias cooperativas o fundaciones, son las cuales
de alguna manera distorsionan el sistema financiero, y son quienes otorgan
microcréditos desde 200 dolares, a intereses elevados que fluctian entre el 28 —
33%, como lo mencionamos anteriormente los productores optan por la opcion
mas facil, debido que dichas cooperativas al momento de otorgar un crédito no se

realizan tramites tediosos, aparentando ser cooperativas solidarias para el
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productor, ocasionando que el productor contraiga obligaciones con mas de una
cooperativa y por ende al verse en la situacion de no poder cancelarlas pierden la

calificacion crediticia.

7.1.6.4 LIMITACIONES PRODUCTIVAS

De la misma manera, la agricultura, se ve
limitada por la deficiencia en el uso adecuado
de las herramientas y técnicas, el sistema de
riego, canales inadecuados de

comercializacién, debido a la falta de

financiamiento para la inversién, mientras la
actividad agricola no sea tecnificada sus rendimientos de productividad seguiran
registrandose como bajos, la escasa cooperacion de organismos municipales que
no atienden las necesidades que se presentan en los barrios que se encuentran en
las afueras de la ciudad caracterizandose por ser los méas vulnerables con respecto
a su nivel de vida, un claro ejemplo es el barrio Jipiro mirador, donde sus
habitantes no cuentan con el servicio de agua para poder regar los cultivos, y

tienen que esperar de la madre naturaleza para regarlos.

7.1.6.5 COMERCIALIZACION E INTERMEDIARIOS

Los pequefios agricultores desconocen los canales de comercializacion para dar a

conocer sus productos, por eso es muy trascendental que realice una capacitacion
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en comercializacion de productos agricolas, lo que seria muy beneficioso para los
agricultores que de acuerdo a la demanda que tengan van a ser sus producciones y
cultivos, para que de ésta manera no exista desperdicios o que los intermediarios

se aprovechen y les paguen a precios muy bajos su produccion.

Por otro lado también existen dificultades en el acceso a zonas de produccién y de
comercializacion, con poca infraestructura, no se cuenta con financiamiento, los
agricultores no poseen mecanismos y técnicas empresariales, que les permitan

ofrecer un producto de calidad.

Los productores venden sus productos a través del intermediario, y muchas de las
veces a bajo precio y ellos son quienes venden al consumidor final con un precio
muy elevado, lo cual no es justo ya que a los productores gue con tanto esfuerzo

y dedicacién siembran y cultivan sus productos se les pague un precio bajo.

7.1.6.6 MERCADOS LOCALES

Lamentablemente, la falta de un centro de informacion acerca de la existencia de
mercados, e industrias, o en otras palabras nuevas oportunidades. Estas pequefias
industrias deben desarrollar el papel de actor y funcione como enlace entre el
agricultor y la industria, que maneje centros de acopio, donde le compren al
agricultor, estabilicen calidad y precios, gestionando alternativas de desarrollo en

mercados ya sea fuera del pais.
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7.1.6.7 MANO DE OBRA EN LA HOYA

BLL L
momeric.

POBLACION PRODUCTORA POBLACION CONSUMIDORA ‘
e N = e N =——
- -

(. (.

La insuficiente mano de obra es alarmante, debido a que nuestros agricultores han
abandonado los campos, sin darse cuenta que es el recurso que en verdad es
generador de ingresos, pero en la actualidad la agricultura paso6 a segundo plano,
ya que nuestros agricultores prefieren salir a la ciudad y emplearse en diferentes
oficios diferentes a la agricultura.

Razén por la cual, la produccion que obtienen es insuficiente para cubrir la
subsistencia de la localidad, en algunos casos porque no se cultiva toda la
superficie y en otros por la falta de tenencia de tierras, por lo que recurren al

arrendamiento de las mismas.
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Cabe mencionar la importancia de seguir produciendo o explotando las tierras, ya
que segun estadisticas realizadas por MAGAP, en toda la provincia de Loja,
tenemos que el 85 % de la poblacion consumidora depende del 15% de los

pequefios y medianos productores de la Ciudad.**

7.1.6.8 DEMANDA DE ALIMENTOS

Los productores de la hoya producen Unicamente productos tradicionales, debido
a la falta de informacion y de emprender en nuevos cultivos con semillas
mejoradas y otorgarle el valor agregado para incrementar su precio, asi mismo la

diversificacion en todo ambito.

1 Ministerio de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca. Estadisticas Agronémicas pag. 23.
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7.1.6.9 VENTAS REALIZADAS AL INTERMEDIARIO (Agosto 2009)

Cabe sefialar que los valores presentados a continuacion son promedios obtenidos

de las ventas de los productores en estudio.

CUADRO #5 Ingresos CUADRO #6 Gastos
- MBS omes
AGOSTO
— AGOSTO
et o
~ 2 82 CANT. V.
E © o5& TOTAL
2 =S
o $
COL($020) 5 15 3,00 Jornal 1 10
'BROCOLI($020) 8 12 240
'COLIFLOR(5020) | 10 15 300 Swos 15 2 3
LECHUGA($020) 10 15 3,00 Onzas 05 2 1
'ACELGA($0200 7 10 2,00 Litros 1 2 2
'REMOLACHA$020) 10 15 3,0
(ZANAHORIA ($020) = 5 8 160
ESPINACA(8020) 5 8 160 Jornal 10 1w
'RABANO (80200 5 15 300 Flete
CHOLNGOD L 20 TONENUASI o
_ 2 4 Ll FUENTE: Investigacion de Campo
TOTAL: 26.60 ELABORACION: Las Autoras

FUENTE: Investigacion de Campo
ELABORACION: Las Autoras

Los valores presentados en los cuadros 5 y 6, pertenecen a las ventas realizadas a

los intermediarios, es asi que hemos tomado como ejemplo a una de las

1

w
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productoras, en el cuadro 5 constan los ingresos totales por ventas, constan de los
metros de terreno sembrados y la produccion total, los valores son mensuales, de

donde su ingreso es de 26.60 dolares.

En el cuadro 6, tenemos los gastos en los que incurrié la produccion, donde se
hace constar la descripcion por rubros e instrumentos utilizados en la produccién,

con sus respectivos valores, el total de gastos es de 26,00 dolares.

Finalmente, la utilidad es de 0,60 centavos sobre la venta de la produccion.
Podemos darnos cuenta que no se aprovecha la utilizacion del terreno, asi mismo
cabe sefialar que los productores realizaron sus ventas en base a precios
establecidos por el intermediario y frente a la competencia mas no al calculo
respectivo de costos y utilidad, por eso la baja productividad y rentabilidad en

ésta actividad en la que se desarrollan.
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7.1.6.10 MARGEN DE UTILIDAD EN BASE A LAS VENTAS

REALIZADAS DIRECTAMENTE AL CONSUMIDOR FINAL

El margen de utilidad segun la ley mercantil que se debe incrementarse en los
productos agricolas de ciclo corto es del 25% y en los cultivos de ciclo
permanente es del 80%", sin embargo puede excederse segin la oferta y la
demanda del mercado, es decir el productor puede establecer el margen de utilidad
segun desee recuperar la inversion en la produccion.

El porcentaje del margen de utilidad que se ha establecido para los productores
después de la capacitacion es del 35%, este quedara en manos del pequefio
productor de esta manera estarian mejorando sus ingresos.

Las cuales son adecuadas para compensar el trabajo realizado. Para entenderlo
explicamos el siguiente ejemplo.

CUADRO #7 Gastos

RUBROS MES
2 x o ENERO-2010
g S
2 Iz CANT. V. TOTAL
5 > $
z
Preparacion Jornal 10 1 10
del terreno
Abonos Sacos 15 2 3
Semillas Onzas 0,5 2 1
Bioles y Litros 1 2 2
caldos
caseros
cosechas Jornal 10 1 10
Transportes Flete 1
TOTAL MENSUAL: 26,00

FUENTE: Investigacion de Campo
ELABORACION: Las Autoras

' Sistema Estadistico Nacional de Planificacion y Desarrollo
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FIJACION DEL PRECIO POR PRODUCTO

PV= 26.00/133+35%
PV=0.20+0.07
PV=0.27ctv clu

CUADRO #8 Ingresos sobre ventas

Unidades
producidas

1
12
15
15
10
15

(8)]

15
13

133

FUENTE: Investigacion de Campo
ELABORACION: Las Autoras

Precio sin
utilidad

(unidades)

oo
CRS)
o O

0.20
0.20
0.20
0.20

0.20
0.20
0.20
0.20
0.20

MARGEN DE UTILIDAD
0.20*0.35=0.07

Unidad (50%)

Utilidad *

0.07
0.07
0.07
0.07
0.07

MARGEN DE UTILIDAD 35%

Precio de
venta

.O .O
~N 0~

0.27
0.27
0.27
0.27

0.27
0.27
0.27
0.27
0.27

ENERO-2010

Utilidad

acum.*
producto

1.05
0.84
1.05
1.05
1.00
1.05

0.80
0.80
1.05
1.30
0.70
10.69
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4,05
3.00
4,05

2,40
2,40
4,05
3,90
2,10
34,65



Los valores presentados en los cuadros # 7 'y # 8, pertenecen a las ventas
realizadas al consumidor final, es asi que hemos tomado como ejemplo a la misma
productora, en el cuadro #8 constan los ingresos totales por ventas, constan de los
metros de terreno sembrados y la produccién total, todos los valores son
mensuales, cabe sefialar que estos valores fueron tomados después de la
capacitacion técnica que recibieron los grupos, de donde su ingreso mensual es de

34,65 délares.

En el cuadro #7, tenemos los gastos en los que incurrid la produccion, donde se
hace constar la descripcion por rubros e instrumentos utilizados en la produccion,

con sus respectivos valores, y el total de gastos es de 26,00 ddlares.

Finalmente, la utilidad es de 8,65 dblares. Podemos darnos cuenta que al vender
la produccién directamente al consumidor, el productor es ahora quien se hace

acreedor a la utilidad que antes se la llevaba el intermediario.

Vale la pena manifestar que se tomo6 una muestra de los datos que constan en los
cuadros anteriores del antes y después de la capacitacion que se les brind6 a los
productores, es asi que al realizar una comparacion de los cuadros 5-6 y 7-8, de
las ventas realizadas al intermediario y al consumidor final respectivamente,

podemos darnos cuenta que los ingresos han incrementado notablemente.
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Por lo que es evidente que antes de la capacitacion técnica y financiera, el
productor no realizaba los calculos de los costos de produccién, asi como la
optimizacion de sus tierras para saber como producir mejor y que se considera de
vital importancia ejecutarlos para establecer la ganancia y conocer si es rentable o

no la actividad que vienen desarrollando.

En los cuadros que recogen informacion sobre los ingresos se observa que son
incrementados, debido a que cambiaron el canal de comercializacién ya que
vendieron su produccion al consumidor, calcularon los costos de produccion
mediante la construccién de una tabla y finalmente calcularon su ganancia y

establecieron precios de la siguiente manera:

GANANCIA = INGRESO POR VENTAS — GASTOS INCURRIDOS

CALCULO DEL PRECIO DE VENTA

1. Dividir COSTOS / # de productos

2. Dividir GANANCIA / # de productos

Si se pone en practica todos los conocimientos recibidos oportuna y eficazmente,
se lograra elevar el nivel de rentabilidad como el de productividad de las tierras.
De la misma forma se pueden minimizar gastos y aprovechar éptimamente los

recursos utilizados sembrando mas y mejor.
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7.2 ALTERNATIVAS DE DESARROLLO SUSTENTABLE PARA
CONTRARESTAR LOS PROBLEMAS YA IDENTIFICADOS CON
EL PROPOSITO DE MEJORAR LA CALIDAD DE VIDA DE LOS

HABITANTES

En la hoya de la Ciudad de Loja, se realiz6 un trabajo de investigacion acerca del
analisis de los principales problemas econdémico-financiero de los pequefios

productores agricolas.

Son muy importantes las proyecciones que permiten identificar las acciones
econdmicas, financieras y técnicas que puedan garantizar el desarrollo de la
produccién y asi los pequefios productores puedan elevar por si mismos su calidad

de vida.

Una vez obtenida la informacion, con la finalidad de proponer alternativas de
desarrollo econdmico sustentable y en vias de mejorar la calidad de vida de los

habitantes.

Las alternativas, se han realizado en base a un arbol de objetivos, el mismo que

guarda relacion con el arbol de problemas y se presenta a continuacion:
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ARBOL DE OBJETIVOS

PODER
ADQUISITIVO Y
CALIDAD DE VIDA

( .
AUTOFINANCIACION
DE PROYECTOS

EMPRESARIAL

TRAFORMACION DE
LA MATERIA PRIMA

ORGANIZACIONES
PRODUCTIVAS

MANEJO DE

CREDITOS CULTIVOS
UTILIZADOS A FINES INTERESES
PRODUCTIVOS COMODOS

INVERSION }

\

P
APOYO FINANCIERO POR PARTE DE LA BANCA PUBLICA
Y PRIVADA

BUEN NIVEL DE
INCRESOS — AHORROS

LINEAS DE CREDITO
ESPECIALIZADAS (BNF) BUEN
HISTORIAL CREDITICIO

APOYO DE LA BANCA

PRIVADA

EXISTENCIA DE
GESTION
PRODUCTIVA

ESPIRITU

EXISTENCIA DE SEGURO
AGRARIO

PLANES- ACCEDER A

EMPRENDEDOR CREDITO

v

ALTERNATIVAS

v
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[ NUEVOS PRODUCTOS

ORGANIZACION Y
ASOCIATIVIDAD

ENTRE PRODUCTORES

CAPACITACION
ASISTENCIA TECNICA
COMERCIALIZACION

a



AREA ESTRATEGICA

FORTALECIMIENTO DE LA ECONOMIA DE LOS PEQUENOS PRODUCTORES DE

LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA

ACCION

MEJORAMIENTO
NIVEL DE INGRESOS

MEJORAMIENTO
NIVEL DE AHORRO

DEL

DEL

OBJETIVO

BUEN NIVEL DE INCRESOS

e Crear huertos organicos y
mas ecoldgicos

BUEN NIVEL DE AHORROS

e Motivar a los

productores sobre la
importancia del ahorro

ESTRATEGIAS
(PRODUCTORES)

e Dedicar mas produccion
solo para comercializacion

o Fijar los precios en base a
los costos de produccion.

e Producir al 100% del
terreno

e Dar wvalor agregado al
producto final

o Diversificar cultivos

sembrando productos no
tradicionales

o Mejorar la calidad de los
productos

o Concientizar a los
productores de la
importancia de tener una
reserva en casos de
emergencia, (difusion de los
resultados).

e Ahorrar el 10% de los
ingresos
e Disminuir Gastos
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RECURSOS

e Mano de obra calificada y

no calificada.

¢ Terrenos familiares
¢ Financiamiento productivo

Recursos monetarios de
los productores

Productores

POTENCIALIDADES

e Predisposicién de los
agricultores

eConocimientos ancestrales y
nuevas tecnologias.

¢ Predisposicion  de  los
agricultores



AREA ESTRATEGICA

~

FORTALECIMIENTO DE LA ECONOMIA DE LOS PEQUENOS PRODUCTORES DE LA

HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA

ACCION OBJETIVO
BAJOS COSTOS DE
UTILIZACION PRODUCCION
ADECUADA DE LOS
COSTOS DE
PRODUCCION e Maximizar las utilidades

por productos vendidos

EXISTENCIA DE GESTION
INCREMENTO DE PRODUCTIVA
PARTICIPACION Y

GESTION

PLANES — ACCEDER A CREDITO

e Programar  técnicamente
las inversiones segun el

CREAR INVERSION monto de dinero.

ESTRATEGIAS (PRODTS)

o Gestionar con organismos,
para se realicen
capacitaciones sobre como
utilizar adecuadamente los
recursos sin desperdiciarlos

o Agua

o Caldos

plagas)

o Abonos, semillas

caseros(combatir

o Gestionar con organismos
como el MAGAP, para se
realicen capacitaciones
sobre los temas:

o Produccién
o Plagas

e Motivar mediante charlas
sobre el liderazgo y AGRO
emprendimiento con la
finalidad de reactivar la
economia a través de la
agricultura.

e Gestionar con el fin de
pedir asesoramiento en
Carreras de Universidades
acordes con
emprendimiento y en agro
negocios U organismos que
apoyen a dicho sector.

o Diversificar los productos
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RECURSOS

¢ Mano de obra calificada
e MAGAP

e Universidad Nacional de
Loja
oArea de Recursos
Naturales Renovables
o Carrera Agronomia
o Area Juridica Social
y Administrativa
o Carrera Banca vy
Finanzas

¢ Municipio

o MAGAP

e Productores

e Universidad Nacional de
Loja
oArea de Recursos
Naturales Renovables
o Carrera Agronomia
o Avrea Juridica Social
y Administrativa
o Carrera Banca Yy
Finanzas

e Terrenos familiares

POTENCIALIDADES

eDisponibilidad de talento
humano
ePredisposicion  de  los

agricultores

eDisponibilidad de talento
humano
o Predisposicion de los

agricultores

sDisponibilidad de talento
humano
o Predisposicion  de  los

agricultores



AREA ESTRATEGICA

FINANCIAMIENTO, INVERSION E INFORMACION DE EXISTENCIA DE

SEGUROS AGRARIOS

ACCION

MEJORAMIENTO DE
HISTORIAL CREDITICIO
Y LINEAS DE CREDITO

MEJORAMIENTO DE
OFERTA DE
PRODUCTOS

INFORMACION ACERCA
DEL SEGURO AGRARIO

OBJETIVO

LINEAS DE CREDITO
ESPECIALIZADAS

Fortalecer la capacidad de
pago.

Mejorar historial crediticio

NUEVOS PRODUCTOS
TRANSFORMADOS.

Incrementar los niveles de
oferta de los productos
simples.

EXISTENCIA DE SEGURO
AGRARIO

ESTRATEGIAS

e [ncrementar sus ventas

e Dotarse de informacion
sobre apoyo al
financiamiento de

actividades productivas

* Reducir el acceso al usurero
por su explotacion

o Gestionar para que se creen
nuevas lineas de créditos en
cooperativas solidarias

terrenos
manera

e Sembrar los
desocupados de
ordenada.

o Alimentar los suelos con
materia organica.

e Mejorar la calidad del
producto generando valor
agregado.

e Organizar a todos los
involucrados en la
produccion.

e Dotarse de informacién

pertinente acerca de la
existencia ~ del  seguro
agrario y las condiciones en
que puede acceder a este
servicio. Por la pérdida de
produccion por desastres
Naturales, verdaderamente
ocurridos.
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RECURSOS

e Mano de obra calificada y
no calificada.
* BNF

e Mano de obra calificada
y no calificada.

e Terrenos familiares

e Financiamiento

e Talento humano
especializado
* BNF

e Productores

POTENCIALIDADES

s Disponibilidad de
talento humano

e Predisposicion de los
agricultores

eDisponibilidad  de
talento humano

ePredisposicion de los
agricultores

eDisponibilidad  de
talento humano



AREA ESTRATEGICA

MEJORAMIENTO DEL NIVEL DE PRODUCTIVIDAD AGRO-ECONOMICA

ACCION

MEJORAMIENTO DE
CAPACITACION Y
TECNIFICACION

COMERCIALIZACION

MEJORAR
ORGANIZACION

OBJETIVO

CAPACITAQION ASISTENCIA
TECNICA

eGestionar la dotacion de
talleres tedricos y préacticos
sobre tematicas relacionada
con la produccion vy
tecnificacion.

CAPACITACION DE
COMERCIALIZACION

e Optimizar los canales de
comercializacion

ORGANIZACION Y
ASOCIATIVIDAD ENTRE
PRODUCTORES

ESTRATEGIAS

o Capacitarse en base a temas
sobre la produccion:
o Tecnologias y
herramientas
o Semillas
o Diversificacion
o Plagas
e Mercado
o  Producto
o Plaza
o  Promocién
¢ Financiamiento
o Interés
o  Plazos
o  Garantias
o Lugares de
financiamiento

¢ Eliminar los intermediarios

e Vender los  productos
directamente al consumidor
en ferias libres

e Orientar bien las ventas

e Participacion de mujeres
emprendedoras

e Fortalecer la
competitividad, mejorando
la calidad del producto

e Gestionar para conseguir
bodegas o centros de acopio
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RECURSOS

e Municipio
e MAGAP
e Y demaés organismos
e Productores
e Universidad Nacional de
Loja
oArea de Recursos
Naturales Renovables
o Carrera Agronémica
o Area Juridica Social
y Administrativa
o Carrera Banca Yy
Finanzas

e Mano de obra calificada
y no calificada.
e Municipio de Loja

e Mano de obra calificada
y no calificada.

e Municipio de Loja

e Consejo Provincial de
Loja

POTENCIALIDADES

eDisponibilidad de
talento humano

e Predisposicion de los
agricultores

« Disponibilidad de
tiempo

« Disponibilidad de
lugares en donde
capacitar

e Predisposicion de los
agricultores

e Predisposicion de los
agricultores
o Existen ferias libres



Luego, de haber planteado las alternativas de desarrollo sustentable para
contrarrestar los problemas ya identificados anteriormente que fueron realizadas
en base a la creacion de un arbol de problemas y de un arbol de objetivos en
donde se llevo a cabo la determinacion de acciones, objetivos, estrategias,

recursos y potencialidades.

En el cumplimiento de cada alternativa de desarrollo dard como resultado que los
pequefios productores incrementen sus ingresos y por ende su capacidad en el

poder adquisitivo, logrando la autofinanciacion de sus proyectos productivos.

De esta manera puedan ser tomados en cuenta por inversionistas empresariales,
ademas, mediante la informacion dotada por el manual de facil manejo para las
finanzas, podran identificar que institucion es la mas adecuada de acuerdo a sus
necesidades para solicitar un crédito y obtener facilidades de pago, bajos interés
en plazos comodos, asi mismo con miras micro empresariales, aprenderan a
estimar sus ingresos por ventas, los gastos en los que van a incurrir con su posible
inversion. De modo que los pequefios productores podran hacer una combinacion
de los recursos no financieros y los financieros, aprenderan los conocimientos y
mejorar la rentabilidad de sus cultivos, y por consiguiente estaran en la capacidad
de transformar la materia prima y manejar bien los recursos utilizados en los
cultivos, con el objeto de realizar organizaciones para lograr asociarse entre ellos
y buscar mayor rentabilidad con el fin de mejorar la calidad de vida de dichos

sectores que son vulnerables y marginados.
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7.3 ELABORACION DE UN MANUAL PARA LOS PEQUENOS
PRODUCTORES DENOMINADO “MANUAL DE FACIL MANEJO
PARA LAS FINANZAS” Y UN INFORMATIVO CON LOS

RESULTADOS DEL TRABAJO INVESTIGATIVO

Posteriormente, de haber finalizado el estudio investigativo denominado,
“ANALISIS DE LOS PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS -
FINANCIEROS DE LOS PEQUENOS PRODUCTORES DEL SECTOR
AGRICOLA DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA, CON EN PROPOSITO
DE MEJORAR LAS CONDICIONES DE VIDA DE SUS HABITANTES”,
hemos elaborado un informativo y el manual de “FACIL MANEJO PARA LAS

FINANZAS”.

El cual permitira conocer los resultados del sector en estudio y su verdadera
realidad, guiaré al pequefio productor facilmente ya que ha sido realizado de la
manera mas didactica posible, debido al nivel de educacién que poseen,
dotandolo de informacién general acerca de posibles instituciones y organismos
que pueden apoyarlos ya sea para el financiamiento de sus proyectos y como dar
asesoramiento técnico para sus cultivos, asi mismo consta de datos acerca de las
lineas de crédito que ofrecen las instituciones con sus respectivas tasas de interés
para que se beneficie en sus actividades productivas y cudl es la mejor opcion,
hemos construido tablas de amortizacion calculandolas de acuerdo a la tasa de

interés que tiene cada institucion financiera, requisitos necesarios para la
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obtencion de un crédito, también contiene los pasos para llenar una solicitud de
crédito, también hemos construido algunas tablas de como pueden calcular de
facil manera sus ingresos, gastos incurridos en la produccion y las ganancias sobre
los ingresos por ventas, finalmente citamos algunos consejos sobre la importancia

del ahorro.

A continuacion presentamos el informativo y el manual:

153



NOYA DE I CIUDAD DE I0JA

UNIVERSIDAD NACIONAL DE LOJA
AREA JURIDICA SOCIAL Y ADMINISTRATIVA
CARRERA DE BANCA'Y FINANZAS
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IMPORTANCIA DEL AHORRO

o Consiste en adquirir el habito de poner o destinar cada mes, un determinado
monto producto de nuestros ingresos, en una bolsa de ahorro.

¢ Podemos empezar con destinar un pequefio monto, e ir aumentando su cantidad
conforme aumenten nuestros ingresos.

e Para ello podemos usar nuestro presupuesto familiar, el cual nos puede ayudar a
determinar cuél seria el monto que podriamos destinar como ahorro. Lo
recomendable es que represente un minimo del 10% del total de nuestros ingresos
mensuales.

 Para usar este consejo debemos ser disciplinados y reservar siempre dicho monto,
pase lo que pase.

¢ El adquirir este habito y el observar cdmo van aumentando nuestros ahorros, nos
motivara a ahorrar mas, y a buscar nuevos ingresos que nos permiten aumentar la

cantidad del monto destinado como ahorro.
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INSTITUCIONES FINANCIERAS Y ORGANISMOS
NACIONALES E INTERNACIONALES -APOYO AL SECTOR
PRODUCTIVO

Es importante que el productor conozca las maneras de
financiar sus proyectos agropecuarios, es necesario saber
la manera de lograr los recursos monetarios.

e BANCO NACIONAL DE FOMENTO

e CORPORACION FINANCIERA NACIONAL
e BANCO DELOJA

e CADECOL

e CACPE

e FONDO DE DESARROLLO DE LAS NACIONALIDADES Y
PUEBLOS INDIGENAS DEL ECUADOR (FODEPI)

e FONDO ECUATORIANO POPULORIUM PROGRESO

e NUEVOS HORIZONTES
e  MINISTERIO DE AGRICULTURA GANADERT, PESCA Y
ACUACULTURA (MAGAP)

e INSTITUTO NACIONAL DE INVESTIGACIONES
AGROPECUARIAS(INIAP)

Siendo el Banco Nacional de Fomento la entidad mds
idonea, los guiaremos con la informacion de la misma




LINEAS DE CREDITO QUE OFRECE EL BANCO DE FOMENTO

LINEA TASA DE
INTERES
COMERCIALIZACION 11.20%
PRODUCCION CICLO CORTO 10%
CONSUMO 16%
PRODUCCION 555 5%
SERVICIOS 15%

Fuente: Banco Nacional de Fomento

Crédito.- Es una cantidad de dinero determinada o a solicitar.
Crédito quirografario.- es cuando las garantias son sobre firmas.
Crédito hipotecario.- cuando las garantias son sobre hipotecas de terreno o bienes inmuebles.

Interés.- es el precio del dinero que usted tiene que pagar a parte del capital.
Capital.- Es Uno de los factores de produccidn.  Plazo.- Periodo de tiempo establecido

Cuota.-Cantidad pagada periddicamente, en este caso mes a mes.

Periodo contable.-Es aquel periodo de tiempo al que se refiere la informacicn contenida en el balance,

cuenta de pérdidas y ganancias.

Saldo.-Diferencia existente en un momento determinado entre lo que debe y va a cancelar.
Anual.- devolucidn de un préstamo en el afio.

Amortizacidn.- consiste en el reembaolso gradual de una deuda.

Garantia.- Aval, prenda, caucidn. Persona o cosa que responde del cumplimiento o resolucidn de lo pactado
por un tercern, en caso de que éste no cumpla con su obligacidn.

Linea de crédito.-Modalidad de crédito bancario por la que el banco abre una cuenta de crédito al
prestatario para que éste disponga de ella en la forma que estime conveniente dentro del plazo y cuantia
estipulados.

Cuota Fija.- es la cantidad de dinero que el productor pagara cada mes y serd la misma.

Cuota variable.- es la cantidad de dinero que el productor pagara cada mes pero esta cambiara
decrecientemente.

905.- es una linea de crédito destinado al sector productivo, su capital puede ir desde 1000 hasta 5000
délares, al 3%, y a 3 afios plazo.
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¢Cémo CALCULO EL INTERES DE MI

CREDITO>

I (interés o rédito) el dinero a pagar por el uso del
dinero.

C Capital o suma prestada

i tasade interés

t tiempo afio, periodo por el cual se toma prestado el

dinero.
I=C.t.i
EJEMPLO:
o Un sefior realiz6 un préstamo de $ 120 por 5

meses y la tasa de interés fue del 9% se interés
¢Cuénto pagé de interés?

DATOS

C= $120

I= 9% = 0.09
t= 5 meses
=¥
I=C.t.i

| =102 * 0.09 *5/12
I =120 * 0.09 * 0.4166
| =4.50

Tendra aue cancelar 4.50 $ de interés por el préstamo



esarrollar al Productor es desarrollar al " Ruis”

O,

" INSCRIPCION SUCURSAL: L

. DE MICROCREDITO ASESOR: Dre, Maria Soledad Alvarado T

INFORMACYON PERSONAL DIL SOLICITANTE @

Facha de recepeitr
APELLIDOS: NOMBRES: CCRUCPasap.. . Nadonalidad:
Fecha de NaC%Iﬂ\rﬂtO (Baaalmmidd); — | Sexo: Mascubne [ | Femenino [ ] Nopersoras aue Gependea [ 1
ESTADG CIVIL NIVEL DE EDUCACION: SITUACION LABORAL Nombre de la empressr e
(Casado Divorciado Frimaria Superior Dependiente i Direccitn empresa; @W
;
Yiudo Unign Libre Secundaria Ninguna independiente i Teldfone: _ Tiempo laboral meses:
Sofiero Negocio proplo | | Cargo:

Esjefedehogar? SI[ ] NQ > Jubitado Profesion:

Tiene separacion de bienes: SH{ | NOT ] Notrabaja Ocupacipn:

INFORMACION DEL DOMICILIO 8

Direccibn: (calle, #, barrio, detallar lo mas completo pcsi%):/

VIVIENDA UBICACION DE LA RESIDENCIA:

Famiiar Anticeesis

Referencia de ubicacion de vivienda: : Barrio: Celular:

Tiempodehabitada: [ ] Nombre del arrendador : Telafono del amendatario o famiiar

_ ‘ : Telafono personal o de contacto;
e
Propia Ariando Herenma Provincia: —_
Cludad: Fac )
Parroquia: Correo electranico: ‘

INFORMACION DEL CONYUGE

APELLIDOS NOMBRES, Nacionalidad
Fecha de Nacimiento (aaaalmm/dd) CCJRUCIPas. Ogupacion
Nivel de Instruccion: Situacion faboral Nombre empresa:

Escolar Superior Dependiente Direccion empres
Secundaria Otros Independient Teléfono empresa Tiempo laboral meses: [ ]
Jupilacion Cargo:

()

Llénala de manera

CLARA Y CORRECTA

Q,

AREA DEL BANCO (El banco le asigna un asesor del crédito el cual apafiara su proceso
asta la cancelacidn de su obligacidn, es quien llena la fecha que se recepta la solicitud)

>

()

INFORMACION PERSONAL DEL SOLICITANTE, llena con claridad nombres y
apellidos completos, fecha de nacimiento, RUC o C.I., nacionalidad, sexo y numero de cargas
familiares.

O,

ESTADO CIVIL DEL SOLICITANTE, escoger una opcidn entre casado, viudo, soltero,
ivorciado, unidn libre, (escoger una sola opcién)

o

(2

NIVEL DE EDUCACION, ya sean sus estudios primaria, secundaria, superior o ninguna

(=)

SITUACION LABORAL, se escoge uha opcidn entre dependiente, independiente,
egocio propio, jubilacién, y no trabaja.

=

O,

Llenar el nombre del NEGOCIO O EMPRESA y sus datos como la ubicacidn, teléfono,
ue tiene funcionando, cargo, ocupacién

—+

iempo

e

Llenar es jefe de hogar, o tiene separacién de bienes

Q0

INFORMACION DEL DOMICILIO, deberd llegar la direccién correctamente
ndicando si es propia, arrendada, o herencia familiar

()

UBICACION DE LA RESIDENCIA, deberd detallar que provincia es, ciudad, la
arroquia, y el barrio

o

TELéFONO, fax, correo electrénico, celular.

90,

REFERENCIA DE LA VIVIENDA, en caso de arrendar nombre del arrendador,
fono del arrendador

O«

el

—+

()

INFORMACION DEL CONYUGE, deberd escribir con claridad los nombres y
pellidos completos del conyuge, fecha de nacimiento, nacionalidad, RUC o C.I., y ocupacion

o

NIVEL DE INSTRUCCION, ya sea primario, secundaria, superior

10/0)

SITUACION LABORAL, se escoge una opcién entre dependiente, independiente,
negocio propio, jubilacidn, y no trabaja. Llenar el nombre del NEGOCIO O EMPRESA y sus
datos como la ubicacién, teléfono, tiempo que tiene funcionando, cargo, ocupacién



esarrollar al Productor es desarrollar al " Rais”

©

4 —TNFORMACION DEL £REDITO 7y

MONTO SOLICITADD: § Plazo solicitado en mese

&

ACTIVIDAD QUE DESTINARA EL PRESTAMO Agricois | ] Pecuada | | PescaAresanal [ ] Industna] | Comercio | ) Semicio[ | Olos| !

Forma de Pago Mensum|

SITUACION PATRIMONMIAL

ACTIVOS CORRIENTES

Otros Activas

Es garante de otios préstamos? SI{ ] NO [}

| | Valor § PASIVOS Valor $ DESTINO DEL CREDITO  Valor US$
Caja/Bancos Cuentas por Pagar CAPITAL DE TRABAJD _’@
Cuentas por Cobrar Provesdores ACTIVOS FLIOS
Inventarios Préstamos {menores A 1 afo) OTROS
ACTIVOS FLIOS Préstamos més de 1 afo TOTAL
Vehiculos y Maguinaria Deudas del negocio YALOR GARANTIAS:
Muebles y Enseres Otras Obligaciones Hipotecaria | Prendaria | Quirografaria | TOTAL
Terrenos y edificios

Especi dePréstamo:

Si su respuesia es que S, indique el MONTO: §

INFORMACION DE LA UNIDAD PRODUCTIVA TN

22
Nombre del Negocio:

Tipo de Empresa; Tipo de Local: Lugar de ventas: Nivel campetencla:
Familiar Propio ' Local Alta
Unipersanal Arrendado @ Ambulante Media
Saciedad Municipal . Sitio Fijo Baja

Anticresis . Sin Competencia

Tiempo de Funcionamiento en meses : [ 1 Nombre del arendadar;

Horario de atencion:

Provincia: Teléfono:
Ciudad: Fax
Parroquia; Correo electrdnico;
) 24
Barric

Telefono del arrendatario:

Actividad Econémica especifica:

Lleva contabilidad: S1{ ] NO| i Nro. Empieados. [

Direccitn: (calie. #, barrio. detallar io mas completo posible):

Dundinica del Negocio Secior en:Crecimenta |

| Estabiidad [ | Estancado[ | Recesion | |
| Contrateria personal nueve? SIf ] NO[ ) Cudos ]
|—> 24

®
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9

Llénala de manera

CLARA Y CORRECTA

INFORMACION DEL CREDITO, Escribir el monto a solicitar, y plazo

solicitado en meses y forma de pago

o

(=)

o

ctivid

a

ACTIVIDAD QUE DESTINARA EL CREDITO, aqui debe constar si es para
d agricola, pecuaria, artesanal, industrial, comercial, servicio, otros.

SITUACION PATRIMONIAL, Debe constar el valor en délares que posee, de

ctivos corrientes, fijos.

Debe constar el valor en délares que posee, de pasivos o cuentas por pagar

Debe hacer constar el destino del crédito en valores, distribuido en activos

fijos y capital de trabajo.

o

)

Escribir el valor en délares que representa la garantia, ya sea hipotecaria,

rendaria o quirografaria.

Especificar, si es garante de otros préstamos, en caso de que su respuesta

sea afirmativa indicar el monto.

)

™

(&)

specif

Acerca de la INFORMACION DE LA UNIDAD PRODUCTIVA, debe
car el nombre del negocio.

HORARTIO, en el que funciona su unidad productiva

Especificar, el tipo de empresa, tipo de local, lugar de ventas, nivel de

competencia lugar donde funciona, provincia, ciudad, parroquia, barrio y los datos de la

empresa, tiempo de funcionamiento, en caso de tener local arrendado hacer constar

los datos personales del arrendador.
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SITUACIGN S0CIC ECONOMICO GLOBAL

DATOS DE INGRESQS Y EGRESOS

Informacién:  Mensual |

1

INGRESOS  ValorUS$ EGRESOS Valor US$
ingresas Unk Pensiones Alimentacion Servicips Bésicos
dad Productiva QOtros Ingresos Educacion Deudas
Fijos | TOTAL INGR. Transporie Otros egrescs
i RESOS
Conyuge Arriendo i TOTALEG
Armendos Gastos Unidad Produciva
26
REFERENCIAS
Familiares y Personales: Buenas { ] Malas { 1 Sinreferencias | i T
Apellidos y Nombres: Direccion: Relacion: Teléfono:
Apellidos y Nombres, Diraccion: Relacion: Teléfono:

Comerclales ylo

CROQUIS DE UBICACION DEL DOMICILIO Y NEGOCIO

A

T Valor Negacio:

Almacén/Proveedor: Direccion; Articulo: | glerono;
Almacén/Proveedor: Direccién: Articufo: Teléfono: Valor Negacio:
Bancarias
Entidad: Ng, De Cuenta; Tipe: Saldo Promedio Condiciones o
aboros: [ cte. 1 @
Anoros: [0 _cler C 1 o
Veracidad de la informacion Excelente[ | Buenma[ ] Regular[ ] malaj ] Verificado por: [ 1

Firma del solicitante

—®

160

Llénala de manera

CLARA Y CORRECTA

SITUACIéN SOCIOECONOMICA, Debe hacer constar el valor en délares de sus
INGRESOS de unidad productivas, fijos, conyugue, arriendos, pensiones, otros ingresos.

)

Hacer constar el valor en délares, de los gastos en los que incurre, como en
alimentacidn, educacién, transporte, arriendo, gastos en la unidad productiva, servicios
bdsicos, deudas, y otros egresos.

REFERENCIAS, Hacer constar referencias FAMILIARES Y PERSONALES,
escribiendo los nhombres y apellidos completos, direccidn, relacién que mantieneny

—+
o
o
=+
o
=3
S)

REFERENCIAS COMERCIALES, deberd constar hombre del almacén o
proveedor, direccidn, articulo, teléfono, valor del la compra.

REFERENCIAS BANCARIAS, Deberd constar el hombre de la entidad, nimero
2 cuenta, tipo de ahorros, saldo promedio.

()

En el recuadro en blando debera disefiar el CROQUIS DE UBICACION DEL
OMICILIO Y NEGOCIO

g

(=)

Debera hacer constar su firma o rubrica.



¢Cudnto tengo que pagar si mi crédito lo hice en BNF:?

Monto: 1000 délares PERIODOS flellggL AMORTIZACION | INTERES | DIVIDENDO ?‘?l\ll‘:\)l(.)
Inferés: 10% 1 1000 79,55 8,33 87,88 | 920,45
Plazo: 1 afio 2 | 92045 80,21 7,67 87.88 | 84024
Periodos:12 meses 3| 840,24 80,89 6,99 87,88 | 759,35
4| 759,35 81,55 6,33 87,88 | 677,8
5 677,8 82,23 5,65 87,88 | 595,57
6 | 59557 82,92 4,96 87,88 | 512,65
_ 7 | 512,65 83,62 4,26 87,88 | 428,38
:zz(ideLO.lO*l/lZ 8 | 42838 84,31 3,57 87,88 | 343,69
| = 8,33 DOLARES MENSUAL 9 | 343,69 85,02 2,86 87,88 | 258,67
10 | 258,67 85,73 2,15 87,88 | 172,94
_ i _ 11 | 172,94 86,44 1,44 87,88 86,5
Periodos 'I\::?ggl) Interés Capital Cuota Sg;(:)ci)tgle 12 865 8716 0.72 87.83 | 0.00
1 1000.00 8.33 83.33 91.67 916.67 TOTAL 1000,00 >4,93 1054,93
2 916.67 7.64 83.33 90.97 833.33
3 833.33 6.94 83.33 90.28 750.00
4 750.00 6.25 83.33 89.58 666.67
5 666.67 5.56 83.33 88.89 583.33
6 583.33 4.86 83.33 88.19 500.00
7 500.00 4.17 83.33 87.50 416.67
8 416.67 3.47 83.33 86.81 333.33
9 333.33 2.78 83.33 86.11 250.00
10  250.00 2.08 83.33 85.42 166.67
11 166.67 1.39 83.33 84.72 83.33
12 83.33 0.69 83.33 84.03 0.00 161

TOTAL 54,17 1000,00 1054,17




¢Cuanto tengo que pagar si mi crédito lo hice en DECOF:?

Monto: 1000 délares PERIODOS SALDO  AMORTIZACION INTERES DIVIDENDO SALDO
] A INICIAL FINAL
Interés: 25% 1 1000,00 72,48 25,00 97,48 927,52
Plazo: 1 afio 2 927,52 74,29 23,19 97,48 853,23
Periddos:12 meses 3 853,23 76,15 21,33 97,48 777,08
TABLA DE Al 4 777,08 78,05 19,43 97,48 699,03
5 699,03 80,00 17,48 97,48 619,03
6 619,03 82,00 15,48 97,48 537,03
7 537,03 84,05 13,43 97,48 452,98
I=C.t.i
e 8 452,98 86,16 11,32 97,48 366.82
| = 20,83 DOLARES MENSUAL 9 366.82 88,31 9,17 97,48 278,51
10 278,51 90,52 6,96 97,48 187,99
11 187,99 92,78 4,70 97,48 95,21
12 95,21 95,10 2,38 97,48 0,00
PERIODOS SALDO AMORTIZACION INTERES DIVIDENDO SALDO TOTAL 1000,00 169,87 116987
ANTERIOR FINAL
1 1000 83.33 20.83 104,16 916,67
2 916,67 83,33 19,09 102,42 83334 —_ =
3 833,34 83,33 17,35 100,68 750,01
4 750,01 83,33 15,62 98,95 666,68
5 666,68 83,33 13.88 96,88 583,25
6 583,25 83,33 12,14 9547 500,02
7 500,02 83,33 10,41 9374 416,69
8 416.69 83,33 8,67 92,00 33336
9 333,36 83,33 6,94 9027 250,03
10 250,03 83,33 5.2 8853 166,70
11 166,7 83,33 3,47 86,80 8333
12 83,33 83,33 17 85,03 0,00

TOTAL 1000,00 134,93 1134,93 162




¢Cuanto tengo que pagar si mi

crédito lo hice en GRAMEEN:?

PERIODOS SALDO CAPITAL INTERES DIVIDENDO SALDO
INICIAL FINAL
Monto: 1000 délares 1 1000.00 73,72 22 95,72 926,28
Interés: 22% 2 926,28 75,35 20,37 95,72 850,93
Plazo: 1 afio TABLA DE AMORT 3 850,93 77 18,72 95,72 773,93
Periédos:12 meses 4 773,93 78,7 17,02 95,72 695,23
5 695,23 80,43 15,29 95,72 614,8
6 614,8 82,2 13,52 95,72 532,6
_ 7 532,6 84,01 11,71 95,72 448,59
:icl(')(t,d N 0.18 *1/12 8 448,59 85,86 9,87 95,72 362,73
| = 15,00 DOLARES MENSUAL 9 362,73 87,74 7,98 95,72 274,99
10 274,99 89,68 6,04 95,72 185,31
— - ) 11 185,31 91,65 4,07 95,72 93,66
Periédos Monto Interés Capital Cuota Saldo de
Inicial Capital 12 93,66 93,66 2,06 95,72 0
1 100000  22.00 83.33 105.33 916.67 TOTAL 1000,00 148,65 1148,64
2 916.67 20.16 83.33 103.49 833.33
3 833.33 18.33 83.33 101.66 750.00
4 750.00 16.50 83.33 99.83 666.67
5 666.67 14.66 83.33 98.67 583.33
6 583.33 12.83 83.33 96.16 500.00
7 500.00 11.00 83.33 94.33 416.67
8 416.67 9.16 83.33 92.5 333.33
9 333.33 7.33 83.33 90.66 250.00
10 250.00 5.50 83.33 88.83 166.67
11 166.67 3.67 83.33 87.00 83.33
12 83.33 1.83 83.33 85.16 0.00
TOTAL 142,97 1000,00 1142,97
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(COMO HAGO PARA OBTENER UN MICROCREDITO en

el BNF?
MICROCREDITO

PASOS PARA OBTENER UN

1. Acercarse a la ventanilla ATENCION AL CLIENTE

2. Solicitar los REQUISITOS MICROCREDITOS

3. Reunir los requisitos que se le solicite el BNF ya sean
HIPOTECARIO O QUIROGRAFARIO

4. Presentar toda la documentacidn en recepcion de solicitudes.

REQUISITOS

CREDITO GARANTIA HIPOTECARIA

CREDITO GARANTIA QUIROGRAFARIA

» Copia de cedula a colores solicitante
/conyugue

e Copia del certificado de votacién
 Escrituras notarias

¢ Pago del imp. Predial

o Cert. De no adeudar al municipio

» Pago de cualquier servicio basico

» Copia de libreta de ahorro BNF

» Proforma de bienes a adquirir

» Certificado de vacuna si es para ganado

e RUC o RISE

« Copia de cedula a colores solicitante /conyugue

e Copia de cedula a colores garante /conyugue

» Copia del certificado de votacion solicitante y
garantes

» Pago de cualquier servicio basico solicitante y
garantes

 Copia de libreta de ahorro BNF solicitante

e Certificado simple del registro de propiedad
algln bien de gravamen

» Contrato de arrendamiento si el lugar de
inversion es arrendado legalizado en el juzgado
de inquilinato

» Proformas de bienes a adquirir

e RUC o RISE

» Certificado de vacuna si es para ganado
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¢Como calculo mis GASTOS?

Los gastos son los que incurren para empezar a
funcionar su negocio.

@ MES

e x o

i O

RUBROS 2 4= v

z = d

7 > 2 |CANT. | TOTAL

- $
Preparacion del terreno 10 1 10
y cosecha Jornal
Abonos Sacos 15 2 3
Semillas Onzas 0,5 2 1
Bioles y caldos caseros Litros 1 2
cosechas Jornal 10 1 10
TOTAL MENSUAL: 26.00

’i

Debes desglosar los valores de la siguiente manera:

il

2.
3.

control.

PROCEDIMIENTO CALCULO DE GASTOS

Identificar los dias, semana 0 mes que se realizé la venta para llevar un

Escribir los valores por unidad, y cantidad utilizada.
Multiplicar la cantidad por el valor unitario y escribirlo en el total de

cada rubro

Sumar: el total de GASTOS.

—




¢Como calculo el ingreso de mis VENTAS? PROCEDIMIENTO CALCULO DE INGRESOS

i - fas, semana 0 mes que se realiz6 la venta para llevar un
Una vez que ya conocemos, como va a producir, debe darse atencién a la
planificacion de las ventas, para ello debemos conocer: g .
0s valores que corresponden a las unidades producidas por
cto.
\Q - cular el precio de utilidad por unidad.
MEST - PRECIO = GASTOS DE PRODUCCIQN MARGEN
DEVENTA NUMERO DE PRODUCTOS DE UTILIDAD
4 ENERO-2010
CULTIVOS- ) 3 N _ —_— 7
PRECIO POR wole o8 |g & i PV= 26.00/133+0,35%
— ~ > o oA
UATADOSO $E8|2%22g |85 |28 |, e |83 PV=0.20 (sin margen de utilidad)
S8 |22 |23 |82 |88 |28 4
Zo| eE< =c 5 = E b= == 4. Calcular el margen de utilidad (35%)
Ds|as=2 | OO 525 PV=0.20+0.07
CoL 15 0.20 0.07 0.27 1.05 4,05 PV=0.27
BROCOLI 12 0.20 0.07 0.27 0.84 3,60 5. Precié de venta con margen de utilidad
COLIFLOR 5 0.20 007 027 | 105 2,05 SUMAR: EL MARGEN DE UTILIDAD+PRECIO DE VENTA
LECHUGA 15 0.20 0.07 0.27 1.05 4,05 o 07=0.21
i i i i ; 6. Calcular utilidad acumulada por producto.
ACELGA 10 0.20 007 [ 027 1.00 3.00 MULTIPLICAR:
REMOLACHA 15 0.20 0.07 0.27 1.05 4,05 0.07*15=1.05
ZANAHORIA 8 0.20 007 | 027 | 080 2,40 7. Calcular ingresos totales
x|
ESPINACA 8 020 007 027 0.80 2.40 U!\I_IDADES PRODUCIDAS*PRECIO DE VENTA (con
_ utilidad)  15*0.27=4.05
RABANO 15 0.20 0.07 0.27 1.05 4,05 8. Sumar todos los valores y tendremos los INGRESOS.
CEBOLLIN 13 0.20 0.07 0.27 1.30 3,90
ALFALFA 7 0.20 0.07 0.27 0.70 2,10
(] V' d [ d
TOTAL: 133 1069 [ 3465 ¢Como calculo mis GANANCIAS?
GANANCIAS = TOTAL INGRESOS — TOTAL
GASTOS
GANANCIA = 34,65- 26,00 = 8,65 d0lares
O UTILIDAD
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VAIOR AGREGADD

TRANSFORMALION Y PRESENTALION DE I

Es necesario cambiar a cultivos de mayor renta-
bilidad ¢ elevar el valor agregado de sus produc-
tos, identificar los posibles usos de un cultive y
luego definir las investigaciones que hay que
realizar en cada paso de la cadena productiva,
desde la semilla hasta la venta, para incrementar

la competitividad del producto final

Los productos deben ser competitivos, de buena
calidad. Dandole valor agregado ya sea trans-
formandolo o mejorando su presentacién
{empaque ¥ etiquetas) v disponibilidad de los

: >
mismos .

De tal forma, los pequefios productores no sean
solamente wvendedores de materia prima, sino
sepan convertirse en nuevos emprendedores v a
la vez mejoren sus ingresos ¥ por ende eleven se

calidad de vida.
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INTRODUCCION

La Hoya de la Ciudad de Loja, es eminentemente agricola,
pero hasta hoy Gnicamente se han explotado dichos recursos
de manera tradicional ¥ no en su totalidad, esto se debe ala
falta de capacitacidn, financiamiento, tecnificacidn. A tal
punto que se creo una nueva constitucidn, gue se aspira con-
tribuya a construir un sistema justo, democrético, productivo,
solidario ¥ sostenible, basado en la distribucidn igualitaria de
los beneficios de desarrollo, de los medios de produccidn.

El presente trabajo de investigacidn esta orentado en
“Analizar los problema econdomicos—financieros de los
pequetios productores de la hoya de la ciudad de LOJAY,
con la finalidad de analizar los factores econdmicos-
financieros, por los gque atraviesan ¥ gue al mismo tiempo
afectan de manera directa a las condiciones de vida de los
pequefios productores de raestra localidad.

El anilisis de los principales problemas econdmicos-
financieros se lo realizd a los pequefios productores de la
Hoya de la Ciudad de Loja en base a los resultados de las
333 encuestas.

OBJETIVO GENERAL

Analizar de los principales  problemas econdmicos—
financieros que afectan el desarrollo de los pecuefios produc-
tores del sector agricola de la hoya de la Ciudad de Loja.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

e Identificar los principales problemas econdmicos-
financieros que afectan al desarrollo de los pequefios pro-
ductores.

e Plantear alternativas de solucidn, que conviertan al pegquefio
productor en verdaderos microempresarios agricolas.

e Elaborar un instructivo de facil manejo sobre el resultado
del trabajo de investigacidn v el facil manejo de las finan-
zas.

eDifundir los resultados obtenidos, mediante una conferencia

dirigida a los pequefios productores.

PROBLEMAS
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ALTERNATIVAS

e Concientizar sobre la itnp ortancia de :
la reactivacidn de la agricultura AGRICULTURA

e Destinar el 10% sobre los ingresos para el ahorro

e Dejorar la produccién agricola

e Incrementar y mejorar la tecnologia , herramientas v
asesoria

e Que el Banco Nacional de Fomento realice mas con-
trol evaluacion de los créditos otorgados v venificar la
veracidad de la utilizacién de los recursos producti-
vos.

e Se recomienda que se realicen asociaciones entre pro-
ductores con el fin de elaborar planes de negocios
bien estructurados, como por ejemplo proyectos orga-
nicos ¥ mas ecoldgicos va que son los mas demanda-
dos por su poder nutricional.

e Creacion de Pequefias Industrias ¥ planes de negocios.




7.4 DIFUSION DE LOS RESULTADOS OBTENIDOS A LOS AGRICULTORES

Y PERSONAS INTERESADAS EN EL DESARROLLO DEL PRESENTE

TRABAJO DE INVESTIGACION.

REALIZADO: BARRIO ZHUCOS (CASA COMUNAL)

RESPONSABLES: Carmita Castillo, Maria Céli e Ing. Henry Rojas

EI dia, miércoles 7 de abril del 2010, se llevé a cabo la difusién de los resultados,

mediante la técnica de la conferencia, dirigida a los pequefios productores de la

hoya de la Ciudad de Loja.

Con el fin de darle realce a la conferencia se invit6 a la Ing. Rocio Toral, Coordinadora

de la Carrera de Banca y Finanzas, a la Ing. Janeth Gutiérrez, Directora del trabajo

investigativo, y a los productores.

PRODUCTORES DURANTE LA EXPOSICION

La conferencia empezé a las 16:30,
que se efectud en la casa comunal
del Barrio Zhucos, donde se
difundi6 los  resultados de la
investigacion, primero se dio la

bienvenida a todos los asistentes,

luego se procedi6 a entregar un manual y un informativo a cada productor, que formaban

parte de los objetivos del trabajo investigativo, luego se inici6 con la exposicion

preparada, dimos a conocer el resultado de la encuestas y asi mismo la identificacién de
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todos los principales problemas econdmicos-financieros encontrados en la zona de
estudio, explicando mediante un arbol de problemas, seguido de la formulacion de

alternativas para contrarrestar dichos problemas.

Posteriormente, se procedid a la verificacion de objetivos e hipotesis formulados en el

proyecto, a continuacion los enunciamos:

OBJETIVOS

e Identificar los principales problemas economicos-financieros que afectan al
desarrollo de los pequefios productores con el prop6sito de mejorar las condiciones.

e Plantear alternativas de solucién, que conviertan al pequefio productor en
verdaderos microempresarios agricolas.

e Elaborar un instructivo de facil manejo sobre el resultado del trabajo de
investigacion y el facil manejo de las finanzas.

¢ Difundir los resultados obtenidos, mediante una conferencia dirigida a los pequefios

productores.

HIPOTESIS

El sector agricola, comprendido por los pequefios productores de la Hoya de la Ciudad
de Loja, no han alcanzado su desarrollo pleno dentro de la sociedad, debido a las

malas condiciones de vida por las que atraviesan.
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Se comprobd el cumplimiento de
cada uno de los objetivos del
trabajo investigativo, asi como la
hipbtesis, ya que los pequefios

productores, aceptaron que las bajas

condiciones de vida se dan debido

al bajo rendimiento econémico por el que atraviesan, asi mismo son conscientes de que la
transformacion de su situacion economica no serd de la noche a la mafana, sino que

significa entrar en un proceso de transformacion paso a paso.

De la misma manera, los pequefios
productores reconocieron los problemas
por los que estaban atravesando y parte

de ellos cambiaron la manera de producir

gracias a la participacion de la asistencia

técnica que recibieron durante el proceso

PRODUCTORES DURANTE LA EXPOSICION

investigativo.

A demas, también se evidencié el
incremento en sus ingresos por ventas,
las cuales fueron realizadas en las
ferias libres de la tebaida, que se

realizan los dias sabados, mediante

entrevistas realizadas a las productoras,

PRODUCTORES - VENTA EN LA FERIA LIBRE
LA TEBAIDA
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se comprobo el cambio y su aceptacion de la importancia que tiene la productividad para
contribuir a elevar sus niveles de economia, de la misma forma tratar de no quedarse con

una economia de subsistencia ya que es en la que se ha convertido la actividad agricola.

Finalmente, se compartio un refrigerio con los asistentes, se agradecié por su
participacion y atencién que se dio a la misma, informandoles que se entregaran los
resultados en el Ministerio de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca, con la
finalidad de que tengan conocimiento de su realidad y tomen posibles medidas como

Institucion.
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CONCLUSIONES

Luego de haber culminado el presente trabajo investigativo hemos llegado a las siguientes

conclusiones:

1. La banca privada de la ciudad de Loja, no apoya al pequefio productor, debido a que
no tiene lineas de crédito especializadas a este sector como es la agricultura y no
cuentan con un modelo educativo-microempresarial, para desarrollar nuevos negocios

e incrementar sus finanzas.

2. La Ciudad de Loja, no cuenta con un centro de informaciéon en el area agro-
econdémica, que dote de informacién acerca de nuevas oportunidades de
financiamiento, contactos de pequefias industrias que actiuen como enlaces para

asegurar su produccion.

3. El nivel de ingresos de los pequefios productores es de un promedio de 160 ddlares, el
cual no les permite cubrir el precio de la canasta vital familiar que se encuentra en
382,64 dolares, y por ende el nivel de ahorro de los productores es bajo; el 32% de

los productores ahorra entre 3-5 dolares sobre los ingresos mensuales.

4. El 20% de los pequefios productores han solicitado créditos en GRAMEEN con una
tasa de interés del 22%; el 29% han solicitado en FINCA con el 25% de interés; el 4%

han solicitado en DECOF con el 28% de interés; siendo los porcentajes mas
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significativos, mientras que el 51% restante se encuentra distribuido en el Banco

Nacional de Fomento, Padre Julian Lorente, CADECOL, y Banco del Austro.

Existe la malversacion de créditos productivos, ya que el 75% de los créditos
productivos realizados han sido destinados a arreglos de casa, asi mismo para

solventar otras obligaciones, mas no en su totalidad para mejoras productivas.

En la hoya de la ciudad de Loja se dan productos tradicionales como: maiz, habas,
arveja. variedad de granos, papas, tomate (rifidén), verduras, manzanas, flores,
legumbres, tomate de arbol, rabano, cebolla, zanahoria, remolacha; lo que da como
resultado que no hay inversion por parte de los pequefios agricultores, hacia pequefios
proyectos innovadores como agricultura ecolégica y orgéanica para lograr su

autofinanciacion mas adelante.

La situacion social, economica y financiera por la que atraviesan los pequefios
productores de la hoya de la ciudad de Loja es vulnerable ya que han sido calificados
como Marginales, uno de los barrios méas necesitados es el barrio “JIPIRO
MIRADOR?, no cuenta con el recurso agua, ni entubada ni potable, para satisfacer sus

necesidades mucho menos para el riego de productos de calidad.

Mediante la motivacion se logr6 que los productores realizaran la venta de los

productos en ferias libres que se desarrollan en el Barrio la Tebaida, se logré mejorar

en parte el rendimiento de la produccion y asi mejorar los ingresos.
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9. Con las consideraciones anteriores, llegamos al cumplimiento de cada uno de los
objetivos: el analisis de los principales problemas econdmicos-financieros de los
productores, se disefid las alternativas de solucion para contrarrestar los problemas, se
elaboré un manual de facil manejo para las finanzas y finalmente se realiz6 difusion y
socializacion los resultados de la investigacion. De igual forma, la hipotesis planteada
en el presente trabajo: “El sector agricola, comprendido por los pequefios productores
de la hoya de la Ciudad de Loja, no han alcanzado su desarrollo pleno dentro de la
sociedad, debido a las malas condiciones de vida por las que atraviesan”, se pudo

comprobar que la misma es afirmativa en base al trabajo realizado.
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RECOMENDACIONES

Al finalizar el presente estudio hemos procedido a efectuar las siguientes

recomendaciones:

1. Se recomienda, que la carrera de Banca y Finanzas motive a los estudiantes, a
elaborar un disefio de lineas de crédito especializadas y orientadas al sector
agropecuario, conjuntamente con el apoyo de la carrera de agronomia, para que
sea estudiada por la banca privada, asi mismo se realicen una guia de facil

manejo sobre el apoyo para el desarrollo agro- microempresarial.

2. Que la carrera de Banca y Finanzas incursione en el estudio de proyectos sobre
la creacién de centros de informacion que trabaje en funcion de indicadores
agronémicos, oportunidades de financiamiento, posibles contactos, y la

existencia de mercados que aseguren su produccion.

3. Mejorar el nivel de ingresos, explotando los terrenos en su totalidad y asi
destinar mas produccion para la comercializacion para darle un enfoque de
economia competitiva y micro empresarial, y destinar el 10% sobre los

ingresos para el ahorro, conforme vayan incrementando sus ingresos.
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4. Que el pequefio productor realice comparaciones entre algunas instituciones y
asi pueda optar por la méas idonea para solicitar un crédito, analizando

variables como son el interés, garantias, plazos.

5. Se recomienda al Banco Nacional de Fomento, que realice mas control
evaluacion de los créditos otorgados y verificar la veracidad de la utilizacion

de los recursos productivos.

6. Se recomienda que se realicen asociaciones entre productores con el fin de
elaborar propuestas en agro negocios, pequefias inversiones en proyectos
rentables como por ejemplo proyectos organicos y mas ecologicos ya que son
los mas demandados por su poder nutricional, y diversificar la produccion,
innovando, creando valor agregado en los productos ya sea en su presentacion,

envolturas, transformacion, etiquetas.

7. Se recomienda que los pequefios productores sigan cultivando aplicando las
técnicas aprendidas con el fin de mejorar los rendimientos productivos en un
tiempo prudencial, y que los productores del Barrio “JIPIRO MIRADOR?”,

sigan avanzando con los tramites para la dotacion de agua.
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8. Se recomienda a los productores que sigan vendiendo en ferias libres, sin
olvidar realizar el céalculo de los ingresos frente a los gastos y asi establecer

una utilidad razonable.
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111 ANEXO #1 — ENCUESTA

1859

UNIVERSIDAD NACIONAL DE LOJA
AREA JURIDICA SOCIAL Y ADMINISTRATIVA
BANCA'Y FINANZAS

Solicitamos de la manera mas comedida se digne en colaborar en contestar la siguiente
encuesta, cuya informacion nos permitiran conocer los principales problemas del sector

agricola y de esta manera contribuir con el progreso de dicho sector.

1. Sexo

a. Masculino () b. femenino ()

3. Nivel de Ingresos ------
4. Existen las facilidades para solicitar créditos?

si () no ()

o 0 [

5. La produccion que se obtiene se la destina para:
» autoconsumo @)
» comercializacion ()

6¢Quiéen vende la cosecha? ¢ Interviene una cooperativa u otro tipo de organismo?

PRODUCTO |PRECIO
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14. ;Ha tenido algun inconveniente en su produccién? (por barrios y el motivo porque afecto)

S ( ) NO ( )
DEBIDO A:

LLUVIAS

SEQUIA

INUNDACIONES

PLAGAS

15. ¢El terreno en el que cultiva es rentado es propio? En caso de arrendar en cuanto

16. ¢ Qué superficie de terreno destina a sembrar?----- et R

17. Que dimensiones tienen Sus tierras?------------=-==mmmmmmmmmmmmmeooeeeen -—-moee-

18. Se dan tratamientos para optimizar el suelo?-----------=-=---mm-m e oo

20. Existe asesoramiento técnico?

Si ) no ()

Por qué?--------------mmmmm - mmmmmmmmmmmmeee oo

22. Nivel de educacioén:

a. Primario ( )
b. Secundario ( )
c. Universitario ( )
d. Ninguno ( )
POr QU&7 = e

23. Numero de cargas familiares ------------------------- e m-mmmmmme-

24. ;Cuenta con los servicios basicos, cuanto paga por ellos?

SERVICIOS
BASICOS PRECIO

AGUA

LUZ

TELEFONO
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25. ¢ Cuanto ahorra usted mensualmente?, ;Para qué lo destina? ---------------- -

26. ¢Como fija los precios de sus productos? e
27. ¢ A quien lo vende? consumidor ( ) Intermediario ( )

28. Procedencia del agua para el riego de los cultivos

PROCEDENCIA DEL AGUA
PARA EL RIEGO DE LOS
CULTIVOS
ITEM PRECIO

AGUA POTABLE
AGUA ENTUBADA
CANAL DE RIEGO
OTROS

29. ¢Cuenta con herramientas para producir?

sl ( ) NO ( )

30. Enumere las herramientas de trabajo que utiliza en el proceso de produccion?---------------

31. ¢Ha realizado algun préstamo bancario? Sl ( ) NO ( )

32. GEN QUE INSEITUCION?. ...ttt ettt e e re e te e st e sreesaeeneenreas

33. {Qué monto recibid? .................. ¢A que tasa de INterés?.......ocovvveieiennnnns
(aqué plazo?..............

34. ;Como califica el préstamo realizado?, ;a que lo destino? ¢fue rentable?............cccccevenenen.
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11.2 ANEXO #2 -ENTREVISTAS

NOMBRE CARGO INSTITUCION
Ing. Luis Ludefia Misquero | Gerente Zonal | BNF de la Provincia de Loja
Dr: Geovany Bustos Gerente Gral. | COOPMEGO

1. ¢Cual es su mayor responsabilidad dentro de la Institucion?

2. ¢Por qué cree que la agricultura ha pasado a segundo plano en la sociedad y en el
ambito financiero?

3. ¢Cree usted que mediante la agricultura se pueda reactivar la economia del Pais?

4. ¢Cree usted que la banca privada presta apoyo a este sector?

5. ¢Cudl es el porcentaje de cartera vencida de los créditos orientados al sector agricola

en la ciudad de Loja?

6. ¢Existe un seguimiento o control de créditos otorgados, quien se encarga de este

control?

7. ¢Cual cree usted que es el factor negativo mas importante que frena la produccién de

los pequerios agricultores?

8. ¢Existe algin periodo de gracia para los solicitantes?

9. ¢En caso de que el agricultor perdiera su produccion y no pueda cubrir con sus
obligaciones? ;Como actla el banco en este caso?

10. ¢Para usted cual es el principal problema econémico financiero que afecta al pequefio
productor?
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1.

2.

3.

4.

5.

NOMBRE CARGO INSTITUCION

Ing. Pablo Gahona | Director Ministerio de Agricultura, Ganaderia, Pesca y Acuacultura

¢ Qué funciones cumple el MAGAP en los agricultores?

¢Cémo cree usted que se deberia manejar el tema agricultura en nuestro medio?

¢Cree usted que el BNF cumple con todo lo necesario para apoyar a los pequefios

productores?

¢ Como esté ayudando el estado a través del MAGAP ha dicho sector?

¢Cree usted que por medio de la agricultura estos sectores pueden mejorar su calidad

de vida en el campo sin tener que emigrar?
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11.3 ANEXO#3-TALLER

TALLER DENOMINADO “PROBLEMAS ECONOMICOS
FINANCIEROS DE LOS PEQUENOS PRODUCTORES” EN LOS

BARRIOS CHINGUILANCHI'Y ZHUCOS

RESPONSABLES:

) Maria Augusta Celi Puglla

. Carmen del Rocio Castillo Calderén

TEMA: “PROBLEMAS ECONOMICOS-FINANCIEROS DE LOS PEQUENOS

PRODUCTORES AGRICOLAS”

OBJETIVOS:

e Dar a conocer la importancia de la agricultura desde un enfoque empresarial

para mejorar la economia de los pequefios productores.

e Identificar conjuntamente con los pequefios productores los problemas

economicos-financieros que frenan su produccion
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11.4 ANEXO #4 - OFICIOS

Loja, 05 de abril, del 2010

Ing. Janeth Gutiérrez

DOCENTE DE LA CARRERA DE BANCA'Y FINANZAS

Ciudad.-

De nuestras consideraciones:

Por medio de la presente nos dirigimos a usted, desedndole éxitos en sus funciones, y a la vez
hacerle llegar una cordial invitacién a la conferencia-Taller sobre la tematica “ANALISIS DE
LOS PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS -FINANCIEROS DE LOS
PEQUENOS PRODUCTORES DEL SECTOR AGRICOLA DE LA HOYA DE LA
CIUDAD DE LOJA”, el cual se llevara a cabo el dia miércoles 07 de abril del 2010, en el

Barrio Zhucos (CASA COMUNAL), a las 4:Pm.

Contando con su presencia desde ya le antelamos nuestros mas sinceros agradecimientos.

ATENTAMENTE
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DE LOJA Loja, 7 de septiembre del 2009
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Ing. Jorge Baildén Abad
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Loja, 12 de abril del 2010

Ing. Rocio Toral
COORDINADORA DE LA CARRERA DE BANCA Y FINANZAS

Ciudad.-

En su despacho:

Quienes conformamos el Ministerio de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca, le
deseamos e'xjtos en sus funciones.

Como director del Ministerio de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca, expreso a
su autoridad que la investigacion que vienen realizando las Srtas. Maria Augusta Celi
Puglla, y Carmen del Rocio Castillo Calderdn, titulado “ANALISIS DE LOS
PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS - FINANCIEROS DE LOS
PEQUENOS PRODUCTORES DEL SECTOR AGRICOLA DE LA HOYA DE
LOA CIUDAD DE LOJA”, considero que la informacién vertida en la misma es de
gran importancia para nuestra institucioén, por la razon que solicito comedidamente
autorizar una copia del ejemplar final a nuestra institucién con el objetivo de ayudar y

mejorar la economia del sector en estudio.

Por la favorable atencién se digne dar a la presente desde ya nuestros més sinceros
agradecimientos.
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Loja, 12 de abril del 2010

Ing. Janeth Gutiérrez Ordofiez
DIRECTORA DE TESIS - DOCENTE DE LA CARRERA DE BANCA Y
FINANZAS

Ciudad.-
De mis consideraciones:

Quienes conformamos el Ministerio de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca, le
deseamos éxitos en sus funciones.

Como director del Ministerio de Agricultura Ganaderia Acuacultura y Pesca, expreso a
su autoridad que la investigacion que vienen realizando las Srtas. Marfa Augusta Celi
Puglla, y Carmen del Rocio Castillo Calderén, titulado “ANALISIS DE LOS
PRINCIPALES PROBLEMAS ECONOMICOS - FINANCIEROS DE LOS
PEQUENOS PRODUCTORES DEL SECTOR AGRICOLA DE LA HOYA DE
LOA CIUDAD DE LOJA”, considero que la informacién vertida en la misma es de
gran importancia para nuestra institucién, por la razén que solicito comedidamente
autorizar una copia del ejemplar final a nuestra institucién con el objetivo de ayudar y

mejorar la economia del sector en estudio.

Por la favorable atencidn se digne dar a la presente desde ya nuestros mas sinceros
agradecimientos,

ENTE




11.5 ANEXO #5 -FOTOS

VIAS DE CHINGUILANCHI

EXPOSICION
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BARRIO ZHUCOS

PEQUENOS PRODUCTORES DURANTE EL TALLER

EXPOSICIONES




CONDICIONES DE VIDA DE LOS PRODUCTORES

CULTIVOS DE LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA

MAIZ TOMATE DE ARBOL
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DURANTE LA DIFUSION DE LOS RESULTADOS

DURANTE LA CAPACITACION TECNICA
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VENTA DE LOS PRODUCTOS EN LA FERIA LIBRE “LA TEBAIDA”
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PRODUCTOS EXPLOTADOS EN LA HOYA DE LA CIUDAD DE LOJA

COLIFLOR COL MORADA

LECHUGA ACELGA

CEBOLLIN
199



FREJOL

ARVEJA

CHOCLO

HABA
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12, INI»ICEs

Al final del camine pa no hay camino sino mela

aleanzadas”

CMichad Ruoist
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